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1 INLEDNING

| detta examensarbete kommer jag, Mattias Lall, skriva en undersdkning éver ex-

porten av spannmal i Finland med fokus pa Osterbottenregionen. Jag kommer att

fokusera pa hur exporten gar till samt vilka faktorer som inverkar pa exporten och
handeln.

Detta arbete skall bland annat innehélla information om spannmalssektorn och
vilka faktorer som inverkar pa denna. Arbetet gar dven in pa vad spannmalsborsen
ar for nagot och hur den paverkar handeln av spannmalet. Det kommer dven att
finnas en fordjupning i behovet av spannmalsexporten.

Jag kommer dven att ta upp praktiska delar av exporten, som avtal och prissatt-

ning. Aven transport och logistik kommer arbete att fordjupa sig i.

Arbetet bestar av tva delar. En teoretisk del och en empirisk del. Den forsta delen
kommer att besta av teori om export samt allman fakta om spannmal och spann-
malshandel.

I den empiriska delen finns intervjuer av olika personer och féretag som ar aktiva
inom spannmalsexport och har kunskap inom omradet. Denna del fokuserar inte
endast pa export fran Finland men lite mera specifikt om Osterbottens majligheter

inom export av spannmal.

Slutligen skall dessa tva delar tillsammans skapa en bild av hur exporten av

spannmal gar till, bade fran en teoretisk del och en praktisk.

1.1 Problemomréade

Eftersom det tidigare inte gjorts ett examensarbete dver detta &mne, behévs en ut-
redning Over hur exporten gar till och hur framtiden inom spannmalsexporten ser
ut. Arbetet stravar till att skapa en sa rattvis bild av spannmalsexporten i Finland
som mojligt. | arbetet kommer jag fokusera pa spannmalsexporten och vilka fak-

torer som inverkar pa den.



1.2 Syftet

Syftet med detta examensarbete ar att skapa en helhetsbild 6ver spannmalsexpor-
ten i Finland och specifikt frdn Osterbotten. Hur hela exportprocessen gar till och
hur omfattande den &r. Detta arbete kommer att ge en detaljerad bild av spann-

malsexport och exportens omfattning och méjligheter.
1.3 Avgransningar

Som jag tidigare namnt kommer jag forst och framst fokusera pa spannmalsexpor-
ten fran Osterbotten och Vasa. Detta pa grund av att exporten i hela Finland skulle
bli for stort &mne och for mycket information att skriva om. En annan orsak ar att
det tidigare inte skrivits ett detaljerat examensarbete om spannmalsexporten i Fin-
land och Osterbottenregionen och det skulle behdvas for att skapa en djupare

overblick over hur det gar till.
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2 ALLMANT OM SPANNMAL

Spannmal anvands som ett samlingsnamn for nar olika sadesslags frukter har
mognat. Ett annat namn for detta ar cerealier. Spannmal &r en av vara viktigaste
ravaror nar de kommer till livsmedel samt djurfoder. Detta eftersom det finns gott
om kolhydrater och kostfibrer i vara vanligaste spannmal (Svenska Kvarnfor-
eningen 2015)

De vanligaste sadesslagen i vart land ar havre, rag, korn och vete. | féljande un-

derkapitel kommer jag att beskriva dessa.
2.1 Havre

Havre ar ett relativt nytt sddesslag om man jamfor med de andra. Det aldsta havre-
fyndet i Finland som hittats, beraknas vara fran 300-talet. Men det blev ett vanligt
sadesslag forst pa 1200-talet. Under arens lopp kom det att bli en viktig export-
vara. Det finns tre olika havreslakten. Den vanligaste heter Avena Sativa, och den
odlas i stora delar av Europa och USA. (Svenska Kvarnféreningen 2015, ISSU
2012)

Sadesslaget havre franskiljer sig fran de andra sadesslagen nar det kommer till
utseende. Havre har ax som ar sma och gragréna och ar samlade i vippor som
hanger nedat. Sadesslaget blad ar ratt breda jamfort med andra. Det finns dven
olika typer av havre, som &r vit-, gul- och svarthavre. Man kan skilja pa dessa ge-

nom att se pa havrekarnornas farger.

Havren sar bonderna tidigt pa varen. Detta eftersom havren &r en vattenkravande
vaxt och da den sas tidigt minimeras risken for uttorkning under den varma som-
maren. Den fardiga havren anvands i sin tur till storsta del for djur foder, men
aven manskliga livsmedel som havrekli, havregryn och ingredienser till olika

flingor utgor en liten del havreproduktionen. (Svenska Kvarnféreningen 2015)
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2.2 Rag

Sadesslaget rag ar en gammal vaxt som harstammar fran Mindre Asien, d.v.s.
Turkiet redan sa langt tillbaka som omkring 6 600 f. Kr. Rag kom till Norden pa
vikingatiden och odlades dven pa finska marker pa jarnaldern. Det tog dock till
medeltiden innan rag blev ett populért sadesslag i vart land och man bérjade odla
det systematiskt. Detta tack vare Sveriges davarande kung Gustav Vasa. (YLE
2015, Svenska Kvarnféreningen 2015)

Rag ar ett sadesslag som bade tal kyla och torka och det kan odlas pa sadan mark
som brukar anses vara svarodlad. Rag behover inte lika mycket naring som 6vriga
sadesslag for att vaxa. Men dven om grodan inte har sa stora krav, kan den dnda
latt bli skadad. Nattfrost och diverse skadedjur ar bland annat hot mot en lyckad

ragodling.

Den vanligaste sortens rag som odlas idag ar hostrag. Den ar lattskordad och &r
ratt kortvaxt. Rag ar ett sadesslag som innehaller mindre gluten 4n manga andra

sorter.

En stor del av ragen idag anvands till olika typer av foder. Men det ar dven vanligt
att rag anvands till olika livsmedel. Vanligaste ar att det mals ner till ragmjol som
man sedan bakar ragbrod av. (Svenska kvarnféreningen 2015)

2.3 Korn

De aldsta kornodlingarna man har hittat gar sa langt bak i tiden som till stenal-
dern. Aven upp till jarnéldern var korn det vanligaste sadesslaget som anvindes
for livsmedels i form av brodbak. Korn hor precis som de 6vriga av vara sadesslag
till slakten grés.

Korn behover en latt och kalkrik jord for att kunna ge god skord. Till skillnad fran
ragen ar den valdigt talig och tal bade tropiskt klimat och kyla. Korn innehaller en
hel del proteiner som kan vara skadliga for personer som ar intoleranta mot glu-

ten. Dock har det visat sig att korn kan hjélpa till att sanka kolesterolvardet.
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Till storsta del anvands kornet till djurfoder, eftersom alla djur kan ata det. Livs-
medel utgdr endast en liten del av allt korn som produceras. Dock anvéands
kornmjol till producering av tunnbrod. Aven tillverkningen av korngryn ar ett

vanligt anvandningsomrade. (Svenska kvarnforeningen 2015)
2.4 Vete

Ute i varlden har man odlat vete lange. | bland annat olika delar av Asien har man
odlat sadesslaget sedan 9000 ar tillbaka. | vara trakter var det dock dyrt att produ-
cera och odlingen gav dalig avkastning. Det var forst nar man borjade experimen-
tera med foradling och man borjade blanda det med olika utldndska vetesorter,
som veteodlingen tog fart har uppe i Norden. Detta ledde till att vetet blev betyd-

ligt mera lattodlat &n forut.

Om man ser till hela vérlden &r vete det vanligaste sadesslaget tillsammans med
majs. Det finns ett flertal anpassade vetesorter som passar for olika odlingsforhal-
landen, men den som dominerar varldsmarknaden &r den vanliga sortens vete som
pa latin heter Triticum vulgare. | Finland odlar man bade host och varvete, men

varvete ar mycket vanligare.

Idag ar vete det enda sadesslaget dar storsta delen gar till anvandning for livsme-
del. Spannmalet kan anvandas precis som det dr, som hela korn eller mjél. Av vete
framstaller man produkter s& som grahamsmjol och mannagryn. Aven om en stor
del anvands till livsmedel, anvands vete &ven till olika sorters foder. (Svenska
Svenska Kvarnféreningen 2015, ISSU 2012)
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3 ALLMANT OM EXPORT

| detta kapitel kommer jag att skriva allmant om export, vad man skall tanka pa
och varfor det &r viktig med export. Kapitlet kommer att fungera som en grund for

hur spannmalsexport i Osterbotten teoretiskt borde ga till.
3.1 Vad ar export?

Nar man exporterar skickar man och saljer varor och produkter ut fran ett lands
granser till ett annat. Nar varorna fors ut fran ett land till ett annat ar det oftast av-
sedda att inte inforas i landet igen, men det finns undantag. Till exempel vid pro-
dukter som skall anvandas vid en utstéllning eller uppvisning kan man utféra som
temporar export. | dessa fall skall varorna atervandas till sitt hemland i samma

skick som nér de sandes ivdg. (Tullen 2016)
3.1.1 Direkt och indirekt export.

Tva termer som ofta uppstar ar direkt export och indirekt export. Skillnaden pa
dessa ar att nar en direkt export utfors, skickas varan direkt till mottagslandet fran
det land som exporten anméldes. Vid indirekt export exporteras varan till landet
det ska till, men fran ett annat land &n exporten anméldes fran. Till exempel att
produkten lamnar EU fran Tyskland men exporten &r gjord i Finland. (Mitt Fore-
tag 2007)

3.2 Hur gar man till vaga for att exportera?
3.2.1 Forsaljning inom EU

Om man skickar varor inom EU behdvs inget speciellt tillstand fran tullen for att
exportera. Detta galler bade i mottagarlandet och avsandarlandet. Detta pa grund
av att inom EU-landerna har man gemensamma krav och regler som galler alla.
Dessa EU-bestammelser &r upplagda sa att en vara kan saljas i ett EU land skall i
normala fall kunna séljas i ett annat. (verksamhet.se 2016)

Nar det kommer till moms inom EU-handeln sa beror det pa till vem du séljer va-

rorna i landet. Om varorna sands till en naringsidkare sa skall ingen moms uttas,
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forutsatt att mottagaren har ett giltigt momsregistreringsnummer. Om mottagaren
saknar ett sadant, maste man ta ut den skattesats som galler i landet dér varan ex-
porteras ifran. Men om man saljer till en konsument inom ett EU land maste man

momesregistrera sig i mottagarlandet.

Alla foretag som ar registrerade inom EU har rétt att exportera varor till hela EU.
De olika myndigheterna inom EU-ldnderna har darfor ingen ratt att begrénsa han-

deln eller méngden varor som exporteras. (europa.eu 2016)
3.2.2 Forsaljning till land utanfoér EU

Vid export av varor och produkter utanfér Europeiska Unionen &r det inte lika fritt
att sanda varor till ett land. Utanfor EU galler andra villkor &n for de som innanfér
EU. (europa.eu 2016)

3.3 Tullens roll

Tullen spelar en viktig roll inom exporten. Forst och framst for exporten utanfor
EU. Alla varor som skickas fran EU:s tull- och skatteomrade skall deklareras.
Detta gors genom att exportdren [amnar in en exportdeklaration till tullen. Expor-
toren kan dven anlita ett utomstaende ombud som kan skota exporten. Detta ar
oftast en speditionsfirma. Exportéren maste vara etablerad i gemenskapen med
ombudet.

Vid exporten kan exportoren lamna in exportdeklarationen till tullen i en eller tva
faser. Vid en exportdeklaration som bestar av en fas kallas for normalférfarande.
Vid en export med tva faser kallas for forenklat forfarande och om en sadan gors
behdvs specialtillstand av tullen. Ett forenklat forfarande ar till for exportérer som
har kdnnedom om den exakta exportmangden vid sjalva tidpunkten som trans-
portmedlet for exporten lamnar EU. Vid ansokan fér denna typ av export behdver

tullen en forteckning 6ver varuomfattningen samt den uppskattade mangden.



15

Vid export mellan EU-l&nder behovs inga tulldeklarationer inlamnas. Men i vissa
fall skall en Intrastat-deklaration lamnas in. Denna deklarations uppgift &r for sta-
tistikforing av utrikeshandeln. (Tullen 2016)

3.3.1 Exportdeklarationens viktighet

Det finns flera orsaker varfor exportdeklaration &r viktig. Den framsta orsaken &r
for att tullmyndigheterna skall kunna Gvervaka exportrestriktioner och -forbud
som eventuellt varorna som exporteras har i exportlandet. Tullen samlar &ven upp

statistik om utrikeshandeln i sitt land.

Tullen behdvs &ven for att kunna bek&mpa internationell brottslighet eller
terrorism och for att 6vervaka de typer av varor som skickas till olika lander.

Det finns dven ett viktigt skal som gynnar exportdren. Som tidigare ndmnts &r for-
séljning av varor till ett land utanfér EU mervardesskattefritt. Med hjélp av en ut-
ford exportdeklaration kan exportdren bevisa mervardesskattefrineten av forsélj-
ningen for skattemyndigheterna i Finland. (Tullen 2015)

3.3.2 Registrering av exportkund

Om ett foretag exporterar mera an fyra stycken forsandelser pa ett ar, ar det obli-
gatoriskt att det utfors en registrering som exportkund. Vid registrering som ex-
portkund far foretaget en tillaggsdel i sitt FO-nummer. Detta nummer inleds alltid
med bokstaven T foljt av fyra siffror, till exempel TO001. Med hjélp av detta till-
aggsnummer overfors automatiskt foretagets namn och adressuppgifter till tullens

exportsystem.

En registrerad exportkund &r dven automatiskt innehavare av ett EORI-nummer.
Ett sadant nummer fungerar som ett identitetsnummer som kan anvéandas vid kon-
takt med tullmyndigheten i vilket EU-land som helst. (Tullen 2016)

3.4 Varfor skall ett foretag exportera?

Bade for sma och stora foretag finns det skal att exportera. Det naturligaste orsa-
ken &r att finna nya kunder, expandera till en ny marknad och for att 6ka I6nsam-
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heten for det man séljer. Om man befinner sig pa en relativt liten hemmamarknad
som dessutom &r vélutvecklad kan export ses som nésta steg for foretag som
maste utveckla sin marknad. Ett foretag kan vara i behov av att 6ka sin marknad
nar man kanner sig mindre beroende av sin hemma marknad och vénder blickarna

till ett nytt land. Detta pa grund av att forsaljningen minskar eller inte utvecklas.

Man vill fa ett bittre “cash flow” som kan bero pa olika upp och nedgangar pa
marknaden. Att exportera har hjalpt foretag att hallas pa samma eller hoja sin niva

av produktionen och forséljningen.

Ut av exporten kan man aven fa en béttre forsaljningsutveckling. Detta inte endast
over ett ar eller en period, utan det kan dven hoja hela varans livslangd med en
konstant hog forsaljning. Da leder detta i sin tur att man inte stoter pa sa kraftiga
svangningar ifall ens hemmamarknad skulle fa en kraftig nedgang eller helt och
haller férsvinna. Ett sadant fall kan uppsta pa grund av en ekonomisk kris eller ett
krig.

Vem kan da exportera? Ett foretag som anser att det finns tillrackligt stora resurser
for export har goda forutsattningar. De foretag som har lyckats bra pa sin hem-
mamarknad har ocksa goda majligheter tack vare sin erfarenhet. Dock finns det
foretag som saljer allt for export utan att ha en hemmamarknad Gverhuvudtaget.
(Holmvall 1989, 3-4,6-7)
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4 SPANNMALSSEKTORNS OMVARLD

Spannmalssektorn i Finland paverkas av flera olika aspekt som beror pa inverkan
fran omvarlden. Till exempel bade politik och marknadens lage inverkar pa

spannmalets omvarld, som till exempel spannmalsproduktionen.

De faktorer som paverkar Finlands spannmalssektor &r inte bara marknaden och
politiken, aven om dessa ar de tva huvudsakliga faktorerna. Aven den ekonomiska
utvecklingen, globaliseringen samt trender och férandringsfaktorer. | detta kapitel
kommer jag ga in pa dessa faktorer och hur de inverkar pa spannmalssektorn in

Finland.

For att Finlands spannmalsstrategi skall vara lyckad, bade pa den inhemska mark-
naden och inom exporten, ar det viktigt att analysera dessa faktorer. Bade de for-

andringar som sker i verksamheten samt i omvérlden. (VYR 2013, 7)
4.1 Marknaden
4.1.1 Varldsmarknaden

I nulaget ar ratt stora forandringar for priserna pa varldsmarknaden. De stora pris-
fluktuationerna for spannmalet har skapat oro inte endast for enskilda stater utan

aven med en globalt inom livsmedelsforsorjningen.

Enligt den nationella spannmalsstrategin 2012-2020 sa kommer den arliga globala
jordbruksproduktionens tillvaxt sjunka till 1,7 % fran det forra artiondets 2,6 % pa

varldsmarknaden.

I lander som hor till Osteuropa, Asien och Sydamerika ar det framst ravaror som
vaxtolja, socker, kott- och mjolkprodukter och husdjursprodukterna som &r efter-
fragade. Men nu Okar aven efterfragan pa spannmal. Det &r framst spannmal som
anvénds for biobransle som behdvs mest i dessa lander, och behovet véxer snabbt.
(VYR 2013, 7-8)
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4.1.2 EU-marknaden

Framtidsutsikten for EU-marknaden forutspar att den kommer paverkas den for-
andrande prisnivan. Men aven av den kansliga marknadsjamvikten och att lager-

volymerna just nu ar sma. Lagren fylls helt enkelt inte upp tillrackligt fort.

Enligt de analyser som Spannmalsbranschens samarbetsgrupp (VYR) gjort av en
framtidsprognos av DG-Agri, kommer det totala spannmalsutbudet i EU stiga till
305 miljoner ton fram till ar 2020. Detta eftersom medelskordenivan kommer

stiga med en 0,5 % arlig uppgang.

Prognoser fran DG-Agri visar att utbudet 6kar pa grund av 6kande efterfraga av
etanol, biodiesel och akerbiomassa. Den sammanlagda odlingsarealen kommer
troligtvis att halla sig pa nuvarande niva ar stora forandringar ske for inbordes
forhallandena. Man vantar att produktionen inom EU-marknaden av vete och majs

kommer stiga medan korn, havre och rag kommer minska.

En okning av oljevéaxterna ar att vantas, pa grund av den hdga prisnivan. Detta
skapar en orsak att flera véljer att utoka odlingsarealen for oljevaxterna. | sin tur

leder detta till en stigande medelskordeniva och ett storre utbud.

Den stdrsta och viktigaste forandringsfaktorn i tillvéxtprognoserna ar den faktiska
utvecklingen av spannmal som anvands fér forvandling till bioenergi. Bioenergi
har nu blivit allt vanligare inom EU, vartefter utvecklingen gar framat. Darfor val-
jer producenter allt mer att odla spannmal som kan anvéndas till detta inom EU-
lander. (VYR 2013, 8-9)

4.1.3 Marknaden inom Ostersjéomrédet

Spannmalssektorn i Finland paverkar denna marknad betydligt mera an vad den
paverkar marknaden i EU och hela varlden. Aven hur marknaden utvecklas i hela
Ostersjoomradet paverkar i sin tur spannmalssektorn inom Finland. De 6vriga
landerna i Ostersjoomradet och deras spannmalsmarknader kan ses bade som moj-

ligheter och hot for spannmalssektorn i Finland.
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Det land som ligger narmast oss ar Sverige och deras spannmalssektor. Sverige
och Finland konkurrerar med varandra pa samma marknader och &r inom samma
produktkategorier. Det som skiljer oss fran Sverige ar att dar bestar spannmals-
kedjan nastan helt av en enda organisations. Enligt VYR:s spannmalsguide finns
det bade fordelar och nackdelar med detta. Fordelar med detta system ar att trans-
aktionskostnaderna mellan aktorerna i kedjan minskar och det &r betydligt lattare
att koncentrera sig till strategiskt viktiga omraden med de resurser man har. Dock
finns det en risk med detta. Om man koncentrerar sig allt for mycket till ett stélle
kan det leda till ineffektivitet och dven bristande konkurrens inom spannmalsked-
jan. Detta kan i sin tur leda till att det skapas en marknadssnedvridning.

Den framsta férdelen med att man har ett system dér marknadsstrukturen &ar kon-
centrerad ar att forhandlingskraften starks inom den inhemska spannmalskedjan i
landet. Det skapar dven effektivitet inom forskning och utveckling inom spann-
malsbranschen. Det hjalper aven till i landets utrikeshandel och etablering utom-

lands, nér det kommer till att besluta om storre riktlinjer.

De baltiska landerna och deras utvecklande spannmalssektor anses mer och mer
som en vixande konkurrent for Finland. Anda sedan dessa lander intradde i EU
har deras konkurrens med Finland ¢kat allt mer. Fran det baltiska hallet ar Fin-
lands storsta hot deras 6kande import av foradlade spannmal till Finland.

Landernas fortsatta laga loneniva for deras arbetskraft ger dem betydande konkur-
rensfordelar. Aven om Finland och de baltiska landernas I6neniva allt mera nar-
mar sig, kommer de baltiska landerna fortsattningsvis ha ett dvertag i flera ar till. |
Finland existerar det ett tryck som skapas pa spannmalskedjan, pa att landet im-
porter redan fardiga produkter eller halvfabrikat fran Baltikum. Till exempel ar

importen av mjol till bageriforetag i Finland mycket vanligt.

Dock erbjuds det manga mojligheter for finska spannmalsproducenter och &ven
for livsmedelsforetagen i hela Finland, med hjalp av de baltiska landerna. Genom
att allt fler finska foretag etablerar sig i dessa lander 6kar foretagen sin omséttning
och deras verksamhetsforutsattningar forbattras. Detta eftersom de da drar direkt

nytta av den vaxande baltiska spannmalsmarknaden. De foretag det framst galler
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ar bland annat de inom bageri-, malt-, kvarn- och mejeribranschen. Dock uppstar
det problem om allt for manga foretag pa marknaden etableras andast i de baltiska

landerna.

Ryssland raknas dven till marknaden pa Ostersjon. Pa Rysslands marknad finns
det bade hot och mdjligheter. Om man jamfoér med de évriga landerna pa denna
marknad, samt Gvriga lander i Vésteuropa, har Finland ett Overtag inom logisti-
ken. Tack vare landet lage nédra nordvéstra Ryssland och dess marknad, tar Fin-

land vara pa denna fordel inom logistiken.

For hela landet finns det stora exportmdjligheter av spannmal till Ryssland.
Framst nér det géaller maltkorn finns det mojligheter for export for Finland.

Till de 6vriga landerna pa Ostersjons marknad hor Tyskland, Polen och Danmark.
Tyskland ar en mycket stor forbrukare av havre. For Finlands del har efterfragan
pa havre samt ekologiska produkter varit véldigt god fran Tyskland. Tyskland &r
ett av Europas storsta lander, vilket leder till att Tysklands spannmalsmarknad pa-

verkar direkt hela Europa gallande efterfragan och utbud.

Enligt de unders6kningar som gjorts i VYR:s Spannmalsguide, har Polen en out-
nyttjad potential. Sadesslag som rag och vete kan Polen eventuellt bli en konkur-
rent for Finland inom Ostersjéomradet i framtiden. Aven Danmark har ambitioner
att bli stor p& Ostersjémarknaden. Spannmalssektorn i landet ar stark, och Dan-
mark har varit mycket framatstravande och framgangsrika internationellt. Dan-
mark har investerat mycket i kott- och mejerisektorn, vilket skapar mojligheter for
export av spannmal till Danmark fran andra lander. Danmark har redan investerat
i lander i Baltikum och Polen. (VYR 2013, 9-10)

4.2  Politikens inverkan pa spannmalssektorn

Politiskt beslutfattande spelar en viktig roll for spannmalshandeln, bade EU-
politiken samt det inhemska beslutsfattandet. | denna del kommer jag fordjupa
mig i de politiska besluten som paverkar spannmalshandeln och spannmalspro-
duktion.
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Jordbrukspolitiken star infor stora utmaningar internationellt. De inom spann-
malshandeln menar att man maste fa till en dampning pa den stora prisvaxlingen

for att pa stopp pa den negativa effekten i prisutvecklingen. (VYR 2013, 10-11)

Inom EU har man kraftigt reformerat jordbrukspolitiken inom den senaste tiden.
Den senaste reformen som gallde medlemslanderna tradde i kraft 2014. Denna
reform godkande bland att en rattvisare fordelning av EU-stéd at producenter,
samt att man kommer utféra en mera miljévanlig jordbrukspolitik. Reformen gal-
ler mellan ar 2014 till 2020. (Europaparlamentet 2013)

Finland jordbrukspolitik styrs till storsta del av EU:s jordbrukspolitik. De refor-
mer som nu tagits i bruk kommer dock inte ha nagra storre inverkan pa Finlands
spannmalsproduktion. (VYR 2013, 10-11)

4.3  Globaliseringen av spannmalsindustrin

Spannmalshandeln ser ut att vara pa vag att delas upp i allt farre och storre akto-
rer, detta bade fran en global och europeiskt synvinkel. | Nordeuropa har under
den senaste tiden ett flertal medelstora aktorer inom spannmalshandeln férsvunnit

frén marknaden.

Awven aktorer som paverkar spannmalsindustrin globaliseras och dven dér kan man
se att det handlar om allt mindre till antal men storre foretag. Dessa kallas for in-
satsindustrier. Om man tittar pa till exempel godselmedelsmarknaden i véarlden,
bestar 30% av den marknaden av de 5 storsta och ledande foretagen varlden. Den
mest intensiva utvecklingen av denna form av koncentration har skett pa mark-
naden for fosfor och kalium. Detta p& grund av att flera stora Osteuropeiska fore-
tag fran bland annat Ukraina har véxt betydligt snabbare pa marknaden jamfort
med foretag i vastra Europa. Man kan &ven se detta fenomen utvecklas inom till-

verkningen av jordbruksmaskiner.

Den industri som har globaliserat sig snabbast av alla &r livsmedelsindustrin.
Detta inverkar pa spannmalsindustrin. Pa grund av globaliseringen av livsmedels-
industrin forandras konkurrensen pa marknaden. Allt fler foretagsfusioner och fo-

retagskop sker mellan olika lander och foretagen blir allt mer internationella.
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Detta betyder att konkurrensen i Europa inte sker mellan olika lander, utan mellan
internationella storféretag som finns i flera olika lander. Denna férandring av

konkurrensen sker bade pa livsmedelsmarknaden och aven spannmalsmarknaden.

Forandringen i konkurrensen av detta slag paverkar mest den branschgren som
sysselsatter sig med foradling av spannmal. Ett okat foretagskop av dessa fran
bade nordiska och &vriga europeiska storforetag har skett under de senaste 15
aren. Finlandska foretag har dock svarat pa detta och gjort en 6kad investering i
forsta gradens foradling av spannmal, det vill saga aktorer inom mejeri- och kott-

industrin.

Pa grund av globaliseringen av spannmalindustrin och dess olika branschgrenar,
har det skett ett flertal andringar pa olika hall som paverkar spannmalsproduktion-
en av nagot slag. En minskning av kvarnar runt om Europa har skett pa grund av
den avancerande globaliseringen. Orsaken varfor kvarnarna laggs ner ar eftersom
aktorer har behdvt gora sig av med Overflodig produktionskapacitet. Utvecklingen
har lett till det i nuldget finns endast mellan tre och fyra stora aktorer i kvarnindu-

strin.

En industri som har internationaliserats lika snabbt som livsmedelsindustrin ar
parti- och detaljhandeln. Denna industris globala tillvéxt har forstarkt spannmals-
industrin. Det har bland annat latt till att en starkare ekonomi i vissa lander, ef-
tersom man har fatt en starkare forhandlingsposition i spannmalskedjan. (VYR
2013, 11-12)

4.4 Trender, ansvar och forandringar i spannmalssektorn

Alla aktorer inom spannmalssektorn maste kunna kanna till konsumtionsvanorna
och kunna forutspa forandringar och utvecklingsbehov i framtiden, for att kunna
uppratthalla verksamheten och produkterna inom marknaden. De faktorer som
paverkar livsmedelskedjan globalt, och da dven spannmalsindustrin, ar bland an-
nat 6kningen i befolkningsméangden och en uppgang i levnadsstandarder runt om i

vérlden. Dessa tva faktorer inverkar pa bade spannmals- och livsmedelsindustrin.,
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Som bland annat efterfragan pa mat, forandringar i konsumtionsbeteendet och in-

satsvarornas prisforandringar.

Det finns flera olika faktorer som paverkar konsumtionsvanor och konsumtions-
trender. Bland annat ar den allt 6kande hélsomedveten en viktig faktor. Allt fler
manniskor tanker pa hur man lever ett halsosammare liv. Aven olika forskningar
som gors for hélsa och nutrition paverkar konsumtionen. En annan utveckling ar

att livsmedlets hallbarhet och kannedom om hallbarheten paverkar.

Inom spannmalssektorn finns det flera olika typer samhéllsansvar som maste tas i
beaktan, speciellt inom livsmedelssektorn. Nar det kommer till livsmedel och
matkedjan maste man ta i beaktan miljon, produktionssékerhet, naringsinnehall
samt forebyggande av svinn och avfall for att namna nagra. Till samhallsansvaret
hor aven djurhalsa och djurens valbefinnande om det ar sa att djur ar inblandade
eller paverkas. Alla parter maste aven ta bade ett socialt ansvar och ekonomiskt

ansvar.

En redan stark och dartill 6kande trend &r efterfragan pa ekoprodukter. Under de
senaste aren har ekoprodukternas efterfragan okat kraftigt i Finland, men den &r
fortfarande ratt lag jamfort med ledande lander i Europa. Dér ar trenden popula-
rare. Men i Finland finns det beredskap att man skall tillgodose efterfragan pa
ekoprodukter som efterfrageprognoser beraknar fram.

En trend som man kan forestalla sig har en negativ inverkan pa exporten ar popu-
lariteten hos narproducerad mat. Att valja narproducerat har i aratal varit en trend
globalt och dartill i Finland. Speciellt de senaste aren har den vuxit sig allt star-
kare i Finland. Det som rékans for att livsmedel skall klassas som nédrproducerat &r

att det har tillverkats i Finland med endast inhemska ravaror.

Det finns flera orsaker varfor narproducerat livsmedel &r en 6kande trend. En fak-
tor som inverkar &r att allt flera vill ha en stérre kdnnedom varifran maten kom-
mer. Man vill veta vem som producerat den och man vill att den skall vara farsk
och sa lite bearbetand som mojligt. (VYR 2013, 12)
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5 FINLANDS EXPORTBEHOV OCH UTBUD AV SPANN-
MAL

Detta kapitel kommer behandla hurudan spannmal man kan exportera fran Fin-
land. Kapitlet kommer att ga igenom Finlands utbud fér export av spannmal, samt
vilka sadesslag vi har behov av att exportera. | kapitlet behandlas dven efterfragan

av spannmal pa marknaden.

Hela Finlands spannmalsmarknad paverkas av den internationella marknaden.
Oavsett vad Finlands utbud och efterfragan ar, paverkas den alltid av den internat-

ionella marknadens lage.

Forhallandet mellan efterfragan och utbud pa spannmalsmarknaden framgar i
spannmalsbalansen. Hur spannmalsbalansen ser ut paverkas av flera olika aspekt.
Efterfragan pa spannmal pa marknaden forandras enligt industrigrenarnas och
gardarnas anvandning av spannmalet. Aven hur stor del som av spannmalet som

exporteras spelar en viktig roll for efterfragan.

Utbudet bestar av andra faktorer &n efterfragan. Utbudet paverkas av bland annat
hur stor och effektiv den egna spannmalsproduktionen i Finland &r. Andra faktorer
som inverkar ar hur mycket spannmal som importeras in i landet. Spannmalslag-

ren och hur fyllda de &r paverkar ocksa utbudet.

Hur man da skapar en balans mellan efterfragan och utbud, sker genom att lagra in
eller lagra ut spannmal. Att skapa en jamn balans genom att utfora detta kan paga

en lang tid.

Behovet av spannmalsexporten skiljer sig mellan de olika sadesslagen. Mark-
naden for de olika sddesslagen ser olika ut i olika delar av varlden. (VYR 2013,
20) Tillféljande &r en genomgang pa de olika sedelslagens behov, utbud och efter-

fragan for export runt om i varden.
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5.1 Vete

Odlingen av vete har 6kat kraftigt i Finland anda sedan 90-talet, och &r nu dubbelt
sa stor som den var da. Eftersom odlingen har ¢kat har dven Finlands export av
vete blivit betydligt storre. Orsaken till veteodlingen och veteexportens 6kning ar
att det har visat sig ge relativt god I6nsamhet jamfort med andra sddesslag som
odlas i landet.

| Finland har dock sifforna for anvandningen av vete sjunkit dnda sedan ar 2011.
Detta galler framst for vete som anvands i bréd. Men eftersom den inhemska an-
vandningen minskat, har det lett till en allt stérre export av sadesslaget fran Fin-
land. Veteodlingen i Finland gar bra, och en lyckad odling har visat sig innehalla
en battre proteinhalt &n 6vriga lander i EU. Darfor ar det viktigt att informera pro-

ducenter om veteexportens andamal och majligheter.

Nér Finland har haft goda skordear, har man exporterat vete till olika lander inom
EU och lander i Nordafrika. Inom handel i EU rér sig ofta vete fran land till land.
Vete kan &ven sedan exporteras till ett annat land utanfér EU. Handelsprissatt-

ningen pa vete i EU styrs fran spannmalsbérsen. (VYR 2013, 20)
52 Korn

Korn odlas mest av alla sadesslag i Finland och darfor skiljer vi oss fran de 6vriga
landerna. Finland &r ndmligen det enda EU-landet d&r korn &r det mest odlade sé&-
desslaget. Kornet har en bred anvandningsmdjlighet, och har darfér blivit en vik-

tig ravara inom industrihandeln.

Korn ar det sédesslag som har en mycket hog enzymaktivitet. Detta ger en ypper-
lig exportmdjlighet eftersom det odlas sa mycket korn i Finland. En hég enzymak-
tivitet ger mojlighet att skapa kornbaserade sétningsmedel som kan exporteras.

Aven sjilva enzymerna kan exporteras till olika lander.

Totalskorden av korn har dock varierat under de senaste aren och det kommer bli
en utmaning i framtiden att hitta en balans mellan utbud och efterfragan inom

kornhandeln. Men mdjligheterna att skapa en battre balans finns. Uppskattnings-
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vis finns det 550 000 hektar i Finland som &r l&mplig av odling av korn. Om den
anvandes till sin fulla potential skulle den bade racka till det innemska behovet

och resten skulle kunna exporteras.

Finland har en mycket god mdjlighet att bli en stoérre exportdr av korn som an-
vands inom maltindustrin. Jdmfort med tidigare odlas allt mer internationella sor-
ter av maltkorn, som lampar sig for bryggerier pa en global niva. Lander som
Ryssland, Polen, Tyskland och Kina kan bli framtida nya marknadsomraden for

Finland.

Men for att det skall vara mojligt for Finland att skapa en I6nsamhet inom malt-
kornsexporten, &r det viktigt att man kommer upp i en tillrackligt stor volym av
korn som kan exporteras. | nuldget ar Finlands totala maltkornsvolym efter skor-
den 150 000—200 000 ton pa arlig basis. Man kan da uppskatta att Finlands arliga
volym som kan exporteras &r 50 000—100 000 ton. (VYR 2013, 20, 22)

5.3 Havre

Finland &r en av de viktigaste havreproducenterna i Europa. Hela 12 % - 14 % av
EU-produktionen av havre kommer fran Finland. Finland producerar ocksad 5 %

av alla havre i varlden.

Detta gor Finland till ett viktigt land for havreexporten. Finland &r vérldens nést-
stOrsta exportor av havre, efter Kanada. Detta gor havre till ett viktigare sadesslag

jamfort med i manga andra lander.

Havre &r ett sddesslag som ofta anvénds till produktion av foder som man ger till
husdjur. Till detta anvands havre i storsta del i Finland, men ute i Europa varierar
det fran land till land. Variationen beror pa forandringar i marknadssituationen.
Dock har havre som anvands inom livsmedelsindustrin 6kat inom Europa den
senaste tiden. Den snabba dkningen beror pa att havre ar ett sadesslag med flera
goda hélsoegenskaper. Detta har skapat en storre export av havre for livsmedels-

bruk inom Europa.
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Cirka 30 % av Finland havretillgang exporteras arligen. Den storsta delen av
havreexporten fokuseras till Europa. Man har &ven goda mojligheter i Finland att
aven Oka sin export av hare ut Europa, men dven Ryssland ar en attraktiv framtida

exportmarknad for Finland.

Inom de senaste aren har havreproduktionen i Finland 6kat, eftersom man har bor-
jat exportera allt mer havregryn till Ryssland. Aven produktion av ekologisk havre
har blivit allt vanligare och efterfragan pa exportmarknaden ser ut att oka de

narmaste aren.

Finlands mal med havreexporten &r att ge den internationella marknaden en ravara
som identifieras av hog kvalitet. Man anser att detta mal kan nas genom att stodja
internationella natverk som arbetar med att fraimja konsumtionen av havre. Havre
anses ha en stor tillvaxtpotential i Finland tack vare den stora livsmedelsefterfra-
gan. Dock kan detta ske pa kornproduktionens bekostnad, eftersom havrearealen
pa odlingsmarken kommer att 6ka. (VYR 2013, 22)

54 R&g

| Finland har jordbrukarna ett svagt intressen for odling av rag. Detta leder till att
ragproduktionen sallan tacker det inhemska behovet. Orsaken till ragets mins-
kande popularitet beror pa faktorer sdsom prissattningen och det varierande vader-
forhallandena som inte passar sig for ragens odling.

Men rag &r ett sadesslag med flera goda egenskaper. Det ar ett véldigt halsosamt
sédesslag och &ven mycket miljovanligt att odla. Det &r en gréda som effektivt
tar at sig naring fran marken, samt att den kan odlas pa samre akerjordar an 6vriga
sadesslag. Darfor ar ragen perfekt for ekologiskt odlande.

Inom Finland anvénds ragen nastan helt och hallet till livsmedel. Endast en liten
del rag som exporteras fran Finland, pa grund av det inte odlas sa mycket. Den rag
som vél exporteras, skickas forst och framst till Ryssland. Ar 2007 var ett rekord
for den finska exporten av rag till Ryssland.
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Aktorerna inom spannmalsbranschen ger mycket berdm till Finland for den stora
ragkonsumtionen. Aven om den inhemska anvandningen ser ut att 6ka, finns det

aven mycket goda exportmojligheter for Finland gallande rag. (VYR 2013, 22)
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6 AVTAL

| detta kapitel kommer jag ga igenom hur avtal inom branschen for export av
spannmal ser ut. | kapitlet kommer jag att ga igenom vilka avtal som gérs mellan
séljare och uppkdpare. Kontraktsodling och exportkontrakt &r de avtal jag framst
kommer ta upp. Jag kommer &ven skriva om vad som bestdmmer priserna vid ex-

porten.
6.1 Allmant om avtal

“Ett gott avtal tryggar bade saljarens och kdparen intressen pa ett jamlikt och
rattvist satt. Ett gott avtal definierar tydligt och enkelt bada parternas réattigheter
och skyldigheter ” (VYR 2012, 13)

Alltid nar man skall gora ett avtal for handel ar det viktigt att bada parterna satter
sig in i de avtalsvillkor som galler. Genom att géra detta uppstar det mindre miss-
forstand, eller att de lyckas undvikas helt och hallet. Det &r viktigt att komma
ihdg att ett muntligt handelsavtal ocksa ar bindande, men om man skall vara pa

den sakra sidan skall ett skriftligt avtal helst goras.

Vid handel av spannmal ar det vanligast att man anvander sig av odlings- eller
forsaljningsavtal som galler en typ av spannmal. Dessa avtal gors mellan produ-
centen och uppkoparen av spannmalet. Sedan gors ett annat avtal mellan den som

saljer vidare och den i det landet dit spannmalet exporteras.

Inom spannmalshandeln har alla avtal en sak gemensamt. Detta &r att ett avtal kan
inte hdvas endast av den ena partnern som &r delaktig i avtalet. Om ett avtal som
gjorts av ndgon anledning maste havas, maste alla parter vara delaktig i detta be-
slut. Och om ett avtal hdvs och det finns villkor for hdvning med i avtalet, skall
dessa tas i beaktan. (VYR 2012, 13)
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6.2 Kontraktsodling

Kontraktsodling betyder att det gors ett kontrakt mellan producenten och kdparen.
Kopare av spannmal kan bland annat vara en handel, industri eller formedlare for

att namna nagra.

Kontrakten for odling gors oftast ratt tidigt pa odlingssasongen, och senast strax
fore skorden satter igang. | kontraktet kommer parterna 6verens om att odlaren
producerar en viss mangd spannmal for uppkdparens rakning med olika pa for-
hand bestamda villkor. Ett kontrakt for odling kan bland annat innehalla villkor pa
vilket sadesslag som skall anvandas samt om man skall tillampa olika odlingsat-

géarder.

Kontraktsodling &r en viktig del av hela spannmalssektorn. Fran odlare till den
slutliga anvandaren av spannmalet fungerar det som ett viktigt instrument for en
for en valutford spannmalshandel. Med hjélp av odlingskontrakt kan man bade
paverka exportmdjligheter och stura produktionen enligt den inhemska efterfra-
gan. (VYR 2012, 13)

“"Modellen kan anvindas for att styra och dimensionera produktionen enligt den
inhemska efterfragan eller exportmdjligheterna och pa det sattet forbattra
spannmals- och oljeviixtkedjans konkurrenskraft.” (VYR 2012, 13)

Efter att kontraktet har tratt i kraft far koparen sjalv bestimma om spannmalet

skall séljas pa den inhemska marknaden eller exporteras.

Kontraktsodling ger fordelar at bade odlaren, uppkoparen samt spannmalsindu-
strin. For odlaren ger det en sakerhet att han producerar spannmal som marknaden
behdver och att han har en garanterad kopare. Det underlattar planeringen for att
fa en lonsam produktion. For koparen och spannmalsindustrin hjalper kontrakts-
odlingen att forutspa skordens mangd och kvalitet. Det forbattrar &ven majlighet-
erna och genomforandet av forséljning, lagring och transport av spannmalet.
(VYR 2012, 13-14)
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6.3 Exportkontrakt

| vissa delar av Finland har man anvant av exportkontrakt for spannmalshandeln.
Dessa kontrakt ar endast till for uppkop av spannmal som skall anvandas for ex-

port.

| Finland har man gjort detta i Nyland i samarbete med spannmalsexportforetaget
Polar Oats, vars roll ar kopa spannmal fran finlandska spannmalsproducenter.

Detta samarbete kommer dven att ske detta ar.

Samarbetet med direkta exportkontrakt fungerar pa sadant vis att under den tiden
som kontraktet galler, samlar koparen ett visst antal ton spannmal fran olika pro-
ducenter. Det ar sedan uppkoparens uppgift att hitta nagon som vill képa spann-
malet pa den internationella exportmarknaden. Den finlandska uppkoparen har
fullmakt att salja pa exportmarknaden tills kontraktets tid gar ut. Om ingen kdpare

pa exportmarknaden hittas havs kontraktet.

Exportkontrakten har villkor som parterna maste folja. | kontraktet fastslas ett mi-

nimipris. Detta minimipris erhaller odlaren/saljaren.

Just nu finns det tre typer av exportkontrakt som parterna kan binda sig till. Dessa
ar exportkontrakt for fodervete, exportkontrakt for foderkorn och samt exportkon-
trakt for havre. (SLC 2016)

Man har tidigare endast erbjudit exportkontrakt med export fran Nyland, men i
april 2016 skedde den forsta exporten med denna typ av exportkontrakt fran Os-
terbotten. Det handlar om 3000 ton foderhavre fran Vasa hamn som skickades till
Tyskland. Man har &ven planer pa att utfora flera exporter fran Vasa hamn med
exportkontrakt med odlarregi. (Landsbygdens folk 2016)

6.4 Prissattningen och faktorer som paverkar priserna

Ett bra satt att folja med prisutvecklingen pa marknaden ar att se efter spannmals-
balansen som tidigare beskrivits. Genom spannmalsbalansen kan man ta reda pa
utbudet inom produktion och import och efterfragan inom konsumtionen i landet

och exporten. Forandringar i spannmalsbalansen avspeglar sig i prisutvecklingen
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pa marknaden. Darfor ar detta ett viktigt instrument for spannmalsbranschens alla

aktorer, bade inom den inhemska marknaden och exporten.

Hur det gar for skorden i de viktigaste produktionsomradena har en stor paverkan
pa marknadspriserna pa spannmalet. Det vill séga om att arsskérden inom en
spannmalstyp misslyckas eller gar battre an forvantat, kommer detta att bestimma

hurudant pris som galler.

For Finlands spannmalsexport ar det mycket viktigt hur det gar for de andra ex-
portlanderna och hur stora deras produktionsvolymer ar, speciellt géallande de vik-
tigaste lander pa den internationella marknaden. Nagra av de viktigaste exportlan-
derna av spannmal i varden ar USA, Kanada, Ryssland, Argentina och Australien.
(VYR 2012)

0 M Brasilien M Kazakstan M Ryssland M Kanada Australien

m Ukraina B Argentina mEV BUSA
250

200 A

EE
mlllqlgi_l_ﬂ

I

milj ton

50 A

2004/05
200506
2006/07
200708
2008409
200910
2010
201AN2
2012M13
prel
201314
prog

Figur 1. Export for de storsta landerna i vérlden. (Jordbruksverket 2014)

Den totala produktionen av spannmal i Finland utgor endast nagra fa promille av
den totala globala spannmalsproduktionen. Detta betyder att Finlands inverkan pa
prisutvecklingen pa varldsmarknaden ar obefintlig. Daremot paverkas Finlands
prisniva till mycket stor del av internationella marknaden. Sarskilt genom utveckl-

ingen pa EU-marknaden.

Ett flertal faktorer som paverkar priserna direkt for den internationella spannmals-
handeln &r ett flertal. Det allmé&nna politiska laget i export- och importldnderna
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paverkar forutsattningarna for priserna. Speciellt for utvecklingen i de storre lan-
derna i varlden. Aven tullar, exportrestriktioner och utvecklingen av fraktpriserna

inverkar pa hurudant pris som bestams vid exporten.

Inom Eu ar det de stora producenterna som kan avgora prisnivan. Till dessa lander
réknas Frankrike, Storbritannien, Polen, Ryssland, Rumé&nien och Ungern. Nar det
kommer sédesslaget havre har Finland en stor internationell betydelse.

Prissattningen i Finland for spannmalsexport maste ske med beaktande av de
storre fraktkostnaderna som uppstar pa grund av landets hamnlage. Spannmal som
exporteras fran lander med béattre hamnlagen kraver mindre transportkostnader.
For att Finland ska kunna ta ett konkurrenskraftigt pris vid export i mottagarlan-

det, méste detta tas i beaktande.

Faktorer som paverkar pa langre sikt vid prissattningen &ar bland annat den 6kade
levnadsstandarden i flera lander, samt den globala befolkningstillvaxten. (VYR
2012)

Hurudana priser man kan ta i Finland ar ocksa upp till foretagen som exporterar
spannmalet. Ett exempel ar spannmalsexportforetaget Polar Oats som kunnat er-
bjuda féljande: vid export fran Sodra Finland har man kunnat erbjuda 160€/ton for
havre pa container. Fran Osterbotten ar dock priset lite lagre och ligger pa
147€/ton. (OSP spannmalsseminaruim)
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7 SPANNMALSBORSEN

| detta kapitel kommer jag att ga in pa spannmalsbdrsen och hur den fungerar. Jag

kommer dven att ga in pa hur handeln gar till

Spannmalshandeln pa borsen ar 6ppen for alla partner. | handeln anvander man
sig av kontrakt. De tva sorters kontrakt som anvands ar futur- eller optionskon-
trakt. Dessa kontrakt skots via formedling av en maklare och kallas for derivat-
handel. | derivathandel géller skyldigheten eller rattigheten for att kdpa eller sélja
spannmal for en viss tidpunkt. | skyldigheter anvands futurer och handel vid rat-
tigheter anvands optioner att kopa eller salja spannmal pa borsen.

Bdrshandeln for spannmal bestar av handel pa realmarkanden. Det betyder att
handeln har fysiska leveranser i de fall dar koparen eller sédljaren ar en odlare,
kvarnforetag, handlare av spannmal eller nagon motsvarande yrkesman inom

spannmalsbranschen.

Orsaken till varfor man genomfor handel med spannmal pa borsen ar for att
skydda parterna mot de marknadsrisker som finns. Dessa risker beror oftast pa
prisfluktuationer som kan uppsta pa realmarknaden som kan bli ogynnsamma for
parterna.

Handeln péa spannmalsborsen baserar sig till storsta del pa spekulationer. Place-
ringar som gors av bland annat fonder och 6vriga aktérer pa marknaden i form av
spekulationer. Dessa aktorers intressen ar inte att genomfora en fysisk handel med

spannmalet.

Om handeln inte var spekulativ kunde aktorerna pa borsen latt borja handla med
derivat mellan varandra. Detta kunde da leda till en okad prisfluktuation pa
spannmalsmarknaden. Da skulle prisinformationen bli valdigt oregelbunden samt
bristfallig. Handeln kunde da &ven bli langsammare och den kunde inte féras pa

ett lika latt satt som nér den endast ar spekulativ.

Tack vare att handeln pa spannmalsborsen ér spekulativ ar de antal affarer som

genomfors tillrackligt stora, sa att priserna som bildas pa borsen kan ses som palit-
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liga. Detta gora aven att nar borsen halls likvid, det vill saga med tillrackligt hog

omséttning, finns det alltid samma antal kbpare som saljare.

Borserna har alltid sina egna regler om hur mycket eller hur litet ett handelsparti
far vara. Det minsta kontraktet pa ett handelsparti brukar oftast ror sig om ett till
tva langtradarlass med spannmal. Ett exempel pa detta & pa NYSE Euronext bor-
sen for spannmal. Dar maste ett kvarnvete- eller rapskontrakt vara pa 50 ton av
dessa sadesslag. (VYR 2012; Nordnet 2015)

7.1 Spannmalsborsen i nulaget

Spannmalspriserna har under aren stigit och sjunkit. Sedan efter millenniumskiftet
hade priserna nadde vete sin topp ar 2008, vilket kan ses pa figur 2. Da saldes vate
for 280€ per ton pd borsen 1 Paris. Men en stortdykning i priserna kom &r 2010, da
spannmalet endast saldes for lite under 120€/ton. Dock nadde vete priserna sin
absoluta botten 2002 och 2005 med 100€/ton.

Efter 2010 har priserna pa spannmalshorsen repat sig ratt hyfsat. Pa bilden nedan

syns utvecklingen genom aren av forsaljningen av just vete.
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Figur 2. Utvecklingen av priset pa vete i euro/ton de senaste aren. (OSP Spann-

malsseminarium 5.11.2015)

Under 2015 har priserna varierat pa marknaden en aning, men inget 6verdrivet sett
fran vad prognoserna har hade uppskattat. | slutet av oktober 2014 Iag priserna pa
cirka 170 euro per ton. | november 2015 detta ar Iag priserna pa 180 euro per ton,

vilket da ar en liten 6kning fran tidigare aret.

Pa borsen i Europa lag priserna som hogst i borjan av juli manad. Da lag priserna
pa éver 200 euro per ton. Dock borjade priserna sjunka och sjonk anda till sep-
tember da det endast stod pa cirka 150 euro per ton. (OSP Spannmalsseminarium
5.11.2015)
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8 TRANSPORTEN INOM DEN FINLANSKA SPANNMALS-
EXPORTEN

| detta kapitel kommer jag ta upp hur transporten gar till inom spannmalsexporten.
Jag kommer ta upp battransporten samt hur spamalet transporteras till batarna. Jag
kommer dven ta upp transporten pa land och hur spannmalet forflyttas fran gar-

den.
8.1 Sjodtransport

Det finns flera goda forutsattningar for sjétransport, och jag kommer till foljande
ta upp nagra av dessa faktorer. Sjotransporten & mycket kostnadseffektiv. En av
de storsta orsakerna till detta &r den stora lastkapaciteten som fartyg har. Sj6trans-
porten sker till stor del pa internationellt vatten. Detta ger en fri fardvag for frak-

ten som inte andra transportsatt kan erbjuda.

Undervégskostnaderna ar en forutséttning for sjotransport. Undervagskostnaderna
blir i princip alltid ldgre an nagot av de andra transportmedlen. Detta tack vare de

laga rorliga kostnaderna for bunker, farlederna och for kostnaderna i hamnen.

Det finns idag manga olika stora och specialiserade fartyg som haller ner kostna-
derna vid transporten pa sjon. Detta har hjalpt bland annat transporten av spann-
mal att kunna transporteras langa strackor och samtidigt halla en god ekonomi.
Spannmal raknas som lagvardigt varuslag inom den internationella transporten.
Kostnaderna for lagvardigt gods vid transoceana transporter ar ca 15-25 % av
produktens sjalvkostnad. For hogvardiga ligger denna procent pa mindre an 6 %.
Pa mycket lagvardiga gods gar denna kostnad &nda upp till 30 % av produktens
totala sjélvkostnad. (Lumsden 2012, 171)

Som tidigare ndmnts har fartyg inom sjotransporten en stor kapacitet. Detta ar en
viktig faktor om man skall transportera en stor volym spannmal.. (Lumsden 2012.
175)
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Det finns flera olika fartyg som anvands for olika typer av last. Detta eftersom om
en last skall lyckas transporters ratt maste fartyget vara anpassat for den typ av
gods den forflyttar. De olika typer fartyg som finns som finns &r bland annat
styckegodsfartyg, containerfartyg, RoRo-fartyg (Roll On Roll Off), LoLo-fartyg
(Lift On Lift Off), bulkfartyg, rankfartyg och bilfartyg. Aven passagerarfartyg ra-
knas till dessa. (Lumsden 2012, 182-192)

8.2 Frakt med containrar

Under mina studier har jag kommit fram till att det blir idag allt vanligare med
frank av spannmal med hjalp av container. Jag kommer darfor i denna del ta upp
hur containerfrakt gar till.

Lastbarare for containrar kom i mitten av forra seklet for att skapa effektivitet vid
lastning och lossning. Fartyg som ar anpassande for containerfrakt ar oftast av
LoLo-typ. Om en last- eller destinationshamn saknar kranar som klarar av att lyft
containrar, anvands kranar som har monterats fast pa fartyget. Dessa kranar kallas

for portalkranar eller Gatrykranar.

| ett containerfartyg lastas containrarna sa att de laggs vilandes pa varandra i ett
cellsystem. For att hindra att vatten fran sjon skall tranga in, tacks lastrummet dar
containrarna ar lastade med luckor eller speciellt byggda fackverk. Ovanpa dessa
stélls ytterligare ett antal containrar. Dessa containrar placeras oftast fyra eller fler
i h6jd. En container skall kunna lastas eller lossas fran ett fartyg pa ca 2 min, om
man anvander sig av en modern containerkran. Det ar idag dock vanligt att con-
tainrar transporteras tillsammans med andra typer av last, pa grund av att det inte
finns tillréckligt stort enhetsantal for endast containertransport. (Lumsden 2012,
184-185)

En container ar sluten storbehallare med faststéllda yttermatt som har standardise-
rats av 1SO. Dessa 1SO-standardmatt méts i bredd och hojd. Langden mats i fot,
varav 20 fot och 40 fot &r de vanligaste matten. Hojden pa containrar kraver inte
samma typ av standardisering, och darmed har det blivit en trend att anvénda sig

av hoga containrar. En modern container har oftast en hojd pa 9,6 fot.
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Pa grund att av det transporteras manga olika typer av gods i containrar, fore-
kommer det ett flertal olika specialcontainrar for olika &ndamal. Nagra av dessa

ar:

e Tankcontainrar — anvands for olika typer av vétskor. Drycker, petroleum
och kemikalier ar exempel pa dessa.

e Containerflak med eller utan gavlar — for konstruktioner som ar stora och
svarlastade.

e Kyl- och varmecontainrar — for transport av temperaturkénsligt gods.

e Tippbara containrar — anvands vid transport av bulkgods, som till exempel

spannmal.

Containrar som ar gjorda for transport maste vara konstruerade pa sadant satt att
de kan transporteras med bade lastbil, fartyg och tag. For att det skall vara mojligt
for att snabbt och sdkert overfora containrar mellan de olika transportsatten finns
det ett antal olika standarder som en container maste uppfylla. Alla dessa standar-
der ar faststallt av 1SO. (Lumsden 2012, 562-567)

8.3 Bulktransport

Ett vanligt satt att transportera spannmal ar med transportsatt som &r avsedda for
bulktransport. Med bulktransport menas transport av torra och fasta laster, sa kal-
lade bulklaster. Bulklaster kan besta av bland annat spannmal, med aven andra
typer av massgods. Nagra andra vanliga typer av bulklast ar cement, kol och

malm.

Torrlasttranporten har lange legat pa en tillvéaxttakt pa 4,5 % per ar. Bulktranspor-
ten ar mycket beroende av kolproduktionens utveckling, eftersom denna &r den

viktigaste typen av torrlast som transporteras.

Pa sjon transporteras dessa laster med bulkfartyg. Bulkfartygens kapacitet kan va-
riera. Fartygstypens lastkapacitet kan vara mellan 1 000 ton upp till nédrmare
300 000 ton. 80 000 anses som den lampligaste lastkapaciteten pa ett bulkfartyg,
for att den skall kunna konkurrera pa den 6ppna marknaden.
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Det finns tva olika grundtyper av bulkfartyg: rena bulklastfartyg och kombinat-
ionsfartyg. Rena bulklastfartyg ar oftast konstruerade for transport av en viss typ
av bulklast och dess egenskaper. Pa detta vis har olika typer av last fatt saregna
fartygstyper. Ett exempel pa detta & malmfartyg. Kombinationsfartyg ar i sin tur
konstruerande for kombination av olika typer av laster. Dessa fartyg besar av se-
parata lastrum for de olika typerna av last som skall transporteras. Ett kombinat-
ionsfartyg lastkapacitet & normalt ca 70 000 ton. Det &r inte ovanligt att spann-

mal transporteras med kombinationstypen av bulkfartyg.

Kombinationsfartyg har skapat komplicerade regler for transporten av vissa typer
av gods, for sékrare transport. Spannmal hor till en av dessa typer av gods, men
aven slig och sinter (malmtyper) maste folja dessa regler. Dessa transportregler
finns eftersom dessa typer av last kan ha en bendgenhet att forskjuta sig under
transporten. (Lumsden 2012, 189-190)

8.4 Transport fran gard

Spannmal saljs oftast direkt till uppkopare och handeln. Vidare darifran séljs se-
nare spannmalet for export. Det betyder att det maste ordnas transporter fran gar-
darna eller dar spannmalsproducenten forvarar sin spannmal. Det ar darfor aven

viktigt att kunna transportera spannmal pa land.

Transportmedel for spannmal pa land kan variera mellan traktorer med slap till
olika typer av lastbilar, som flakbil med eller utan tipp, lastbil med lastvaxelflak
eller bulkbil. (Vinnova 2001, 21,25)

Vid OSP:s spannmalsseminarium den 5.11.2015 lyfte man fram lastning och
transport av spannmal fran garden med hjalp av lastbil med containerflak. Denna
metod fungerar sa att man kan lasta spannmalet fran spannmalsproducentens lag-
ringsanstalt direkt in i containern och transporteras vidare. Denna typ av lastning
ar tillampad vid containerexport. Containern med spannmal kan skickas ivag di-
rekt for export, utan att man behdver lasta om spannmalet. Denna typ av transport
har framst gjorts vid export dar spannmélet sélts med exportkontrakt. (OSP

spannmalsseminarium 5.11.2015)
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9 DEN EMPIRISKA DELEN

Empirisk forskning betyder att man systematiskt samlar in data och far svar pa
fragor med hjalp av frageformular, intervjuer observationer eller experiment. (Ny-
berg 1996, 8)

Detta ar den empiriska delen av mitt examensarbete. | detta kapitel kommer jag att
behandla de empiriska forskningsmetoderna som jag valt och varfor jag valt just
de forskningsmetoder jag valt. Jag kommer &ven presentera de intervjufragor som

jag stallt de personer som jag intervjuat.
9.1 Forskningsmetoder

Det finns olika metoder man kan anvanda i den empiriska delen i ett forsknings-
projekt. Vilken forskningsmetod som valjs utgas fran vilket problem som skall
l6sas i forskningen samt vilken typ av fragor man vill fa svar pa. Innan val av
forskningsmetod skall man noggrant tanka efter vilken metod som skall utnyttjas
for att basta mojliga svar pa de fragestallningar man sjalv utvecklat i arbetet. (Ny-
berg 1996, 41)

I den empiriska delen av detta examensarbete har jag valt att anvanda mig av kva-
litativ forskningsmetod i form av interjuver. En intervju som ge kvalitativ data ger
den som intervjuas mojligheten att ge fritt formulerade svar. (Nyberg 1996, 43)
En kvalitativ forskning kan dven ses som en forskning som inte har ndgon form av
teoretiska foregangare i sina svar, utan ger en inriktning fran en synvinkel i den
sociala varlden. Detta &r till skillnad fran den kvantitativa metoden, som ger ob-
jektiv, métbar data. (Gillham 2008, 25)

Kvalitativa data bestar av ord, text och symboler som beskriver eller representerar
personer, personernas handlingar samt handelser. En kvalitativ analys kanneteck-
nar att den fokuserar pa helheten och sammanhanget. Man maste ta hansyn till
hela sammanhanget i det man undersoker, eftersom man dr intresserad av ordens
inneb6rd och mening och vad de forklarar. (Christensen, Engdahl, Grads & Hag-
lund 2010, 296-297)
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En forskningsintervju kan antigen goras personligt ansikte mot ansikte eller pa
distans. En personlig intervju ger hog validitet och &r naturalistisk. Man har moj-
lighet att observera den man intervjusvars beteende och man kan leda konversat-
ionen till annan data, som till exempel dokument. En personlig intervju ger dven
tilltrade till personer som inte kan nas pa annat sétt. Men nagra negativa aspekt ar
bland annat att en personlig intervju kan vara mycket tidskravande. Det kan &ven
vara svart under intervjuns gang skriva ner alla svar och uppfatta allt ratt. (Gill-
ham 2008, 71)

Man kan &ven gora intervjuer pa distans med hjalp av olika distansmetoder. Dessa
intervjuer kan vara till exempel telefonintervjuer eller e-post intervjuer. En telefo-
nintervju har fordelen att det ar lattare att reda ut missforstand om ett sdant skulle
uppsta, gentemot andra distansmetoder. Vissa personer har dven lattare att tala an
att skriva. Men med en telefonintervju saknas den personliga kontakten som upp-
star vid en intervju ansikte mot ansikte. En e-postintervju kan ge data av god kva-
litet och svaren ar specifika. En e-postintervju ar &ven mindre krdvande an en in-
tervju som gors med direkt kontakt. Den behodver inte ske i realtid. Dock finns det
manga som uttrycker sig battre i tal an skrift, vilket kan ge samre resultat. (Gill-
ham 2008, 140, 143-144, 150-151)

Jag har valt att utféra mina interjuver via e-post. Detta eftersom det & mindre
tidskravande och de som intervjuas kan i lugn och ro besvara mina fragor, utan att

behdva reservera en viss tid som passar bada parterna.

9.2 Intervjufragorna

| detta arbete gjorde jag tva stycken intervjuer. Personerna jag intervjuade var
SLC:s ombudsman Rikard Korkman och Kristian Tallskog som arbetar pa Avena
Nordic Grain Oy. Till féljande kommer jag presentera de fragor jag stallde under

intervjuerna.
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Intervjufragor — Rikard Korkman

Vad anser du ar den storsta orsaken varfor man skall exportera spannmal i

Finland?

Hur ser du p& mojligheterna for en dkad export av spannmal fran Osterbot-

ten?

Anser du att det finns fordelar/nackdelar med exporten fran Osterbotten

jamfort med 6vriga Finland?

Hur ser du pa framtidsutsikten for spannmalsexporten i Finland? Kommer

den oka/minska?

Tycker du att det finns nagon speciell marknad som Finland borde satsa pa

for exporten?

Hur ser du pa utvecklingen pa spannmalshorsen for tillfallet?

Finns det ndgot man kunde gora for att fa flera producenter att bli intresse-

rade av spannmalsexporten?

Nagon 6vrig kommentar om spannmalsexporten?

Intervjufragor — Avena Nordic Grain Oy

Till vilka lander exporterar ni spannmal?

Finns det nagra lander ni speciellt fokuserar pa fran Osterbottenregionen?

Vilken typ av spannmal exporteras mest fran Avena?
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4, Forklara kort hur exportprocessen gar till. Vilka steg maste man ga ige-

nom?

5. Hur tar ni kontakt med nya kopare/kunder?

6. Anvander ni er av en speditionsfirma vid export? Varfor/Varfor inte?

7. Vad bestdmmer priserna vid exporthandeln?

8. Hur ser ni pd mojligheterna for en dkad export av spannmal fran Osterbot-

ten?

9. Anser ni att det finns fordelar/nackdelar med exporten fran Osterbotten

jamfért med évriga Finland?

10. Nagon 6vrig kommentar om spannmalsexporten?
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10 INTERVJUER

Detta kapitel kommer innehalla de resultat och svar som jag fatt fran intervjuerna
jag gjorde. Forsta delen kommer att innehalla svaren fran intervjun med Rikard
Korkman och den andra med Christian Tallskog fran Avena Nordic Grain Oy. In-
nehallet baserar sig pa svaren jag fatt fran fragorna som presenterades i forega-

ende kapitel.

Intervjun med Rikard Korkman dgde rum den 24 februari 2016 och intervjun med
Christian Tallskog den 16 mars 2016.

10.1 Intervju — Rikard Korkman

Den férsta personen jag valde att intervjua var Rikard Korkman som ar ombuds-
man vid Svenska Lantbruksproducenternas Centralférbund (SLC) och skriver

aven ofta artiklar i Landsbygdens Folk.

Enligt Rikard Korkman &r det oerhort viktigt med spannmalsexport, speciellt om
man ser det ur odlarens synvinkel med tanke pa prisutvecklingen. Exporten spelar
en viktig roll nar det kommer till att utbud och efterfragan (produktion och kon-
sumtion) &r i balans pa den inhemska marknaden. Exporten och exportkonkurren-
sen minskar Overutbudet pa den inhemska marknaden, vilket forstarker eller
minskar prisskillnaden mellan inhemska priser i forhallande till europeiska- eller

varldsmarknadspriser.

Nar det kommer till 6kad spannmalsexport anser Rikard Korkman att det finns
mycket goda majligheter, med tanke pa narheten till exporthamnarna i Vasa och
Kasko. For odlare i Osterbotten erbjuder exportmarknaden en intressant forsalj-
ningskanal vid sidan om den inhemska marknaden och det l6nar sig att beakta ex-
portefterfragan i odlingsplaneringen for att utoka sina forsaljningsmojligheter och

skapa mera konkurrens pa den inhemska spannmalsmarknaden.

Aven containerexport av spannmal, som ar i tillvaxt, skapar nya intressanta moj-

ligheter fran olika hall i Finland.
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N&r man ser pd nackdelar med att exportera fran Osterbotten i jamforelse med
andra delar av landet, ar dessa valdigt fa. Nar det kommer till export i fartyg finns
det inga direkta nackdelar med Osterbottens lage. Dock nar det géller container-
export kan prissattningen av containers fran Osterbotten vara oférdelaktigare och

dyrare an fran sodra Finland. Inga exakta uppgifter kunde ges om detta.

Om man ser pa framtidsutsikten menar Rikard Korkman att spannmalsexporten
kommer att 6ka. Detta pa grund av att husdjursproduktionen minskar. Spannmals-
exporten har de senaste aren okat i Finland och aret 2014/2015 var ett rekordar.
Da exporterades for forsta gangen 6ver 1 miljon ton spannmal fran Finland. Detta

motsvarar ca 25 % av den arliga produktionen.

Det finns manga intressanta marknader forutom de vanliga fonder- och livsme-
delsexporterna. En mycket intressant marknad for ren eller glutenfri havre pa

grund av Okade tendens for glutenallergi i hela vérlden.

Spannmalet havre har dverlag positiva marknadsutsikter och &r en marknad Fin-
land borde satsa pa. Inom EU ér till exempel Tyskland och ltalien intressanta
marknadsomraden. Utanfor EU erbjuder Asien och speciellt Kina nya exportmoj-
ligheter. Spannmalsexporten har en marknad som stracker sig till manga olika de-

lar av varlden.

Rikard Korkman menar att alla parter inom spannmalsbranschen borde vara in-
tresserade av export, eftersom det ger utdkade forsaljningsmojligheter. Men speci-
ellt nar det kommer till producenterna. For att fa producenter mera intresserade
kan man arrangera export i odlarnas egen regi. Detta gjordes i Nyland 2015 da
man exporterade 6000 ton fodervete. Under varen 2016 samlades ett parti pa 3000
ton foderhavre for export fran Vasa i april i OSP:s regi. Det hér &r ett satt att oka

kunskapen om mekanismerna kring spannmalsexport bland producenterna.

Nar man ser pa spannmalsborsen menar Rikard Korkman att priserna pa borsen
ser mycket laga ut. Riktningen nerdt ar ingen Gverraskning, men storleken pa den
kraftiga nedgangen i borjan pa februari var en 6verraskning. Med tanke utveckl-

ingen gallande utbud, efterfragan och slutlager pa den globala spannmalsmark-
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naden finns det inte mycket ljus i horisonten fér detta spannmalsar. Priset ligger
dock sa lagt nu att priset inte tacker produktionskostnaderna i allt flera lander.
Badrsen ligger néra de historiska langa priserna mellan oktober 2008 och juli 2010

da priserna pa Parishorsen sagade mellan 120-150 euro per ton.

Auvslutningsvis pointerar Rikard Korkman att en fungerande langsiktig export och
en okad exportkonkurrens &r centrala element i en fungerande finlandsk spann-

malsmarknad.
10.2 Intervju - Avena Nordic Grain Oy

Avena Nordic Grain Oy ar den ledande handlaren av spannmal i Finland. Deras
huvudkontor finns i Esbo och de har dotterbolag i flera olika lander. Dotterbola-

gen finns i bland annat Ryssland, Kazachstan, Ukraina och Estland. (Avena 2016)

Avena exporterar spannmal till manga olika lander. Nar det kommer till forsalj-
ningen inom EU, exporterar foretaget till de flesta lander inom EU. Det &r inom
EU som den storsta delen av exporten sker. Men Avena exporterar aven till ett

flertal 1ander som befinner sig utanfér EU.

Till vilken destination som spannmalet exporteras mest till varierar fran ar till ar.
Orsaken till varfor det varierar beror pa olika faktorer. Den faktor som inverkar
huvudsakligen ar hur skdrden har sett ut i konkurrerande exportléander.

Avena har inte direkt nagra lander de speciellt fokuserar pa nar det kommer till
exporten fran Osterbotten. Detta pa grund av att det inte &r en avgorande faktor for
kunden varifran i ett visst land spannmalet kommer ifran. Kvaliteten med mera ar
betydligt viktigare for kunden. Darfor kan Avena exportera fran den del av landet
som passar bast, utan att behova ta i beaktan varifran i landet kunden vill att

spannmalet skall komma ifran.

Foretaget exporterar ett flertal olika spannmalstyper fran Finland, men de tre van-
ligaste ar korn, vete och havre. De exporterar spannmal som ar av tva olika kvali-
teter och anvands for tva olika andamal. Dessa tva kvaliteter & spannmal av livs-

medelskvalitet och foderkvalitet.
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Sjalva exportprocessen for att exportera spannmal, kallar Avena for normal ex-
portprocess. Denna exportprocess bestar av olika steg man maste ga igenom. Man
ingar ett avtal med kunden om nar spannmalet skall levereras. Detta avtal foljs, sa
att kunden far spannmalet enligt 6verenskommet datum. Man bestammer aven pa
vilket satt man transporterar spannmalet, som till exempel battransport. Efter att
leveransen har gjorts, skickas de exportdokument som behdvs till kunden. Man

skickar dven fakturan till kunden efter att leveransen ar avklarad.

Avena behdver sallan ta kontakt sjalva med potentiella nya kunder, utan ofta blir
de kontaktade av dem. Christian Tallskog menar att ett bra satt att hitta nya kunder
pa exportmarknaden &r att aka och traffa nya kunder pa olika evenemang och till-

stallningar om spannmal som ordnas utomlands.

Avena anvénder sig inte av speditionsfirmor vid alla exporter. Men en speditions-
firma anvénds i allménhet vid export dér leveransen skall ske i ett tredje land.
Inom EU behdvs igen speditionsfirma anlitas.

Hurudana priser som Avena séljer for vid exporthandel av spannmal bestamms i
allmanhet enligt hur den internationella marknaden ser ut. Utbudet och efterfragan
pa olika spannmal runt om vérlden kan variera, vilket i sin tur bestammer vilka

priser Avena séljer spannmalet for.

Det finns méjlighet for en 6kad export fran Osterbotten menar Christian Tallskog.
Men det finns olika faktorer som inverkar pa om en 6kad export skall vara lyckat.
Exporten fran Osterbotten paverkas av bland annat efterfragan, kvalitet och pris.
Men om man kan erbjuda bade kvalitet och pris som inte andra kan mota, kan
man ha en fordel pd exportmarknaden men en 6kad spannmélsexport fran Oster-

botten.

Christian Tallskog anser att den storsta fordelen med export av spannmal fran Os-
terbotten ar hamnarna. Osterbotten har manga hamnar med bra kapacitet, vilket ar
en viktig fordel vid export av spannmal. Han anser inte att nagra egentliga nack-

delar borde finnas, om jamfort med évriga Finland export av spannmal.
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11 SLUTSATSER

| detta kapitel kommer jag att presentera de slutsatser jag gjort efter att jag analy-
serat de intercjuer jag gjort och jamfoéra dem med den teoretiska delen i arbetet.
Kapitlets mening &r det att knyta ihop teoridelen och de interjuver jag gjort for en

sammanfattande analys av spannmalsexporten i Finland.

Spannmalsexporten &r viktig for Finland bade i nulaget och i framtiden. Export-
marknaden ar mycket intressant och det finns olika aktorer fran olika lander pa
den. Och eftersom spannmalsmarknaden i Finland ar i forandring, bade nar det
kommer till mangd och priser, skulle det vara viktigt for alla parter inom spann-

maélshandeln att visa intresse for den internationella marknaden.

Det finns en konkurrens pa den internationella spannmalsmarknaden, bade inom
Nordeuropa och langre ute i varlden. Men det finns &ven intressanta lander till vi-
ket man kan exportera finlandskt spannmal. Kunder finns bade inom EU, som
Tyskland, samt utanfér EU, som till exempel Kina. Faktorerna som avgor desti-
nationslanderna kan vara olika, till exempel hur skérden i konkurrerande export-

lander har lyckats och vilket land som &r i behov av vilken typ av spannmal.

De olika typerna spannmalen har sina egna egenskaper som man maste ta i beak-
tan nar man skall exporterna dem. Det framgick i min intervju aatt korn, vete och
havre de sadesslag som Avena exporterar mestadels. Rag ar inte lika populart i

andra lander som pa den inhemska marknaden, men har en marknad i Ryssland.

Inom transporten finns det manga intressanta lésningar nar spannmalet skall
skickas utanfor Finlands gréanser. Bade transport med bulkfartyg och med contai-
nerfrakt ar losningar som &r anpassade for att spannmalet skall kunna ta sig sékert

till sin destination

Man skall dven ta i beaktande trenderna inom spannmalshandeln, vad konsument-
vanorna ar och vilka samhallsansvar man maste ta. Man tanker allt mera pa att ata
hélsosamt och man vill visa omsorg till djur och natur. Slutkunden &r intresserad
av narodlat och ekoprodukter. Detta kan dock ses som ett hot mot en 6kad export

eftersom konsumenterna ar mera intresserad av varifran en livsmedelsprodukt
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kommer ifran. Men det finns dven trender som spannmalsexporten kan ta nytta av.
Som det namndes i den forsta intervjun &r ren eller glutenfri spannmal en intres-
sant marknad. Detta eftersom det forekommer 6kade fall av celiaki ute i vérlden.
En oOkad produktion i Finland av glutenfri spannmal skulle skapa en ny storre

marknad inom exporten.

Med denna forskning har det visat sig att Osterbotten har mycket goda forutstt-
ningar for export av spannmal. Bada intervjuerna resulterande i att man ser en
framtid inom spannmalsexporten och att det & ndgot man borde satsa pa. Att
skota transporten via sjon ar effektivaste metoden for spannmalsexporten och Os-
terbotten far berom for sina hamnar. Sa lange det finns en efterfragan pa spannma-
let och kvaliteten samt priset ar konkurrenskraftigt, skall en lyckad spannmalsex-
port fran Osterbotten kunna drivas. Dock maste man se efter de begrasningar som

Osterbotten kan medféra, som till exempel en dyrare containerexport.
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12 FORSLAG TILL FORTSATT FORSKNING

| detta arbete har jag tagit reda pa vad som ar viktigt inom spannmalsexporten och
vilka mojligheter det finns for att spannmalsexporten skall utvecklas i Finland.
Men det finns dnnu flera saker man skulle kunna ta upp for att kunna gora denna
forskning annu djupare. | detta kapitel kommer jag ta upp olika férslag som jag

anser man kunde forska vidare om dmnet i framtiden.

I den teoretiska delen skulle ett alternativ vara for fortsatt forskning vara att reda
pa mera om landerna dit Finland exporterar. Jag har tagit upp nagra i detta arbete
och de har dven kommit upp i intervjuerna i den empiriska delen. Men man kunde
ta upp flera lander som Finland exporterar till. Man kunde ocksa undersoka flera
lander som Finland har majlighet att exportera spannmal till i framtiden. Genom
att gora en djupare analys av dessa lander skulle ha mgjlighet att hitta nya export-

destinationer.

| detta arbete har jag tagit upp olika kontrakt och avtal som gors vid sjalva expor-
ten. Man kunde gora en djupare analys av dessa kontrakt och avtal for att fa reda
pa flera olika typer av avtal som gors inom spannmalshandel och da framst inom
spannmalsexporten. Att djupare analysera exportdokumenten vid spannmalsexport

och ta reda mera pa om dessa.

I den empiriska delen anvande jag mig av en kvalitativ undersokning med hjalp av
intervjuer. Jag intervjuande ett foretag som exporterar spannmal fran Osterbotten
och denna intervju tyckte jag gick bra. Men man skulle kunna intervjua flera fore-
tag som sysslar med export av spannmal. Detta skulle leda till att man skulle fa en
djupare inblick hur foretag vars uppgift ar att exportera spannmal fungerar. Man
kunde stalla likande fragor till dessa for att sedan analysera vad foretagens likhet-

er och skillnader ar nar det kommer spannmalsexporten och deras syn pa den.

En annan mojlighet skulle vara att kontakt ett foretag i ett annat land som importe-
rar finlandskt spannmal. Genom att géra en intervju med ett sadant foretag, skulle

man fa en inblick i hur deras syn pa Finlands spannmal ar. Om det finns fordelar
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eller nackdelar med finlandskt spannmal jamfort med andra lander och om han-
deln med foretag in Finland fungerar bra.

| detta arbete har jag forskat generellt om Finlands export av spannmal och i den
empiriska delen gjort djupdykningar i spannmalsexporten fran Osterbotten. |
framtiden skulle det behovas gora liknade forskningar, men med fokus pa andra
delar i Finland. Spannmalsexporten fran sodra, norra eller dstra delar av Finland

skulle kunna goras, for att fa en inblick i hur man ser pa exporten dar.
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13 AVSLUTNING

Syftet med detta examensarbete var att skapa en helhetshild 6ver spannmalsexport
i Finland och att analysera mojligheterna till en okad spannmalsexport i Osterbot-
tenregionen. Tack vare den information jag sammlat ihop fran litterara kallor och
interjuver, tycker jag att jag har lyckats med att uppna detta mal.

Denna forskningsprocess har varit mycket larorik. Jag har fatt manga nya kun-
skaper inom spannmalsindustrin och export. Arbetet har vidgat min vyer 6ver hur
spannmalsexporten gar till, vilka faktorer som inverkar pa den, varfor den behdvs

och framtidsutsikterna samt mojligheterna inom spannmalsindustrin.

Det som fascinerar mig mest av det jag har lart mig ar att det finns en mycket po-
sitiv framtidsutsikt pa spannmalsexporten. Den finlandska spannmalsindustrin har
en negativ trend och ar inte sa I6nsam i vart land som den borde. Men for Finlands
spannmalsexport ser det dock ljusare ut och den har flera majligheter att skapa
nya marknader for handeln av spannmal, vare sig man hittar nya kunder i nya lan-

der eller fokuserar pa att exportera olika typer av spannmal.

Detta examensarbete har &ven kommit med utmaning. Det har inte alltid varit latt
att hitta kallor och jag har inte fatt lika mycket information fran bocker som jag
hoppats. Dock har jag fatt en hel del bra information fran internet, vilket har skap-
at en réattvis bild av spannmalsexporten. Det har dven varit en utmaning att hitta
personer att intervjua in den empiriska delen. Men de som har stallt upp har get
mig mycket detaljerad information for att arbetet skulle bli lyckat.

Ett storre intresse for spannmalsexporten har jag fatt tack vare detta arbete och det
kommer att vara intressant i framtiden att félja med nyheter och uppdateringar
inom detta &mne. Att folja med hur den internationella spannmalsmarknaden ut-

vecklas i framtiden kommer aven det att bli intressant.

Slutligen vill jag tacka alla som har hjalp mig att foérverkliga detta examensarbete.
De som har stéllt upp pa intervjuerna har gett mig mycket vardefull information

och jag ar tacksam att ni har delat med er av den. Jag vill &ven tacka vénner och
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familj som stottat mig under hela forskningsprocessen. Arbetet har varit mycket
larorikt for mig och jag hoppas det dven varit det for dig som lasare.
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BILAGA 1 1(1)

1. Vad anser du ar den storsta orsaken varfor man skall exportera spannmal i
Finland?

2. Hur ser du pd mojligheterna for en dkad export av spannmal fran Osterbot-
ten?

3. Anser du att det finns fordelar/nackdelar med exporten fran Osterbotten

jamfért med 6vriga Finland?

4. Hur ser du pa framtidsutsikten for spannmalsexporten i Finland? Kommer
den 6ka/minska?

5. Tycker du att det finns ndgon speciell marknad som Finland borde satsa pa
for exporten?

6. Hur ser du pa utvecklingen pa spannmalshdrsen for tillfallet?

7. Finns det nagot man kunde gora for att fa flera producenter att bli intresse-
rade av spannmalsexporten?

8. Nagon 6vrig kommentar om spannmalsexporten?



BILAGA 2 1(1)

1. Till vilka lander exporterar ni spannmal?

2. Finns det ndgra lander ni speciellt fokuserar pa fran Osterbottenregionen?
3. Vilken typ av spannmal exporteras mest fran Avena?

4, Forklara kort hur exportprocessen gar till. Vilka steg maste man ga ige-
nom?

5. Hur tar ni kontakt med nya képare/kunder?

6. Anvander ni er av en speditionsfirma vid export? Varfor/Varfor inte?

7. Vad bestammer priserna vid exporthandeln?

8. Hur ser ni pd méjligheterna for en dkad export av spannmél fran Osterbot-
ten?

9. Anser ni att det finns fordelar/nackdelar med exporten fran Osterbotten

jamfért med 6vriga Finland?

10. Nagon 6vrig kommentar om spannmalsexporten?



