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Taman tutkielman aiheena oli Tullin myontdma valtuutetun viejan lupa.
Tutkielmassa selvitettiin mita luvan myontamiseen vaaditaan, mitd hakuprosessiin
kuuluu ja kuinka yritys luvasta hyotyy. Myos toimeksiantajan nykyisia viennin
prosesseja tarkasteltin  opinndytetydn yhteydessda, ja niihin pohditaan
kehitysehdotuksia.

Vienti on tarkea osa monen suomalaisen yrityksen toimintaa. Viennin
onnistumiseksi yrityksen on tehtdva valintoja niin vientimuotojen, prosessien
toteuttamisen kuin asiakirjamuotojenkin suhteen. Eri maiden vaatimukset taytyy
selvittdd, jotta vientiprosessi onnistuu. EU:n vapaakauppasopimusten myota
vietaville tuotteille voidaan saada tullietuuksia todistamalla tuotteen EU-alkupera.
Normaalisti etuusalkuperatodistukset myontad Tulli, mutta valtuutetun viejan luvan
haltijana yritys voi antaa todistuksen itse.

Tutkielma on toteutettu toiminnallisena kehityshankkeena, jonka avulla tuotettiin
kehittamisehdotuksia toimeksiantajalle ja tehtiin esiselvitys valtuutetun viejan
hakuprosessin vaatimuksista seka lupaan keskeisesti liittyvistd viennin aiheista.
Opinnaytetyon yhteydessa myds esitaytettiin valtuutetun viejan hakemus ja tehtiin
hakemuksen liitteeksi vaadittava alkuperalaskelma. Paalahteind on kaytetty Tullin
ja KauppakamariTiedon aineistoja.

Alkuperasaantdjen tuntemus nousi tutkielmassa keskeiseen rooliin. Yrityksella on
oltava selkeda menetelma tuotteidensa alkuperaaseman selvittamiseksi.
Tutkielmassa selvisi, ettd toimeksiantajalle merkittavin hy6ty valtuutetun viejan
luvasta tulisi Eteld-Korean kaupassa, jossa lupa mahdollistaisi yli 6000 euron
toimitukset. Myds Kanadaan vienti nousi esille, silla valtuutetun viejan luvan liséksi
Kanadaan vaaditaan rekisterdidyn viejan status, mikali alkuperatodistuksia halutaan
antaa. Lisdksi tutkielmassa kavi ilmi, ettd viennin nykyisia prosesseja kannattaa
my0s osin tarkastella ja muokata, jotta esimerkiksi vaarien alkuperailmoitusten riski
pienenee.

Avainsanat: vienti, valtuutettu vieja, ulkomaankauppa, alkuperd, etuusalkupera,
Tulli
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The object of this study was to determine the requirements, process, and benefits
of the application for the Custom’s Approved Exporter status. Additionally, the
current export practices of the commissioner were reviewed, and possible
suggestions for development are discussed.

Exporting is vital for many Finnish companies. To be able to export successfully, a
company must make decisions on export modes, practices and document content,
as well as look into the requirements of the different target countries. With the Free
Trade Agreements the EU has negotiated with various countries comes the issue of
the origin of exported products. The origin can be proved with a certificate issued by
the Customs, but, as an Approved Exporter, a company can make an invoice
declaration themselves.

The study was conducted as an operational development project with the goal of
producing suggestions for development for the commissioner and studying the
requirements of the application process for the Approved Exporter status and
related topics. Along with the study, the application form was prefilled and a
calculation of the EU originating materials used was made. The main sources in the
study were the data from the Finnish Customs and KauppakamariTieto.

Familiarity with the preferential rules of origin proved to be a central issue in the
study. A company must have a clear method for tracing the origin of its products.
The study showed that for the commissioner, the Approved Exporter status would
most benefit export to South Korea, as it enables shipments with value exceeding
6,000 euros. Also the topic of exporting to Canada emerged, because, in addition
to the Approved Exporter status, a REX registration is also required if the company
wishes to issue certificates of preferential origin. Furthermore, the study suggests,
that the company’s current export processes should be examined and revised to
minimize the risk of issuing erroneous certificates of origin.

Keywords: export, approved exporter, foreign trade, origin, preferential origin
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Kaytetyt termit ja lyhenteet

Intrastat

Kolli

Tariffi

Tullinimike

Tullin jarjestelma, jonka kautta tiedot yhteis6kaupasta
keratddn. Tuojat ja viejat ilmoittavat tilastotiedot

kuukausittain jarjestelman kautta.
Rahtitavaran kuljetusyksikko.
Tullimaksu.

Tavarakoodi, tullitariffinimike, Taric-koodi, CN-koodi.
Numeromuotoinen kansainvéaliseen tavarankuvaus-

jarjestelmaan perustuva koodi.
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1 JOHDANTO

Vienti on monelle suomalaiselle yritykselle tarkea osa liiketoimintaa. Vientiin liittyy
monia kysymyksia, joita yrityksessa taytyy miettid ennen viennin aloittamista ja
myOs sen aikana. Tarkedd on, ettda tuotteelle 16ytyy kysyntaa, ettd viennille
|0ydetaan sopiva toteutusmuoto ja ettd tarvittava osaaminen viennin prosessien
suhteen |0ytyy tai hankitaan. Viennin prosessit ja vaatimukset on oltava yrityksella
hallussa, jotta tuotteet pystytddn toimittamaan ulkomaiselle asiakkaalle

kohdemaasta riippumatta.

Koska Suomi kuuluu Euroopan Unioniin, sen neuvottelemat
vapaakauppasopimukset nousevat esiin tiettyihin maihin viennin yhteydessa.
Viennissa tarkea elementti on vietdvien tuotteiden alkupera, jonka taytyy olla
yrityksen tiedossa ja todistettavissa. Erityisesti vapaakauppasopimusmaihin
vietdessa nama alkuperakysymykset korostuvat. Talloin etuusalkuperatodistuksella
tai  -lausekkeella voidaan saada viennin  yhteydessa tullietuuksia

vapaakauppasopimusmaihin vietédessa.

Suomessa yritysten vientituotteiden EUR.1-etuusalkuperatodistuksia myontaa ja
valvoo Tulli. Yritykset voivat myds hakeutua erityisella hakemuksella Tullin
valtuutetuiksi viejiksi, jolloin Tulli myontaa yritykselle luvan itse todistaa tuotteidensa
alkuperaaseman. Valtuutetun viejan asemasta voi olla yritykselle merkittava
kaytannon etu viennin prosessien suhteen. Tassa opinnaytetydssa selvitetaan,
millainen vaikutus tasta Tullin luvasta olisi toimeksiantajayritykselle ja kannattaako

selvityksen valossa hakemus tehda.
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1.1 Opinnaytetyon tarkoitus ja tavoitteet

Taman opinnaytetytn tarkoituksena oli tehdéa esiselvitys Tullin valtuutetun viejan

asemasta ja selvittda vastauksia seuraaviin kysymyksiin:

— Mihin maihin viennissa valtuutetun viejan asemaa voi hyddyntaa?
— Mité prosessi vaatii?

— Aseman hankkimisen ja yllapidon kustannukset?

— Mité hyotya asemasta on?

— Voiko valtuutettu vieja tehda itse alkuperatodistuksen?

Liséksi opinnaytetydprosessin edetessa nousi esiin kysymyksia ja huomioita myos
muihin viennin eri aiheisiin liittyen, joita myds paatettin kasitella téssa
opinnaytetyossa. Tallaisia aiheita olivat toimituslausekkeet, pakkauslista, seka
Yritys X:n nykyiset kauppalaskupohjat. Valtuutettu vieja -aiheen lisdksi siis tehd&aan
yleiskatsaus viennin  nykyisiin  prosesseihin ja pohditaan  mahdollisia

kehitysehdotuksia kyseisten prosessien teravoittamiseksi.

1.2 Toimeksiantaja — Yritys X

Yritys X on B2B-puolella toimiva yritys, joka valmistaa elektronisia
koneenohjausjarjestelmia ja tekee yhteistyotd sekda suomalaisten, etta
kansainvalisten yritysten kanssa. Yritys X on jo 70-luvulla perustettu osakeyhtid,
joka nykyisin kuuluu eraaseen tunnettuun suomalaiseen konserniin. Yrityksen kaikki
toiminnot sijaitsevat yhdessa toimipisteessa. Henkiloston mé&éara on noin 100 ja

likevaihto vuonna 2017 oli noin 20 miljoonaa euroa.

Ulkomaankaupan osuus Yritys X:n myynnista on noin 36% ja Yritys X:ll& on
asiakkaita sekd Euroopassa etta sen ulkopuolella, Aasiassa, Pohjois-Amerikassa ja

Australiassa.
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1.3 Tutkimusmenetelmat

Haastattelun kayttamista yhtend menetelmana pohdittiin, mutta todettiin, ettéd koska
sopivat haastateltavat olisivat p&&asiassa oman alansa erityisasiantuntijoita,
haastattelun suorittaminen olisi ollut todennakoisesti maksullinen. Koska Yritys X
jarjesti edeltdva kevaana viennin asioita kasittelevat koulutuksen, jossa alan
asiantuntija kavi asioita selvittamassa, todettiin, ettd koulutuksen materiaalin
lapikaymalla ja sita lahdekirjallisuuteen peilaamalla voidaan lahtea tarkastelemaan
prosessia. Nain siis tutkimusmenetelméksi valikoitui esiselvitys, toiminnallinen
kehittamishanke, jossa eri lahteiden pohjalta kartoitetaan aihetta ja viedaan

valtuutetun viejan hakuprosessia eteenpain.

Toiminnallinen opinnaytetyd perustuu toimeksiantoon ja sen avulla tuotetaan
kehittamisehdotuksia toimeksiantajalle (Jyvaskylan ammattikorkeakoulu, [viitattu
5.10.2018]). Kanasen (2015, 33) mukaan kehittdmistutkimus pyrkii muutokseen ja
tuottaa toimivia kaytannon ratkaisuja. Tassa kehittamistutkimuksessa tutkitaan
mahdollisen ratkaisun kaytannollisyytta ja pohditaan mahdollisia muutoksia, jotka

kyseinen ratkaisu toisi mukanaan.

Kaytannon tasolla prosessi alkoi tutkimalla Tullin sivuilta |6ytyvaa materiaalia ja
vertaamalla sitda muihin lahteisiin, seka selvittamalla Yritys X:n tietoja.
Opinnaytetyota varten selvitimme mité lupia yritykseltd jo |10ytyy ja mita toimia
huolitsija  hoitaa  yrityksen puolesta. Myynnin  kanssa tarkastelimme
kauppalaskupohjia Laivauskasikirjan ohjeistuksien valossa, seka pohdimme
toimituslausekkeiden kaytettavyytta ja pakkausluettelon merkitysta.
Kokonaisuudessaan opinnaytetydstd muodostui vientiin liittyvien ajankohtaisten

kysymysten selvityspaketti, jossa valtuutetun viejan hakuprosessi oli tarkein teema.

Koska Tullin valtuutetun viejan hakemisprosessiin kuuluu olennaisena osana
yrityksen tyypillisen tuotteen alkuperalaskelma, kuului myés sen laatiminen osana
tahan opinnaytetyoprosessiin. Varsinaista laskelmaa komponenttitietoineen ei
kuitenkaan liitetéa opinnaytetyohon mukaan, vaan se jaa yrityksen omaan kayttoon
esitaytetyn hakemuksen liitteeksi, mikali hakemus paatetaan lahettaa.
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1.4 Tyon rakenne

Tassa opinnaytetydssa kasitelladn aluksi sisdkauppaa seka viennin eri muotoja,
seka tehdaan lyhyt katsaus kuluvan vuoden tilastoihin. Kappaleessa 3 kasitellaan
Suomen Tullin eri asiakasryhmat, mukaan lukien valtuutettu vieja, sek& kaydaan
lapi valtuutetun viejan asemaan olennaisesti liittyvia alkuperédsaantoja. Myos
vapaakauppasopimuksia ja Yritys X:n kannalta tarkeiden sopimusmaiden

erityispiirteita tarkastellaan lahemmin.

Kappaleessa 4 kasitelladn vientiin liittyvia asiakirjoja, joihin lukeutuvat seka
perusasiakirjat, kuten kauppalasku, kuin myos alkuperatodistukset. Kappaleessa
kaydaan lapi lyhyesti myds Yritys X:n kannalta mahdolliset Incoterms® 2010 -
toimituslausekkeet. Lopuksi kappaleessa 5 kaydaan lapi esiselvityksen tulokset ja
pohditaan mahdollisia jatkotoimenpiteita.



12(50)

2 KANSAINVALINEN KAUPPA

Ulkomaan markkinoille ajavia tekijoita voivat olla esimerkiksi uudet mahdollisuudet,
kasvanut kilpailu kotimaan markkinoilla, sekd tarve hyddyntdad omia kilpailuetuja
potentiaalisesti kannattavilla markkinoilla. Yksittaisille yrityksille ulkomaisten
markkinoiden houkuttelevuus riippuu kotimaan markkinatilanteesta, kohdemaan
tilanteesta ja sen mahdollisesti tarjoamasta markkinaraosta, seka yrityksen
ominaisuuksista ja kyvyistd. Jos kotimaassa markkinat ovat pienet tai asemointi
huono, kotimaan markkinat voivat tyontaa yritystd ulkomaille. Jos taas
kansainvalisten markkinoiden mahdollisuudet houkuttavat, ne vetavat yritysta

ulkomaille. (Albaum, Duerr ja Josiassen 2016, 16.)

Kansainvalista kauppaa kéasiteltdessa on tarkea huomata, etta kansainvalistya voi
paitsi viemalla, myds tuomalla. Vahvaselan (2009, 17) mukaan kokonaisvaltaisen
kansainvalistymisen késite pitdd sisallaan Suomeen sisdanpain suuntautuvan
virran, tuonnin ja investointien muodossa, sekd Suomesta poispéin suuntautuvan
kansainvalistymisen, viennin, ulkomaisen valmistuksen, yhteistyon ja jopa
strategisten allianssien muodossa. Taman opinnaytetydn puitteissa naista

kansainvalistymisen muodoista keskitytaan vientiin.

2.1 Sisadkauppa

Kansainvélista kauppaa kasiteltdessd on syytd huomata, ettd Euroopan Unionin
jasenvaltioiden valinen kauppa eroaa ratkaisevasti viennistd. Euroopan komission
(2018) mukaan EU:n tulliliton jasenmaiden 28 kansallista tullia tekevat yhteistytta
varmistaakseen yhteisoon tuodun tavaran turvallisuuden ja siella liikkuvien
tavaroiden vapaan liikkuvuuden. Euroopan Unionin jasenmaiden keskinaisessa
kaupassa, eli yhteis6- tai sisdkaupassa, tullit on poistettu eika alkuperasaantoja
sovelleta. Tavoitteena on, etta sisdkauppa toimisi kuten kotimarkkinoiden sisalla
kaytava kauppa. (Logistiikan maailma 2018c.) Kurkioja (2005, 461) tdsmentaa, etta
Euroopan unioni on myds tulliliitto, jonka vuoksi jasenmaiden valilla kaytavaan
kauppaan ja myytaviin yhteisétavaroihin ei siis sovelleta vienti- tai tuontitulleja. H&n

kuitenkin huomauttaa, etta yhteison tullialue ei ole sama kuin yhteison veroalue,
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jonka sisélla sovelletaan harmonisoitua yhteisdverotusta. Esimerkiksi Ahvenanmaa
kuuluu tullialueeseen, mutta ei veroalueeseen, mikd mahdollistaa tax free -ostokset

ruotsinlaivoilla.

Sisamarkkinoilla paikasta toiseen kuljetettavat tavarat kasitetaan yhteisotavaroina,
ellei erikseen toisin todeta. Tarvittaessa yhteisbaseman voi todistaa erillisella T2L-
asiakirjalla tai muulla hyvaksyttavalla asiakirjalla, kuten kauppalaskulla tai
rahtikirjalla (Tulli 2018b). Ilmoituksen voi antaa kaytannollisesti myos Tullin
sahkoisessd AREX-ilmoituspalvelussa saapumisen yleisilmoituksella (Tulli 2010).
Yhteisttavaran tullioikeudellinen asema on tuotteilla, jotka ovat joko kokonaan
tullialueella tuotettuja, muualta tuotuja mutta tullialueen vapaaseen liikkeeseen
luovutettuja tai tullialueelle muualta tuoduista tavaroista tuotettuja. Kuitenkaan
yhteisotavaran asema ei tarkoita, ettd tuote olisi automaattisesti

yhteisdalkuperatuote. (Logistiikan maailma 2018a.)

2.2 Vienti

Vienti on pienille ja keskisuurille yrityksille yleisin uusille markkinoille
tunkeutumiskeino (Albaum ym. 2016, 16). Kanasen (2011, 45) mukaan viennilla
tarkoitetaan kotimaisten tuotteiden vientid ulkomaille eri toimintamallien ja
jakelukanavien kautta. Welch, Benito ja Petersen (2007, 237) maarittelevat viennin
kattamaan sek& tuotteet ettd palvelut, ja huomauttavat, ettd usein ndméa kaksi
nivoutuvat l&heisesti yhteen. Heiddn mukaansa viennin helpottamiseksi ja
kansainvalisen kaupan kannustamiseksi eri valtiot ovat viahentéaneet kansainvélisen
kaupan esteitd, muun muassa poistamalla tai madaltamalla tulleja. He myés
huomauttavat, etta usein valtion ulkomaankaupan kasvua kéasitellaan positiivisessa

valossa ja yrityksid kannustetaan viennin kehittamiseen.

Tulli maarittelee viennin olevan EU-alueella vapaassa liikkeessé olevien tavaroiden
vienniksi EU-alueen ulkopuolelle. Vietavista tuotteista on annettava tulli-ilmoitus,
joka asettaa tavaran vientimenettelyyn. (Tulli 2018i.) Logistiikan maailman (2018b)
mukaan tavaran tuontia ja vientid valvotaan paitsi mahdollisten tullimaksujen, myés
kauppapoliittisten tai muiden poliittisten syiden takia. Viennista voidaan puhua myo6s

kolmansien maiden kauppana. KauppakamariTieto (2017a) maarittelee kolmansien
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maiden kaupan tavaran ostamisena ja myyntina, joka tapahtuu sellaisten maiden

valilla, joista toinen ei kuulu Euroopan yhteison tulli- tai veroalueeseen.

Tullin ndkodkulmasta vientia on kahdenlaista: suoraa ja epésuoraa. Tarkemmin,
suorassa viennissa vientimenettely alkaa Suomessa ja tavara poistuu Suomesta
EU:n ulkopuolelle. Epé&suorassa viennissa puolestaan vientimenettely alkaa
Suomessa ja tavara poistuu EU:sta toisen jasenmaan kautta. (Tulli 2018i.)
Yrityksen toiminnan nakokulmasta vientioperaatioita voi kasitella myos toisella
tapaa, kuvaten sitd, millaisen toimintamallin mydta myyty tuote tai palvelu paatyy
asiakkaalle. Kananen (2011, 44) ja Welch ym. (2007, 4) jakavat viennin kolmeen
kategoriaan, valitttmaan, suoraan ja epasuoraan vientiin. Albaum ym. (2016, 305)
puolestaan jakavat vientimuodot vain kahteen tyyppiin: suoraan ja epasuoraan, sen
mukaan paatyvatk6 myytavat tuotteet vientimaahan suoraan vai kotimaisen
valikdden kautta. Seuraavissa kappaleissa néita eri vientimuotoja tarkastellaan

yrityksen ratkaisujen kannalta.

2.2.1 Epéasuoravienti

Epéasuora vienti tapahtuu kotimaisen valikaden, kuten vientiyrityksen tai agentin,
kautta, ja vaatii viejaltd osaamista lahinna tuotteen pakkauksen ja tavaran
merkinnan suhteen (Selin 2004, 23). Viejan rooli on tdssa tapauksessa usein hyvin
passiivinen, eikd vaadi osallistumista varsinaiseen vientitoimintaan (Vahvaselka
2009, 73). Epasuoran viennin yhteydessa Albaum ym. (2016, 309) tekevat eron
kotimaisen tukkumyyjan ja agentin valilla: tukkumyyjalla on omistussuhde myytéaviin
tuotteisiin, agentilla ei. Vientiagentti saa korvauksen valmistajalta provisioina, kun
taas vientilike tai tukkumyyjd ostaa tuotteet valmistajalta ja myy ne edelleen
ulkomaille omilla ehdoillaan (Vientiopas 2003, 25).

Kanasen (2011, 47) mukaan epasuora vienti on helppo vaihtoehto, silla se ei vaadi
yritykselta kielitaitoa tai vientiosaamista, silla epasuora vienti on verrattavissa
kotimaankauppaan. Han sanoo, ettd pienille yrityksille epésuora vienti on usein
vaihtoehto ensimmaisiin vientikokeiluihin, silla vaikka se on yritykselle kallis
vaihtoehto, se on helppo toteuttaa ja sen riskit ovat mydés melko pienet.

Vientioppaan (2003, 26) mukaan kotimaisen valikaden kaytbssa etuina ovat
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vientimarkkinoinnista aiheutuvista kuluista ja riskeistd vapautuminen, seké
maksuvarmuus. Vahvaselkd (2009, 74) puolestaan kertoo epasuoran viennin
haittoja olevan riippuvuuden edustajasta tai vientiyhtiosta, seka vahaiset kontaktit

markkinoihin ja varsinaisiin asiakkaisiin.

2.2.2 Suoravienti

Suorassa viennissa toimitaan ulkomaisen valittdjan kautta. Talléin valittaja, kuten
tukkuliike tai edustaja, toimii suoraan kohdemaassa ja viejalta vaaditaan enemman
tietoa ulkomaankaupasta, sekd enemman resursseja vientiin. Suorassa viennissa
vieja ei ole yhteydessa lopulliseen asiakkaaseen. (Selin 2004, 23-24.) Kananen
(2011, 46) kertoo, etta suorassa viennissa viejalla on kohdemaassa vain yksi
liketoimintakumppani, joka hoitaa maassa myynnin, markkinoinnin ja jakelun, jolloin
viejalla ei wusein ole loppuasiakkaisiin suoraa yhteytta. Vaikka viejan
asiakaskontaktin maara voidaan maaritella viejan ja valikaden valisessa
sopimuksessa, saattaa valikasi kuitenkin suodattaa asiakkailta tulevaa palautetta.
Mikali palautetta ei vientimaasta saada, tuotteen onnistuneet
raataldintimahdollisuudet jaéavat pieniksi.

Verrattuna epasuoraan vientiin, Vahvaselan (2009, 74) mukaan suoran viennin
etuja ovat jakelukanavan lyheneminen, jakelukustannusten pieneneminen ja
hieman suorempi yhteys loppuasiakkaisiin. Vientioppaan (2003, 74) mukaan
ulkomaiselle maahantuojalle myytaessa valmistaja saattaa saada hieman
huonomman hinnan kuin agentin kautta suoraan ulkomaiselle asiakkaalle
myytaessa, silla maahantuojan myyntiprosessiin sisaltyy usein enemman palveluita,
kuten varastointia sek& huoltoa, kun taas agentti puolestaan vain valittdd kaupan.
Talléin esimerkiksi tavarantoimitus ja& viejan vastuulle. Agenttisopimuksen
irtisanominen voi kuitenkin olla kallis prosessi mahdollisten jalkiprovisioiden vuoksi.
Vahvaselka (2009, 74) huomauttaa, ettd suoran viennin yhteydesséa on olennaista

tuntea kohdemarkkinat ja valita huolellisesti niilla parhaiten toimiva valikasi.
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2.2.3 Valiton vienti

Valittdmassa viennissa, eli omassa viennissa, vientiyritys myy tuotteen suoraan
ulkomaiselle loppukayttgjalle, mika vaatii viejalta runsaasti kontakteja ja panostusta
ulkomaan markkinointiin. Valiton vienti on kallein, mutta joissain tapauksissa
tehokkain vientimuoto. (Selin 2004, 24.) Kananen (2011, 45-46) lisaa, etta usein
valittdtmassa viennissa vientiyrityksella on oma myyntitiimi, joka hoitaa yrityksen
vientia. Hanen mukaansa valitdn vienti helpottaa pitkakestoisten asiakassuhteiden
sitomisessa, silla omat myyjat saavat valitbnta palautetta suoraan asiakkaalta,
tehden raataldinnistd ja asiakaspalvelusta helpompaa. Han kuitenkin myos
huomauttaa, etta vaikka valitttmassa viennissa on etuja, taytyy pitda mielessa, etta
se on vientimuotona melko kallis, silla useiden asiakaskontaktien yllapito on aikaa
vievaa ja kallista, ja vaatii henkilostoresursseja.

Vientioppaassa (2003, 27) todetaan, etta etenkin sellaisten tuotteiden osalta, joiden
myyntihinta tai teknologinen taso on korkea, on jarkevintd kayttaa tuotteen
perusteellisesti tuntevia yrityksen omia vientimyyjia. Welch ym. (2007, 268) esittavat
samankaltaisen ajatuksen; heidan mukaansa korkean teknologian tuotteet vaativat
myyjilta asiantuntijaosaamista, mika puoltaa valittoman viennin kayttéa. Hollensenin
(2017, 422) mukaan omien myyntiedustajien kayttd voi luoda asiakkaille tunteen,
etta yritys on heihin sitoutunut. Taman vuoksi erityisesti B2B-markkinoilla, joilla
yksittaiset asiakkaat ovat usein isompia, yrityksen omat myyjat ovatkin kannattava

vaihtoehto.

Kananen (2011, 46) jakaa Selinin (2004, 24) ajatuksen siita, etta valitén vienti voi
olla tehokkain vientimuoto ja sanoo, etta varsinkin erikoistuotteiden ja raataldityjen
tuotteiden kohdalla valitdn vienti on ainoa toimiva vaihtoehto. Kananen kuitenkin
myds mainitsee, etta valittoman viennin edellytyksia ovat kohdemarkkinoiden
tunteminen, vientiosaaminen seka osaava henkilostd. Albaum ym. (2016, 321)
kuitenkin huomauttavat, ettd yleisesti ottaen, riippumatta viennin muodosta,

yrityksell& kannattaa olla kotimaassa sijaitseva myyntiosasto.

Albaum ym. (2016, 324-325) mukaan yrityksen sisdisen vientiosaston, jossa
yksinkertaisimmillaan tyoskentelee vientimyyja ja assistentti, kayttd on

yksinkertaista ja sellainen on helppo ottaa kayttoon. Heiddn mukaansa oikeissa
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olosuhteissa laajempaakin ulkomaankauppaa voi pydrittaa tallaisen osaston kautta.
Johnson ja Bade (2010, 20) kertovat, etta usean yrityksen kohdalla vientiosasto saa
alkunsa markkinointi- tai myyntitiimista, joka tunnistaa potentiaalisen ulkomaisen
asiakkaan. Kun ensimmaiset kyselyt tai tilaukset ulkomaisilta asiakkailta tulevat,
myynnin taytyy selvittéda, kuinka tilauksen ja toimituksen kasittely eroaa kotimaisten
asiakkaitten tilauksista. Jos ulkomaisten tilausten maara kasvaa, tilausten ja
toimitusten kasittely ulkomaille saa myo6s tietyn rutiinin ja ulkomaankaupan

hoitamiseen nimetd&n myds tyypillisesti vastuuhenkilo.

2.3 Tilastoja

Ulkomaankauppa on hyvin tarkedd Suomen taloudelle. Vuoden 2008 talouden
notkahduksesta on toivuttu hitaasti, mutta kehitys on nyt noususuhdanteista.
Vuonna 2017 viennin arvo kohosi 11% edeltavéasta vuodesta. Viennin arvo oli 86,3
miljardia euroa, ja viennin suhde bruttokansantuotteeseen oli lahes 39%, kun taas
vastaavasti tuonnin suhde bruttokansantuotteeseen oli 38%. (Elinkeinoelamén
keskusliitto, [viitattu 30.9.2018].)

Tullin (2018k) syyskuussa julkaisemasta heinakuun tavaroiden ulkomaankaupan
tilastosta selviaa, ettéa heinakuussa viennin volyymi laski, mutta vientihintojen nousu
kiihtyi ja vienti oli arvoltaan lahes viisi miljardia euroa. Ajanjaksolla vienti
Alankomaihin ja Ranskaan vaheni, mutta kasvoi tarkeisiin vientimaihin Saksaan,

Ruotsiin, Yhdysvaltoihin ja Kiinaan.
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Kuvio 1. Suomen vienti ja tuonti 2015-2018 (Tulli 2018Kk).

Tullin (2018e) tilastojen mukaan Suomen korkean teknologian vienti kaantyi
kasvuun vuonna 2017 ja korkean teknologisten tuotteiden viennin arvo kasvoi 10
prosenttia edellisvuodesta. Vaikka tuonnin osuus on huomattavasti vientia
suurempi, kasvua on havaittavissa seka korkean teknologian viennissa, etta

viennissa yleisesti.
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Kuvio 2. Korkean teknologian tuotteiden tuonti ja vienti v. 1995-2017 (Tulli 2018e).
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3 TULLIJA VAPAAKAUPPASOPIMUKSET

Euroopan unionin tulliliton jasenmaat soveltavat samoja tariffeja muualta
maailmasta tuotuihin tavaroihin. Tullilitossa sovelletaan yhteisia saantéja seka
viennin etta tuonnin osalta ja jasenten vdlisestd rajavalvonnasta on luovuttu.
Tulliliiton kaytannodn toiminnasta vastaavat kunkin jAsenmaan yhtenaisesti toimivat

kansalliset tullit. (Euroopan Unioni 2014, 3.)

3.1 Suomen tulli

Suomen tulli on taho, joka edistaa tavarakaupan sujuvuutta ja valvoo rajat ylittdvaa
likennetta, seka tavaroiden, kulkuneuvojen, ettda matkustajien osalta. Tarkeita Tullin
tehtavia on torjua esimerkiksi salakuljetusta ja harmaata taloutta. Tulli kantaa
tavaraveroja tullimaksujen muodossa ja valvoo liikkuvien tavaroiden tulli-
ilmoituksien oikeellisuutta ja niihin liittyvien tuonti- ja vientirajoitusten noudattamista.
Liséksi Tulli laatii ja julkaisee Suomen virallisen ulkomaankauppatilaston. (Tulli
2018l.)

3.1.1 Suomen Tullin asiakasryhmat

Tullilla on erilaisia asiakasryhmid, joista erikseen voidaan erotella yksityisasiakkaat
ja yritysasiakkaat. Yritysasiakkaiden osalta Tullin nakékulmasta kiinnostavia asioita
ovat yrityksen maastavienti ja maahantuonti, sekd EU:n sisélla, ettéa ulkopuolella.
Yrityksille tarkoitettuja asiakasryhmia ovat perusasiakkaat, avainasiakkaat, AEO-
asiakkaat, seka Tulli+ -asiakkaat. (Tulli 2018g.)

Yrityksen toiminnan kannalta sopivimman asiakkuuden voi valita Tullin sivuilta
Idytyvan ohjeistuksen perusteella. Perusasiakas harjoittaa tuontia tai vientia
satunnaisesti tai harvoin, eika silla ole Tullin mydntamia yksinkertaistuksia tai lupia.
Perusasiakkaan kaytdssd on maksuton netti-ilmoituspalvelu, jossa voi antaa
passitus-, vienti- ja tuonti-ilmoituksia, seka saapumis- ja poistumisilmoituksia. (Tulli
2018g.)
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Avainasiakkaat asioivat Tullissa saanndéllisesti ja heilla on usein Tullin
yleisvakuuslupa. Tyypillisid avainasiakkaita ovat huolintaliikkeet, tuonti- ja
vientiasiakkaat, seké& esimerkiksi Intrastat-asiakkaat. Avainasiakkaiden kaytossa
ovat tarpeidenmukaiset kokonaispalvelut, joihin voi sisaltyd yritysneuvontaa,

lupapalveluita ja sanoma-asiointia. (Tulli 2018g.)

Tullin AEO-asiakas on valtuutettu talouden toimija, joka kuuluu maailmanlaajuiseen
Authorised Economic Operator -hankkeeseen ja seuraa oman tullitoimintansa
laatua muun muassa omavalvonnan kautta. AEO-toimija on yritys, jonka tullaus- ja
logistiikkatoiminnoille Tulli on mydntanyt turvallisuustodistuksen, jonka vuoksi yritys
on oikeutettu etuihin EU:n alueella. AEO-toimija saa muun muassa alennuksen tai
vapautuksen yleisvakuudesta. AEO-hakuprosessi vaatii panostusta ja varsinainen
lupa vaatii yritykseltd vakavaraisuutta, selkead vastuunottoa ja riskienhallintaa.
(Tulli 2018a.) Tulli+-asiakkaat puolestaan ovat AEO-asiakkaita, jotka on hyvaksytty
ja vahvistettu Tullin toimesta. Tulli+-asiakkaat voivat olla mukana esimerkiksi uusien

toimintojen pilotoinnissa. (Tulli 2018g.)

3.1.2 Vieja Tullin ndk6kulmasta

Tulli (2018f) maarittelee viejan kolmella eri tavalla, joiden mukaan viejalla

tarkoitetaan:

1. Unionin tullialueelle sijoittautunutta henkilé&, jolla on ilmoituksen
hyvaksymishetkell& sopimus kolmannessa maassa olevan vastaanottajan
kanssa ja toimivalta maarittdd, ettd tavarat viedaan unionin tullialueen
ulkopuolelle

2. yksityishenkil6d, joka kantaa vietavat tavarat henkilokohtaisina
matkatavaroinaan

3. muissa tapauksissa unionin tullialueelle sijoittautunutta henkil6a, jolla on

toimivalta maarittdd, ettd tavarat viedaan unionin tullialueen ulkopuolelle.

Kohdassa 1 mainitussa unionin tullialueelle sijoittumisessa edellytetdan, etta
toimijalla on saantomaarainen kotipaikka, EU:n alueella pysyvaa henkilostod, seka

kiintea, liiketoimintaa harjoittava toimipaikka. Lisdksi vienti-ilmoituksissa tulee
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kayttad EORI-numeroa, jonka yritys saa Suomen tullin vientiasiakkaaksi

rekisteroityessaan. (Tulli 2018f.)

Vieja voi kayttdad edustajaa tulli-ilmoitusten antamisessa. Suora edustaja tekee
iImoitukset viejan nimissa ja taman lukuun, kun taas valillinen edustaja tekee
ilmoitukset omissa nimissaan ja viejan lukuun. Valillistd edustajaa saa kayttaa vain,
jos asiasta on ilmoitettu viennin rekisteriasiakkuuden tiedoissa. Valillisena

edustajana voi toimia huolinta-alan yritys. (Tulli 2018f.)

3.1.3 Viennin rekisterdity asiakas

Viennin rekisteroity asiakkaan nimi ja osoite on tallennettu Tullin asiakasrekisteriin
ja asiakkaalle on annettu vientiasiakkuuden jatko-osa. Tulli suosittelee
rekisteroitymista kaikille viejille, mutta pakollista se on niille, joilla on vahintaan viisi
vientilahetystd vuodessa. Rekisterdinnin yhteydessa vientiasiakkaat saavat y-
tunnuksensa lisdksi jatko-osan, joka yksiloi yrityksen toimipisteen. Tama jatko-osa
on merkittava kaikkiin vienti-ilmoituksiin, myds huolintaliikkeen antamiin. (Tulli
20180.)

Viennin rekisterity asiakas on kuitenkin nimityksen samankaltaisuudesta
huolimatta eri, kuin rekisterdity viejd. Nummila (2018b) muistuttaa, ettd jos
yrityksellda on vientida Kanadaan, alkuperédilmoitusten laatiminen edellyttaa
rekisteroitymista EU:n tietokanta REXiin. Rekisterditya viejaa kasitelladn luvussa
3.4.1.

3.1.4 Valtuutettu vieja

Tayttamalla valtuutetun viejan hakemuksen, suomalainen viejd hakee lupaa
vahvistaa tuotteidensa etuusalkuperasaanttjen mukainen alkuperd, kun vietavien
tuotteiden arvo ylittdd 6000 euroa (Kauppakamari Tieto 2017b). Valtuutettu vieja voi
laatia kauppalasku- ja alkuperdilmoituksia lahtevan tavaran arvosta riippumatta,
seka vahvistamaan itse A.TR.-tavaratodistuksia, jotka tulevat kyseeseen Turkkiin

viennin yhteydessa (Tulli 2018h).
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Valtuutettu vieja tunnistetaan Tullin antamasta Fl-alkuisesta lupanumerosta, joka
taytyy siséllyttaa valtuutetun viejdn antamiin ilmoituksiin. Valtuutetun viejan luvan
kayttba valvotaan tulliviranomaisten toimesta. Perusedellytyksena luvan
myontamiselle on, etta viejalla on toistuvaa vientia EU:n sopimusmaihin tai Turkkiin,
tai satunnaistakin vientia Koreaan, ja viejan taytyy antaa tulliviranomaisille takeet
tavaroiden alkuperdaaseman tarkastamiseksi. (Tulli 2018h.) Mikali yrityksella on
toistuvaa etuusalkuperatuotteiden vientid, Tulli (2018n) kehottaa hakeutumaan
valtuutetuksi viejaksi, jolloin Tullin vahvistamaa EUR.1-todistusta ei tarvita, vaan

viejan itselaatima maaramuotoinen alkuperailmoitus riittaa.

3.2 Viennin alkuperasaannot ja etuuskohtelut

Euroopan unionissa sovellettavat alkuperdsaannot voidaan jakaa kahteen
kategoriaan: yleisiin alkuperéasaantoihin ja etuusalkuperéasaantoihin.

3.2.1 Yleiset alkuperasaannot

Yleisia alkuperasaantoja kaytetaan tavaran alkuperan maarittamisessa silloin, kun
tullietuuskohteluita ei tarvita. Tavaran alkuperamaa taytyy aina ilmoittaa tuontitulli-
iimoituksessa. (Kauppakamari 2017.) Myytavalla tavaralla voi olla kaksi erilaista
alkuperamaata; tilastollinen alkuperdmaa, eli valtio, jossa viimeinen oleellinen
valmistus on tapahtunut, tai alkuperakelpoinen alkuperdmaa, joka saavutetaan

maarattyjen sdénttjen kautta (KauppakamariTieto 2018).

Jokaisella maalla voi olla omat yleiset alkuperasaantdonsa. Ostaja voi vaatia
tuontituotteen myyjalta alkuperatodistuksen tuotteesta omien alkuperasaantdjensa
mukaisesti. Vieja saa talldin tarvittavan todistuksen oman maansa kauppakamarista
tai tullilta. (Market Access Database 2018a.)
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3.2.2 Preferenssialkuperasaannot eli etuusalkuperasaannot

Euroopan Unionilla on useita vapaakauppasopimuksia, joiden myota sopimusmaat
myontavat tiettyja  alkuperaetuuksia EU:n  alkuperatuotteille.  Kussakin
sopimuksessa on omat sdanndkset siitd, minka mukaan alkuperatuote maaritellaan.
Yleisten vaatimusten lisaksi tuotteille on nimikekohtaisia saantéja. (Tulli 2018n.)
Selinin (2004, 204) mukaan merkittavd osa EU:n viennistd tapahtuu
vapaakauppasopimusten puitteissa, jolloin tullimaksut eivat koske kaupan
osapuolia. Selin jatkaa, etta vietavan tuotteen taytyy olla vapaakauppasopimuksen
piiriin kuuluva alkuperéatuote, josta on tehtdva asianmukainen alkuperaselvitys
viennin yhteydessa. Nummila (2018a) muistuttaakin, ettd oikeaoppinen

tavaraluokittelu, eli tullinimike, on alkuperan maarityksessa kaiken perusta.

Vietdvan tuotteen riittdva linkittyminen Euroopan Unioniin taytyy olla
varmistettavissa, jotta se voidaan maaritella tulevan EU:sta ja olevan nain ollen
etuusalkuperatuote, jolla on oikeus tullietuuskohteluun. Ei siis riita, ettd tuote
tuodaan EU:sta, vaan sen taytyy olla lahtoisin alkuperaltddn EU:sta. Eri
vapaakauppasopimuksissa on erilaiset etuusalkuperaséaannat, jotka on tarkistettava
jokaisen maan kohdalla erikseen, mutta samat periaatteet patevat yleisesti. (Market
Access Database 2018b.)

Yleisia periaatteita ovat:

1. Kokonaan tuotettu
2. Riittava valmistus

3. Alkuperékumulaatio

Kokonaan tuotetut tuotteet ovat yleisia maataloudessa, esimerkiksi elavien elaimien
tai kasvien viennin osalta. Alkuperakumulaatiossa puolestaan voi vapaasti
hyodyntad myds EU:n ulkopuolisissa sopimusmaissa tuotettuja materiaaleja oman
tuotteen valmistuksessa. (Market Access Database 2018a.) Tullin (2018n) mukaan
teollisuustuotteita koskevat yleensa riittdvan valmistuksen ehdot. Riittdvan
valmistuksen kriteerit voi tayttaa, vapaakauppasopimuksen ehdoista riippuen,

seuraavilla kolmella eri tavalla tai niiden yhdistelmalla:



24(50)

Prosenttisdantd6a noudattamalla ulkopuolisten ainesten maksimiosuus on tietty
prosenttiosuus, esimerkiksi 35%, vietavan tuotteen Ex Works -hinnasta (Market
Access Database 2018a). Prosenttisdannon yhteydessa voidaan puhua

ulkopuolisten ainesten maksimiosuudesta tai vahimmaisarvonlisasta (Tulli 2018n).

Nimikkeen muutos -saantda noudattamalla tuotteen valmistuksessa kaytettyjen
ulkopuolisten ainesten nelinumeroinen tullitariffinimike taytyy olla eri, kuin lopullisen

etuusalkuperatuotteena vietavan tuotteen nimike (Market Access Database 2018b).

Valmistusaste-ehto patee esimerkiksi tekstiili- ja metallituotteille. Esimerkiksi
tekstiilien yhteydessa vietavan tuotteen valmistusprosessin edeltava vaihe voi olla
ulkopuolista alkuperaa, esimerkiksi kuidut, joista vietavd kangas on EU:ssa

valmistettu. (Market Access Database 2018a.)

Jos suomalainen valmistaja haluaisi viedd esimerkiksi Etela-Koreaan
sahkomittareita, joiden tullinimikkeen alkuosa on 9028 30, Market Access Database
(2018d) -sivustolta l6ytyy kyseisen nimikkeen etuusalkuperasaannoét ja tullietuudet.
Talla kyseisella nimikkeella on EU:n etuusalkuperatuotteille myonnetty tulliton
tuonti, kun se useista muista maista tuotaessa olisi 5,63% tuotteen hinnasta. Tassa
tapauksessa valmistajan kannattaa varmistaa tuotteensa etuusalkuperakriteerien

tayttyminen ja hyddyntaa tullittomuutta kaupan neuvotteluissa.

Alkuperaselvityksia laativan viejan tulisi tuntea ja hallinnoida antimiensa ilmoitusten
perusteita. Kaytannossa viejan tulee huolehtia siitd, ettd heilla on jarjestelmissaan
riittdvat tiedot kaikista tuotteiden osista ja komponenteista. Naiden tietojen avulla

etuusalkuperaasema on pystyttava todistamaan. (KauppakamariTieto 2018.)

3.3 Tullinimike

EU:n tullinimikkeistd, eli tullitariffi ~koostuu CN-nimikkeistd (Combined
Nonmeclature) ja se perustuu maailman tullijarjesttn yhtendistettyyn
tavarankuvaus- ja koodausjarjestelmaan. (Melin 2011, 253). Kaikilla
maahantuotavilla tavaroilla on tullitariffinimike, jonka perusteella tulliverotus ja
kauppatilastot maaraytyvat. Tullitariffinimike perustuu kuusinumeroiseen HS-

koodiin (Harmonized System), josta 8-numeroinen CN-koodi on johdettu. CN-
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koodia puolestaan kaytetaan viennissa, seka yhteistkaupan tilastoilmoituksissa.
CN-koodista taas voidaan johtaa Taric-koodi lisdamalla jalleen kaksi numeroa.
Taric-koodi on Euroopan yhteiséjen integroitu tariffi, jota kaytetaan maahantuonnin
tulli-ilmoituksissa. (Kurkioja 2005, 470.)

Tullinimike kertoo paljon tuotteesta jo ensimmaisten neljdn numeron perusteella.
Tullin (2018c) sivuilta 16ytyvasta CN-nimikkeistosta voi tarkastella eri nimikeryhmia.
Esimerkiksi 6204-alkuinen tullinimike kertoo, ettd kyseessa on naisten tai tyttdjen
vaate, kuten puku, takki, leninki, hame, housut tai muu vastaava. Mitd enemman
numeroita liséd, sen tarkemmin nimike kuvaa tuotetta. 6204 4 -alkuinen nimike
kertoo, ettd kyseessa on leninki. 6204 49 10 -nimike paljastaa, ettd kyseessa on

naisten silkkileninki.

3.4 EU:n kauppasopimukset ja maakohtaisia vaatimuksia

EU:lla on kauppasopimus noin 70 wunionin ulkopuolisen maan kanssa.
Kauppasopimuksiin  lukeutuvat  vapaakauppasopimukset, joilla avataan
vastavuoroisesti sopimusmaiden markkinoita. Vapaakauppasopimusmaita ovat
muun muassa Eteld-Korea, Kanada, Japani, Singapore ja Vietnam.
Talouskumppanuussopimuksien (Economic Partnership Agreements, EPA) avulla
vapautetaan sopimusmaiden ja EU:n vaélistda kauppaa. EPA-sopimusten
osapuolimaita ovat niin kutsutut AKT-maat, eli Afrikan, Karibian ja Tyynenmeren
maat ja kaupan vapauttamisen lisdksi tavoitteina on kyseisten maiden kehityksen
edistaminen.  Assosiaatiosopimukset syventavat osapuolien poliittista ja
taloudellista yhteisty6td ja sopimuksiin sisdltyy my6s vapaakauppaosio.
Voimassaolevia assosiaatiosopimuksia EU:lla on Ukrainan ja Chilen kanssa. Liséksi
EU:lla on Turkin kanssa tulliliitto, jonka avulla on sovittu keskeisen tavarakaupan

vapauttamisesta. (Ulkoministerid, [viitattu 2.11.2018].)

Seuraaviin osioihin olen poiminut muutamia Yritys X:n kannalta olennaisia

vapaakauppasopimusmaita, joiden erityispiirteitad kasittelen lyhyesti.
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3.4.1 Kanada: rekisteroity vieja (REX)

Kanadaan viennin yhteydesséa CETAn (EU:n ja Kanadan valisen
vapaakauppasopimuksen) mukaisia alkuperatuotteita vietdessa EU:n viejien taytyy
rekisteroitya REX-jarjestelmé&éan voidakseen laatia vientituotteille
alkuperavakuutuksia ja -ilmoituksia ja hakeakseen Kanadassa tullietuutta, kun
lahetyksen alkuperatuotteiden arvo ylittaa 6000 euroa (Tulli 2018h). Tulli suosittelee
rekisteroitymista erikseen myds REX-jarjestelmaéan, silla vaikka valtuutetun viejan
lupa oikeuttaa laatimaan alkuperatuotteista kauppalaskuilmoituksia, siirtymakauden
jalkeen Kanadaan vietavien tuotteiden alkuperailmoituksissa voi kayttaa ainoastaan
rekisterdidyn viejan numeroa. Tullin tiedotteessa kerrotaan, etta valtuutetun viejan
lupanumeroa on voinut kayttaa alkuperailmoitusten laatimiseen Kanadan viennissa
vain vuoden 2017 loppuun asti. (Tulli 2017.) Nykyisin siis REX-lupa vaaditaan yli

6000e lahetyksia varten, mikali alkuperailmoituksen aikoo antaa.

REX-jarjestelman myodta Kanadaan viennin yhteydesséa ei ole tarvetta virallisten
tahojen myontamille alkuperatodistuksille, vaan rekisterdityneet viejat voivat itse
antaa tuotteilleen alkuperailmoituksen. Tata varten viejan tulee kuitenkin tayttaa
Tullin hakemus 1051s. On kuitenkin syyta huomata, etta Tullin (2018b) mukaan
REX-jarjestelmaa kaytetaan ”"sellaisten viejien rekisterdimiseksi, joilla on valtuudet
todistaa tavaroiden alkuperd”. KauppakamariTieto (2017b) kertoo myds, etta
rekisterdidyn viejan hakemuksella haetaan Tullilta lupa vahvistaa EU-alkupera
Kanadaan viennin yhteydesséa, ja ettda REX-luvan voi saada vain, jos viejalla on

ennestaan voimassa oleva valtuutetun viejan lupa.

3.4.2 Korea

Euroopan unionin ja Etela-Korean vapaakauppasopimuksen alkuperasdannoissa
on maaritelty ehdot, jotka tuotteiden on taytettdva tullietuuden saamiseksi.
Teollisuustuotteilla normaalitulli olisi 8%, kun EU:n alkuperatuotteille vienti on

tullitonta. (KauppakamariTieto 2018.)

Merkittdva ero Koreaan viennissa, verrattuna muihin EU:n sopimusmaihin, on, etta

Korean kanssa alkupera todistetaan valtuutetun viejan lausekkeella kauppalaskulla,
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kun muissa maissa normaalisti kaytettaisiin EUR.1-lomaketta. llman valtuutetun
viejan lupaa Koreaan voi vieda alle 6000 euron arvoisia lahetyksia, joiden osalta
iimoituksen tavaroiden alkuperastd voi antaa my6s ilman valtuutetun viejan

lauseketta. (KauppakamariTieto 2018.)

Koreaan vietdessa valtuutetun viejan asema on siis erityisen tarked, etenkin jos
vientia on enemman ja lahetysten arvot suurempia kuin 6000e. Vietavan tavaran
alkuperasédannot voi ja pitda tarkistaa EU:n ja Korean vapaakauppasopimuksesta.
Helpoiten ne |0ytyvat Market Access Databasen kautta.

3.4.3 Japani

Japani ja EU allekirjoittivat keskindisen vapaakauppasopimuksen 17.7.2018 ja sen
odotetaan tulevan voimaan vuonna 2019 (Business Finland 2018). Mahdollisten
preferenssialkuperatodistusten osalta taytyy erikseen selvittdd kaytannot,

sopimuksen tultua voimaan.

Japanin  osalta on mielenkiintoista  odottaa, millaisia  kaytantoja
vapaakauppasopimuksen osalta on luvassa. Vaatiiko kenties Japaniin vienti
jatkossa yli 6000 euron toimituksiin valtuutetun viejan lausekkeen, kuten Etela-
Korean viennissd, vai hyvaksytddnkdé my6s EUR.1-lomakkeilla annetut
alkuperailmoitukset? Vapaakauppasopimuksella on mahdollisuus vaikuttaa vientiin
positiivisesti, ehkd nykyisten asiakkaiden tilausten kasvuna tai uusien asiakkaiden
saavuttamisena. On kuitenkin myds mahdollista, ettd vapaakauppasopimus ei tuo

suuria muutoksia nyKkyisiin prosesseihin.
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4 ULKOMAANKAUPAN ASIAKIRJAT

Melinin (2011, 84) mukaan kansainvalisessa kaupassa kaytettavia asiakirjoja on
satoja erilaisia ja on paaosin viejan vastuulla selvittdd, mita kulloinkin tarvitaan. Han
myo6s huomauttaa, etta ylimaaraisia asiakirjoja ei kannata hankkia, sill& usein niiden
hankkiminen on maksullista. Melin myds huomauttaa, ettda se mita asiakirjoja
kulloinkin tarvitaan, maaraytyy monen eri tekijan perusteella, joita ovat esimerkiksi
lahtdmaan viranomaisten vaatimukset, kohdemaan viranomaisten vaatimukset,
ostajan lisdvaatimukset, seka kauppasopimuksen ehdot ja Incoterms-lausekkeet.
Hinkelman (2009, 5) puolestaan maarittelee viisi kansainvalisen kaupan tarkeinta

asiakirjaa: kauppalasku, rahtikirja, alkuperatodistus, seka vienti- ja tuonti-ilmoitus.

Melin (2011, 86-87) kertoo, etta jotkut maat vaativat asiakirjojen laillistamisen, joka
tapahtuu esimerkiksi vientimaan konsulaatin toimesta, tai vahvistamisen, joka
puolestaan tarkoittaa suomalaisen kauppakamarin tarkistustoimenpidettd, jossa
asiakirjaan merkitddn vahvistusmerkinta, allekirjoitus ja leima. H&n huomauttaa,

molempien toimenpiteiden olevan maksullisia ja aikaa vaativia.

Eri maiden asiakirjavaatimukset voi ja kannattaa tarkistaa esimerkiksi Business
Finlandin (entisen FinPro:n) Laivauskasikirjasta, josta loytyy tiedot 190 maan
tuontirajoituksista, vapaakauppasopimuksista, vaadittavista asiakirjoista ja
todistuksista, sek& muista viennissa huomioon otettavista seikoista (Business
Finland 2018).

4.1 Viennin perus- ja tullausasiakirjat

Seuraavissa kappaleissa kaydadan lapi viennin  prosesseihin liittyvia

asiakirjamuotoja.

4.1.1 Kauppalasku

Kauppalasku on myyjan toimittama maksuvaatimus ostajalle (Melin 2011, 88). Se

siséltdd olennaista tietoa paitsi myyjalle ja maksajalle, myés muille tahoille, kuten
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tulliviranomaisille ja huolitsijalle. Kauppalasku onkin yksi ulkomaankaupan
perusasiakirjoista, jonka laadintaan tulee kiinnittdd Melinin mukaan (s. 89-90)
erityistd huomiota. Vientikauppalasku laaditaan joko ostajamaan kielella tai jollain
hyvaksyttavista kauppakielistda. Melin (s. 90) myds kertoo, ettd ostajamaasta
riippuen viranomaisilla voi olla kauppalaskun muodon tai siséllén suhteen

erityisvaatimuksia, jotka kannattaa tarkistaa Laivauskasikirjasta.
Tulli (20180q) suosittelee vientikaupan kauppalaskulta 16ytyvan seuraavat tiedot:

— laskun tunniste ja antamispaiva

— myyjan taydellinen nimi, postiosoite, puhelinnumero, sahkoépostiosoite ja
ALV- tai yritystunnus

— ostajan (ja vastaanottajan, jos eri) taydellinen nimi ja postiosoite

— tavaran lahto- tai vientimaa

— maaramaa

— kuljetusta koskevat tiedot

— toimituslauseke

— toimitusaika ja -tapa

— maksuehto ja -tapa

— tavarakollien merkit, numerot, paljous ja laji

— tarkka tavarankuvaus tavanomaista kauppanimitysta kayttaen ja
kirjoitettuna

— tullitariffinimike

— tavaran hintatiedot, yksikko- ja kokonaishinnat tavaralajeittain

— hinnanalennukset ja/tai mahdolliset liséveloitukset seka niiden perusteet

— viennin tarkoitus

— tiedot mahdollisesta vientiluvasta

— tarvittaessa myyjan ja ostajan kayttamien huolitsijoiden nimet ja osoitteet

— viejan allekirjoitus, jos ostomaan viranomaiset sita vaativat.

4.1.2 Proformalasku

Proformalaskua kaytetdan paaasiassa ei-kaupallisten vientien arvon kuvaamiseen

tai jalostettavaksi vietavien tavaroiden viennissa. Sita voidaan kayttdd myos osa- ja



30(50)

jalkitoimituksissa, kun veloitus on jo paatoimituksen yhteydessa tapahtunut.
Proformalaskulla ilmoitetaan samat asiat kuin kauppalaskulla, mutta se ei aiheuta

maksuvelvoitetta. (KauppakamariTieto 2014b.)
Melin (2011, 92) listaa tyypilliset tapaukset, joissa proformalaskua kaytetaan:

— lahetetaan veloituksettomia tavaranaytteitéa tai messutavaroita
— ostaja tarvitsee proforman remburssin avaamista varten
— ostaja tarvitsee tuontiluvan tai -lisenssin

— toimitetaan osa- tai jalkitoimituksia, jotka on jo veloitettu.

4.1.3 Tullilasku

Tullilaskun kaytté on kansainvalisessa kaupassa vahentynyt, mutta edelleen jotkut
maat, kuten Ghana ja Nigeria, vaativat kauppalaskun laadittava oman maan
viranomaisten hyvaksymille tullilaskulomakkeille. Tullilaskuun sisaltyy usein selvitys

tavaran arvosta ja alkuperasta. (Melin 2011, 92.)

4.1.4 Pakkausluettelo

Pakkausluettelossa eritelladn lahetyksen tuotteet kollikohtaisesti. Pakkausluettelo
voi olla oma erillinen lomakkeensa, tai se voi sisaltya kauppalaskuun.
(KauppakamariTieto 2014b.) Pakkausluettelo voi muodoltaan noudattaa

kauppalaskua, mutta siita puuttuvat tuotteiden hintatiedot (Melin 2011, 93).

Pakkausluettelon kayttd on usein valinnaista, mutta joihinkin maihin viennissa se on
pakollinen. Maakohtaiset vaatimukset kannattaa myds pakkauslistan osalta
tarkistaa aika-ajoin Laivauskasikirjasta. Melinin (2011, 302) mallia mukaillen laadittu

esimerkki pakkauslistasta l6ytyy liitteesta 2.



31(50)

415 Vienti-ilmoitus

Kaikki EU:sta poistuvat tuotteet asetetaan vientimenettelyyn antamalla niista tullin
vienti-ilmoitus (Melin 2011, 93). Vienti-ilmoitus Tulliin annetaan s&hkdisesti
sanomailmoituksena tai Vienti-ilmoituspalvelun kautta. Vieja voi antaa sen itse, tai
sen voi antaa viejan valtuuttama edustaja, yleensa huolintaliike. Vienti-ilmoitus
kannattaa antaa heti kun lahetyksen tiedot ovat kaytettavissa, mutta viimeistaan
ennen tavaroiden poistumista Suomesta. Vietavat tavarat esitetaan tullille ja niiden
on pysyttava ilmoitetulla paikalla, kunnes tulli on luovuttanut tavarat

vientimenettelyyn ja antanut luovutuspaattksen. (Tulli 2018p.)

Tulli-ilmoituksen antamisen jalkeen vieja saa vastauksena hyvaksymis- tai
hylkayssanoman.  Hyvaksytyn ilmoituksen vastauksen yhteydessa saa
luovutussanoman, jonka liitteind ovat luovutuspaatos ja viennin saateasiakirja EAD,
jossa puolestaan on viennin seurantanumero MRN (Movement Reference Number).
Vientimenettelyyn asettaminen paattyy poistumiskuittaukseen, jonka jalkeen vieja
saa poistumisvahvistetun luovutuspaatoksen, jota tarvitaan tullin ja verottajan
seuraamaan vientiarkistoon. (Melin 2011, 93-94.) Talla luovutuspaatoksella yritys

VoI osoittaa viennin arvonlisaverottomuuden (Tulli 2018d).

41.6 ATA Carnet

ATA Carnet on asiakirja, jota voidaan kayttaa, kun viedaan EU:n ulkopuolisiin, ATA
Carnet-sopimukseen liittyneisiin maihin, valiaikaisesti tavaraa, esimerkiksi messuja
varten. ATA Carnet helpottaa tullimenettelyja, silla se korvaa vientiasiakirjat
lahtdmaassa ja vdliaikaisessa vientimaassa, muodostaa takuun tavaroista, seka
toimii tavaroiden kauttakulkuasiakirjana. Asiakirjan myontdd kauppakamari.
Mydntamisen ehtona on, etta tavarat ovat tunnistettavissa. Tavaroiden taytyy palata
lAhtdmaahan vuoden kuluessa. (Melin 2011, 101.)
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4.2 Alkuperaselvitykset ja -todistukset

Euroopan yhteisolla on kolmansien maiden kanssa tullietuussopimuksia ja -
jarjestelyitd, joiden mukaan myodnnetddn tullietuuskohtelu sopimuksen piiriin
kuuluville alkuperatuotteille. Teollisuustuotteiden osalta sopimusten tavoitteena on
tullittomuus, mikd on pdadasiassa jo toteutunut. Tullietuustuotteiden viennin
yhteydessa kaytetaan erilaisia alkuperaselvityksia. (Melin 2011, 97.) Selin (2004,
216) kertoo, etta alkuperatodistuksen voi antaa usealla eri tavalla, mutta kuitenkin
huomauttaa, etta on viejan tehtava selvittad maakohtaisesti, mika alkuperatodistus

kulloinkin tarvitaan.

Myds EU-maiden vdlisissa ja jdsenmaavaltioiden sisaisissa kaupoissa voidaan
tarvita ilmoitus tuotteen alkuperdasemasta. Sen sijaan maihin, joiden kanssa
etuuskohteluita ei sovelleta, saatetaan vaatia yleinen alkuperatodistus, jossa
todennetaan tuotteen alkuperda tavaran ~maahantuonnin  edellytyksena.

Maakohtaiset vaatimukset kannattaa aina tarkistaa Laivauskasikirjasta.

4.2.1 Alkuperatodistus — Certificate of Origin

Kauppakamarin myontama yleinen alkuperéatodistus on maaramuotoinen lomake,
jota kaytetadn EU:n ja kolmansien maiden valisessa kaupassa. Yleinen
tavaratodistus osoittaa tavaroiden alkuperan, jotta voidaan toimia vientimaan
vaatimusten mukaisesti. Se ei oikeuta tullietuuskohteluun. Laivauskirjasta selviaa
eri maiden vaatimukset alkuperatodistuksen suhteen. (Keskuskauppakamari
[viitattu 17.10.2018].)

422 EUR.1

EUR.1-tavaratodistus on alkuperdkelpoisuuden osoittava asiakirja, joka soveltuu
l&hes kaikkiin EU:sta lahteviin alkuperakelpoisiin vienteihin. EUR.1-lomaketta
tarvitaan tullietuuksien saamiseen. (KauppakamariTieto 2014a.) Yritys voi tehda
EUR.1-todistuksen valmiille pohjalle, joita voi hankkia tullin valtuuttamasta painosta

(kuten Granon Kopistoresta), mutta lomakkeen voi tayttdd viejan puolesta myos
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esimerkiksi huolitsija. EUR.1-lomakkeeseen liitetddn kauppalaskun tai muun
vastaavan asiakirjan kopio ja tavaratodistuksen vahvistaa ja leimaa tulli. (Tulli
3.7.2018, 2.) Esimerkki EUR.1-lomakkeesta I6ytyy liitteesta 3.

Valtuutettu vieja voi korvata yli 6000 euron lahetyksissa EUR.1-todistuksen
kauppalaskulle kirjoitettavalla maaramuotoisella kauppalaskuilmoituksella, johon
sisédllytetdan valtuutetun viejan lupanumero. Sekd EUR.1-tavaratodistuksen, etta
kauppalaskuilmoituksen edellytyksena on, etta vietavat tuotteet tayttavat kyseeseen
tulevan tullietuussopimuksen alkuperdsaantdjen ehdot. (KauppakamariTieto
2014a.)

4.2.3 Kauppalaskuilmoitus

Alkuperatodistuksen voi antaa maaramuotoisella ilmoituksella kauppalaskussa. Alle
6000 euron lahetyksiin voivat ilmoituksen antaa kaikki viejat, 6000 euron ylittavien

lahetyksien ilmoituksen voi antaa vain valtuutettu vieja.

Kauppalaskuilmoituksen sanamuoto on seuraava (KauppakamariTieto 2018):

Tasséa asiakirjassa mainittujen tuotteiden vieja (tullin lupa nro ....... )
iimoittaa, ettd nama tuotteet ovat, ellei toisin ole selvasti merkitty,
etuuskohteluun oikeutettuja .............. alkuperatuotteita.

Paikka ja paivays

Viejan allekirjoitus ja allekirjoittajan nimenselvennys

seka englanniksi (KauppakamariTieto 2018):

The exporter of the products covered by this document (custom’s
authorization No. ...... ) declares that, except where otherwise clearly
indicated, these products are of ...... preferential origin.
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424 A.TR. Turkkiin

A.TR.-todistus ei ole alkuperatodistus, mutta se on todiste vientituotteiden
tullioikeudellisesta asemasta (Tulli 3.7.2018, 9). AT.R-todistuksia kaytetaan
kaupassa Suomen ja Turkin valisessa kaupassa ja niihin tarvitaan Suomen tullilta
vahvistus. Valtuutetut viejat voivat itse vahvistaa AT.R-todistukset omalla

erikoisleimallaan. (KauppakamariTieto 2014a.)

4.2.5 Tavarantoimittajan ilmoitus

Tavarantoimittajan ilmoitusta (Supplier's declaration) kaytetddn EU-maiden
valisessa ja jasenmaavaltioiden sisdisessa kaupassa. Se on tavaran alkuperén
osoittava asiakirja, jota ostaja saattaa tarvita laatiessaan etuuskohteluun
oikeuttavaa alkuperédilmoitusta.  Alkuperéselvitysketjun tulee aina myo6s
tavarantoimittajan ilmoituksessa olla aukoton. Illmoituksen voi antaa yksittaisille
lahetyksille tai pitkaaikaisilmoituksena, joka on voimassa enintaan 24kk. llmoituksen
voi antaa joko alkuperatuotteille, tai jalostetuille, mutta ei viela alkuperéatuotteen

asemaa saavuttaneille tuotteille. (Tulli 2018j.)

4.3 Toimituslausekkeet kauppalaskulla

Tassa osiossa kasittelen lyhyesti Incoterms 2010 -lausekkeita, joita kaytetddn
universaalisti maarittelemaan kaupan osapuolten toiminta-, kustannus- ja
tavaravelvollisuuksia ja -vastuita (Melin 2011, 56). Osiosta on jatetty pois pelkastaan
vesikuljetuksiin liittyvat Incoterms 2010 -lausekkeet, silla Yritys X vie p&daasiassa

pienid lahetyksia, eik& esimerkiksi konttikuljetuksia ole lainkaan.

Kaikissa lausekkeista myyjan velvollisuus on huolehtia siitd, ettd ostaja saa
kauppasopimuksen mukaisen tavaran, kauppalaskun sekd muut lausekkeen
edellyttamat asiakirjat. Kummankin osapuolen velvollisuutena on antaa
asianmukaiset turvaselvitys-tiedot vastapuolelle, mikali kuljetukseen liittyy
turvallisuustarkastuksia. (Melin 2011, 61.)
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431 EXW

Ex Works, eli suomennettuna yleensad vapaasti tehtaalta tai vapaasti myyjan
varastosta, ilmaisee tuotteen hinnan ilman toimituskustannuksia. EXW-
lausekkeessa myyjan velvollisuudet ovat vahaisimmat. Myyjan tulisi huolehtia, etta
tuote on pakattuna valmiina laht66n sovittuna aikana, mutta kuljetusvastuu ja -riski
on ostajalla. (Railas 2012, 213-214.) Ostajan vastuulla on tehda kuljetussopimus ja
ottaa tavara vastaan myyjan tiloissa, sek& huolehtia vienti- ja tuontiselvityksesta
(Melin 2011, 62).

432 FCA

Free Carrier, Vapaasti rahdinkuljettajalla (nimetyssa lahtopaikassa) -lauseketta
kaytettdessa myyja toimittaa tavaran vientiselvitettyna ostajan nimeamalle
rahdinkuljettajalle ja huolehtii kauppalaskusta ja muista mahdollisista asiakirjoista.
Koska toimituspaikka vaikuttaa lastaus- ja purkuvelvollisuuksiin, on tarkeaa, etta se
maaritelladn yksityiskohtaisesti. Jos toimituspaikka on myyjan tiloissa, myyja vastaa
lastauksesta, kun taas jos toimitus tapahtuu muualla, myyja ei vastaa tavaran

purusta esikuljetusvalineesta. (Melin 2011, 63.)

Myyjan velvollisuutena on vientiselvitys, tavaran luovutus rahdinkuljettajalle ja
luovutusasiakirjoista huolehtiminen. Ostajalle kuuluvat rahdin kustannukset ja
tuontiselvitys. Myds vastuu seka tavarasta ettd kustannuksista siirtyy ostajalle, kun
tavara on luovutettu rahdinkuljettajalle. (Melin 2011, 63.)

433 CPT

Carriage Paid To, Kuljetus maksettuna -lauseketta kaytettdessa myyja toimittaa
tavaran nimeamalleen kuljettajalle ja maksaa rahdin sovittuun toimituspaikkaan.
Myyjan vastuulla on my6s vientiselvityksen tekeminen, seka kauppalaskun ja
kuljetusasiakirjan toimittaminen. Ostajalla on vastuu toimituksen riskeistd ja

mabhdollisista lisdmaksuista siita alkaen, kun tavara siirtyy rahdinkuljettajalle. Ostaja
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tekee tuontiselvityksen ja vastaanottaa tavaran nimetyssa maarapaikassa. CPT-

lausekkeessa taytyy maaritella toimitus- ja maarapaikka tarkasti. (Melin 2011, 64.)

434 CIP

Carriage and Insurance Paid to, Kuljetus ja vakuutus maksettuna -lauseketta
kaytettdessa on myyjan velvollisuus sopia ja maksaa Kkuljetus nimettyyn
maarapaikkaan. Nimensa mukaisesti CIP-lausekkeessa myyja ottaa lisaksi
vakuutuksen kuljetettaville tavaroille, mutta riski tavaroista, seka mahdolliset
lisdkustannukset siirtyvat ostajalle rahdinkuljettajalle siirrettdessa. Sopimuksessa
toimitus- ja maarapaikka on nimettava tarkasti. (Melin 2011, 65-66.) CPT:n ja CIP:n

ainoa ero on myyjan velvollisuus vakuuttaa tavara (Railas 2012, 274).

435 DAT

Delivered at terminal, Toimitettuna terminaalissa. Myyja toimittaa tavaran nimettyyn
terminaaliin maarapaikassa, sovittuna ajankohtana. Myyja vastaa riskeista ja
maksaa kustannukset siihen saakka, kunnes tavara on toimitettu, sekd antaa
asiakirja, jota vastaan ostaja voi noutaa tavaran. Riski ja maksuvelvollisuudet
siirtyvat ostajalle, kun tavara on toimitettu. Na&ihin kuljetuksen jalkeisiin
maksuvelvollisuuksiin -~ kuuluu  usein  tullimaksut, verot, sekd muut

tuontiselvityksenviralliset maksut. (Melin 2011, 67.)

4.3.6 DAP

Delivered at place, toimitettuna maarapaikalle lausekkeella myyja toimittaa tavaran
sovittuun maarapaikkaan, ostajan purettavaksi, ilman tuontitullausta. Myyja vastaa
kustannuksista ja tavaravahingoista, kunnes tavara saapuu maarapaikkaan.
Tullimaksut, verot ja muut viralliset maksut jaavat ostajan vastuulle. (Melin 2011,
68.)
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4.3.7 DDP

Delivery Duty Paid, Toimitetuna tullattuna -lausekkeella myyja toimittaa tavaran
tuontiselvitettyna nimettyyn maardpaikkaan, ostajan purettavaksi. DDP-
lausekkeessa myyjalla on maksimivelvollisuus, siséltaen kaikki maksut ja riskit, eika

se ole myyjan kannalta edullinen kaytettava. (Melin 2011, 69.)
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5 TULOKSET JA JOHTOPAATOKSET

5.1 Yritys X:n viennin prosessit

Yritys X harjoittaa viennissaan valitonta vientia, eli silla on omassa toimipisteessaan
myyntitiimi, jonka jasenet ovat valittotmassa yhteydessa suoraan omien alueidensa
B2B-asiakkaisiin. Yritys X:lla on myos ulkomaisia partnereita ja jakelijoita, jotka
ostavat tuotteet suoraan Yritykselta ja myyvat ne eteenpain omille asiakkailleen,
omaan lukuunsa. Kuten seka Vientiopas (2003, 27), ettd Welch ym. (2007, 268)
iimaisivat, kun kyseessa on tuote, jonka teknologinen taso on korkea, on jarkevaa
kayttaa yrityksen omia vientimyyijia, jotka tuntevat tuotteen hyvin. Tama patee hyvin
Yritys X:n kohdalla, silla tuotteet ovat hyvin teknisia ja niita on melko laaja valikoima,
jolloin myyjien taytyy osata maaritella niiden sopivuus kunkin asiakkaan tarpeisiin ja

suositella oikeaa tuotetta kuhunkin tilanteeseen.

Yritys X on Tullin viennin rekisteroity asiakas ja kuuluu siis Tullin avainasiakas-
ryhmaan. Taman hetkiseen laajaan huolitsijasopimukseen kuuluu, ettd huolitsija
hoitaa yrityksen puolesta kaikki tullaukseen liittyvat ilmoitukset ja asiakirjat.
Intrastat-ilmoitukset  Yritys X tekee itse. Asiakkaiden pyynnosta myds

tavarantoimittajan ilmoitukset Yritys X tekee itse.

5.2 Valtuutettu vieja

5.2.1 Huomioon otettavaa

Valtuutetun viejan asemaa haettaessa nimetdén viennin etuuskohteluista vastaava
yhteyshenkild, joka on perehtynyt vietdviin tuotteisiin sek& niihin liittyviin
alkuperaséaantoihin. Alkuperédsaantoihin perehtyminen pitaa sisallaan yrityksen
vientituotteiden riittdvan valmistuksen toteutumisen eri sopimusmaiden kohdalla ja
tietojen yllapitamisen, mika tarkoittaa tuotteiden alkuperdaseman tarkistuksia

esimerkiksi hintamuutosten kohdalla.



39(50)

Tayttamalla valtuutetun viejan hakemuksen vieja sitoutuu ottamaan tayden vastuun
jokaisesta kauppalaskulle kirjoittamastaan alkuperailmoituksesta. Valtuutettu vieja
sitoutuu my6s pyydettdessa esittdméan kaikki vaadittavat selvitykset

tulliviranomaiselle tarkastusta varten.

Hakemuksen tayttamalla otetaan siis vastuu viedyista tuotteista annetuista
todistuksista. Ilman valtuutetun viejan lupaakin on syyta olla erityisen tarkka aina
alkuperatodistuksia annettaessa, mutta valtuutetun viejan asema tuo yritykselle
tietyn lisdluottamuksen, jonka yllapitamiseksi taytyy ndhda hieman vaivaa. Nummila
(2018b) muistuttaa artikkelissaan, ettda my6s vanhojen valtuutettujen viejien on hyva
kayda valilla Tullin sivuilla katsomassa mallitéaytetty hakemus ja laskelma, ja niiden
valossa miettid, ettd oman yrityksen kriteerit ovat edelleen kunnossa. Héanen
mukaansa uusia vapaakauppasopimuksia on saatettu solmia oman hakemuksen
jalkeen ja yrityksen osto- ja valmistusprosessit ovat saattaneet muuttua
ratkaisevasti, siksi saanndllinen tarkistus on hyva tehda, jotta kriteereiden

tayttymisesta voi olla varma.

5.2.2 Hakemus ja alkuperélaskelma

Kevaalla, kun Yritys X:ssa jarjestettiin viennin koulutus, valtuutetun viejan hakemus
oli 8-sivuinen lomake, jonka tayttamiseen olisi taytynyt varata aikaa varsin runsaasti.
Hakemus on kuitenkin muuttanut muotoaan hieman yksinkertaisemmaksi ja talla
hetkella Tullin hakemuslomake on nelja sivua pitka (ks. lite 1). Hakemuksen
litteeksi  lisatdan erillinen  alkuperdlaskelma yrityksen tavanomaisesta

vientituotteesta.

Yritys X:n EU:ssa sijaitsevat asiakkaat pyytavéat joskus tavarantoimittajan
ilmoituksia useasta ostamastaan tuotteesta. Tall6in perusteellinen laskelma
tavanomaisesta tuotteesta ei riita, vaan laskelma taytyisi olla olemassa tai helposti
saatavilla muistakin kysytyista tuotteista, joita kaytetd&n vastaavasti komponenttina

toisen EU-toimijan vientituotteessa.

Kaytdnnossa valitun tuotteen alkupera selvitetddn komponenttitasolla:

tuoterekisterin avulla voidaan tarkistaa tuotteen muodostavien komponenttien
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nimet, maarat, tullinimikkeet, toimittajat, alkuperamaat sekéa hinnat. Komponenttien
yhteishinnasta on tarkea selvittdéa EU:n ulkopuolisten osien hinta ja mikali
sovelletaan riittavan valmistuksen periaatetta, verrataan sitd valmiin tuotteen Ex
Works-hintaan, johon sisadltyy myés mahdollisesti valmistuksessa kaytettyjen EU-
alkuperaosien hinta, seka tyon osuus ja kate. Ulkopuolisten osien osuus Ex Works
-hinnasta tulee olla enintddn kohdevientimaan vapaakauppasopimuksessa
maaritellyn prosenttimaaran mukainen. Esimerkiksi Etela-Koreaan vietaessa Yritys

X:n tuotteen ulkopuolisten ainesten maksimiosuus Ex Works -hinnasta on 45%.

Opinnaytetyoprosessin ohessa tehty laskelma antaa hyoddyllista tietoa yrityksen
tuotteen hinnan muodostumisesta ja etuusalkuperdasemasta. Vientiyritykselle on
tarkeaa aika ajoin, etenkin hintamuutosten ja toimittajavaihdosten yhteydessa
paivittda tietoja ja varmistaa, ettd vietdvan tuotteen alkuperdasema on edelleen
validi. Sekéd alkuperatodistuksia ettd tavarantoimittajan ilmoituksia varten
etuusalkuperasaannot taytyy olla selvitettyna ja laskelma on hyva olla tehtyna, silla

sen pohjalta on helppo tarkistaa tilanne aina uutta ilmoitusta annettaessa.

5.2.3 Hyddyt yritykselle

Nykyisellaan, ilman valtuutetun viejdn asemaa, Yritys X voi lahettaa
tullisopimusmaihin vietdessa alle 6000 euron lahetyksia ilman maksullista EUR.1-
tavaratodistusta, joka l&hetetddn Tullille leimattavaksi postitse lomakemuodossa.
Yritys X:n laajaan huolintasopimukseen kuuluvat tarvittaessa huolitsijan laatimat
EUR.1-tavaratodistukset, joten valtuutetun viejan asemasta ei suoraa hyotya tassa
asiassa olisi. Kolmansiin maihin vietdessa yleiset alkuperatodistukset jouduttaisiin
myds valtuutettuna viejdnd edelleen hankkimaan kauppakamarilta, silla niiden

laatimiseen valtuutetun viejan lupa ei oikeuta.

Merkittava hyoty tulisi  kuitenkin Eteld-Koreaan viennin yhteydessa. Kun
nykyiselladn toimitusten arvo saa maksimissaan olla 6000e, minkd& vuoksi
asiakkaan tilauksia joudutaan valilla jakamaan useisiin toimituksiin, valtuutettuna
viejana Yritys X voisi lahettaa isompia eria Etela-Korealaiselle asiakkaalle. Tama
helpottaisi tilaustenkasittelya, mahdollistaisi asiakkaan mahdollisesti toivomat

aikaistukset ja vahentdisi myos asiakkaan kuriirimaksuja, kun usean pienen
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toimituksen sijasta saapuisi yksi iso. Yritys X:lla on talla hetkella kuitenkin
ainoastaan yksi Etela-Koreassa sijaitseva asiakas, joten vield valtuutetun viejan
asema ei ole taysin valttdméaton. Jos Etela-Koreasta saadaan enemman asiakkaita,

olisi valtuutetun viejdn asemasta jo merkittava kaytannon etu.

Koska Yritys X:n valmistamat teknologian tuotteet ovat vapaakauppasopimusten
maiden ja EU:n valilla jo tullittomia, preferenssialkuperdn mukanaan tuomaa
tullietuutta ei  tarvitse  kayttaa  kaupanteon  houkuttimena.  Vaikka
etuusalkuperatodistuksia EUR.1-muodossa ei toistaiseksi ole tarvinnut antaa yli
6000 euron lahetyksistd, tama saattaa olla jossain vaiheessa mahdollista, jos
kysyntda kasvaa ja asiakkaiden tilaukset sita mydtd myos kasvavat.
Vapaakauppasopimuksien maissa sijaitsevat asiakkaat saattavat nykyisellaankin
haluta Yritys X:n tuotteista etuusalkuperatodistuksen, mikali he puolestaan
tarvitsevat sitd omissa alkuperédlaskelmissaan oman tuotteensa viennissa jalleen
vapaakauppasopimusmaihin. Naissa tilanteissa valtuutetun viejan

kauppalaskuilmoitus sédéastaisi aikaa ja rahaa.

5.2.4 Hyddyt asiakkaille

Valtuutetun viejan aseman hyddyt nakyisivat selvimmin Etela-Koreaan viennissa.
Yritys X:n Etela-Korealainen asiakas saisi talldin tilauksensa yhdella lahetyksella,
mika tarkoittaisi tilaustenkasittelyn helpotusta ja sitd myota pyydettyjen aikaistusten

mahdollistamista, seka kuljetusmaksujen maaran tippumista.

Valtuutetun viejan asemasta saattaa olla kaytdnnén hyotya myos Yritys X:n
eurooppalaisille asiakkaille, jotka pyytavat tavarantoimittajan ilmoituksia. Kun
paatuotteiden alkuperdasema on kertaalleen selvitetty, prosessi nopeutuu ja

muistakin tuotteista selvitykset saa tehtya vaivattomammin.

5.3 Rekisterdity vieja

Prosessin yhteydessa esiin noussut Kanadaan viennissa tarpeellinen rekisteréidyn

viejdn status on myds huomion arvoinen seikka. Jos Yritys X:n kanadalaiset
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asiakkaat tilaisivat yli 6000 euron arvoisia tilauksia, joille he haluaisivat annettavan
alkuperatodistuksen, ainoaksi vaihtoehdoksi jaisi rekisterdityminen REX-
jarjestelmaan, mika puolestaan vaatii valtuutetun viejan rekisterdinnin. Koska Yritys
X:n Kanadaan vienti on vasta varsin alkutekijoissdan, tahan ei ole aiemmin
Kiinnitetty huomiota, mutta asia kannattaa ehdottomasti ottaa lahempaan
tarkasteluun ja selvittdd millaisia tilauksia Kanadasta mahdollisesti saadaan

jatkossa.

Rekisteroidyksi viejaksi hakeminen on varsin yksinkertainen prosessi, joka tapahtuu
kaksisivuisella tullin hakemuslomakkeella, jossa ilmoitetaan yrityksen perustietojen
lisdksi vietavien etuuskohtelutuotteiden HS-nimikkeet. Alkuperalaskelmia ja
alkuperakelpoisuuden selvitysprosessia ei varsinaiseen hakemukseen vaadita, silla

se on taytynyt jo valtuutetun viejan lupaa hakiessa antaa.

5.4 Muut kehittamisehdotukset

5.4.1 Automaattiset alkuperavakuutukset kauppalaskuilla

Talla hetkella joidenkin ulkomaisten asiakkaiden kauppalaskuilla lukee
automaattisesti toiminnanohjausjarjestelmasta tuleva alkuperavakuutus myydyista
tuotteista riippumatta. Nama automaatti-ilmoitukset taytyisi ottaa asiakkaittain
tarkasteluun ja muokata pohijia niin, ettei ilmoitus tule kaikkiin laskuihin, vaan sen
voisi lisata aina yksittaiselle laskulle tuotekohtaisesti, mikéali myytava tuote tayttaa
alkuperakriteerit.

Myds jatkossa, aina uuden asiakkaan kohdalla kannattaa jo etukéateen
Laivauskasikirjan ja asiakkaan antaman informaation avulla selvittaa
kauppalaskupohjan ajankohtaiset vaatimukset. Kauppalaskupohja kannattaa luoda
helposti muokattavaan muotoon, jossa automaattisia alkuperélausekkeita ei ole,
vaan ne pystytddn aina tilanteen mukaan asiakirjaan lisdamaan. Tietoa
asiakaskohtaisista vaatimuksista kannattaa yllapitaa erillisena kokonaisuutena,
josta voi helposti tarkistaa tiedot ja johon voi lisata ja paivittda informaatiota aina

tarpeen mukaan.
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5.4.2 Pakkausluettelo

Joihinkin maihin vietdessa kolleihin liitettévat pakkausluettelot ovat tarpeellisia tai
jopa pakollisia asiakirjoja, joista selvidgd muun muassa lahetyksen mitat, paino ja
siséltd. Pakkausluettelo helpottaa usein tullausta, sekd myf6s vastaanottajan
tavaran vastaanottotarkistusta. Etenkin viennin yhteydessa kohdemaiden
vaatimukset kannattaa tarkistaa Laivauskasikirjasta ja tarpeen tullen ottaa

yksityiskohtaisempi pakkausluettelo kaytt6on.

5.4.3 Mahdollinen jatkoselvitysaihe

Nykyisten vientimaiden lapikdynnin yhteydessa myynnin puolelta nousi ajatus
selvityksesta, jossa selvitettaisiin myds maita, joihin vientia ei kannata aloittaa.
Kaikki asiakkaat eivat ole yritykselle kannattavia ja joskus kannattavuuteen
vaikuttavat my0s vientiprosessin vaatimukset ja kustannukset, etenkin jos
asiakkaan tilaukset ovat suhteellisen pienid. Seuraava selvityskohde voisi siis olla
niin kutsutut "vaikeat maat”, joihin viennin aloittamista kannattaa vakavasti harkita,
ja vertailla hyotyja ja kustannuksia. Tassakin selvityksessa suurena apuna olisi
Laivauskasikirja, joita my0s kaytimme kauppalaskupohjien tarkastelemisen

yhteydessa.

5.5 Lopuksi

Kuten Tullin (2018h) sivuilla mainittiin, alkuperatuotteita vievan yrityksen kannattaa
harkita  valtuutetun viejan aseman  hakemista, mikali vientia on
vapaakauppasopimusmaihin ja etenkin Koreaan, jonka kanssa alkuperatodistus
tehdd&n nimenomaan valtuutetun viejdn kauppalaskuilmoituksella. Etenkin
yrityksilla, jotka vievat sellaisia tuotteita, joille etuusalkuperan todistamalla
myodnnetaan tullietuus tai tulliton vienti, valtuutetun viejdn asema Kkarsisi
vientiprosessissa valivaiheen matkasta ja helpottaisi vientida. llman valtuutetun
viejdn asemaa tullietuus saadaan erikseen tehtavalla, Tullissa leimautettavalla
EUR.1-lomakkeella. Koska valtuutettu vieja saa antaa itse alkuperailmoitukset yli

6000 euron lahetyksistd, saastaa yritys silloin jokaisen taman arvon ylittavan
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lahetyksen kohdalla 1,38€, eli Tullin valtuuttaman Kopistoren (www.kopistore.fi)

periman hinnan yhdesta EUR.1-lomakkeesta.

Valtuutetun viejan aseman hakeminen on maksutonta. Kaytannossa kustannuksiksi
muodostuisivat vain hakemuksen tayttoon ja esiselvitykseen, sek& aseman
yllapitoon kaytetyt tydtunnit. Vaikka vaikuttaa siltd, ettéd nykyisellaan valtuutetun
viejan asemaa ei ole tassa vaiheessa taysin valttamatonta hakea, paatettiin, etta
taman opinnaytetydn ohessa esitaytetddn kuitenkin hakemus ja selvitetaan, kuka
yrityksessa toimisi selvityksista ja todistuksista vastaavana yhteyshenkiléna. Tyo
siis tehdaan jo valmiiksi, mikadli asemaa haetaan. Varsinaisessa hakuvaiheessa

tiedot taytyisi vain tarkistaa ja mahdollisesti paivittaa.

Erityisen hyodylliseksi viennin prosessien avuksi osoittautui Laivauskasikirja, josta
Ioytyy selkeassd muodossa kuhunkin maahan silla hetkella ajankohtaiset
vaatimukset. Aina uuden vientiasiakkaan kohdalla vaatimukset kannattaa tarkistaa
ja luoda aina asiakkaan kauppalaskupohja viimeisimpien tietojen mukaan.

Vanhempien asiakkaiden asiakirjapohjia kannattaa myds aika-ajoin tarkistaa.

Yritys X on varsin hyvassa asemassa viennin suhteen, koska emoyhtion laaja
huolitsijasopimus kattaa useat viennin menettelyt, eiké yrityksen tarvitse itse tehda
varsinaisia vienti-ilmoituksia. Nykyiselladn kaikki viennin vakuudet, passitukset ja
menettelyt hoituvat huolitsijan kautta, ja yritykselle itselleen jaa sopimusasiat,
alkuperaselvitykset, sek& intrastat-ilmoittaminen. Mikali tama huolitsijasopimus
loppuisi tai sen sisdltamat palvelut kaventuisivat, pitaisi Yritys X:n ottaa
huomattavasti nykyista enemman vastuuta viennin prosesseista ja tehda enemman

iimoituksia. Talloin laaja selvitys tarvittavista toimista olisi ehdottomasti tarpeen.

Joissakin tilanteissa huolitsijoita kéaytettdessa taytyy my0Os ajoittain miettia,
luotetaanko liikaa siihen, ettd huolitsija hoitaa kaikki tarvittavat ilmoitukset ja
asiakirjat. Myos yrityksen sisalta tulisi I6ytya tietoa ja osaamista viennin aiheista,
etenkin silloin, mikéali asiakas on tehnyt huolitsijavalinnan, tai viennin kohdemaa on
uusi. Talléin asiakirjavaatimukset ja muut mahdollisesti tarkeat lahetyksessa
tarvittavat tiedot on pystyttdva selvittamaan myos itse. Oman vientiosaamisen
hankkiminen ja yllapitaminen on vientiyritykselle erittain tarkeaa yrityksen toiminnan

ja kasvun varmistamiseksi.
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Liite 1. Valtuutetun viejan hakemuslomake, tullilomake 295s

T ULLl HAKEMUS 1(4)
TULL-CUSTOME valtuutettu vieja
O Uusi hakemus O Mutoshakemus®
Katso hakermulsen tayttoohjest
YRITYKSEN TIEDOT
Nimi Fotipalka EORI-numeno
Osoite Postinumen ja -toimipaikka
Onko yityksess3 useita ioimipistets? O E O kyls

Toamipisteiden sijainti (katuosoite, postinumenn [a =toimipaikka)

YRITYKSEN AL KUPERASAANTOIHIN PEREHTYNYT YHTEY SHEMKILO

Himi
Puhelin Sahkopostiosaite
O Hakemus valtuutetuksi viejaksi

O

Taman hakemulcsen Iekrpmau uqamlaall.paasaaiama Buroopan unionin tullietinssopimuksisa ja -
tarkoitetuna ehuskohtehmn  oikeuttavia
Laﬁitlimmksa. dhpum Etﬂ-ﬁED—lawdﬂuhnﬁ:ksa A EUR-MED-aluperdilmoituksia
alkuperatuotieiden rippumatta sekd valwistaakseen itse  erkoisleimalla A TR -tavaratodshlsia
tullitictuctieills, }l:tka vied3dn vapaasia likkeestd Turkkdin.

Hakemus valtuutetun wiejan aseman soveltamiseksi myds EU-tasolla

Taman hakemuksen allekirjoittanut vieja pyytas lupaa saada soveltaa valuutehn wiejan asemaa myos El-tasolla
laatiaksesn euskohteluun oikeuttavia kauppalaskuilmoituksia, alkupersiimoituksia, EUR-MECHkauppalaskuimoituksia
: modbeia vo sl L3 dsmIE

SOp i vigja
erikpisheimalla A TR -tavaratodistuksia Suomessa ulllm"&. jotka wied3an muusta ElHmaasta vapaasia
likkeesta Turkkiin.

Hakija on hakenut rekisterdidyksi viejiksi (REX)
Valtuutetun viejdn on haettava rekisterdidyksi viejaksi (REX) tietyiss3 tilanteissa, lisatietoa laytyy Tullin
kotisivuilta. Rekisterdintid haetaan lomakkeella 1051s.

LISATIETOJA MUUTOSHAKEMUKSEEN*

Luwwan riydntanyt Tullin toimipaikka Lupanurmers [T -

=

Taliorsks rec 29517

Valtuutettu vieja -hakemus (Tulli 2018m)

1(1)



2(1)

T ULLI HAKEMUS 2 4)
TULL-CUSTOME valtuutettu vieja

1. TOIMIALA JA TUOTTEET (fuotekate ja vientituotteiden kohdemaat, vienti- ja tuontituotteet, mi. EL-hankinnat)

1.1 Onko yritys tuotteiden

o rictoi

O flleenvisia

—

12 Vrityksen vientituottest (dkuper stuottest), jotka viedsan Suomesta alkuperaselvityksin, Tucteiden
tavarankuvaukset sekd nimikkest vahintaan 4 numeron tarkkuudella. Sopimusmaat, joihin tavarat viedaan,

[0 Liitteits {esim. tavaraesitteits, tavarandytbeits)

1.3 Mitka ovat yrityksen vientituotteiden alkuperdsaannot (katso tayttoohjeet)?

TAYTA KOHDAT 1.4-1.6, JOS YRITYS HAKEE LUPAA SOVELTAA VALTUUTETUN VIEJAN ASEMAA
MYOS EU-TASOLLA

1.4 Yrityksen vientituottest (@lkuperatuotteet), jotka vietban muusta EU-maasta kuin Suomesta alkuperasebityksin.
Bmwita tuctteiden tavarankuvaukset seka nimikkeet vahintian 4 numeron tarkluudella EU- ja sopimusmainesn.

[0 Liiteita (esim. Gvamesitteits, tavarandytieits)

1.5 Elmaat ja paikkakunnat, joista vientmenettely aloitetaan seka Ulkomaisten toimijoigen yiteysoesor

1.6 Valmistaako yritys muusta ELl-maasta vietavat tuotteet Suomessa? Jos el niin missa maissa ja yrityksissa
tuotbest valmistetaan ja mithkd ovat niiden allkuperas3annGt?

Taliomeks rec 295 1T
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. T ULLlI HAKEMUS 3 (4)

TULL-CUSTOME valtuutettu viej3

2 ALKUPERASAANTOJEN TUNTEMUS [vain valmistaja tiyttas)

2.1 Osoita alkuperasianttjen edellytysten tayttyminen sen mukaisesti, mita tuotteen nimikekohtaisessa allkuperd-
saanndssa edellytetian vientituotteen EU-alkuperslti. Anna esimeridd vihintain yhdesta vientituotteesta.

a) .Jos vientituolteen alkuperasaantong on Y-s33nt0, esits tuotekohtaiset laskelmat. Lask=imat toimitetaan lomakkeslla
Z995_16 - Liite alkuperilaskeima

b} .Jos vientituotieen alkuperasaanting on vaafimus nimikkeen muuttumisesta, imoita vientituotteen nimike ja kauppanimi
seka mihin nimilckeisin ei-EL-alkupers3 olevat vaimistukseen kaytettavwat materiaalit uuluvat:

c) .Jos vientituotteen alkuperasaantong soveletaan valmistusasie-ehiog, ilmoita vienfituotteen nimike, kauppanimi ja

valmistuksessa kaytettyjen ainesten alluperamaat ja nimikkeet seki imoita yrityksessa sa&niten edellyitama
valmistus:

d) .Jos vientituotteen alkuperasaantong sovelletaan muuta alkuperds3antos (esim. edellisten yhdistelmd), imoita
vientituotteen nimike, kauppanimi ja valmistuksessa kaytetiyjen ainesten alkuperamaat ja nimikkeet seka imoita
yrityksess3 saanttgen edellyttama valmistus:

2.2 Valmistasko yritys hakemuksessa tarkostettuja vientituotteita sisdisen jalostusmenettelyssa?
[0  KylE mita? O B

Jos valmestetaan, niin:
- Onko ko. vapaskauppasopimuksen kannalita ei-akuperaa olevien valmistubsessa kaytettyjen twontimatenaalien
tullit miakcsedhu, kun wentituotteslle laaditaan kauppaashuilmoitus tai akuperdilmoitus? Jos ei, perustele mikss.

3. ALKUPERAN OSOITTAVAT ASIAKIRJAT JA NIIDEM SAILYTYS

3.1 Mista asialirjoista ja kuinka tuottesden alkupera on tarkastettavissa, ja milla tavoin asiakirjat pystytaan
kohdentamaan tuote-eriin I3hetyshohtaisesti?

3.2 imwoita lirjanpédon ja asiakirjojen arkistointitapa ja osoite, jossa aineisto on tarkastettavissa
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TULL'CUSTONE valtuutettu vieja

VIEJAN SITOUMUS*

Allekijoittamalla hakemuksen vigjd sitoutbu oftamaan tSyden wvastuun jokaisesta laatimastaan

kauppalaskudmoituksesta, alkuperdilmoituksesta, EUR-MED-kauppalaskuilmoituksesta ja EUR-MED-

alkuperdilmoituksesta, myds niistd, joita ei ole allekifoitettu, niin kuin ne olisi allekijoitetty kdsin sekd itse

erikoislemmalla vahwistamastaan A TR.-tavaratodistuksesta. Viegja sitoutuu  esittamaan  tullviranomaisille
3essd kailkki  tarvittavat  selvitykset tuottesden alkuperakelpoisuuden sekd wvastaavast ATR.-

tavaratodistusten cikeellisuuden tarkastamista varten.

Hakemukseen voidaan ocheistaa erillisid selvityksia.

LITTEET

O] liite 2055 _18 = alkuperilaskelma (valmistsja tayi33)
O muut litest, mitkd

yht. kpl

*Hakerrubsen  allekirjoittajan tSytyy ofla yrityksen nimenkirjoituscikeuden omaava henkild  kaupparckisteriotteen
mukaisesti. Jos dlekirjoittsja on joku muu kuin nimenkifoitusoikeuden omaava henkdd, hakemulkseen on liteltaed
ALLEKIRJOITUS

Paikka ja paivays Allekrjoitus ja nimerselvennys

Lahetd hakemus litteineen postitse osoitteeseen:
Tullin lupakeskus

PL 5@

B0401 OULY

tai s3hkopostilla osoitteeseen: lupakeskus@tulli fi

Tolilorrmke rez 205 _1T

Valtuutettu vieja -hakemus (Tulli 2018m)



Liite 2. Pakkausluettelo-malli

YRITYS X OY
PACKING LIST
Date and number
Handled by 07.11.2018 5842
Henna Sorvari Our reference
5P185 5842
Your reference
Buyer PO 258756
Company INC
Wallaby Way 42
12345 SYDNEY
Australia
Delivery address Country of Purchase
Company INC
Wallaby Way 42
12345 SYDNEY
Country of origin Country of destination
AUSTRALIA FINLAMD FINLAND
Carriage by/via From/via Terms and time of delivery
FCA Seindjoki {Incoterms 2010)
Place of discharge Final destination Terms of payment
30 days net
Mark and numbers Cartons 2 pcs
Description of goods Quantity Gross weight Met weight
USBE cable, 2m 2 pcs
HDMI cable, 8m 1pc
Yritys X Oy

Kissankulmankatu 8
FIN-G0100 Seinajoki
FINLAND

Tel. +358 20 25846328, email: orders@yritys) fi

VAT number FI12345678
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Liite 3. EUR.1-lomake

MOVEMENT CERTIFICATE
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EUR.1-tavaratodistus (Grano 2014.)



