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Ja nyt
PITCHAAMAAN!

ULLA-MAIJA KOIVULA

lkava yrittdja on nyt hahmottanut yritysi-

deaansa ja maaritellyt yrityksensd toimin-

ta-ajatuksena (slogan on valmiina), laskenut
kannattavuutta, suunnitellut markkinointia ja asia-
kassegmenttidgan. On aika myyda idea mahdolliselle
rahoittajalle (esimerkiksi starttirahaa varten), poten-
tiaalisille asiakkaille tai sijoittajille. Slush odottaa!
Tai ainakin jokin pienempi uusyrittdjille tarkoitettu
verkostoitumistilaisuus.

Pitchaus -termi tulee englanninkielisestd sanasta
pitch, syottaa. USAn kansallisurheilussa, basepalissa,
pitchaaja on keskeinen hahmo ja merkityksellinen
pelin kulussa. Yrittajankin on syotettdva eli syotet-
tdvd ideansa mahdolliselle asiakkaalle tai rahoitta-
jalle. Hyvat pitchaustaidot ovat tarpeen. Ja kuten
baseballissakin, syottojd, pitchausta on harjoiteltava.

Pitchaus tarkoittaa lyhytta, enintddn kuuden
minuutin mittaista puhetta, jossa tuodaan esiin se,
mika yritysideassa, tuotteessa tai palvelussa on sen
ydin. Sen sijaan, ettd kerrottaisiin nopeasti ja tyhjen-
tavasti liikeidea, tuote tai palvelu kaikkine yksityis-
kohtineen, pitchauksessa herdtetdan kiinnostus. Pit-
chauksen tavoite on, ettd kuulija haluaa kuulla lisda.

Hyvéassd pitchauksessa ldhtékohtana (niin kuin
hyvan liikeideankin takana) on asiakkaan tarve. Mil-
laisen ongelman tai tarpeen sinun yrityksesi, tuot-
teesi tai palvelusi voi ratkaista?
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ENSIMMAISET 30 SEKUNTIA

Pitchauksen ensimmadiset 30 sekuntia ovat tarkeim-
mat. Niiden aikana kuulija joko kiinnostuu tai sulkee
korvansa. Siksi on hyva keksia alkuun hyva repliikki,
koukku. Kysymys tai jokin lyhyt omakohtainen kerto-
mus ovat heréttelevid aloituksia. Kuten:

"Haluatko jarjestda ikimuistettavat polttarit?”
(Juhlia jérjestava yritys)

"Oletko koskaan miettinyt, ettd miksi patte-
rit aina loppuvat silloin, kun niitad tarvittaisiin?”
(Patterilatauslaite)

"Aitini on 90 vuotta ja asuu vanhainkodissa. Ennen
han aina lauloi. Nyt ei enda. Siitd sain idean, miten
hanta voisi auttaa...” (Musiikkia vanhainkoteihin
-liikeidea)

PITCHAUSESITYKSESTA

Tarinallisuus kiehtoo. Mieti, miten saat viestisi tari-
nan muotoon. Unohda paperit.

Kuulijaa kiinnostaa kertojan omakohtaisuus ja
aitous. Kun olet itse innostunut, se tarttuu.

Puhu ihmiselle, ald takaseinalle. Jos puhut isolle



ryhmalle, kohdista katse vaihdellen eri ihmisiin sen
sijaan, etta katsot kaikkien paiden yli - tai kuten var-
sin tavallista - niska vinossa diaesitystasi.

Unohda oma kehosi ja sen liikkeet. Voit harjoitella
peilin edessé tai pyytada kaveria kuvaamaan esityk-
sesi, jotta voit hioa esityksesi samoin kuin ndyttelija
tekee. Mutta kuitenkin, tee esitys omalla tyylilldsi
dlaka yritd muuntua joksikin toiseksi. Loyda luonteva
tapasi olla muiden edessa. Ja sen sijaan, etta tarkkai-
let itsedsi esityksen aikana, tarkkaile kuulijoita ja hei-
dan reaktioitaan. Opettajankoulutuksessa minulle
opetettiin opettajan mantra. Ennen kuin menet luok-
kaan, sano itsellesi: Tuolla on kiinnostavia ja hyvia
ihmisia ja minulla on heille tarkeda sanottavaa.

Huomioi yleisd: Rahoittajaa ja asiakasta kiinnos-
tavat eri asiat. Mieti, mika on kuulijan kannalta kiin-
nostavaa. Tarkat faktat ja yksityiskohdat on hallit-
tava, ja niista voit kertoa kysyttdessa tai kun padset
neuvottelutilanteeseen. Valmistaudu kysymyksiin
ja mieti vastaukset etukdteen. Ellet tiedd, ala keksi
hatdpaissasi jotain. Voit sanoa esimerkiksi, ettd "Kii-
tos tuosta kysymyksesta. Joudun tuota pohtimaan ja
hakemaan siihen vield ratkaisua. Erittdin hyvad, etta
asia tuli esiin.”

APUVALINEITA

Mikali kdytettdvissdsi on audiovisuaalisia valineitd,
voit kdyttda niitd, mutta valmistele esitys siten, etta
vaikka et saisi systeemejd toimimaan, esityksesi ei
huonone. Usein diaesityksissd on aivan liikaa teks-
tid ja yksityiskohtaista tietoa. Tee pitchaukseen vain
muutama dia. Voit myos rakentaa diaesityksen, jossa
vaiheittain rakentuu yhdeksi diaksi. Dioissa kayta
enemman kuvia ja graafeja kuin sanoja.

Nopeat, 30-60 sekunnin videot voivat olla toimi-
via, jos voit niiden avulla kdytdnndssa osoittaa, millai-
sia tuotteesi tai palvelusi ovat.

Voit my6s miettid, voitko tuoda jotain konkreet-
tista naytille, joka kuulijat padsevat kokeilemaan tai
koskettamaan.

LOPETUS

Yht3 tirkeda kuin aloitus, on lopetus. Al3 vain hiivy
paikalta, vaan toista nimesi ja yrityksesi nimi ja se slo-
gan tai padidea, miksi yrityksesi on olemassa. Tama
kaikki enintdadn muutamalla lauseella.

Hyva pitchaus on

e Ymmadrrettava

e Uskottava

*  Rehellinen

»  Erottautuva

*  Huolella valmisteltu

e Tulee syddmesta

* Ratkoo oikeaa ongelmaa tai vastaa (maailman)
tarpeeseen
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TEHTAVAT:

1 4.
Mieti, millainen aloitus sopisi Laadi liikeideastasi 30 sekunnin
sinun liikeideaasi? video, jossa liikeideasi, tuot-

teesi tai palvelusi esitelldan.

2. e
Mieti, miten lopetat. 5
: Laadi hissipuhe. Hissipuhe on
30-60 sekunnin mittainen esit-
............................................................. : tely liikeideastasi, jonka voit
§ E ......................................................... '..E ; g aina kertoa mahdolliselle kysy_
: . D jalle. Esimerkiksi hissimatkan
3. aikana tai messuilla kiertdessasi.
Kehitd omalle liikeideallesi enin- "Missd hommissa olet nykyisin?”
tddn kolmen minuutin pituinen - Minulla on alkava yritys. Se
pitchauspuhe, jonka voisit pitaa ratkaisee... Se on tarkoitettu...
mahdolliselle rahoittajalle ja toi-  : tms.”.

nen, jossa muokkaat pitchauksen

asiakkaalle sopivaksi.

LISAMATERIAALIA PITCHAUKSESTA LOYDAT MUUN MUASSA:
https://www.ornamo.fi/fi/kysymys/yleisia-pitchaus-vinkkeja/
https://www.nordea.fi/yritysasiakkaat/yrityksesi/yrityksen-perustaminen/pitchaus.html

https://www.youtube.com/watch?v=4JH-KEe6XvM



