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The purpose of this thesis was to find out, how to establish an automotive workshop. The
thesis dealt with the problems one might have when founding a company and some things
to be taken care of when establishing an automotive workshop. The thesis studied the per-
mits for workshop operations and the trainings needed. The purpose would be to start a

company soon, so this thesis will be put into practice.

The aim was to find out the requirements for company development. A profitability statement
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statement and marketing strategies were created. The thesis was helpful in understanding
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1 JOHDANTO

Suunnitelmissa on jo jonkin aikaa ollut oman yritystoiminnan aloittaminen autoalalla.
Kokemusta autojen korjaamisesta on kertynyt useammalta vuodelta harrastuspoh-
jalta seka myos aikaisemmilta tyépaikoilta on kokemusta autoalasta karttunut. Kay-
tossé olevia tiloja on varusteltu tarpeellisin laittein jo aikaisemmin korjaamotoimintaa
silmalla pitaen. Opinnaytetydn tavoitteena on muodostaa hyva suunnitelma yritys-
toiminnan aloittamiselle, eli opinnéytetydsta on korjaamotoiminnan aloittamiselle to-
dennékadisesti suuresti apua. Opinnaytetydssa tehdaan kannattavuuslaskelma seka
tutkitaan mahdollisia uusia hankintoja, joita taytyisi viela tehda, jotta yritystoimin-

nasta saataisiin sujuvaa.

Autoala kehittyy vauhdilla kohti uusia teknisia ratkaisuja. Suomessa on silti kaytossa
vanhaa autokantaa, joka vaatii yha huoltoa ja korjaamopalveluita myds lahitulevai-
suudessa. Autokorjaamon perustaminen vaatii paljon perehtymista erilaisiin lakeihin
ja asetuksiin, jotka saatelevat korjaamotoimintaa. Liikeidean kartoitus sek& markki-
noinnin strategiset haasteet liittyvat myods vahvasti opinnaytetyon kasittelemiin ai-
heisiin. Opinnaytetydssa luodaan liikeidea, perehdytaan asiakasryhmiin seka suun-

nitellaan yritykselle markkinointi strategia.

Opinnaytetydssa kasitellaan korjaamon perustamiseen liittyvid haasteita ja pohdi-
taan erilaisia mahdollisuuksia, joita olisi hyva hyddyntaa kilpaillulle alalle liityttaessa.
Tybsséa pohditaan myo6s ajatuksia, joilla voisi erottua muista alan yrityksista eduk-

seen.

Valtion tarjoamat tuet ja etuudet ovat tarkedssa roolissa nykypaivan uusissa yrityk-
sissa, joten asioista kannattaa ottaa selvaa, yritystoimintaa kaynnistaessa. Opin-
naytetydssa perehdytaan jonkin verran myos tukiasioihin seka tutkitaan muita kor-

jaamoyritykselle aiheutuvia kuluja.



2 LIIKEIDEAN KARTOITUS

Yritysta perustettaessa aluksi on hyva tarkastella hieman yrityksen liikeideaa. Lii-
keidean avulla yrityksen toimintaa voidaan johtaa jarkevasti sekd saadaan jonkin-

lainen suunnitelma/idea taltioitua ohjaavaksi avuksi perustajalle.

2.1 Liikeidea

Liikeidea kertoo, miten yrityksen toiminta-ajatus kaytannodssa toteutetaan. Liikeidea
vastaa esimerkiksi kysymyksiin kenelle, mita, miten ja miksi. Liikeideaa kehitetta-
essa ensimmaisena kannattaa pohtia yrityksen asiakasryhmaa, eli kenelle yrityksen
markkinointia kannattaa kohdistaa. Asiakkaita ei kannata ryhtya tavoittelemaan kai-
kilta mahdollisilta markkina-alueen ostajilta vaan ennemminkin keskitty& haluttuun
alueeseen, koska muutoin vaarana on tehda yrityksesta kompromissi, joka ei taas
miellyta ketaan kunnolla. Ennemmin kannattaa keskittya tiettyyn ryhmaan, joille pal-
velusta voidaan raataloida erittainkin mielekasta. (Osaavayrittaja.fi, [Viitattu
16.3.2021].)

2.2 Asiakasryhmat

Liikeidean kehittamisen ensimmainen vaihe on yrityksen asiakaskohderyhmén va-
linta. On hyva paattaa, kenelle yrityksen tuotteita markkinoidaan. Yrityksen ei kan-
nata alkaa tavoittelemaan markkina-alueensa kaikkia mahdollisia asiakkaita vaan
ennemminkin kannattaa valita jarkevat kohderyhmat. Liian laajan asiakasryhméan
tavoittelu johtaa helposti siihen, ettd yrityksesta tulee kompromissi eika ketaan
pystyta kunnolla miellyttdmaan. Asiakasryhman rajaus ei kuitenkaan tarkoita sita,
ettd rajauksen ulkopuolisille asiakkaille kieltdydytddn myymasta. Rajauksella tar-
koitetaan sita, ettd markkinoinnin paapaino liittyy rajattuihin asiakasryhmiin ja naita
ryhmid yritys tavoittelee toiminnallaan. Valitessaan asiakasryhmaan muutaman toi-
sistaan poikkeavan ostajaryhman, yrityksen kannattaa kehittaa jokaiselle eri osta-
jaryhmalle sopivaa markkinointia seké palvelua. (Osaavayrittaja.fi, [Viitattu
16.3.2021])



3 YRITYSMUODOT JA VALINTA

Vaihtoehtoja yrityksen yritysmuodoksi on useita. Jokaiselle yritykselle 16ytyy sopivin
vaihtoehto valittavissa olevista mahdollisuuksista. Seuraavaksi paneudutaan hie-

man eri yritysmuotoihin ja siihen, mika voisi tdssa tilanteessa olla sopivin vaihtoehto.

3.1 Yksityinen elinkeinonharjoittaja

Yksityinen elinkeinonharjoittaja eli puhekielella toiminimi, on yksinkertaisin Suo-
messa kaytdssa oleva yritysmuoto. Toiminimella toimiva yrittaja ei ole lakiteknisesti
yrityksestaan irrallinen toimija, vaan on ilmoittanut valtiolle harjoittavansa elinkeinoa
ja liittynyt vaadittaviin rekistereihin ja saa nain ollen kayttaa y-tunnusta. Toiminimi
on siis sidottu yrittdjaan eika yrityksessa voi nain ollen olla muita toimijoita. Avopuo-
liso voi kuitenkin harjoittaa elinkeinoa, jos kaytdssa on yhteinen toiminimi. Heikkou-
tena toiminimessa on yritysmuodon juridinen muoto. Koska yritys on yrittdja, on han
vastuussa itse liiketoiminnan veloista ja muista velvoitteista. Verotuksen kannalta
toiminimi on myds huonompi vaihtoehto verrattuna osakeyhtioon, koska vahintaan
80 % yrityksen tuloista katsotaan yrittajan henkilokohtaisena tulona. Toiminimen pe-
rustaminen maksaa 60 €. (Yrita.fi 2021)

3.2 Avoin yhti6 ja kommandiittiyhti6

Seuraavaksi kevyimmat yritysmuodot ovat avoin- ja kommandiittiyhtié. Nama eroa-
vat toiminimesta siind, etta perustajia tai toimijoita voi/pitaa olla enemman kuin yksi.
AY ja KY ovat byrokratialtaan yksinkertaisempia perustaa kuin osakeyhtio tai osuus-
kunta. Avoimessa- ja kommandiittiyhtiossa edustajat ovat kuitenkin itse vastuussa
yrityksen veloista ja velvollisuuksista, aivan kuten toiminimi yrittéjakin. Koska perus-
tajia on useampi, myds osallisten rahalliset riskit kasvavat, koska sijoittajia on use-
ampi ja rahaa sidotaan toimintaa mahdollisesti enemman. Jokainen toimija on vas-
tuussa myos muiden tekemista kaupoista omaisuudellaan. Voidaan siis ajatella,

ettei avointa- tai kommandiittiyhtiota ole jarkevaa perustaa jollei kaikkiin perustajiin



ole totaalista luottoa. Kommandiittiyhtio eroaa avoimesta yhtiosta siina, etta yksi pe-
rustajista on ” aanetodn yhtiomies” eli sijoittaja. Sijoittaja ei lahtdkohtaisesti osallistu
yhtion hallintoon eik& néin ollen ole vastuussa esimerkiksi yhtion veloista. Avoimen-
tai kommandiittiyhtion perustaminen maksaa 240 €, alkupadomavaatimuksia ei ole.
(Yrita.fi 2021)

3.3 Osuuskunta

Osuuskunta palvelee hyvin jasenistoaan. Osuuskunnan tavoitteena ei ole taloudel-
linen voitto, vaan etuuksien tarjoaminen jasenilleen. Voidaan siis sanoa, ettd osuus-
kunta on voittoa tavoittelematon yritysmuoto. Normaalille yrittdjalle tama ei siis ole

paras mahdollinen vaihtoehto. (Yrita.fi 2021)

3.4 Osakeyhtio

Osakeyhtion ideana on omistuspohjan perustuminen osakkeisiin. Omistajien osak-
keiden omistamismaaralla voidaan nain ollen selkeésti maarittaa esimerkiksi paa-
téantavalta, rahallinen vastuu seké velvollisuudet yrityksessa. Osakeyhtio ei ole hen-
kildyhti6, vaan oma juridisesti toimivaltainen oikeushenkilonsa. Nain ollen osakeyh-
tion nimiin voidaan ottaa velkoja ja sitoumuksia eika kukaan ole henkilokohtaisesti
niista vastuussa. Omistajien riskit maarittyvatkin paaosin yritykseen sijoitettuun osa-
kepddomaan. Osakeyhtié on hyva yritysmuoto, jos tavoitellaan edes mailtillista kas-
vua. Etenkin jos ajatuksena on rahoittaa yrityksen toimintaa myymalla osuuksia,
muissa yritysmuodoissa taméa ei ole kaytanndssa mahdollista. Osakeyhtié on suo-
siteltava vaihtoehto, mikali yritystoiminnalla havitellaan yrityksen kasvua ja osak-
kaita yrityksellda on useampi henkild. Myo6s yksityisyrittdjalle osakeyhtio on hyva
vaihtoehto, mikali yrityksen liilkevaihto on huomattavan suuri. Osakeyhtién perusta-
minen maksaa 275 € ja vaatii PRH:n kasittelymaksun. (Patentti- ja rekisterihallitus)
(Yrita.fi 2021)



3.5 Yritysmuodon valinta

Tarkeimmat ydinasiat yritysmuodon valitsemisessa ovat:

=

perustajien maara

N

. riskit, vastuut ja velvoitteet

3. paaoman tarve

I

. voiton kayttd. (Yrita.fi 2021)

Jos perustat yrityksen itse, kannattaa miettia toiminimen tai osakeyhtion valitse-
mista. Jos perustajia taas on useampia, kannattaa miettid avointa yhtiota, komman-
diittiyhti6ta, osuuskuntaa tai osakeyhtiotd. Naista paasaantoisesti kuitenkin suosi-
tellaan osakeyhtion valitsemista yritysmuodoksi. Riskien kannalta toiminimelld,
avoimella- tai kommandiittiyhti6lla toimittaessa perustajat ovat aina yrityksesta vas-
tuussa henkilokohtaisella omaisuudellaan. Muissa tapauksissa jokainen on vas-
tuussa oman sijoittamansa paaoman verran. Henkiloyhtidissa, kuten toiminimella
toimittaessa tilikauden voitto on perustajan henkilokohtaista tuloa, koska talldin so-
velletaan progressiivista ansiotuloveroa, suuremmista voitoista karsitaan helposti
kohtuuttoman paljon veroa. Osakeyhtion voitto voidaan ottaa ulos osinkoina tai sai-
lyttaa yhtiolla tulevaisuutta varten. Talléin verojen osuus on huomattavasti maltilli-
sempi. Oikeaa yhtiomuotoa mietittdessa kannattaa pitaa mielessa se, etta kevyem-
masta yritysmuodosta on helpompaa vaihtaa raskaampaan. Eli ennemmin kannat-

taa aloittaa kevyemmalla yritysmuodolla. (Yrita.fi 2021)



4 KORJAAMOALAN LAINSAADANTO

Korjaamotoimintaan liittyy vahvasti monia lainsdadannoéllisia kysymyksia, joihin py-
ritddn seuraavaksi loytamaan vastauksia. Tassa osiossa perehdytaan tyoturvalli-
suuteen ja korjaamon lain- ja luvanvaraisiin tdihin ja siihen, kuinka naita téita voi-
daan korjaamolla luvanvaraisesti seka turvallisesti suorittaa. Lisaksi perehdytdén
hieman myds siihen, millaisia hankintoja korjaamolle taytyisi tehdé, jotta tyot saatai-

siin onnistuneesti suoritettua.

4.1 Tyoturvallisuus

Jarjestys ja siisteys korjaamolla vaikuttaa suuresti ty6tuvallisuuteen. Laitteiden ja
komponenttien korjaamiseen tarkoitettujen tyopisteteiden ja tilojen tulisi olla riittavan
tilavia. Tyokalujen ja korjaamonlaitteiston sailytystilat tulisi merkita seka kiinteat ko-
neet ja laitteet sijoittaa niin, etta kayttaja pystyy niiden luona turvallisesti tytskente-
lem&an. Tyota tehtdessa jatteet olisi laitettava heti tullessaan lajittelupisteisiin, ettei
turhaa sotkua paase syntymaan. Varastotiloissa tulee olla tarkoituksen mukaisesti
sijoitetut hyllyt seka muut sailytystilat varastoitaville tuotteille. Tassa tapauksessa
varastoitavia tuotteita ovat esimerkiksi renkaat, 6ljyt ja muut nesteet seka pientar-
vikkeet. Tyopaikalla tulee olla tyontekijoiden maaraa vastaavat peseytymistilat, tila
vaatteiden vaihtoon, ruokailu- ja oleskelutilat sek& asianmukaisesti varustetut wc-
tilat. Tyopaikalla tulee olla tyopaikan olosuhteisiin nahden riittavasti ensiapuvarus-
tusta seka toimintaohjeet onnettomuustilanteiden varalta. Tyo6turvallisuuteen on
saatavilla paljon hyddyllisia riskienkartoituspalveluita, joita kannattaa hyodyntaa, mi-
kali nakee sellaisen tarpeelliseksi. (TTK.fi, [Viitattu 8.2.2021])

4.2 Luvanvaraiset tyot

Korjaamoalalla on muutamia luvanvaraisia tdita, joiden suorittamiseen vaaditaan
lupa esimerkiksi Traficomilta tai Tukesilta. Luvanvaraisiin toihin lukeutuvat myds

monet raskaankaluston tyot, kuten nopeudenrajoittimien asennukset tai korjaukset,



alkolukon asennukset, raskaankaluston jarrutyot tai ajopiirtureihin liittyvat tyot.
(TTK.fi, [Viitattu 8.2.2021])

4.2.1 Illmastointilaitteiden huollot ja korjaukset

liImastointilaitteiden huolto ja korjaus ovat luvanvaraista toimintaa. Asetus on tehty
EU:n asetuksen 842/2006 ja direktiivin 2006/40/EY pohjalta. Korjaajalla tulee olla
erillinen lupa korjauksen tai huollon suorittamiseen. Patevyyden liséksi tulee olla
hyvaksytty ja rekisteroity vastuuhenkild seka ilmoitus ja hyvaksynta toiminnanhar-
joitusrekisterissa. Kaytettavat kylmaaineet ja 6ljyt ovat ongelmajatetta seka lisaksi
myrkyllisia. Kylmaaineiden kanssa tydskennellessa on huomioitava riittava ilman-
vaihto seka suojavarusteet kuten suojakasineet ja suojalasit. Vastuuhenkilén pate-
vyys todistuksen hakemiseen Tukesilta riittd& autoalan perustutkinto ja suoritettu
kylmaaine koulutus. (Tukes.fi [Viitattu 8.2.2021])

4.2.2 Sahko- ja hybridiajoneuvojen korjaukset

Sahko- ja hybridiajoneuvojen huolto- tai korjaustehtavissa taytyy noudattaa erityista
varovaisuutta korkeiden jannitteiden vuoksi. Tallaisten autojen kanssa tydskennel-
tdessa on oltava henkildlla voimassa oleva SFS6002 koulutus, joka on voimassa 5
vuotta kerrallaan. Liséksi tarvitaan ajoneuvosta riippuen maahantuojan korkeajan-
nitemekaanikon koulutus. Merkkikohtaisia eroja vaatimusten kesken on, mutta ylei-
sesti korjaamolta vaaditaan ainakin eristavéat kumihanskat, suojamaski, jannitteen-
koetin, eristysvastusmittari, eristetyt tyokalut, suojatolpat ja aidat estamaan ulko-
puolisten paasy tydmaalle, irrotussauva jannitteeseen kiinnijddneen henkilon irti

paastamiseen seka muut merkkikohtaiset tytkalut. (Somerola 2015)



4.2.3 Kaasuajoneuvojen korjaukset

Kaasulaitteistoa korjaavan henkilon on suoritettava turvatekniikan keskuksessa péa-
tevyystodistus. Erikoispatevyyttd tarvitaan silloin, kun auton rakenteisiin tehdaan
muutoksia. Tavanomaiset huoltoty6t eivat edellyta virallista koulutusta, mutta asen-
tajan on kuitenkin hyva tuntea kaasulaitteistoa ennen tyon suorittamista. (TTK.fi,
[Viitattu 8.2.2021])

Jos korjaamo haluaa asentaa autoon kaasulaitteiston eli suorittaa ns. konvertoinnin
auton kayttovoiman muutokselle kaasuksi, taytyy tyon suorittajalla olla voimassa
oleva kaasuasentajan koulutus. Koulutuksia jarjestaa esimerkiksi Suomen Kaasu-
yhdistys. Normaaleissa autokorjaamontiloissa voidaan kaasuajoneuvoille tehda
huolto- ja korjaustoimenpiteitd, jos niiden yhteydessa ei tehda tulitoita tai kosketa
kaasujarjestelmiin. Jos taas kaasutditd halutaan suorittaa, on korjaamolle tiettyja
rakenteellisia vaatimuksia. Korjaamon ilmanvaihto jarjestelman on oltava riittdvan
tehokas seka jarjestelman on oltava jatkuvasti toiminnassa. Lammitysjarjestelman
on oltava sellainen, ettei korjaamossa ole yli 400 asteen ylittavid pintoja tai avotulta.
Sahkdlaitteiden tulee olla korkeasti suojattuja seka korjaamolta olisi hyva loytya kaa-

sun tunnistavat tunnistimet. (Kaasuyhdistys.fi [Viitattu 20.4.2021])

424 Paastomittaukset

Pakokaasupé&éstoja tarkastavan henkilon on tehtava ennen toiminnan aloittamista
ilmoitus Traficomille. limoitus on tehtava erikseen seké bensiini etta diesel mittauk-
sille. Lupaa voi hakea sahkoisesti, mahdollisesti saatu lupa on toimipaikkakohtai-
nen. Luvanvaraisen korjaamon vuosimaksu on 100€/lupa. Paastomittauksista asi-
akkaalle on pystyttava aina antamaan pateva kuitti, jossa ilmenee mitatut arvot ja

mittaajan tiedot. (Traficom 2021)



4.3 Palotuvallisuus

Autokorjaamo tiloissa on paljon helposti syttyvaa materiaalia kaytossa, joten edelly-
tykset suurelle tulipalolle ovat kohtalaisen isot. Tasta syysta ennakoiva paloturvalli-
suus on tarke&& autokorjaamoissa. Tulitdité suoritetaan melko usein, joten naihin
on syyta kiinnittda huomiota, jotta vaaratilanteilta valtyttaisiin. Autokorjaamotilat luo-
kitellaan tuotanto- ja varastotiloiksi. Nain ollen niitéd koskee palovaarallisuusluokka
1 mukainen vahainen tai kohtuullinen palovaara. Luokitus arvio palon todennakoista
syttymislaajuutta, palavan aineen laatua seka palavan aineen sijoitustapaa, maaréaa
ja sammutettavuutta. Suojaustaso 1 mukaan tiloissa taytyy olla tavallinen alkusam-
mutuskalusto seka tarvittaessa tehostettu alkusammutuskalusto. Tavallinen sam-
mutuskalusto tarkoittaa yhden henkilon kaytettavissa olevia sammutuslaitteita kuten
paloposteja, sammutuspeitteita ja kasisammuttimia. Autokorjaamoissa joudutaan
sdilyttimaan palavia nesteitd kaasuja ja aerosoleja huomattavan suuria maaria.
Naiden sailytyksen on tapahduttava pelastusviranomaisen katsastamassa erilli-
sessa huonetilassa. (TTK.fi, [Viitattu 8.2.2021])

4.4 Jatehuolto

Korjaamoissa syntyy paljon erilaisia jatteita. Jatelain mukaan jatteen haltija on vas-
tuussa jatteen kierrattdmisesta. Monet korjaamotoiminnasta syntyvista jatteista luo-
kitellaan ongelmajatteiksi. Ongelmajatteen varastointi on suunniteltava niin, etteivat
ne onnettomuustilanteessakaan padse viemariin tai maaperdan. (TTK.fi, [Viitattu
8.2.2021))

4.4.1 Nesteiden kierratys

Yleisin ongelmajate autokorjaamolla on kaytetty voiteludljy. Oliyn keraaminen riitta-
van suurina erind on maksutonta, jos kuitenkin oljyjate sisaltaa yli 10 % vetta, peri-
taan oljysta kasittelykustannukset. Oljyn sekaan ei myodskaan saa sekoittaa bensii-
nia, koska talldin sen leimahtamispiste laskee merkittavasti. Oljynerotin kaivo estaa
voitelu- ja liuotinaineiden paasyn viemariverkostoon. Oljynerotin kaivojen kunnon

tarkastaminen on suositeltavaa vahintddn kerranvuodessa, ettei ongelmajatetta



paady vahingossa viemariverkostoon. Tarkistuksista on pidettava kirjanpitoa ja toi-
minnan edellytyksia ovat riittdvan pitka veden viipymisaika, hyvaksyttyjen pesuai-
neiden kaytto, oOljytilan tayttymisen tarkkailu sekd saannollinen huoltaminen. Myds
jdédhdytinneste on periaatteessa kierratyskelpoista, mutta kaytannossa kierratys on
lian monimutkaista ja nain ollen liian kallista. Neste toimitetaan yleensa kierratyk-
seen muiden nesteiden kuten jarru- ja kytkinnesteiden kanssa. Kaikki kiinteat oljy-
pitoiset jatteet voidaan keratd samaan astiaan. Naihin lukeutuvat esimerkiksi: oljyn-
suodattimet, Oljyiset ratit sek& polttoainesuodattimet. Myds esimerkiksi iskun-
vaimentimet, joita ei ole dljysta tyhjennetty kuuluvat kiinteaan oljyiseen jatteeseen.
(TTK.fi, [Viitattu 8.2.2021])

4.4.2 Muiden ongelmajatteiden kierratys

Kaytettyjen renkaiden kerayksesta ja kierratyksesta vastaa Suomen Rengaskierra-
tys Oy. Akkujen kerddmiseen on saatavilla niiden varastoimiseen tarkoitettuja asti-
oita, joihin akkujen varastoiminen on turvallista. Kun astia tayttyy, kierratykseen eri-
koistunut yritys tulee noutamaan tayden astian ja jattda uuden tilalle. Akuista ja esi-
merkiksi katalysaattoreista maksetaan myo6s kohtuullista korvausta niiden sisalta-
mien jalometallien kierratyskelpoisuuden johdosta. Autoalan Keskusliitto ry (AKL)
on laatinut ymparistéohjelman, jonka tavoitteena on edistaa korjaamoiden ymparis-
tonsuojelun tasoa. Ohjelma tarjoaa ymparistonsuojeluun tarvittavat kaytannon tyo-
kalut ja koulutukset. (TTK.fi, [Viitattu 8.2.2021])



5 MARKKINOINTISUUNNITELMA

Markkinoinnin paatehtava on kasvattaa yrityksen myyntia ja markkinointisuunni-
telma on kaytannollinen tydkalu tuloksen kasvattamiseen. Suunnitelman avulla huo-
lehditaan siitéa, ettd markkinointi kohdistetaan oikein, toimenpiteet ovat tehokkaita
seka tavoitteiden toteutumista voidaan seurata. Markkinointisuunnitelman ei tarvitse
olla monimutkainen tai pitka, mutta siina olisi hyva olla tietoja markkinoinnin aika-
tauluista, vastuualueista, markkinoista ja kilpailijoista, toimenpiteisté seka niiden ta-
voitteista, kehittdmisesta ja koordinoimisesta. Paasaantona on, etta suunnitelma to-
teutetaan jarjestelmallisesti ja sitd paivitetaan jatkuvasti. Tyo jakautuu kahteen eri

osaan: strategiseen ja operatiiviseen suunnitteluun. (Puranen 2018)

5.1 Laht6kohta-analyysi

Suunnittelu tulisi aloittaa lahtokohta-analyysilla. Analyysin tarkoituksena on kartoit-
taa oman yrityksen markkinoinnin tilannetta. Tavoitteena on tietdd selvasti, keita
asiakkaat ovat ja missa he ovat. Lahtokohta-analyysi koostuu yritys-, markkina-, kil-
pailija- ja ymparistdanalyysista. Yritysanalyysissa tarkoitus on selvittaa, missa talla
hetkella menn&én. Markkinoinnin kannalta selvitetddn, miten markkinointi on talla
hetkella hoidettu seké millaisia tavoitteita silla on saavutettu. Koska yritysta ollaan
vasta perustamassa, voidaan todeta, ettd markkinointia ei vield ole lainkaan, joten
myo6skaan tavoitteita ei ole saavutettu. Markkina-analyysin tarkoituksena on vastata
kysymyksiin markkinoista, ostokayttaytymisesta, markkinamuutoksista sekd mark-
kinan kehityksen suunnasta. Analyysissa kaydaan lapi markkinan tilanne, koko, asi-
akkaat, ostokayttaytyminen, ostopotentiaali seka niiden muutokset edelliseen ver-
tailuajankohtaan n&hden. (Puranen 2018)

5.2 Kilpailija-analyysi

Kilpailija-analyysin yksinkertaisena padamaaranad on arvioida yrityksen kilpailutilan-

netta markkinoilla eli millaisia oman yrityksen vahvuudet ja heikkoudet ovat kilpaile-

viin yrityksiin n&hden. Ymparistdanalyysi kuuluu my6s osana lahtokohta-analyysiin.



Ymparistbanalyysin tavoitteena on antaa mahdollisimman tarkka kuva yrityksen toi-
mintaymparistdsta ja siind odotettavissa olevista muutoksista. Toki naita asioita voi
myo0s kayttaa hyodyksi yritystd markkinoidessa, mutta mielestani tdhan ei ole jarke-
vaa paneutua liilkaa tassa vaiheessa yrityksen perustamista. (Puranen 2018)

5.3 Segmentointi

Tarkedosa markkinointisuunnitelmaa on kohderyhman valinta, jota yrityksen mark-
kinoinnilla pyritaan tavoittelemaan. Kohderyhmén valinnassa auttaa segmentointi.
Segmentoinnin tavoitteena on tunnistaa samoja valintakriteereja kayttavat tai sa-
malla tavalla kayttaytyvat asiakkaat. Segmentoinnin avulla luodaan koko markkina-
kartta numeroineen. Taman jalkeen seuraa yksi tarkeimmista paatoksista, eli koh-
deryhmaén valinta. Mitd pienemmaksi kohderyhmén uskaltaa rajata, sen helpompaa
markkinoinnin toteuttaminen on. Tavoitteena on tunnistaa samoja valintakriteereita

kayttavat tai muuten samalla tavalla kayttaytyvat asiakasryhmat. (Puranen 2018)

5.4 Markkinointistrategia

Markkinointistrategia antaa vastauksen siihen, kuinka tavoitteet aiotaan saavuttaa.
Markkinointistrategia on yrityksen téarkein seké hyvin usein mygs ainut kirjattu stra-
tegia. Jos ajatellaan, etta yritys haluaa esimerkiksi kasvattaa myyntia tai asiakas-
maaraa, strategia maarittaa, kuinka tavoitteet on suunniteltu tavoitettavan. Markki-
nointistrategiaa laatiessa tulee miettia, mitka ovat kohderyhmien tarpeet ja miten
juuri sinun yrityksesi niita voisi palvella mahdollisimman hyvin. Miksi siis kannattaa
suosia juuri sinun yritystasi, eika kilpailevia tahoja. Erilaiset trendit liittyvat suuresti
markkinointistrategiaan. Markkinoijana seka yritysta perustettaessa on hyva tietaa,
mika trendi on nousussa silla hetkelld. Trendilla voidaan kuvata montaa asiaa ja se

voikin liittyd melkein mihin tahansa. (Puranen 2018)



5.5 Markkinoinnin tavoitteet

Markkinoinnille on hyva asettaa jonkinlaiset tavoitteet, jotta onnistumista voitaisiin
edes jollain tasolla seurata. Hyva tavoite on konkreettinen. Mik& sitten on hyva ta-
voite? Paasaantoisesti hyvana tavoitteena voidaan pitda myynnin lisddmista, koska
sitd suurin osa yrityksista lopulta tavoittelee. Markkinoinnille kannattaa asettaa mah-
dollisimman selkea tavoite. Ei kannata kayttaa ymparipyoreita termeja, vaan listata

jokin oikeasti konkreettinen luku tai tavoite. (Puranen 2018)



6 TUET JA STARTTIRAHA

Starttiraha auttaa aloittelevaa yrittajaa selviamaan taloudellisesti yrityksen alkuvai-
heissa. Jotta rahaa saa, vaaditaan siihen hyva liiketoimintasuunnitelma. Starttirahaa
on mabhdollista saada yritystoiminnan ensimmaisille 6—-12 kuukaudelle (vuonna
2021 noin 700 €/kuukausi). Starttiraha on tarkoitettu yrittdjan elannoksi ja on nain

ollen veronalaista tuloa. (Yrittajat.fi 2021)

6.1 Starttirahan ehdot

Starttirahan saamiseksi on tehtava hyva ja huolellinen liiketoimintasuunnitelma ja
realistinen budjetti. TE-toimistoon on toimitettava rahoitussuunnitelma seka mah-
dollinen rahoitustarjous tai -lupaus. Liséksi TE-toimistolle on toimitettava verovelka-
todistus. Yritystoiminnan voi aloittaa vasta starttirahan saannin jalkeen. Starttirahan
saaminen vaatii myos paatoimisena yrittajana toimimista. Taytyy myds pystyéa osoit-
tamaan, ettd omaa tiettyd ymmarrysta yrittdjyydesta ja tata tietoa on tarvittaessa
lisattava esimerkiksi yrittdjyydesta tietoisuutta lisdavalla kurssilla, joita koulutuskes-
kukset usein jarjestavat. Starttiraha on harkinnanvarainen tuki, joten myodnteisessa
ja kielteisessa paatoksessa voi esiintya vaihtelua. Rahan mydntamista mietittdessa
otetaan huomioon muun muassa alan kilpailutilanne ja uuden yritystoiminnan tarve
kohdepaikkakunnalla. (Yrittajat.fi 2021)

6.2 Maaseudun yritysrahoitus

Yritys saattaa olla oikeutettu maaseudun yritysrahoituksen hakemiseen, jos yritysta
ollaan perustamassa maaseudulle, tai ollaan kehittaméssa siella jo toimivaa yri-
tystd. Tukea voi hakea elinkeino-, liikenne- ja ymparistokeskukselta eli ELYIt&, tai
vaihtoehtoisesti oman toimialueesi Leader-ryhmaltda. Maaseudun yritysrahoitusta
saadaksesi yrityksen tulee sijaita maaseudulla. Potentiaalisten hakijoiden kannalta
hyva uutinen on se, ettd yritystukien nakdkulmasta 95 % Suomen pinta-alasta lu-

keutuu maaseuduksi. (Vakuudeton.fi 2021)



Olet oikeutettu tukeen, mikali pystyt vastaamaan kylla vahintdédn neljaan seuraa-

vista kohdista:

Olet jo miettinyt liikeideaasi alkua pidemmalle.

Olet kenties jo laatinut tai ainakin aloittanut liketoimintasuunnitelman hiomi-

sen tulevaa yritystoimintaasi varten.
Perusteilla oleva yritys on ensimmaisesi.

Koet, ettd saattaisit kaivata pientd sparrausta yritystoimintasi alkutaipaleelle.

Saattaisit tarvita myos tuotekehitykseen ulkopuolista asiantuntija-apua.

Et ole taysin varma siité, kuinka lahtea markkinoimaan yritystasi.

Kansainvalistyminen ei ole poissuljettua, jos liikeidea lahtee lentoon. (Vakuu-
deton.fi 2021)

Myds seuraavien kriteereiden tulisi tayttya:

Yrityksellasi katsotaan olevan riittavat edellytykset jatkuvaan kannattavaan

lilkketoimintaan.

Liiketoimintasi tulee olemaan paatoimista, ja sen on taattava toimeentulo

joko itsellesi yrittdjana tai ainakin yhdelle tyontekijalle.

Liséksi perustamistuella on oltava aitoja vaikutuksia seka yritykseesi etta sen
toimipaikkaan. Tuen tarkoituksena on nimenomaan elavdittdéd maaseu-
tua eli suomeksi sanottuna luoda sinne uusia tyémahdollisuuksia ja pitaa

elinkeinotoiminta vireana.

Yritysmuotosi on osakeyhtid, avoin yhtid, kommandiittiyhtioé tai osuuskunta.
Ehdoissa mainitaan, ettd myds luonnolliset henkil6t voivat hakea tukia. Yksi-

tyiset elinkeinonharjoittajat luokitellaan luonnollisiksi henkil6iksi.



o Perustamistuki ei mydskaan saa vaaristaa kilpailua, eli hyvin monille yleisille

toimialoille sité ei voi saada. (Vakuudeton.fi 2021)

Perustamistuen maara on 5 000-35 000 euroa ja se maksetaan 2-3 erassa. (Va-
kuudeton.fi 2021)

6.3 Toiminnan kannattavuus

Yritystoiminnan tarkoituksena on tietenkin tuottaa voittoa. Voittoa syntyy silloin, kun
jonkin aikavalin tuotot ovat suuremmat kuin saman aikavalin kustannukset. Tulosta
tulee verrata yrityksen liiketoiminnan laajuuteen, yritykseen sidotun padoman maa-
raan seka toimintaan sisaltyviin riskeihin. Yrityksen kannattavuus on monelle yrityk-
selle pitkan aikavalin tavoite. Yrittdmiseen liittyy lahes poikkeuksetta riskinotto ja on
yleista, ettd moni yritys on ainakin aloitusvaiheessa monesti kannattamaton. Tyypil-
lisesti menoja kertyy ennen kuin tuloja alkaa syntya, niin kuin tassékin tapauksessa.
(Hyyppa 2015)



7 OMAN KORJAAMON SUUNNITTELU

Kun on perehdytty asioihin, joita vaaditaan yrityksen perustamiseksi, on aika visi-
oida seka suunnitella omaa korjaamotoimintaa. Keskitetdan ajatukset ja visiot yh-

deksi ja ideoidaan korjaamon toiminta seké viela tarvittavat hankinnat ja tehtavat.

Korjaamon yritysmuodoksi valikoitui toiminimi, koska yritys perustetaan ja ainakin
alkuvuosina toiminta tapahtuu yrityksen nimissa yksin. Toiminimen hallinnoiminen
yrityksen alkumetreilla on my6s todennakaoisesti yksinkertaisempaa kuin esimerkiksi

osakeyhtion, joka voisi olla seuraavaksi paras vaihtoehto yritysmuodoksi.

7.1 Korjaamon tarjoamat palvelut

Aluksi korjaamon tarjoamiin palveluihin lukeutuvat normaalit pienkorjaamon palve-
lut, kuten maaraaikaishuollot, katsastusremontit, vianhaut, rengastyot sekd mootto-
rikorjaukset. Korjaamolla voidaan suorittaa myds muiden kuin henkildautojen huollot
tai korjaukset. Palveluihin kuuluu my6és moottoripydrien sekéa raskaampien laittei-
den, kuten maatalouslaitteiden korjaukset seka huollot mahdollisuuksien mukaan.
Palvelutarjontaa on tarkoitus laajentaa sen mukaan, kun kysyntdd seka kannatta-
vuutta ilmaantuu. Esimerkiksi laajentuvaan sahkdautokantaan perehtyminen ja vaa-
dittavan koulutuksen seka tydkalutarpeiden hankkiminen. Aluksi on tarkoitus aloit-
taa kuitenkin hyvinkin pelkistetylla mallilla ja tulevaisuuden hankinnat tehda tarpeen
seka karttuneen varallisuuden mukaan. Asiakkailla on tarkoitus toteuttaa myads ren-
gashotelli, joka nykypaivana kasvattaa yha enemman suosiota korjaamopalveluiden
joukossa. Rengashotelliksi korjaamotilan valittdmasta laheisyydesta [6ytyy kaytosta
poistettu kylma tila, jonka lammityskustannukset nousisivat lilan suuriksi ajatellen
sitd paivittaiseen kayttdon. Rengashotelliksi se kelpaisi kuitenkin erittdin hyvin. Ti-
laan taytyisi rakentaa renkaille sailytyshyllyt ja numerointijrjestelma, jolloin renkai-

den varastoiminen ja l0ydettavyys sailyy kayttajaystavallisella tasolla.



7.2 Henkildsto

Korjaamo tullaan toteuttamaan periaatteessa yhden tyontekijan voimin, ainakin
aluksi. Jos havaitaan tyotilanteen olevan niin hyva, etta olisi kannattavaa palkata
yksi tai kaksi tyontekijaa lisda, voitaisiin hyvinkin ajatella palkattavan henkil6 hoita-
maan niin kutsuttuja juoksevia asioita, kuten ajoneuvojen noutoja ja varaosahankin-

tojen tekemisia.

7.3 Mainonta ja markkinointi

Nykyaan yhd enemmaén ja enemman kasvussa olevaa sosiaalista mediaa on tarkoi-
tus kayttdd isosti hyddyksi korjaamon markkinoinnissa. Korjaamon markkinointi-
idea perustuu siihen, ettd asiakkaan ajoneuvo noudetaan ja palautetaan hanelle,
jolloin palveluiden kayttamisesta kertyy asiakkaalle mahdollisimman vahan vaivaa.
Nain ollen korjaamo on asiakkaalle se helpoin valinta, eika asiakkaan tarvitse itse
huolehtia aikatauluista tai mahdollisista auton kayttotarpeista paivan aikana, silla
hanella on aina halutessaan saatavilla sijaisauto, joka toimitetaan hénen halua-

maansa paikkaan halutulla kellonajalla.

Ajatuksena on segmentoida yrityksen asiakaskunta p&&osin nuoriin sekéa vanhem-
piin henkildihin. Ajatellaan noin 15—-24-vuotiaita seké 60-vuotiaita tai vanhempia asi-
akkaita. Korjaamon toiminta keskittyy Keski-Pohjanmaan alueelle. Seuraavaksi kar-

toitetaan hieman alueen asiakaskuntaa ja autokantaa. (Tilastokeskus. 2021)

Taulukko 1. Véaestérakenne Keski-Pohjanmaalla, Nuoriso

Vaestirakenteen ennakkotiedot muuttujina Kuukausi, Alue, Sukupuoli, Tiedot ja Ika

Yhteensa

Vakiluku

15-19 20 - 24
2021M01*

MK16 Keski-Pohjanmaa 4 232 3258



Taulukko 2. Véaestérakenne Keski-Pohjanmaalla: Vanhukset

Vaestirakenteen ennakkotiedot muuttujina Kuukausi, Alue, Sukupuoli, Tiedot ja Ika

Yhteensa

Vakiluku

60 - 64 65 - 69 70 -74 75 -79 80 - 84 85 - 89 90 -
2021M01*=

MK16 Keski-Pohjanmaa 4 235 4 501 4670 24972 1980 1351 733

Segmentoinnissa tilastojenavulla saadun asiakaskunnan méaaré on siis noin 28 000.
(Taulukko 1. & 2.) Tilastokeskuksen mukaan koko Keski-Pohjanmaan vékiluku on
noin 68 000 henkil6a ja rekisterissa olevia henkildautoja alueella on noin 50 000.
Suhteuttaessa rekistergityjen autojen kokonaisluvun ik&haitariin voidaan arvioida
kohderyhmalla olevan alueella noin 20 000 rekisterdityd ajoneuvoa. Taman tyon te-
kijan mielesta tdma on riittdvan suuri maara, jotta kohdealueen voisi rajata nain ja

markkinoinnin keskittaa talle alueelle. (Tilastokeskus. 2021)

EU:n asettaman ryhméapoikkeusasetuksen takaamana auton omistaja voi huollattaa
autonsa valitsemassaan paikassa ilman takuun menettamista. Tama tieto alkaa va-
hitellen saavuttaa kaikki auton omistajat. Moni- seka yksimerkkikorjaamojen arvioi-
den mukaan noin 5-6 vuoden ikaisten ajoneuvojen omistajat siirtyvat merkkikor-
jaamo asioinnista monimerkkikorjaamoilla huokeamman hinnan perassa. Uudem-
pien autojen huolto seka korjaustyot toteutetaan silti paasaantoisesti merkkiliik-
keissa. (Autonhuolto.fi [Viitattu 30.3.2021])

Keski-Pohjanmaan suhteellisen vanhasta autokannasta on siis varmasti perustetta-
van korjaamon kannalta hy6tya. Muita markkina-analyysin k&sittelemia kohtia on
tdssa vaiheessa turhan vaikea arvioida, joten niihin kannattaakin palata myohem-
masséa vaiheessa, kun on saatu kerrytettyd enemman kokemusta ja tietoa asiakas-

kunnasta ja asiakkaiden mieltymyksista.

Talla hetkella nousevia trendeja ovat asiakaspalvelun laatu sekéa palvelun tekemi-

nen helpoksi asiakkaalle. Mitd vahemman asiakkaalle koituu palvelusta vaivaa, sen



mieluisampi se monelle asiakkaalle palveluna on. Yrityksen markkinoinnissa keski-
tytdan siis palvelun helppouteen ja kuluttajaystavalliseen palveluun, joka on tehty

asiakkaalle mahdollisemman yksinkertaiseksi.

Tavoitteeksi ensimmaiselle vuodelle on saada hankittua, joka viikolle yksi uusi asia-
kas. Tavoitteena on myds saada asiakastyytyvaisyys huippuunsa ja tavoitteena on,
ettd joka toinen asiakas kayttaisi seuraavaa huoltokertaa varatessaan uudestaan

palvelua.

Yrityksen alkutaipaleella markkinointibudijetti tulee olemaan hyvin vaatimaton. Tar-
koituksena on kayttaa mahdollisimman halpoja markkinointikanavia. Markkinointi
jaetaan ikaryhmittain: nuorille asiakkaille toimii sosiaalinen media, jossa markki-
nointi on kaytannossa ilmaista, idkkaammille asiakkaille tarkoituksena on kayttaa
lehtimainosta paikallislehdessa sekéa kaupoissa olevia ilmoitustauluja, joilla markki-

nointi on ilmaista.

Paikallisessa Kokkola-lehdessa mainostaminen maksaa noin 200 €/kerta. Koko
vuoden markkinointi budjetiksi on ajateltu noin 3 000 €. (Kpmediat.fi [Viitattu
2.3.2021))

7.4 Toiden riittavyys seka kannattavuus

Jos ja kun korjaamon asiakasalalla tulee hiljaisempia hetkia eika asiakastoita ole
tehtavana, on tarkoitus hankkia kolaroituja tai muuten viallisia autoja. Naita vikaan-
tuneita autoja voi korjaamotoiminnan ohessa kunnostaa takaisin myyntikuntoon ja
kartuttaa korjaamon budjettia myymalla kunnostetut ajoneuvot eteenpdin. lhmiset
haluavat usein vikaantuneista ajoneuvoista eroon hyvinkin edukkaasti, jolloin ne voi
laadukkailla korjaamovarusteiden avulla kunnostaa edullisesti takaisin liikennekun-
toon. My6s pienimuotoinen autopurku ja varaosamyynti on tarkoituksena toteuttaa,
jolloin myds itselle saa hankittua mahdollisia halpoja b-osia ajoneuvojen kunnostuk-
seen. Purkuun menevissa autoissa on myos paljon arvokkaita hyddynnettavid osia
kuten katalysaattorit ja DPF-suodattimet. Naita voidaan purettavista autoista muut-

taa helposti rahaksi kayttamalla niiden ostoon erikoistuneita palveluita.



7.5 Korjaamon sijainti

Korjaamo tilat sijaitsevat Keski-Pohjamaalla Kalvialla, joka nykyisin on osa Kokko-

laa. Tilat sijaitsevat noin 20 kilometrid Kokkolan keskustasta itdan Kalvian suuntaan,

maaseudulla (Kuvio 1).

Kuvio 1. Vihreélla varjatty alue lukeutuu maaseuduksi, harmaa alue kaupungiksi. Korjaamon sijainti on merkitty
punaisella ympyralla. (Vakuudeton: yrityksen tuet kartta)

Korjaamo tulee sijainniltaan ainakin aluksi olemaan melko syrjainen. Tarkoitus on
kuitenkin hyoédyntdaa auton huollon hintaan kuuluvaa nouto/palautus palvelua.
Ideana on, etta asiakkaan autoa noudettaessa jatetaan tilalle korjaamon sijaisauto
asiakkaan kayttoon. Nain asiakkaalle autonsa huolto seka korjaus on mahdollisim-
man helppoa, eika vaadi asiakkaalta kaytannossa lainkaan resursseja. Asiakkaan
auto voidaan noutaa esimerkiksi tyopaikalta tyopaivan aikana ja palauttaa ennen
tyopaivan loppua. Nain ollen korjaamon sijainnilla ei ole juurikaan edellytyksia me-
nestyvyyden kannalta. Kilpailu alueella on kohtuullisen pienta. Isoja merkkiliikkeita
l6ytyy, mutta niiden tarjoamat asiakaskohtaiset palvelut eivat taman tyon tekijan
mielestd ole samaa tasoa. Etuna heilla on tietysti vakiintunut asiakaskunta, jonka
kanssa omalla yrityksella riittdd varmasti tydstamista. Asiakkaat taytyy saada va-
kiinnutettua hyvalla erikoistasoisella palvelulla. Yrityksen edullisempi hintataso ver-
rattuna alueella toimiviin yrityksiin on varmasti myds houkutusta lisdava yksityis-
kohta.



Korjaamon veloittamaksi tyon tuntihinnaksi maarittyi 80 €, tdma johtuu puhtaasti kil-
pailijoiden tuntihintojen vertailusta. Alueen tuntihinnat ovat noin 100 € tuntumassa
riippuen korjaamosta. Pienemmilla korjaamoilla hinnat ovat alle keskimaaraisen,
mutta taas merkkikorjaamoissa saattaa tuntihinta nousta merkittavasti yli keskimaa-
raisen summan. Aloittelevalle korjaamotoiminnalle hieman keskivertoa halvemman
tuntiveloituksen luulisi olevan eduksi houkuttelevuuden kannalta. Tuntiveloitusta ei
voi kuitenkaan laskea lilan alas, jotta yrityksella séilyy tarpeeksi jarkeva kannatta-
vuus ajankayttod seka veloitettavaa hintaa ajatellen.

Yritysta perustettaessa on jarkevaa toteuttaa kannattavuuslaskelma. Laskelma pe-
rustuu jokseenkin arvioon, mutta siitd saa edes hieman kasitysta siita, voiko yritys-
toiminta olla millaan tavalla rahallisesti jarkevad. Myos tassa tyossa laskelma toteu-
tettiin, koska yrityksen tilat ja laitehankintakulut pysyvéat maltillisena, yritystoiminta
on taman tyon tekijan mielesta peruteltua kannattavuuden osalta. Tulosta pystytaan

tekemaan, koska kulut pysyvat huomattavan alhaisina.

7.6 Korjaamon laitteisto ja hankinnat

Korjaamotoiminnan pyorittdminen vaatii suhteellisen paljon laite- sek& ohjelmisto
hankintoja yrittgjalta. Kun suunnitteilla on aluksi yhdenhengen korjaamo, pysyvat

laitehankinnat kohtuullisina, koska tydkaluja ei tarvitse ostaa tuplamaaria.

Tiloista 10ytyy jo valmiiksi harrastusten pohjalta kohtuullisen kattavat tyokalut seka
laitteistot, mutta toki hankintoja joudutaan silti tekemaan. Tiloista I16ytyy jo kaksipilari
nostin, joka soveltuu hienosti huolto- seké korjaustdihin. Ajosiltanosturin hankinta
olisi tarpeellinen. Siltanosturin kanssa tarkoitus on hankkia my6s nelipydra suuntaus
laitteisto, koska suuntauslaitteelle on tarvetta kohtuullisen usein esimerkiksi alustan
helojen ja nivelten vaihtotéiden yhteydessa. Nostimeksi valikoitui Twin Buschin 4-
pilarinostin, joka soveltuu pyorien suuntaukseen kaantdlevyjen ansiosta ja nostoky-
kyakin on riittdvasti 4 500 kg. Pyodrien suuntauslaitteeksi suunnitteilla on Butler
Speedliner 6080 WS Light laitteiston. Nostimen hinta 5 370 € ja suuntauslaitteiston
8 060 €. limastointilaitteiden huolto kone taytyisi hankkia myds. Tahan valikoitui
Waecon ASC 2500 G low emission laite. Hinta 5 600 €. Korjaamolle hankittavat

laitteistot on esitetty taulukossa 3.



Korjaamotietokanta sekéa diagnoosiohjelmisto on myds tarkeana osana hankintalis-
talla. Valmiiksi l6ytyy jo tiettyjen mallien omat erikoistuneet diagnoosiohjelmistot,
mutta yleispateva testeri olisi varmasti hyddyllinen. Tietokannaksi valikoitui Auto-
data, joka kustantaa 85 € kuukaudessa. Vikadiagnoosi laitteistoksi ajatuksena on
hankkia Autocomin CDP + Cars laitteistoa 36 kuukauden lisenssilla hintaan 3 215
€, joka on esitetty taulukossa 3. Mietinnassa on my6és mahdolliset pakokaasutes-
tauslaitteistot, mutta ajatuksena on, ettei niita tarvitse valttaméatta hankkia heti yri-
tystoiminnan alkumetreilla vaan niiden hankinta siirretadn myodhempaan ajankoh-
taan. Korjaamon kalenterin ja tydmaaraysten hallintaan hankitaan suomalainen
Adadrive ohjelmisto, jonka hinta on 79 €/kuukausi. Tietokonelaitteisto seka tulostin

I6ytyy valmiina. Ohjelmistohankinnat esitettyna taulukossa 4.

Muut tarvittavat hankinnat on ajateltu toteuttaa silloin, kun niiden hankinta néhdaan

tarpeelliseksi, kuten erilaiset erikoistydkalut ja muu laitekanta.

Taulukko 3. Laitehankinnat

Laitehankinnat

Ajosiltanostin 5370€
Suuntauslaite 8060€
llmastoinninhuoltolaite 53600€
Autocom 3215€

Taulukko 4. Ohjelmistohankinnat

Ohjelmistot -

Autodata 85€/kk
Adadrive 79€ kk




8 YHTEENVETO

Opinnaytetyon tavoitteena oli ideoida jarkeva ja toimiva yrityspaketti, jota myohem-
min sopivalla ajalla voitaisiin hyédyntdd omaan kayttéon korjaamoalan yritysta pe-
rustettaessa. Korjaamotoiminnan aloittamisessa kaytanndssa tyhjasta taytyy huo-

mioida suuri maara eri asioita.

Tyossa perehdyttiin aluksi hieman eri yritysmuotoihin ja jarkevan muodon valitsemi-
seen oman toiminnan kannalta. Korjaamonsuorittamista toista suuri osa vaatii eril-
listd koulutusta seka myds usein hyvaksyttyja tutkintoja seké lupia tyotehtavien suo-
rittamiseen. Tyodssa perehdyttiin myos kilpailija-analyysiin sek& markkinoinnin stra-
tegioihin seka suunnitelmiin. Ty6ssa huomioitiin myds mité laitteistoa ja ohjelmistoa
vaaditaan nykypéaivan korjaamolta sek& miten tyGtehtavista selvitédan ja varallisuutta
saadaan yritykselle kartutettua. Lopuksi suoritettiin kannattavuuslaskelma seké
pohdittiin hieman tuntiveloituksia seka sitd, onko korjaamotoiminnan aloittaminen

perustellusti jarkevaa ja saadaanko tulosta tehtya.

Tasta opinnaytetydsta on varmasti hyotya oman yritystoiminnan aloittamisessa
sekad suunnittelussa. Opinnaytetyosta sai kerattya paljon tietoa yritystoiminnasta

seka toiminnan aloittamisesta.
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. . L 1. TILIKAUSI 2. TILIKAUSI 3. TILIKAUSI
MYYNTIENNUSTE (hinnat sis. arvonlisaveron) Kuukausi e 2023 S Hinta madrimuutos-%
Tilikauden pituus kuukausina 12 12 12
Automyynti M 240 % ' Liikevaihto 32258 38710 30 484 40 274
- myyntihinta’kpl sis. arvonlisdvero 4 000,00 4 080,00 4 161,60 2.0% h 2,0%
- myyntimdara yksikkid 1,0 12 12 12
- osto-/omakustannushinta/kpl sis. arvonlisdveron ja havikin 100000 Y 1020,00 104040 2,0% 2,0%
- hankintahinta ALV 0 %/kpl sis. hdvikki 806,45 822,58 835,03
- myyntikate-% h 75,0 % 75,0 % 75,0 %
- myyntikate eurca 25032 29613 30 205
Varaosamyynti 240 % 7 Liikevaihto 336,0 4032 4113 4195
- myyntihinta/kpl sis. arvonlisdvero 100,00 102,00 104,04 2.0% 2,0%
- myyntimadrd yksikkid 42 50 50 50
- osto-fomakustannushinta/kpl sis. arvonlizdveron ja havikin 2000 Y 20,40 20,81 2.0% 2,0%
- hankintahinta ALY 0 %/kpl sis. havikki 16,13 16,45 16,78
- myyntikate-% b 80,0 % 80,0 % 80,0 %
- myyntikate eurca 3225 3 280 3356
Katalysaattori yms kierritysmyynti 240 % Liikevaihto 72,0 8 065 8 226 8 390
- myyntihintaskpl sis. arvenlisdvere 200,00 204,00 208,08 20% 2,0%
- myyntimaddrd yksikkid 42 50 50 50
- osto-/omakustannushintaskpl sis. arvonlisdveron ja hévikin 2000 Y 20,40 20,81 2.0% 2,0%
- hankintahinta ALY 0 %/kpl sis. hédvikki 16,13 18,45 16,78
- myyntikate-% 80,0 % 80,0 % 80,0 %
- myyntikate euroa T 258 7403 7551
35. MYYNTIENNUSTEEN MUKAISET TUOTOT (SUORITTEET, MYYNTIKATTEET) 191 935 195774 199 690
36. -josta vihennetaan TOIMINTAKUSTANNUKSET sis. yrittdjien palkat 71111 -75 184 -81098
37. Kuukauden toimintakustannukset x 2 = minimi kdyttGpadaoman maara 11852 1 12531 13516
38, LUKETOIMINNAN TULQ, KUN KAIKKI MENOT ON MAKSETTU 120824 © 120591 118 591
39. POISTOT VEROTUKSESSA (25 % koneet ja Kalusto, 7 % rakennukset) 3 -4 848 Y 3636 -2 T2T
40. TOIMINIMI | HENKILGYHTIO: VEROTETTAVA TULO, El YRITTAJAPALKKAA Y 115976 | 118621 115864
- yrittajien vuosipalkkatavoite laskelmassa
41. HENKILO- | OSAKEYHTIO: VEROTETTAVA TULO, YRITTAJAPALKAT MAKSETAAN Y 115976 T 118621 115864
42, LIKEVAIHTO 203 226 207 290 211 436
43, Arvonlisdveron maira 48 774 49 750 50745
44, KOKONAISMYYNTI 252 000 257 040 262181
AUKIOLO- | TYOVIKOT VUODES SA A7 52 52
AUKIOLO- | TYOPAIVAT VIIKOSSA 5 5 5
MYYNTI PAIVASSA (TOTEUTUVA) 1072 989 1008
yritys
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