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This thesis deals with the export of music to England and the related production pro-
cess. The study aimed at creating, in practice, the best possible image of exporting mu-
sic to England, and the role of England in the European music market.

I used my personal experience of exporting music to England as a tool during this pro-
cess. At the same time I studied the importance of social skills in the export process. I
tried to identify the skills that a booking agent, or an artist should have in order to create
the route to the English market in practice. The thesis also introduces the opportunities
of funding music export.

In the end we obtained a comprehensive picture of what an agent needs for a successful
exporting project in England.
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1 JOHDANTO

Opinndytetyoni tarkoituksena on kuvata Englannin musiikkivientiin liittyvia tuotanto-
prosessia. Erityisesti on keskitytty ruohonjuuritason toimintaan, eli miten kaytannossi
kiertueen jérjestiminen ja musiikkivienti toimii. Tavoitteena on luoda inspiroiva tyo,
joka poistaisi musiikkiviennistd kiinnostuneiden nuorten artistien ja yritysten hatarat
kasitykset ja korvaisivat ne yksinkertaisella selkeélld tiedolla englantilaisesta kulttuur-

ista ja toimivista musiikkiviennin kdytdnnoistd Englantiin.

OpinndytetyOssé prosessia kdydain lapi keikka-agentin seké artistin ndkokulmasta ja
samalla méadritelldén Englannin asemaa maailman musiikkikartalla, sekéd kuvataan ne
sosiaaliset ja henkiset ominaisuudet joita organisaatiossa toimiva tarvitsee menestyak-
seen Englannissa. Olen pyrkinyt 10ytiméén tdhdn tyohon kaiken mahdollisen infor-
maation siitd, mitd musiikkialan toimija tarvitsee aloittaakseen vientiprosessin Englan-
tiin. Yksi avainkysymys on esimerkiksi keikka-agentin sosiaaliset kyvyt ja thmistunte-
mustaidot, jotka tulevat esiin etenkin kovassa kilpailutilanteessa tuhansien artistien ja
toimijoiden ollessa kiinnostuneita suuria haasteita tarjoavista Englannin musiikkimark-

kinoista.

Kéyn ty0sséini ensin ldpi musiikkiviennin perusteita, tukitahoja sekd suomalaisen musi-
ikkiviennin historiaa Englantiin. Otan myds katsauksen Englannin talouteen, kulttuuriin
ja englantilaisten sosiaaliseen kanssakdymiseen. Tamain jélkeen kdyn ldpi itse vienti-

prosessia aina tiedonhausta kdytdnnon toteutukseen asti.



2 VITEKEHYS

2.1 Musiikkivienti, mita se on?

Musiikkivienti on artisteihin- ja musiikkiin liittyvda ulkomaankauppaa. Tarkoituksena
on saada kotimaiselle artistille ndkyvyyttd ulkomailla, ja timén nidkyvyyden tuloksena
saada isommat markkinat yhtyeelle ja heiddn kanssaan toimiville tahoille. Musiikki-
vienti on muutakin kuin litketoimintaa. Se on mielikuvaa, maakuvaa ja briandiéa eli se on
viestimista siitd, mitd Suomi on. Mitd enemmén suomalaisia artisteja me saamme maa-

ilmalle klassisesta musiikista metalliin sen parempi (Kauppalehti 2012)

Musiikkiviennin alalla Suomessa toimii useita toimijoita. Levy-yhti6t ja ohjelmatoimis-
tot luonnollisesti ovat litketoimintansa takia kiinnostuneet ulkomaan isoista markkinois-
ta. Valtio ja muut kulttuuri- & yksityistahot ovat luoneet useita tukimahdollisuuksia
ulkomaan vientid koskien. Suomessa musiikkiviennin toimijoissa on pienid yrityksia,
suuria kansainvélisié yrityksid sekd jopa yksittdisid henkiloitd, jotka ammatinharjoittaji-

na.

2.1.1 Levy-yhtiot ja ohjelmatoimistot

Levy-yhtiot ja ohjelmatoimistot ovat suurimpia musiikkiviennisti kiinnostuneita tahoja.
Useat levy-yhtiot ja ohjelmatoimistot kayttavét yhtion resursseja joko itsensé tai jonkun
tukitahon jarjestiméén vientimatkaan, jonka tarkoitus on luoda kontakteja ulkomaisiin
toimijoihin. Tavoitteena levy-yhti6lld on saada ulkomaiset vastaavat toimijat kiinnos-
tumaan suomalaisten artistien dénitejulkaisusta, kustannusoikeuksista ja esiintymisista.
Ohjelmatoimistot ovat kiinnostuneet kiertuejirjestelyistd ulkomaille, jotta voisivat saada
artistinsa isommille markkinoille, ja timén seurauksena kannattavaa liiketoimintaa yri-

tykselleen.

Monen suomalaisen ohjelmatoimiston tuotannon resurssit ovat kuitenkin riittimattomia
toimimaan tehokkaasti ulkomailla. Levy-yhtio tai artisti usein ulkoistavat esiintymisten
myynnin suoraan kyseiselld markkina-alueella toimivalle ohjelmatoimistolle. Téastd hy-

vana esimerkkind toimii muun muassa Michael Monroe, jonka esiintymisoikeudet
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Suomessa omistaa Backstage Alliance, mutta Keski-Euroopan, Brittein saarten ja Yh-
dysvaltojen keikkamyynti on ulkoistettu sielld toimivalle ohjelmatoimistolle. (Michael

Monroe 2012)

2.1.2 Tukitahot

Etenkin artistin uran alkuvaiheilla musiikkiviennin kulut ovat korkeampia kuin tulot.
Toimintaa kutsutaan promootioksi. Kulurakenteen takia Suomessa toimii useita tukita-
hoja, jotka tukevat joko valtion tai erilaisten kulttuurirahastojen avustuksilla levy-
yhtiditd, ohjelmatoimistoja ja artisteja. Téllaisia tahoja ovat olleet muun muassa Taiteen
Keskustoimikunta, Musex, Luses ja ESEK. Naistd musiikkialan toimijoille tairkeimpéna
musiikkivientid tukevana jérjestond toimii Musex, eli Music Export Finland. Vuonna
2002 joulukuussa yhdeksén suomalaista musiikkialan yritystd perusti Music Export Fin-
land — vientirenkaan, tavoitteenaan kehittdd tuotteidensa markkinointia, levitysta ja
myyntid kansainvélisilld markkinoilla. Yhdistyksen jésenisté koostuu alalla toimivista
yrityksistd, joten ulkomailla toimiessaan Music Export Finlandin voidaan katsoa edus-

tavan kdytdnndssd koko suomalaista musiikkiteollisuutta. (Musex 2012)

10 vuotta suomalaista musiikkivientid vauhdittanut Music Export Finland yhdistyi
Suomalaisen musiikin tiedotuskeskus Fimicin kanssa Music Finland ry:ksi vuonna
2012. Uuden yhdistyksen tehtdvini on laaja-alaisesti edistdd suomalaisen musiikin tun-
nettuutta ja vientid sekd suomalaisen eldvan musiikin, tallenteiden ja nuottien saatavuut-
ta sekd kayttod Suomessa ja ulkomailla. Music Finlandin jdsenid ovat kotimaiset mu-
siikkialan kattojérjestot Esittdvien taiteilijoiden ja ddnitteiden tuottajien tekijanoikeus-
jarjestd Gramex ry, Musiikkituottajat — IFPI Finland ry, Suomen Musiikkikustantajat ry,
Suomen Muusikkojen Liitto ry, Suomen riippumattomien levy- ja tuotantoyhtididen
IndieCo ry, Saveltdjit ja Sanoittajat Elvis ry, Saveltijdin Tekijdnoikeustoimisto Teosto
ry sekd Suomen Saveltdjit ry. Jasenjarjestojen kattavuus mahdollistaa sen, ettd Music

Finland on laajapohjaisesti alan toimijoiden palveluksessa. (Musex 2012)

Musex tukee suomalaisten musiikkiviejien suunnitelmia etenkin levyjulkaisujen yhtey-
dessd. Michael Monroen ja Von Hertzen Brothersin manageri Virpi Immonen Backsta-
ge Alliancelta pitdd niin sanottua julkaisukiertuetukea korkeassa arvossa. Julkaisukier-

tuetuki on ollut viimeisen vuoden aikana ddrimmaisen merkittavd kummallekin edusta-
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malleni yhtyeelle. Tuki on ehka tilld hetkelld tarkein kaikista tukimuodoista, koska se
mahdollistaa kiertueiden tekemisen sekd uusien markkinoiden avaamisen. Ilman julkai-
sukiertuetukea my0s moni meidén keikka olisi jadnyt tekemittd”, Immonen kertoo.
”Keikkailu ja kiertueet ovat ensisijaisen térkeitd artistin kansainvilistymiselle; ilman
kiertueita kansainvélisten markkinoiden avautuminen on lihes mahdotonta. Julkaisu-
kiertuetuen avulla olemme pystyneet avaamaan Eteld ja Pohjois-Amerikan markkinat
Monroelle sekd Euroopan markkinoita Von Hertzen Brothersille”, Immonen jatkaa.

(Musex 2012)

Tuen hakemisessa on tirkedd muistaa ettd tukea ei myonneté kuin yhdesta valtion 1dh-
teestd kerrallaan, eli on mahdotonta hakea Musexin ja Taiteen Keskustoimikunnan tu-
kea yhté aikaa. Hakemus on myos laadittava ja anottava suunnitelmineen ennen kiertu-
eelle 1dht64d, kyseisen tukitahon aikarajojen mukaan. Ulkomaan kiertuetukea haettaessa
on tiedettiva keikoilla saatavat tulot, menot sekd myos tuotannolliset seikat tarkasti, ettd
hakulomakkeen pystyy tayttdimiin tukitahojen kriteerejd vastaamalla tavalla. Keikkojen
peruuntuessa, tai suunnitelmien &killisistd muutoksista itse kiertueella on informoitava
tukitaholle. Pakottavin syin tehdyt peruutukset ja muutokset eivit vaikuta itse tukiha-

kemukseen, mutta vaikuttavat lopulliseen tukisummaan. (liitteet 3, 4, 5)

Kiertuetukea voi hakea my0s kunnallisilta tai yksityisiltd tahoilta, joista esimerkkind
Kauhajoella toimiva Kulttuurisditio. Sdatio myontdd muiden taiteenalojen lisdksi, my0s
paikallisille nuorille muusikoille kiertue- ja julkaisutukea. Tukea voi hakea tarkkoja
budjettilaskelmia ja tuotantosuunnitelmia vastaan heiddn omalla hakemuksellaan (liite
6). Erilaisia kunnallisia tukimahdollisuuksia on olemassa varmasti useita, mutta useim-
miten niitd voi hakea vain syntyperdisin kyseisestd kaupungista tai kunnasta olevat hen-
kilot. On myos olemassa alueellisia tukia, kuten esimerkkiné Eteld-Pohjanmaan kulttuu-
rirahasto, joka myontdd vuosittain tukea kaikille kulttuurin aloille Eteld-Pohjanmaan
alueella syntyneille ihmisille. (Kauhajoen Kulttuurisdétio 2012; Eteld-Pohjanmaan Kult-

tuurirahasto 2012)
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2.1.3 Artistit

Myos yksittdinen artisti voi olla kiinnostunut viemaan musiikkiaan ulkomaille, ilman
levy-yhtion tai ohjelmatoimiston apua. He pystyvit yhtilailla hakemaan tukea kulttuuri-
rahastoilta ja erilaisilta tahoilta, mutta esimerkiksi Music Export Finland tuen hakijan

tulee olla yritysmuotoinen, vidhintddn ammatinharjoittaja. (liite 2)

2.2 Suomalainen musiikkivienti Englantiin

Suomirockin menestystd ulkomailla on saatu odottaa pitkdén. 1970-luvulla Wigwam ja
Hurriganes yrittivit lapimurtoa Englannissa, mutta suurta menestysté ei tullut, joskin
Wigwam sai kiitosta kriitikoilta. Marraskuussa 1977 Hurriganesin ruotsalainen levy-
yhtid Sonet jdrjesti yhtyeelle pienen kiertueen Lontooseen. Seuraavalle kesélle sovittiin
30 esiintymistd Eurooppaan Status Quon ldmmittelijéksi. Lontoon valloitus kuitenkin
epdonnistui ja Status Quo lammittelykeikat peruttiin, kun Remu ja Cisse 1dhtivét takai-
sin Suomeen kesken kiertueen. Syyna oli ilmeisesti se, ettd yhtye oli Englannissa tun-
tematon ja jdrjestelyt sekd vastaanotto olivat vaatimatonta. He eivit esimerkiksi olleet

padesiintyjid tirkeimmill keikoillaan. (Wikipedia 2012)

Suomalaisen musiikin ldpimurtoa Englannissa saatiin odottaa aina 1980-luvulle saakka,
kunnes Helsingistd Tukholman kautta Lontooseen muuttanut Glam Rockia ja Street
Punkia yhdistelevd Hanoi Rocks nousi Britannian albumilistan sijalle 87. levylldan
Back to the Mystery City. Artisti noteerattiin Euroopan lisdksi myds Amerikassa. Back
to the Mystery Cityn jdlkeen ilmestynyt Two Steps from the Moven menestyksen myd6ta
yhtye pddsi Motley Cruen ldmmittelijaksi Pohjois-Amerikan kiertueelle. Two Steps
from the Move oli Britannian albumilistalla 3 viikkoa, nousten parhaimmillaan sijalle
28. Métley Cruen kanssa tehdyllé kiertueella Hanoi Rocksin rumpali Razzle joutui lii-
kenne onnettomuuteen ja menehtyi. Kiertue peruuntui ja monien ennakoima isompi

kansainvélinen lapimurto jai tekemaittd. (Wikipedia 2012)

Seuraavaa Englannin listoja jyrdnnyttd suomalaisnimed saatiin odottaa melkein kaksi
vuosikymmentd, kunnes 2000-luvun alussa suomalaisen teknomusiikin huippuvuosina
Bomfunk MC’s ja Darude nousivat fanien suosioon Englannissa. Bomfunk MC’sin

Freestyler oli jopa 12 viikkoa Brittien sinkkulistalla, nousten korkeimmillaan sijalle 2.
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Yhtyeen albumi nousi Brittilistan sijalle 33. Darudella oli 3 listasingled joista menesty-
nein, Sandstorm pysytteli listalla enndtykselliset 16 viikkoa. Daruden pitkdsoittomyynti
el riittdnyt listasijoitukseen Englannissa. Seuraava listamenestys saatiin vuonna 2003,
kun mittavia Euroopan kiertueita tehneestd The Rasmuksesta, jonka albumi Dead Let-
ters oli vuoden 2003 viidenkymmenen eniten Isossa-Britanniassa myytyjen levyjen jou-

kossa. (Official Charts Company 2012; Wikipedia 2012)

Viimeistddn The Rasmuksen jilkeen Suomi sai pysyvén leiman metallimusiikin luvat-
tuna maana myds Isossa-Britanniassa, kun Nightwish, Children of Bodom, Lordi, Tu-
risas ja HIM nousivat Brittein listoille. Nédistd parhaiten listamenestystd sai HIM, joka
nousi parhaimmillaan Brittilistan sijalle 18. vuonna 2005 albumillaan Dark Light.
Nightwish pérjdsi myos hyvin ollen ensimmiinen suomalainen metalli-yhtye Brittein
listalla vuonna 2004 ilmestyneelld albumillaan Once. Nightwishin korkein sijoitus Brit-
tilistalla on vuonna 2007 julkaistulla Dark Passion Playlld, joka nousi sijalle 25. Seka
Nightwishilld, ettd HIM:ill4 on ollut 3 albumia Brittein listalla, kun Children of Bodom
on ollut listalla 2 eri albumillaan, Relentless Reckless Forever ja Blooddrunk. Naisté
paremman sijoituksen kerédsi Blooddrunk vuonna 2008 listan sijalla 44. Daruden tavoin
myo6s Lordi nousi ainoastaan Britannian singlelistalle kappaleellaan Hard Rock Hallelu-
jah euroviisuvoittonsa jidlkeen vuonna 2006, kun taas Turisas nousi vuonna 2011 aino-
astaan Brittien virallisen rock-listan sijalle 4, saamatta sijoitusta virallisella albumilistal-
la. Viimeisin Brittein listalle noussut suomalaisalbumi on ollut Nightwishin Ima-
ginaerum vuonna 2011, joka nousi parhaimmillaan listansijalle 69. Kaikki Brittilistalle
nousseista suomalaisyhtyeistd ovat tehneet myos useita Englannin kiertueita. Naista
menestyneimpédnd Nightwish on soittanut yhtend pédéesiintyjistd Englannin toiseksi suu-
rimman rock-festivaalin Downloadin péaélavalla viimeksi kesdkuussa 2012. (Official

Charts Comapany 2012; Wikipedia 2012)

Englannin lavoilla 2010-luvulla aktiivisimpana suomalaisena on esiintynyt Hanoi Rocks
keulahahmo Michael Monroen perustama uusi rock—yhtye joka kantaa hinen omaa ni-
meddn - Michael Monroe. Monroe on kiertdnyt kattavasti Englantia promotoidakseen
2011 ilmestynyttd albumiaan Sensory Overdrive. Artisti soitti muun muassa oman head-
line-kiertueen (suom. pédesiintyjikiertue) lisdksi myos kaksi kiertuetta Motorheadin
lammittelijanéd. Kova tyo palkittiinkin 15. marraskuuta, kun yhtyeen albumi Sensory
Overdrive valittiin Brittein Classic Rock Awardsissa vuoden parhaaksi levyksi. Ehdolla

samassa sarjassa oli Michael Monroen lisdksi muun muassa Foo Fighters, Motorhead ja
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Whitesnake. (Good News Finland 2011)

Vaikka Suomella tuntuukin olevan runsaasti kansainvilistd menestystd viime vuosi-
kymmenilté, oli Suomen musiikkiviennin arvo vuonna 2008 vain 23 miljoonaa euroa.
Ruotsin vastaava luku oli noin 700 miljoonaa euroa. (Yle 2011) Suomalaisen musiikki-
viennin arvon odotetaan kuitenkin nousevan ja kokonaisarvo vuonna 2010 oli ldhes 35
miljoonaa euroa. Media Clever Oy:n tekemén tutkimuksen mukaan kasvua edellisvuo-
teen oli ldhes seitsemin prosenttia. Vientituloja kertyy eniten Pohjoismaista, saksankie-
lisestd Euroopasta, Britanniasta, Ranskasta, Benelux-maista sekd Yhdysvalloista. Aasi-

assa musiikkiviennin keskeisin maa on Japani. (Ilta-Sanomat 2012)

Esimerkeistd voimme paitelld, kaikki Englannissa menestystd saaneet suomalaisyhtyeet
ovat musiikkityylin méaarittelyn ndkokulmasta massoille tehdyn stadionrockin tai radio-
soittoon suunnatun popin ulkopuolella. Enemmén eurooppalaisia tuntuu kiinnostavan se
mikd suomalaisuudessa on omaleimaisinta — kuten esimerkiksi Aki Kaurisméen eloku-
vat, Arto Paasilinnan romaanit ja Varttindn musiikki — kuin heiddn oman kulttuuriperin-
tonsd kopiointi. (Syrjdnen & Westermarck 1997, 34) Suomalaisessa musiikissa on us-
komatonta alkuperdisyyttd ja energiaa, jolla on mahdollisuutta vaikuttaa ulkopuoliseen

maailmaan. (Kauppalehti 2012)

2.2.1 Britannian kirkihanke 2012-2013

Ison-Britannian tdrkeys promootion ja musiikkiviennin kasvun kannalta on huomioitu
myo6s Musix Export Finlandilla. Heiddn musiikkivientitoiminnan kérkihanke vuosina
2012-2013 keskittyy nimenomaan Isoon-Britanniaan. Kédrkihankkeen tavoitteena on
kasvattaa suomalaista musiikkivientid ja edistdd suomalaisen musiikin ndakyvyytti Isos-
sa-Britanniassa ja muilla kohdemarkkinoilla, joihin brittimarkkinan vaikutus heijastuu.

(Musex 2012)

Kérkihanke sisdltdd nelji eri toimintoa, joista ensimmaéaisend on projektipaillikon palve-
lut. Hankkeen projektipééllikkoné toimii Riku Salomaa, joka tyoskentelee tiiviisti Lon-
toossa ja muualla Iso-Britanniassa hankkeen aikana, vaikkakin hanketta hallinnoidaan
Helsingissd. Projektipééllikké Salomaa etsii aktiivisesti suomalaisille toimijoille tirkeitd

kontakteja Briteistd. Hdnen toimenkuvaansa kuuluu myos vientiohjelmien koordinointi
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ja hin vastaa kaikesta Music Finlandin Isoon-Britanniaan suuntautuvasta hanke- ja vies-
tintdtuotannosta. Toisena toimintona kérkihanke sisdltdd vientiohjelmat jotka kulkevat
kolmessa eri kategoriassa. Kategoriat ovat Verkostot ja PR, Live ja Vientistrategiat.
Naiden kolmen eri musiikin aloille rddtdldityjen vientiohjelmien kautta pystyy hake-
maan mukaan karkihankkeeseen. Verkostot ja PR tarjoaa suomalaisille musiikkialan
toimijoille kontakteja ja titd kautta pyritddn lisidméén suomalaisen musiikin me-
diandkyvyyttd Isossa-Britanniassa. Konkreettinen tuki voi olla 1 000 - 10 000 eu-
roa’hanke ja maksimissaan 65 prosenttia hankkeen toteutuneista kuluista pienilla, 50
prosenttia keskisuurilla ja 25 prosenttia suurilla yrityksilld. Live-vientiohjelma tukee
nimensd mukaisesti suomalaisten artistien kiertueita ja showcaseja [sossa-Britanniassa.
Vientistrategiat -ohjelmassa aktivoidaan suomalaisia toimijoita laittamaan investointin-
sa [soon-Britanniaan ja tuetaan heidin vientistrategioiden toteuttamista. Se voi koskea
yksittdisen artistin, yhtyeen, teosten kirjoittajan, brandin, tuotteen tai kokonaisen yrityk-
sen vientitoimintaa, ja on madrdrahoitukseltaan isompi kuin kaksi aikaisemmin mainit-
tua. Tuen maaré vientistrategiat -ohjelmassa vaihtelee 5 000 — 15 000 euroa/hanke vélil-
13, ja kattaa maksimissaan 65% yrityksen kuluista. Kolmantena toimintona hanke sisil-
td4 media- ja ammattilaisvierailuohjelman, jossa kutsutaan brittildisid alan edustajia ja
ammattilaisia keskeisille suomalaisille festivaaleille ja Musiikki & Media -tapahtumaan.
Viimeisend toimintona ovat Yhteisvientihankkeet ja tapahtumat, joka koordinoi kérki-
hankkeen puitteissa suomalaisille musiikkialan toimijoille ty6- ja elinkeinoministerion
matkatuet ja yhteismarkkinoinnin moniin Isossa-Britanniassa jérjestettdviin musiik-
kialan ammattilaistapahtumiin. Tuen saajan tulee olla yritys, yhdistys, sdétio tai toimi-

nimi joka on rekisterdity Suomeen. (Musex 2012)

Iso-Britannia on haastava musiikkimarkkina, jossa kilpailu on kovaa, koska sen vaiku-
tukset ulottuvat laajasti myds Pohjois-Amerikkaan, Japaniin ja muualle Eurooppaan.
Aikaisemmat menestystarinat kuitenkin osoittavat, ettd menestyminen briteissd on mah-
dollista. Potentiaali on suuri ja pyrimme siksi madaltamaan suomalaistoimijoiden kyn-
nystd tehdé vientid kyseiselle markkina-alueelle. Ison-Britannian kérkihanketta rahoitta-
vat ty0- ja elinkeinoministerid, opetus- ja kulttuuriministerio, ulkoasianministerio,

ESEK ja Luses (Musex 2012)
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3 ENGLANTI KULTTUURIN KEHTONA

3.1 Iso-Britannian urbaani yhteiso

Jos Iso-Britannian asukkaita kutsutaan englantilaisiksi, eika briteiksi, Skotlannin, Wale-
sin ja Pohjois-Irlannin asukkaat eivét pida ilmaisusta. Skotlannilla on oma parlamentti
ja lainsdddénto- ja koulutusjéarjestelmat. Edinburgh on Lontoon jdlkeen toiseksi tarkein
talouskeskus. Vaikka brittildinen kulttuuri on pdéosin homogeeninen, ndité alueita edus-
tavien ihmisten kanssa tydskenneltdessd on otettava huomioon kotiseutuylpeys, joka
ilmenee erilaisena kulttuurisena kéytoksend, tehden eroa skotlantilaisen ja englantilaisen
identiteetin vélille. 35 prosenttia briteistd sanoo, ettei heilld ole lainkaan uskontoa, ja
tdma on suurin lukema Euroopassa Alankomaiden jdlkeen. Valinpitiméttomyys saa
aikaan uskonnollisen vapauden ja suvaitsevaisuuden ilmapiirin. Brittildiset ovat jo tot-
tuneita maansisdiseen ja ulkoiseen siirtolaisuuteen ja monikulttuurisuuteen. Maan vau-
raampaan eteldosaan muuttaa koko ajan ihmisid. 60 miljoonan asukkaan véestostd 50
miljoonaa asuu Englannissa. Maasta muuttavan véeston tilalle tulee 1dhes yhtd paljon
maahanmuuttajia, piddasiassa Karibian ja Intian alueelta. Poliittinen ja taloudellinen paa-

toksenteko ja hallinto keskittyvit pddasiassa Lontooseen. (Mole 2004, 148)

Péadkaupunkia ympéroivid kreivikuntia kutsutaan nimelld "Home Counties” ikddn kuin
muut olisivat ulkopuolisia. Aluetta, joka on parin tunnin ajomatkan padssa Lontoosta,
kutsutaan eteldksi, “the South”. Eteldn asukkaat pitiavét aluettaan ylivertaisina, miti
tulee vaurauteen, sivistykseen ja sosiaaliseen statukseen. Tdméd mielikuva on syntynyt
korkealuokkaisten palvelujen, high tech- ja muun teollisuuden ansiosta. Kun taas poh-
joiseen liitetddn vanhentunut mielikuva raskaasta teollisuudesta, koneenrakennuksesta,
kaivostoiminnasta ja tyottomyydestd. Viidennes pédédsaaren asukkaista eldd kahdeksassa
kaupungissa, joista suurin on 7 miljoonan asukkaan Lontoo. Elinolot vaihtelevat suures-
ti, Lontoosta 16ytyvét Euroopan kurjimmat slummit ja vauraimmat tilat. Lontoon kes-
kustassa asuu vain erittdin koyhié tai erittiin rikkaita ihmisid. Suurin osa véestostd asuu
esikaupunkialueilla tai pikku kaupungeissa tai kylissd 100 kilometrin séteelld. (Mole

2004, 149)
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3.2 Iso-Britannian talous

Iso-Britannia ei ole laatinut kansallista taloudellisen kehityksen agendaa. Hallituksen
tavoitteena on luoda yksityiselle liike-eldmalle kilpailukykyinen toimintaymparisto,
jossa valtio on mukana mahdollisimman vahén. Valtion omistaman tuotantoteollisuuden
yksityistimisen jilkeen yksityistettiin infrastruktuurin liittyvét ja monopolipalvelut ku-
ten vedenjakelu, kaasunjakelu ja — katastrofaalisin seurauksin — junaliikenne. Tésti huo-
limatta kolmannes ty6voimasta on edelleen julkisella sektorilla. Kun vastaavasti Sak-
sassa vain 30 prosenttia tydvoimasta on julkisella sektorilla ja Italiassa vastaavasti vain
20 prosenttia. Yhteiskunnan elinkeinorakenteessa on tapahtunut merkittdva siirtyminen
tuotteiden valmistamisesta palvelutuotteisiin. Puolustusvoimien yhteistyokumppaneita
lukuun ottamatta liiketoimintaa ei ole suojattu ulkomaiselta omistukselta. Tarkeimmat
alat kuten autoteollisuus ja liikepankkitoiminta on myyty ulkomaalaisille sijoittajille ja
omistajajille, ja investointeja maahan rohkaistaan aktiivisesti. [sosta-Britanniasta on
tullut monille amerikkalaisille ja aasialaisille yrityksille portti Euroopan unioniin. (Mole

2004, 150-151)

Populaarikulttuuri on ollut brittien suurin vientiartikkeli jo usean vuosikymmenen ajan.
Beatlesien musiikki valloitti maailmaa ja toi myds briteille niin runsaasti valuuttaa, etti
kuningatar Elisabet myo6nsi kesdkuussa 1965 yhtyeen jasenille MBE-kunniamerkin.
MBE-kunniamerkki on kuningas Y1j6 V:n 1917 perustaman brittildisen imperiumin

ritarikunnan korkein arvomerkki. (Leinonen & Lyytinen 1993, 204-205)

3.3 Musiikki- & tapakulttuuri Englannissa

Amerikan ja Englannin vélille sodan aikana luotu poliittinen erityissuhde edisti Englan-
nin kulttuurista amerikanisoitumista ja mahdollisti siksi James Bondin ja The Beatlesien

kaltaisten ilmididen nousun globaaleiksi ikoneiksi. (Kallioniemi 2006, 13)

Englannissa artistien miird verrattuna maan taloustilanteeseen on ilmidn jossa uuden
yhtyeen, tai jopa keskivertoa paremman levy-yhtion omaavan yhtyeen esiintymisilla
tehty litketoiminta on tehty todella vaikeaksi. Keikkoja on huikea mééré, ja keskiverto
britti tietdd huomattavasti enemmaén musiikista, kuin keskiverto suomalainen. Brittien

mielipiteet musiikista ovat myos hyvin vahvat. Britit ovat negatiivisia. He tutkivat tuot-
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teen heikoimpia ominaisuuksia ja paittavat niiden perusteella. Hinta ei saa olla liian
halpa, koska britit ajattelevat, ettd siind on jotakin vikaa. (Tampereen Kauppakamari

2004)

Juuri tavatun brittilitkekumppanin kanssa tulee vélttda keskustelua politiikasta, rahasta
ja hinnoista, uskonnosta ja Pohjois-Irlannista. Ali utele liikekumppanisi tydsti ja am-
matista. (Kansainvélisen kaupan koulutuskeskus 1998, 43) Britit ovat sitd mielti ettd
kaikki tarvitsevat brittejd, mutta britit eivét tarvitse ketdén. Brittildisen keskustelun erds
tunnusomainen piirre on ns. understatement, liioittelun vastakohta, jolle on vaikea kek-
sid tdsmallistd suomenkielistd vastinetta. Koskaan ei kdytetd amerikkalaisen tai eteld-
maalaisen tavan mukaisia ylisanoja, vaan ilmaistaan asia mielelldén sen vastakohta kiel-
tdmalla: jos ei kerta kaikkiaan voi sietdd jotakin ruokaa, sanotaan I’'m not madly keen on
that dish (En ole mielettomén ithastunut sithen ruokaan). Briteissd kauppaa kidydessa
kdytetddn paljon niin kutsuttua small talkia. Brittien small talk —taito ei tarkoita pelkés-
tddn puhumista vaan myos kuuntelemista. Taitava keskustelija on kiinnostunut puhe-
kumppaninsa sanoista, esittdé asiallisia kommentteja ja vie keskustelua eteenpdin tart-
tumalla johonkin vastapuolen mainitsemaan kiinnostavaan seikkaan. (Castrén 1995,

143, 147)

3.4 Englantilaisten sosiaalinen kanssakiyminen

Tyd6toverit nauttivat yleensd lounaan yhdessé tyOpaikalla. Olosuhteista riippuu, missi
madrin eri asemassa olevat ovat tekemisissd keskendén. Useissa yrityksissd on edelleen
erilliset kanttiinit. My0s johtajille tarkoitettu ruokailutila on yleisesti kdytossd. Ravinto-
loissa, joissa tiloja ei erotella, samassa asemassa olevat saattavat pysytelld yhdessa,
mutta esimies voi myds kayttdd tilaisuuden hyvékseen ja liittyd alaistensa seuraan. Lii-
kepaivélliset ovat harvinaisempia kuin lounaat. Monille liikelounas on pdivin pdiateria.
Keskustelua koskevia sddntdjé ei ole, vaan tilanteeseen vaikuttaa se, lounastaako tavalli-
sen litkemiehen tai —naisen vai jonkin alan erityisasiantuntijan kanssa. Neuvotteluja ei
téssd tilanteessa yleensd kdyda, vaan ne tapahtuvat jélkeenpdin toimistossa. Kutsu pe-
rustuu enemman litkkekumppanuuteen kuin ystavyyteen, mutta siithen tulee kuitenkin

suhtautua ikddn kuin henkilokohtaisena suosionosoituksena. (Mole 2004, 161-162)

Useimmiten huvitilaisuus tarkoittaa ateriaa, mutta myos kutsuja sosiaalisesti hyviksyt-
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tyihin urheilu- ja kulttuuritapahtumiin voidaan esittdi. Usein niihin kutsutaan myds
kumppani. Kestitys voi olla runsasta ja avokatistd, eikd korruption vaaraa ole, kunhan se
tapahtuu yritysymparistdssa ja vastaanottaja on toisen yrityksen edustaja. TyOpéivan
jalkeen ihmiset voivat kidyda pubissa tydtovereiden ja vélittdomien esimiestenséd kanssa.
Tydtoverit voivat olla keskenddn tekemisissd viikonloppuisin, mikili he asuvat samalla
suunnalla, mutta sddnnollistd kanssakdymistd vapaa-ajalla ei yleensa jarjestetd. Kokouk-
set ovat tirkeitd ja tyoelama edellyttidd tehokkuutta, mistd johtuen johtajat kaikilla ta-
soilla tyoskentelevidt myohdén ja vievét toitd kotiinsa. Tyopéivén jadlkeen on mahdolli-
suus tehdé yksityisié toité, ja vain tarkeimpiin ja epévirallisiin kokouksiin osallistutaan.
Kotiin voi soittaa tydasioissa. Toisinaan t6itd tehdddn viikonloppuisinkin, tosin ei niin
paljon kuin Yhdysvalloissa. Johtoasemassa olevat ilmentdvit yhd enemmén korvaamat-

tomuuttaan siten, etteivét pidd lomia, joihin heill4 olisi oikeus. (Mole 2004, 161-162)

Ainakin kerran vuodessa jdrjestetdén kaikkia tyontekijoitd koskeva huvitilaisuus, jonne
kutsutaan usein myos puolisot. Se voi olla illallinen ja tanssit hotellissa tai yksinkertai-
nen tyopaikan illanvietto. Johtajien odotetaan ilmaantuvan paikalle ja seurustelevan
tyontekijoiden kanssa. Paihtymys ja muu tahdittomuus illan paétteeksi kuuluvat tyo-
paikkajuhlien perinteeseen eikéd niitd kiytetd aseena jialkeenpdin. Yrityksessd voi olla
myos kerho, joka jérjestdd retkid, tapahtumia tai lasten joulujuhlia. Isoilla yrityksilla voi
olla omat leikkipaikat ja -tilat. Eri asemassa olevien rajat ylittyvit helposti eivétka

ylimmait johtajat todennékdoisesti ilmaannu paikalle. (Mole 2004, 161-162)

3.5 Englannin ja Suomen kulttuurilliset erot

Suomalaiset erottaa muista eurooppalaisista kansoista, ei niinkddn kdytostavat, vaan
suhde tapakulttuuriin; tuskin missddn muualla Euroopassa oma tapakulttuuri kyseen-
alaistetaan julkisesti yhtd sddanndllisesti kuin tddlla Suomessa. (Syrjdnen & Westermarck
1997, 92-93) Suomalaiset ovat syystikin epdilleet, kiinnostaako kulttuurimme muuta
Eurooppaa. Ennen Englannissa sanottiin, ettd Suomi on pirun maa. Vield viime vuosi-
sadalla suomalaisia pidettiin noitina ja paholaisen apureina, eikd suomalaista merimiesti
tahdottu milléén ottaa toihin brittildiseen laivaan. Nykyddn ongelmanamme on pikem-
minkin vrittdmyys kuin jannittdva eksoottisuus. Tuntuu silté, ettd meilld on yllin kyllin
ns. kansallisia kykyjé, mutta kansainvilinen huippu on monilla aloilla kaukana. Ehkapa

meiddn kannattaisi jélleen yrittdd hyodyntdd aikaisempaa eksoottista mainettamme.
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(Castrén 1995, 192) Suomalaiset tuntuvatkin olevan poikkeuksellisen kiinnostuneita
siitd mitd heistd ajatellaan maailmalla, toisin kuin britit jotka eivit valitd tippaakaan
mitd muut heistd ajattelevat. Englannin ja Suomen kulttuurillisista eroista kertoo hyvin
myos vaittdima, ettd Suomen vanha lakitermi “Tuomittakoon kymmeneksi vuodeksi ku-
ritushuoneeseen” kuuluisi sivistyneeksi englanniksi jotenkin nédin: You might consider
temporarily limiting his personal freedom (Olisi harkittava asianomaisen henkilokohtai-
sen vapauden rajoittamista tietyksi ajaksi). Sen sijaan itse toimenpiteissé ei olisi paljon-
kaan eroa. Ei ihme, ettd puheenvuoromme kansainvilisissd yhteyksisséd tuntuvat joskus
jyrkkdsanaisilta. Suomalaisilla on usein ongelmana, ettd puhuessamme englantia tai
muuta vierasta kieltd, kdytimme tahtomattamme tokséhtdviampéaa ja toykedmmalta tun-

tuvaa sdvyé kuin mihin keskustelukumppanit ovat tottuneet. (Castrén 1995, 143-144)

Taytyy kuitenkin kansainvilisid kulttuuri- ja sosiaalitaitoja harjoittacssa muistaa etti
kulttuuri on opittua, ei perittyd. Se on perdisin sosiaalisesta ymparistOstd, ei geeneista.
Kulttuuri tulisi erottaa ihmisluonnosta ja toisaalta yksilon persoonallisuudesta, vaikka
yhteiskuntatieteilijit keskustelevatkin siitd, missd raja kulkee thmisluonnon ja kulttuurin
ja toisaalta kulttuurin ja persoonallisuuden vililla. (Hofstede 1993, 21) Kulttuuri- ja
sosiaalitaitojen liséksi ei sovi unohtaa tirkeintd asiaa englantilaisten kanssa asioidessa,
nimittédin kielitaitoa. Me suomalaiset tarvitsemme kielitaitoa poikkeuksellisen kipeésti,
koska joudumme hoitamaan kaikki ulkomaiset suhteemme vieraalla kielelld. Ja mita
useampia kielid osaamme ja mitd paremmin niitd hallitsemme, sitd helpompaa kansain-

vilisten kontaktien vaaliminen tulee olemaan. (Castrén 1995, 194)
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4 TIE ENGLANTIIN

4.1 Miten luoda tie Englantiin?

Pédasiassa kaikki suomalaiset englanninkieliset artistit ja heidin takanaan seisovat tahot
ovat kiinnostuneita kotimaan markkinoiden lisdksi my06s ulkomaiden markkinoista. Ai-
noana esteend Suomen pienten yhtioiden ja artistien musiikkiviennille ei ole tuen tai
taloudellisten resurssien riittdiméttomyys, vaan pikemminkin véhdinen tieto kdytannon
toteutuksesta sekd kontaktien vihdinen mééra. Englannissa nimenomaan henkilokohtai-
sia suhteita arvostetaan kovasti. Tuntematon ei my0skddn noin vain saa esimerkiksi pu-
helimeen tavoittelemaansa henkildéd. Se vaatii ainakin kymmenen puhelua. Toiminta ei

ole niin avointa kuin Suomessa. (Tampereen Kauppakamari Lehti 2004)

Perusenglantilainen ei ole perusoletukseltaan kiinnostuneita suomalaisista, tai edes eu-
rooppalaisista. Maaliskuussa 2001 Britannian suurlevikkisimpiin kuuluva konservatiivi-
nen pdivdlehti Daily Mail uutisoi ndyttidvasti miten brittildinen nuoriso sanoo ei Euroo-
palle. 21-35 -vuotiaille tehdyn mielipidekyselyn mukaan kolme neljdsosaa vastaajista
piti itseddn enemman britteind kuin eurooppalaisina. Samansuuruinen joukko halusi,
ettd poliittista valtaa siirrettdisiin Brysselistd takaisin Britannian parlamentille. Tutki-
muksessa todettiin brittinuorten olevan huomattavasti ylpedmpia kansallisesta identitee-
tistddn kuin muiden Euroopan maiden nuorison: kun Italiassa 40, Saksassa 36 ja Rans-
kassakin 33 prosenttia vastaajista katsoi olevansa ensisijaisesti eurooppalaisia, vastaava
luku Britanniassa oli vain 20. Brittildiset nuoret osoittautuivat jopa vanhempiaankin
isdnmaallisemmiksi. Seuranneessa julkisessa keskustelussa kiinnitettiin huomiota muun
muassa brittien heikkoon vieraiden kielten taitoon, mutta ajatukset mannermaisten kult-
tuurien tuntemisen tarkeydestd heréttivit aamutelevision debateissa 1dhinna hilpeytta.
Lehtikolumneissa todettiin, ettei Euroopan unionin jésenyys ole saanut brittejd suhtau-
tumaan yhtddn entistd lampimadmmin muihin eurooppalaisiin. Ennemminkin painvas-
toin: toisen mielipidekyselyn mukaan saksalaisia kohtaan tunnettu arvostus oli laskenut
vuosien 1994 ja 2001 valilla 72 prosentista 41 prosenttiin ja ranskalaisten nauttima ar-
vonanto 87 prosentista 73 prosenttiin. Samaan aikaan Yhdysvaltoja arvosti edelleen yli
90 prosenttia brittinuorista. (Ihalainen 2002, 9-10) Tama luonnollisesti vaikeuttaa suo-
malaisten ja muidenkin eurooppalaisten artistien esiinmarssia Englannin haasteita tdyn-

né olevalla musiikkikentélla.
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4.1.1 Kontaktien luominen

Ensimmadinen askel kohti Englantia on kontaktien luominen. Kontaktien luomiselle ei
ole mitddn yksiselitteistd kaavaa, vaan kontakti voi syntyd monella tapaa. Yksi tavoista
on musiikkimessut, joita jarjestetddn miltei kaikissa maailman maissa, joissa musiikki-
vientid harjoitetaan. Suomessa térkein tapahtuma on Musiikki & Media, jossa suoma-
laisten on mahdollista tavata useista eri maista ja kulttuureista ponnistavia musiikkialan
toimijoita yhdelld kertaa. Messujen suurimpia ongelmia on se ettd samaisilla messuilla
samalla agendalla on liikkeelld satoja, ellei tuhansia muitakin toimijoita, jotka haluavat
houkutella ulkomaisia agentuureja ja levy-yhtioita julkaisemaan tai myyméén tuottei-
taan ja/tai artistejaan. Edelleen tdarkeimpié perussddnt6jd kontaktien luomisessa on sosi-
aalisen kanssakdymisen tieto ja taito litkekumppanin kanssa. Nykyajan kasityksessa
sosiaalisista taidoista on keskeista se, ettd ihminen kykenee nopeasti solmimaan kontak-
tin hyvin erilaisiin ihmisiin, keskustelemaan ja olemaan luonteva heiddn seurassaan.
Verkostoituminen on nykyajan sana, ja small talkin hallitsemisesta on tullut oleellinen
asia. Small talk antaa arvokasta informaatiota keskustelun kuluessa toisen osapuolen
mielentilasta ja persoonallisuudesta sekéd tuo vihitellen keskustelukumppaneita ldhem-
maksi toisiaan. Hyvid small talk aiheita on musiikin lisdksi urheilu, s ja televisio.

(Keltikangas-Jarvinen 2010, 20; Syrjanen & Westermarck 1997, 57)

Musiikkiteollisuudessa hyvit ja luotettavat litkesuhteet ovat enemmaén kuin tarkeita ja
mielenkiintoiset, hauskat ja oikealla tavalla sosiaaliset ihmiset 16ytavit itselleen bisnes-
kumppanin paljon helpommin kuin sisdénpidin kddntyneet ja sosiaalisesti jaykit suoma-
laiset. Taytyy kuitenkin muistaa ettd sosiaalisuus ja sosiaaliset taidot ovat tiysin eri asi-
oita. Sosiaalisuus on synnynndinen temperamenttipiirre, kun taas sosiaaliset taidot tule-
vat oppimalla. Ne eivit ole synnynniisid. Sosiaalisuudella tarkoitetaan sitd, miten kiin-
nostunut thminen on muiden ithmisten seurasta ja miten itsestddn selvisti hdn joka tilan-
teessa asettaa muiden ihmisten seuran yksinolon edelle. Seurallisuus olisi télle tempe-
ramenttipiirteelle parempi ilmaisu kuin sosiaalisuus. Sosiaalisiin taitoihin kuuluu ehka
tarkeimpéna ja keskeisimpand laaja varasto vaihtoehtoja sosiaalisten ongelmien ratkai-
semiseksi ja kyky valita oikea ratkaisu. Sosiaalisesti taitavalla ihmiselld on kdytossdan
suuri kirjo erilaisia toimintamalleja, joista hdn joustavasti ottaa tilanteen kannalta par-
haan ja tehokkaimman. Joskus hdn neuvottelee, on sovitteleva, joskus tarttuu ongelmaan

tiukasti, joskus vetdytyy. (Keltikangas-Jarvinen 2010, 17, 22)
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Vaikka kielitaito onkin yksi tdrkeimpia asioita tehdessd kauppaa ulkomaisen kumppanin
kanssa, on opittava hallitsemaan asiansa niin, etti kielen lisdksi on perilld my0s vasta-
puolen kulttuuritaustasta. Rem tene, verba sequentur - kun sisdlté on kunnossa, sanat
seuraavat itsestidn, sanoi jo vanha censori Marcus Porcius Cato opettaessaan Rooman
nuorisolle oikeaa esiintymistd. Rakentava sosiaalinen kanssakdyminen muiden ihmisten
kanssa edellyttdd monia ominaisuuksia, kuten tervettd itseluottamusta, tasapainoista
tunne-eldmaa, harkintaa, kykyé kontrolloida ja arvioida omaa kéytostdén, empatiaa.

(Keltikangas-Jarvinen 2010, 24; Castrén 1995, 194)

Wurzburgin yliopistossa on jérjestetty nokkela koe, jota varten koottiin vapaaehtois-
ryhma opiskelijoista. Opiskelijat kuuntelivat nauhalta &énté, joka luki kuivaakin kui-
vempaa filosofista tekstid David Humen teosta Tutkimus ithmillisestd ymmaérryksesta.
Tekstistd oli nauhalla kaksi versiota, joista toisessa lukijan d44nensévy oli iloinen ja toi-
sessa surullinen. Sdvyero oli kuitenkin niin hiuksenhieno, ettd sitd oli mahdotonta havai-
ta, ellei asiaan kiinnittdnyt erityistd huomiota. Silti koehenkil6t tulivat kuulemansa pe-
rusteella joko aavistuksen iloisemmiksi tai surullisemmiksi kuin ennen koetta. He eivit
kuitenkaan tiedostaneet mielialansa muuttumista, saati kyenneet selittiméén sen syyta.
Jaykkina ja suorina pidettyjen suomalaisten etenkin olisi tarkeda sosiaalisissa tilanteissa

kiinnittdd huomiota dénensdvyyn ja ddnenkdyttoon. (Coleman 2007, 25-26)

4.1.2 Internet portaalien hyodyntiminen

Musiikkimessujen vikijoukot pystyt ohittamaan Internetin kautta. Pystyt ottamaan kon-
taktin kehen tahansa musiikkitoimijaan henkil6kohtaisesti, etsimélld hdnen yhteystie-
tonsa esimerkiksi Googlen kautta. Sdhkoposti onkin yksi vanhimmista verkon hyéty-
palveluista, jonka kdyttd on arkipdivaa niin yrityksissd kuin yksityiseldméssd. (Haasio
2011) Vuonna 2010 25-34 vuotiaista suomalaisista 100% kéytti Internetid viimeisen

3kk aikana. 35-44 vuotiaissa sama luku oli 96%. (Tilastokeskus, 2010)

Ainoa internetin kautta bisnestd tehtdessd syntyvd ongelma on se ettd et ole kasvotusten
kauppa- tai yhteistyokumppanin kanssa. Kasvotusten pystyt parempaan sosiaaliseen
kanssakdyntiin. Sekéd netin kautta, ettd kasvotusten asioidessa tarvitsee kuitenkin tietout-
ta kdytdnnoisté ja kulttuureista. Suomalaisilla on usein ongelmana, ettd puhuessamme

englantia tai muuta vierasta kieltd, kdytdmme tahtomattamme toksdhtdvampaai ja toy-
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kedmmalta tuntuvaa sdvyé kuin mihin keskustelukumppanit ovat tottuneet. (Castrén

1995, 144)

4.1.3 Tiedonhaku

Kaiken musiikkivientiin liittyvain materiaalin etsimiseen tirkein elementti on tehokas ja
oikeanlainen tiedonhaku. Onnistunut tiedonhaku edellyttda myds oikean hakustrategian
valintaa ja hakulausekkeen asianmukaista muotoilua. (Serola 2010, 78) Tiedonhaku on
oppiaine ja tutkimusala, joka sijoittuu informaatiotutkimuksen ja tietojenkasittelyopin
raja-alueelle. Netin ja sen hakukoneiden kehittyessé tiedonhausta on tullut kaikille tuttu,
itsestdédn selva asia. ’Googlaaminen” tuo kenen tahansa ulottuville koko verkostoitu-

neen maailman digitaaliset tietoresurssit. (Serola 2010, 155)

2000-luvulla musiikkiportaalien valttikorttina toimi Myspace, joka mahdollisti tehok-
kaan hakukoneen kautta etsimadn artisteja ja levy-yhtioitd haluamastasi maanosasta tai
kaupungista tietylld spesifikoidulla musiikkityylilld. Esimerkiksi Bernin alueella esiin-
tymisid harjoittava indierock-yhtye oli helposti paikannettavissa ja kontaktoitavissa
Myspacen kautta. Ndin DIY-kiertueen (suom. tee-se-itse-kiertueen) jirjestdjén oli help-
poa 16ytéda paikallista apua mistd tahansa Euroopan maasta. Myspacen merkityksen va-
hentymisen jélkeen suosituimmat musiikkiin liittyvit internet portaalit ovat Bandcamp,
Soundcloud ja Facebook. Bandcampin hausta tekee erinomaisen se, ettd jokaisella artis-
tilla on sivullaan ns. tagina, oma kotikaupunkinsa, musiikkityylinsd ja maansa. Néin
Bandcampin tehohaulla on helppo etsii tietylle keikalle esimerkiksi toista esiintyjaa, tai
apua kirjoittaen etsimdnsd musiikkityyli ja kaupunki Bandcampin hakukenttdan. Face-
bookista 16ytyy myos melkein jokainen vdhankin fanikuntaa omaava artisti, mutta vali-
tettavasti hyvin ylikuormittunut hakukone ei pysty paikantamaan artisteja yhté tarkasti
kuin esimerkiksi Bandcamp. Keskeisintd on 10ytid oikeat hakutermit. Mitd hakusanoja
kaytimme? Teemmekd haun suomeksi vai jollain muulla kielelld? Aivan ensimmaiseksi
kannattaa miettid termejd, mité tiedon tuottaja kayttda kirjoittacssaan asiasta. Onko ky-
seessd tieteellinen tai jonkin erityisalan terminologia vai yleiskieli? Millé kielell asiasta

on julkaistu eniten? (Haasio 2011, 26)

Niin medialukutaito kuin informaatiolukutaitokin ovat musiikkiviején perustaitoja. Me-

dialukutaito on kisitteend laajempi. Siind missd informaatiolukutaidon painopiste on
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tiedon hankinnassa, arvioinnissa ja kiytdssd, medialukutaito puolestaan korostaa laaja-
alaista eri viestimien hallintaa ja kykya ymmartdd niiden sisdltdja sekd tuottaa niihin itse
materiaaleja. Tiedonhaun taidot korostuvat voimakkaasti puhuttaessa informaatioluku-
taidosta. Pelkkd hakuprosessin hallinta ei kuitenkaan riitd: meiddn on kyettava myos
punnitsemaan eri ldhteiden painoarvoa, luotettavuutta ja soveltuvuutta tiedontarvetilan-
teen ndkokulmasta. Informaatiolukutaitoinen henkild kykeneekin hahmottamaan koko
tiedonhankintaprosessin aina tiedontarpeen synnysté ldhteiden kdyttoon ja analysoimaan
sitd kriittisesti. Jos jattdydymme Internetin armoille, emmeka hallitse informaatio ja
medialukutaitoa, on vaarana ettd hyvésti rengistéd tulee huono isinti. [lman ndit4 taitoja
emme kykene hallitsemaan tietotulvaa, jisentdimiin informaatiota ja erottamaan oleel-
lista epéoleellisesta. Lahdekriittisyys ja kyky ymmaértda viestejd on ensiarvoisen tiarkeda.
Sama pétee tiedonhakuun: liian usein me vain googletamme sokeasti, vaikka parempia
ja luotettavampia tuloksia saattaisi saada tehokkaalla ja suunnitelmallisella tiedonhaulla.

(Haasio 2011, 17)

Google ei myoskéén aina ole valttdmaétti paras vaihtoehto. Amerikkalainen Dogpile
hakee samanaikaisesti informaatiota Googlesta, Bingistd ja Yahoosta. Sanahaun liséksi
haun voi kohdistaa uutisaineistoon, videoihin tai kuviin. Samanlaisia metahakuja ovat
muun muassa Yippy, Mamma, Ixquick, Metacrawler, Webcrawler ja Incywincy. Sosiaa-
lisen median palveluissa korostuu tiedonhankinnan niakokulmasta se, ettd kayttdjalld on
mahdollisuus saada informaatiota, joka perustuu kokemuksiin ja mielipiteisiin. Juuri sen
kaltaista tietoahan usein haemmekin. Esimerkiksi ystédvéni ldhetti juuri Facebookiin
tilapdivityksen, jossa hin kertoi matkustavansa Lontooseen ja kyseli, tietddko kukaan
sielld hyvdd majapaikkaa. Tarkoituksena oli nimenomaisesti saada suosituksia ja vink-
kejd eli sen kaltaista informaatiota, jota on muutoin vaikeahko saada. (Haasio 2011, 78,

128)

My®os yritysmaailmassa ja eri organisaatioissa on ymmarretty sosiaalisen median merki-
tys. Yritysten blogit ja Facebook-sivut ovat hyvid esimerkkeja siitd, kuinka eri organi-
saatiot aina viranomaisia myoten ovat tulleet mukaan sosiaaliseen mediaan ja hyddyn-
tévit sitd markkinoinnissa ja viestinndssd. Osallistumalla sosiaaliseen mediaan ja tuot-
tamalla sinne sisdltdjd yritys pystyy melko edullisesti kohdentamaan viestinsa juuri sen

tuotteesta tai palvelusta kiinnostuneelle kohderyhmalle. (Haasio 2011, 130)
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4.1.4 Tuonti osana vientia

Hyvin organisoidun tuonnin osuus viennissé on elintirkedd nykyaikaiselle musiikkibis-
nekselle. Jokainen musiikkimessuille, Myspaceen tai vaikkapa Facebookin musiikkia
tuova henkil6 on kiinnostunut oman musiikkinsa levittdmisestd. Tarkeimpani osana
omaa vientid ndytteleekin usein juuri viennin vastakohta - tuonti. Antamalla esimerkiksi
englantilaisen agentin yhtyeelle haluamansa kiertueen Suomessa ja hoitamalla asiat hy-
vin, luo usein hyvén mahdollisuuden edistdd oman artistin vientid hinen toimialueel-
leen. Etenkin indiemusiikkiin keskittyvassa litketoiminnassa artistien kiertueiden vaihto
toimii Euroopassa. Asioita hoidetaan verkostojen kautta, eiké silloin kannata verkostoi-
tua sellaisten ihmisten kanssa, joista ei ole hyotyé. Ensin tulee tehda kartoitus, misti
16ytyvat ne tarkedt ihmiset, joista on hyotyd omille paddmaéaérille. Sitten luodaan strategia,
miten padstddn ndiden ihmisten tuttavuuteen, ja sitten ylldpidetddn ndin muodostuneita

verkkoja. (Keltikangas-Jarvinen 2010, 21)

Mitd useimmin suomalaisten vientisuunnitelmat tuntuvat kariutuvan yhteistyokumppa-
neiden ja kontaktien puutteiden takia. Avain pysyvien kontaktien luomiseen ei valtté-
mattd ole suoranainen bisneksenteko, eli myynti ulkomaille, vaan nimenomaan se etti
antaa ensin vastakumppanille jotain, miti hén tarvitsee ja haluaa. Taytyy kuitenkin
muistaa, ettd pelkkd manipuloiva kéytos — asioiden nikeminen vain oman edun kannalta
toisen ihmisen kustannuksella — ei tdytéd sosiaalisen dlykkyyden kriteerejd. Voidaankin
ajatella, ettd ithminen on sosiaalisesti dlykds vasta silloin, kun hin pystyy sekd ymmér-

tdméaan ithmissuhteitaan, ettd toimimaan niissd dlykkaisti. (Coleman 2006, 19)

4.2 Miksi Englantiin?

Englantia voidaan pisté listasaavutusten ja omien vientisaavutustensa valossa Euroopan
kovatasoisimpana musiikkimaana. Néin ollen yhtyeen tai yrityksen pdidsy Englannin
markkinoille tarkoittaa Euroopan kovimmille markkinoille pddsyd. Tdma luo ison haas-
teen — se artisti tai yritys joka menestyy Englannissa, omaa mahdollisuuden menestya
missd vain. Englannin kiertue, levy-yhtié Englannissa tai keikkamyyja Englannissa ovat
1soja myyntivaltteja myydessd samaa artistia Keski-Euroopan tai kotimaan markkinoil-
le. Jos yhtye on tarpeeksi hyva Englantiin, se on tarpeeksi hyvd muuallekin Eurooppaan.

Tastd hyvédna esimerkkind toimii ettd suomalaiset Englannin listalla sijoittuneet artistit
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ovat poikkeuksetta kotimaansa liséksi olleet jossain muussa maassa listaykkosend. Eng-
lannin listaa pidetddn Amerikan Billboardin jdlkeen kovimpana meriittind albumimyyn-
nin kannalta. Jos Briteissd menestyy niin mediahuomion avulla menestyy myo6s muual-
la maailmassa. Aikaisemmat esimerkit osoittavat ettd menestyminen Briteissd on mah-
dollista kovasta kilpailusta huolimatta”, kertoo Riku Salomaa Suomen Lontoon Suurli-

hetyston tiedotteessa. (Suomen Ulkoasianministerio, 2012)
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5 TIEN PAALLA - GETAWAYCAB UK TOUR

5.1 Getawaycab UK Tour johdanto

Getawaycab on 1999 perustettu suomalainen indierock-yhtye. Yhtye tuli vuonna 2007
sithen tulokseen, ettei hyvin marginaalista 90-luvun kitarapainotteiseen soundiin kallis-
tuvaa emo-/indierockia soittavan yhtyeen taival Suomessa voi olla kovin menestykse-
kids. Keikkoja yhteensd 58 Suomen kaupungissa soittanut yhtye pdétti laajentaa ja siirtda
toimintaansa ulkomaille, aloittaen suomalaisille helpoksi todetusta vientimaasta Vena-
jastd. Myohemmin yhtye laajensi Iihemmais Keski-Eurooppaa esiintyen Virossa, Latvi-
assa, Liettuassa, Ruotsissa, Norjassa, Tanskassa ja Saksassa. Tdma osio kisittelee yhty-
een tdhdn mennessd isoimman merkkipaalun, Iso-Britannian kiertueen, kidytdnnon toteu-
tusta, jotta lukija saisi vield maanlédheisemmaén esimerkin tee-se-itse-kiertueen jarjesté-

misesta.

5.2 Toteutus

Ensimmadinen idea Englannin kiertueesta sai alkunsa useiden toimijoiden ja yhtyeiden
yhteneviisestd mielipiteestd - Englannin kiertueelle on vaikea pééstd. Saimme my0s
tietoomme, ettd Englannissa on todella vaikeaa vakuuttaa yleiso ja huonoimmassa tapa-
uksessa yhtye joutuu yleison negatiivisen kayttdytymisen seurauksena poistumaan la-
valta ennen aikaisesti. Kuitenkin onnistunut Englannin kiertue CV:ssddn on mahdolli-
suus tehdé vaikutus useaan Keski-Euroopan ja kotimaan promoottoriin jo ennen keski-
tettyd promootiota ndille toimialueille. Tdmén haasteen tuomien mahdollisten etujen

inspiroimana Getawaycab péétti jarjestdd itselleen Englannin kiertueen.

5.2.1 Kontaktien luominen

Ensiaskel kohti toteutunutta kiertuetta oli kontaktien luominen. Ldhdin Googlen kautta
tutkimaan erilaisia foorumeita, esiintymispaikkoja ja yhtyeitd. Muutaman péivén haku-
toimien jdlkeen olin listannut mielenkiintoisimmat vaihtoehdot kontaktien luomisen

kannalta. Léahetin useita kymmenid sahkoposteja erilaisille esiintymispaikoille, agenteil-
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le ja artisteille joilla ndytti olevan Myspacen, Bandcampin tai muun vastaavan portaalin
tai sosiaalisen median perusteella mielenkiintoisia tapahtumia, kontakteja tai keikkoja.
Lahestyin nditd tahoja Gaea Bookingin agenttina. Tassd vaiheessa tdytyi ymmaértdé ettei
lahesty liian isoja artisteja, eiké liian pienid, vaan suurin piirtein saman kokoluokan ar-
tisteja ja toimistoja kuin meill4 itsellimme oli. Vastauksia yli 100 1dhettim&éani mailiin
tuli erittdin vihén, mutta muutamia kiinnostuneita yhteistyokumppaneita 16ytyi. Nédin
toimimalla saimme sovittua kaksi esiintymistd, jotka molemmat peruuntuivat my6hem-
min meistd riippumattomista syistd. Tdmén pitkdn, puuduttavan ja turhauttavan myyn-
tiyrityksen jilkeen tapahtui kuitenkin pieni ldpimurto kun térmésin Facebookin Gig
Exchange -ryhméén (eng. group). Gig Exchange on englantilainen Facebookissa toimi-
va ryhmad, jossa paikalliset artistit ilmoittavat esiintymisistddn ja ryhmén nimen mukai-
sesti tekivét esiintymisten vaihtoa toisten artistien kanssa kotikaupungeissaan. Kirjoitin
foorumille ensimmaéisend ulkomaalaisena keikkavaihtomahdollisuuksista Suomen ja
Englannin vililld, joka poiki yhden vastauksen. Vastaus oli artistilta nimeltd David R
Black. DRB oli jo kertaalleen esiintynyt Suomessa, ja heilld oli CV:ssddn satoja keikko-
ja Isossa-Britanniassa mm. Hanoi Rocksin ja monen muun kulttimainetta nauttivan rock
& indie-artistin kanssa. Sdhkopostineuvotteluissa tuli ilmi myds ettd laulaja Dave
Naylor omisti levy-yhtion nimeltddn 1000 Watts Recordings, seké hoiti my0ds yhtyeen
keikkamyynnin tiysin itse. Tastd vakuuttuneena jérjestin heille 4 esiintymistd Suomesta
sopimuksella ettd he jérjestdisivdt saman verran keikkoja myos meille Englannista.
Suullisen sopimuksen taloudellisena reunaehtona oli etteivét he jdisi Suomen keikoista,
emmekd me Englannin keikoista tappiolle, vaan molempien artistien kiertueiden pitda

paéttyéd taloudelliseen voittoon josta me otimme vastuun Suomessa ja he Englannissa.

David R Black saapui Suomeen itse ostamillaan lennoilla huhtikuussa 2011, ja soitti
neljd onnistunutta esiintymistd Suomessa. Artisti mainitsi Helsingin On The Rocksin
keikan olleen artistin paras koskaan, vaikka yhtye olikin pitkén uransa aikana ehtinyt
esiintyd Hollywoodissa, New Yorkissa seké ldhes jokaisessa Keski-Euroopan maassa.
Buukkasin heiddt On The Rocksin lisdksi Tampereen O’Harasiin, Forssan Blue Pooliin
ja Turun Klubille. Yhtyettd oli pienen kulttimaineensa ja mittavan Currilucum Vitaen
kanssa helppoa myyda, ja ndin artisti jdikin Suomen kiertueesta erittdin tyydyttivain
taloudelliseen lopputulokseen. Tédssd vaiheessa oli jo sovittu ajankohta, jolloin artistin
asioita hoitava Dave Naylor toisi Getawaycabin Englantiin, ja keikkoja oli jo myyty
Naylorin toimesta muutama. Tuntui kuitenkin hieman tyhjaltd ldhted niin isoon musiik-

kimaahan soittamaan nelja esiintymisté, joten padtimme kasvattaa vield kontaktilis-
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taamme.

Loysin erittdin mielenkiintoisen, Edils Booking nimisen ohjelmatoimiston muutaman
suosikkiyhtyeeni kautta. Edilsin mielenkiintoiset artistit kuten Appleseed Cast, Owen ja
Last Days of April saivat minut ehdottamaan yhteisty6td heididn kanssaan — ja heilld
sattui minun onnekseni olemaan juuri silld hetkelld muutama artisti erittdin kiinnostunut
keikoista Skandinavian alueella. Heidédn imagonsa ja estetiikkansa olivat niin tyylikkéaét,
etten lahtenyt suoraa ehdottelemaan keikkavaihtosopimuksia, vaan paitin tehda vaiku-
tuksen heihin tuomalla pari heidédn artistiaan Suomeen hyville keikoille. Ensimmaéinen
artisti oli hieman raskaampaa post-rockia soittava Goonies Never Say Die, jolle sain
esiintymisid erittdin korkealaatuisista esiintymispaikoista kuten Jyvéskyldn Lutakosta,
Tampereen Klubilta ja Helsingin Korjaamolta. Yhtye joutui valitettavasti perumaan
kiertueen jo ennen sen alkamista, johtuen artistin siséisista riidoista. Edils Booking oli
todella pahoillaan kiertueen peruuntumisesta ja tarjosi apuaan, jos tarvitsisimme jotain
peruutuksen tiimoilta. Tdimén innoittamana kysyin apua sen sijaan Englannin kiertueen
jarjestimiseen, ja hehdn auttoivat mielelldén. Heiddn kauttaan sain useita kontakteja
esiintymispaikkoihin, ja sain mainita heiddn nimenséa saatekirjeessamme, josta pelkés-
téén oli jo suuri apu heiddn maineensa ollessa Englannin indie-musiikkipiireissé erittiin
katu-uskottava ja luotettava. Toin vield hyvdntahdon eleenéd Edils Bookingin omistaja,
Philip Rourken yhtyeen Go Heeledin kahdelle keikalle Suomeen, kun he olivat matkalla
soittamaan Moskovaan toukokuussa 2011. Yhtyeen keikat menivét pienistd resursseista
huolimatta erittdin hyvin, ja ndin ollen saimme Philip Rourkelta koko hénen asuntonsa
kayttoomme Englannin kiertueemme mahdollisille valipdiville, sekd myos hidnen yhty-
eensd koko backlinen tarvittaessa lainaan ilman veloitusta. Saimme myd0s useita auton-
vuokrausvinkkeji ja sisépiirintietoa kdytdnnon jérjestelyistd jopa niinkin pitkélle asti,
ettd hédn kertoi kuinka isot maksuresurssit milldkin venuella oli. Backline olisi ollut erit-
tdin kallista tuoda lentokoneessa, tai vuokrata, joten tuonnin merkitys viennissé nousi

meidin tapauksessamme hyvin isoon taloudelliseen ja tuotannolliseen arvoon.

5.2.2 Keikkojen myynti

Englannin kiertueen keikat tapahtuivat lopulta kahdessa periodissa. Ensimmaéinen pe-

riodi 18.06. — 24.06. oli meidan itse jarjestimdmme Edils Bookingin avustuksella, ja

26.06 — 30.06. oli kokonaan 1000 Watts Recordingsin Dave Naylorin organisoima.
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Saimme itse myytyd ensimmadiselle viikolle lopulta 3 esiintymistd. Talld viikolla oli
alun perin vield yksi esiintyminen Liverpoolissa, mutta se valitettavasti paillekkéisyy-

den johdosta. Kiertueen lopullinen aikataulu keikkojen osalta ndytti seuraavalta.

1. Periodi

19.05. The Blue Room, Blackpool, England
21.05. Bar Bloc, Glasgow, Scotland

23.05. Bannermans, Edinburgh, Scotland

2. Periodi

25.05. Escape, Manchester, England

26.05. Nambucca, London, England

27.05. Witchwood, Ashton-under-lyne, England
28.05. Bulls Head, Whitefield, England

29.05. Town Hall, Bury, England

Valitettavasti ensimmaiselle viikolle osui monta ikdvia vélipdivad, mutta saadessamme
ilmaisen majoituksen joka yoksi ldheltd venueta joko Blackpoolista, Liverpoolista,
Glasgowsta tai Edinburghista, eivit vélipdivétkddn olleet ongelma. Kiertueen ensim-
maiset keikat Blackpoolissa, Glasgowssa ja Edinburghissa olivat minun itse jarjesté-
midni Philip Rourken avustuksella. Esiintymisten myynti minun osaltani oli sujuvaa,
kaikkiin sdhkoposteihin vastattiin kun mainitsin oikeat nimet ja summat ja myyntityosta
pédsi jopa nauttimaan. Jokaiseen myymaéni esiintymiseen siséltyi lipputulojen, caterin-
gin, backlinen, miksaajan ja yopaikan lisdksi my0s takuupalkkio varmistamaan sen, etti

olimme voiton puolella taloudellisesti koko ensimmaéisen periodin.

Kiertueen toisen osan myynnistd ja tuotannosta vastasi 1000 Watts Recordsin Dave
Naylor. Hianen ldhettdméansa tuotantopohjat ja ehdotelmat nayttivit alusta alkaen hyviltd
ja luotettavilta. Keikkapaikka- ja kaupunkiehdotuksia tuli paljon, ja tuntui ettd hyvia
keikkoja oli jatkuvasti vain varmistusta vailla. Nditd varmistuksia ei tullut ennen huhti-
kuuta, mutta olin jo ennestidin agenttina tottunut odottamaan ja ymmarsin, etti joskus
keikkavarmistuksen saanti vaatii aikaa ja kérsivéllisyyttd. Sitten monet isojen kaupunki-
en hyvit keikat Birminghamissa, Swanseassa ja Newcastlessa kuitenkin peruuntuivat ja

tilalle ilmestyi kuin tyhjistd keikkoja tuntemattomimmissa kaupungeissa kuten Ashton-
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under-lynessd ja Whitefieldissd. Saapuessamme Englantiin, vield lentokentilla selvitel-
tiin tekstiviestein Lontoon keikan kohtaloa, joka ei ratkennut ennen kuin tapasimme
myohemmin Manchesterissa. Vaikka suunnitelmat vaihtuivat hieman pienemmiksi ja
muutokset huolestuttivat meitd, emme kuitenkaan olleet pettyneitd, koska ajatus Eng-
lannin kiertueesta tuntui hyvélti. Olihan meilld heti aluksi luvassa kaksi loistavaa keik-

kaa Skotlannin isoimmissa kaupungeissa, hyvilla klubeilla.

5.2.3 Kiertueen logistiikka ja kiaytinnon toteutus

Muutaman péivén intensiivisen tiedonhaun jélkeen, etsiessimme kiertueelle lentoja to-
tesimme halvimpien lentojen 16ytyvén matkaamalla Tallinnaan lautalla ja lentdimalla
sieltd East Midlandsin lentokentélle Nottinghamin kupeeseen. Lennot olivat yhteensa
koko yhtyeeltd miltei 800e halvemmat kuin Suomesta lentdessid, ja maksoivat kokonai-
suudessaan neljélle aikuiselle basson, kahden kitaran ja virvelirummun kera 358,7e.
Tallinnasta Liverpooliin operoiva Easy Jet ja Tallinna - East Midlands vilia lentdva
Ryan Air tuntuvatkin olevan kaudesta riippumatta halvimmat vaihtoehdot Keski-
Englannin matkailulle. Olimme tehneet kattavan tutkimuksen autovuokrauksesta Edils
Bookingin Philip Rourken vinkkien perusteella ja halvimman vaihtoehdon tarjosi kan-
sainvilinen autovuokraamo Enterprise. Meidén tapauksessamme, kun backline tarjot-
tiin promoottorien ja esiintymispaikkojen toimesta, henkildautolla matkustus oli paras

mahdollinen vaihtoehto.

5.2.4 Kiertueella

Lahdimme kiertueelle Helsingin laivaterminaalista aamulla 18. toukokuuta 2011. Matka
Tallinnaan kesti kolmisen tuntia ja satamasta lentokentélle taksi maksoi 5 euroa. Lento-
kentilld kaikki sujui hyvin ja olimme East Midlandsin terminaalissa Englannissa tdysin
aikataulussa. Ensimmaiinen ongelma kohdattiin autoa vuokratessa. Auton vuokran mak-
sajan piti olla sama kuin autonvuokraajan, ja autonvuokraajan piti olla yhtd kuin auton
virallinen ajaja. Kiertuekassa oli kerdtty rumpalimme Juuson tilille, kun taas olimme
sopineet ettd kitaristimme liro olisi ajanut autoa. Ndin jouduimme mutkikkaaseen tilan-
teeseen, koska kdteismaksukaan ei kdynyt. Jouduimme siis ottamaan auton Juuson ni-

miin. Téstd ldhdimme kohti Liverpoolia, jossa olimme ensimmaéisen yon Edils Bookin-
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gin promoottorin Philip Rourken tyona.

2N : .
KUVA 1: Vuokra-Auto (Kuva: Henri Koskiniemi 2011)

Seuraavana pdivanid ldhdimme keikalle Blackpooliin, jossa kaikki meni ennakko-
odotusten mukaisesti. Yleiso ei ollut hirveédn kiinnostunut suomalaisesta artistista ja
jannitys oli normaalia kovempi, koska kyseessi oli kiertueen ensimmaéinen esiintyminen
eikd yhteissoitto tai tempokaan ollut kohdallaan. Blackpooliin oli jarjestetty yopaikka

paikallisen promoottorin luona, ja seuraavana paivénd ajoimme takaisin Liverpooliin.

21. toukokuuta seurasi kiertueen toistaiseksi pisin ajo, kun ajoimme Keski-Englannin
Liverpoolista Glasgowiin Skotlantiin (liite 2). Motivaatio ja keskittyminen oli parantu-
nut ja ndin ollen keikkasuorituskin oli rutinoituneempi ja parempi. Hyvaa mielialaa nos-
tatti my0s se, ettd baari oli tupaten tdynnd indie-musiikista kiinnostuneita nuoria. Skot-
lantilaiset olivat myos yllittavan kiinnostuneita suomalaisista ja suomalaisuudesta, ei-
vatka liioin piditelleet ilmaista hyvin negatiivisia ja kédrkké&itd mielipiteitdédn naapuri-
maastaan Englannista. Backline lainattiin lammittelyartisteilta, kuten myos Blackpoolis-
sa. YOn nukuimme promoottorin lattialla. Seuraavana péivéna kohtasimme jélleen pie-
nen pulman kun ei ollut esiintymisté, ja olimme Skotlannin yldnggilld ilman yopaikkaa.
Mietimme aamulla, ettd hostellin vuokraus olisi jarkevdd, mutta padtimme kuitenkin
koettaa onneamme ja lIihdimme ajamaan seuraavalle keikkapaikalle Edinburghiin ja

kysya sieltd yopaikkaa. Paikalle saavuttuamme huomasimme matkan kannattaneen,
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koska esiintymisen jilkeiseksi yoksi meille varattu yldkerran huoneisto oli vapaana ja
meidin kaytettdvissimme ilmaiseksi vuorokautta aikaisemmin. Skotlantilaiset tuntuivat
muutenkin olevan englantilaisia vieraanvaraisempaa viked, ja tekivat kaiken saadak-
semme olomme mukavaksi.
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KUVA 2: Edinburgh (Kuva: Henri Koskiniemi 2011)

Maanantaina esiintyminen Edinburghissa meni suunnitellun mukaan. Noin 30 ithmista
saapui paikalle, backline oli esiintymispaikan oma ja illan toisen esiintyjdn jdsenet
sympaattisia ja Suomesta kiinnostuneita muusikoita. Edinburghissa soitimme kiertu-
eemme ensimmaéisen encoren ja seuraavana paivanid ajoimme takaisin Liverpooliin yok-
si. Liverpoolista suuntasimme Manchesteriin, jossa jitimme auton Enterprisen vuok-
raamoon ja kuittasimme takuuvuokran takaisin. Monikansallisista autonvuokrausyhti-
Oistd ei jadnyt oikeastaan kuin hyvéa sanottavaa, kaikki toimi mallikkaasti ja auton pys-
tyi palauttamaan melkein mihin tahansa kaupunkiin Briteissd. Suunnistimme kartan ja
tekstiviestien avulla paikallisjunilla Manchesterin 1ahiokaupunki Buryyn, jossa saimme
seuraavan viikon yopaikaksi 1000 Watts Recordingsin promoottorin Dave Naylorin
omistaman soittoharjoittelutilan. Majoittuminen likaisessa, kylméssé ja tupakansavui-
sessa harjoittelutilassa ei ollut kovin laadukasta. Se kuitenkin kelpasi meille taydellises-
ti. Toisen periodin logistiikasta ja backlinestd vastasi Dave Naylor. Meidan tarvitsi vain

kirjata ylos hdnen ohjeensa, olla ajoissa hereilld ja keskittya soittamaan hyvin.

Kiertueen toisella periodilla esiintymisten ja esiintymispaikkojen taso kuitenkin vaihteli
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merkittavisti. Manchesterissd soitimme pienen baaritiskin kulmassa tiydelle baarille,
Lontoossa soitimme isolla klubilla viidelle hengelle, Ashton-under-lynessa soitimme
miltei loppuunmyydylle klubille illan pdédesiintyjané ja Whitefieldissd soitimme Cham-
pions Leaguen finaalin jdlkeen paikallisessa pubissa, joka oli sisustettu kokonaan van-
hoilla kirjoilla. Manchester Unitedin hédvitessd Barcelonalle finaaliottelun koko kaupun-

ki hiljeni, ja keikallamme ei ollut ketdédn muita kuin baarihenkildkunta ja promoottorit.

KUVA 3: Manchesterin kirjapubi (Kuva: Henri Koskiniemi 2011)

Viime hetkelld jérjestetty esiintyminen Buryn kaupungintalolle mietitytti, mutta osoit-
tautui lopulta mahtavaksi paatokseksi kiertueelle. Helsingin Nosturin kokoinen puoliksi
tdynné paikallisia nuoria oleva kaupungintalon juhlasali innostui tdysin rinnoin suoma-
laisesta indierock-yhtyeesté ja esiintymisesté tulikin kiertueen kohokohta (liite 1). Yh-
tyeen soitto oli nopeasti rutinoitunut seitsemédn esiintymisen jdlkeen ja viimeinkin tuntui
siltd, ettd tajusimme ettd tajusimme kuinka hyvéd Englannissa pitii olla ettd sielld parjaa.
Mikéén fyysinen vaiva roudauksesta, lentimisestd, nukkumisesta lattialla, miltei 10 péi-
vad ilman suihkussa ei tuntunut miltddn verrattuna sithen huoleen miké johtui esiinty-
misten, pdivien ja sopimusten jatkuvasta muuntelusta ja peruuntumisista. Kokoajan piti
olla varuillaan huijauksilta ja pitdd huoli ettei oikeuksiamme sorrettu. Kuitenkin tie-
simme, ettei meiddn asemamme yhtyeena riittdisi vield parempaan ja stabiilimpaan koh-
teluun. Epdkohdat tiytyi vain kestii jos halusimme saavuttaa jotain. Viimeinen haaste
oli y6 lentokentill4, jolloin pidimme vuorotellen vartiota, etteivét soittimemme katoa

yon aikana.
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KUVA 4: Lentokenttd 05:00 (Kuva: Henri Koskiniemi 2011)
5.3 Kiertueen jilkeen

Kiertueen jilkeen laskimme taloudellisen lopputuloksen, joka Kauhajoen Kulttuurisia-
tion myOntdmén kiertuetuen jalkeen painui jopa hieman voiton puolelle. Meitd ldhestyi
kiertueen jédlkeen kaksi suomalaista levy-yhtiotd ehdotellen yhteistyota ja keikkapyynto-
jé on tullut lisddntyvadn tahtiin koko vuosi kyseisen kiertueen jalkeen, sekd Englannista

ettd Suomesta.

Suurin hyoty tehdysta kiertueesta tuli vuosi myéhemmin kun Getawaycab solmi levy-
tyssopimuksen Liverpoolilaisen Edils Bookingin perustaman tytdryhtié Edils Recor-
dingsin kanssa. Levytyssopimus kattaa julkaisun lisdksi jakelun, promootion ja my0s
kiertueen levynjulkaisun aikaan. Kiertueen ja levytyssopimuksen myd6téd yhtye on saanut
paljon enemmain kiinnostusta aikaan myos Keski-Euroopassa, sekd Suomessa kysyntida
on tullut isompien esiintymispaikkojen promoottoreilta. Sopimus ja kiertue Englannissa
sai my0Os suomalaiset levy-yhtiot herddmain ja yhteydenottoja on alkanut tulemaan.
Ennen kiertuetta soitimme pienissd esiintymispaikoissa, kuten Tampereen Vastavirralla
ja Turun TVO:lla. Kiertueen jilkeen soitimme huomattavasti isomman profiilin esiin-
tymispaikoissa Tampereen ja Turun Klubeilla. Meille tarjottiin Helsingin Tavastialle
lammittelijan paikkaa, ja keikkaa Tammerfestien myohéisillassa. Saimme kiertueen

jalkeen my0s keikkatarjouksen Kanadasta marraskuulle 2012. Téma kaikki saattaa kuu-
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lostaa yhtyeen normaalilta kehityskaarelta, mutta meidin tapauksessamme, kun viimei-
sin EP-julkaisu on vuodelta 2006, ja materiaalia albumiltamme ei ole julkaistu kuin
Englannissa, tillainen ndin nopea suosion ja tunnettuuden nosto on ollut hyvinkin yllat-
tdvad. Kiertueen hyoty on kumuloitunut yhtyeen imagon, tarinan ja kiinnostavuuden

nousuna tdysin alkuperdisten suunnitelmien mukaan.
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6 POHDINTA

Englantiin keskittyvaa toimijoiden musiikkivientiprosessia voisi kuvata vuorovaikutus-
suhteena. Kyseessd on usein pitkdaikainen litkekumppanuus paikallisen toimijan
kanssa, jossa pyritddn 16ytdmaan molemmille osapuolille heiddn toimintaansa vieraassa
maassa edistdvia kiertueita ja kontakteja. Liikekumppanuussuhteita voi solmia
esimerkiksi musiikkimessuilla tai vaikkapa internetin kautta. Englantiin keskitetyn mu-
siikkivientisuunnitelman ja kiertueen jarjestdmisen ensimmadisend osa-alueena tarvitaan
tehokasta ja oikeisiin paikkoihin kohdistettua tiedonhakua. (Haasio 2011, 17) Onko te-
hokkampaa kayttdd aikaa etsiessd artistin imagoon ja musiikkityyliin sopivia esiinty-
mispaikkoja ja promoottoreita, vai ldhettdd mahdollisimman paljon viesteja jarjestelmal-

lisesti jokaiselle hakukoneella 16ydetylle toimijalle?

Englannin ja Suomen bisneskulttuurin erona pidetdin sitd ettd suomalaisia pidetdan jay-
hempind ja suoraviivaisempina kaupan tekijoind, kuin small talkia, huumoria ja muita
vastaavia sosiaalisia taitoja paljon hyodyntavid englantilaisia. (Castrén 1995, 143-144)
Kuinka paljon sosiaalinen dlykkyys lopulta voi vaikuttaa liikesuhteen solmimiseen?
Ainakaan sosiaaliset taidot eivit valttamattd voi olla haitaksi, koska useiden ldhteiden
mukaan sosiaalisesti taitavalla yksilolld on usein kdytdssddn paljon erilaisia toiminta-
malleja, joista hédn joustavasti ottaa tilanteen kannalta parhaan ja tehokkaimman. Raken-
tava sosiaalinen kanssakdyminen muiden ihmisten kanssa edellyttdd heidin mukaansa
monia ominaisuuksia, kuten tervettd itseluottamusta, tasapainoista tunne-eldmai, hark-
intaa, kykyé kontrolloida ja myds arvioida omaa kaytostdan. (Keltikangas-Jarvinen

2010, 17, 22, 24; Coleman 2006, 19)

Englannin amerikanisoituminen 50-luvulla saattoi Beatlesit maailmanmaineeseen, ja
siitd ldhtien Englannin asema johtavana toimijana eurooppalaisilla musiikkimarkkinoilla
on ollut vakaa. (Kallioniemi 2006, 13; Leinonen & Lyytinen, 204-205) Englannin
johtava asema eurooppalaisilla musiikkimarkkinoilla on myds Suomen Ulkoasianminis-
terion mukaan tirkeimpid syitd ldhted tukemaan suomalaisten artistien vientid nimeno-
maan juuri Englantiin. Jos Englannissa menestyy, on hyvit mahdollisuudet menestya

mediahuomion avulla muuallakin maailmassa. (Suomen Ulkoasianministerid, 2012)
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LIITTEET

Liite 1. DVD-LEVY

1. Getawaycab - The One with The Honesty (Live Video at Bury Town Hall, England
May 2011)
2. Getawaycab — Sing With Us (Live Video at Ashton-under-lyne, England May 2011)
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Liite 2. Iso-Britannian kartta
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Liite 3. Musex Showcasetukihakulomake

HAKULOMAKE | Opetus- ja kulttuuriministerion showcasetuki 2012

Music Export Finland/Music Finland edellyttid, ettd sitoudut noudattamaan hakemisen

vhteydessd annettuja ohjeita ja toimimaan esittamdsi suunnitelman mukaan.

Showcasetukea koskeviin kysymyksiin vastaa Mirka Pesonen

(mirka.pesonen(@musicfinland.fi / 09-6810 1315).

HUOM! Lihavoidut kohdat ovat pakollisia.

Hakijayrityksen tiedot

Hakijayrityksen nimi

Y -tunnus

Katuosoite/PL

Postinumero ja -toimipaikka

Puhelinnumero ?

Sahkopostiosoite

Yhteyshenkilon nimi

Yhteyshenkilon puhelinnumero ?

Yhteyshenkilon sdhkdpostiosoite

Toimitusjohtajan nimi

Yritysmuoto

Perustamisvuosi

Pankkiyhteys
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Huom! Hakijan tulee olla yritys/yhdistys/sddtio/toiminimi, joka on rekisterdity
Suomeen.

Taloustiedot

Viimeisin tilikausi (pp.kk.vvvv-pp.kk.vvvv) ?

Liikevaihto (€) ?

Taseen loppusumma (€) ?

Henkiloston maara

Konsernin nimi ?

Konsernin Y-tunnus ?

Konsernin litkevaihto ?

Konsernin taseen loppusumma ?

Konsernin henkiloston maara ?

Huom! Hakijan on oltava koko hankkeen ajan (hakemushetkelld, vientitoimenpiteiden
aikana sekd raportointihetkelld) yritysrekisterissd ja ennakkoperintdirekisterissd, eikd
yritykselld saa olla verovelkaa.

Hakijan koko (konsernin mukaan) ?

|
— Mikroyritys (vihemmaén kuin 10 tyontekijdd, vuosilitkevaihto tai taseen

loppusumma on enintddn 2 miljoonaa euroa ja tiyttdéd alla mééaritellyn perusteen

riippumattomuudesta)

|
— Pieni yritys (vihemman kuin 50 tyontekijaa, vuosiliikevaihto tai taseen

loppusumma on enintddn 10 miljoonaa euroa ja tayttdd alla madritellyn perusteen

riippumattomuudesta)

|
— Keskisuuri yritys (vihemmain kuin 250 tyontekijda, joko vuosiliikevaihto on

enintddn 50 miljoonaa euroa tai taseen loppusumma on enintdin 43 miljoonaa euroa ja

tayttdd alla méaéaritellyn perusteen riippumattomuudesta)

| . .
— Suuri yritys

Riippumattomia yrityksid ovat ne yritykset, joiden pddomasta tai ddnivaltaisista
osakkeista 25 prosenttia tai enemmdn ei ole yhden sellaisen yrityksen omistuksessa tai
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sellaisten yritysten yhteisomistuksessa, joihin ei voida soveltaa PK-yrityksen
mddritelmdad.

Osallistuminen vientihankkeisiin

Onko hakijayritys aikaisemmin osallistunut Music Export Finlandin/Music Finlandin

vientihankkeisiin?

L kyli

Ei

Jos vastasit kylld, mihin hankkeisiin?

! Haluan tilata Music Export Finlandin/Music Finlandin uutiskirjeet ja saada tietoa

musiikkivientihankkeista.

! Minulle tulee jo Music Export Finlandin/Music Finlandin uutiskirjeet

Tiedot showcasesta, johon tukea haetaan

Haettava rahamééra (€)

Artisti(t), jonka showcaseen tukea haetaan

Julkaisu/promootiokokonaisuus, johon showcase liittyy

Anna lyhyt kuvaus showcasesta (mihin suuntautuu ja mitd tehdéén) ?

Showcasen/showcasesarjan tiedot ?

Esiintymis- Paikkakun- Esiintymis- Asiakaska-
Maa Promoottori
paivimaiiri ta paikka pasiteetti
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Mikdli esiintymisid on enemmdn kuin 10, ldhetd showcasesuunnitelmasi liitteend
lomakkeen lopussa.

Samaan tarkoitukseen on haettu/saatu apurahaa tai tukea ?

Taho Haettu Saatu




46

Hakubudjetti

Kirjaa Summa-kenttddn ainoastaan euromddrdinen luku kahden desimaalin
tarkkuudella (esim. 1234,56). Lisdselitys-kenttddn voit selvittdd mistd tekijoistd summa
koostuu.

Huom! Ald kirjaa budjetin tuottoihin Music Export Finlandilta/Music Finlandilta
hakemaasi tukea.

TUOTOT

Summa Liséselitys

Esiintymispalkkiot

Muut tuotot

Muu rahoitus (ESEK, Luses

jne.)

Muu julkinen rahoitus (val-

tio, kunta, EU)

Tuotot yhteensi

HUOM! Hyvdksyttdvid palkkakuluja ovat tuotantohenkilokunnalle (esim. sooloartistin
bdndin jasenille, ddniteknikolle jne.) maksetut palkkiot, jotka ovat toteutuneina kuluina
yrityksen kirjanpidossa.
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KULUT

Summa Liséselitys

Tuotantokulut (Vuokrat,

kalusto, markkinointimate-

riaalit jne.)

Ulkopuoliset palvelut (Pro-

mootio, tiedotus, tekniset

palvelut jne.)

Hyviksytyt palkkakulut

Muut kuin hyviksytyt pal-

kat (Esim. omat ja vakitui-

sen henkiloston palkat)

Majoitus

Matkaliput ja kuljetus

(Myos rahti- ja ylipainoku-
lut.)

Paivarahat

Muut matkakulut (Viisumit,

matka- ja tavaravakuutuk-

set jne.)

Muut kulut

Edustukset ja tarjoilut (Ei

tukea.)

Kulut yhteensa

Budjetin balanssi (+/-, euroméérdinen luku)
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Music Export Finlandin/Music Finlandin kautta haettavan tuen prosentuaalinen osuus

kokonaisbudjetista (%)

Lisétietoa budjetista

Perustelut tuen myontédmiselle
Mitéd showcasen jérjestimiselld tavoitellaan, ja mikd merkitys silld on artistin uran

kannalta? ?

Artistin merkitys hakijayrityksen kansainvilistymiselle ?

Konkreettiset tavoitteet ja mittarit, joilla showcasen onnistumista ja tavoitteiden

saavuttamista arvioidaan ?

Mitka ovat showcasen ensisijaiset kohderyhmit? ?
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Mité paikallisia yhteistyokumppaneita showcasen toteuttamisessa on mukana ja miksi?

9

Voit halutessasi lisditd showcase-suunnitelman hakemuksen liitteeksi painettuasi
Tallenna-painiketta lomakkeen lopussa. Huomaa kuitenkin, ettd ylld oleviin kysymyksiin
tulee vastata suoraan lomakkeeseen.

Hyvdksytyt liitetiedostomuodot: .pdf, .rtf, .doc, .docx.
Suositeltu muoto on .pdf.
Liitteen koko voi olla korkeintaan 2 MB.

Hakemuksen ldhettdminen

—
— Olen tutustunut hakuohjeisiin ja —ehtoihin. Vakuutan hakemuksessani ja sen
mahdollisissa liitteissd antamani tiedot oikeiksi ja annan suostumukseni luovuttamieni

tietojen ja liiteasiakirjojen kayttoon vientitukihakemukseni késittelyssa.

Hakija sitoutuu antamaan itsestddn ja vientihankkeestaan oikeat tiedot. Kukin
osallistuva yritys vastaa viime kddessd itse siitd, ettd avustuskelpoisuuden edellytykset
sen osalta tayttyvit (valtionavustuslaki 688/2001, 10S). Mikdli hakijalle myonnetddn
vientitukea, tamd sitoutuu raportoimaan hankkeen toteutumisesta ja tuloksista
ohjeistetulla tavalla mddrdaikaan mennessd sekd kerddmddn raportointia varten

tarvittavat aineistot hankkeen aikana.

Music Export Finlandilla on oikeus tarkistaa tuensaajan kirjanpito tarpeellisessa
laajuudessa, mikdli hakemuksessa annettujen tietojen todenperdisyyttd on syytd epdilld.
Mikdli védrinkdytoksid havaitaan, tarkistuksesta aiheutuneet kustannukset tullaan
laskuttamaan tuensaajalta. Mikdli hakijalle on myonnetty vientitukea tietojen pohjalta,
Jjotka osoittautuvat virheellisiksi, voidaan myonnetty tuki peruuttaa/perid takaisin

osittain tai kokonaan.

Sahkopostiosoite

Lomakkeen alareuna
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Liite 4. Musex Teosmatkamyyntitukilomake

HAKULOMAKE | Opetus- ja kulttuuriministerion teosmyyntimatkatuki 2012

Music Export Finland/Music Finland edellyttid, ettd sitoudut noudattamaan hakemisen

vhteydessd annettuja ohjeita ja toimimaan esittamdsi suunnitelman mukaan.

Kaikkiin teosmyyntimatkatukeen liittyviin kysymyksiin vastaa Sami Hdikio

(sami@musex.fi / 040 7690 717).

HUOM! Lihavoidut kohdat ovat pakollisia.

Hakijayrityksen tiedot

Hakijayrityksen nimi

Y -tunnus

Katuosoite/PL

Postinumero ja -toimipaikka

Puhelinnumero ?

Sahkopostiosoite

Yhteyshenkilon nimi

Yhteyshenkilon puhelinnumero ?

Yhteyshenkilon sdhkdpostiosoite

Toimitusjohtajan nimi

Yritysmuoto

Perustamisvuosi

Pankkiyhteys

Kustannusyhtio ?




51

Huom! Hakijan tulee olla yritys/yhdistys/sdétio/toiminimi, joka on rekisterdity
Suomeen.
Taloustiedot

Viimeisin tilikausi (pp.kk.vvvv-pp.kk.vvvv) ?

Liikevaihto (€) ?

Taseen loppusumma (€) ?

Henkiloston maara

Konsernin nimi ?

Konsernin Y-tunnus ?

Konsernin litkevaihto ?

Konsernin taseen loppusumma ?

Konsernin henkiloston maara ?

Huom! Hakijan on oltava koko hankkeen ajan (hakemushetkelld, vientitoimenpiteiden
aikana sekd raportointihetkelld) yritysrekisterissé ja ennakkoperintarekisterissd, eikéd
yritykselld saa olla verovelkaa.

Hakijan koko (konsernin mukaan) ?

—
— Mikroyritys (vihemmaén kuin 10 tyontekijdd, vuosilitkevaihto tai taseen
loppusumma on enintddn 2 miljoonaa euroa ja tiyttdéd alla mééaritellyn perusteen

riippumattomuudesta)

—
— Pieni yritys (vihemman kuin 50 tyontekijdd, vuosiliikevaihto tai taseen
loppusumma on enintdédn 10 miljoonaa euroa ja tdyttdd alla maaritellyn perusteen

riippumattomuudesta)

—
— Keskisuuri yritys (vihemmain kuin 250 tyontekijda, joko vuosiliikevaihto on
enintddn 50 miljoonaa euroa tai taseen loppusumma on enintddn 43 miljoonaa euroa ja

tayttdd alla mééaritellyn perusteen riippumattomuudesta)

'_' . .
— Suuri yritys

Riippumattomia yrityksid ovat ne yritykset, joiden pddomasta tai ddnivaltaisista

osakkeista 25 prosenttia tai enemmén ei ole yhden sellaisen yrityksen omistuksessa tai
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sellaisten yritysten yhteisomistuksessa, joihin ei voida soveltaa PK-yrityksen

madritelmaa.

Osallistuminen vientihankkeisiin
Onko hakija aikaisemmin osallistunut Music Export Finlandin / Music Finlandin
vientihankkeisiin?
(|
— Kylla
'_. .
— Ei

Jos vastasit kylld, mihin hankkeisiin?

—
— Haluan tilata Music Export Finlandin / Music Finlandin Musiikkivienti-uutiskirjeen

ja saada tietoa musiikkivientihankkeista.

O Minulle tulee jo Music Export Finlandin / Music Finlandin Musiikkivienti-uutiskirje

ja saan tietoa musiikkivientihankkeista.

Tiedot cowrite-vientimatkasta/-tapahtumasta

Haettava rahamaééra (€) ?

Kirjoittaja(t), jonka matkaan tukea haetaan ?

Lyhyt kuvaus matkasta/tapahtumasta (kenen kanssa co-write tapahtuu jne.) ?
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Teosmyyntimatkan/-tapahtuman tiedot

Cowrite-
kumppa-
Matkapaivamiarat Paikkakunta Maa
ni/tapahtuman jir-
jestiaja
1
2
3
4
5

Samaan tarkoitukseen on haettu/saatu apurahaa tai tukea ?

Taho Haettu Saatu
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Budjetti
Tuotot

Muut tuotot

Muu rahoitus

Tuotot yhteensi

Kulut

Tuotantokulut

Ulkopuoliset palvelut

Majoitus

Matkaliput ja kuljetus

Paivarahat

Muut matkakulut

Muut kulut

Kulut yhteensa

Summa

Liséselitys

Summa

Liséselitys
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Budjetin balanssi +/-

Haetun tuen prosentuaalinen mééra kokonaisbudjetista

Lisétietoa budjetista

Perustelut teosmyyntimatkatuen myontédmiselle

Vientimatkan merkitys kirjoittajan uran kannalta erityisesti kohdemarkkinalla ?

Vientimatkan merkitys yrityksen kansainvélistymisstrategialle ?

Vientimatkan tavoitteet ja mittarit, joilla vientimatkan onnistuneisuutta arvioidaan ?

Linkki musiikkindytteeseen 1

Linkki musiikkindytteeseen 2

Liitd hakemukseen kirjoittajan CV lomakkeen lopussa (pakollinen).

Voit my06s halutessasi lisdtd teosmyyntimatkan suunnitelman hakemuksen liitteeksi
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(valinnainen). Huom! Y114 oleviin kysymyksiin tulee kuitenkin antaa lyhyt kuvaus per

kohta.

Hyviéksytyt tiedostomuodot
.pdf, .rtf, .doc, .docx.
Suositeltu muoto on .pdf.

Liitteen koko voi olla korkeintaan 2 MB.

Hakemuksen ldhettdminen

—
— Olen tutustunut hakuohjeisiin ja —ehtoihin. Vakuutan hakemuksessani ja sen
mahdollisissa liitteissd antamani tiedot oikeiksi ja annan suostumukseni luovuttamieni

tietojen ja liiteasiakirjojen kayttoon vientitukihakemukseni késittelyssa.

Hakija sitoutuu antamaan itsestddn ja vientihankkeestaan oikeat tiedot. Kukin
osallistuva yritys vastaa viime kéddessi itse siitd, ettd avustuskelpoisuuden edellytykset
sen osalta tayttyvét (valtionavustuslaki 688/2001, 10§). Mikéli hakijalle my&nnetiin
vientitukea, tima sitoutuu raportoimaan hankkeen toteutumisesta ja tuloksista
ohjeistetulla tavalla mddrdaikaan mennessé sekéd kerddméén raportointia varten

tarvittavat aineistot hankkeen aikana.

Music Export Finlandilla on oikeus tarkistaa tuensaajan kirjanpito tarpeellisessa
laajuudessa, mikéli hakemuksessa annettujen tietojen todenperdisyyttd on syytd epéilla.
Mikali vadrinkaytoksid havaitaan, tarkistuksesta aiheutuneet kustannukset tullaan

laskuttamaan tuensaajalta.

Mikali hakijalle on mydnnetty vientitukea tietojen pohjalta, jotka osoittautuvat

virheellisiksi, voidaan mydnnetty tuki peruuttaa/peri takaisin osittain tai kokonaan.

Sahkopostiosoite
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Liite 5. ESEK esiintymistilaisuuden tiliselvityslomake

E S E i ESIINTYMISTILAISUUSTUEN TILISELVITYS

{ — (tuen saajan omista kuluista)

Tuen saaja:

Tuen kohde: Anomusnumero:

TOTEUTUNEET KULUT MAKSETUT MAKSAMATTOMAT

(L)
(L)

1. Tilavuokrat

2. Markkinointi (ilmoittelu, painotuotteet)

3. Matkakulut

4. Majoituskulut

@ d & M
@ d &

5. Paivarahat

(L)
(L)

6. Esiintyjien palkkiot

(L)
h

7. Tekniset kulut

8. Muut kulut eriteltyna

a dy

dh

KULUT YHTEENSA €

TJOTEUTUNEET TULOT

1. Paasylipputulot €
2. Palkkiot €
3. Muut tulot eriteltyna

. €

TULOT YHTEENSA

Vakuutan, etta yllaesitetyt summat ovat kirjanpitoon perustuvia summia ja sitoudun pyydettaessa esittamaan
kopiot laskuista ja tositteista. Tiliselvityksen liitteena on toimitettava matka/tapahtumaraportti. Yksityishenki-
I6iden on toimitettava lisaksi alkuperaisia kuitteja myonnetyn tukisumman edesta.

Toivomme lisaksi vastausta seuraavaan kysymykseen:

Mika merkitys ESEKin tuella oli hankkeen toteutumiselle ?

Ei olisi toteuttettu ilman tukea E] Hanke olisi toteutettu joka tapauksessa |:]

Aika ja paikka Allekirjoitus ja sahkopostiosoite

Pieni Roobertinkatu 16, 00120 Helsinki, Puh. 09-6803 4040, Fax 09-6803 4033, esek@esek.fi
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Liite 6. Kauhajoen Kulttuuriséétion apurahahakemus

APURAHAHAKEMUS

KAUHAJOEN KULTTUURISAATIOLLE

Saapunut................

1. Hakija

Sukunimi, etunimet (puhuttelunimi alleviivataan)

Henkil6tunnus

Arvo tai ammatti

Puhelin toimeen

Lihiosoite Postinumero ja —toimipaikka Puhelin kotiin
Kotipaikka Verotuskunta
Toimipaikka / opiskelupaikka Syntymikunta
Siahkoposti
2. Apurahan Haettu maara Henkilokohtainen apuraha Laitteet/tarvikkeet/
maira € € tietokonekdsittely
€
Henkilokohtainen matka-apuraha | Apuvoiman palkat/matkat
€ €
3. Apurahan Tarkoitus lyhyesti alla olevan ohjeen mukaan Tyo tapahtuu virkavapauden
kiyttotarkoitus turvin [] kylla Oei

4. Hakemuksen
ala

Hakemus liittyy ldhinna alla mainittuun kulttuurielamin alaan, joka valitaan alla olevasta
valikosta. (Klikkaa hiirelld harmaana olevaa aluetta saadaksesi valikon nikyville.)
Valitse oikea vaihtoehto muu tarkoitus, miki

5.
Nimikkorahasto

6. Aikaisemmat

Apurahat viidelta viime vuodelta

apurahat

Vuosi Apurahan antaja Kayttotarkoitus €
7. Vireilla Hakijan muut vireilld olevat apurahahakemukset
olevat Valtion toimikunta, sditio tms. Kiyttotarkoitus €
hakemukset

8. Suosittelijat

Nimi

Osoite

Puhelin

9. Hakijan
perhesuhteet

Siviilisddty, lasten lukumaéri, muut huollettavat

10. Liitteet

Hakemukseen on liitettdvi ansioluettelo, tyosuunnitelma ja rahoitussuunnitelma

Muut liitteet

Ansioluettelo tai vastaava selvitys
[] Tyssuunnitelma kustannus arvioineen
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11. Hakemuksen perustelut (tarvittaessa eri liitteessd):

12. Saajan tilinumero:

Hakemukset lihetetiin osoitteeseen Kauhajoen Kulttuurisditio, C/O Kerttu Yli-Juoni Kénnonkylintie 452, 61950
Juonikyld madriaikana. Myo6hidstynyttd hakemusta ei oteta kisiteltidviksi. Apurahat jaectaan rahaston vuosijuhlassa.

13. Piivdys ja allekirjoitus

kuun pna 20

Omakitinen allekirjoitus

OHJEET APURAHAN SAAJALLE

Apuraha maksetaan kahtena erdné: 80 % apurahan jakotilaisuudessa ja 20 % kun séditiolle on toimitettu yksi kappale
valmistuneesta tutkimuksesta tai muu selvitys tyon valmistumisesta. Yli viisi vuotta vanhoja apurahoja ei endi
makseta.

Apurahan saajan tulee sopia apurahan kdyttdsuunnitelman muuttamisesta siation kanssa.

Kun apurahaa kiytetdadn aputydvoiman palkkaamiseen, on saaja velvollinen huolehtimaan veronpidityksesta ja
sosiaaliturvamaksun suorittamisesta.

Apurahan saajan tulee antaa kirjallinen selvitys apurahan kiytostd myontdmistd seuraavan vuoden loppuun mennessa.
Kertomus tai valmistunut tyo lahetetddn sditioon osoitteella: Kauhajoen Kulttuurisditio, C/O Kerttu Yli-Juoni

Konnonkylantie 452, 61950 Juonikyla.

Apurahan saajan toivotaan luovuttavan tutkimuksensa tai esim. lyhennelmin siitd Kauhajoen Kulttuurisditidlle.

SITOUMUS

Sitoudun noudattamaan edelld esitettyjd ohjeita, jos saan hakemani apurahan.

Omakatinen allekirjoitus
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OHJEITA HAKEMUSLOMAKKEEN TAYTTAJALLE:

Kohta 1.

Koska lehdet tiedustelevat apurahan saajien kotipaikkaa ja se on myds Kauhajoen Kulttuurisdition
yksi jakoperuste, toivotaan etti tdssd kohdassa esim. korkeakouluopiskelijat tai muut ilmoittamassaan
osoitteessa viliaikaisesti asuvat ilmoittavat varsinaisen kotipaikkansa. Apurahat ovat verovapaat
valtion vuotuista taiteilija-apurahaa vastaavaan euromaaraan saakka, mutta verotuslaki edellyttaa,
ettd verotoimistoille ilmoitetaan stipendeistd. Tétéd varten tarvitaan henkiltunnus ja verotuskunta.
Arvon tai ammatin lisdksi hakijan tulee ilmoittaa myds nykyinen virkansa tai toimensa sekéi sen
laitoksen, jirjeston tms. nimi, jonka palveluksessa han on. Opiskelijat ilmoittavat sen oppilaitoksen
nimen, jonka kirjoissa he ovat.

Kohta 3.

Kohtaan "apurahan kayttotarkoitus" merkitaan tarkoitus lyhyesti, luontevasti ja vilttiden liiallista
vierasperdisten sanojen kiyttod. Tatd merkintidd kiytetddn luetteloissa ja myonnetyn apurahan osalta
myoOs apurahakirjassa ja sanomalehtiuutisessa apurahan tarkoitusta luonnehtimassa. Esimerkkeja
selkeistd ilmaisuista: (tutkija) kananmunia ja kananmunamassaa kasiteleva viitoskirjatyd; lahdesoita
koskeva kasviekologinen tutkimus; tunnustamattoman valtion ja hallituksen
kansainvilisoikeudelliseen asemaan kohdistuva tutkimus; (taiteilija) kotimainen tyoskentely ja
niyttelyn jérjestiminen; sellonsoiton jatko-opinnot Pariisissa; Italiaan tehtivi teatteri-/ooppera-alan
opintomatka. Opiskelijan on ilmoitettava opintoalansa. Paitsi mainintaa mahdollisesta
virkavapaudesta on sen kestoaika ilmoitettava hakemuksen perusteluissa. Tietokone hankintoihin ei
mydonneti apurahoja.

Kohta 4.

Kulttuurielimin eri aloja koskevat nimikkeet, joista hakijan tulee merkita yksi rastilla, ymmarretidan
valtion vastaavien toimikuntien tapaan ja yleensda mieluimmin viljésti kuin suppeasti.

Kohta 11.

Kohdassa "hakemuksen perustelut" on hakijalla mahdollisuus tyonsi ja tutkimuksensa
yksityiskohtaisempaan esittelyyn.

Tutkimustyotd koskevan hakemuksen perusteluissa esitetdin lyhyesti

tutkimuksen suorituspaikka

- tutkimuksen tausta, tavoitteet ja merkitys

- tutkimuksen timéanhetkinen vaihe

- tutkimuksen toteuttamissuunnitelma, maininta virkavapaudesta yms.

- rahoitussuunnitelma, jolloin hakijan on annettava my®os tieto siitd, miten tutkimuksen
kokonaisrahoitus jérjestyy.

Kohta 13.

Jos hakijoita on useita, kaikki allekirjoittavat hakemuksen ja sitoumuksen. Kohtiin "omakétinen
allekirjoitus" kirjoittaa tdlloin nimensd se tydryhmain jasen, joka toimii ryhmén ja rahaston
yhteysmiehend.

Kohta 14.

Hakemusten yhteydessa jatetyt liitteet palautetaan pyydettidessa apurahojen jaon jilkeen. Rahasto
vastaa liitteiden sdilyttimisestd vain kuusi kuukautta apurahojen jaosta lukien.




