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Syftet med lirdomsprovet var att ta reda pa de skyldigheter en hemférsiljare har. En-
ligt uppskattning finns det ca 76 000 hemforsaljare 1 Finland, av vilka de flesta dr kvin-
nor. Oftast arbetar dessa personer deltid med hemférsiljning for att fortjana extra
pengar eller skapa sociala kontakter utanfér hemmet. Forsaljningen riknades vara nar-
mare 165 miljoner € ar 2011. Det finns ett brett sortiment av varor som ror sig 1 hem-
forsaljningsbranschen, men hushéllsartiklar 4r den grupp som siljer mest i Finland.

Lirdomsprovet baserar sig pa de lagar och regler som giller f6r en hemforsiljare. Per-
soner, som tidigare har varit hemforsiljare, har intervjuats for att fa en bild av hur de
blivit informerade om sina skyldigheter. Lirdomsprovet tar upp hemférsiljarens skyl-
digheter, bl.a. bokforingsskyldighet, skatteskyldighet samt andra skyldigheter. Hemfo1-
siliningens principer och tillginglig statistik presenteras. Aven forsikringar och andra
premier man kan vara skyldig att betala som yrkesutévare tas upp. Lirdomsprovet tar
inte upp hur yrkesutévningen paverkas av anstilld personal och inte heller ma-
kens/makans roll i yrkesutévningen. Lirdomsprovet utgir frin att hemforsiljaren idr en
yrkesutovare, da det dr vanligast i Finland, men dven privat hemforsiljning tas upp.

Da det finns mycket lite information att tillga om hemférsaljarens skyldigheter, ska
bade en person som funderar pa att borja med hemférsaljning och en person som syss-
lat med det lingre, fa den informationen fran detta lirdomsprov. Lairdomsprovet visar
aven att arbetsmingden som hemforsiljare dr storre an att bara forevisa sina produkter
nagra ganger i vecka.
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The objective of this thesis was to find out what kind of responsibilities a direct seller
has. It is estimated that there is about 76 000 direct sellers in Finland, of which most of
them are female. Usually these persons are working with direct selling part-time to earn
some extra money and to make social contacts outside the home. The estimated retail
sale 1s about 165 million € in 2011. There is a wide range of items in the direct branch,
but household goods are the most sold articles in Finland.

This thesis is based on the laws and regulations that regulate the direct sellers act. Per-
sons, who earlier have worked as direct sellers, have been interviewed to get a picture
of how they have been informed about their obligations. The thesis describes the direct
seller’s obligations, for example book keeping obligation, tax obligation and other obli-
gations. The principles of direct selling and available statistic are presented. Also in-
cluded are the insurances and other costs that the practitioner may be obligated to pay.
The thesis will not tell about which effects there will be for the practitioner if the prac-
titioner has employees. Also excluded are the husbands/wives role in the practice. The
thesis is based on that assumption that the direct seller is a practitioner, when it is the
most common way in Finland, but also private direct selling is observed.

When there is very little information about the obligations for the direct seller, this
thesis will give that information both to persons who thinks about starting as a direct
seller and persons who has been a direct seller for a while. The thesis also shows that
there is more work to be done as a direct seller than to just show the products once or
twice a week.
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1 Introduktion

Pa 1960-talet kom hemfdrsiljningen till Finland i och med Tupperware. Manga kvin-
nor borjar nufértiden med hemforsiljning for att fa extra pengar da de ar vardlediga
eller annars behdver pengar, dven om det 1 borjan var ett sitt f6r kvinnorna att komma
ut fran hemmet och inte vara fullt sa beroende av minnen. Jag har sjilv jobbat med
hemf6rsiljning i nagra ar i slutet av 1990-talet. Da séilde jag Tupperware-produkter pa

homepartyn.

Det finns vissa skyldigheter enligt konsumentlagen som hemférsiljaren maste tinka pa.
Det maste finnas hemforsiljningshandlingar som ska ges senast da man Gverlater pro-
dukterna at kunden. Man kan aven bli skyldig att reparera eller byta ut en trasig pro-
dukt, vilket medfor nya resor till och frin kunden. Aven olika skattelagar inverkar pa
hemférsiljaren, beroende pa om denne ar yrkesutévare eller idkar hemférsiljning som
privatperson. Om hemforsiljaren ar yrkesutovare maste denne veta vad bokforingsla-
gen och —férordningen siger om bokféringen. Till detta tillkommer dnnu lagstadgade
forsakringar och premier. Som hemférsiljare 16nar det sej att kunna ldsa lagtexter och

soka reda pa information fran manga olika stillen och instanser.

1.1 Fragestillning

Huvudfrigan 1 arbetet ar:

1. Vad maste man ta hansyn till som hemférsiljare?

Underfragorna ar:
1. Om hemférsiljaren ar bokforingsskyldig, hurudan bokféring ska denne ha?
2. Hurudan skatt dr hemforsiljaren skyldig att betala?

3. Vilka forsikringar och premier dr hemforsiljaren skyldig att betala?

I vissa fall blir personen rekryterad av en annan konsult som utvidgar sitt natverk.
Andra ginger tar personen kontakt direkt med féretaget da hon vill borja med hemfor-
siljning. Hemforsiljaren far kanske inte tillricklig information om sin skyldighet att

deklarera inkomsterna samt vilka andra saker hon ska ta i beaktande da hon borjar med



hemférsiljning. Svaren pa arbetets fragor ska ge en realistisk bild pa hemférsiljning ur

forsaljarens synvinkel.

1.2 Lirdomsprovets uppliggning

I lardomsprovet tas det upp i kapitel 2 vad hemforsiljning dr, hemférsiljningen i siffror
och vilka skyldigheter forsiljaren har. Det ges dven exempel pa niagra hemforsiljnings-
foretag som verkar i Finland. Aven hemférsiljningens utsikter tas upp. Vidare tar arbe-
tet upp skillnaden mellan en yrkesutévare och niringsidkare. Utgangspunkten ér att
hemférsiljaren dr en yrkesutévare. I kapitel 3 berittas det om hurudan bokféring man

ar skyldig att ha som yrkesut6vare. Bokslutet tas upp 1 kapitel 4.

Lirdomsprovet tar aven upp i kapitel 5 de direkta och indirekta skatter man kan vara
skyldig att betala som yrkesutévare. Yrkesutovaren tas upp i rollen av en hemforsiljare,
som inte betalar ut l6ner, och vars make/maka inte jobbar tillsammans med yrkesut-

Ovaren. Har gis det dven igenom de kostnader man kan dra av i beskattningen.

Lagstadgade forsikringar och premier tas upp 1 kapitel 6.



2 Hemf6rsiljning

Alla féretag som sysslar med handel strivar efter vinst. Enligt Wikstrém och Berg-
strom (2003 s. 11-15) finns det manga férdelar med att silja produkter via hemforsalj-
ning. D4 varorna inte gar via sa manga mellanhinder som vid butikshandeln, faller
ocksa manga kostnader bort. Vid hemférsiljning behéver inte foretaget bygga upp ett
butiksnit, hitta passande lokaler eller satsa lika mycket pa marknadsféringen. Kostna-
der som kommer via hemfdrsiljningen, t.ex. rabatter till forsiljaren, dr mycket mindre
an da produkterna skulle siljas via en butikskedja. Det som dven gor detta koncept
kostnadseffektivt dr forsiljningskedjans och rekryteringsprocessens uppbygegnad. Da
forsiljarna inte dr anstillda av fOretaget sparar man in pa lénekostnader. Om da forsil-
jarna sjalv rekryterar andra forsaljare, sparar foretaget in rekryterings- och skolnings-
kostnader. Marknadsforingen sker i samband med forsiljningen, och da forsiljaren
bestiller produkterna direkt via producenten, faller dven kostnader f6r grossister och
lager bort. Da forsiljningen av produkterna sker 1 hemmet kan det upplevas av kunden
som tryggt och enkelt. Kunden fir dven en ordentlig demonstration av produkten samt
de bestallda produkterna levereras direkt hem till kunden. Det som begrinsar storleken
av direkthandeln ir att det dr svart att med ett sadant hir koncept fa ett varumarke att

bli kdnt. Det tar dven tid att bygga upp ett nitverk av forsiljare.

Wikstrom & Bergstréom (2003, s. 14-15) refererar till en attitydundersékning om direkt-
forsaljning gjord ar 2000. I undersokningen framkommer att homepartyn upplevs som
den mest positiva direktforsiljningsformen. Forsiljarens beteende var det frimsta ska-

let till varfér hemforsiljningen upplevdes negativt.

Manga jamfor dven hemforsiljning med pyramidspel, och da upplever man dven hem-
torsaljning negativt. Pyramidspel gar ut pa att man rekryterar nya personer, som i sin
tur rekryterar nya personer. Ofta maste man betala hga summor fOr att fa ga med 1 ett
pyramidspel, och da ar det anda de som sitter pa toppen av pyramiden som far den
storsta vinsten. Hemforsaljningsforetag har forvixlats med dessa pyramidspel eftersom
man strivar till att utoka sitt nitverk inom hemférsiljningen. FEDSA (Federation of
European Direct Selling Assosciations) och WFDSA (World Federation of Direct Sel-

ling Assosciations) forbjuder i sina etiska regler pyramidspel. Dessa organisationer har



utarbetat dessa etiska regler och rekommendationer da nationell lagstiftning inte alltid
ricker till. Dessa regler/rekommendationer reglerar bade relationerna mellan forsilja-

ren och kunderna samt mellan foretagen.

Johansson & Isidorsson (2008 s. 12) beskriver i sin studentuppsats om rekryterings-
processen inom hemforsiljningen. Enligt deras killor rekryterar direktforsiljare nya
forsiljare via sina kunder, vinner och bekanta. Genom att ge en positiv bild av hem-
torsiljarens arbete far de rekryterat nya personer med i branschen. De flesta som viljer
att borja jobba som hemfoérsiljare dr kvinnor, som vill ha lie extra pengar och flexibla
arbetstider. I vissa fall fortjanar den rekryterande personen en provision pa den per-
sons forsiljning som denna har rekryterat. Vissa borjar dven som forsaljare for att fa

nya sociala relationer.

I slutet av 1990-talet borjade jag sjilv jobba som hemforsiljare. Jag blev rekryterad pa
ett Tupperware-party dir jag var gist. I Lovisa, dir jag bodde d4, fanns det tva team,
och jag tillhérde samma team som personen som rekryterat mej. Ledaren for teamet
féljde med mej de tva fOrsta gangerna jag agerade som hemférsaljare; forsta gangen
lyssnade jag nir hon férevisade produkterna, andra gaingen var hon mitt stod nar jag
skulle forevisa sjilv. Forsiljningsinkomsterna for dessa tva partyn rackte till f6r att jag
skulle fa Tupperware-kassen till min egen. For att bli konsult f6r Tupperware, maste
man kopa en kasse med Tupperware-saker. Oftast tickte forsaljningsinkomsterna for
de tva-tre forsta demonstrationerna kassens pris, och efter det fick konsulten inkoms-
terna. Tupperware betalade en provision pa 29 %, som drogs av pa bestillningssum-
man. Bestillningen sattes in veckovis till grosshandlaren man blivit tilldelad, medan de
bestillde in varorna fran fabriken. Leveranskostnader, som var desamma oberoende av
bestallningens mangd, tillkom till priset f6r kunden. Ifall leveranskostnaderna var hégre
tor mej som forsiljare betalade jag den verstigande delen sjilv. Om istillet leverans-

kostnaderna var liagre 4n vad kunderna betalat, fick jag halla den 6verstigande delen.

Vi hade dven moten hemma hos var gruppledare, dir vi fick information om nya pro-
dukter. Gruppledarna fick aven provision for medlemmarnas f6rsiljning, samt olika
pris om forsiljningen natt upp till en viss nivd. Dessa priser varierade, men var ofta

pakostade och krivde samtidigt en stor forsiljningssumma for teamet. Som exempel



kan nimnas en veckoslutsresa till Képenhamn f6r tva personer med hotell eller en bil,

som teamledaren fick anvinda sd linge som teamets forsiljning holls pa en viss niva.

2.1 Definition av hemf6rsiljning

Nir en forsiljare kommer objuden till ett hem och siljer nagot, dr det hemférsiljning.
Det dr dven hemforsiljning nir en person bjuder hem férsiljaren for att denna skall
kunna silja sina produkter till andra personer som blivit inbjudna. Aven tillfillig f6r-
saljning pa servicehem, sjukhus eller pa arbetsplatsen riknas som hemforsiljning. Till
hemférsiljning raknas inte t. ex forsiljning i varuhusets aula eller forsiljning pa missor,
om man inte ordnat transport till tillstdllningen. Hemf6rsiljning 4r inte heller situatio-
ner, da man bett forsiljaren komma hem f6r att reparera TV:n, men om reparatoren da
torsoker silja ndgot annat, riknas forsiljningen av den produkten till hemférsaljning.
Hemforsiljningsreglerna galler inte om produkten eller produkternas pris ar under 15

€. (Konsumentverket(c))

Konsumentombudsmannen Jarkko Makkonen (2012) anser ocksa att t.ex. Tupperware-
forsiljning 1 nagons hem ar hemforsiljning. Han tar dven upp att om man bestallt tak-
reparation av en reparator pa en massa, raknas inte den forsiljningen till hemforsalj-
ning. Grinsdragningen kan 1 vissa fall vara svara, dd vissa arbeten inte gar att utfora pa
ndgon annan plats dn i kundens hem, men dessa tjanster riknas anda inte till hemfor-

saljning.

2.2 Hemf6rsiljningshandlingar

Senast da kunden mottar produkten/produkterna ska en hemforsiljningshandling ges
till kunden. Nar det handlar om tjanster ska handlingarna goéras senast da man kommit
fram till ett avtal. Handlingen ska innehélla datum, forséljarens namn och adress, de
salda produkternas eller tjinsternas namn, priset och avtalsvillkor samt vilka koparens
rittigheter 4r om han dngrar képet. Kunden ér inte bunden till avtalet om inga hand-
lingar ges at honom. Han har da ett ar pa sej att meddela forsiljaren att han inte anser

avtalet bindande. Om forsiljaren ger dessa handlingar till kunden innan denne har



meddelat forsiljaren att han inte anser att avtalet dr bindande, har kunden 14 dagars

angerritt efter det att han fatt hemforsiljningshandlingarna. (Konsumentverket(a))

2.3 Angerritt

Kunden har ritt att angra sitt kop inom 14 dagar fran det att han fatt hemforsiljnings-
handlingarna. Han g6r det genom att meddela forsdljaren att han angrat képet, annat
skil behover inte anges. Om kunden fatt produkten forst efter det att han fatt hand-
lingarna, riknas de 14 dagarna fran det att han mottagit varorna. Varan maste da vara
oanvand, men kunden har ritt att ppna férpackningen och underséka varan. Forsilja-
ren ska genast betala tillbaka produktens pris nir han fatt meddelandet om att kunden
angrat sitt kop 1 det fall nir varan redan ar betald. Om kunden inte fatt sina pengar till-
baka efter 30 dagar, har han ritt till forseningsranta. Om kunden sjilv skickar tillbaka
produkten, ar forsaljaren dven skyldig att betala fraktkostnaderna tillbaka till kunden.
Kunden ir inte skyldig att skicka tillbaka produkten, utan det ar forsiljarens ansvar att
komma och s6ka produkten. Undantaget 4r om man uppgjort ett avtal dir kunden far
produkten per post och dir aven dterforsindelsen sker per post. Produkten behover
inte aterlimnas till férsiljaren innan kunden har fatt pengarna tillbaka. Kunden far be-
hélla produkten gratis, om forsiljaren inte efter tvd manader sokt tillbaka produkten.

(Konsumentverket(b))

Om kunden angrar sitt kop ska han helst meddela forsiljaren skriftligt om det. Att
produkten skickas tillbaka duger ocksa som meddelande om den skickas tillbaka inom
14 dagar. I hemfosriljningshandlingarna ska det aven finnas en blankett som kunden
kan anvinda da han anvinder sin angerritt. P4 denna blankett kan kunden meddela var
produkten finns f6r avhimtning, samt bankkontonummer, till vilket forsaljaren ska
betala tillbaka produktens pris. Denna anmalan dateras och skrivs under av kunden.

Angerritten giller inte om priset fér produkten ir mindre 4n 15 €. (Konsumenver-

ket(b))



2.4 Distansforsiljning

Distansférsaljning handlar det om nir képaren erbjuder sina varor pa distans, utan att
koparen och siljaren behover befinna sej pa samma plats eller ens triaffas. Distansfor-
siljning ar t. ex webbutiker och telefonférsiljning. Det avtal man da ingar med var-

andra sker via datorn eller telefonen. (Laki24)

2.5 Hemf6rsiljning i siffror

Tidningen Uusimaa har intervjuat Thea Sormunen-Kenttila, som sdger att enligt hen-
nes undersokning halar féretagen in ca. 65 miljoner euro pa 40-50 hemforsiljningar.

Det finns ca. 30 000 hemforsiljare i Finland.

Seldia (The European Direct Selling Association) har som malsittning att representera
direktforsiljning i Europa. Deras malsattning ar ocksa att fora fram direktforsaljning-
ens férmaner och inverkan pa ekonomin i Europa, bade inom EU och nationellt. Pub-
licerad statistik pa Seldias sidor visar att Finlands totala forsiljning ar narmare 165 mil-
joner €, och av 76 000 forsaljare ar 80 % kvinnor. Nastan alla forsaljare jobbar deltid
med hemforsiljning, och den mest anvinda forsiljningsmetoden ar fran person till
person. De siffror som Seldia anvinder sej av har WFDSA (World Foundation of Di-
rect Selling Assosciations) uppskattat. Denna uppskattning baserar sej pa deras under-
sokning. I statistiken har anvants hela hemforsaljningsmarknadens siffror, momsen ar

exkluderad och man har konverterat den lokala valutan till euro genom att anvinda sej

av ECB:s medelkurs for ar 2011 (figur 1, 3 och 4).

Forsaljningskraft Forsaljningsmetod
Forsaljning 2011, Kvinnor | Deltid | Person till
milj. € Forsaljare % % person Homeparty | Annat
Finland 165 76 000 80 92 62 % 36 % 2%
Europa 17 842,92 11374 219 84 82 70 % 30 %

Figur 1. Statistik 6ver direktférsaljning ar 2011 (Seldia)

Figur 2 visar den uppskattade forsaljningen f6r ar 2010. Den ordinarie tabellen ar upp-

gjord i USD, och jag har dirfor konverterat siffrorna till € genom att anvinda ar 2009



medelkurs. Nir man jimfor dessa tva figurer ser man att férsiljningen stigit medan

antalet forsaljare har sjunkit i Finland. Europas forsiljning har ocksa stigit men till

skillnad fran Finland har dven férsiljarnas andel stigit.

Forsaljningskraft

Forsaljningsmetod

Uppskattad for- Person

séljning 2010, Deltid [till per-

milj. € Forsaljare Kvinnor % | % son Homeparty | Annat
Finland 150,9 80 000 80 92 61 % 36%| 3%
Europa 15 045,8 12 363 486 82 70 74 % 26%| 0%
Hela varl-
den* 87 516,2 74 013 441 76 79 75 % 18%| 7%

*Sydafrika medriknat

Figur 2. Statistik 6ver den uppskattade direktférsiljningen 2010, baserat pa 2009 siff-

ror.

Finlindarnas forsiljning/person dr hogre dn vad medeltalet dr i Europa (figur 3). For-

siljningen/person dr dock mycket ligre dn vad den 4t i de linderna vars forsiljning ar

storst (figur 5).

Forséljning/person €
Finland
2011 2171
Europa
2011 1569
Finland
2010 1886
Europa
2010 1217

Figur 3. Forsiljning/person

Nedan i figur 4 har jag listat de fem linder som har de storsta forsiljningssiffrorna.

Bara Ryssland har ett medeltal som ligger ligre in Europas medeltal.




Forsaljning Forsalj-
Nr. Land 2011, milj. € | Forsaljare ning/person
1. Frankrike 3700 480 000 7708
2. Tyskland 2 695 284 906 9459
3. Ryssland 2579 4077 181 633
4, Italien 2422 405 894 5967
5. Storbritannien 1355 426 600 3176

Figur 4. Top 5

Nir man gor en sokning pa Yritystele.fi:s sida, kommer det fram nistan 3 900 stycken
foretag som har naringsgrensklassificering 47990, 6vrig detaljhandel, ¢j 1 butik, pa torg
eller marknad. Hit hor direktforsiljning. Da finns det aven aktiebolag med i den sum-
man. Nar man soker pa bade 47990 och enskild naringsidkare, kommer det fram ca

3 600 registrerade niringsidkare/yrkesutovare.

Detta kan forklaras med att alla hemférsaljare inte ar yrkesutévare. Enligt Ritva Laurila
pa Skatteforvaltningen kan man utéva hemforsiljning pa sitt personliga skattekort,
dven om det ir vanligare att man registrerar sej som yrkesutévare. Aven dd man anmi-
ler sina inkomster pa sitt personliga skattekort kan man dra av sina utgifter f6r inkoms-
tens forvirvande. Da hemforsiljarens omsattning fran hemfoérsaljningen overstiger

8 500 €, maste hon anmala sej till registret 6ver momsskyldiga och gora sin skattedekla-
ration som en yrkesutévare. Det enda undantaget ir om hemforsiljaren far 16n fran
hemforsiljningsforetaget, och alltsa inte provision. Enligt Laurila ar det inte nagon
skillnad om hemforsiljningsféretaget betalar ut provision eller om forsiljaren far rabatt

pa sin bestillning, inkomsterna maste anda alltid anmdilas.

2.6 Hemf6rsiljningsbranchens utsikter

Det gar bra for hemférsaljningstoretagen 1 Europa, dven om det ekonomiska laget dr
svart. Enligt en artikel publicerad 16.8.2012 av Andrew McDougall pa sidan Cosme-
ticsdesign-europe.com ser det ut som trenden haller i sej dven 1 fortsittningen. Kosme-
tikan tippas vara en produkt vars forsiljning kommer att 6ka, speciellt i Polen och Bal-
tikum. Robert Strizinger skriver i sin artikel 31.8.2012 att ekonomins instabilitet 6kar

hemforsiljningen, eftersom manskor soker nya sitt att fortjana pengar pa. Personerna



soker dven sitt att forbereda sej ekonomiskt om de upplever att deras arbetsférhallan-
de inte dr sakert, och borjar dirfér med hemférsiljning. I manga ar framéver kommer
det att finnas médnga talangfulla personer som séker sej till hemforsiljningsbranschen i
och med att de blivit arbetslosa. Direktforsiljningen kommer darfor att spela en allt
storre roll pa marknaden i framtiden. Féretagen borde darfor satsa mera pa att mark-
nadsfora sina produkter via den sociala median, eftersom denna kanal kommer att bli

viktigare i framtiden.

2.7 Hemf6rsiljningsféretag och produkter

Enligt en artikel i tidningen Uusimaa (2010), som intervjuat Sormunen-Kenttild, kom-
hemforsiljningen till Finland pa 1960-talet. Dd borjade Tupperware silja sina produk-

ter via hemforsiljare.

De hemférsiljningsféretag som idag finns i Finland har ett varierande utbud av pro-
dukter och koncept. Vissa ar mycket stora, internationella féretag, medan andra ar sma
familjeforetag. Produkterna varierar mycket, som t.ex. kosmetik- och hudvardsproduk-
ter (Avon, Oriflame), koksartiklar (Tupperware), ljus (PartyLite) och klader (Me&I).
Vissa fOretag siktar in sej pa att utoka sitt nitverk genom att rekrytera fler forsaljare,
och pa det sittet fa flera kunder, medan andra inriktar sej mera pa att silja sina produk-

ter. (Sormunen-Kenttald, T. 2011 s. 8)

Overlag ar det kosmetikan som siljer bidst i Europa visar WFDSA:s statistik fran ar
2011. Detta framkommer i figur 5. Kosmetikan star for 36 % av salda produkter inom
hemférsiljningsbranchen, medan hushallsartiklar star f6r 22 %. De produkter som star

for den minsta forsiljningsvolymen ar nyttigheter (3 %) och 6vriga produkter (1 %).
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Figur 5. Forsaljning enligt produktgrupper, Europa

Hushallsartiklarna dr de produkter som siljer bist i Finland. Dessa star for 46 % av de
salda produkterna. Produkter som har med vilmaende att gora siljer bra i Finland, 45
% av forsiljningen kommer av dessa produkter. I Europa ar motsvarande siffra 14 %.
Kosmetikan, som siljer mest i Europa, siljer inte riktigt lika bra i Finland, men star

anda for 26 % av de silda produkterna. (WFDSA 2011, s. 1-2)

Klader och
accessoarer; 1

Annat; 2 %

Valmaende; 45

Figur 6. Forsaljning enligt produktgrupper, Finland
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2.7.1 Tupperware

Enligt Tupperwares hemsida ar de ett av virldens storsta hemforsiljningsforetag. Tup-
perware verkar 1 100 linder och med nistan 1 000 000 konsulenter. Tupperwares om-
sattning ar ca 2 miljarder USD. Det halls ca. 12,5 miljoner Tupperware-partyn per ar
med 100 miljoner gister. Tupperware siljer hogklassiga produkter till hemmet, t.ex.

forvaringsskalar, kastruller och koksredskap.

Vem som helst kan bli konsulent enligt Tupperwares hemsida. Det behovs inget start-

kapital. Quick Start-kassen ir till for nya konsulenter. De far da en kass med fem Tup-

perware-produkter, bordduk samt recept, broschyrer och en skolningsguide. Samtidigt
ar den nya konsulenten med i MORE-programmet som ricker 13 veckor. Ju flera fore-
visningar konsulenten hiéller inom denna tid, desto fler produkter far hon till sin kass.

Virdinnan far en virdinnegava som ér beroende pa forsiljningens slutsumma.

Da jag sjalv salde Tupperware, foljde demonstrationerna, bestallningarna och leveran-
sen av produkterna samma monster. Efter demonstrationen och bestillningarna lamn-
de Tupperware-forsiljaren ett kuvert till virdinnan dar det stod kundens namn och
summan pa bestillningen. Virdinnan samlde in pengarna av gasterna och direktforsal-
jaren fick pengarna nir hon limnade de bestillda produkterna till virdinnan. Direkt-
forsaljaren hade da bestillt varorna via en grosshandlare, och betalat rikningen dit.
Tupperware-konsulterna far provision for sin forséljning, ar 1999 var provisionen 29
%. Konsulten betalar dven for postningen. Leveranskostnader tillkommer dven for
kunderna, och konsulten fir behalla de leveranskostnader hon har fatt som overstiger
leveranskostnaderna fér paketet. Nar man borjar silja Tupperware maste man kopa en
demonstrationskass med produkter. Priset brukar man fértjana thop pa de tva forsta
demonstrationerna, och efter det bérjar man fortjina egna pengar. Man behover alltsa
inget startkapital for att borja silja Tupperware, men om man inte fir salt nigonting,
maste man sjalv betala for kassen. Tupperware skickar med papper som man kan an-

vinda som bokforingsgrund samt vid beskattningen.
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2.7.2 Avon

Ett annat hemférsaljningsforetag ar Avon. David H. McConnell grundade foretaget ar
1886, och gav Amerikas kvinnor en chans att fortjina egna pengar. Endast 20 % av
Amerikas kvinnor jobbade utanfér hemmet pa den tiden. Avons omsattning ar ca.10
miljarder USD, och dr virldens storsta direktférsiljningstéretag. Avon har ca 6,5 mil-
joner konsulenter 1 6ver 100 linder. Avon siljer hudvardsprodukter, modeprodukter

och inredningsartiklar. (Avon.fi)

Jag har intervijuat Asa Pihlstrém, som tidigare jobbat som konsult f6r Avon. Avon-
produkterna siljs oftast via utdelning av katalogerna, som konsulterna delar ut. Produk-
terna kan dven siljas via homepartyn, och da far virdinnan en virdinnegava. Gavan ér
inte bunden till nagon viss forsiljningssumma. Kunderna bestiller sina produkter av
konsulten, som i sin tur skickar sin bestallning till Avon. Har tillkommer inga leverans-
kostnader f6r kunden. Om konsultens hela bestillning 6verstiger 80 € tillkommer inga
leveranskostnader for att fa paketet skickat till narmaste postkontor. Om konsulten vill
ha paketet hemkért, kostar det 3,50 € pa en bestillning vars summa 6verstiger 80 €.
Konsulten fir ingen provision for sin forsiljning, istillet far hon 25 % rabatt pa de ar-
tiklar hon bestallt. For att borja silja Avon-produkter kravs inget eget startkapital.
Avon informerade inte om varken bokféringsskyldighet eller skyldighet att betala skatt
pa inkomsterna, da Pihlstrém borjade som konsult. Om man vill bli team-ledare maste
man ha ett FO-nummer. En team-ledare rekryterar andra forsiljare, som blir medlem-
mar i teamet. Team-ledaren far dven provision fOr sina deltagares forsiljning. Konsul-
terna far ingen liknande skolning som jag fick da jag borjade silja Tupperware. Team-
ledarna brukar halla méten varje eller varannan manad, da konsulterna far information
om nya produkter. Dessutom ordnas en speciell hudvardsskolning f6r nya konsulter

nagra ganger per 4r.

2.7.3 Me&i

Pa Me&i:s hemsida berittas det att Susan Engvall och Helene Nyrell grundade foreta-
get ar 2004. Me&i siljer ansvarsfullt producerade kldder f6r bade barn och vuxna via

hemf6rsiljning. Me&i har dven en outlet webshop. For tillfillet siljs kliderna i fem
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linder i Europa och har ca. 750 férsiljare. Me&i ir alltsd ett svenskt féretag med hu-

vudkontor i Malmo.

Me&i kommer ut med tva kollektioner per ar. Som forsiljare maste du képa in bada
tva, men du kan betala inkopen 1 12 rater. Forsaljaren maste dven halla 25 demonstra-
tioner per sisong, vilket betyder 1-2 demonstrationer 1 veckan. Om konsulten inte kan
halla s manga demonstrationer, kan hon istillet bli en juniorforsiljare. Da maste hon
halla 15 demonstrationer per sisong. Konsulten tar emot kundernas bestillning och
skickar in dem till féretaget. Kunderna far varorna levererade direkt hem till sej. Kon-
sulten far provision for sin forséljning. For en vanlig férsiljare dr provisionen 29,8 %
pa priset exklusive moms. For en juniorforsiljare dr provisionen 24,4 %. Me&i kriver
att man maste vara registrerad i férskottsuppbordsregistret, och berittar dven pa sina
finsksprakiga sidor att man maste anmala sej till registret 6ver momsskyldiga, om ens

omsittning overstiger 8 500 €. (Me&i 2012)

2.7.4 Lady Hotlips

Foretaget siljer sexleksaker, intimprodukter och underklader via hemférsiljning (Hot-
lips). Foretaget Oy Fun Home Sales Ab grundades ar 2008, men hemforsiljningen gar
under namnet Lady Hotlips. Deras omsittning ar 2010 var 124 000 € (Kauppalehti),

men om det kommer bara fran hemforsiljningen eller ifall hela foretags omsattning dr
medriknat framkommer inte. Pa Y'T] finns dven registrerat foretaget HL-Property Oy

som har Hot Lips som ett registrerat namn under sej.

Pa Lady Hotlips hemsida kan man lidsa att man behéver ett startkapital pa 290 € och da
far man foérevisningsprodukter, broschyrer och skolning, som tillsammans ar varda
over 800 €. Nya produkter kan man bestilla till nedsatt pris. Hemforsiljarens provision
ar 30-35 % av forsaljningen. Bestillningarna levereras till hemférsiljaren pa 2-5 dagar,
och hemférsiljaren levererar varorna till virdinnan. Virdinnan far bestalla en virdin-
negiva om den totala férsiljningen dr 6ver 200 €. Gavans virde dr 5 % av den totala
torsaljningen. Ifall mer dn 12 gister deltar i homepartyt far vardinnan en 6verrask-

ningsgava vird 20 €, och om férsiljningen verstiger 500 € far virdinnan en extra gava

vird 50 €.
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2.8 Demonstrationer i hemmet

For att arrangera en demonstration 1 hemmet, kommer kunden (virden eller virdin-
nan) 6verens om en tidpunkt med hemforsiljaren, dd hon kommer till kundens hem.
Virdinnan bjuder sedan in gister, oftast 5-15 stycken, och hemférsiljaren demonstre-
rar sina produkter for gisterna. Virdinnan far oftast en virdinnegava, som kan vara
helt eller delvis beroende pa forsiljningens slutsumma for demonstrationen. Direktf6r-
siljaren bestiller sedan produkterna fran sin egen organisation och fér dem till virdin-

nan, som delar ut produkterna till gisterna. (Sormunen-Kenttild, T. 2011 s. 12-13)

2.9 Forsiljningsprocessen

Jag har intervjuat Asa Pilstrém, som tidigare silt Avon-produkter. Avon utkommer
med nya produktkataloger var tredje vecka. Man kan silja dessa produkter via sedvanli-
ga homepartyn, dir virdinnan bjuder hem sina vinner, och konsulenten haller sin £6-
revisning. Vardinnan far da vilja en virdinnegiva som inte ar beroende pa forsaljning-
en. Pihlstrom salde istéllet produkterna genom att dela ut kataloger till vinner och be-
kanta samt limnade en katalog pa arbetet. Katalogerna maste konsulenten sjilv betala
for. Aven om katalogerna var i kraft 3 veckor, var forsiljningstiden kortare. D4 Pihl-
strém satte in bestallningen sista dagen da katalogen var i kraft (onsdag), kom paketet
med produkterna efter ca. en vecka. Da hade Pihlstrom egentligen bara tvd veckor pa
sej att silja de nya produkterna. Katalogerna kan bestillas i f6rvig si att under kampan;
1 kan man bestilla kampanj 2:s och 3:s kataloger. For att spara pa resurser satte Pihl-
strom med den nya katalogen tillsammans med bestillningen. Pa detta sitt behovde
hon inte kora tva ganger till sina kunder eller betala postkostnader for att skicka katalo-

gerna tidigare till kunderna.

For att askadligbra processen bittre borjar konsulenten med att silja Avons produkter
vecka ett, som ar fOrsta veckan i kampanjen. I processen utgir jag frin min intervju av
Pihlstrom och hur hon silde sina produkter. Pihlstrém, som ny konsulent, fick katalo-
gerna f6r kampanj 1 1 processens forsta vecka. Katalogerna far den nya konsulenten

oftast av den som rekryterat konsulenten eller via team-ledaren. Under vecka ett och
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tva delade Pihlstrém ut katalogerna, och under vecka tre kom bestillningarna in. Da
bestillningarna kom in f6érde Pihlstrém in dem pa Avons hemsida, under sin egen sida.
Bestillningen skickas via nitet till Avon. Konsulenten kan gora tre bestillningar under
en kampanj, bestillningsdagarna idr alltid onsdagar. Pihlstrém brukade sitta in sin be-
stillning endast en gang per kampanj, eftersom hon inte silde i sa stor skala att hon
skulle ha fatt thop en bestillning pa minst 80 € pa en vecka. Om bestillningen till Avon
var mindre dn 80 € fick Pihlstrém inte 25 % rabatt pa bestallningen. Det betydde alltsa
att hon inte fick nan vinst av att silja produkterna. Om bestillningen var under 80 €
maste Pihlstrom dven betala sjilv for fraktkostnaderna. Da bestallningen var 6ver 80 €
kom paketet till posten gratis. Pihlstréms medelforsiljning / 3 veckor var ca. 180 €.
Under vecka fyra, som dven ir forsta veckan i kampanj 2, sorterade Pihlstrom bestall-
ningarna och skickade rikningarna via e-mail. Vissa konsulter tog betalt pa férhand,
medan Pihlstrom ansag att det var littast att ta emot betalningarna i efterskott. Da viss-
te hon sikert ifall alla produkterna kommit och kunde skicka rikningen pa den ritta
summan till kunderna. Under vecka fem delade Pihlstrom ut bestillningarna med de
nya katalogerna. Tillsammans med produkterna gav hon dven hemférsiljningshand-
lingarna. Da var det dven vecka tva i kampanj 2. Vecka fem betalade kunderna sin rak-
ning, och Pihlstrém fick da in 180 €. Vecka sex kom det in nya bestillningar, och Pihl-
strtéom betalade dven den f6rra rikningen till Avon och skickade in den nya bestillning-
en. I detta fall var rikningen 140 €. 25 % rabatt pa rikningen ar 45 €, men Pihlstrém
maste sjalv betala for katalogerna och provtérpackningar. Under en sexveckorsperiod
har alltsa Pihlstrom fortjanat 1 medeltal 40 €. Da Avon har ca. 18 kampanjer per ar,
betyder det alltsa att Pihlstroms intakter for ett ar dr i medeltal 810 €. Da Pihlstrom
salde Avon-produkter silde hon nistan uteslutande till sina vinner och arbetskamrater,
och dessa litade hon pa att de betalade sin bestallning. Om Pihlstrom istallet skulle ha
salt produkterna via homepartyn, skulle hon ha tagit betalt i samband med 6verlatelsen

av produkten eller pa férhand.
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ecka 1

*Katalogen kommer

eUtdelning av katalogen till
kunderna

ecka 4

eBestallningen kommer fran
foretaget i mitten av veckan

*Bestallningarna packas
eRdkningarna skickas per e-mail
*Nya kataloger kommer

ecka 5

e Utdelning av bestallningarna

e Utdelning av katalogerna
*Betalningen av kunderna kommer
e+ 180 €

ecka 2

e Katalogutdelningen fortsatter

Vecka 3

eBestallningarna tas emot
eBestallningen satts in till foretaget
*180 € (medeltalet)

ecka 6

Betalning av rakningen till foretaget
-140 € (netto +40 €)

Nya bestallningar tas emot
Bestallningarna gors till foretaget

Figur 7. Avonkonsulentens férsiljningsprocess

2.10 Skillnaden mellan privatperson och yrkesutévare

I medeltal fortjanade Pihlstrom 810 € per ar. Som privatperson som utévar hemfor-
saljning skulle da Pihlstrém ange 810 € som inkomster pa sitt skattekort. Utgifter f6r
inkomstens forvirvande skulle da vara kostnaderna for katalogerna, provforpackning-
arna samt kostnader for resorna da hon sokt paketet fran posten och kort produkterna
till sina kunder. Pihlstrém kan dven dra av andra kostnader som uppkommit, t.ex. tele-
fonkostnader, kontorsmaterial och liknande kostnader som uppkommit fran hemfor-
siljningen. Dessa inkomster och utgifter riknas med da den slutgiltiga skatten raknas ut

pa Pihlstroms inkomster.

Som yrkesutévare dr Pihlstrom skyldig att f6ra bok med enkel bokféring pa sina in-

komster och utgifter. Da hennes kunder betalar f6r sina produkter, skriver hon in hela
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summan som inkomst, och da hon betalar sin rikning till Avon, skriver hon in hela
summan som utgift. Om man tar Pihlstréms medelinkomster som exempel, bokfor
hon 180 € som forsiljning och 145 € som utgifter. Hon bokfor dven utgifter for resor,
telefon och andra utgifter. Bokforingen har hon som underlag dd hon gor sitt bokslut.
Pihlstrom ar inte skyldig att betala moms, eftersom hennes omsattning med dessa siff-

ror skulle vara ca. 3 200 €.

2.11 Yrkesutovare eller rorelseidkare?

Eftersom en yrkesutovare inte behover ha dubbel bokforing, dr det viktigt att veta vem
som ir yrkesutovare och vem som ar en rorelseidkare. Yrkesutovare har dven andra
littnader 1 bokforingsskyldigheten. En yrkesutovares personliga kompetens ar i en cen-
tral roll. Lakare, kosmetologer och férsiljningsrepresentanter ar yrkesutovare. En r6-
relseidkare ar man om man bedriver man sin verksamhet f6r att fortjana pengar, och
verksamheten dr fortgaende. En restaurangigare ar en rorelseidkare. Juridiskt sett ar

det ingen skillnad mellan rorelseidkare eller yrkesutévare. (Salin M. 2005 s. 10-11)

Skillnaden mellan en yrkesutévare och en rorelseidkare dr ocksa den att yrkesutévaren
inte behover sa stora produktionsverktyg som en rorelseidkare. Aven investeringsbe-

hovet och organisationen dr mindre. (Leppiniemi J. & Leppiniemi R. 2010 s. 130)

Det ricker med att man anmaler till Skatteférvaltningen nir man bérjar som yrkesut-
ovare eller rorelseidkare, men i vissa branscher kravs ett sdrskilt tillstind (t.ex. taxitrafik
och elentreprenad). Da yrkesutovningen boérjar fyller man 1 blankett Y3, och dessa
uppgifter formedlas till Skatteférvaltningen. Vid behov skickas uppgifterna vidare till
handelsregistret. Om yrkesutévaren vill anmaila sej till registret 6ver momsskyldiga,
torskottsuppbordsregistret eller arbetsgivarregistret kan man gora det pa samma blan-
kett. P4 basis av denna etableringsanmalan far yrkesutévaren ett FO-nummer. Bade
yrkesutovare och rorelseidkare bedriver sin rorelse i sitt eget namn, vilket betyder att de

sjalva ansvarar for rérelsen med sin personliga egendom. (Skatteférvaltningen(c))
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3 Bokforing

Enligt bokforingslagen ér alla yrkesutvare och personer som driver en rérelse bokfo-
ringsskyldiga. Det betyder att man maste bokfora sina inkomster och utgifter under
rikenskapsperioden. Vid rikenskapsperiodens slut maste man dven gora bokslut. Bok-
toringslagen, bokforingsférordningen och bokféringsnaimnden styr 6ver hur bokfo-

ringen skall goras. (Salin M. 2005 s. 10)

Spec. for-
teckning
Noter Grund- Huvud- Resultat-

bok bok rikning

Figur 8. Bokforingskedjan for en yrkesutovare

3.1 Yrkesutovarens bokféring

Enligt bokf6ringslagen (7 kap 1-5§) behover en yrkesutévare inte ha dubbel bokféring.
Yrkesutovaren skall f6ra bok om sina inkomster, betalda utgifter, raintor och skatter
samt dven uttag av varor och tjanster for eget bruk. Dessa handelser skall foras in 1
bokforingsboken, som skall vara bunden. Om man f6r bok maskinellt, sa skall bokf6-
ringsboken bindas in genast efter bokslutet med numrerade sidor. Yrkesutévaren be-
héver inte géra upp en balansrikning vid bokslutet, men denne maste tillféra vissa spe-
cificerade forteckningar till bokslutet. Rakenskapsperioden ar ett kalenderar, och bok-
slutet skall upprattas inom tva manader efter rakenskapsperiodens slut. Bokforings-

bockerna skall forvaras 1 6 ar.

En yrkesut6vare har en egen version av resultatrikningen, och han £6r bok bara 6ver
sin affirsverksamhet. Om en yrkesutévare vill, kan han féra dubbel bokféring. Da
maste han dven anvinda sej av faktureringsprincipen vid bokforingen och bokslutet.

(Leppiniemi J. & Leppiniemi R. 2010 s. 17, 114, 130)
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Rikenskapsperioden foér en yrkesutovare dr alltid ett kalenderar, vilket betyder att peri-
oden alltid slutar 31.12. Det enda undantaget dr da yrkesutovaren borjar eller avslutar
sin verksamhet. Da kan perioden vara kortare eller lingre dn ett ar, men hogst 18 ma-

nader. T.ex. om yrkesutovaren pabérjar sin verksamhet 15 september X0, far denne

vilja om hans rakenskapsperiod slutar 31.12.X0 eller 31.12.X1. (Salin M. 2005 s. 11-12)

3.2 Enkel bokféring

Vid enkel bokf6ring skriver man in hindelserna endast under ett konto. Hindelserna
skall skrivas som inkomst, utgift, rinta, skatt eller som eget bruk. Hindelserna skrivs in
1 bokféringsboken da man fatt pengar eller da man betalat nagot. Man maste dven veri-

tiera varfor man fatt pengarna. (Salin M. 2005 s. 21)

Nagra enkla grundregler:
e Spara alla fakturor och kvitton
0 Numrera dem
e Skriv in alla hiandelserna i grundboken
o Skriv in hindelserna 1 kronologisk ordning
e Skriv in hindelserna i huvudboken
o Liknande hindelser under samma konto
e Gor bokslut vid rikenskapsperiodens slut
o Resultatrikning
o Vissa specificerade forteckningar istillet for balansrikning

(Starta Eget, Bokforingslagen 7 kap 4Y)

3.2.1 Verifikationer

Bokféringen gbrs upp pa basis av verifikationer (Salin M. 2005 s. 17). Verifikationer
kallas alla fakturor och kvitton som skall sparas och foras in i bokféringen. Dessa skall
numreras. Det l6nar sej att spara dessa verifikationer 1 en parm pa ett organiserat sitt.

(Starta Eget)
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Verifikationer kan ocksa vara bankens kontoutdrag. Verifikationen skall vara daterad.
Datumet ar oftast hindelsedatumet for inkopet eller forsiljningen eller det datum da
rikningen skrivs. Pa inkomstverifikationerna skall det framkomma vad man salt och
nir produkterna har 6verlatits at kunden. Pa utgiftsverifikationerna skall det pa samma
satt framkomma vad man képt och nir produkterna har blivit mottagna. For skatte-
tekniska skal ar det dven viktigt att det framkommer att utgifterna inte ar yrkesutova-
rens privata utgifter. Vid kontantbetalning av utgifter maste man oftast ha originalkvit-
tot som man fatt av forsaljaren. Om man inte har fatt kvitto av forsaljaren, maste man
gora en egen verifikation som man undertecknar. Sa lingt som moijligt skall man anda
undvika dessa sjilvskrivna verifikationer, eftersom Skatteforvaltningen kan anse dem

som opalitliga. (Salin M. 2005 s 17, 19)

3.2.2 Grundbok

Pa basis av verifikationerna skrivs hindelserna in i grundboken i kronologisk ordning.
Niar man skriver in dem skall det framkomma verifikationsnummer, datum, vad for
hindelse det handlar om och summa under ritt konto. (Starta Eget; Salin M. 2005 s. 17

och bilaga 2)

Nedan finns ett mycket enkelt exempel pa hur enkel bokféringen kan se ut i grundbo-
ken f6r en hemforsaljare. Varje ink6p (utgift) och forsiljning (inkomst) skall bokforas.
Di en hemfoérsiljares omsittning 6verstiger 8 500 € dr det mycket viktigt att denne

bokfér momsens andel, eftersom den skall redovisas till Skattef6rvaltningen.

Nr. Datum Handelse |Inkdp 23 % |Forsdljning 23 % | Momsskuld | Momsfordran
1. 3.1 Inkdp 100 23
2. 5.1 Forsaljning 200 46
3. 6.1 Forsaljning 100 23
4, 10.1 Inkdp 160 36,80
5. 17.1 Forsaljning 120 27,60
6. 23.1 Forsaljning 50 11,50

Figur 10. Exempel pé enkel bokforing.

En yrkesutovare kan anvinda sej av kontantprincipen da han bokfor sina inkomster

och utgifter. Om han vill kan han anvinda sej av prestationsprincipen. Prestationsprin-

21



cipen betyder att man bokfér inkomsterna da man 6verlater produkterna till kunden.
Pa samma sitt bokfér man utgifterna da man far de produkter man fatt. (Leppiniemi J.

& Leppiniemi R. 2010 s. 41, 131)

3.2.3 Huvudbok

Vid bokforing t6r hand maste man sjilv fora in hindelserna 1 huvudboken. Nir man
anvinder bokféringsprogram fors hindelserna in i huvudboken under de ritta konto-

na. I huvudboken fors hindelserna in under sina egna hindelsekonton. (Starta Eget)

Nedan finns ett mycket enkelt exempel av en huvudbok. Hir finns alla samma hindel-
ser som i figur 3, men nu syns hindelserna under kontona. Hir kan man t.ex. se att

man gjort inképen 3.1 och 10.1, och far da en battre bild av hur ofta ink6pen gjorts.

Inkép 23 %
3.1 100
10.1 160
Forsaljning 23 %
5.1 200
6.1 100
15.1 120
23.1 50
Momsskuld
5.1 46
6.1 23
17.1 27,60
23.1 11,50
Momsfordran
3.1 23
10.1 36,80

Figur 11. Exempel pa huvudbok

I huvudboken finns alltsa precis samma information som i grundboken, den ar bara
uppstilld pa ett annat sitt. Hir skrivs verifikationerna in konto £6r konto, alltsa i sys-
tematisk ordning. De dldsta hindelserna kommer forst under varje konto, och kontona

kommer i nummerordning, med det ligsta numret f6rst. (E-conomics)
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3.2.4 Hemf6rsiljarens bokféring

En hemférsiljare, som inte deklarerar sina inkomster och utgifter pa sitt privata skatte-
kort, ska fora bok 6ver sina inkomster och utgifter. De centrala punkterna hemforsalja-

ren ska bokfora enligt bokforingslagen ar:

e [orsiljningen, alltsa sina inkomster, exklusive moms
e Uttag for eget bruk

o Skattefritt, men moms maste betalas enligt skatteférvaltningen
e Inkop exklusive moms

e Opvriga ordinira kostnader

o Marknadsféringskostnader, t.ex. provforpackningar och gavor
o Forsiljningskostnader, t.ex. fraktkostnader
o Resekostnader
o Administrativa kostnader, t.ex. telefonkostnader och kontorsmaterial
o Kreditforluster
o Bilkostnader, da de hor till yrkesverksamheten

(Salin, M. 2005, 49, 51-58)

Vissa handelser ar mera sillsynta f6r en hemférsiljare, men dven de maste bokforas.
Det kan t.ex. vara representationskostnader, finansiella intdkter (sasom rinteintikter

for bankkontot) eller 6vriga intakter.

Yrkesutovaren kan inte betala 16n it sej sjilv, men han har ritt att géra uttag for eget
bruk ocksa i pengar. Da skriver han upp den summan han tagit ut under kontot "Uttag
for eget bruk”. Yrkesutovaren betalar inte skatt pa de penninguttag han gor, utan skat-

ten raknas pa basen av foretagets arsinkomst. (Yrityssuomi)

3.2.5 Exempel pa Pihlstroms bokféring

I detta exempel anvinds Asa Pihlstrém som jag intervjuat for detta arbete. Hon fick in

bestillningar till ett virde av ca. 180 € (i medeltal) var tredje vecka. Pihlstrom ar berit-
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tigad att anvinda sej av enkel bokforing och kassaprincipen da hon gér upp sin bokfé-
ring. Pihlstrém bokfor sina inkomster varje gang hennes kunder betalar henne och ut-
gifter da hon betalar sin rikning till féretaget. Det 16nar sej £6r Pihlstrém att f6ra dag-
bok 6ver sina bilkostnader di hon for produkterna till kunden. Aven telefonkostna-
derna bokfors som utgifter. Pihlstrom kan géra upp sin bokféring i en inbunden bok

eller genom att anvinda Excel.

3.3 Dubbel bokféring

Nir man anvinder sej av dubbel bokféring, skrivs hindelserna in pa minst tva konton
istillet for pa ett, som i enkel bokféring. Hir kan man ta hjilp av T-konton for att for-
sta handelserna bittre, och dd betyder vanster debet och hoger kredit. (Salin, M. 2005 s.
22)

Kontona delas in i olika grupper. Grupperna ir:
e Tillgangskonton
o T.ex. kassa och bank
o Pengarna okar pa debet-sidan, och minskar pa kredit-sidan.
e Utgiftskonton
o T.ex. inkop och telefonutgifter
o Utgifterna okar pa debet-sidan, och minskar pa kredit-sidan.
e Inkomstkonton
o T.ex. forsiljning
o Forsiljningen minskar pa debet-sidan och 6kar pa kredit-sidan.
e Bokslutskonton
o Resultatkonto
* Pa debet-sidan skrivs utgifterna och periodens resultat in.
= Pi kredit-sidan skrivs inkomsterna in.
o Balanskonto
* Pa debet-sidan skrivs tillgdngarna in
®  Pi kredit-sidan skrivs skulderna in.

(Tomperi, S. 2004 s. 18-30)
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4 Yrkesutovarens bokslut

Om yrkesutovaren anvinder sej av enkel bokf6éring, maste han géra bokslut senast tva
manader efter rikenskapsperiodens slut. Vid dubbel bokféring har han fyra manader
pa sej att gora bokslutet. Till bokslutet hor resultatrikningen och en specificerad f6r-
teckning pa vissa saker. Om yrkesutévaren har anvint sej av dubbel bokféring, hor
resultatrikningen, balansrikningen och noter till bokslutet. Bokslutet ska undertecknas
och dateras av yrkesutévaren. Vid enkel bokforing gérs bokslutet oftast i samma béck-

er som bokféringen. Noter ér bilagor till resultatrikningen och balansrikningen. (Salin,

M. 2005 s. 113-114; Bokforingslagen 3. kap 1€)

Vid bokslutet avslutas kontona 1 bokféringen, och dessa summor flyttas 6ver till resul-
tatrikningen, och om man ér skyldig att uppgora en balansrikning, till balansrikningen.
Nista rikenskapsperiod borjar med att man 6ppnar nya konton 1 bokféringen. Om

yrkesutovaren uppgjort en balansrikning, 6verfors balansrikningens saldon till den nya

bokforingen. (Salin, M. 2005 s. 128, 132)

4.1 Resultatrikning

Med resultatrikningen visar yrkesutévaren eller foretaget hurudan vinst man gjort, och
hur vinsten uppkommit. Den baserar sej alltsa pa bokféringen. Tomma rader lamnas
bort, alltsa sidana rader som resultatet dr ”0” pa bade f6r denna och féregiende riken-

skapsperiod. (Ernst & Young. 2008 s. 105; Leppiniemi, J. & Leppiniemi, R. 2010 s. 61)

Yrkesutovaren kan gora upp sin resultatrakning enligt yrkesutovarens resultatraknings-
schema. Schemat bestims i bokféringstérordningens 1. kap 5§. Yrkesutovaren kan, vid
dubbel bokféring, istillet anvinda sej av schemat som finns i bokféringsférordningens
1. kap 1§, resultatrakning enligt kostnadsslag. Om yrkesutévaren anvinder sej av pre-
stationsprincipen i resultatrikningen, skall han meddela detta i resultatrikningen eller i

en bilaga till resultatrakningen. (Leppiniemi, J. & Leppiniemi, R. 2010 s. 130-131, 172)
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I resultatrikningen skall rikenskapsperiodens inkomster och uttag f6r eget bruk tas

upp som intikter. Fran dessa intikter skall det dras av utgifter, avskrivningar, rintor

och skatter. Dessa skall vara tillrickligt specificerade. (Bokforingslagen, 7 kap. 4§)

Resultatrikningsschemat for en yrkesutovare ser ut sa hir:

INTAKTER

Intakter av yrkesutovning
Ovriga ordinéra intikter
Extraordindra intakter
Uttag for eget bruk
Minskning av reserver

KOSTNADER

Material, fornddenheter och varor
Vid rdakenskapsperiodens borjan 0,00
Inkép under rakenskapsperioden 0,00

Vid réakenskapsperiodens
slut 0,00

Léner

Hyror och arrenden
Ovriga ordinira kostnader
Avskrivningar
Extraordindra kostnader
Rantor

Okning av reserver
Direkta skatter
VINST/FORLUST

(Leppiniemi, J. & Leppiniemi, R. 2010 s. 131-132)

4.2 Balansrikning eller specificerad férteckning

31.12.X1

0,00
0,00
0,00
0,00

0,00 0,00

0,00

0,00
0,00
0,00
0,00
0,00
0,00
0,00
0,00

0,00 +/-0,00

31.12.X0
0,00
0,00
0,00
0,00

0,00 0,00

0,00
0,00

0,00

0,00
0,00
0,00
0,00
0,00
0,00
0,00
0,00

0,00 +/-0,00

I stillet for balansrakningen skall yrkesutovaren foga till bokslutet en specificerad for-

teckning pa foljande:

e anskaffade omsittningstillgangar f6r yrkesutdvningen

e bestdende aktiva som finns vid rikenskapsperiodens slut

e fordringar och skulder som uppkommit i och med yrkesutévningen

® reserveringar
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e (Bokforingslagen 7. kap 4§)

Om yrkesutovaren valt att ha dubbel bokféring och anvint sej av prestationsprincipen
vid bokféringen, dr han skyldig att uppfora en balansrikning. Balansrikningen ger
uppgifter om den bokféringsskyldiges ekonomiska situation. I balansrikningen skall
det dven finnas motsvarande uppgifter frin féregiende ars bokslut. (Leppiniemi, J. &

Leppiniemi, R. 2010 s. 61, 114)
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5 Beskattning

En yrkesutévare dr oftast skyldig att betala olika sorters skatter. Dessa kan vara moms,

forskottsinnehallning samt kapital- och forvirvsinkomster. (Salin, M. 2009 s. 9)

Som yrkesutévare far man ett skattekonto, som Skatteforvaltningen uppritthaller. Pa
detta konto bokférs de skatter man deklarerat och skatter man betalat pa eget bevag.
Hir bokfors dven rantorna pa skatterna. Inkomstskatterna bokfors inte hir, och inte
heller arvsskatter, fastighetsskatter, skogsvardsavgifter eller 6verlatelseskatter. Till skat-
tekontot hor dven momsen. En gang i manaden sammanstills hindelserna pa skatte-
kontot till ett kontoutdrag. Skatteférvaltningen uppehaller ocksa webbtjansten Skatte-
konto, dir man kan kontrollera sina uppgifter, betalningar och aven gora sin period-

skattedeklaration. (Skatteforvaltningen(k))

Enligt Laurila (2012) kan hemfoérsaljaren dven deklarera sina inkomster pa sitt privata
skattekort. Da betyder det att hemférsiljaren inte raknas som yrkesutévare, och ar da
inte heller bokforingsskyldig. Pa det privata skattekortet kan man aven avdra de utgifter
som kommit med inkomstens forvirvande, m.a.o. telefonkostnader, bilkostnader och
ink6p av varor. Hir far man dven gora avdrag f6r arbetsrum om man anvinder ett rum
av hushallet till detta. Man betalar inkomstskatt pa dessa inkomster. Da omsittningen
overstiger 8 500 € maste hemférsiljaren anmala sej till momsregistret och dven gora sin

skattedeklaration som yrkesutovare.

5.1 Forskottsskatt

Yrkesutovaren betalar oftast forskottskatt pa sina inkomster som uppkommit av yrkes-
utévningen. Oftast faststiller Skatteforvaltningen skatten pa basis av det foregaende
skattedrets inkomster. Nar yrkesutOvaren startar sin verksamhet, skall han uppskatta
sina inkomster och anmila dessa till Skatteférvaltningen. Nir sedan verksamheten bor-
jat kan forskottskatter ansokas om. Yrkesutovarens andra inkomster och avdrag inver-
kar ocksa pa skatten, det ar alltsa inte bara de inkomster och avdrag for yrkesutévning-
en som tas i betraktande. Da Skatteférvaltningen beriknat forskottsskattens storlek,

skickar de hem beslutet med en giroblankett, som yrkesutévaren anvinder fOr att beta-
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la in sin forskottsskatt. Om yrkesutovaren redan foregaende ar betalat férskottskatt,
skickar Skatteforvaltningen per automatik beslutet for forskottsskatten vid arsskiftet.
Det dr viktigt att yrkesutévaren kontrollerar de uppgifter som férskottsskatten grundar
sej pa, eftersom forskottsskatten ska motsvara det skattebelopp som sedan ér det slut-
giltiga for beskattningsaret. YrkesutGvaren ska dven folja med resultatet for sin rorelse,
och ans6ka om dndring for forskottsskatten hos Skatteverket om resultatet ser ut att
avvika frin de uppskattade inkomsterna. Om yrkesutovaren betalat f6r mycket skatt,
far han dterbaring, och om han betalat for lite skatt, far han kvarskatt. Yrkesutévaren
kan dven betala kompleteringsforskott om han mirker att han betalat for lite forskotts-

skatt. (Skatteférvaltningen(d))

Yrkesutovaren betalar sin forskottskatt i tva eller flera lika stora rater. Ar 2012 4r det
minsta skattebelopp som ska betalas 170 €, och om forskottskatten dr mindre 4n det,
riknas skatten ut i samband med den slutgiltiga beskattningen. P4 Skatteforvaltningens
sida finns en uppgjord tabell, ifran vilket man ser i hur méanga rater man betalar skatt.
Exempelvis om den betalda skatten ar mellan 170 € och 500 €, betalas skatten 1 2 rater,
men om skatten Gverstiger 10 000 € betalas den i1 12 rater. Om man betalat sin f61-

skottskatt for sent, tillkommer forseningsranta, som ar 2012 ar 8,5 %. (Skatteforvalt-

ningen(b))

5.2 Forvirvs- och kapitalinkomster

Dessa inkomster riknas ut sa, att man fran yrkesutévarens verksamhets inkomster drar
ifran de utgifterna som tillkommit av naringsverksamheten. Fran det resultatet subtra-
herar man forlusterna fran féregiende skattear. Da har man fatt den foretagsinkomst,

som skall fordelas till kapital- och férvirvsinkomster. (Skatteforvaltningen(e))

5.2.1 Kapitalinkomst

Forst faststills kapitalinkomsten genom att rikna ut foregdende ars nettoférmogenhet.
Om yrkesutovaren boérjat sin verksamhet samma ar, riknar man med samma érs netto-

tormogenhet. (Skatteforvaltningen(e))
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Nir man riknar ut nettoférmégenheten tas bara yrkesutévningens f6rmégenhet och
skulder med 1 berdkningen, alltsa inte yrkesutovarens personliga formogenhet eller
skulder. Detta giller dven om dessa utgifter skulle sta med 1 bokféringen. Till f6rm6-
genhet riknas exempelvis pengar pa banken, de produkter yrkesutévaren képt in (s.k.
lager) som beriknas till ligsta virde, samt sidana maskiner som anvinds vid yrkesut-
ovningen. Som skulder riknas bara de skulder som tillkommit i yrkesutévningen. Frin
férmdbgenheten subtraherar man skulderna, och fir da nettof6rmogenheten. (Salin, M.

2009 s. 51-58)

20 % av nettoférmogenheten dr kapitalinkomst. Yrkesutévaren kan dven yrka pa att
bara 10 % eller 0 % av nettofé6rmogenheten tas 1 beaktande vid utrakningen av kapital-
inkomsten. Ar 2012 beskattas kapitalinkomsten med 30 % skatt, och for den kapitalin-

komst som 6verstiger 50 000 € idr skatteprocenten 32 %. (Skatteforvaltningen(e))

5.2.2 Forvarvsinkomst

Efter det att man riknat ut kapitalinkomstens del, riknar man ut férvirvsinkomstdelen.
Fran den foretagsinkomst man ridknat ut, drar man av kapitalinkomstens del. Den del
som kvarstar dr forvirvsinkomst. Pa forvarvsinkomsten betalar man skatt progressivt.

(Skatteforvaltningen(e))

Foretagsinkomst: 15000
Nettoformogenhet: 5000
Kapitalinkomst: 1000 (5000 x 0,20)
Forvarvsinkomst: 14000 (15000-1000)
Kapitalinkomstskatt: 300 (1000 x 0,30)

Figur 10. Exempel pad berikning av kapital- och foérvirvsinkomst.
Niringsidkarens foretagsinkomst har berdknats till 15 000 €1 figur 10. D4 har man allt-

sa subtraherat yrkesutévningens utgifter fran yrkesutovningens inkomster. Nettofor-

mogenheten har berdknats till 5 000 €, genom att subtrahera yrkesutévarens skulder
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fran formogenheten. Kapitalinkomsten ar 20 % av nettoférmogenheten (5 000 €), allt-
sa 1 000 €. Denna kapitalinkomst beskattas med 30 % kapitalinkomstskatt, alltsa 300 €.
Fran féretagsinkomsten drar man bort kapitalinkomsten 1 000 €, som beskattats skilt.

Forvirvsinkomsten dr da 14 000 €. Den beskattas progressivt enligt Skatteférvaltning-

ens tabell.

5.3 Avdrag i beskattningen

En yrkesutévare kan géra avdrag i beskattningen pa de kostnader som kommit i och
med yrkesutévningen. Det gér inte att gora upp en lista pa de avdragsgilla kostnaderna,
istillet avgors avdragsgiltigheten fran fall till fall. Om yrkesut&varen har gjort avdrag
tor momsens del, far han 1 inkomstbeskattningen avdra den momsfria delen av kostna-
den. Man far bara dra av den delen av kostnaderna som uppkommit via yrkesutévning-
en. Det betyder att i vissa fall maste man uppskatta den personliga delen av kostnader-

na och den del som uppkommit via yrkesutévningen. (Salin, M. 2009 s. 63-64)

De vanligaste kostnaderna f6r en hemfoérsiljare tas upp 1 foljande kapitel.

5.3.1 FoPL och frivillig olycksfallsforsikring

Enligt Salin (2009 s. 65)dr dessa premier dr avdragsgilla 1 beskattningen. I vissa fall més-
te yrkesut6varen ta en FOPL-forsakring, men dven en frivillig sidan ar avdragsgill. Om
yrkesutovaren tecknar en frivillig olycksfallsférsakring far han dven avdra den. Yrkes-

utovaren far inte avdra frivilliga pensionsforsakringar i beskattningen.

5.3.2 Telefonkostnader och sanktionskostnader

Yrkesutovaren far dra av den del av telefonkostnaderna som uppkommit via yrkesut-
ovningen. Hir maste man pa nagot sitt forsoka uppskatta hur stor del av telefonrik-
ningen som ar relaterat till yrkesutovningen. For privata samtal fir man inte gora av-
drag. Sanktionskostnader ér inte avdragsgilla, iven om de ska bokféras. (Salin, M. 2009
5. 00)
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5.3.3 Arbetsrum och bilkostnader

Om yrkesutovningen sker i hemmet, har man ritt att dra av kostnaderna fér den del av
bostaden som man anvinder i yrkesutdévningen. Man fir dra av 180 €/4ar for arbets-

rummet om det ar friga om en tillfillig biinkomst. (Skatteférvaltningen (i))

Yrkesutovaren far dra av de bilkostnader som hér till yrkesutévningen. Man maste f6ra
bok 6ver de resor man gjort med bilen. Om man anvinder bil mycket lite 1 yrkesutov-
ningen, l6nar det sej att gora en reserdkning 6ver de ganger man anvint bilen. Vid an-
vindning av bil veckovis I6nar det sej istillet att ha en dagbok 6ver de kérda kilomet-
rarna. I dagboken ska det komma fram den totala summan kérda kilometrar under
skattedret. Man maste dven skriva upp de resor man gjort i yrkesutévningen. Hir ska
dven framkomma vilken tid resan startades och avslutades, resans avgings- och an-
komstpunkt och vid behov dven vilken rutt man kort, hur lang rutten var och i vilket

syfte man gjort resan. (Salin, M- 2009 s. 70-74)

5.3.4 Forlust

Ifall rakenskapsperioden visar pa forlust, kan man avdra denna férlust vid kommande
ars beskattning. D4 blir alltsa yrkesutovningens beskattningsbara inkomst mindre. Som

yrkesutovare kan man dven anvinda en del av férlusten for att minska sin personliga

beskattningsbara inkomst. (Salin, M. 2009 s. 100)

54 Moms

En yrkesutovare i hemférsiljningsbranschen ar skyldig att deklarera den moms han har
erhallit vid forsiljning av varor, och anmaila sej till registret 6ver momsskyldiga. Om
omsattningen understiger 8 500 € under redovisningsaret behéver man inte anmala sej
till registret om man inte vill. Man behover alltsa inte redovisa f6r den moms man fatt
eller betala nagon momsskuld. Momsen ir en konsumtionsskatt, som forsiljaren lag-
ger till pa priset av varan. Egentligen dr det képaren av varan som betalar denna skatt,
torsaljaren bara uppbar den, och deklarerar den vidare till Skatteférvaltningen. Yrkes-
utévaren har ritt att dra av den moms han sjilv betalat f6r de produkter han kopt in till

forsiljning. Pa sa sitt blir det ingen dubbel momsbeskattning. Da yrkesutévaren képer

32



in varor for vidare f6rsiljning skall han dven fa en faktura. Om inkSpet dr mindre dn

1 000 €, dr kraven pa fakturans innehall mindre strikta. D4 ricker det med att det fram-
kommer datum f6r utfirdandet, forsiljarens namn och FO-nummer, de silda varornas
mingd och art samt det skattebelopp som skall betalas angivet per skattesats eller skat-
tegrunden angiven per skattesats. Yrkesutovaren ar skyldig att betala moms dven pa de

varor han tagit for eget bruk. (Skattférvaltningen(f,g))

Man riknar ut om man ir momsskyldig pa basen av omsittningen. Om redovisnings-
aret dr kortare eller lingre pa grund av att yrkesutovningen boérjat, maste man rakna ut
motsvarande omsittning for 12 manader. Man riknar ut det genom att dividera om-
siattningen med redovisningsarets antal manader, och multiplicerar resultatet med 12.
Exempelvis, om yrkesutovningen borjar i borjan av juli och redovisningsaret slutar sis-
ta december, dr redovisningsaret sex manader. Om man riknar med att omsittningen
for sex manader dr 6 000 €, dividerar man 6 000 med 6, och multiplicerar resultatet
med 12. D4 far man resultatet 12 000 €, som alltsa 6verstiger 8 500 €. Yrkesutévaren ar

alltsa skyldig att redovisa sin moms i detta fall. (Salin, M. 2009 s. 15)

Momsen anmals per kalendermanad till Skattef6rvaltningen, men om intiakterna av

yrkesutovningen dr hogst 25 000 € per kalenderir, dr skatteperioden ett kalenderar.

(Meromvirdeskattelag 17 kap 162a §)

5.4.1 Littnad av momsbeskattning

En yrkesut6vare kan dven fa littnader ifriga om momsbeskattningen, om yrkesutov-
ningens omsittning ir mindre dn 22 500 €. Man maste sjilv anséka om denna littnad
efter skattearets slut 1 samband med periodskattedeklarationen (Skatteférvaltningen).
Yrkesutovaren betalar alltsa normalt in sin momsskuld till Skatteférvaltningen. Skatte-

littnaden raknas ut pa féljande sitt:

(omsittning — 8 500) x skatt

skatt -

14 000
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Omsittningen 1 ovanstaende utrdkning ska vara exklusive moms. Nir man riknar ut
littnaden, far man bara ta med 1 beridkningen den omsittning man fatt via yrkesutov-

ningen. Skatteldttnaden riknas dven som inkomst for yrkesutévaren. (Salin, M. 2009 s.

16-17)

5.4.2 Begrinsningar av momslittnad

Vissa inkGp far man inte ta med i utrakningen av littnad av momsbeskattning. Dessa ér
ink6p av saker och material som anvinds av yrkesutdvaren i hans bostad, fritidsbostad

eller i utrymmen fér hobbyverksamhet. Man far inga momslittnader f6r ink6p av bil

eller motorcykel. (Salin, M. 2009 s. 22-23)

5.5 Uttag av varor for eget bruk

Da yrkesutovaren tar saker for eget bruk av de varor han kopt in for forsaljning, 4r han
skyldig att betala moms pa dessa varor. Pa samma sitt som vid varornas forsiljning,
anmaler och betalar yrkesutovaren skatt pa de varor han tagit for eget bruk. Med uttag
menas alltsa att man tar varor for privat bruk eller f6r annat bruk som inte riknas till
yrkesverksamheten. Aven d4 man tar varor till ett sidant syfte som inte berittigar till
avdrag vid momsbeskattningen riknas det till uttag f6r eget bruk. Detta kan t.ex. vara
da man ger bort en vara gratis. Varuprov eller sedvanliga reklamgavor fir man dra av i

beskattningen. (Skatteférvaltningen(h))

5.6 Exempel pa Pihlstr6ms beskattning

Som privatperson deklarerar Pihlstrém sina inkomster och utgifter pa sitt privata skat-
tekort. Inkomsterna dr den rabatt hon har fatt f6r sina bestillningar och utgifterna ar
t.ex. utgifter f6r bil, kontorsmateria, telefonkostnader och kostnader f6r katalogerna

hon maste kopa sjilv. Som privatperson beskattas Pihlstréms inkomster progressivt.

Som yrkesutévare dr bokféringen grund for beskattningen. I medeltal var Pihlstréms
forsiljning 180 € / 3 veckor, vilket skulle betyda en omsittning pa 3 240 € / 4r, da
Avon har ca. 18 kampanjer per ar. Pihlstrém ar inte skyldig att betala moms dd hennes

omsittning dr under 8 500 €/skattedr. Hon betalar kapital- och forvirvsinkomst. Fran
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omsittningen (3 240 €) drar man av utgifterna (2 272,50 €) och féretagsinkomsten ar
da 787,50 €. I utgifterna ingar de betalningar som Pihlstrom har gjort till Avon samt de
utgifter hon har haft da hon betalat f6r katalogerna. Pihlstréms nettof6rmdégenhet
uppgar till 100 € som hon har pa banken adderat med 50 € som ir varulagrets virde,
alltsa 150 € tillsammans. Inga skulder har uppkommit ur yrkesutévningen. 20 % av 150
€ dr 30 €, som dr Pihlstroms kapitalinkomst. Pa kapitalinkomsten betalar hon 30 %
kapitalskatt, alltsa 9 €. Fran féretagsinkomsten 787,50 € subtraheras kapitalinkomsten
30 € och da far man forvirvsinkomsten 757,50 €. Pa den betalar Pihlstrém progressiv

skatt.
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6 Forsikringar och premier

I vissa fall kan en yrkesut6vare vara skyldig att teckna en arbetspensionsforsikring och

att betala andra lagstadgade premier.

Som yrkesutévare maste man i vissa fall teckna en arbetspensionsforsikring (FOPL).
Om man som yrkesutévare dar mellan 18 och 67 ir, och arbetsinsatsen ar minst

7 105,84 € ar 2012, 4r man skyldig att teckna denna férsikring. Férsikringen ska teck-
nas inom sex manader efter det att kriterierna uppfyllts. Aven om man férvirvsarbetar,
och sysslar med hemférsiljning vid sidan om, dr man skyldig att teckna f6rsikringen
om ovannimnda kriterier uppfylls. F6PL berittigar till dlderspension, pension for ar-
betsoférmaga och pension om familjeforsorjaren avlider. FOPL inverkar dven pa mo-
derskapspenningen, faderskapspenningen, férildrapenningen, sjukdagpenningen och
arbetsloshetsskyddet. Ar 2012 ir FoPL-avgiften 22,5 % for personer under 53 ér, och
23,85 % tor personer som fyllt 53 ar. Som ny foretagare far man 25 % ligre avgift de
forsta fyra dren (48 manader). Man riknas som ny foretagare da man for forsta gangen
borjar med FOPL-forsikrad verksamhet. Som ny féretagare betalar man 16,8750 % om
man dr under 53 ar och 17,8875 % om man fyllt 53 ar. Avgifterna dr avdragsgilla i be-

skattningen. Forsikringsbolagen uppbir denna avgift. (Veritas)

En yrkesutovare som tecknat en F6PL-forsikring for sin verksamhet, och har sin verk-
samhet som huvudsyssla, beh6ver inte betala arbetsloshetspremie. Oftast ricker det
med att yrkesutévaren sjilv anmiler detta. Enligt lagen om utkomstskydd f6r arbetslo-
sa ricker det med att man tecknar den obligatoriska foretagarpensionsforsikringen for
att riknas som foretagare. Det betyder anda inte att man har foretagandet som huvud-
syssla bara for att man dr skyldig att teckna denna forsikring. Det riknas med att man
jobbar pa heltid i foretaget om man inte kan ta emot ett heltidsarbete pa grund av den
arbetsmingd som foretagandet kriver. Man kan rikna féretagandet som bisyssla da
man kan skota ett heltidsarbete samtidigt, eller om tiden man anvander i foretaget ar
mycket liten. Som bisyssla raknas foretagandet da man tillrickligt linge har haft ett hel-
tidsjobb eller studerat heltid medan man skétt sitt foretag vid sidan om. Oftast brukar
man rikna med att tio manader ricker med att bevisa att féretagandet ar en bisyssla.

Da man bérjar med sin foretagsverksamhet raknar man foretagsverksamheten som
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huvudsyssla. Man betalar arbetsléshetspremien till olycksfallsférsidkringsanstalterna ar

2012, men fr.o.m. ar 2013 4r det TVR som uppbar premien. (TVR)

Enligt Skippari (2012), som jobbar som jurist pa Arbetsléshetsforsakringsfonden
(TVR), kan dessa vara svara tolkningsfragor. Eftersom det finns tva beslutande instan-
ser i samma 4drende, kan den ena instansen anse ett och den andra ett helt annat. Som
exempel ger han skyldigheten att betala arbetsloshetsforsakringspremie kontra ritten
att fa arbetsmarknadsstod, med en hemférsiljare som jobbar heltid som yrkesutovare,
men gor inhopp 1 Foretag X for att dryga ut inkomsterna. Denna person ir foretagare
pa heltid och skyldig att teckna en FOPL. Da behover personen inte heller betala ar-
betsloshetsforsakringspremien for yrkesutévningen. I princip behéver inte heller Fore-
tag X betala arbetsloshetsforsakringspremie f6r arbetsgivare, och inte heller innehalla
arbetsloshetsforsikringspremien frin personens 16n. Om personen ifraga blir arbetslos
far hon da inget arbetsmarknadsstéd, eftersom hon dr forsikrad via sitt forsikringsbo-
lag. Ifall personen 1 alla fall betalat arbetsloshetsforsikringspremien pa sitt jobb pa Fo-
retag X, behover det inte betyda att hon automatiskt har ratt till arbetsmarknadsstodet.
Detta blir krangliga tolkningsfragor, eftersom skyldigheten att betala arbetsloshetspre-

mien inte automatiskt ger ritt till arbetsloshetsskydd.
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7 Diskussion

Det dr mycket litt att bli hemforsiljare, och ofta beh&ver man bara ett litet startkapital
eller inget alls. Ofta lockas man kanske av méjligheten att fortjana extra pengar pa ett
enkelt sitt. Arbetet visar d4nda att det krdvs mycket mera av en hemférsiljare dn att silja
sina produkter. Forsiljaren maste kinna till den centrala lagstiftningen samt eventuellt
lira sej enkel bokforing. Han maste dven betala skatter och kinna till principerna om

olika sorters skatter.

Di jag sjilv borjade som hemfdrsiljare var dven mitt motiv att enkelt fortjdna extra
pengar. Jag var 18 ar, studerade och hade ett barn, och behévde extra pengar. Da jag
blev rekryterad fick jag ingen information om varken skatteskyldighet eller bokféring,
men med mitt startpaket kom papper jag kunde ha som grund nir jag skulle anmala
mina inkomster och utgifter. Efter en tid tyckte jag att det blev f6r jobbigt att skriva
upp alla inkomster, utgifter, hur mycket jag kort med bilen och hur mycket av telefon-
rikningen kom fran mina samtal till kunder, sa jag slingde pappren i pappersinsamling-
en. Jag trodde da att det var mera pa frivillig basis man kunde anmala sina inkomster
och utgifter, och fastin jag kunde fa avdrag av mina utgifter, s var det enklare for mej
att lata bli att anmila dessa. Jag trodde i min naivitet att man inte behéver betala skatt
pa provision. Sanningen uppdagades da jag skulle gbra min skattedeklaration och min
mamma upplyste mej om saken. Da var det en aning svarare att gbra utredningen om

inkomster och utgifter fran Tupperware nir alla papper redan var slingda.

Detta stod som grund nir jag borjade detta lirdomsprov. Alla nya hemférsiljare ér inte
18 ar, och sikert vet méanga av de rekryterade hemforsiljarna om sin skatteskyldighet,
men knappast alla. Sjilv blev jag en aning fundersam dé jag horde att Avon anvinder
sej av rabatt istillet for provision. Jag blev osiker pa om Avons rabatt kan vara likvir-

dig Tupperwares provision.

Utan att ha gjort nagon undersckning i saken, har det 4nda kommit fram att nistan alla
mina bekanta har nagon gang varit med pa ett homeparty eller kpt produkter via en
konsulent. Det finns dven nagra som sjilva har varit eller ar hemforsiljare. Branschen

ar stor med en forsiljningssiffra 1 Finland pa 165 miljoner €.
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Aven om arbetet inte tar upp den grda ekonomin, si visar inda arbetet att det finns
mycket fa niringsidkare i Finland med hemférsilining som inriktning. Anda sigs det
finnas tiotusentals hemférsiljare 1 landet. Om man utgar fran att det ar 2011 fanns

76 000 hemforsiljare 1 Finland (enligt Seldia) och 3 900 av dem ir registrerade nirings-
idkare, kvarstar 72 100 forsiljare. Dessa skulle vara sidana privatpersoner som deklare-
rar sina hemforsiljningsinkomster pa sitt privata skattekort. Det gar inte ihop med
Laurilas kommentar att det dr vanligare att man utévar hemforsiljning som registrerad
niringsidkare. Min personliga slutsats ir att de flesta hemforsiljare helt enkelt inte de-
klarerar sina inkomster. Beror det pa att foretagen ger dalig information eller pa att
forsaljarna inte bryr sej om att deklarera inkomsterna? Hir kan man dven fraga sej hur
mycket staten forlorar i skatter inom den hir grenen. Aven hemforsiljningsféretagen
verkar ge mycket liten information till sina hemférsiljare om bokforingsskyldighet och
skatteskyldighet. Som fortsittning pa detta arbete skulle man kunna underséka den
uppskattade del av skatter som blir obetalda i och med att hemférsiljarna inte anmaler
sina inkomster. Ett annat tema skulle vara att undersoka hur hemférsaljningsforetagen
informerar sina konsulter om Finlands lagstiftning. I min intervju med Pihlstrom kom
det fram att hon jobbat som konsult f6r tva olika hemforsiljningsforetag. Ingetdera
informerade henne om bokféringsskyldighet eller skatteskyldighet. En hypotes skulle
kunna vara att foretagen inte informerar om dessa saker, eftersom de da inte skulle fa
tillrdckligt med forsiljare. Manga hemforsaljare skulle kanske tinka efter tva ganger
innan de bestimmer sej for att bli hemforsiljare eller konsulter for féretaget, eftersom
arbetsmingden blir mycket stor och kompensationen ir oftast ganska liten. Aven om
provisionen eller rabatten verkar stor, kriaver det 4ndd mycket av en forsiljare att fa till
stand ett ordentligt kundnatverk. Samtidigt kan priserna vara hoga for produkterna,
som man far till ett mycket billigare pris i nirmaste butik. Kostnaderna blir aven hoga,
nir den nya forsiljaren utokar sitt kundnatverk och dartill kanske kor tva ganger till
vardinnan, en gang for partyt och andra gangen for att f6ra de bestallda produkterna.
Om man dartill annu blir momsskyldig, och dessutom méste bokféra alla dessa in-
komster och utgifter, kan det mycket vil vara mera lockande att lata bli att anmdla des-
sa uppgifter. Arbetsinsatsen pa ca. 7 000 € ar inte heller svar att uppnd, och da till-
kommer dven F6PL. Arbetsinsatsen édr inte samma som omsittning, vilket gor att dven

hir finns en tolkningsfriga. Vad ar en normal arbetsinsats for en hemforsiljare? En
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hemf6rsiljare dr dven skyldig att deklarera momsen om omsittningen dr mer dn 8 500
€ per ar. I Finland ar f6rsiljningens medeltal ca. 2 000 €/person, vilket ser ut att vara
lingt ifran dessa grinser. Ett medeltal dr inda inte sd bra att utgd ifran, da det inte ger

ett sikert svar pa hur manga som nar upp till dessa grinser.

Detta arbete ger en inblick 1 hur stor hemférsiljningsbranschen dr i Finland, samt vad
en hemforsiljare ska ta i beaktande da han borjar sin verksamhet. Jag har i arbetet ut-
gatt frimst fran synvinkeln att hemférsiljaren dr en yrkesutévare med ett FO-nummer,
men dven en hemforsiljare som inte dr en yrkesutovare har tagits i beaktande. Arbetet
visar klart att dven som privatperson dr man skyldig att deklarera sina inkomster och

utgifter fran verksamheten.
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Bilagor
Bilaga 1. Intervju med konsumentombudsman Jarkko Makkonen 20.4.2012

Fragor:
Raknas t. ex Tupperware-partyn till hemférsaljning?

Vad riknas inte till hemforsiljning?

48



Bilaga 2. Intervju med Asa Pihlstrém 4.5.2012

For vilket foretag siljer du produkter?
Hur borjade du silja dessa produkter?
Hur mycket ar provisionen?

Beh6ver man nagot startkapital?

Hur bestills produkterna?
Tillkommer fraktkostnader?

Blev du informerad om bokféringsskyldighet eller skatteskyldighet?

17.9.2012

Beritta om din forsaljningsprocess:
Hur lang dr en kampan;?

Nir bestiller du varorna?

Nir far kunderna varorna?

Nir betalar kunderna varorna?

Nir betalar du din rikning till Avon?
Tar du betalt i f6rvig av dina kunder?
Nir ska du betala rikningen till Avon?

Brukar du ge hemf6rsiljningshandlingar till dina kunder?

8.11.2012

Hur stor brukade din forsiljning vara per kampanj i medeltal?
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Bilaga 3. Intervju med Jorma Skippari 3.8.2012

Om en person jobbar med hemforsiljning, dr hon da skyldig att betala arbetsloshets-
torsdkringspremie?
Nir behover hon inte betala arbetsléshetsforsakringspremie?

Varifrin far hon stod om hon blir arbetslos?

50



