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Kooste somemarkkinointi-opintojakson opiskelijoiden kurssitydna tekemista
paivityksista. Paivitykset on julkaistu Facebookissa ja Instagramissa 2/2022—-4/2022.

Yritysyhteistyo opintojaksoilla on tarkeaa opiskelijoille ja yritykselle, koska se sitoo
yhteen teoriaa ja kaytannon toteutusta. Olen opetuksessani halunnut panostaa
erityisesti oikeanlaisten toimeksiantajien etsimiseen. Hyva toimeksiantoyhteistyo
avaa opiskelijoille usein piilossa pidettavaa tietoa esimerkiksi kampanjoiden
onnistumisesta tai yrityksen myynneista.

Tama oli mielessani, kun etsin toimeksiantajaa alkavalle somemarkkinointi-
opintojaksolle. Mika tahansa yritys ei ole automaattisesti hyva match opintojakson
toimeksiantajaksi. Pyrin 1oytamaan yhteistyohon yrityksia, joilla on halua jakaa tietoa
projektin onnistumisesta ja ymmarrysta osaamistavoitteiden seka opintojakson
laajuuden sovittamisesta suhteessa toimeksiantoon. On myos tarkeaa, etta
opiskelijoiden tekema tyo voi aidosti auttaa pienyrittajia heidan markkinoinnissaan.

TAMKIn liiketalouden kolmannen vuoden markkinoinnin ja myynnin opiskelijat
suunnittelivat ja toteuttivat tamperelaiselle liukuesteita myyvalle yritykselle
somepaivityksia somemarkkinointi-opintojaksolla kevaalla 2022. Proclaw-liukuestetta
oli aiemmin myyty hyvin perinteisesti esimerkiksi markkinoilla ja messuilla.
Opintojakson osaamistavoitteista muotoiltiin toimeksiannoksi. Opintojakson
tavoitteena oli, etta opiskelija osaa kayttaa erilaisia somekanavia markkinointi- ja
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myyntitarkoituksissa seka osaa suunnitella ja toteuttaa tavoitteellista
sisalléntuotantoa sosiaalisen median kanaviin. Opiskelijoiden tehtavana oli
suunnitella ja toteuttaa yksi kuvia ja tekstia sisaltava paivitys, yksi maksimissaan 15
sekunnin somevideo seka yksi mainos. Sisallot julkaistiin yrityksen somekanavissa
opiskelijoiden suostumuksella.

Yrittajalle apua markkinointiin

Yrittaja Ismo Koskinen oli opintojakson alussa mukana yhdella webinaarikerralla
esittelemassa liukuestetta ja kertomassa sen toiminnoista seka ajatuksistaan
markkinoinnista. Opiskelijat saivat hakea kokeiluun ja kuvauslainaan liukuesteet.
Kaytossa oli lisaksi ProClawn oma mediapankki kuvia ja logoja varten. Valmiit
sisallot esiteltiin verkkotapaamisessa ja toimeksiantaja antoi niista omat
kommenttinsa oman opettajan palautteeni ja numeroarvioinnin lisaksi. Opintojakson
lopussa ja kaikkien paivityksien julkaisemisen jalkeen yrittaja palkitsee yrityksensa
kannalta onnistuneimman paivityksen tehneen tiimin.

Opiskelijoiden tekemia paivityksia voi ihailla Proclaw-liukuesteen somekanavissa
Facebookissa ja Instagramissa helmikuun ja huhtikuun valilla tehdyissa julkaisuissa.
Sain osana yhteistyota oikeudet tarkastella ja nayttaa opiskelijoille paivityksien
kavijatietoja somekanavista opintojakson aikana. Aidot esimerkit paasivat kayttoon
luentodioilla havainnollistamisen elementteina ja loivat sillan tekemisen ja tuloksien
valille.

Millaisia ajatuksia ja kokemuksia sinulla on opintojaksojen toimeksiannoista?
Jatketaan keskustelua yhdessa LinkedInissa.
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