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LIITELUETTELO
LIITE 1. Kyselylomake yritykselle, joka KAY kauppaa Kanadan kanssa.

LIITE 2. Kyselylomake yritykselle, joka EI kdy kauppaa Kanadan kanssa.



1 JOHDANTO

Tassd luvussa esitellddn tyon aihe ja taustat. Kdyn lépi tyon rakenteen ja kerron

tutkimuksen toteutustavasta. Avaan myds tutkimuksen tavoitteet ja rajaukset.
1.1 Aiheen esittely

Maailmaa globalisoituu ja muuttuu ikdin kuin pienemmaéksi. Ihmisten elimai ha-
lutaan helpottaa sen jokaisella osa-alueella, niin myds yrityseliméssé ja kaupante-
ossa. Yksi uusimmista sopimuksista kaupanteon suoraviivaistamiseksi on CETA,
eli Kanadan ja EU:n vélinen vapaakauppasopimus. Sopimuksen avulla halutaan
helpottaa kaupankéyntid kahden suuren markkina-alueen vélilld. Sopimuksen us-
kotaan nopeuttavan, halpuuttavan ja vihentévin riskejd tavaroiden seké palvelui-
den liikuttamisessa Kanadan ja EU:n vililld. Sopimus on vield melko uusi ja vain
aika ndyttdd, muuttuvatko ndma suunnitellut mahdollisuudet konkreettisiksi posi-

titvisiksi asioiksi yrityksille, ihmisille ja kaupankdynnille.
1.2 Tutkimuksen tavoitteet ja rajaus

Tutkimuksen tavoitteena on kerdtd CETA vapaakauppasopimuksesta tiivis tieto-
paketti siitd kiinnostuneille yksityishenkil6ille ja yrityksille. Tyosséd pyritddn ko-
koamaan kattavasti tietoa eri kaupankdynnin osa-alueista, joihin sopimus vaikut-
taa. Tutkimuksen haastatteluosiossa otetaan selvdi, ovatko suomalaiset yritykset
tietoisia vapaakauppasopimuksen olemassaolosta ja sen mahdollisista hyddyista
sekd helpotuksista. Tyon luettuaan henkild tuntee sopimuksen padkohdat tiiviste-
tyssd muodossa ja pystyy arvioimaan kaupanteon uusia mahdollisuuksia Kanadan
potentiaaliselle markkina-alueelle. Tutkimuksen l4hteend kiytetdédn itse sopimus-
ta, aiheeseen liittyvid elektronisia julkaisuja, foorumikeskusteluja seké haastatel-
tavien vastauksia. Yksi merkittdvimmistd ldhteistd ovat Euroopan Komission net-

tisivut. Tyon tutkimusongelmat ovat:

- Mikéd on CETA?
- Kuinka CETA vaikuttaa konkreettisesti kaupankdyntiin?

- Kuinka CETA vaikuttaa kaupankdyntiin Suomen ja Kanadan valilld?



- Miten hyvin CETA tunnetaan suomalaisissa yrityksissi?
- Olisiko suomalaisen yrityksen kannattavaa kadntdd katseensa Kanadan

markkinoille sopimuksen voimaantulon myotd?
1.3 Rakenne

Ensimmaéinen luku on johdanto tutkimusaiheeseen ja sen taustoihin. Téssd luvussa
kisitellddn myds tyon toteutustapaa ja tavoitteita sekd aihe rajataan. Toinen luku
kasittelee itse CETA-sopimusta ja kertoo tiivistetyssd muodossa sithen liittyvét
padkohdat. Kolmannessa luvussa kdyddan lépi keskusteluja, mielipiteitéd ja usko-
muksia siitd, miten sopimus tulee vaikuttamaan yrityksien ja ihmisten eldméén.
Neljas luku kay ldpi aiheeseen liittyvid lukuja ja kaavioita. Viides luku késittelee
haastatteluun liittyvét asiat kuten kysymykset, haastateltavat sekd heiddn vastauk-
sensa. Kuudennessa eli viimeisessa luvussa esitetdin yhteenveto ja analyysi tyOsté

ja sen tavoitteista.



2 CETA

CETA — Comprehensive Economic and Trade Agreement — on kauppasopimus
EU:n ja Kanadan vililld. Sopimuksen tarkoituksena on edistdd kaupankdyntid
EU:n ja Kanadan vililla luoden lisdd tyopaikkoja ja kasvua sekéd uusia mahdolli-
suuksia yrityksille. Kanada on suuri markkina-alue eurooppalaiselle viennille ja

alue tunnetaan rikkaista luonnonvaroistaan, joita puolestaan Eurooppa tarvitsee.

CETA on edistyksellinen kauppasopimus. Se sisdltdd suurimpia sitoutumisia mo-
lemmilta osapuolilta, mitd kauppasopimuksissa on nédhty. Sopimuksessa sitoudu-
taan tukemaan tydoikeuksia, suojelemaan luontoa ja edistiméédn kestdvida kehitys-
td. CETA yhdistdd EU:n ja Kanadan halun sitoutua luodakseen kansainviliset
sddnnot tyontekijoiden oikeuksien, luonnonsuojelun ja ilmastonmuutoksen puo-

lesta. Ja ndma velvoitteet ovat sitovia.
2.1 Miti CETA tekee?
CETA:

- poistaa tullimaksut

- auttaa tekemddn EU:n yrityksisti kilpailukykyisempid Kanadassa

- helpottaa EU:n yritysten tarjouksien tekoa kanadalaisiin julkisiin sopimuk-
siin

- avata kanadalaiset palvelumarkkinat EU:n yrityksille

- avata markkinat eurooppalaiselle ruoan ja juoman viennille

- suojella perinteisid eurooppalaisen ruoan ja juoman tuotteita kopioinnilta

- leikata EU:n viejien maksuja, vaalien standardeja

- hyodyttda pienien ja keskikokoisten EU yritysten toimintaa

- hyddyttdd EU:n kuluttajia

- helpottaa eurooppalaisten ammattilaisten tyohon padsyd Kanadassa

- sallia joidenkin tutkintotodistusten vastavuoroinen tunnustaminen

- luoda ennustettavissa olevat olosuhteet sekd EU:n ettd Kanadan sijoittajille

- Helpottaa eurooppalaisten yritysten sijoittamista Kanadaan

- auttaa Euroopan luovia aloja, innovaattoreita ja taiteilijoita
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- tukea ihmisten oikeuksia ty0ssé ja tyGymparistossa

CETA:lla EU ja Kanada vakuuttavat taloudellisen kasvun, sosiaalisten ongelmien
ratkaisemisen ja ympdariston suojelun turvaamisen kulkevan kési kiddessd. (Euro-

pean Commission 2017.)
2.2 Miti hyotyé tullimaksujen poistamisesta on?

CETA hyddyntééd eurooppalaisia yrityksid siten, ettd se poistaa 99% tullimaksuis-
ta, joita yritykset joutuisivat maksamaan Kanadan tullille. Sama koskee Kanada-

laisia yrityksid viennissd Eurooppaan.

Suurin osa tullimaksuista loppuu, kun CETA astuu voimaan. Seitsemén vuoden

jalkeen myos teollisuustuotteiden tullit katoavat.

Ensimmadisestd paivéstd alkaen Kanada poistaa 400 miljoonan euron edestd tulli-
maksuja EU:n viennistd vuosittain. Summa nousee vaiheittain jopa 590 miljoo-
naan euroon. Tami tekee eurooppalaisesta viennistd kilpailukykyisempdd Kana-

dan markkinoilla.

Eurooppalaiset yritykset hyotyviat myds Kanadasta ostetuista halvemmista osista,
komponenteista ja muista tavaroista, joita he kéyttavat tuotteissaan. (European

Commission 2017.)

2.3 Kuinka CETA tekee eurooppalaisista yrityksisti kilpailukykyisempii

Kanadassa?

CETA auttaa eurooppalaisia yrityksid kilpailemaan Kanadassa seuraavilla tavoil-

la:

- poistamalla tullimaksuja, joka alentaa eurooppalaisten tavaroiden myynti-
hintaa Kanadassa

- lopettaa kalliiden tuplatarkastusten tekemisen joillain alueilla

- helpottaa insindorien ja asiantuntijoiden ldhettdmistd Kanadaan tarjoamaan
jalkimyyntié ja oleellisia palveluita sekd tukea tavaroiden, laitteiden seka

ohjelmistojen kanssa. (European Commission 2017.)
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2.4 Voivatko EU-maiden yritykset tehda tarjouksia julkisista sopimuksista

Kanadassa?

Kylld, EU:n yritykset voivat tehdé tarjouksia julkisista sopimuksista. Tdméa on yk-
si CETA:n suurimmista eduista EU:n yrityksille. Kanada on avannut tarjouksen

teon enemméin EU:n yrityksille kuin millekdén muulle kauppakumppanille.

EU:n yritykset voivat tehdd tarjouksia tavaroiden ja palveluiden toimittamisesta
liittovaltion, maakunnan ja kunnallisella tasolla. Téllainen ei ole ennen ollut mah-
dollista Kanadan ulkopuolella sijaitseville yrityksille. Tdmi on tirkedd, silld Ka-
nadan maakunnalliset julkiset sopimusmarkkinat ovat kaksi kertaa arvokkaampia
kuin Kanadan liittovaltion sopimukset. Kokonaisuudessaan Kanadan viranomaiset

ostavat tavaroita ja palveluita miljardien edestd vuosittain.

Kanada on myo0s luvannut tekevinsé julkisesta tarjouskilpailusta ldpindkyvampéa
julkaisemalla kaikki tarjouskilpailut yhdelld hankinta-nettisivustolla. Informaation
saatavuus on yksi suurimmista esteistd pienimmille yrityksille, jotka pyrkivét te-
keméén kauppaa ulkomaille. Tdma sivusto auttaa siis varsinkin Euroopassa sijait-

sevia pienempid yrityksid. (European Commission 2017.)
2.5 Kuinka CETA avaa kanadalaista palvelumarkkinaa?

Palvelu- ja sijoitusmarkkinoilla CETA on kauaskantoisin sopimus mitd EU on

koskaan vienyt paddtokseen.

Puolet CETA:n tuomasta taloudellisesta kasvusta EU:lle odotetaan tulevan kau-

pankdynnin lisdéntymisestd palvelualalla.

Eurooppalaisilla yrityksilld tulee olemaan enemmén mahdollisuuksia tarjota pal-
veluita, esimerkiksi erikoistuneita meriliikenteen palveluita kuten ruoppaus, tyh-
jien konttien liikuttaminen tai tietynlaisen rahdin kuljettaminen Kanadan rajojen

sisdpuolella.
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Sellaisilla sektoreilla kuten ympéristopalvelut, televiestintd ja rahoitus, eurooppa-
laiset yritykset padseviat Kanadan markkinoille seki liittovaltion, ettd provinssin

tasolla. (European Commission 2017.)
CETA ei kata julkisia palveluita, joten:

- EU:n jdsenvaltiot voivat pitdd julkiset monopolit

- CETA ei pakota hallituksia yksityistimdén tai vapauttamaan julkisia pal-
veluita kuten vedenhuolto, terveydenhuolto tai koulutus.

- EU:n jasenvaltiot voivat edelleen pdittdd mitd palveluita ne haluavat pitda

universaaleina ja julkisina seki tukea niitd. (European Commission 2017.)

2.6 Miti mahdollisuuksia CETA tarjoaa maanviljelijoille, elintarvikkeiden
tuottajille ja Euroopan perinteisten ruoka- ja juomatuotteiden valmista-

jille?

Monet tullimaksut maataloustuotteilta, prosessoiduilta ruoilta ja juomilta katoavat.
Eurooppa pystyy vieméén ldhes 92 % sen maatalous- ja ruokatuotteista Kanadaan
verottomana. Euroopan vienti Kanadan korkeatuloisten kuluttajien markkinoille

tulee olemaan halvempaa.

Tamai luo uusia vientimahdollisuuksia EU:n maanviljelijéille ja seuraavien tuot-

teiden tuottajille:

- viinit ja vakevéit juomat
- hedelmit ja kasvikset

- jalostetut tuotteet

- juusto

- Euroopan perinteiset erikoisuudet.

Esimerkiksi viinien ja vikevien juomien aloilla, CETA tulee poistamaan muita
kaupankdynnin esteitd. Tama helpottaa EU:n viennin piddsyd Kanadan markkinoil-

le.



Tullimaksujen poistaminen antaa EU:n elintarviketeollisuudelle paremman paasyn
kanadalaiseen kalaan. Rinnakkain tullimaksujen poistamisen kanssa, EU ja Kana-

da aikoo kehittda kalastusta kestdvén kehityksen ehdoilla sekéd samalla kehittéé:

- seurantaa
- kontrollointi- ja valvontatoimenpiteitd

- taistella laitonta, raportoimatonta ja sadntelemétonté kalastusta vastaan.
CETA auttaa molempia puolia maataloustuotteiden viennissa.

CETA:n alla Kanada on luvannut suojella 143 maantieteellistd merkintd4 (englan-
niksi Geographical Indications eli Gis), jotka ovat omalaatuisia ruoka- ja juoma-
tuotteita kotoisin tietystd kaupungista tai alueelta EU:ssa. Ndihin lukeutuu tuotteet
kuten Roquefort-juusto, balsamiviinietikka italialaisesta Modenan kaupungista

sekd hollantilainen Gouda-juusto.

Monet niista tuotteista ovat EU:n parhaimpien ruoka- ja juomatuotteiden joukossa
viennin osalta. Tuottajat ovat usein pienid tai keskisuuria yrityksid maaseutuyhtei-

sOissa.

Kanada aikoo suojella néitéd perinteisid eurooppalaisia tuotteita jiljitelmiltéd, hyvin
samalla tavalla kuin EU tekee. Esimerkiksi Kanadassa Gouda-juustona myyty
juusto tdytyy tulla sen alkuperidiseltd alueelta Euroopassa, Goudan kaupungista

Hollannista.

Muutamalle arkaluonteiselle tuotteelle tulee olemaan rajoitetut kiintit. EU:n
kohdalla néitd tuotteita ovat esimerkiksi naudanliha, sianliha ja maissi sekd Kana-
dalle maitotuotteet. CETA ei avaa markkinoita siipikarjalle tai kananmunille

EU:ssa tai Kanadassa. CETA tulee kunnioittamaan EU:n tulohintajérjestelmaa.

Kaiken Kanadasta tulevan tuontitavaran tiytyy vastata EU:n vaatimuksiin koskien
teknisid standardeja, kuluttajien turvallisuutta, luonnonsuojelua, eldinten ja kas-
vien terveyttd sekd ruoan turvallisuutta (mukaan lukien geenimuunnellun ruoan

sdannot). (European Commission 2017.)



2.7 Kuinka CETA leikkaa yritysten kuluja pitien ylli korkeita standardeja?

CETA auttaisi leikkaamaan kuluja EU:n yrityksiltd, joilla on vientid Kanadaan.
Tamai koskee erityisesti pienempid yrityksié, joita CETA auttaisi toisellakin taval-

la.

Téhén liittyy niin kutsutut vaatimustenmukaisuuden arviointitodistukset (confor-
mity assessment certificates). Namé todistavat, ettd tuote on testattu ja tiyttda seu-

raavat vaatimukset:

- asiaankuuluvat tekniset sdédnndt ja méaraykset sekd
- kaikki terveyteen, turvallisuuteen, kuluttajan suojaamiseen tai ympéristoon

liittyvat standardit.

EU ja Kanada ovat sopineet hyviksyvénsd toistensa vaatimustenmukaisuuden ar-

viointitodistukset seuraavilla aloilla:

sdhkolaitteet

- elektroniset ja radiolaitteet
- lelut
- koneet

- mittauslaitteet.

Tama tarkoittaa sitd, ettd tietyissd olosuhteissa, vaatimustenmukaisuuden arvioin-
tilaitos EU:ssa voi testata EU:n tuotteita vientiin Kanadaan kanadalaisten sdanto-

jen mukaan ja pédinvastoin.

Joten esimerkiksi EU:n yritys, joka haluaa myyda lelun Kanadaan, tarvitsee testa-
ta tuotteensa vain kertaalleen Euroopassa, jossa se voi jo saada Kanadaan pitevin

todistuksen.

Tdmid estdd molempia osapuolia tekemdstd saman testin ja voi suuresti leikata

kustannuksia seké yrityksiltd, ettd kuluttajilta.

Tamai tulee erityisesti auttamaan pienempid yrityksid, joille tuplamaksut samasta

testistd voivat saada heiddt luopumaan viennistd kokonaan.
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CETA:n yhteydessd EU ja Kanada aikovat my0s perustaa vapaaehtoisen sadinte-
lyntarkastelulautakunnan (Regulatory Cooperation Forum), johon mééritién eril-

liset jasenet. Lautakunta aikoo:

- mahdollistaa sddntelyviranomaisten kokemusten- ja tiedonvaihto
- auttaa tunnistamaan osa-alueet, joissa sddntelyviranomaiset voisivat ty0s-
kennelld yhdessa

- tarjota apua ja antaa ehdotuksia sddntelyviranomaisille ja lainséétéjille.
Séaédntelyntarkastelulautakunta ei:

- pysty muuttamaan olemassa olevia madrayksia

- kehittdd uutta lainsdddéntoa

- omista minkddnlaista paatoksentekovaltaa

- rajoita sddntelyviranomaisten pdédtoksentekovaltaa EU:n jdsenvaltioissa tai

EU:n tasolla. (European Commission 2017.)
2.8 Kuinka pienet ja keskisuuret yritykset hyotyv:t?
CETA hyo6dyntdi pienid ja keskisuuria yrityksid seuraavilla tavoilla:

- poistamalla tullimaksuja

- helpottamalla tarjousten tekemistd Kanadan hallituksen sopimuksiin

- kalliiden tuplatarkastusten poistamisella joiltakin alueilta

- vahvistamalla tekijdnoikeuksien suojaa

- varmistamalla ettei perinteisten eurooppalaisten ruoka- ja juomatuotteiden

kopioita myytéisi aitona tavarana. (European Commission 2017.)
2.9 Kuinka kuluttajat hyotyviat?

Markkinoiden avaaminen voi potentiaalisesti pitdd hinnat alhaalla ja antaa kulutta-

jille enemmin vaihtoehtoja.

Vapaakauppa ei kuitenkaan tarkoita EU:n standardien alentamista tai muuttamis-
ta, jotka suojelevat ithmisten terveyttd ja turvallisuutta, sosiaalisia oikeuksia, ih-

misten oikeuksia kuluttajina tai ympdristoon liittyvid asioita. Niitd standardeja ei
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tulla muuttamaan, joten Kanadan tuontitavaroiden tiytyy edelleen tayttdd kaikki
EU-tuotesddnnot ja madrdykset. Toisin sanoen CETA ei tule muuttamaan sité, mi-
ten EU séditelee ruoan turvallisuutta, mukaan lukien GMO tuotteet tai hormoniké-

sitellyn naudanlihan kieltoa. (European Commission 2017.)

2.10Tuleeko EU:n kansalaiselle olemaan helpompaa tyoskennellid Kanadas-

sa?

Kyll4, joissain tapauksissa tydskentely EU:n kansalaiselle tulee olemaan helpom-

paa.

CETA helpottaa yritysten tyontekijoiden ja muiden ammattilaisten tyontekoa toi-
sella puolen Atlanttia. Se myds helpottaa yritysten tyontekijoiden véliaikaista siir-
telyd EU:n ja Kanadan vélilld. Tdma helpottaa eurooppalaisia yrityksid pyoritta-
méin toimintaansa Kanadassa. Se helpottaa myods muita EU:n ammattilaisia véli-
aikaisesti tarjota oikeudellisia, kirjanpidollisia, arkkitehtonisia tai ndiden kaltaisia

palveluita. (European Commission 2017.)
2.11Kuinka patevyyden/tutkinnon vastavuoroinen tunnustaminen tapahtuu?

CETA tarjoaa kehyksen EU:lle ja Kanadalle siitd, kuinka tunnustaa toistensa edel-
lytykset sdénneltyihin ammattethin kuten arkkitehti, kirjanpitdjd tai insinoori.
Ammatilliset jarjestot EU:ssa ja Kanadassa voivat yhdessd sopia yksityiskohdista
liittyen sithen, miten tunnustaa toistensa pitevyydet. Tamén jdlkeen viranomaiset
EU:ssa ja Kanadassa hyvaksyvit jirjestdjen sopimuksen ja tekevit niistd lain.

(European Commission 2017.)

2.12Kuinka CETA helpottaa eurooppalaisten yritysten investointien tekoa

Kanadaan?

CETA on EU:n ensimmiinen vapaakauppasopimus, joka tarjoaa etuja EU:n yri-
tyksille, jotka tekevit investointeja EU:n ulkopuolelle. Téma helpottaa eurooppa-

laisten yritysten investointien tekoa Kanadaan.

CETA aikoo:
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- poistaa esteet EU:n yrityksiltd, jotka haluavat investoida Kanadaan

- varmistaa, ettd kaikki eurooppalaiset investoijat saavat tasa-arvoisen ja rei-
lun kohtelun Kanadassa

- parantaa sijoitusilmapiirid ja tarjota enemman varmuutta investoijille siten,
ettei syrjintdd tapahtuisi kotimaisten ja ulkomaisten sijoittajien vililld ja
ettei uusia rajoituksia maérattdisi ulkomaisille osakeomistuksille. (Europe-

an Commission 2017.)
2.13Kuinka CETA suojaa sijoituksia?

Monet EU-maat ovat menneisyydessd neuvotelleet sopimuksia, joihin kuuluu me-
kanismi riitojen ratkaisemiseksi valtioiden ja investoijien vélilld. Tdma mekanismi
on nimeltddn ISDS (Investor-State Dispute Settlement). CETA korvaa timén uu-

della ja paremmalla mekanismilla nimeltd ICS (Investment Court System).
CETA:

- sisdltdd toimenpiteitd, joilla suojataan investointeja
- vahvistaa valtion oikeutta sdddelld yleisen edun mukaisesti, myos silloin

kun mééraykset vaikuttavat ulkomaiseen investointiin.
Investment Court System:

- julkinen

- el aio perustua véliaikaisiin tuomioistuimiin

- EU:n ja Kanadan nimedmédt ammattimaiset ja itsendiset tuomarit

- tyoskentelyd avoimesti avaamalla kuulemiset yleisolle sekd julkaisemalla

tapausten aikana toimitettuja asiakirjoja.
CETA aikoo:

- rajoittaa perusteita, joilla investoija pystyy haastamaan valtion
- estdd julkisia elimid tulemasta pakotetuksi muuttamaan lainsdadantod tai

maksamaan vahingonkorvauksia.
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Useassa EU-maassa on kdynnissi julkinen viittely siitd, kuinka investointeja pi-
tdisi suojella. Siksi EU-valtiot ja Euroopan komissio ovat pééttineet, ettd ICS tu-
lee voimaan vasta sitten kun kaikki EU-maat ovat viimeistelleet heiddn kansalliset

ratifiointimenettelynsa.

Talld vélin komissio tydskentelee Kanadan kanssa liittyen uuden systeemin yksi-
tyiskohtiin, kuten tuomarien valintaan. Samalla varmistetaan seki pienet etti kes-
kisuuret yritykset voivat kédyttdd uutta systeemid ja muutoksenhakumekanismia.

(European Commission 2017.)

2.14Kuinka CETA auttaa Euroopan luovia aloja, innovaattoreita ja taiteili-

joita?

CETA auttaa tasoittamaan immateriaalioikeuksien pelikenttdd Kanadan ja EU:n
vililla. Eurooppalaiset muusikot, taiteilijat ja muut Euroopan luovilla aloilla ty6s-

kentelevit tullaan palkitsemaan asianmukaisesti heididn tydstdan.
CETA aikoo:

- vahvistaa tekijanoikeuksien suojaa tuomalla Kanadan sddnndt samaan lin-
jaan EU:n lakien kanssa liittyen uusien teknologioiden suojaamiseen ja di-
gitaalisten oikeuksien hallintaan

- parantaa tapaa, jolla Kanadan immateriaalioikeuksien jirjestelmi suojaa
EU:n ladkealan patentteja

- vahvistaa taytintoonpanoa

- vahvistaa Kanadan rajatoimenpiteitd vddrennettyjd tavaramerkkituotteita,
laittomasti valmistettuja tekijdnoikeustuotteita ja vddrennettyjd maantie-

teellisen merkinnin tavaroita vastaan. (European Commission 2017.)
2.15Kuinka CETA vaikuttaa ihmisten oikeuksiin tyossi ja ymparistoon?

CETA:n mukaan EU ja Kanada vahvistavat uudelleen sitoutuvansa kestdvién ke-
hitykseen. Molemmat ovat samaa mieltd siitd, ettd lisdéntyvin kaupankdynnin ja
investoinnin pitdisi vahvistaa, ei heikenté, ympéristonsuojelua ja tyontekijoiden

oikeuksia.
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EU ja Kanada haluavat CETA:n auttaa varmistamaan, etti taloudellinen kasvu,
sosiaalinen kehitys ja ymparistonsuojelu tdydentivit toisiaan. Siksi CETA sisaltda
EU:n ja Kanadan kansainvélisten sopimusten velvollisuudet liittyen tydntekijoi-

den oikeuksiin sekd ympaériston ja ilmaston suojaamiseksi.

Kun kyseessd on EU:n ja Kanadan sitoumuksien tdytdntdonpano niilld osa-
alueilla, CETA antaa vahvan valvojan roolin EU:n ja Kanadan kansalaisyhdistyk-
sille — liitke-eldméan yhdistyksille, ammattiliitoille, kuluttajajérjestoille, ympéristo-
ryhmille ja muille kansalaisjérjestoille. CETA my0s perustaa prosessin riitojen
ratkaisemiseksi, joka sisdltdd hallituksen kuulemiset ja asiantuntijapaneelin. (Eu-

ropean Commission 2017.)
2.16 Mita tapahtuu seuraavaksi?

CETA astui voimaan valiaikaisesti 21.9.2017. Talla hetkelld komissio valvoo sen
toteutusta. Ennen kuin sopimus voi tulla tdysin voimaan, kansallisten parlament-

tien tulee ratifioida se jasenvaltioissa. (European Commission 2017.)
2.17Mita tarkoitetaan viliaikaisella soveltamisella?

EU:n sisdinen sopimus astuu voimaan heti sen jdlkeen, kun Euroopan parlamentti
on antanut sille hyviksynnin, mutta EU:n ja toisen osapuolen vélinen sopimus
astuu voimaan vasta kun jokainen yksittdinen EU:n jidsenvaltio on hyviksynyt
sen. Kunkin maan hyviksymismenettelyt voivat viedd useita vuosia, joten silld
vélin EU:n hallitukset voivat EU:n neuvostossa pédattdd soveltavansa sopimusta

valiaikaisesti.

Viliaikainen soveltaminen pééttyy, kun kaikki EU:n jdsenvaltiot ilmoittavat neu-
vostolle, ettd ovat saaneet sisdiset ratifiointimenettelyt pddtokseen. Vasta tdmén
jdlkeen CETA pystyy astumaan voimaan kokonaisuudessaan. (European Commis-

sion 2017.)
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2.18Miti CETA:n osia EU tulee viliaikaisesti soveltamaan?

CETA on nyt tullut voimaan viliaikaisesti, tarkoittaen kuitenkin sitd, ettd suurin
osa sopimuksesta on jo kdytossd. Osa-alueet, jotka eivit ole vield tulleet voimaan

ovat:

- investointien suojaaminen
- sijoitusmarkkinoille pdésy osakesijoittajille

- ICS (Investment Court System) (European Commission 2017.)
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3 MITEN CETA VAIKUTTAA SUOMEN JA KANADAN VA-
LISESSA KAUPANKAYNNISSA?

3.1 Tullimaksut poistuvat suomalaiselta tavaraviennilti

CETA-sopimus tuo suuria tullimaksujen sddstja, kun 99 prosentista kaikista tul-
linimikkeistd poistetaan tullit. Suomi hydtyy, kun tullimaksut poistetaan lédhes
kaikkien vientitavaroiden kohdalta. Suuret sdéstot suomalaisille yrityksille syntyy
tullimaksujen liséksi siind, ettei paillekkiisid testejd tarvitse endd tehdd. CETA-
sopimuksen molemmat osapuolet nimittdin tunnustavat toistensa myontdmét vaa-
timustenmukaisuustodistukset esimerkiksi seuraavilla aloilla: koneet, sdhkolaitteet

ja elektroniset laitteet.

Seuraavilla toimialoilla julkisia hankintoja ja ammattityontekijoiden liikkuvuutta

helpottavia CETA:n méérdyksid padstddn hyodyntdmadn:

- Koneet ja sdhkolaitteet (Suomen vienti Kanadaan ldhes 143 miljoonaa eu-
roa vuonna 2015)

- Moottoriajoneuvot ja niiden osat (Suomen vienti Kanadaan 64 miljoonaa
euroa vuonna 2015)

- Optiset ja lddketieteen kojeet (Suomen vienti Kanadaan 52 miljoonaa eu-
roa vuonna 2015)

- Kivenndispolttoaineet ja maadljy (Suomen vienti Kanadaan 38 miljoonaa

euroa vuonna 2015) (Euroopan komissio 2017.)
3.2 Kanadan palvelumarkkinat avautuvat suomalaisille yrityksille

Suomen palveluvienti Kanadaan oli 218 miljoonaa euroa vuonna 2014. Kanada
taas on tdrked palveluvientikohde Suomelle, silld EU:n ulkopuolella se on Suo-
men kymmenenneksi suurin. Suomen palvelukauppa Kanadan kanssa on selvisti
ylijidmiinen. Suomen Kanadaan viemistd palveluista suurin osa on televiestinta-

palveluita. Suomen palvelutuonti Kanadasta oli 94 miljoonaa euroa vuonna 2014.

CETA-sopimus turvaa ja helpottaa suomalaisten yritysten padsyd Kanadan palve-

lumarkkinoille. Kanada on poistanut erilaisia asuinpaikkaan ja kansalaisuuteen
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liittyvid ammatinharjoittamisen rajoituksia suomalaisilta esimerkiksi seuraavilla

asiantuntijapalveluiden aloilla:

- kirjanpitdja
- Insinoori
- arkkitehti

- asianajaja.

CETA-sopimus tuo myods oikeusvarmuutta EU:n palveluviejille: Kanada pitda

markkinansa avoimina nykyisen tasoisesti EU:n yrityksille esimerkiksi:

- televiestinnissa
- rahoituspalveluissa

- posti- ja kuriiripalveluissa. (Euroopan komissio 2017.)

3.3 Suomalaiset yritykset voivat kilpailla useammista kanadalaisista julkisis-

ta hankinnoista

Suomalaiset yritykset voivat kilpailla Kanadan suurilla julkisten hankintojen
markkinoilla CETA-sopimuksen ansiosta. Suomalaiset yritykset pystyvit teke-
méén tarjouksia palveluiden ja tavaroiden toimittamisesta kaikille Kanadan hal-
linnon tasoille seké liittovaltion, osavaltioiden ettd paikallistasolla. Kanada aikoo
myo6s tehdd avoimemman tarjousmenettelyn julkaisemalla osavaltioiden ja liitto-
valtion julkiset tarjouskilpailut yhdelld ja samalla julkisten hankintojen verkkosi-

vustolla.

Kanada on CETA-sopimuksessa tehnyt julkisiin hankintoihin liittyvét sitoumuk-

set, jotka ovat laajimmat sen koskaan antamat.

Suomessa on erityistd osaamista esimerkiksi vihredn energian alalla ja ympéris-
tonsuojelun huipputekniikassa. Ndiden alojen potentiaali julkisen hankinnan pro-
jekteissa suomalaisille yrityksille on suuri Kanadan markkinoilla. (Euroopan ko-

missio 2017.)

23



3.4 Suoja suomalaiselle tutkimukselle ja luovalle toiminnalle

Suomi kaytti tutkimukseen ja kehittdmiseen 3,17 prosenttia bruttokansantuottees-
taan vuonna 2014. Tama osuus on kaikista EU:n jdsenvaltioista suurin. CETA an-
taa suomalaisille tekijanoikeuksille, innovaatioille ja tavaramerkeille samantasoi-
sen suojan Kanadassa kuin EU-maissakin. Kanada saattaa tarjoamansa tekijanoi-

keuksien suojan kansainvilisten normien mukaiseksi.

Tami on merkittdvd saavutus, silld se suojaa EU:n luovien alojen henkistd omai-
suutta (taideteoksia, julkaisuja, musiikkia ja tietokoneohjelmistoja) ja myds sen

levittdmista verkossa. (Ulkoministerié 2022.)
3.5 Suomalaisten ammattilaisten on helpompi tydoskennelli Kanadassa

CETA-sopimuksessa on méérdyksid, joiden ansiosta suomalaisten ammattilaisten
on helpompi tydskennelld Kanadassa ja toisin péin, sekd saada pétevyytensd tun-

netuksi. TAma helpottaa yrityksié, jotka:

- tarjoavat sellaisia palveluja kuin vietyihin koneisiin taikka tieto- ja viestin-
tatekniikan ohjelmistoihin liittyvédt myynninjélkeiset palvelut
- valmistavat monimutkaisia tuotteita, joita varten tarvitaan myynninjalkei-

sid palveluja, kuten koneiden asennus- tai huoltotehtivia.

Tésta voi olla erityistd hyotyd pienille ja keskisuurille yrityksille, jotka eivit vilt-
taméttd pysty palkkaamaan pysyvdd henkildst6d suorittamaan palveluja suoraan

paikan paalla.

CETA tuo oikeusvarmuutta ja parantaa selvdsti palveluntarjoajien litkkuvuutta,

koska:

- keskeisten tyontekijoiden siirtdminen Atlantin toiselle puolelle helpottuu
- yritykset voivat ldhettdd tyOntekijoitdén suorittamaan koneisiin, tietoko-

neohjelmistoihin ja laitteisiin liittyvid myynninjélkeisid palveluja
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- sopimus luo puitteet ammatillisten tutkintojen tunnustamiselle séddnnelty-
jen ammattien osalta (esim. arkkitehdit ja kirjanpitdjit) (Ulkoministerid

2022.)
3.6 Investoimisesta Suomen ja Kanadan viililla tulee houkuttelevampaa

Suomen suorat ulkomaiset sijoitukset Kanadaan olivat 1,5 miljardia euroa vuonna

2012. Kanadaan investoivia suomalaisyrityksid ovat:

- Metso

- Kemira

- Nokia

- Neste Oil
- Wihuri

- Stora Enso
- Kone

- Outotec.

CETA helpottaa suomalaisten yritysten investointien tekoa Kanadaan. Kanada
aikoo nostaa rajaa, jonka ylittyessd on tarkasteltava investointeja, joilla ei-
kanadalaiset ostajat hankkivat kanadalaisen yrityksen omistukseensa. Kynnys-
summaa nostetaan 1,4 miljardiin euroon, kun ennen se oli noin 247 miljoonaa eu-
roa. Kanadan suorat ulkomaiset sijoitukset Suomeen olivat 88 miljoonaa euroa

vuonna 2012.

Kaivosala on suurin kanadalaisten investointien tuoja Suomeen. Sijoituksia ovat

tehneet esimerkiksi:

- Inmet
- Cameco Corp
- First Quantum Minerals

- Agnico-Eagle Mines.
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Vuonna 2011 Cameco Corp investoi Suomeen 45 miljoonaa euroa, kun se teki
sijoituksen Talvivaaran Kaivososakeyhtié Oyj:n uraanintalteenottolaitoksen suun-

nitteluun ja rakentamiseen.

Ennen CETA-sopimusta Kanadalla ja Suomella ei ole ollut keskinéistd kahdenva-
listd investointisuojasopimusta. Téstd syysti erityisen suuri merkitys investointeja
Kanadaan tekeville suomalaisille yrityksille ja investointeja Suomeen tekeville
kanadalaisille yrityksille on CETA-sopimuksen riitojenratkaisua ja investointisuo-
jaa koskevilla maardyksilld. Sopimuksen tullessa lopullisesti voimaan, ndma maa-
rdykset antavat kanadalaisille ja suomalaisille sijoittajille lisdd avoimuutta ja en-
nustettavuutta sekéd suojaa niiden Suomeen ja Kanadaan tekemille investoinneille.

(Ulkoministerio 2022.)
3.7 Suomalaisten pienyritysten on helpompi lisiita vientiiian Kanadaan

Suomalaiset pienyritykset ovat hyvin vientisuuntautuneita. Niiden osuus suoma-
laisista viejistd on 91 prosenttia. Ndille yrityksille CETA-sopimus antaa paljon

mahdollisuuksia.

CETA-sopimuksen ansiosta pienet yritykset voivat myydd molemmilla markki-
noilla samaa tuotetta, kilpailla helpommin suurten yritysten kanssa ja lisdti osal-
listumistaan toimintaketjuthin ja sdhkoiseen kaupankdyntiin. Ndmé asiat ovat
mahdollisia, kun tullimaksuja poistetaan, vihennetdén kaupan esteité, tullimenet-
telyjd yksinkertaistetaan ja teknisistd vaatimuksista tulee vertailukelpoisempia.

Nailld konsteilla viemisesti tulee helpompaa ja halvempaa.

CETA-sopimuksen tuomaa hyotyd pienille yrityksille lisddvit seuraavat sopi-

musmaéraykset:

- tarjouskilpailujen tiedot, jotka koskevat julkisia hankintoja, tulevat kaikille
paremmin saataville

- investointituomioistuinjdrjestelma tullaan ottamaan kayttoon

- sdhkoisessd kaupankdynnissd pienten yritysten tarpeet tullaan ottamaan

huomioon.
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CETA-sopimuksen investointituomioistuinjarjestelmid koskevat méérdaykset no-
peuttavat pienten yritysten nostamien kanteiden késittelya ja vahentivit siitd niille

koituvia kustannuksia. (Ulkoministerio 2022.)
3.8 Suomen ja Kanadan vilinen kauppa

Tullin ulkomaankauppatilastojen mukaan Suomen vienti Kanadaan vuonna 2017
oli 568,76 miljoonaa euroa, tuonti 512,73 miljoonaa euroa ja kauppatase siten
kahden edellisen alijddmaiisen vuoden jilkeen jdlleen positiivinen: +56 miljoonaa
euroa. Suurimmat SITC-ryhmit olivat 7. Koneet, laitteet ja kuljetusvilineet
(236,13 miljoonaa euroa) ja 3. Poltto- ja voiteluaineet, sdhkovirta (123,3 miljoo-
naa euroa). Kanadan-vientimme suurin yksittdinen SITC-luokka oli 33. Kiven-
ndisOljyt ja kivenndisoljytuotteet (123,3 miljoonaa euroa). Tullin kymmenen vuo-
den tilastojen perusteella kehityssuunnasta on kuitenkin hankala vetdd johtopaa-
toksiéd, silld Suomen Kanadan viennin arvo on heilahdellut vuositasolla suhteelli-
sen paljon. Huipussaan Suomen vienti Kanadaan oli vuonna 2011, jolloin koko-
naisviennin arvoksi muodostui 901,62 miljoonaa euroa ja kauppataseeksi +379,54
miljoonaa euroa. Vuosi 2008 puolestaan oli kymmenen vuoden ajanjaksolla Suo-
men kannalta huonoin, jolloin kokonaisvienti oli 461,1 miljoonaa euroa ja kaup-

patase -211,75 miljoonaa euroa alijidméinen.

Suomelle Kanadan pyrkimys kauppasuhteidensa laajentamiseen luo mahdolli-
suuksia etenkin tdlld hetkelld véliaikaisesti sovellettavan EU:n ja Kanadan vilisen
laaja-alaisen talous- ja kauppasopimuksen (CETA) kautta muun muassa tullimak-
sujen poistumisen, tuotteiden kaksinkertaisen testaamisen vdhenemisen ja sen
myo0td syntyvien kustannussééstdjen sekd palvelumarkkinoiden avautumisen myo-
td. 21. syyskuuta 2017 ldhtien véliaikaisesti sovelletun CETA:n my6td EU:n ja
Kanadan viliset suhteet ovat syventyneet entisestddn. Suhteita on julkisessa kes-
kustelussa kommentoitu kummaltakin taholta ldmpimdmmiksi kuin koskaan ai-

kaisemmin.

CETA:n tdysiméérdinen soveltaminen odottaa ratifiointia vield osalta EU-
jasenvaltioista. Sopimuksen on tdhdn mennessi ratifioinut 12 jasenvaltiota. Vaik-

ka sopimuksen kdytdnnon toteuttamisen jdrjestimisessd esimerkiksi tuotteiden
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kaksinkertaisen testaamisen vdhentdmisen osalta on vield toitd, néyttdvat sopi-
muksen vaikutukset sen ensimmadisen voimassaolovuoden perusteella positiivisil-
ta. Myos Suomen tavaravienti Kanadaan ndyttd tihénastisen tiedon valossa kehit-
tyneen suotuisasti CETA:n voimassaoloaikana, vaikka sopimuksen tarkkaa osuut-
ta kaupan kasvuluvuista onkin vaikea arvioida. Suomen tavaraviennin y2y kasvu
tammi-heindkuun 2017 (368 miljoonaa euroa) ja tammi-heindkuun 2018 (402 mil-

joonaa euroa) vélilld oli noin 9 prosenttia. (Suomi ulkomailla 2019.)
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4 PARLAMENTTI HYVAKSYY CETA-SOPIMUKSEN

Keskiviikkona 16. toukokuuta 2018 Suomen parlamentti hyvéksyi laajan talous-
ja kauppasopimuksen, joka kirjoitettiin Kanadan ja Euroopan unionin, sekd sen
jasenvaltioiden kanssa. Pdétds tehtiin tdysistunnossa, jossa ddnet jakautuivat 141

puolesta ja 42 vastaan.

Samaan aikaan parlamentti hyvéksyi pédatdslauselman, jossa se vaatii, ettd hallitus
aloittaa valittomasti kaivoslain uudistuksen uudelleenarvioinnin ja esittdd ehdote-
tut muutokset parlamentille hyviaksyttaviksi, jotta ne voi tulla voimaan viel ti-

man eduskuntakauden aikana.

EU:lle CETA on ensimmaiinen koskaan allekirjoitettu vapaakauppa-alueen sopi-
mus Pohjois-Amerikkalaisen valtion kanssa. Sopimus ei kata julkisia palveluita.
Suomi on jédnyt pois sosiaalihuollon, terveydenhuoltopalveluiden ja lakisdéteisen
tyoeldkevakuutuksen osalta sopimuksessa. Tdmédn lisdksi Suomi ottaa kdyttoon
rajoituksen sopimukseen ladkkeiden jakelupalveluiden, vihittdismyynnin ja alko-

holin vihittdiskaupan monopolin osalta. (Parliament of Finland 2018.)
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5 KESKUSTELUA CETA-SOPIMUKSESTA (CETA BUSI-
NESS SEMINAR)

Seuraavassa ote keskustelusta, joka kéytiin Finnish Canadian Business Club:lla
Helsingisséd joulukuussa 2016. Keskustelemassa CETA:n mahdollisuuksista ovat
haastattelija Risto E.J. Penttild (CEO — Finland Chamber of Commerce), seké
haastateltavat Dan Kelly (President and CEO — Canadian Federation of Indepen-
dent Business) ja Tero Vauraste (President and CEO, Arctia Oy).

Keskustelu aloitettiin kartoittamalla CETA:n keskeisid hyotyjd. Dan Kellyn mie-
lestd hallitukset ovat tehneet hyvdad ty6td suunnitellessaan sopimusta, jolla on
mahdollista saada aikaan erilaisia, pitkdaikaisia hyoOtyjd jokaiselle sopimuksen
osapuolelle. Kanadan kannalta sopimuksen tirkeimpid kohtia ovat kauppaa hel-
pottavat tekijat, kuten kitkan sekd yliméérdisten prosessien poistaminen maiden
rajoilla, yhdenmukaisten standardien tunnustaminen. Ndma tulevat auttamaan eri-
tyisesti pienten yritysten asemaa, kun bisneksen tekeminen laajemmalla alueella
helpottuu. Erddn laskelman mukaan CETA tulee kohentamaan keskiverron kana-

dalaisperheen taloutta 1000 CAD/vuosi.

Kanadalaisille yrityksille padsy 500 miljoonan uuden kuluttajan markkinoille Eu-
rooppaan on suuri mahdollisuus, mutta tilannetta voidaan katsoa myds toisinpdin

eurooppalaisesta ndkokulmasta.

Tero Vaurasteen mukaan tullimaksujen poistaminen on tirked osa sopimusta.
Esimerkiksi tavarankuljetuksessa veroprosentti vaihtelee 15 ja 25 prosentin vililla
ja nédiden poistaminen luo uusia mahdollisuuksia eri aloille Euroopassa ja Suo-

messa.

Suomelle ja Kanadalle yhteistd on se, ettd molemmat omistavat arktista aluetta.
Arktisilla alueilla vapaakaupan merkitys on erityisen tirked, koska alueen vaati-
mat investoinnit, esimerkiksi infrastruktuurin osalta, ovat suuret. Kanadan omis-
tama arktinen alue on valtava kooltaan, mutta sielld asuu vain noin 100 000 ve-
ronmaksajaa. Téllaisilla taloudellisilla alueilla vapaakauppasopimuksen tuomat

mahdollisuudet kannattaa hyodyntéa.
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Yksi erityinen arktinen asia, johon sopimus tuo uusia mahdollisuuksia on alkupe-
rdiskansojen yritykset. Tero Vauraste toivoo kanadalaisten ja suomalaisten alku-

perdiskansojen yrityksien vilistd yhteistyoté tulevaisuudessa.

Maidrdyksien yhdenmukaistaminen, tuplatestauksista poispdisy ja sitd kautta kulu-
jen pieneneminen sekd markkinoille padsyn helpotukset tulevat hyddyntdmééin

myos arktisia alueita.

Seuraava kysymys koskee sopimuksen tuomien hyodtyjen optimaalista kdyttod ja
olisiko yrityksille sekd hallituksille mitdin neuvoja asiaan liittyen. Dan Kellyn
mielestd kanadalaisille yrityksille Yhdysvallat ovat olleet luonnollinen seuraava
askel yrityksen laajentuessa ulkomaisille markkinoille. Tdmé tulee varmasti py-
symdin muuttumattomana my0s tulevaisuudessa. Viimeisin lama osoitti kuitenkin
sen, ettd monipuolisimmille markkinoille on tarvetta ja CETA tulee auttamaan
kanadalaisia yrityksid tdmén ongelman kanssa. CETA antaa paremman paisyn
uusille markkinoille, joita yritykset eivét valttamattd muuten olisi l&hteneet tavoit-
telemaan. Dan Kelly neuvoo yrityksid Atlantin valtameren molemmin puolin vain
alkamaan hommiin. Aloittakaa keskustelu kaupankidynnin edustajien ja valtioiden
virastojen kanssa, jotta voitte oppia sopimuksen tuomista mahdollisuuksista. Ta-
mén jilkeen rakentakaa oma toimitusketju tai kyselkdd apua ulkomaisilta toimitta-
jilta. Pienelle yritykselle ensimmadisen askeleen ottaminen voi tuntua ylivoimaisel-

ta, mutta se tulee olemaan vaivan arvoista.

Dan Kelly sanoo, ettei kanadalaisten yritysten tulisi unohtaa, etti palvelujen alalla
kdyddan valtavasti kauppaa ja sithen liittyy paljon mahdollisuuksia. Tuontia teke-
ville kanadalaisille yrityksille sopimus tuo myds paljon hyotyjd, silld siitd tulee
halvempaa. Niistd eduista kanadalaisten yritysten tulisi ottaa selvdd ja kouluttaa

itseddn mahdollisimman nopeasti.

Julkiset hankinnat tulevat olemaan yrityksille avoimia CETA:n ansiosta. Aiemmin
on tapahtunut tilanteita, joissa paikallisella tai kansallisella tasolla yritykset eivit
ole olleet perilld liittyen omiin mahdollisuuksiinsa julkisiin hankintoihin liittyen.
Kanadan puolelta on sovittu, ettd yrityksille luodaan yksi paikka, josta 10ytyy tar-

vittava informaatio kansallis- ja provinssin tasolla olevista julkisista hankinnoista.
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Tatd kautta niin kanadalaistan kuin eurooppalaisten yritysten on helppo seurata,
millaisia projekteja hallituksella on tarjolla. Ndmi ovat tdysin uudet markkinat
eurooppalaisille yrityksille. Vauraste toivoo hallituksilta nopeaa toimintaa maa-
rayksien yhdenmukaistamiselle, erityisesti ammatillisella puolella. Tama tarkoit-
taa esimerkiksi sitd, ettd jos henkild on saanut insindorin paperit EU:ssa, hén voisi
ndilld samoilla papereilla tehdd oman alansa t6itd Kanadassa, eli hinen ammattin-

sa tunnustetaan samalla tavalla kummallakin alueella.

Dan Kellyn viimeinen toive hallituksille on tuplatestausten lopettaminen nopealla
aikataululla. Tuplatestaus tulee yrityksille niin kalliiksi, ettd mielenkiinto siirtya
uusille markkinoille lakkaa tdhdn esteeseen. Hallitusten tulisi tarjota yrityksille
kiytannollista tietoa siitd, mitkd ovat tunnustettavissa olevat standardit molempien

osapuolten vililla. (YouTube 2016.)
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6 YRITYSTEN JA HAASTATELTAVIEN ESITTELY

Tutkimus toteutettiin sdhkdpostihaastatteluna, johon vastasi kuusi eri henkil6a
viidestd eri yrityksestd. Vastaukset antoivat Wirtsili, Rani Plast, Beamex,
WOIMA ja Bick & Co. Vastanneista kaksi henkilod tyoskentelee Wirtsilélle.
Vastanneista yrityksistd Wartsild, Rani Plast ja Beamex tekivit kauppaa kanada-

laisten yritysten kanssa haastattelun tekemisen aikana.

Wirtsild on Helsingin porssiin listattu vuonna 1834 perustettu suomalainen yritys,
joka on kansainvilisesti johtava innovatiivisen teknologian ja elinkaariratkaisujen
toimittaja merenkulku- ja energiamarkkinoilla. Kansainvilisesti Wartsildlld on yli
200 toimipistettd 68 maassa ja noin 17 000 tyontekijad. Yhtio tyollistdd Suomessa
noin 3700 henkil6d 1dhes 50 eri kansallisuudesta. Suomen toimipisteet sijaitsevat
Vaasassa, Turussa sekéd Helsingissd, joka on samalla yrityksen padkonttori. Wart-
sild Finland Oy on Wirtsilén suurin tytdryhtio. Vuonna 2021 Wirtsildn litkevaihto

oli 4,8 miljardia euroa.

Haastateltavat henkilot olivat Per Hannuksela, Senior Co-Ordinator, Invoicing and

Export documentation / Joni Uusipaikka, Senior strategic purchaser.

Rani Plast sai alkunsa vuonna 1955, kun Ahlbackin perhe perusti yrityksen sodan-
jalkeiseen Teerijarven kylddn Pohjanmaalla. Téstd perheyrityksestd on sittemmin
tullut yksi maailman tirkeimmistd pakkausalan toimijoista. Yritys tuottaa pak-
kausratkaisuja erilaisiin pakkaustarpeisiin tarjoamalla laadukkaan ja kattavan va-
likoiman teollisuus ja maatalouspakkauskalvoja. Rani Group on kansainvilinen
konserni, joka tydllistdd noin tuhat tyontekijdd ja omistaa yhdeksin tehdasta vii-
dessd maassa. Konsernin litkevaihto on yli 300 miljoonaa euroa ja se vie tuottei-

taan 50 maahan.
Haastateltava oli Pdivi Olsson, Aluemyyntipaillikko (Agri).

Beamex on vuonna 1975 kalakaupan kellarissa alkunsa saanut suomalainen yritys,

joka kehittdd kalibraattoreita, kalibrointiohjelmistoja, kalibrointipenkkeja ja ndihin
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liittyvid palveluja. Tdnd péivdnd yli 12 000 yritystd 139 eri maassa kéyttdd Bea-

mex tuotteita prosessi-instrumenttien kalibroimiseen ja kalibrointien hallintaan.
Haastateltava oli Juha Salimaiki, Director, Sales Operations.

Woima on suomalainen yritys, joka toimittaa parhaan luokan “waste-to-value”
tuotteita, projekteja ja palveluja maailmanlaajuisesti. Yrityksen tarkoituksena on

ratkaista jétteisiin liittyvid haasteita globaalilla tasolla.
Haastateltava oli Henri Kinnunen, CEO.

Bick & Co on vuonna 1970 Pietarsaaressa perustettu yritys, joka tarjoaa laajan
valikoiman tydkaluja, koneita, suojavarusteita sekéd erilaisia sisustusratkaisuja.
Yrityksen valikoima on suunnattu erityisesti koulujen teknisen tyOn tarpeisiin.
Yrityksen asiakkaita ovat peruskoulut, ammatilliset oppilaitokset ja rakennusalan
yritykset. Henkilokuntaan kuuluu 12 tydntekijdd ja yrityksen liikevaihto vuonna

2021 oli 4,6 miljoonaa euroa.

Haastateltava oli Carita Sundqvist, TJ.
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7 HAASTATTELUTUTKIMUKSEN TULOKSET

Haastatteluun vastanneet yritykset ovat kooltaan keskisuuria tai suuria. Jokaisella
yritykselld on ollut pitkdn aikaa toimintaa ulkomailla, jopa useassa kymmenessa
maassa. Osa haastateltavista yrityksistd on globaaleja toimijoita, jotka ovat van-
kistaneet asemansa maailman markkinoilla. Néille yrityksille uusien markkinoi-
den haltuun ottaminen kéy rutiinin kautta, mikili kysyntéa ja tarvetta 10ytyy. Kes-
kisuuret yritykset, joilla ei ole vield toimintaa kovin monessa maassa, ovat elin-
kaarensa siind vaiheessa, ettd laajentaminen uusille markkinoille kiinnostaa ja on
mahdollista. Nidissa yrityksissd Kanada ei ole kuitenkaan erottunut mill&én tavalla
edukseen yrityksen sisdisissd keskusteluissa. Lahes kaikki vastanneet olivat kuul-
leet Kanadan ja EU:n vélisestd kauppasopimuksesta (CETA) ennen haastattelua,

mutta sopimuksen yksityiskohdat sekd mahdolliset hyddyt eivit olleet tiedossa.

Kaikki haastattelemani yritykset olivat tehneet Kanadan kanssa kauppaa jo ennen
CETA-sopimuksen syntymistd. Vaikka sopimus on vield melko nuori, on sen an-
siota kauppa sekéd kyselyt lisdéintyneet joissain suomalaisissa yrityksissd, kuten
Péivi kirjoittaa:

"Teimme kauppaa jo ennen, mutta mielestdni vasta nyt viimeisen kolmen vuoden

’

aikana Kanadan kauppa (nékyy myés kyselyiden mddrdssd) on alkanut kasvaa.’

CETA on vaikuttanut eri tavalla suomalaisissa yrityksissi, toisissa enemmaén, toi-
sissa vahemmaén. Kaupankdynnin konkreettisista muutoksista lisddntynyt kauppa
ja helpotukset tullin kanssa ovat olleet ndkyvin asia, mitd yritykset ovat huoman-

neet. Per kirjoittaa:

“Tullaukset on helpottunut meille sekd asiakkaalle kun eivdt enddn ole yhtd vai-

’

keita ja vaativia papereitten suhteen.’

Tullihelpotukset voivat vaikuttaa Kanadan kauppaan mydnteisesti muihin maihin
verrattuna. Kanada voidaan kokea mieluisempana vaihtoehtona kaupan kdynnille

jatkossa, mikili toisen maan tulliasiointi koetaan liian haastavana, epdselvini ja
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kalliina. Tdhdn liittyen Pdivin kommentti kaupasta Kanadan kanssa esimerkiksi

Yhdysvaltoihin verrattuna:

“Kaupankdynnin lisddntyminen, ei ongelmia tullauksen kanssa lainkaan (vrt. USA

jossa ongelmia jatkuvasti).”

Yritysten sisdinen siirtyminen kauppasopimukseen koettiin haastavaksi kysy-
mykseksi, uskoakseni sen laajuuden vuoksi. Joko mitddn ei tapahtunut yrityksen
sisdlld, tai haastateltava ei osannut kertoa néin ison kokonaisuuden vaikutuksista
yrityksen ja erilaisten osastojen sisélld. Kauppasopimuksen myoté tydtavat voivat
vaihtua ja erilaisia muutoksia tapahtua yrityksen eri osastoilla, ndihin liittyen Joni

kirjoittaa:

“Varaosapuolen ndkokulmasta suurimmat muutokset koskivat business controllin
kirjanpitomuutoksia ja Kampenin keskusvaraston Customs data experttejd, joiden
toiminta helpottui CETA:n myétd tullausbyrokratian vihentyessd. Kanadan vara-
osavientiin on usein liittynyt tyolditd Chamber of Commercen tuotealkuperd "pis-
tokokeita”, joissa komponentin alkuperdn on tdytettivd kaikki dokumentaatiovaa-
timukset (ECCN, Customs tariff etc), jotka olivat merkittivdsti tyolddmmdit kuin

’

esim. EU osilla, CETA:n myétd tdstd pddstiin eroon ja toiminta helpottui.’

Vastaukset yrityksen kilpailukyvyn lisdédntymisestd Kanadan markkinoilla olivat
kaksipuolisia. Vaikka oman yrityksen kilpailukyvyn ei koettu muuttuneen, uskot-
tiin sopimuksen auttavan suomalaisia yrityksid Kanadan markkinoilla. Sopimuk-

sen koetuista eduista kilpailukykyyn nédhden Joni kirjoittaa:

“Ehdottomasti, kuten aiemmin kuvasin niin CETA on mahdollistanut meiddin pa-
remman kilpailukyvyn, timd tarkoittaa projektien kohdalla niin laitos, investointi,
kuin henkiloosaamisen kulurakenteen laskemista ja tditen lopullisen projektihin-
nan laskemista, joka nostaa mahdollisuuksiamme projektien voittamiseen niin yk-

)

sityisten, kuin myos julkisissa kilpailutuksissa.’

Kysyessd kauppasopimukseen liittyvistd puutteista vastauksia tuli heikonlaisesti.
Téstd voidaan padtelld, ettd sopimukseen ollaan padasiassa tyytyviisid. Kuitenkin

toisesta ndkokulmasta voisi ajatella, ettd negatiivisen palautteen puute kertoo
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kauppasopimuksen nuoresta idstd. Sopimuksen yksityiskohdat eivdt ole tdysin
selvilld vield yrityksissd, eikd sopimuksen mukaista kauppaa ole pystynyt teke-
madn ajallisesti pitkdd aikaa, joten ongelmia ei ole vélttimattad vield ehditty 16y-

tamaan.

Kysely vapaakauppasopimukseen liittyen ldhetettiin myos yrityksille, jotka eivét
kdy kauppaa Kanadassa. Témén tarkoituksena oli ndhdé, voisiko Kanada olla uusi
potentiaalinen kauppamaa suomalaisille yrityksille. Kyselyn tarkoituksena oli
myo6s informoida yrityksid sopimuksen olemassaolosta ja herdttdd mielenkiinnon

kipind Kanadaa kohtaan.

Sopimuksen tuomien helpotusten koettiin lisddvin Kanadan viehdtystd kauppa-
maana. Erityisesti tullimaksujen poistaminen koettiin suurena kilpailuetuna pai-
kallisia toimijoita vastaan. Kanadan markkinat koettiin myos melko kilpailtuna

alueena, Henri kirjoittaa:

“"Mahdollisesti — Kanada on ympdristond helppo eikd vaadi erikoisosaamista si-
ndnsd ja lainsddddnto on ldnsimainen eikd sielld ole esim korruptiota. Vapaa-
kauppasopimus saattaa avittaa yrityksien vientiponnisteluja mutta Kanadan
markkina on melko kilpailtu ja paikalliset yritykset huomattavasti vahvempia kuin

esim latinalaisessa amerikassa.”

Kyselyn yhteydessd haastoin suomalaisia yrityksid miettimddn omia vahvuuksi-
aan, laajenemisstrategiaansa sekd sitd, miten heidén logistinen ketjunsa olisi val-

mis Kanadan kauppaa varten.

Yrityksilld on kova luotto omaan tekemiseensd ja sithen, ettd Kanadan markkinat
olisi mahdollista ottaa haltuun. Haastattelemani yritykset toimivat projektiluontoi-
sesti ja pystyvit lisddmédn uuden maan profiiliinsa vanhan tutun kaavan kautta.

Carita kirjoittaa:

"Vahvuutemme on meiddn yrityksemme pitkd kokemus, meiddn erikoistuneella
alallamme. Toimintamme toimisi suoraan, samankaltaisilla projekteilla mitd on
toimitettu aikaisemmin, missd maat ovat hakeneet Suomen opetussuunnitelman

1

mukaista koulumallia.’
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Uusille markkinoille siirtymisessd on myds omat haasteensa. Kysyessd uusien
markkinoiden haltuun ottamisesta ja siitd, voisiko vanha hyviksi koettu malli toi-

mia myds Kanadan kohdalla, Henri kommentoi:

"Kylldi ja ei — Kanada on haastava aikavyohykkeend ja vaatisi ehdottomasti pai-

kallisen tyontekijin / edustajan sekd aktiivista vierailua.”

Haastattelemissani yrityksissd luotetaan siihen, ettd logistisen ketjun runko on ra-
kennettu niin vahvasti, ettd se kestdd uuden kauppamaan lisddmisen portfolioon.
Carita kommentoi uuden kauppamaan mahdollista lisddmistd logistiseen ketjuun

seuraavasti:

“Ehdottomasti on, koska yrityksessd on selkedt toimintaprosessit (ISO 9001:2015)
Jja erittdin pdtevdi henkilokunta, jonka avulla laajentaminen olisi tdysin mahdollis-
ta. Meiddn haasteemme olisi ehkd enemmdn tilantarpeet/-puutteet sekd uuden pd-

)

tevdn henkilokunnan loytdminen.’

Haastattelun yhteydessd ldhetin pienen infopaketin, jossa kerrottiin kauppasopi-
muksen pddkohdista ja vaikutuksista kauppaan Kanadan ja Suomen vililla. Info-
paketti toi jokaiselle haastateltavalle uutta tietoa sopimuksesta ja sen siséllosta.
Yritykset, joilla ei toistaiseksi ole kauppaa Kanadan kanssa, ovat varovaisen op-
timistisia sen suhteen, ettd Kanadaa voisi miettid seuraavana kauppamaana. Kaik-
ki vastanneet jakoivat mielipiteen siitd, ettd sopimus on positiivinen asia Suomen
kauppaa, sekd suomalaisia yrityksid ajatellen. Sopimus siséltdd paljon mahdolli-
suuksia ja potentiaalia, jota ei kuitenkaan vield ole hyddynnetty tdysin, sopimuk-
sen ollessa vield melko uusi asia. Tietoa asiasta tulisi lisdtd suomalaisten yrityk-

sien sisalla.
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8 JOHTOPAATOKSET

Pienilla ja keskisuurilla yrityksilld ei ole tarpeeksi tietoa sopimuksen syntymisesta
ja olemassaolosta. Sopimusta pitdisi jollain tavalla pystyd markkinoimaan tehok-
kaammin, jotta siitd saataisiin kaikki potentiaali kdytettyd. Yleensd ulkomaan
kauppaa aloittava yritys keskittyy miettimddn potentiaalisia kauppakumppaneita
naapurimaista joukosta tai Euroopan sisdltd, mutta CETA:n my6té katseet voitai-

siin alusta asti suunnata myos Kanadaan.

Yrityksilld, jotka eivét tee kauppaa Kanadan kanssa on varovaista / maltillista
mielenkiintoa Kanadan suuntaan, kun saivat tietdd CETA:sta haastattelun yhtey-
dessd. Jonkinlaista tukea yrityksille voitaisiin tarjota, jotta uskaltavat 1dhted kokei-
lemaan. Riskejd on otettava ja kaupan kasvaessa Suomi voittaa, mutta niin myds

Kanada.

Pitdisiko rakentaa jonkinlainen Suomi — Kanada yhteisty6td lisddvé sekd helpotta-
va jarjestd CETA:n ympdérille? EU:n tulisi miettid vastaavanlaisten vapaakauppa-
sopimusten tekoa myds muiden potentiaalisten kauppamaiden kanssa, jotka talla
hetkelld eivit herétd eurooppalaisten innostusta kaupankdynnin haasteiden takia.
Kaupankéynnin helpotuksia tulisi miettid myds globaalin kilpailutilanteen kannal-
ta, jotta EU ja sen maat pysyisivdt mukana jatkuvasti kovenevassa taloudellisessa
kilpailussa. Yhdysvallat, Kiina, Intia ja Vendja pystyvit kilpailemaan maailman
markkinoilla omilla vahvuuksillaan, joita EU:lla ei valttamattd ole. Téstd syystd
EU voisi pyrkid tekemédédn alueestaan mieluisan yhteistyokumppanin vapaakaup-

pasopimuksien kaltaisilla helpotuksilla globaalilla tasolla.
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9 YHTEENVETO

CETA (Comprehensive Economic and Trade Agreement) on EU:n ja Kanadan
vilinen vapaakauppasopimus, joka tuo paljon helpotuksia kaupankdyntiin aluei-
den vililld. Suurimmat muutokset liittyvét tullin toimintaan, palvelumarkkinoiden
sekd julkisten hankintojen avautumiseen, tyontekijoiden liitkkumiseen alueiden

valilla, investointeihin ja pienyritysten kilpailukyvyn lisddmiseen.

Tyon alussa kerroin tavoitteekseni kerdtd kasaan kauppasopimus CETA:n olen-
naisimmat kohdat ja selvittdd, ovatko suomalaiset yritykset tietoisia sopimuksen
olemassaolosta. Lisdksi tyon tarkoituksena oli selvittdd sopimuksen hyotyjd suo-
malaisten yritysten nikokulmasta, sekd kaupanteon kannattavuutta Kanadaan so-
pimuksen tuomien kaupan helpotusten jilkeen. Haastatteluosuuden tarkoitus oli
ottaa selvdd, kuinka CETA on vaikuttanut suomalaisiin yrityksiin. Haastatteluja
varten loin kaksi erilaista kyselylomaketta; yhden yrityksille, jotka kédyvét kaup-
paa ennestddn Kanadassa ja toisen yrityksille, joilla ei toistaiseksi ole kauppaa
Kanadaan. Kauppaa kiyviltd yrityksiltd halusin selvittdd, millaisia konkreettisia
muutoksia CETA on tuonut kaupankdyntiin esimerkiksi myynnin, tullauksen ja
yrityksen sisdisid tyOtapoja ajatellen. Yrityksid, jotka eivit vield kidyneet kauppaa
Kanadaan, halusin informoida CETA:sta ja haastaa heitd miettimdin Kanadaa

seuraavana potentiaalisena kauppakohteena.

Teoriasta 10ytyy ytimekk&ésti oleellisimmat tiedot niisté ja lukijan on helppo saa-
da haltuunsa sopimuksen péddkohdat. Tutkimuksessa on kéytetty tuoreinta tietoa

mitd vapaakauppasopimuksesta on saatavilla.

Haastavaa ty0ssé oli kehittdd sopivat kyselylomakkeet haastatteluja varten, ja saa-
da perinpohjaisia vastauksia kysymyksiin. Tami johtuu varmasti sopimuksen uu-
tuudesta ja siitd, ettd se on integroitu hyvin kdyttdon niissd yrityksissd, missd

kauppaa Kanadaan on ennestdin kayty.

Jatkotutkimusta varten voitaisiin tehdd case-tutkimus yrityksen laajentumisesta

Kanadan markkinoille. Toinen vaihtoehto olisi selvittdd, paljonko yritys X sédds-

40



tdisi rahaa aloittaessa kaupan Kanadassa vs. maassa, jonka kanssa Suomella ei ole

vapaakauppasopimusta.
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LIITE 1

Kyselylomake yritykselle, joka KAY kauppaa Kanadan kanssa.

Yrityksen nimi:

Yrityksen toimiala:

Yrityksen koko:

Haastateltavan nimi ja titteli:

PN

10.

Tekeekd yrityksenne kauppaa Suomen ulkopuolella? Jos kyll3, niin missd maissa?

Onko yrityksenne laajentanut toimintaansa uuteen maahan viime aikoina, minne?

Onko Kanadan ja EU:n Véilin|en vapaakauppasopimus CETA sinulle ennestdan tuttu?
Tekiko yrityksenne kauppaa Kanadan kanssa ennen CETA-sopimuksen allekirjoittamista vai
oliko sopimuksen ansiota, ettd yrityksenne siirtyi kanadalaisille markkinoille?

Mill3 tavoin CETA on vaikuttanut kaupankdyntiin kanadalaisten yritysten kanssa
konkreettisesti? Esimerkiksi kaupankaynnin lisddntyminen, helpotukset tullin kanssa tai
muuta?

Millainen siirtyma CETA:n mukana tuli ja miten se nakyi yrityksenne sisalla?

Koetko, ettd yrityksenne on muuttunut CETA:n myota kilpailukykyisemmaksi Kanadan
markkinoilla?

Positiivista informaatiota vapaakauppasopimukseen liittyen |6ytyy, mutta oletko
térmannyt tydssasi asioihin, jotka olisi voitu tehdd paremmin sopimusta laatiessa?

Onko tama kysely ja |ahettdmani infopaketti antanut teille uutta tietoa CETA:sta ja sen
vaikutuksista Suomen ja Kanadan vilisessa kaupankaynnissi?

Koetko Kanadan markkinoille syntyneen uutta potentiaalia suomalaisia yrityksia ajatellen

sopimuksen my&ta?



LIITE 2

Kyselylomake yritykselle, joka El kdy kauppaa Kanadan kanssa.

Yrityksen nimi:

Yrityksen toimiala:

Yrityksen koko:

Haastateltavan nimi ja titteli:

w

Tekeekd yrityksenne kauppaa Suomen ulkopuolella? Jos kylla, niin missa?

Onko yritykselldnne kiinnostusta laajentaa toimintaansa uusille markkinoille, mihin
mahdollisesti?

Onko yrityksen sisdlld koskaan mietitty kaupankdyntid Kanadan markkinoilla?

Onko Kanadan ja EU:n vélinen vapaakauppasopimus CETA sinulle ennestddn tuttu?
Lahetin sdahkdpostin yhteydessa infopaketin CETA:an liittyen. Sisdltdako
vapaakauppasopimus sellaisia helpotuksia, jotka herattdvat mielenkiintoa Kanadaa
kohtaan? Onko sopimuksessa suoraan yritystinne helpottavia asioita, mikali kauppaa
alettaisiin tekemaén Kanadassa?

Mitka ovat yrityksenne vahvuudet ja voisivatko ne toimia sellaisenaan Kanadassa?
Kuinka olette siirtyneet uusille markkinoille aikaisemmin ja voisiko sama strategia toimia
Kanadan suhteen?

Onko logistinen ketjunne rakennettu siten, ettd uuden kauppamaan lisddminen olisi
mahdollista?

Onko tdmd kysely ja Iahettdmani infopaketti antanut yrityksellenne uutta tietoa CETA:sta ja
sen vaikutuksista Suomen ja Kanadan vilisess3 kaupassa?

10. Tuleeko yrityksenne perehtym&ian Kanadan markkinoiden mahdollisuuksiin tdiman kyselyn

myé’:-té?|
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