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Abstrakt

Finlands pélsdjursutbud pa varldsmarknaden har under de sex senaste aren halverats. Det har lett
till att foretaget Oy Snellman Ab som producerar animaliska livsmedel garna skulle sakerstaller att
en del av de biprodukter man forut salt till palsdjursfoder kunde séljas pa annat hall. En méjlighet
som foretaget vill satsa pa ar att exportera dessa biprodukter, som ocksa kallas
gourmetprodukterna, till en marknad dér de har ett storre varde dn pa den finska marknaden.

Syftet med arbetet var att skapa en modell som fungerar som underlag fér hur man ska ga till viga
vid export av livsmedel utanfér EU. Modellen beskriver pa ett generellt satt vad som kravs, vilka
utmaningar som kan uppsta och vilka faktorer att ta i beaktande.

Jag anvande mig av en kvalitativ forskning som stod for teorin och for att f& mer djupgaende
information och svar pa de fragor som uppstar vid en undersdkning av exportprocessen. Den
kvalitativa forskningen gjordes i form av en intervju med Martin Blindbaek fran fortaget BHJ i
Danmark. Han har mycket erfarenhet inom export av livsmedel och gav gott underlag for studien.

Resultat for undersokningen har gett en basmodell som kan foljas vid export av
livsmedelsprodukter till lander utanfér EU. Examensarbetet har dven svarat pa vilka centrala
faktorer sasom dokument och nédvandiga register som bor tas i beaktande.
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Tiivistelma

Suomen turkiseldinten tarjonta maailmanmarkkinoilla on puolittunut viimeisen kuuden vuoden
aikana. Tasta johtuen eldinperaisten elintarvikkeiden tuottaja Oy Snellman Ab haluaisi varmistaa,
ettd osa tdman sivutuotteista, joita aikaisemmin myytiin turkiseldinten rehuksi, voitaisiin myyda
muualla. Yhtend mahdollisuutena on viedd nditd gourmet-tuotteiksi-kutsuttuja sivutuotteita
markkinoille, missa niiden arvo on korkeampi kuin Suomen markkinoilla.

Tyon tavoitteena oli luoda malli, joka toimii perustana sille, miten toimia elintarvikkeiden viennissa
EU:n ulkopuolelle. Mallissa kuvataan yleisesti, mita vaaditaan, minkalaisia haasteita voi ilmeta ja
minkalaisia tekijoita on otettava huomioon.

Kaytin kvalitatiivista tutkimusta teorian tueksi ja saadakseni syvidllisempaa tietoa ja vastauksia
kysymyksiin, joita syntyy vientiprosessin tarkastelussa. Kvalitatiivinen tutkimus toteutettiin
haastattelemalla tanskalaisen BHJ-yrityksen Martin Blindaekida. Hanellda on paljon kokemusta
elintarvikeviennistd, ja han toimitti tutkimukseen hyvia todisteita.

Tutkimuksen tulokset ovat antaneet perusmallin, joita voidaan noudattaa vietdessa elintarvikkeita
EU:n ulkopuolella oleviin maihin. Ty6ssa on myos vastattu siihen, mitka avaintekijat, kuten asiakirjat
ja tarvittavat rekisterit, tulisi ottaa huomioon.
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Abstract

The Finnish supply of fur animals on the world market has gone down by half in the last six years.
This has led the company Oy Snellman Ab, which is producing food of animal origin, wanting to
secure that a part of the animal by-products they have been selling to food for fur animals could
be sold elsewhere. One possibility the company would like to go in for is to export these by-
products that also are called gourmet-products, to a market where they have a greater value than
on the Finnish market.

The purpose of this thesis was to create a model that works as a support for how to export food
with animal origin outside the EU. The model describes generally what is required, which
challenges can occur and what factors to take into consideration.

Qualitative research was used as a support for the theory and to get more in-depth information
and answers to the questions that occur when researching the export process. The qualitative
research was made in the form of an interview with Martin Blindbak from the Danish company
BHJ. He has a lot of experience in the exportation of animal products and gave good support for
the study.

The result of the research gave a basic model that can be followed when exporting food of animal
origin to countries outside of the EU. It also answers what central factors, such as documents and
necessary registers that have to be kept in mind.
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1 Inledning

Ar 2021 bedrevs slakt pa 15 stora slakterier i Finland. Det slaktades samma &r ca. 1,9
miljoner kottsvin, vilket betyder ca. 5000 kottsvin per dag. For att allt ska ga ratt till och alla
krav mots blir slakterierna regelbundet granskade av besiktningsveterinarer, detta for att
alla slakterier ska folja en egenkontrollplan. Till slakteriernas kontrollplan hor tillsyn éver
livsmedel, -djurskydd, -biprodukter, -djursjukdomar och tester i laboratorier.

(Ruokavirasto, 2022)

Pa slakteriet Oy Snellman Ab slaktas det ungefar 1300-1400 kottsvin per dag. Det dr en av
de storsta kottforadlingarna i Finland. Vad som da ar ytterst viktigt for slakteriet och
kottforadlingen i fraga ar att ta tillvara pa allting som kommer fran djuret. Pa slakteriet
finns det olika anvandningsomraden for alla de olika delarna av djuret. Det ar helt enkelt
viktigt att inget gar till spillo. Det som inte gar hem pa marknaden i Finland gar antingen pa
export eller till framstdllning av hundmat samt mat for palsdjursproducenter.

(Ruokavirasto, 2022)

Palsdjursuppfédningen har minskat i Finland och man kan se en stadig kurva nerat. Om
man ser pa bade ravskinn och minkskinn, som ar de vanligaste djuren for palsuppfédning,
har utbudet fran Finland pa varldsmarknaden halverats under de senaste sex aren. (Fifur,

2022)

Vad innebar det for en kottféradlare som Oy Snellman Ab? | och med att
palsdjursproducenter lagger ner och produktionen minskar, resulterar det i att det inte séljs
lika stora mangder till det andamalet. Det &r inte ett stort problem i dagens lage dar man
annu far salt storsta delen av produkterna till producenter av palsdjursfoder, men det
innebar att man garna planerar infor framtiden och majliga scenarion. Med det sagt vill
man hitta nya marknader och majligheter for dessa produkter, for att sakerstalla att inget
gar till spillo och blir en on6dig kostnad. Detta genom att antingen se pa den inhemska

marknaden, eller genom att exportera.

De produkter som det ror sig om pa Ab Snellman Oy &r sa kallade gourmetprodukter och
ar de produkter som tas bort fran djuren i slakteriet men som inte har nagot storre varde
hos manniskor pa den inhemska marknaden. Det ror sig om till exempel tunntarm, mage,

andtarm, mjalte och urinblasa. Produkterna i fraga ar biprodukter fran slakteriet, men
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bendmningen gourmetprodukter gavs av en veterindr for att fa ett samlingsnamn pa
produkterna. Det bor namnas att alla delar av djuret som namns kommer fran kottsvin. De

tre forsta av de uppraknade produkterna exporterar de idag, framst till lander i Asien.

1.1 Syfte

Syftet med arbetet ar att analysera och fa en 6verblick éver hur man gar till vaga for att
exportera de sa kallade gourmetprodukter som kommer fran slakteriet pa Oy Snellman Ab.
Med hjalp av analysen ska man fa en uppfattning om vad som kravs i en sadan process och

vilka utmaningar som medfoljer.

1.2 Problemformulering

Examensarbetets mal ar att ge svar pa problemfragorna nedan. Detta genom att framstalla
en exportmodell for gourmetprodukter samt ge exempel i form av ett par lander med hjalp

av modellen. Denna metod gor det mojligt att besvara nedanstaende fragor.
Hitta en basmodell fér export av gourmetprodukter.

Svarigheterna med att exportera kétt. Vilka faktorer ska beaktas vid export av livsmedel?

1.3 Avgransning

| en diskussion med en av de ansvariga inom omradet fran Oy Snellman Ab kan en analys
over hur man gar till vdga géillande export utanfér EU for gourmetprodukter vara

anvandbart, eftersom det ar en relativt ny situation de befinner sig i.

Jag kommer avgrdnsa arbetet genom att titta pa ett par marknader, Nya Zeeland och
Thailand. For att valja nagra av produkterna kommer jag rikta in mig pa tunntarm/livmoder
och mage fran kottsvin. Det viktigaste dr anda de olika landerna. Da tas i beaktande vilka
stegen ar for att exportera, lattheten att exportera, skillnader pa marknaderna, hur flodet
av produkter ser ut samt distributionskanaler pa ett allmant plan. Jag véljer att avgransa

och inte analysera alla kostnader som beror exporten.



1.4 Arbetets disposition

Examensarbetet kommer i huvudsak innehadlla en teoretisk del, en empirisk del,
resultatanalys och slutligen en diskussion. | den sistndmnda delen diskuteras resultatet och

jag analyserar aven hur metoderna vid forskningen fungerade.

| examensarbetets teoretiska del kommer jag anvdanda mig av en SWOT — analys och en
PESTLE analys. Jag ska har ocksa till basta formaga skapa en modell som kan féljas vid
export. Med dessa teorier forvantar jag mig att fa en Overblick pa exportprocessen for

gourmetprodukter fran kottsvin.

Den empiriska delen kommer bestd av en kvalitativ forskning. Den kvalitativa delen,
kommer till storsta del besta av diskussioner och intervjuer med ansvariga och kunniga
inom omradet for export av gourmetprodukter. Har forvantar jag mig fa mer djupgaende
information om hur en export kan se ut, hur det gar till i praktiken och Ovriga faktorer att

ta i beaktande.



2 Oy Snellman Ab

Jag gobr mitt examensarbete at foretaget Oy Snellman Ab som i dagens lage har storsta
delen av sin verksamhet pa Granholmen i Jakobstad. Jag tanker i korthet presentera

foretagets historia och verksamhet for att fa en 6verblick at vem jag gor detta arbete.

Forst och framst ar da Oy Snellman Ab ett familjeféretag som startade sin verksamhet for
lite mer an 70 ar sedan. De har utvecklats valdigt mycket under alla dessa ar och i dagens
lage ar de en av de storsta kottforadlingarna i Finland. Vad de fokuserat pa under alla dessa
ar ar kvalitativa produkter dar man minskar pa mangden tillsatsimnen och haller en hog
kotthalt. Under aren har de gjort flera spannande beslut som att helt skippa
smakforstarkare i sina produkter samt att alla deras producenter har GMO-fritt foder at
deras djur. Detta for att garantera god kvalitet pa sina produkter och sta fast vid sina mal
om mera kétt och mindre tillsatsémnen, som de beskriver pa deras hemsida. De har dven
bra koll pa djurens ursprung fran finska familjegardar vilket gor att de darefter ocksa kan

garantera en viss kvalitet. (Snellman, 13.10.2022)

2.1 Historia

Grundarna av foretaget, broderna Snellman, vaxte upp i Kalloy i Pedersére. De var
motiverade och foretagsamma man, som efter nagra ars erfarenhet inom kottbranschen
startade eget. De grundade Snellmans Kétt och Korv pa 50-talet och genom att sjalva sta
bakom disken larde de sig mycket om marknadsforing och forsaljning. Foretaget vaxte och

de utvecklades med tiden.

Pa 60-talet moderniserades kottbranschen mycket i och med nya redskap och maskiner.
Det blev valdigt mycket effektivare att tillverka korv. Vad som ocksa hdande var att Snellman
var de forsta pa den finska marknaden att lansera helkottsprodukter som var fardigskivade,

vi pratar om smorgasskinka, saltkott och medvurst.

Vad som alltid varit av storsta vikt hos foretaget ar att kvaliteten kommer forst. Det var en
av de orsaker som gjorde att de var bland de 10% av korvfabrikerna i landet som klarade
sig genom de tuffa ar dar eftereffekterna av oljekrisen harjade. Att Snellman helt enkelt var
nischade och korde sitt eget lopp gjorde att de kunde fortsatta utan att blanda sig i andra

foretags konkurrens nar det kom till priserna.
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Under 70-talet etablerades flera forsaljningskontor runt om i hela landet i och med att man
hela tiden expanderade och utvecklades som foretag. En av de mest namnvarda
produkterna, steier-serien, lanserades pa 70-talet efter att bréderna Snellman gjort ett
studiebesdk i Osterrike. Varfér den ar intressant dr att den hinger med dnnu idag i olika

format.

De storsta handelserna, eller utvecklingar under 80 och 90-talet ar framst nar Snellmans
Kott och Korv képer upp Jakobstads slakteri ar 1985. Det var en valdigt stor investering med
gav dem helt nya mojligheter och det visade sig daven vara en mycket I6nsam investering. |
borjan pa 90-talet utokade Snellman sina verksamhetsomraden ytterligare, och denna gang
till sédra Finland. Vad som dock ar den storsta forandringen under samma artionde ar att
fabriken i Skata som de haft sin verksamhet i blev for liten. De byggde ut en fabrik pa

Granholmen vilket i dag ar var de har storsta delen av deras verksamhet. (Tarvos, 2011).

2.2 Verksamhet

Oy Snellman Ab ar da en de manga delomraden inom Snellman koncernen. Kottféradlingen
i fraga ar storst avdem men jag namner nedan vilka andra som tillhér Snellman Group. Jag
fordelar upp dem genom att se pa varumarkena under kottfordadlingen och varumarkena

under fardigmat skilt. Det kan ndmnas att de har verksamhet i bade Finland och Sverige
Kottforadlingen
e Familjen Snellman

e Herr Snellman

e MUSH

e Fodax

e Figen
Fardigmat

e Kokkikartano

e Carolines kok



e Mr. Panini

e Snellman Pro

(Snellman Koncernen, 12.10.2022)



3 Nuldgesanalys: Forsaljning av gourmetprodukter

Till de sa kallade gourmetprodukterna rdaknas da de exempel jag tidigare ndmnt men det
bestar av manga flera delar av djuret. Man kan konkludera dem alla som produkter vilka
tas bort i slakteriet och inte dts av manniskan pa den finska marknaden. | dagens lage
gallande gourmetprodukter gar den storsta delen till produktion av palsdjursfoder. Men
det finns anda en viss efterfragan pa 6vriga internationella marknader. Att hitta nya kanaler
for produkterna sakerstaller ocksa en framtid dar man minskar riskerna att lata nagot ga

till spillo.

For att klarlagga, det ar inte Oy Snellman Ab som personligen skdter om exporten for alla
dessa typer av produkter utan man har kontrakterat det till féretag som skdter om det i
praktiken, speciellt nar det kommer till gourmetprodukter. (Staffan Snellman och Ronny

Snellman, 15.9.2022)

3.1 Var befinner man sig i dagslage?

| en diskussion 15.9.2022 med Staffan och Ronny Snellman som bada jobbar pa Snellman
berattar de om dagslaget och hur situationen med gourmetprodukterna ser ut. Idag
exporteras inte en stor del av dessa produkter utan den storsta delen gar till tillverkning av
foder for palsdjur. For att ge ett procentuellt nummer star export av gourmetprodukter for
cirka 2%. Det ar dock om man raknar med liknande produkter fran nétdjur, sa ett mer exakt
nummer om man ser pa endast kottsvin ar 4,6%. Det ar som man ser, inte en stor del av
alla produkter som utvinns i slakteriet, men export av dessa varor har en god Idnsamhet
nar det kommer till dessa typer av produkter. Om man i stallet ser pa alla svinprodukter
som utvinns och i slakteriet och gar pa export ar det ungefar 22% men dit raknas flera

produkter som jag inte kommer fokusera pa i detta arbete.

Snellman exporterar som sagt en del av gourmetprodukterna till ett flertal lander och jag
ska fokusera pa ett par av dem. Det kan namnas att till de lander de exporterar har de i
flera fall inte endast en kund utan ofta ett par stycken. Jag ger nagra exempel nedan pa de
produkter jag tidigare namnt och vart de framst exporteras, eller var de har ett mervarde,
for att ge en tydlig bild. Flera av de uppraknade nedanstaende &r strategiskt viktiga samt
att de ar langvariga kunder. De exporterar ocksa andra produkter utdver de som raknas

upp, men bara for att ge en allman 6verblick.



Tunntarm — Thailand
Livmoder — Thailand
Mage — Nya Zeeland, Sydkorea

Andtarm — Nya Zeeland

3.2 Var vill man befinna sig?

Fran Oy Snellman Ab:s hall vill man i langden optimera utvinningen av de produkter det ror
sig om och exportera sa stor del av varorna till kunder dar varde fér produkterna finns.
Malsattningen med gourmetprodukterna ar att skapa ett mervarde for det unika griskott
Snellman har. Det ska pa lang sikt framja optimeringen av kapacitetsutnyttjande och

ravarustyrning. (Staffan Snellman, 15.9.2022)



4 Teorier vid marknadsundersokning och export

| den teoretiska delen tanker jag anvdanda mig av en SWOT-analys for att forst fa fokusera
pa interna och externa faktorer vid export, samt se var vi befinner oss i dagslage. Den andra
teoretiska modellen jag tanker anvdanda mig av ar en PESTLE — analys for att ndrmare se pa
de externa faktorer som paverkar. Dessa teoretiska modeller hjalper mig se pa

problemfragorna pa ett battre satt.

Jag tanker dven undersoka lagar som tillampas vid export av livsmedel. Finlex har ett par
lagar som gar under det har @mnet, som till exempel djurskyddslagen och livsmedelslagen.
Men dven se pa lagar fran Europeiska unionen. Jag plockar sedan fram vad som ar viktigt
och kan stoda det teoretiska underlaget. Helt enkelt, det som ar relevant for att bygga en

modell for export.

Jag kommer som sagt analysera Nya Zeeland och Thailand eftersom det fran

uppdragsgivaren exporterar till dessa marknader och fungerar bra som exempel.

4.1 SWOT - analys

Den forsta modellen dr en SWOT analys dér jag tittar pa Oy Snellman Ab:s export pa de
olika omradena. Jag ser pa deras styrkor, svagheter, mojligheter och hot, som bokstaverna
i SWOT star for, men pa engelska (Strengths, Weaknesses, Opportunities, Threats).
Informationen har blivit tilldelad at mig fran foretaget i fraga. Jag specificerar och beskriver
nedan vad som menas med de olika punkterna for att fa en battre bild. Det kan nédmnas att
Snellmans exporterar en hel del till Sverige men det tas inte i beaktande i arbetet eftersom

det inte ar relevant for amnet.
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Tabell 1. SWOT-analys fér Oy Snellman Ab

Styrkor Svagheter
e Halsosituationen ar god e Volymerna ar sma
e Braraser ar fordelaktigt e Transportkostnaderna ar dyra pa

grund av det geografiska laget
Produktionen ar flexibel

Kundorienterade

Mojligheter Hot
e Kvaliteten ar god och kétthalten ar e Halsosituationen forsamrad (kan
hog leda till forbud av export)
e Ingen GMO eller antibiotika e Risk gallande valuta

e Gourmetprodukter

e Anpassning till kunder gallande

specifikation av produkter

Styrkorna bestar av foljande: de har god hélsosituation bland djuren vilket ocksa ar
attraktivt pa den internationella marknaden. Nar man ser pa raserna fokuserar man mera
hos nétdjuren dar det varierar mycket bland olika raser medan det inte ar lika stor skillnad
mellan kottsvin. Det finns saklart manga olika raser inom svin ocksa, men det &r i princip
bara vanlig lantgris som aker genom produktionen pa Snellmans. Vad som ocksa ar en
styrka ar hur flexibel produktionen ar. Ifall det finns kunder som intresserar sig av en
specifik produkt av djuret ar det ingen omojlighet alls att anpassa och leverera bestallningar

utanfor det vanliga sortimentet.

Svagheterna vid export ar mangden. Oy Snellman Ab ar en stor kottproducent i Finland
och storsta delen av kottet lamnar i Finland. Det som det da handlar om &r produkterna
utan ett storre varde pa den finska marknaden som exporteras. Den mangden &r inte

speciellt stor vilket ar den storsta svagheten vid export. Sedan ar det geografiska laget inte
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till nagon fordel eftersom det ar en lang vag ifall man hittar kunder pa den asiatiska

marknaden och man opererar i Finland.

Nar det kommer till méjligheterna handlar det om de externa faktorerna och da vill jag lyfta
fram gourmetprodukterna som verkligen har ett varde pa den internationella marknaden.
Som jag redan namnt finns det inte manga andamal fér gourmetprodukterna i Finland,
speciellt inte hos manniskor. Det finns det dock pa andra marknader, dar ar en stor
mojlighet. Det finns dven andra majligheter, till exempel, att Snellman har kétt som ar fritt
fran GMO och antibiotika vilket kan attrahera kunder pa den internationella marknaden.
Men i det har fallet fokuserar vi framst pa vilka faktorer som roér de produkter och

marknader vi analyserar.

De hot som Oy Snellman Ab kan tankas raka ut for ar olika typer av sjukdomar i andra lander
dit man exporterar. Landet i fraga kan bestimma att man inte vill importera kott i ett sadant
fall. Halsorisker ar da ett externt hot som Snellmans och liknande féretag i den branschen
kan drabbas av. Vilket i princip inte alls drabbar ett féretag som tillverkar komponenter till

datorer, for att ge ett exempel.

4.2 PESTLE —analys

Jag kommer skapa en PESTLE — analys for att analysera Nya Zeeland och Thailand. Detta
ska ge en forstaelse vilka faktorer som paverkar vid export till dessa lander. Malet ar att
man ska kunna se pa dmnet ur ett annat perspektiv och att man kan forestalla sig hur det

kan se ut. Informationen ar tagen fran (Business Management & Marketing, 2022)
Politiska faktorer

Nya Zeeland — Ett land med valdigt lite korruption, nagot som &r eftertraktat om man séker
efter mojliga marknader att exportera sina produkter. Nya Zeeland har ett valfungerande
politiskt system dar de har en kung, (brittiska kungen) Charles 1ll, men i Nya Zeeland
representeras han av generalguvernoren. Kungen har inte nagon stérre makt utan det ar
statsministern med den sa kallade hogsta posten. Man kan konstatera att det ar politiskt

valdigt stabilt i landet.
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Thailand — De har dessvérre betydligt mer korruption i sitt land &n Nya Zeeland, Nastan 90%
av invanarna i Thailand tycker korruption ar ett stort problem i deras land. Landet har en
kung som fungerar som ansiktet utat medan regeringens ansikte ar statsministern. For att
ge perspektiv pa hur radikalt samhallet fungerar kan man se pa ifall man skulle kritisera

kungafamiljen. Det kan i Thailand leda till ett fangelsestraff mellan 3 och 15 ar.
Ekonomiska faktorer

Nya Zeeland — Ett land som klarar sig riktigt bra ur en ekonomisk synvinkel. Nagra av Nya
Zeelands storsta industrier ar gruvarbete, turism, skogsbruk och speciellt att idka jordbruk.
De vanligaste exportvarorna ar aluminium, maskineri, fisk, frukt, kott och tra. De exporteras
framst till Nya Zeelands stora exportpartners, Kina, Japan, USA eller Australien. Nar det
kommer till import ar det produkter som vin, ost, smor, olika typer kott och dylikt. De
kommer fran lander som Tyskland, Malaysia, Singapore, samt de fyra jag raknade upp

tidigare.

Thailand — Om man jamfor Nya Zeelands och Thailands BNP per capita, ligger den
forstnamnda pa ca. 42 000$ medan Thailand ligger pa ca. 7300$ per capita. Det ar dock en
ekonomi som blivit starkare och stabilare dom senaste aren. Deras export bestar till stor
del av plast, organiska kemikalier, fordon, maskineri och daven mineralbranslen som kol,
petroleum och naturgas. Deras import ar huvudsakligen maskindelar, raolja, guld och delar

till kretskort.
Sociala faktorer

Nya Zeeland — Ett land med lite 6ver fem miljoner invanare dar livskvaliteten ar hog. Det ar
ett valdigt mangsidigt land med manga olika typer av personer i samhallet. Det ar dven
rankat landet med storst diversitet. Utdver att vara ett vdlfungerande land med fina trender
och progressivt tankande har det uppstatt problem som att klyftan mellan rika och fattiga

Okar, komplexiteteten med deras valfardssystem, okad kriminalitet,

Thailand — Ett land med mycket stor befolkning, ungefar 70 miljoner rattare sagt, dar det
finns stor diversitet. Med det menas att det finns flera kulturer, etniciteter, religioner och
bakgrunder. De har en god jobbmentalitet ddar man verkligen gor sitt arbete val och ar

engagerad.
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Teknologiska faktorer — Jag kommer inte fokusera pa dessa eftersom de inte paverkar eller

har nagot med export av gourmetprodukter att gora.
Rattsliga faktorer

Nya Zeeland — Enligt varldsbanken ar detta ett valdigt bekvamt land att géra affarer med.

De har ett valdigt respekterat rattssystem varlden over.

Thailand — Deras rattssystem fokuserar mycket pa kontrakt vid anstallning till exempel
semestrar och anstélldas rattigheter. Vad som ocksa ar viktigt och som de ar mer strikt an
andra lander ar till exempel nedskrapning, rékning, alkoholanvandning, droger och att

smutskasta kungafamiljen.

Miljofaktorer — Jag fokuserar inte pa dessa faktorer heller da de inte korrelerar med dmnet.

4.3 Lagstiftning, djurskydd och export av livsmedel

| livsmedelslagen hittar man en del information om export av livsmedel utanfér Europeiska
unionen. Vad som till en borjan ar namnvart i livsmedelslagen ar att féretagaren av
livsmedlen som exporteras svarar ocksa for att alla krav fran importlandets myndigheter
utreds och uppfylls. Ifall det inte handlar om att foretaget sjalv skoter om exporten ar det
kontaktmaterialféretagaren som i stallet har hand om alla krav vid exporten. | bada fallen

galler det for mottagarlandet och eventuella transitoland. (Livsmedelslagen 297/2021, §50)

Vad kan vara bra att veta nar man inleder export till Iander utanfor EU och produkterna ar
av animaliskt ursprung? Under aret 2021 tradde en ny lag i kraft om djursjukdomar. Inga
storre dndringar skedde som &r relevanta for detta arbete, forutom tva punkter dar den
forsta ar att det som forut kallades veterinarintyg vid export kallas idag djurhalsointyg. Ifall
det finns oklarheter i EU:s lagstiftning kring lagar inom detta omrade kompletteras de av

nationella exportbestdmmelser. (Livsmedelsverket 2022)
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Det viktigaste i lagen, som berdr de foretag som exporterar varor av animaliskt ursprung.
Det har utfardats en skyldighet att anvanda livsmedelsverkets eCert-system. Via detta
system ska djurhalsointygens utfirdande ske, om det med mottagarlandet avtalats. Aven

lagringsperioden av kopior har forlangts fran tre till fem ar. (Livsmedelsverket 2022)

Skyldighet for exportoren att registrera sig i ett exportorsregister som forvaltas av
Livsmedelsverket har ocksa fortydligats. Utdver att anldggningarna dar produkterna
framstélls registreras av exportéren krdvs nu ocksa att platserna som anvands dar

produkterna lastas for export ska registreras. (Livsmedelsverket 2022)

Nar det kommer till animaliska biprodukter och export kravs det forst och framst ett
djurhélsointyg. Det kan ibland ocksa vara bra att ha ett free sale -certifikat eftersom det
kan gora processen enklare da vissa lander kraver ett sadant intyg. Ifall ett ursprungsintyg
kravs fas de frdn handelskamrarna i Finland (i detta fall Osterbottens handelskammare),

eller fran Tullen. (Livsmedelsverket 2022)

Din produkt som du tanker exportera bor uppfylla alla krav lagmassigt, bade pa nationell
och EU:s niva. De krav som stalls fran mottagarlandet boér ocksa motas, samt att de
godkanner din export. Din produkt far inte ha ett aktivt exportférbud 6ver sig. Slutligen,
ifall du har alla nédvandiga register i skick, inga exportforbud finns, och alla nédvandiga
intyg gallande exporten ar fixade kan du helt fritt fran Finland exportera dina produkter till

lander utanfor EU. (Livsmedelsverket 2022)

4.4 Deklarationsprocessen

For att klargéra namner jag redan har hur det gar till rent praktiskt vid en export och inte
fokuserar noggrannare pa alla dessa detaljer i sjadlva basmodellen. Detta ar da vid direkt

export, dar utforsel- och avgangskontor finns bada i samma stat.

1. Den som exporterar varorna bor i god tid skicka exportdeklarationen till tullen fére

sjalva avgangen.

2. Man far svar i form av ett meddelande som antingen godkanner eller avslar

exporten.
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Ifall allt gatt som planerat far man &dven ett Overlatelsebeslut samt ett EAD
(exportfoljedokument). Det EAD du fatt innehaller dven ett MRN-nummer som

behdvs for tullens informationssystem vid identifiering av deklarationen.

Med MRN-numret som du blivit tilldelad ska du ge at de ansvariga vid
utforselstallet. Det kan vara, till exempel, hamnen om man exporterar den vagen.
Den som mottar detta MRN-nummer meddelar da tullen om ankomsten av varorna.
Tullens svar ar pa samma gang ett tillstand eller forbud for lastningen av

produkterna.

Nasta punkt ar att den som anmaler ankomsten till platsen dar produkterna ska
foras ut ar skyldig att ge MRN-numret till personen som lastar pa fordonsmedlet vid
export. Denna person i sin tur meddelar MRN-numren till den som gjort anmalan

dar att man uppvisat att man for ut varor och anmalt om utférseln till tullen.

Med “anmalan om uppvisande vid utfoérsel”, som de beskriver det pa Tullens
hemsidor, far Tullen information om vilka varor som lastats pa transportmedlet for
export. Med den anmalan jag namnt bekraftar det att de varor som deklarerats fors
ut ur EU. Efter hela den processen far exportoren ett dverlatelsebeslut fran Tullen
som galler att exporten helt enkelt skett. Med detta beslut kan man som exportor

framlagga bevis for mervardesskattefrihet for exporttransaktionen.

(Finlands Tull 2022)

Vid indirekt export, dar varorna borjar sin exportresa fran Finland men sjadlva exporten ur
EU sker fran nagon annan medlemsstat. Processen ser till stor del likadan ut som vi direkt
export. De 3 forsta punkterna fungerar pa samma satt men sedan ar det nagra andringar.

Jag fortsatter da fran punkt 4.

Exportféljedokumentets MRN-nummer ska pa utforselstallet visas upp. Detta

tillsammans med varorna som deklarationen vid export géller.

Med hjadlp av MRN-numret far tullmyndigheten vid det EU land som utforseln sker

hamtat uppgifterna om exportdeklarationen till deras lands system.

Det lands tullmyndighet som kontrollerar varorna vid utférselplatsen, bekraftar i

deras egna informationssystem att varorna som ska exporteras har forts ut.
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Nar exportforfarandet ar avslutat och registrerat i informationssystemet i staten

for utforandet av dina varor far finska tullen ett automatiskt besked om detta.

Nar den utforselprocessen skett, sker det automatiskt i tullens system att den
bekraftar varornas utforsel. Den som exporterar far ett overlatelsebeslut som ar

bekraftat. Med detta bevisar exportoren momsfrihet fér exporttransaktionen.

(Finlands Tull 2022)
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5 Basmodell - Dokumentation och krav vid export

Jag kommer nu sammanstélla en modell och ga genom vilken typ av dokumentation och

krav som behdvs vid export av kott till olika lander. Helt enkelt skapa en processkarta. Jag

kommer forst ge en generell 6verblick pa processen for export av livsmedel, till lander

utanfor EU. Men eftersom det finns manga olika fall nar det kommer till lander utanfér EU

och deras krav vid export, fokuserar jag senare pa de tva exempelldnder som tidigare blivit

analyserade, Nya Zeeland och Thailand.

5.1 Basmodellen foér export av livsmedel utanfér EU

1.

Forstaelse for marknaden och kraven vid export.

Vad man forst ska gora vid export ar att lasa pa och fa en forstaelse for landet och
marknaden som mottar produkterna. Vilka krav fran myndigheten finns nar det
kommer till export. Aven se éver ifall det behévs godkdnnande fran det egna landet

och eventuellt anlaggningen sjalv.

Ifall du hittat en marknad du vill rikta in dig pa men det inte ar mojligt att exportera
till specifikt det landet pa grund av restriktioner eller dylikt, maste man ansdka om
godkdannande hos mottagarlandets myndigheter. Det kan vara en process som tar
en valdigt lang stund, upp till flera ar. Det |6nar sig verkligen darefter att se ifall

sadana tillstand kravs och ansdka sa fort som mojligt.

For att hitta information inom dessa omraden finns det manga verktyg som man

kan anvanda sig av.

Inom detta omrade ar Livsmedelsverket en bra hemsida att besdka for att fa

grundlaggande information och for att veta var man ska fortsatta soka.

Kontti — Man kan hitta specifik information om landerna som mottar varan du vill

exportera.

Fintaric — Din produkt har en varukod som du kan hitta pa denna tjanst fran tullen.

Du kan ocksa hitta tillaggsinformation har.
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EU kommissionen har en databas som kallas Access2Markets, dar man med varukod
(KN-nummer) eller land hittar information. Denna tjanst klargor vilka tariffer som

galler, vilken beskattningen ar samt 6vrig statistik och information.

Utover dessa ar det mottagarlandet sjalv som kan bista med infromation.

(Livsmedelsverket 2022)

Red ut 6vrig information som tolkningar och villkor fran mottagarlandet.

Det kan da handla om deras till exempel lagstiftning nar det kommer till dina
produkter. Det kan ocksa handla om férpackning, markningar och dylikt. Helt enkelt
kontrollera att alla krav mots. Som exempel, du som exporterar maste saklart folja
EU:s och den nationella lagstiftningen. Men aven se 6ver att din produkt, livsmedel
i det har fallet, ar ett godkant livsmedel i mottagarens land. Det kan som sagt finnas
ovriga krav pa din produkt fran mottagarlandet. Som till exempel, att forpackningen

ska ga att atervinna eller att den inte far vara gjord i ett speciellt material.

Det som gar inom samma kategori, att reda ut, vad du som exportor eventuellt
maste kunna bevisa ar ett ursprungsintyg. Vissa lander kraver ett ursprungsintyg
dar du maste bevisa fran primarproduktionens hall att djuren bade fotts och
uppfotts i landet. | detta fall att djuret ar fétt och fotts upp enbart i Finland. Med
detta ursprungsintyg kan mottagarlandet for din produkt bestdmma vad atgarderna

ar ur en handelspolitisk synvinkel. (Livsmedelsverket 2022)

| vart fall vid export av livsmedel kan det som sagt finnas olika krav fran olika lander
pa dokument som bor uppvisas. Det gar alltid att ta kontakt med experter inom
omradet. Nar det kommer till dokument vid utrikeshandel kan de finska
handelskamrarna och Livsmedelsverket komma till hjalp. Den forstnamnda kan, ifall

det kravs, bista med:

- Ursprungscertifikat

- Specialintyg, som till exempel kan berdra certifieringsbehov

- Dokumentbekréaftelser

(Centralhandelskammaren 2022)
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3. Transitoland?

Hur transporteras produkterna? Kommer de aka genom ett transitland? Da maste
man granska kraven ifall scenariot ar sadant. Nar man utreder ett scenario med ett
transitoland kan man anvanda sig av de kallor man anvander sig av nar det kommer

till exportkraven for landet som mottar din produkt. (Livsmedelsverket 2022)

4. Tillsynsmyndigheten bor informeras om att man inleder exporten.

Du bor beratta for de myndigheter som har koll pa ditt foretag, vilka avsikter du har
med exporten och att alla krav blivit utredda samt att dessa uppfylls. Det kradvs sa
att myndigheterna kan forsakra sig om det samma, att allt moter kraven helt enkelt.

(Livsmedelsverket 2022)

5. Finns det register i hemlandet och landet som mottar produkterna som ar

nodvandiga att registrera sig i?

Nar det kommer till export av livsmedel vars ursprung ar animaliskt kravs det fran
finskt hall att man registrerar sig i exportorsregistret som ar Livsmedelsverkets egna

register.

Det finns flera olika register, till exempel, om du behover ett certifikat for
vaxtsundhet registrerar man sig i vaxtskyddsregistret. Du ar ju inte det aktuellt men
for att ge ett perspektiv. Detta var da register pa den finska marknaden, nar det
kommer till den utlandska marknaden torde du hitta den informationen i samband

nar man granskar och reder ut exportkraven. (Livsmedelsverket 2022)

6. Exportintyg — skaffa dem i tid.

Det ar inte mojligt att bevilja partispecifika intyg vid export i efterhand. Processen
gar till som sa att tillsynsmyndigheterna beviljar de intyg som krdvs av
mottagarlandet. Du som foretagare ska da overlamna alla dokument och
information som intygen kraver. Om allt gar som planerat ska du da fa intygen i tid
fore exporten faktiskt sker. Nar varorna sedan fraktas kontrolleras intygen i

samband med att de aker 6ver gransen.



20
Vid export av livsmedel fran djur kan man alltid kontakta livsmedelsverket ifall

specialfall uppstar. Som att mottagarlandet kraver till exempel:

- Nagon oOverenskommelse mellan landerna som mottagarlandet kraver, till

exempel, ett halsointyg, ursprungsintyg eller free sale certifikat.

- Att tillsynssystemet som anvands i Finland godkdnns av landet som mottar

produkterna.
- Liknande scenarion dar sakerheten gallande livsmedlen berors.
(Livsmedelsverket 2022)
7. Var redo pa att driva och uppratthalla hela exportprocessen for din produkt.

Nar din export ar i gang och fungerar som den ska bor du dven med jamna
mellanrum kontrollera att kraven inte forandrats. | sddana fall ska atgarder vidtas
for att agera korrekt nar det kommer till export av din produkt. Forandringar som

paverkar ens export, i det har fallet laget gallande djur, kan satta kappar i hjulen.

Finland och EU har i dagens lage kommit 6verens om exportvillkoren med manga
lander som mottar produkter. Det dr framst sakerheten som avtalen faststaller. Ifall
du som exportor inte foljer dessa kan det utsatta hela Finlands export for fara.

(Livsmedelsverket 2022)

5.2 Exempelldnder vid basmodell

Jag kommer nu félja modellen ovan och ga genom de olika stegen for att framstalla en
basmodell 6ver vad som behdvs ndar man exporterar livsmedel, i form av

gourmetprodukter, till Ianderna Nya Zeeland och Thailand.

5.3 Basmodell vid export — Nya Zeeland

1. Forst och framst gdller det att satta sig in i marknaden sjalv och forska vad

mottagarlandets myndigheter har for krav nar det kommer till export av livsmedel.

| Nya Zeelands fall ar det inga exportforbud nar det kommer till livsmedel fran

Europeiska unionen. Den noédvandiga information som Livsmedelsverket har for
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export av svinkott ar framst att det kraver att man registrerar sin anlaggning hos
Livsmedelsverket. Nar det handlar om denna typ av produkt bér man registrera sig
till Livsmedelsverkets exportorsregistret. Efter registreringen kommer ocksa
anvisningar och information som restriktioner gallande exporten till

mottagarlandet. (JSMf 331/2021, 3 §)

Det andra viktiga ar att produkterna som exporteras till Nya Zeeland ska foljas med
ett djurhalsointyg som kan fas fran, till exempel, systemet TRACES. Parterna Finland
och Nya Zeeland har fastslagit vilka produkter som far exporteras med TRACES

intyget. (Livsmedelsverket 2022)

Ett 6verenskommet djurhalsointyg mellan i det har fallet, Finland och Nya Zeeland
finns redan. Rattare sagt finns det en mall for intyget som man helt enkelt fyller i
om man vill exportera sina produkter. Detta intyg hittar man antingen pa
Livsmedelsverkets egna elektroniska system eCert, eller, som jag anvant mig av,
TRACES, som ar EU-kommissionens system. Skillnaden pa ett djurhalsointyg fran
eCert och TRACES ar att det forstnamnda ar avtalat mellan Finland och
mottagarlandet medan intyget fran TRACES systemet ar avtalat mellan EU och

mottagarlandet som i det har fallet ar Nya Zeeland. (Livsmedelsverket 2022)

Detta djurhélsointyg dr vad som kravs nar man exporterar livsmedel i den form
detta arbete handlar om. Man bor vara registrerad i exportorsregistret och
uppgifterna maste finns med eller blivit uppdaterade for att djurhalsointyget ska
kunna undertecknas. Ifall intyget redan finns i TRACES-systemet kraver det att
exportoren fyller i sin del och sedan ar det den officiella veterinaren som fyller i sin
del. Bilaga 1 i bilagefoérteckningen visar en mall for ett TRACES intyg som galler for

export av svinkott till Nya Zeeland.

Red ut ovrig information som tolkningar, O©vriga intyg och villkor fran

mottagarlandet.

Vad Nya Zeelands departement av ravaruindustrin sager forst och framst gallande
krav ar att man ska ha koll pa sa att din produkt gar under en Vviss
importhélsostandard (IHS). Ratt IHS hittar man pa Nya Zeelands ravaruindustrins

departement nar man soker efter produkterna man tanker exportera. Man maste
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saklart ocksa forsdkra sig om att ens produkt godkanns enligt ratt IHS. (Ministry of

Primary Industries 2022)

Det andra du behover, ar tilldtelse att importera, detta for att forsdkra
mottagarlandet om att inga risker finns nar man transporterar varor i form av
livsmedel. Med denna andra punkt tillkommer nagra andra viktiga detaljer. Alla
livsmedelsvaror som kommer in till Nya Zeeland hanteras via ett system som kallas
Trade Single Window (TSW). Det ar da ett system som gor att Nya Zeelands tull och
deras departement for ravaruindustrin samarbetar nar det kommer till varor som
transporteras till landet. Det betyder da att ifall man som exportor vill sdlja sina
produkter till Nya Zeeland kravs det att man anséker om att registrera sig dar.

(Ministry of Primary Industries 2022)

Nar de punkterna ovan ar utférda behdver man tillstand fran Nya Zeelands tull for
att fortsatta processen. Det kravs ocksa att man betalar tullavgifter eller 6vriga
kostnader som kan tillkomma. Sedan foljer man helt enkelt direktiven som kommer

fran Nya Zeelands tull. (Ministry of Primary Industries 2022)

Slutligen, om allt gatt som planerat med tullens krav pa din export och du har alla
dokument som kravs for biosdakerheten fran mottagarlandet kan du exportera. Ifall
detta inte ar fallet och du blir meddelad att din dokumentation inte moéter deras
krav kan du skicka e-post med dokument som kravs. Det kan till exempel vara:
konsignationsfaktura eller Bill of Lading som beskriver vad varorna du exporterar

ar. (Ministry of Primary Industries 2022)

En mindre viktig podng, som dnda bér namnas, ar ifall man anvander sig av lastpallar
gjorda av tra. Det kraver ocksa att man foljer en viss halsostandard. Om det ar fallet
hittar man mer information om det pa Nya Zeelands departement for
ravaruindustrin under alla importhédlsostandarder (IHS). (Ministry of Primary

Industries 2022)

Det kan adven tillaggas att vid export till Nya Zeeland ar en Most Favoured Nation
rate (MFN) aktiv. Vilket betyder att det ar en tariff, som i detta fall ligger pa 0%,
och det galler for de lander som tillhor varldshandelsorganisationen. De skatter

som galler &r 15% pa det tullbetalda vardet. Den andra relevanta skatten &r en
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summa pa 33,03 NZD per importdeklaration for alla importerade varor. (European

Comission 2022)

3. Transitoland?

Denna punkt ar viktig for exportorer att reda ut sa sjalva exporten gar sa smidigt
som mojligt. Helt enkelt sa man inte moter pa ovantade hinder som riskerar
transporten. Det ar svart att veta om nagot eventuellt transitoland nar man skriver
om det i ett examensarbete och inte gor det rent praktiskt. Daremot kan man
kortfattat sdaga att ifall det blir aktuellt med att produkterna fardas via ett

transitoland ar punkt ett i basmodellen nagot man kan ta fasta pa.

De krav pa dokumentation som stalls fran mottagarlandets myndigheter ar centralt
men dven att satta sig in i transitolandets regler och lagar. Det géller pa samma satt
att fa fram information fran det landets myndigheter som 6vervakar transport och

specifikt for den produkt du @mnar exportera. (Livsmedelsverket 2022)

4. Tillsynsmyndigheter bor informeras

Som namnts tidigare i den generella basmodellen for export bér man meddela
myndigheten som ar relevant for din transportvara om dina avsikter med exporten.
Detta gors for att myndigheterna kan hjalpa dig med information och krav och se

till att allt uppfylls.

| detta fall nar det handlar om export av livsmedel ar Livsmedelsverket till hjalp
eftersom de hjalper med att framldgga bevis for mottagarlandets myndigheter ifall
det kravs. Det kan till exempel forklara fér myndigheten i mottagarlandet hur
tillsynen for livsmedel i Finland fungerar. Kortfattat i detta fall ar Livsmedelsverket
ratt myndighet att kontakta vid export av gourmetprodukter. (Livsmedelsverket

2022)

5. Nodvandiga register
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Vid export av livsmedel behover du fran finskt hall registrera dig i exportorsregistret
vilket ocksa kravs for att fa ett djurhalsointyg. Nar man en gang ar medlem i det
registret krdvs det inte att du gor det varje gang du exporterar nagot utan endast
att du med nagra ars mellanrum uppdaterar dina uppgifter i registret.

(Livsmedelsverket 2022)

Fran Nya Zeeland maste du registrera dig i Trade Single Window (TSW). Det
framkom tidigare i basmodellen men i korthet ar det registret dar Nya Zeelands tull
och myndigheten for ravaruindustrin samarbetar och haller koll pa de varor som

transporteras in i landet. (Ministry of Primary Industries 2022)

Exportintyg

Det beror som sagt pa till vilket land man exporterar produkter eftersom det finns
olika krav i olika lander. | dagens lage lamnas en exportdeklaration in elektroniskt

till den nationella tullmyndigheten. Den deklarationen ska innehalla féljande:

- Ursprunget pa varorna

- Olika varukoder, som i detta fall 4r en av dem 0504.00.0089

- Bestammelseland

- Vérdet av varorna

Tullforfarandets koder

Detta ska ocksa forses med dokument for transporten, faktura, samt packsedel. Har
ska man dven bevara dokumenten i tre ars vid eftersom det kan forekomma

kontroller som maste klarera exporten. (European Comission 2022)

Bokforing dver exporten samt momsregister ar viktigt att uppratta eftersom du ar
befriad fran att betala mervardesskatt i EU nadr du exporterar varor utanfor
Europeiska unionen. Du bor ha bevis pa detta genom att bokfoéra din export samt
spara exportbevis. Det kan tillkomma 6vriga krav som certifikat om sundhet eller

licenser som beror exporten. (European Comission 2022)
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For ovrigt ar det inte sdkert att alla dessa dokument kravs till alla lander men att
veta om ifall det krdvs. Forfarandet av exporten sker sedan i tva steg. Man ger
exportdeklarationen samt varornas anmalan till tullkontoret som svarar for
exporten. Sedan visa upp varorna och huvudreferensnumret fran

exportdeklarationen. Detta f6ljs av frislappande for exporten.

Nar varorna nar det mottagande landet ar det deras krav som géller. | detta fall ar
det bara djurhalsointyget som krdavs utover en packningslista och faktura.

(European Comission 2022)

Viktigt att uppratthalla exporten

Den sista punkten ar da helt enkelt att kontrollera att allt gar som det ska i

fortsattningen. Det géller att uppdatera register och dylikt.

5.4 Basmodell vid export — Thailand

Till en boérjan kan man snabbt konstatera att det finns mycket mer att ta i beaktande nar

det galler Thailand och handel sinsemellan. Det ar daremot svarare att hitta information

jamfért med Nya Zeeland. Thailands Ministry of Agriculture and Cooperatives ar websidan

dar man borde hitta information fér vad som kravs. Dessvarre ar hemsidan inte tillganglig

sa informationen i denna basmodell &r inte lika ingdende. | en situation dar man

transporterar varor till Thailand bér man ta kontakt med den finska ambassaden i Thailand

for att reda upp kraven for export. Man kan dven fraga sin kund i Thailand, sa kan de ocksa

hjdlpa en med dokumentation och dylikt som behdvs.

1.

Forska och satta sig in i sjdlva marknaden for att se vad mottagarlandets

myndigheter har for krav nar det kommer till export av livsmedel.

Nar man exporterar livsmedel i form av svin till Thailand maste det féljas av ett
djurhélsointyg. Det ar det viktigaste for att fa exportera varor i form av animaliska
produkter. | bilageforteckningen under Bilaga 2 hittas hur ett djurhalsointyg ser ut
for export fran Finland till Thailand. Detta intyg fas av den officiella veterindren som

ar ansvarig for tillsyn éver livsmedel i den region man befinner sig.
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Det gar rent praktiskt till som sa att intyget ifylls pa livsmedelsverkets elektroniska
system, eCert. Detta genom att foretaget i fraga loggar in pa tjansten med
anvandarkoder som kommer fran Suomi.fi. Darefter kan intyget kopieras upp pa

helt vanligt papper. (Livsmedelsverket 2022)

Red ut ovrig information som tolkningar, o6vriga intyg och villkor fran

mottagarlandet.

Det viktigaste dokumentet ar som sagt djurhalsointyget. Det kan kradvas i vissa fall
ett free sale certifikat. Det ar ett dokument som kan kravas for att bevisa att
produkterna man exporterar far saljas pa marknader inom EU. Det forsakrar ocksa
att tillsynen 6ver ditt finlandska foretag sker korrekt. Slutligen bekraftar det ocksa
att de livsmedelsprodukter du exporterar ar lampliga som foda fér manniskor. Detta

far man av den offentliga tillsynsmyndigheten. (Livsmedelsverket 2022)

For ovrigt ar det inte direkt utskrivet ifall det krdavs andra dokument men det lI6nar

sig att kontakta finska ambassaden i Thailand for att forsdkra sig om det.

Det finns dven nagra handelskomplikationer for export fran Finland till Thailand.
Flera av dem ar manga ar gamla men annu aktiva. En barridr som rapporterades
forsta november 2013 beskriver att det i Thailand férekommer besviarliga
granskningar av produkter som transporteras fran EU. Dessa procedurer ar
kostsamma och tidskravande vilket forsvarar konkurrenskraften for exportorer fran

EU i Thailand.

For ovrigt finns det ett par komplikationer som beskrivs pa europeiska
kommissionens hemsida men som inte paverkar en export desto mer. Det kan
handla om en prishdjning fran tullens hall eller langden pa hur lange en 6verklagan

galler for nagon produkt. (European Comission 2022)

Transitoland?

Detta framkommer forst nar man vet hur exakt varan transporteras och i detta fall
transporteras varorna i vanliga fall med fartyg fran en hamn i EU direkt till Thailand.

Det kan férekomma att containern med produkter byter fartyg i ndgon hamn men
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det sker direkt fran fartyg till fartyg, och i sadant fall kravs inga 6vriga atgarder. Men

om det kravs ar punkt ett i basmodellen en utgangspunkt for scenariot.

Tillsynsmyndigheter bor informeras

Denna punkt ar i princip likadan som beskrivs i basmodellen for Nya Zeeland men i
korthet ska du som exportér beskriva dina avsikter med férsdandelsen sa kan de
myndigheter som svarar for omradet vara till hjalp och reda ut kraven for att allt
ska ga felfritt. Det kan vara till stor nytta i detta fall eftersom Thailand har fler krav
pa export till deras land an till exempel, Nya Zeeland. Som jag dven tidigare namnt
ar Livsmedelsverket ocksa ansvariga for tillsynen av livsmedelsprodukter i Finland.

(Livsmedelsverket 2022)

Nodvandiga register

Gallande register som kravs ska du som exportor registrera dig i Livsmedelsverkets
exportorsregister for att fa fram dokument som behdévs for exporten. Det ar
registret som kravs fran finskt hall. Genom att vara medlem i det registret kan man

fa ut dokument som kravs vid export av livsmedel. (Livsmedelsverket 2022)

Nar det kommer till eventuella register i Thailand maste man héra sig for med den
finska ambassaden i Thailand. Med dem kan man sedan reda ut ifall register kravs

for att de ansvariga inom omradet ska se mer detaljerad information om ens export.

Exportintyg

Det ar den kommunala tillsynsmyndighet som kommer bevilja de exportdokument
och intyg som forutsatts av mottagarlandet. Alla de dokumenten féljer med
forsandelsen och kontrolleras sedan vid ankomst i mottagarlandet for dina

exportvaror. (Livsmedelsverket 2022)

De rekommenderar ocksa pa Livsmedelsverkets hemsidor att man kontaktar deras
egna exportexperter ifall det forutsatts nagon overenskommelse mellan Finland
ochidet har fallet Thailand pa till exempel exportintygets modell. Eller ifall det kravs
att man registrerar platser som anlaggning for tillverkning av produkterna,

utforselplatsen, lastningsplatsen eller dylikt. Det kan d&dven kravas att



28
tillsynssystemet for livsmedel i Finland ska godkdnnas av landet som mottar dina

produkter. (Livsmedelsverket 2022)

Det maste ocksa namnas att for livsmedelsprodukter fran Finland till Thailand har
en tulltariff pa 30%. Denna gar under Most Favoured Nation som galler for

medlemmar i varldshandelsorganisationen. (European Comission 2022)

Viktigt att uppratthalla exporten

Slutligen ar det saklart viktigt att kunna fortsatta exportera till sina kunder varlden
over och det innebar att alltid folja krav som uppkommer. Det kan visserligen leda
till andringar i din egen produktion men man ar tvungen att bevisa att man som

livsmedelsproducent féljer de krav som stélls. (Livsmedelsverket 2022)
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6 Empirisk del

Den empiriska delen i detta arbete kommer besta av metodik, en intervju, resultatanalys
samt en diskussion. | metodikdelen forklarar jag vad jag valt for typ av studie, hur jag gatt
till vaga for att fa fram information samt kort beskrivning av medverkande. | intervjun
sammanstaller jag sedan svar fran min forskning och forsoker hitta paralleller mellan min
egen teori och sjdlva studien. Resultatanalysen berattar vad min studie kommit fram till.
Ser genom de resultat jag fatt och analyserar dessa. | diskussionen pratar jag mera fritt om
amnet och ser dven pa mojlighet till fortsatt forskning samt vad man kunde gjort

annorlunda.

6.1 Metodik

Jag har valt att gora forskningen i kvalitativ form. Kvalitativ forskning anvander sig inte av
numeriska data utan man analyserar i stallet, till exempel, en text. Det innebar, i mitt fall,
att de metoder jag anvander mig av for att samla in information dr genom en intervju och
text fran foretaget BHJ som exporterar foder och livsmedel internationellt. Orsaken varfor
jag inte valde en kvantitativ studie ar framst for att det inte ar lika effektivt att fa fram
information vid en studie som har en valdigt nischad inriktning. Det finns helt enkelt inte

moijlighet att fa lika djupgaende och inriktade svar.

Jag valde att géra min forskning i form av en intervju med en anstélld pa foretaget BHJ.
Personen som jag intervjuade heter Martin Blindbaek och & Commercial Director pa
foretaget i fraga. Jag skickade forst ett dokument med fragor at Martin som sedan svarade
i text och skickade dem tillbaka till mig. Jag laste sedan genom svaren och vi ordande ett
mote for att sedan kunna diskutera mera djupgaende kring vissa fragor. Framst for att jag
skulle fa en battre forstaelse hur det kan se ut i mer specifika fall och for att fa pa klart
detaljer med svaren. Martin Blindbak dr dansk men vi kommunicerade pa vart eget
modersmal och det gick riktigt fint. Vi kom 6verens om att ifall det inte gick alls att forsta

varandra skulle vi byta till engelska, men det behévdes inte konstaterade vi bada.

Foretaget BHJ ar aktiva inom livsmedelsbranschen genom att fordadla eller hantera
produkter fran slakterier eller fiskproducenter fran varlden éver. De har djurfoder i blott
och torrt format som de framstaller fran slakteribiprodukter eller fiskprodukter. Detta

distribueras internationellt. De hanterar dven 6vriga produkter inom livsmedelsbranschen
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som biprodukter fran slakterier som ska exporteras. Har anvander sig foretaget Snellman
av dem for att exportera sina produkter till andra lander dar produkterna anvands till

livsmedel for manniskor.

(BHJ 2022)

6.2 Intervju — Martin Blindbaek fran BHJ

Jag kommer nu sammanstalla de svar Martin gav pa mina fragor kring arbetet. Forst fragade
jag lite om foretaget och dess bakgrundsinformation. | slutet pa nagra fragor drar jag

kopplingar till min teori.
1. Hur manga anstéallda har BHJ?
- Vihar ca. 1100 anstallda.
2. Hur stor omsattning?
- Enarsomsattning pa ungefar 570 miljoner USD
3. Hur manga anlaggningar har BHJ?
- 27112 olika lander.
4. Export till vilka lander?

- De exporterar 6ver hela varlden. Men storsta delen av vara produkter
exporteras till andra lander i Europa. Tyskland, Polen, Holland, Belgien,
Frankrike, Italien, och Spanien. Utbver det exporteras det en del till
Nordamerika och Asien. Med Nordamerika inrdknas USA och Kanada. Till Asien

exporteras det till Kina, Thailand, Vietnam och Singapore framst.
5. Hur stora mangder och vilka typer av kott?

- Det exporteras ca. 1000000 ton pa arsbasis. Ddrav gar ca. 90% till
djurfoderindustrin och ca. 10% till fodervaror som konsumeras av manniskan.
Fordelningen ser ut som sa att det ar 40% fagel, 20% fisk, 30% svin och 10%

ovrigt (notdjur, vilt).
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6. Hur ser flodet av produkter ut for er?

- BHJ nyttjar foljande medel vid transport: De anvander sig av lastbilar vars
lastutrymme antingen har kyl eller frysmojligheter. De anvander dven sig av

fryscontainrar och ISO-tankbilar.

Lastbil, tankbil och tag anvander de sig framst av i Europa déar det finns bra
infrastrukturs mojligheter pa land. Nar det galler lander till exempel Asien

fraktas produkterna med fartyg i en fryscontainer.

En foljdfraga jag hade var hur exakt varorna transporteras vid ett praktiskt
exempel, steg for steg helt enkelt. Jag foreslog exemplet att transportera
produkter fran Finland, dvs. féretaget Snellman, till en kund i Nya Zeeland, varpa
Martin svarade: | flera fall gar det till som sa att de pa BHJ skapar en order pa
ca. 4-5 laster under en till tvd manaders tid. Darefter producerar Snellman de
produkter som bestdllts och vartefter att en last blir klar skickas den i vag. De
lastas pa ett fartyg i Finland och far via en av de storre europeiska hamnarna,
han gav Rotterdam eller Bremerhaven som exempel. Vid den bestamda
europeiska hamnen i fraga, flyttas containern fran fartyget, som tagit
produkterna fran Finland, till ett stérre fartyg som fraktar det den storsta delen
av farden. | en transport till Nya Zeeland overfors containern annu en gang fran
ett fartyg till ett annat, i till exempel, Singapore, Kuala Lumpur eller Bangkok och

fortsatter darifran till den bestamda slutdestinationen.

Jag fragade ifall det fungerar i princip som ett transitoland och Martin sade att
det gor det, men produkterna lamnar inte i landet utan flyttas direkt fran ett

fartyg till ett annat.

Nar det kommer till min egen forskning var det knepigt att fa fram exakt hur
flodet ser ut och produkterna fardas eftersom det kan se sa olika ut i olika
scenarion. Vad jag fick fram var att nar livsmedlen fraktas till lander som Nya

Zeeland och Thailand gar det enbart med fartyg och egentligen aldrig landvagen.

7. Hur gar en export till for er?
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Martin berattar med ett exempel som jag namnt i fraga nummer sex hur en
export rent praktiskt kan ga till, men han sdger ocksa att nar de transporterar
varor till lander i Asien gar det i princip alltid med fartyg och produkterna

forvaras i en fryscontainer.

Jag fragade ifall varorna de transporterar till lander som till exempel Nya
Zeeland alltid ar frysta eller ifall de ndagon gang endast ar kylda. Martin berattar
att det kravs frystransport eftersom det tar sa pass mycket tid, mellan 45 och
60 dagar att frakta dem till slutdestinationen. Hallbarheten pa produkterna ar

inte tillrackligt 1ang for att de endast kan vara kylda for en sadan transport.

Han berattar daremot om en typ av transport som till exempel sker fran ett
slakteri i Danmark dar varorna packas under ett atmosfariskt tryck sa det ar helt
fritt fran bakterier och nér varorna kommer fram har de annu en hallbarhet pa
60 dagar. Det sker da med lastbil, transporteras kylt och fraktas inte desto langre
strackor utan endast i Europa. Detta fungerar eftersom transporttiden ar sa

kort.

| Europa ar det nog anda vanligt att produkterna endast ar kylda sa lange

transportstrackan och tiden det tar att frakta inte ar lang.

Det var en annan sak man snabbt listade ut, att vid langre transporter kravs det
fryslagring. Det var dock valdigt intressant att veta mera djupgaende hur de

olika transporterna kan ga till.

8. Vilka kompetenser for att klara av internationell handel?

9.

Martin menar att de manskliga kompetenserna ar mycket viktiga, men saklart
dven en skolbakgrund. Han poangterar att man ska ha, sa att sdga, nasa for
business, alltsa agera ratt vid handel och klara av ett snabbt tempo. Nar det
kommer till utbildning forvantas nagon utbildning inom féretagsekonomi, en
mastersniva uppskattas och inriktning med nagon typ av marknadsféring eller
handel. Han betonar dven att det ar speciellt viktigt att vara intresserad av det

man gor.

Finns det konstant behov av era produkter eller ar det sdsongsbetonat?
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Nar det géller djurfoder finns det behov av produkterna hela aret. Dock nar det
kommer till fodervaror i form av livsmedel ar det, per ar, 2—3 sdsonger i

samband med hogtider som det konsumeras markant mera livsmedel i Asien.

10. Ar spraket ndgon gang ett hinder?

| huvudsak ar det inte ett problem eftersom de pratar engelska med, i stort sett,
alla deras kunder och leverantérer. De har dven flera i foretaget som pratar till

exempel, franska, spanska, polska och ryska.

11. Dokumentation som kravs?

Det viktigaste gadllande dokumentationen som Martin podngterade var
djurhédlsointyget. Han berattar att bade for djurfoder och livsmedel som
exporteras ut ur EU ska foljas med ett sadant intyg. Daremot handel inom EU
kan det racka med ett handelsdokument som inte ska underskrivas av en

veterinar. Det dokumentet ar till for att understéda sparbarheten av varorna.

Jag fragade mera ingaende géallande transportdokumenten vid frakt vad som
kravs dar Martin sager att utover djurhalsointyget foljer en Bill of Lading med
produkterna. Det originaldokumentet berattar, till exempel, vad det ar som ar
packat, hur det ska lagras (ex. fryscontainer), nummer pa container, nummer
och namn pa fartyget. Nar det sedan foljer med produkterna och ges till
mottagaren i landet for slutdestinationen ger man nyckeln till lasten som Martin

beskrev det. Da ges ansvaret 6ver for produkterna.

Det ar dven bra att ha en detaljerad packlista som noggrant beskriver vad lasten
innehaller. Hur manga kartonger, vad det ar i respektive lador och sa vidare.

Helt enkelt, vad exakt containern innehaller.

| min egen teoridel kom jag fram till att det verkligen ar djurhalsointyget som ar
det viktigaste dokumentet, vilket man fick forsdkrat sig om i intervjun, dar han
podngterar det. Eftersom de 6vriga dokumenten kan skilja sig fran land till land
var det mer knepigt att hitta men han namner da Bill of Lading och en packlista,

som kravs vid export 6ver hav.

12. Lagar i olika lander, finns det lattare och svarare marknader at exportera till?
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- Martin menar att lagstiftningen i lander utanfor EU kan vara mycket komplexa.
| vanliga fall underséker deras kunder vad som kravs gallande dokumentation
och intyg. Darefter skaffar BHJ de nodvandiga dokument som kravs vid export.
Han sager dven att ambassaden i mottagarlandet ocksa ar till stor hjalp nar det

kommer till vad som behovs for exporten.

En annan viktig punkt Martin sa var att det ar lattare att handla med EU-lander,
med betoning pa EU. Det har blivit mer komplext att exportera till England, som
nog ar ett land i Europa men som gatt ur EU. Nufortiden stalls det i princip lika
mycket krav att exportera sina produkter till England som till andra lander
utanfor Europa. Vilket komplicerar processen eftersom i EU finns det ett free

trade agreement.

I min egen forskning fokuserade jag inte desto mer pa lander i EU men pa lander
i Asien. Har fick jag aven bekraftat att det varier mycket mellan lander och deras
krav och lagstiftning. Martin berattade om ett kort exempel dar Thailand till och
med staller krav pa var i Finland kéttet kommer fran. Det racker alltsa inte alltid
att kottet kommer fran Finland utan att det i vissa fall specifikt maste vara fran
Snellman. Ifall de tagit kott fran nagot annat slakteri i Finland kan re riskera att
forlora sin exportlicens till Thailand. Det bekraftar hur olika det kan vara mellan

lander.

13. Finns det lander att foredra som kunder?

- Som sagt ar lander i EU mindre komplexa. Det kravs att alla dokument ar 100%
korrekt nar det transporteras utanfér EU. Det kan medfora risker som att

varorna hamnar att transporteras tillbaka till landet som sant dem.

Har fragade jag aven Martin ifall det i Asien finns lander att foredra som
handelspartner. Han beréattar att det inte ar nagon desto storre skillnad utan att
det mer hanger upp sig pa konkurrensen. Det andra som spelar roll ndar man
saljer sina varor ar saklart vinsten man kan goéra pa produkter. Vissa lander &r
villiga att betala mer an andra vilket ocksa ar en otroligt viktig faktor, inte

daremot just till vilket land man exporterar.



35
Martin berattar ocksa att det finns lander som helt enkelt inte accepterar vissa
produkter fran Finland. Det kan bero pa att det funnits fall av sjukdomar eller

andra risker.

14. Utmaningar med internationell handel, finns det skrackexempel?

- Han berattar att ifall det uppstar nagon typ av sjukdomsutbrott i svinbestandet
i Finland pa samma gang som man exporterar livsmedel till ett land mottar de
inte varorna. | basta fall skickas transporten tillbaka och i varsta fall forstors
produkterna pa exportérens bekostnad. Han berattar att det inte ar nagot som
hénder ofta eller regelbundet men att det kunna hant nagon gang per ar, och
ibland gar det flera ar innan det sker nagot i den stilen, att produkterna da
skickas tillbaka eller forstors. Det ar ju saklart for att halla befolkningen fri fran

eventuella sjukdomar.

Martin berattar om ett scenario som hant nagra ganger nar dom exporterat till
Kina. De har pl6tsligt andrat kraven for transport av produkterna. | nagra fall har
man kunnat fa fram det dokument som krdvs for lasten men ibland har
dokumentationen kravt att en veterinar ska skriva pa intyget och for att den
personen ska kunna skriva pa maste varorna granskas. Eftersom varorna redan
ar pa ett fartyg pa vag mot slutdestinationen kan veterindren saklart inte
granska dem. Det kan leda till att man valjer att inte frakta tillbaka sina
produkter eftersom det kostar mer att frakta dem tillbaka for att sedan

transporteras igen.

15. Hur ser framtiden ut, kommer den internationella handeln med livsmedel att 6ka?

- Martin berattar att han tror att export av livsmedel kommer att avstanna och
kanske reduceras i framtiden. Det ar fullt fokus pa att producera och konsumera
lokalproducerade livsmedel. Dartill ska det laggas fokus pa att minska CO2

utslappen som hander i stor utstrackning vid langa transportdistanser.

16. Finns det produkter med potential och varfor inte exportera det redan i sddana fall?

- Har berattar Martin att plantbaserade produkter och andra alternativa

proteinkallor kan ha potential. Han berattar att det till exempel kunde vara
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insekter eller andra djurarter som ses som skadedjur och kan reproducera sig
valdigt snabbt. Martin sager att det finns féretag som redan forskar och saljer

kottfria produkter som har varde pa andra marknader.

Han sdger ocksa att BHJ redan tittar pa flera olika alternativa proteinkallor. Men

att han tyvarr inte i nulaget kan ga in pa mer detaljer &n sa.
17. Finns patent inom ert omrade?

- Det finns for tillfallet inga patent. De ar leverantorer till producenter som har

marken. De sysslar endast med rdvaror sa inga patent kravs.
18. Hur analysera marknader for biprodukter fran slakterier?

- Martin sager att de med jamna mellanrum beséker sina kunder till de
marknader de exporterar. Utover det fbljer de med relevant

marknadsinformation, exportstatistik och dvriga trender.

Jag fragade honom dven hur man hittar nya kunder, ar det via massor, andra
kunder eller pa annan vag. Martin berattar att de gor pa olika satt. De besdker
regelbundet massor och presenterar foretaget BHJ for att hitta kunder den
vagen. De star helt enkelt och méter kunder och ger dem information om deras
foretag. De utfér ocksa marknadsundersdkningar och samarbetar med
ambassaden i ett land som kan ge tips om potentiella kunder. Darefter tar de
sjalva kontakt. De anvander sig dven av sociala medier for visa upp foretaget

den vagen.

Har berattar han att de gor marknadsundersékningar och anvander sig av olika
modeller. Som jag beskrivit i min egen teori ar PESTLE-modellen en som man

kan anvanda om man analyserar marknader pa en landspecifik niva.
19. Ovriga faktorer att ta i beaktande/tips vid internationell handel med livsmedel?

- Martin berattar om flera tips och faktorer att ta i beaktande. Forst berattar han
om att man ska forsakra sig om att man far betalt. Att anvanda sig av remburs

vilket dr en av de sakraste metoderna nar man sysslar med internationell
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handel. Han berattar att det ar valdigt viktigt att forsakra sig om att man far

betalt eftersom det inte alltid ar garanterat.

Vad BHJ gor nar de far en ny kund ar att de alltid besoker for att forsdkra sig om
att det ar seridst. Det poangterar han som mycket viktigt. Han sager skamtsamt,
de gor det for att forsdkra sig om att det ar en serids kund, nagon med kontor
och fryslager och inte ndagon som sitter pa ett café med en laptop och bara

wheeling and dealing.

En annan viktig punkt han berdttar om ar leveransvillkoren. Att ha koll pa
avtalet, veta vem som har ansvar over produkterna, kostnader och nar ansvaret
overférs. Aven vad som giller med férsikringen. Helt enkelt, de olika

INCOTERMS som finns och begrepp vid avtal, ar viktigt.

Slutligen podngterar han att hallbarheten pa olika produkter ar mycket viktigt i
manga scenarion vid internationell handel i deras omrade. Det andra ar
prisnivan som maste beaktas. Produkter har ju olika pris pa olika marknader sa
att ha koll pa vad som ar ett anstandigt pris for produkterna. Bade nar de kdper

ravaror av olika slakterier och nar de séljer produkter varlden over.



38

7 Resultatanalys

| det har kapitlet gar jag genom resultat fran min forskning och analyserar basmodellen jag
skapat. Jag ser ifall min forskning gett svar pa de problemfragor jag stallt, dar den forsta
punkten var att hitta en basmodell for export av gourmetprodukter. Resultaten granskas
ocksa mer ingdende for de exempellander jag anvant. Jag forsdker ocksa analysera och hitta
paralleller mellan de teorier jag anvant och relevansen i basmodellen for export av
livsmedelsprodukter. Den andra problemfragan var att hitta vilka utmaningar som kan

finnas och faktorer att ta i beaktande gallande exportprocessen.

7.1 Basmodellen

Basmodellen som jag framstallt beskriver de olika moment for att exportera livsmedel till
lander utanfoér EU. Detta for att sedan fa mera ingdende information hur det kan se ut i
praktiken. Basmodellen beskriver de olika stegen pa ett allmant plan och med hjalp av
intervjun fran den empiriska delen i arbetet far man bekraftat hur flédet ser ut i
verkligheten. Intervjun med Martin Blindbak gav ocksa en god forstaelse med detaljer vid
en exportprocess. Han kunde beratta exakt alla steg vid en export utanfor EU vilket kommer
till stor hjalp eftersom det inte ar latt att se helheten om man inte utfort en transport till
ett annat land forut. Han kunde, till exempel, berdtta om hur produkterna férvaras och

forflyttas

Vidare till de punkter som modellen bestar av, den beskriver de viktigaste fragorna hur man
inleder export i form av livsmedel. Den férsta punkten, att man ska ta reda pa krav som
mottagarlandet staller ar mycket viktig for att ens exporten ska vara mojlig. Har beskriver
jag hur man ska ga till vaga for att hitta information och vilka hemsidor man kan anvéanda

sig av som kan vara till hjalp.

Den andra punkten berattar ovriga faktorer att ta i beaktande. Det kan, som jag beskrev,
andra mycket fran land till land. D3 géller det att vara i kontakt med sin kund eller den
finska ambassaden i mottagarlandet for produkterna. De kan sedan fa fram information pa
de krav som stalls. | intervjun med Martin berattar han att det vanligtvis ar sa de gar till

vaga.
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Punkt tre ar aktuellt ifall dina produkter fardas genom ett annat land vilket man inte kan
saga forran man faktiskt ska exportera nagot men da féljer man punkt ett i modellen for
att fa svar. Darefter ska man meddela tillsynsmyndigheterna om ens export. De kan hjalpa
till med att moéta alla krav som mottagarlandet stéller. Den femte punkten som handlar om
register, varierar an en gang fran land till land men fran finskt hall ska man som exportor

anmala sig i Livsmedelsverkets exportregister.

Punkt sex handlar om exportdokumenten och att man bor anséka om dem i tid. Har igen
ska man bestamt sig for en marknad, ha tillstand at exportera och sedan kan de utfardas.
Den sista punkten, nummer sju, ar kortfattat hur man ska gora for att uppréatthalla en
export till ett land. Det viktigaste ar att folja med restriktioner, krav och halla register

uppdaterade.

7.2 Resultat for ovriga faktorer att ta i beaktande vid export

Den andra fragestallningen jag hade var vilka andra faktorer ska man ta i beaktande samt
svarigheter vid export. Jag beskriver forst vad jag sjalv fatt fram i min teori och sedan vad

intervjun med Martin Blindbak fran foretaget BHJ, gav for information.

Vad man i ett tidigt skede markte var att det finns manga faktorer att ta i beaktande vid
export av livsmedel. Speciellt ndr produkterna fors ut ur EU. Den forsta punkten jag maste
namna ar djurhalsointyget. Det &r valdigt viktigt eftersom man inte kommer langt i en
exportprocess inom det har omradet utan ett sadant. Det kravs vid export utanfér EU for

de flesta typer av livsmedel fran djur.

Nar man forsoker hitta nya marknader och kunder ar det till stor hjalp att vara medveten
om ldget pa den marknad som intresserar. Har kan man anvanda sig av en PESTLE-analys,
eller liknande modell. D3 far man en uppfattning om laget i landet (om man nu valjer att
analysera ett land), och kan darefter besluta ifall man vill fortsatta processen for att borja
exportera. | en PESTLE-analys kan man fa reda pa politiska, ekonomiska, sociala,

teknologiska, lagmassiga och miljofaktorer som kan tas i beaktande vid en marknadsanalys.

Det andra man kan gora ar en SWOT-analys over ditt foretag som berattar ens styrkor och
svagheter samt ser 6ver vilka méjligheter och hot som finns. Detta hjalper ett foretag att,

till exempel, se vad man kan erbjuda en potentiell kund men ocksa mera objektivt beratta
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vad mojligheterna ar pa marknaden i fraga. Analysen ger dig en bild dver var du star som

foretag och kan vara valdigt anvandbar for att ge ett realistiskt perspektiv pa nuldget.

Den ovriga informationen jag namnt i teoridelen i arbetet som berdr lagar och
fortullningsprocessen ar ocksa valdigt viktig att ha koll pa. Men som jag namnt finns mycket
hjalp att fa samt bra hemsidor dar man hittar information vad som galler for olika lander
och dess krav. Livsmedelsverket som ar en tillsynsmyndighet i Finland som svarar for

omradet kan komma till hjalp ifall det kravs.

Sedan till vad Martin Blindbaek gav for svar pa fragan vilka faktorer som paverkar och vad
man ska ti beaktande vid export. Han betonar vikten av att koll pa alla detaljer i ett avtal
som alla villkor med betalning och INCOTERMS. Martin sager att vid export ar ”Letter of
Credit” en betalningsmetod att féredra eftersom det ar en valdigt saker metod dar man
minimerar risker med betalningen for produkterna. Det andra som galler avtalet han
podngterade var villkoren for exporten. Det vill saga INCOTERMS dar man ska ha koll pa
vilken typ av avtal man ingatt s3 man med sidkerhet vet vem som har ansvar over
produkterna och nar ansvaret overfors fran saljaren till kdparen, vem som star for

forsakring vid ovantade olyckor eller misstag.
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8 Diskussion och kritisk granskning

| det har kapitlet for jag diskussion kring resultatet och metoden for arbetet. Jag gar ocksa

genom forslag till fortsatt forskning samt gor en kritisk granskning.

Syftet med examensarbetet var att fa en forstaelse for exportprocessen av
livsmedelsprodukter samt att se 6ver de utmaningar som medfoljer. Genom att framstalla
en basmodell for export av gavs en helhetsbild dver vilka steg som kan ska féljas vid en
export. De olika punkterna forklarar hur man ska ga till vaga och vad som kravs. De tva
lander, Nya Zeeland och Thailand, anvands som exempel for vilka dokument, faktorer att
ta i beaktande samt 6vrig information, till exempel eventuella register, som kravs. Helt
enkelt hur det ser ut att anvdanda sig av modellen vid export. Exemplen framstalldes for att

aven visa hur olika det kan vara nar det kommer till krav i olika lander.

Arbetets mal var att svara pa problemformuleringen som finns pa sida tva och de var:
Hitta en basmodell fér export av gourmetprodukter.

Svarigheterna med att exportera kétt. Vilka faktorer ska beaktas vid export av livsmedel?

Genom min egen forskning och med hjalp av intervjun med Martin fick man god
information om basmodellen. Den andra fragan besvaras under ett par underrubriker i
arbetet men via Martins svar fick man valdigt konkreta svar pa vad som kan vara
utmanande och vilka faktorer man ska granska vid export. Enligt mig var undersokningen

lyckad med att besvara de tva problemformuleringsfragor.

Den metod jag anvdnde mig i den empiriska delen var en kvalitativ studie i form av en
intervju med en kunnig person inom omradet, Martin Blindbak fran det danska foretaget
BHJ. Han har mycket kunskap inom exakt det omrade jag gjorde mitt arbete och kunde
svara pa de fragor jag hade. Enligt mig var en intervju det logiska alternativet fér denna
studie dd man inte skulle fatt lika ingaende svar i en kvantitativ studie. | och med min
forskning och den kvalitativa studien anser jag att det gett goda svar for

problemformuleringen.

Vid en kritisk granskning, vad jag skulle gjort annorlunda ar det forsta att kontakta en finsk
ambassad pa en marknad som undersoks i arbetet. Jag tror det kunde varit intressant att

fa deras svar pa vad som kravs och hur man ska ga till vaga. Jag tror de kunde ge valdigt
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tydliga anvisningar och ur en helt annan synvinkel som kan vara nyttigt i detta
examensarbete. Det andra knepiga i amnet var att hitta kallor som kunde stoda
forskningen. Jag har endast anvant mig av websidor eftersom det var ytterst svart att hitta
ovriga arbeten eller litteratur inom export av livsmedel fran EU. Jag hade hoppats pa att
hitta ndgon typ av litteratur som kunnat stoda forskningen. Daremot var de websidor jag

anvant mig av valdigt bra och gav god information for amnet.

Mitt forslag till fortsatt forskning vore nog att berdkna eller se 6ver l6nsamheten
noggrannare for export av livsmedelsprodukter. Det dr nagot jag tror kan vara till stor nytta
for att ens 6vervaga att exportera sina produkter. Det andra forslag ar att utféra en mer
ingaende marknadsundersokning for livsmedelsprodukter till ett land. Dar man gar mer pa

djupet i faktorer som, till exempel, demografiska, geografiska och socioekonomiska.

Jag maste sdga att detta examensarbete har varit valdigt intressant att gora da det gett ett
valdigt konkret scenario och gjort det mer realistiskt. Det har korrelerat vdl med min
inriktning inom foretagsekonomi och verkligen utmanat de kunskaper man fatt under de
ar man studerat. Med arbetet har man verkligen varit tvungen att satta sig in i amnet
export. Det har breddat mina egna kunskaper, och 6kat mitt intresse for internationell

handel.

Slutligen vill jag vill tacka de som gjorde detta mojligt, foretaget Oy Snellman Ab som
tilldelade mig denna uppgift, min handledare Thomas Sabel och dven Martin Blindbaek som

stallde upp pa en intervju.
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Certificat

(NZ) Pig Meat for export to New Zealand

.

1, the undersigned, hereby cenify that

The animal products herein described, comply with the relevant European Usion animal health/public health standards and roquirements which have been recognised as equivalent o New Zealand

stundards and requirements as prescribed in Council Decision 97/132EC as last smended, specifically, in accordance with (1) -

[ SR} For fresh meat (domestic pig): Council Directive 64/432EEC, Regulation (EC) No 9992001, (EC) No 8322004, (EC) No 8532004 and (EC) No 8542004

mx For fresh farmed game meat (farmed wild boar): Council Directive 64432 EEC, Councll Directive 92/11REEC, Council Directive 200299 EC, (EC) No 8£52/2004, (EC) No 833/2004
and (EC) No 8542004

13 Focfresh wild game mest (wild boar) and meat preparations derived from wild game meat (wild boar): Council Directive 200299/EC. (EC) No £52/2004, (EC) No 83372004 and (EC) No
2542004

s For meat preparations derived from farmed game meeat ( famsed wild boary: Commcil Darective 64/432EEC, Council Directive 92/1 IR EEC, Council Disective 200299/EC, Regulation
(EC) No 85272004, (EC) No 8532004 and (EC) No 854/ 2004

s For meat products derived from fresh mest (domestic peg) and meat preparations from fresh meat {domestic peg): Councel Darective 64432 EEC, Council Directive 200299EC,
Regulation (EC) No 9992001, (EC) No 8522004, (EC) No 8532004 and (EC) No 8342004

=] 116 Foc meat products derived from wild game meat (wild boary Council Directive 200299/EC, Regulation (EC) No 999/2001, (EC) No 8522004, (EC) No 853/2004 and (EC) No 854/2004
: ey For meat products derived from famsed game meat { famsed wild boar), and blood and blood products from farmed game and wild game (farmed wild boar and wald boar): Cosmcil
I Directive S21ISEEC, Council Directive 200299 EC, Regalation (EC) No 9992001, (EC) No 832/2004, (EC) No 8532004 and (EC) No 8542004
R IL18  For processed bones and bome products derived from fresh meat (domestic pig), and processed animal protein peoducts derived from fresh mest (domestic pég), and blood and blood
products from fresh meat (domestic pigh: Council Directive 64432 EEC, Comncsl Directive 92/11XEEC, Council Directive 200299/EC, Regulanoa (EC) No 9992001, (EC) No
2522004, (EC) No 853/2004 and (EC) No 854/2004
119  Forprocessed animal proteim products derived froem farm game and wild game (farmed wild boar and wild boary Council Directive 92/1 1REEC, Concil Directive 200299/EC,
Regulation (EC) No 9992001, (EC) No 8522004, (EC) No 85322004 and (EC) No 8542004
10110 For processed bones and bome prodects derived from farmed game and wild game (farmed wild boar and wild boary Council Directive 921ISEEC, Council Directive 200299/EC,
Regulation (EC) No 8522004, (EC) No £53/2004 and (EC) No 854200
nx Additsional Declirations/ Guanmtces:
1, the undersigned, hercby centify dar;
u the animal product is eligible for war-Union trade without restriction.
22 for prodects derived from wild pigs, the peoducts herein described were derived froms areas free from classical swine fever in the feral porcine population for the preceding 60 days
n23 the products hesein described have been (1) ©
Either a) derived from animals that were continmously resident since birth in Finland o Sweden, which is free of Poscine ive and R
OR by cooked at the following minimum core temperature'times:
Either 56 degrees Celsius foc 60 minutes.
OR 57 degrees Celsius for 55 minutes
OR 48 degrees Celsuus for 50 minutes.
OR 39 degrees Celsaus for 45 minutes.
OR 60 degrees Celsius for 40 minutes.
OR 61 degrees Celsius for 35 mmutes,
OR 62 degrees Celsus for 30 minutes:
OR 63 degrees Celsius for 25 minutes;
oR 64 degrees Celsins for 22 minutes;
ORr 65 degrees Celsins for 20 minutes:
OR 6 degrees Celsius for 17 minutes,
OR 67 degrees Celsaus foc 15 minutes.
OR 68 degrees Celswus for 13 minutes:
OR 9 degrees Celsius for 12 minutes
OR 70 degrees Celsaus for || mmnutes,
OR o cured where the product has been subjected 10 a procedare which ensures the meat  mects the following requarement
Either reached a pH of § or lower;
(3 was fermented (lactic curing) 10 2 pH of 6.0 or lower and age-cured'ripened for ot least 21 days:
OR qualified for officual cemification 2s Proscistio di Parma or an eguivalent 12 moath curing process;
OR d) peepared as consumer-ready cuts packaged for direct rewail sale, not including minced (ground) meat, ot inchading the head and neck, not exceeding 3kg per package, with the following
tissues removed: axillary, medial und laseral iliac, sacrl, Biofemoral (deep inguinal), mammary (superficial inguimal), superficial and deep popliteal, dorsal superficial cervical, veniral
superficial cervical middle superficial cervical, gluteal and ischiatic lymph nodes; and any other macroscopically visible lymphatic tissoe (i.e. lymph nodes and lymphatic vessels)
encountered during processing;
OR e) mome of the above(2)
nza Product derived from animals born and reared:  (list applicable countries Member Sates)

Notes

Pan |
Box reference 111 Place of ongm: name and address of the dispach establishment.

Box reference 1.12: Opeional
Box reference 116 Indicate the port of disembarkation
Box reference 1.15: Indicate the names of ships and, if known, the flight sumbers of aircraft. In the case of transpart in comtaimers or boxes, the total nunsher of these and their registmation and where
there is @ serial sumber of the seal it bas 10 be indicated in box [ 21. Separase information is to be provided in the event of unloading and reloading.
Bow reference 1.19: Indicate total gross and net weight in kg
Box reference 1.21: If applicable, ndicate the identification number of comtaimes and the seal sumber.
Box reference 1.25:
L Yy 3



(NZ) Pig Meat for export to New Zealand
EUROPEAN UNION

Tl Ficakh information ILa. Cenificate reference mmiber 15 TRACES reference number:

Castom code and title Lse the appeopriste Harmonized System. (HS) code under the following headings: 02 03; 0206 02.09; 02.10, 04,10, 05,04, 05.06, 05.11, 1501, 16,01 ar, 16,02,
Nasture of commodity  select amongst the following - domestic, wid or farmsed game if the origin is not incorporated in MS code

Indicate "Abatioir*, "Manufaciuring plant* depending on the product. Provide name and official approval nunsber

Abattoir: required anly for HS code under the heading 02.03, 0206

Dite of peoduction: for fresh meat and mew prepamiions, indicaie the dae of shughter; for mimal casings, mem prodacts and processed products, indicate the date of production

=

2

-

R | mnn

= )

b= 0 Delese s appropriste

= | These products nesd o be presessed in New Zealand prios to being given a biosscarity clesrnce
-]

] The coloar of the signasare shall be different 1o that of the prissing. The same nake pgilies 10 stmp other shan these embassed or wisermarked.
e

—

-

-

=

=

By

Oifficial veserinarian or official inspector

Mame (in Capizal): Qualification and tile:
Local Velenmary Uni: LV N

Date: Signature:

Stamp




Bilaga 2:

Livsmedelsverket. Djurhalsointyg — export av behandlat animaliskt protein fran svin till
Thailand. Hdmtat 10.11.2022 fran

https://www.ruokavirasto.fi/globalassets/yritykset/tuonti-ja-vienti/vienti-eun-

ulkopuolelle/vientitodistusmallit-maa-alueittain/aasia-ja-

oseania/final thaecert processed animal-protein-of-pigs-or-use-in-feed 20220208.pdf



https://www.ruokavirasto.fi/globalassets/yritykset/tuonti-ja-vienti/vienti-eun-ulkopuolelle/vientitodistusmallit-maa-alueittain/aasia-ja-oseania/final_thaecert_processed_animal-protein-of-pigs-or-use-in-feed_20220208.pdf
https://www.ruokavirasto.fi/globalassets/yritykset/tuonti-ja-vienti/vienti-eun-ulkopuolelle/vientitodistusmallit-maa-alueittain/aasia-ja-oseania/final_thaecert_processed_animal-protein-of-pigs-or-use-in-feed_20220208.pdf
https://www.ruokavirasto.fi/globalassets/yritykset/tuonti-ja-vienti/vienti-eun-ulkopuolelle/vientitodistusmallit-maa-alueittain/aasia-ja-oseania/final_thaecert_processed_animal-protein-of-pigs-or-use-in-feed_20220208.pdf

Certificate number: FI

VETERINARY HEALTH CERTIFICATE
for export of processed animal protein of pigs (category 3 porcine meat and bone meal)
for use in feed from Finland to the Kingdom of Thailand

1 General information

1.1 Certificate number 1.2 Competent minisiry of exporting couniry
Ministry of Agriculture and Forestry of Fi

1.3 Competent central authority of exporting country L4 Competent local authority ssuing this certificate
Finnish Food Authority

1.5 Country of dispatch and 150 Code L6 Country of destination and [ ode
Finland F1 Thailand TH

1.7 Consignor/exporier L8 Consignee/importer,

Name Name

Email address

1.9 Place of origin

L11 Place of loading

1.13 Means of transport (flight number/ name of vess

1.15 Number and type of packages 116 Gross weight L17 Net weight

118 Container nurmberis) [ Ses

112 Commodity code (HS code)

11.4 Basch production reference number

# | 115 Processing method (temperature, time, pressure, particle size {no greater thanj)

37.197 1/3




Certificate number: FI

111 Attestation

6. the products were prepared, processed, and stored in an establishment approved and supervi

1, the undersigned Official Veterinarian, hereby certify that:

the products have been processed from pigs kept in an African swine fever (ASF) free country or area;
AND/OR
the products have been processed to ensure the destruction of ASF virus, and the necessary precautions were taken after processing to
avoid contact of the product with any source of ASF virus;
the animals were born, raised, and slaughtered in the exporting country or legally imported into the exporting country meeting all EU
and national requirements for entry;
parts of slaughtered animals are either:

1. fit for human consumption in accordance with EU and national legislation, but are not intended for human consumption for a

commercial reason; or

il rejected as unfit for human consumption but are not aftected by any signs of diseases communicable to
the products originate from healthy pigs which did not show symptoms of notifiable diseases of the porcine species
swine fever, Foot and mouth Disease, Classical swine fever, and Swine vesicular disease, etc.;
the products were derived from porcine that were slaughtered in a slaughterhouse, underwent ante,
result of such inspection, for slaughter;

the products were manufactured and handled in a sanitary manner, including precautions
pathogens following the processing;

the products have passed
1. an adequate treatment at more than 133 °C for at least 20 minutes at an absolute stream with a
particle size no greater than 50 millimeters before heating;
OR
il. any adequate treatment destructing diseases affecting porci i fever, Foot and mouth disease and
pathogenic micro-organisms dangerous to animal health and consumption as described in field
1L5 of this certificate and supervised by the
the products were examined by random sampling of batch taken at the processing plant and

comply with the following standards:
i Salmonella absence in25g:n =5, ¢ =
il Enterobacteriaceaen=S5,¢=2,

. the exported products were stored o
. the products shall be transported di

. in case of dispatch as bull S ainers means of transport were thoroughly cleaned and disinfected with an

37.197
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Certificate number: FI

Done at (place) Date Official stamp

Signature of the official veterinarian %)

Name clarification and official position in capital letters

(1) Heating to the minimum core temperature of 70° € for at least 30 minutes.
{2} 1 = number of samples to be tested;
m = threshold value for the number of bacteria, the result is considered satisfactory if the number
exceed my;
M = maximum value for the number of bacteria, the result is considered unsatisfactory if the
M or more; and
¢ = number of samples the bacterial count of which may be between m and M, and
b ial count of the oth ples is m or less.

) Signature and stamp must be in a different colour to that of the printed certi
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