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The topic of this thesis is the significance of factoring financing in the funding of Finn-
ish small and medium-sized enterprises (SMESs). The purpose of the thesis was to
determine the extent to which factoring plays a role in the financing of Finnish SMEs.
Additional research questions were to find out which characteristics of factoring are
considered most important by SME entrepreneurs and what factors affect the suita-
bility of factoring as a financing option.

The thesis was carried out as a quantitative research study. The research method
chosen was a survey conducted in March 2023 among Finnish SME entrepreneurs.
The survey was sent to a total of 283 SMEs and it received a total of 26 responses.
The goal of the survey was to confirm and challenge the theoretical part of the thesis.

The results obtained from the survey showed that factoring is a significant source of
financing, particularly in the construction industry. The findings were consistent with
previous studies of factoring usage across the European Union. SME entrepreneurs
highlighted the monitoring of payment transactions and debt collection as important
characteristics of factoring, along with sped up cash flows. However, due to the low
number of responses, the results should be interpreted critically, and they alone can-
not be used to draw broader conclusions.

Keywords: factoring, invoice funding, SME, working capital financing



Sisallys

Johdanto

1.1 Opinnaytetyon tavoite
1.2 Opinnaytetyon tausta
1.3 Opinnaytetyon rakenne

Yritysrahoitus

2.1 Yritysrahoituksen teoria

2.2 Rahoitustarpeet ja -vaihtoehdot
2.3 Pk-yritykset ja niiden rahoitus
2.4 Pecking Order -teoria

2.5 Moraalikato

2.6 Positiivinen luottotietorekisteri

Kassankierto ja kayttopadaomarahoitus

3.1 Yrityksen talousprosessi ja kassankierto
3.2 Kayttopadaomarahoitus

3.2.1 Luottolimiitit

3.2.2 Leasing

Myyntisaatavat ja myyntisaatavien hallinta

4.1 Myyntisaatavat ja niiden teoria
4.2 Maksuvalmius
4.3 Myyntisaatavien hallinta

Factoring eli laskurahoitus

5.1 Factoringin kasite

5.2 Factoringin kehitys

5.3 Factoringin toimintamalli

5.4 Esimerkki factoringrahoituksesta
5.5 Factoringin lainsdadanto

5.6 Factoring pk-yrityksille

Kysely

6.1 Kyselyn toteutus

A WO DN PP

© N o 01 b~

10
10

10
13
13
14

15

15
16
20

20

20
21
23
24
25
26

27

27



6.2 Tulokset

7 Johtopaatokset ja yhteenveto

7.1 Opinnaytetyon toteutus ja saadut tulokset
7.2 Jatkotutkimus- ja kehitysideat

Lahteet

Liitteet
Liite 1. Kyselylomake

29

37

37
38

40



1 Johdanto

1.1 Opinnaytetyon tavoite

Taman opinnaytetyon tavoitteena on selvittaa, kuinka suuressa osassa facto-
ring on suomalaisten pk-yritysten kayttbpaaomarahoituksessa. Factoringrahoi-
tuksen suosio on kasvanut viime vuosina Suomessa, erityisesti pk-yritysten kes-
kuudessa, joilla on usein haasteita saatavien hallinnassa ja rahoituksen saan-
nissa perinteisistéa lahteista. Opinnaytety6 pohjustaa myos laajemmin kaytto-
padomarahoitusta, ja sita, miten factoringin kaltaiset rahoitusinstrumentit vaikut-

tavat yrityksen liiketoimintaan.

Opinnaytetyon tutkimuskysymys on seuraava:

Kuinka suuressa osassa factoring on suomalaisten pk-yritysten

kayttopadomarahoituksessa?

Lisdkysymykset ovat seuraavat:

Mitka factoringin ominaisuudet tai hyodyt ovat suomalaisten pk-yrit-

tajien mielesta merkittavimpia?

Mitka tekijat vaikuttavat factoringin kelpoisuuteen rahoitusvaihtoeh-
tona pk-yrityksille?

Factoring, eli laskusaatavien rahoitus, on rahoitusmuoto, jossa yritys saa las-
kusaataviensa panttaamista tai myyntia vastaan rahoitusta. Suomessa factoring
tunnetaan tavallisemmin termilla laskurahoitus, ja naita kahta termia kaytta-
maan opinnaytetydssa synonyymeina. Factoringrahoitus on ennen kaikkea yri-
tyksen kayttopaaoman rahoitukseen luotu palvelu, jossa myyjayritys saa myy-
miensa tavaroiden ja palvelujen myynnisté saatavan rahavirran nopeammin
kayttoonsa. (Tepora 2022, 44.)



Laskurahoituksen kaytté on viime aikoina lisdantynyt yleisesti, ja taman trendin
taustalla on selkea syy. Lahes 80 % suomalaisista yrityksista kertoo joutu-
neensa hyvaksymaan pidempia maksuehtoja kuin olisi ollut heille mieluisaa.
Laskurahoitus tarjoaa yrityksille mahdollisuuden myontéaéa huolettomasti pidem-
pi& maksuehtoja, silla sen ansiosta yritys saa rahat tililleen valittomasti, huoli-

matta pidemmista maksuajoista. (Kasvurahoitus, 2023.)

Huolimatta Euroopan unionin vuonna 2011 asettamasta maksuaikadirektiivista,
on eurooppalaisten, ja siten myds suomalaisten pk-yritysten ongelmana las-
kusaatavien pitkat maksuajat. Direktiivi onnistui véhentamaan maksuviiveita,
mutta edelleen yli 60 % yrityksista karsii pitkista maksuajoista ja viiveista ja pk-
yritykset ovat heikoimmassa asemassa. Euroopan komissio on kdynnistanyt
maksuaikadirektiivin uudistamisen projektin, ja opinnaytetyon kirjoitushetkella
on kaynnissa julkisen kuulemisen kierros osana direktiivin uudistusta. (Euroo-

pan komissio a.)

1.2 Opinnaytetyon tausta

Valitsin opinnaytety6n aiheeksi pk-yritysten kayttopaaomarahoituksen palvelun,
silla koen niiden rahoituksen olevan tutkimisen arvoinen kentta, jossa onnistu-

neiden rahoitusratkaisujen vaikutukset kantavat laajalti koko kansantalouteen.

Factoringrahoitus on rahoitusmuoto, joka auttaa muun muassa pk-yrityksié hal-
litsemaan maksuviiveita ja parantamaan likviditeettia&n. Factoringia tarjoavat
rahoitusyhtiot myontavat luottoa pk-yrityksille, jotka myyvat tuotteitaan tai palve-
luitaan yritysasiakkaille luottokaupalla. Factoringrahoituksen suosio on kasvanut
viime vuosina Suomessa, ja monet pk-yritykset ovat ottaneet sen kayttoon ra-
hoituksen lahteend. Tasta syysta mielestani on tarkeda selvittdd, miten facto-
ringrahoitus voi auttaa pk-yrityksia rahoituksen haasteiden kanssa, ja mitka ovat
sen merkitykset ja hyddyt verrattuna perinteisiin rahoitusmuotoihin. Tamé& opin-
naytetyo pyrkii vastaamaan naihin kysymyksiin ja tarkastelemaan factoringra-
hoituksen riskeja ja haasteita pk-yritysten nakokulmasta.



Pienilla ja keskisuurilla yrityksilla (pk-yritys) tarkoitetaan yrityksia, joiden henki-
l6stomaara on alle 250 henkea ja vuosittainen liikevaihto alle 50 miljoonaa eu-
roa, tai joiden taseen loppusumma on enintéaén 43 miljoonaa euroa. Tama maa-
ritelmé on yleisesti kaytdéssa EU-tasolla. (Tilastokeskus). Suomessa pk-yritykset
tyollistavat yli puolet Suomen tyévoimasta ja niiden osuus kaikkien yritysten lii-
kevaihdosta on noin 35 prosenttia. Pk-yrityksia voidaan pitaa erityisen tarkeina
talouden kasvulle, silla ne luovat uusia tyopaikkoja ja edistavét innovaatiota.
Suomen tapauksessa pk-yritysten merkitys nousee erityisesti, silla suuri osa
Suomen viennista tulee pk-yrityksilta. (Pentikéinen & Heikkila & Lundstrém, PK-
Yritysbarometri Kevét 2022.) Mainittavaa on myds pk-yritysten tarkeys suurem-
pien yritysten alihankkijatoiminnassa sek& muina yhteistydkumppaneina, jolloin
niiden toiminnan tehokkuus vaikuttaa koko kansantalouden toimivuuteen huo-
mattavasti laajemmin kuin pelkat osuudet luodusta liikevaihdosta antavat ym-

martaa.

1.3 Opinnaytetyon rakenne

Opinnaytety6 on toteutettu kirjallisuusselvityksena, jonka jatkeeksi toteutettiin

kohderyhmalle laadittu kvantitatiivinen kysely, jolla selvitettiin pk-yritysten kayt-
topaaomarahoituksen tilaa. Kyselyn paatavoitteena oli selvittaa, miten tunnettu
factoring on pk-yrittdjille, ja saadusta datasta tehda johtopaatoksia laskurahoi-

tuspalveluiden kaytosta pk-yritysten kayttdpadomarahoituksessa.

Opinnaytety6 koostuu teoriaosuudesta seka kyselyn ja kirjallisuusselvityksen
osasta. Viitekehyksen ja kirjallisuusselvityksen lahteina kaytettiin factoringiin ja

yrityksen taloushallintoon liittyvaa kirjallisuutta ja artikkeleita.

Johdanto muodostaa opinndytetyon ensimmaisen luvun, jossa kuvataan opin-
naytetyon tavoite, tausta seka rakenne. Toisesta luvusta viidenteen lukuun kasi-
tellaan tyon teoria- seka kirjallisuusselvityksen osuutta. Kuudennessa luvussa
kaydaan lapi kyselyn tuloksia ja verrataan niita kirjallisuusselvityksen I6ytoihin.
Viimeisessa luvussa esitetaan tyon johtopaattkset ja pohdinta.



2 Yritysrahoitus

2.1 Yritysrahoituksen teoria

Yritysrahoituksella tarkoitetaan yrityksen rahoittamiseen liittyvia paatoksien, ra-
hoituspalveluiden seka tuotteiden kokonaisuutta. YIhaalta katsottuna yritysra-
hoituksen kokonaisuus voidaan karkeasti lajitella kahteen eri lahteeseen — vie-
raaseen- ja omaan paaomaan. Yksi tarkeimmista yrityksen perustamisen vai-
heista onkin rahoituspaatos, jolla yritys ratkaisee, miten paatetyt investoinnin ra-
hoitetaan. Voidaan sanoa, etta rahoituspaatoksessa maaritelladn, mika on yri-
tyksen perustajien sijoittaman oman padoman ja markkinoilta lainattavan vie-

raan paaoman suhde rahoituksessa. (Niskanen & Niskanen 2016, 10.)

Vieras paaoma kattaa yritystoiminnan ulkopuoliset rahoitusléahteet, kuten lainat
rahoituslaitoksilta seké ostovelat. Vieraan pddoman rahoitus jaetaan lyhytaikai-
seen (alle vuosi) ja pitkdaikaiseen (yli vuoden) kestaviin rahoituksiin. Tassa tut-
kimuksessa keskitytddn lyhytaikaisen vieraan paaoman rahoitukseen osana yri-

tyksen paivittaista lilkketoimintaa myyntisaatavien rahoituksen muodossa.

Omalla paaomalla tarkoitetaan omistajien liiketoiminnan kaytt66n antamia péaa-
omia. Omistaja joko antaa yrityksen kayttdon paaomia sijoittamalla omia varo-
jaan yritykseen tai jattamalla omistajalle kuuluvaa tulosta nostamatta pois yrityk-
sesta. (Salmi 2022, 43.)

Yrityksen rahoituksellisen aseman voi havainnollistaa jakamalla sen yksinkertai-
seen taseeseen, kuten taulukossa yksi on néhtavilla. Yrityksen taseen lyhytai-
kainen omaisuus tunnetaan myds nimella nettokayttopadoma. Lyhytaikaisen
omaisuuden ja -velan hallinnoinnista kaytetaan yleisnimea kassanhallinta. (Nis-
kanen & Niskanen 2016, 10.) Taulukossa 1 on esitetty yrityksen pelkistetty tase,
jossa yrityksen omaisuus, eli vastaavaa on jaettu pitka- seka lyhytaikaiseen
omaisuuteen. Vastaavan hankinnat mahdollistaa rahoitus eli vastattavaa, joka

koostuu oman padoman liséksi pitka- ja lyhytaikaisista veloista.



Taulukko 1. Pelkistetty tase (Niskanen & Niskanen 2016, 10).

Omaisuus (Vastaavaa) Rahoitus (Vastattavaa)
- Tuotannontekijat Pitkaaikaiset (>1a) velat
Lyhytaikainen omaisuus Lyhytaikaiset (<1a) velat
- Myyntisaatavat - Ostovelat
- Varasto

2.2 Rahoitustarpeet ja -vaihtoehdot

Voidaan kuvailla, etta yrityksen rahoitustarpeet jaetaan kahteen osaan taseen
tapaan. Investointipaatoksiin liittyvat kysymykset kasittelevat omaisuuden tuot-
toa — miten liiketoiminnalla luodaan investoidulle omaisuudelle mahdollisimman
korkea tuotto? Kun taas toisaalla rahoituspaatokset vastaavat hankittavan ra-
hoituksen kustannuksiin, vastaten kysymyksiin oman- ja vieraan paaoman ja-
osta. Tasta voidaan johtaa, ettd yritystoiminta tuottaa omistajilleen taloudellista
lisdarvoa, kun sen investointien tuotto (ROI) on suurempi kuin yrityksen paa-
oman keskiméaarainen painotettu kustannus (WACC). (Ikdheimo & Laitinen &
Laitinen & Puttonen 2014, 85.) Vaikkakin yritysrahoitus voidaan jakaa kahteen
erilliseen osaan, on kuitenkin huomattava, etteivat rahoitusinstrumentit toimi
tyhjidissa, vaan ne oikein kaytettyina tadydentavat toisiaan. (Niskanen & Niska-
nen 2016, 10.)



Tassa opinnaytetydssa investointipaattkset ja niiden rahoitusratkaisut jaavat
vahemmalle huomiolle. Rahoituspaattkset ja oman- ja vieraan paaoman kus-
tannusten ja kaytannollisyyden erot vastaavasti ovat opinnaytetyon keskiossa.
Tarkasteltaessa myyntisaatavien rahoituksen merkitysta, on huomioitava myos
muut kayttopadomarahoituksen palvelut. Naihin palveluihin paneudutaan laa-

jemmin kappaleessa kolme osana kassankiertoa ja kayttopadomarahoitusta.

2.3 Pk-yritykset ja niiden rahoitus

Pienet- ja keskisuuret yritykset ovat Suomen kansantalouden kivijalka. Pk-yri-
tyksiksi luokitellaan kaikki yritykset, joiden palvelussa on alle 250 tydntekijaa, ja
joiden vuosiliikevaihto on enintdédn 50 miljoonaa euroa. (Tilastokeskus 2023.)
Vuonna 2020 pk-yritykset muodostivat 57,9 prosenttia kaikkien suomalaisyritys-
ten lilkevaihdosta, ja ne tyollistavat 99,8 prosenttia kaikista suomalaisten yritys-
ten tyollistamista henkildista. (Pentikdainen & Heikkila & Lundstrom, PK-Yritysba-
rometri Syksy 2022.)

Suomessa yritysrahoitus on tunnetusti vahvasti suuntautunut pankkien tarjo-
amiin rahoitusmuotoihin. Kuitenkin yritykset voivat hankkia tarvitsemansa rahoi-
tuksen kasvun tai investointien toteuttamiseksi useista eri lahteista. Ulkopuoli-
sen rahoituksen hankintakanavat vaihtelevat yrityksen elinkaaren eri vaiheissa.
Suomessa on saatavilla seka vieraan paaoman ehtoista etta oman pddoman
ehtoista rahoitusta useiden eri kanavien kautta (Martikainen & Vaihekoski 2015,
20). Niskanen ja Niskanen (2016, 22) nostavat esiin tarkeimpina rahoituksen
valittajina pankit, vakuutusyhtiot ja erityisluottolaitokset. Muita tyypillisia rahoi-
tuksen valittajida Suomessa ovat rahoitusyhtiot, kiinnitysluottopankit ja luottokort-
tiyhtiot. Nama valittajasektorin toimijat tarjoavat yrityksille vieraan paaoman eh-
toista rahoitusta. Suomessa yksityisten rahoituslaitosten toimintaa valvoo Fi-
nanssivalvonta. Talletuspankkien ja luottolaitosten osuus yritystoiminnan rahoi-

tuksessa on hallitseva asema Suomessa. (Niskanen & Niskanen 2013, 22.)



Pk-yritysten rahoituksessa tyypillisimpana ongelmana on suoritettavan rahoitus-
kelpoisuuden selvittdmisen vaikeus ja lapinakyvyysongelmat, jotka johtavat suu-
rempiin korkomenoihin luottoa ottaville pienyrityksille. Tama johtuu siita, etta
pienyritysten taloudelliset tiedot eivat usein ole yhta helposti saatavilla tai yksi-
tyiskohtaisia kuin suurempien yritysten tiedot. Lisdksi pienyritysten taloudellinen
historia saattaa olla lyhyempi, mika tekee niiden rahoituskelpoisuuden arvioin-

nista vaikeampaa. (Berger & Udell, 1998; Cumming 2012.)

Lapinakyvyysongelmat voivat johtua monista tekijoista, kuten puutteellisista tai
epaselvista taloudellisista raporteista, epajohdonmukaisista kirjanpitokaytan-
ndista tai yrityksen omistajien haluttomuudesta jakaa tietoa rahoituslaitosten
kanssa. Tama lisda rahoituslaitosten epavarmuutta ja voi johtaa korkeampiin
korkokuluihin luottoa ottaville pienyrityksille. (Berger & Udell, 1998; Cumming
2012.)

Myds reaalivakuuksien puutteet vaikeuttavat rahoituksen jarjestamista pk-yrityk-
sille. Reaalivakuudet, kuten kiinteistot tai koneet, toimivat luoton takaisinmaksun
takeena. Koska yrittdjilla voi olla vahemman omaisuutta tai heikompi taloudelli-
nen asema, rahoituslaitokset luokittelevat ne riskisemmiksi. (Berger & Udell,
1998; Cumming 2012)

2.4 Pecking Order -teoria

Rajallisen tiedon ongelman ratkaisemiseksi pk-yritykset joutuvat turvautumaan
useimmiten vakuuksiin ja takauksiin saadakseen rahoituslaitoksilta rahoitusta
kohtuullisin kustannuksin. Niin kutsuttu Pecking order -teoria on merkittava teo-
ria yritysrahoituksessa, joka esittaa selityksia yritysten rahoituspaatoksille ja ra-
hoituslahteiden valinnalle. Pecking order -teoria perustuu informaatioasymmetri-
aan, eli kaytanndssa Bergerin ja Udellin (1998) kayttaméaan tiedon lapinakymaét-
tomyyteen ja rahoituskustannuksiin, ja sen mukaan yritykset seuraavat tietyn-

laista "hierarkiaa” rahoituslahteiden valinnassa. Myers (1984, 574-592) esittaa



taman hierarkian siten, etta ensisijaisesti yritykset turvautuvat sisaiseen rahoi-
tukseen, toissijaisesti velkarahoitukseen ja viimeisena oman padoman ehtoi-

seen rahoitukseen.

Sisainen rahoitus

Velkarahoitus

Kuvio 1. Pecking order -teoria. (Myers 1984, 574-592).

Sisdinen rahoitus, kuten syntyneet liikevoitot ovat Myersin (1984) esittamassa
hierarkiassa (ks. kuvio 1) ylimpana, silla se on yleensa edullisempaa ja helpom-
min saatavilla verrattaessa ulkoiseen rahoitukseen. Lisaksi sisaisen rahoituksen
kayttaminen ei laimenna omistajien osuuksia tai vaadi omistajia luopumaan

omistuksistaan.

Mikali sisainen rahoitus ei riitd yrityksen rahoitustarpeisiin, siirtyy yritys velkara-
hoitukseen teorian mukaisesti. Velkarahoitus kattaa vieraan paaoman ehtoiset
rahoitukset vaihtovelkakirjalainoista aina hyvin lyhytaikaiseen kayttbépaaomara-
hoitukseen, kuten factoringiin. Oman p&&doman ehtoinen rahoitus, kuten esimer-
kiksi osakeannin jarjestaminen, joka pk-yrityksissa tulee usein suoraan nykyi-
siltd omistajilta, on Pecking order teorian mukaan yrityksen viimeinen vaihto-

ehto.

Tarkasteltaessa rahoitusta pk-yritysten nakdkulmasta, on Pecking order teorian
ymmartaminen entista tarkedmpaa, silla se auttaa hahmottamaan, miksi esi-
merkiksi factoring voi olla houkutteleva vaihtoehto rahoitusmuotona pk-yrityk-
sille. Factoringin avulla yritykset voivat saada nopeasti likviditeettia ja rahoitusta



kassankierron nopeuttamiseen ja yleisen kasvun tukemiseen tukeutumatta

oman paaoman ehtoiseen rahoitukseen.

2.5 Moraalikato

Moraalikato (moral hazard) on taloustieteellinen kasite, joka kuvaa tilannetta,
jossa yksi sopimusosapuoli ottaa enemman riskeja toisen osapuolen kustan-
nuksella, koska han ei kanna itse kaikkia riskin aiheuttamia kustannuksia (Har-
malé & Roiha & Salminen & Halme & Kettinen & Ali-Yrkkio & Pajarinen & Ylhai-
nen 2021, 26). Moraalikato on merkittava tekija myos pk-yritysten rahoituk-
sessa, silla se voi vaikuttaa rahoittajan ja yrityksen valisiin sopimuksiin ja niiden

toteuttamiseen.

Moraalikadon ongelma ilmenee esimerkiksi silloin, kun yritys saa rahoitusta,
mutta ei kayta sita sovitulla tavalla, kuten investointeihin tai kasvuun, vaan ris-
Kialttiisiin tai epaolennaisiin toimenpiteisiin (Harmala ym. 2021, 26—27). Tama
voi johtaa yrityksen taloudellisen tilanteen heikkenemiseen, minkd seurauksena

rahoittajan saatavien perinté voi olla vaarassa.

Rahoittajan nakdkulmasta moraalikadon riskid voidaan pyrkia vahentdmaan esi-
merkiksi tarkkailemalla yrityksen toimintaa, asettamalla ehtoja rahoituksen kay-
tolle tai vaatimalla vakuuksia (Harmala ym. 2021, 26—27). Néain rahoittaja voi
varmistua siita, ettd yritys kayttad saamansa rahoituksen tarkoituksenmukai-

sesti ja toimii rahoitussopimuksen ehtojen mukaisesti.

PK-yritysten kohdalla moraalikadon ongelma voi olla erityisen haasteellinen,

koska nailla yrityksilla on usein vahemman resursseja ja heikompi neuvottelu-
asema suhteessa rahoittajiin. Ta&man vuoksi on tarkeaa, etta pk-yritykset ym-
martavat moraalikadon ongelman ja pyrkivat toimimaan avoimesti ja vastuulli-

sesti rahoitussuhteissaan. (Harmala ym. 2021, 26—27.)
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2.6 Positiivinen luottotietorekisteri

Kevaalla 2024 kayttoonotettava positiivinen luottotietorekisteri tulee tarjoamaan
tehokkaan keinon yksityishenkildiden luottokelpoisuuden arvioimiseen. Positiivi-
nen luottorekisteri voi auttaa vahentdmaan informaatioasymmetriaa tarjoamalla
rahoittajille enemman ja luotettavampaa tietoa lainoitettavien yritysten takaajien
luottokelpoisuudesta. Tama voi puolestaan helpottaa pk-yritysten paasya kayt-
tamaan velkarahoitusta, kuten factoringia, ja vahentaa yrityksen tarvetta kayttaa
kallimpaa oman paaoman ehtoista rahoitusta. (Verohallinto 2021.)

Moraalikadon nakdkulmasta positiivinen luottorekisteri tulee tarjoamaan rahoi-
tusyhtidille paremman kasityksen yrityksen avainhenkildiden luottohistoriasta ja
velkojen nykytilasta. Siten se tulee mahdollistamaan edullisemman rahoituksen
ja paremmat sopimusehdot yrittajille tiedon lapinakymattomyyden vahentyessa.
Toisaalta positiivinen luottotietorekisteri voi myos aiheuttaa haittaa yrittajille,

joilla on ollut maksuvaikeuksia. (Verohallinto 2021.)

Yhteenvetona voidaan kuitenkin todeta, etté kevaalla 2024 voimaan astuva luot-
totietorekisteri tulee vaikuttamaan positiivisesti pk-yritysten rahoitukseen seka
Pecking order -teorian ettd moraalikadon nakdkulmasta. Positiivinen luottotieto-
rekisteri tulee vahentamaan informaatioasymmetriaa seka edistamaan yritysten
ja rahoitusyhtididen valista luottamusta, vahentdmalla moraalikadon vaaraa.
(Verohallinto 2021.)

3 Kassankierto ja kayttobpdaomarahoitus

3.1 Yrityksen talousprosessi ja kassankierto

Yrityksen talousprosessi jaetaan reaali- ja rahaprosessiin. Reaaliprosessi ku-
vastaa prosessia, jonka avulla yritys luo arvoa asiakkailleen. Prosessin tuote voi
olla joko tavara tai palvelu, jonka tuottamiseen yritys tarvitsee tuotannontekija-

panoksia, eli raaka-aineita, koneita, laitteita, tiloja ja tydsuoritteita (Salmi 2022,
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17—18.) Tuotannontekijdpanokset luonnollisesti siis vaihtelevat yrityksen reaali-
prosessin tarpeiden mukaan, jolloin esimerkiksi tyypillinen alkutuotantoon kes-
kittyva teollisuusyritys vaatii kaikki edella mainitut tuotannontekijapanokset, kun
taas palvelua tarjoavalla SaaS (Software as a Service) -yrityksella voi olla tuo-
tannontekijdpanoksina pelkastaan vuokratilat ja tyosuoritteet. Kuviossa 2 on
kuvattu liiketoiminnan prosessi, jossa tuotannontekijoista, kuten tyépanoksesta,

koneista ja energiasta luodaan suoritteita, kuten palveluja ja tuotteita.

Tuotannontekijat
-Tybpanos
-Koneet, laitteet ja tilat
-Raaka-aineet, energia

Suoritteet
Palvelu, tuote

Liiketoiminta

Kuvio 2. Yrityksen pelkistetty reaaliprosessi (Salmi 2022).

Yrityksen rahaprosessi kuvaa paaomien kulkua yritykseen ja siitd ulos. Kaytan-
ndssa se kuvaa reaaliprosessia peilikuvana: tuotannontekijoitd vastaavat menot
ja suoritteiden myyntia saadut tulot. (Salmi 2022, 21—22.) Rahaprosessin, ja
laajemmin yrityksen talousprosessin ymmartaminen on olennainen osa yrityk-
sen taloushallintoa, eritoten silloin, kun toteutetaan liikketoiminnan kannattavuus-
laskelmia ja hallinnoidaan kassankiertoa. Kuviossa 3 on havainnollistettu palve-
lujen ja tuotteiden myynneista syntyneiden tulojen sekda oman- ja vieraan paa-
oman mahdollistamaa rahaprosessia, jossa kassaan liikkuu sisaan paaomia ja
vastaavasti sisdan tulleet paaomat kaytetdan tuotannontekijoiden hankintame-

noihin.
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Tulot
Palveluista, tuotteista

Tuotannontekijéiden
hankintamenot

Oma padoma
Vieras pddoma

Kuvio 3. Yrityksen pelkistetty rahaprosessi (Salmi 2022).

Kassankierrolla tarkoitetaan yrityksen rahavarojen liiketta sisdén ja ulos tietylla
aikavalilla. Tama sisaltaa siis yrityksen kateismaksut ja tilisiirrot asiakkailta,
seka yrityksen hankintatoimien maksutapahtumat, eli tuotannontekijgpanosten
luomat kulut. (Salmi 2022, 20—22.)

Kassankierto on tarkead mittari yrityksen taloushallinnossa, koska se osoittaa,
kuinka nopeasti yritys saa rahaa sisaan ja milla tahdilla se kayttaa sita kassasta
pois. Nopea kassankierto on yleisesti ottaen merkki terveesta yritystoiminnasta,
silla se osoittaa, etta yrityksen liiketoiminta on tehokasta ja etta silla on riittavasti
rahaa tehokkaaseen paivittiseen liiketoimintaan. Hidasta kassankiertoa voi-
daan pitaa merkkina yritystoiminnan tehottomuudesta, tai siita etté yrityksella on
runsaasti varastoa ja saatavia, jotka vaikuttavat negatiivisesti sen taloudelliseen
tilanteeseen. Kassankiertoa voidaan nopeuttaa esimerkiksi myyntisaatavien
kierron nopeuttamisella sek& vastaavasti ostovelkojen kiertoa hidastamalla. Mi-
kali yrityksen liiketoiminnan reaaliprosessiin kuuluu olennaisesti varastointi, on
varaston kiertonopeus my6s olennainen osa kassankiertoa. (Salmi 2022, 20—
22.)

Kassavirtoja voidaan kuvata yksinkertaisella aikajanamallilla (Kuvio 4), jossa on
havainnollistettu ostovelkojen ja myyntisaatavien vaikutus kassan maksutapah-

tumiin.
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Tuotannontekijoiden

hankinta Myyntitapahtuma Maksusuoritus kassaan
Aika
Maksusuoritus

kassasta

Kuvio 4. Yksinkertaistettu kassavirtojen aikajanamalli.

3.2 Kayttbpadomarahoitus

Kayttopaaomalla tarkoitetaan yrityksen paivittdiseen toimintaan sitoutuvan paa-
oman maaraa. Eri kayttopaaomarahoituksen muodot ovat tarkeitd suomalaisten
pk-yritysten rahoituksessa, silla ne tarjoavat niille helposti saatavilla olevaa likvi-

diteettia.

Pankkilainat ovat kayttopadomarahoituksen perinteisin muoto. Suomessa pank-
kilainat ovat yleisin rahoitusmuoto pk-yrityksille, Euroopan keskuspankin mu-
kaan yli 70 prosenttia pk-yrityksista toteaa pankkilainojen olevan sopivin pankki-
rahoitusmuoto. (Louhivuori 2014, 20.) Pankkilainojen etuna on niiden saatavuus
ja usein kohtuulliset korkokustannukset. Haittapuolena on kuitenkin se, etta lai-
nojen saaminen voi edellyttdé vakuuksia ja hyvéaa luottokelpoisuutta.

3.2.1 Luottolimiitit

Luottolimiitit ovat yksi keskeinen kayttbpadomarahoituksen muoto, jonka avulla
yritykset voivat saada tarvitsemaansa rahoitusta nopeasti ja joustavasti. Luotto-
limiittej& usein mydnnetddn myds factoringin yhteydessa tehdyissa puitesopi-
muksissa, mutta suomalaisilla pk-yrittdjille tarjotaan myds luottokortin tapaisesti
toimivaa limiittiluottoa. (Nordea 2023; OP 2023.)



14

Luottolimiitti on pankin mydntadma jatkuva luotto, jonka puitteissa yritys voi nos-
taa tarvitsemansa maaran rahaa tililleen. Luottolimiitissé sovitaan yleensa tietty
enimmaismaara, jonka puitteissa yritys voi kayttaa luottoa, seka takaisinmak-
suehdot. (Nordea 2023; OP 2023.)

Luottolimiitit voivat olla joko vakuudellisia tai vakuudettomia. Vakuudellisessa
luottolimiitissa yrityksen on asetettava lainalle vakuus, esimerkiksi kiinteisto tai
yrityksen omaisuus. Suomessa kaytdossa on myos Finnveran takaukset, joita
voidaan hyodyntaa osana luottolimiitin takauksia. Vakuudeton luottolimiitti puo-
lestaan perustuu yrityksen maksukykyyn ja luottokelpoisuuteen. (Nordea 2023;
OP 2023.)

Luottolimiitit ovat tarked osa pk-yritysten rahoitusta, silla niiden avulla yritykset
voivat turvata toimintansa jatkuvuuden ja vastata nopeasti rahoitustarpeisiinsa
esimerkiksi kausivaihteluiden tai yllattavien kustannusten vuoksi. Luottolimiitit

ovat myos joustavia, silla yritykset voivat kayttaa niité tarpeen mukaan ja mak-
saa nostettua limiittipddomaa takaisin kuukausittaisia lyhennyseria enemman.

(Nordea 2023; OP 2023.)

3.2.2 Leasing

Leasingilla (engl. "to lease”) voidaan tarkoittaa laajaa kirjoa erilaisia sopimuksia,
joihin liittyy jollakin tavalla vuokraa koskeva elementti. Yleisesti ottaen leasin-
gista puhuttaessa tarkoitetaan lansimaissa rahoitusleasingiksi (financial leasing)
kutsuttua sopimustyyppid. Toinen leasingin muoto tunnetaan nimella kaytto- tai
huoltoleasing, jolla tarkoitetaan tavanomaisempaa irtaimiston vuokrausta. (Te-
pora 2022, 125.)

Rahoitusleasing on erityisesti yrityksille tarkoitettu rahoitusmuoto, joka tarjoaa
yritykselle vaihtoehtoisen rahoitusmuodon tarvitsemansa tuotannontekijan tai
muun investointikohteen hankkimiseen. Rahoitusleasingilla voidaan korvata
omistuksenpidatysehtoon ja takaisinottoehtoon perustuva investointirahoitus tai
pankkilainarahoitus erillisin vakuusjérjestelyin taikka lainamuotoinen joukkora-

hoitus vakuusjarjestelyin. Lainamuotoisia joukkorahoituksia kaytettaessa yritys
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jo lahtokohtaisesti hankkii tarvitsemansa kohteen omistukseensa toisin kuin tyy-

pillisemmassa rahoitusleasingissa. (Tepora 2022, 125.)

4 Myyntisaatavat ja myyntisaatavien hallinta
4.1 Myyntisaatavat ja niiden teoria

Myyntisaatavilla tarkoitetaan myynnista syntynytta saatavaa, joka suoritetaan
tavaran tai palvelun toimittamisen jalkeen. Myyntisaamisia syntyy useimmissa
liketoiminnoissa, koska kateiskauppa ei kaytannollisista syistéa ole aina mahdol-
lista. (Salmi 2022, 236.) Myyntisaatavat ja ostovelat ovat yrityksen kassanhallin-
nan olennaisimpia osia, joista johdetaan mm. nettokayttopadoman kiertoaika, el

Cash Gap, jonka yrityksen tulisi minimoida (Niskanen & Niskanen 2016, 400).

Tassa opinnaytetydssa tarkemmassa tarkastelussa on nimenomaan myyntisaa-
tavien kiertoaika ja sen hallinta. Muiden nettokayttopddoman kiertoajan muuttu-
jien pysyessa samana saa myyntisaatavien kiertoaikaa laskemalla vahennettya
rahoitettavan kayttopadoman maaraa. Myyntisaatavien kiertoaikaa voidaan ver-
tailla yrityksen sisaisen historiallisen vertailun lisaksi myds muihin samalla toi-
mialalla kilpaileviin yrityksiin ja toimialalta laadittuihin keskimaaraisiin lukuihin
(Niskanen & Niskanen 2016, 390).

Kaytanndssa myyntisaatavien kiertoaika kertoo tunnuslukuna sen, kuinka kauan
yrityksella kestdd saada myyntituotot kassaan. Myyntisaamisten kiertoaikaa ku-
vataan yleensa yhden kalenterivuoden ajanjaksolla, mutta esimerkiksi kausipai-
notteisissa aloissa eri ajanjaksojen kayttdminen myyntisaatavien tunnuslukujen
tarkastelussa on mielekéasta. Kassankierron optimoinnin nakékulmasta ideaaliti-
lanteessa yrityksen myyntisaamisten kiertoaika l&hestyisi nollaa, eli kaavan 1
mukaisesti myyntisaamisten osuus suhteessa liikevaihtoon olisi mahdollisim-

man pieni.
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Myyntisaamiset

Litkevaihto (12 kk) 0>

Myyntisaamisten kiertoaika =

1)

Myyntisaatavien kiertoajasta voidaan jatkaa myyntisaatavien kiertonopeus
(kaava 2), joka kertoo, kuinka monta kertaa myyntisaatavat kertyvat kassaan
tarkasteltavan ajanjakson aikana. Yrityksen tavoitteena on luonnollisesti nostaa
kiertonopeus mahdollisimman korkeaksi vahentamalla myyntisaamisten kierto-

aikaa.

365 pv
Myyntisaamisten kiertoaika

Myyntisaatavien kiertonopeus =

)

4.2 Maksuvalmius

Yrityksen maksuvalmius (likviditeetti) kuvaa yrityksen kykya suoriutua lyhyen ai-
kavalin taloudellisista toimintaedellytyksista (Ikédheimo ym. 2014, 78). Yleisesti
voidaan todeta, ettd hyvalla tasolla oleva likviditeetti mahdollistaa yrityksen sau-
mattoman liiketoiminnan, kun taas liiallinen likviditeetti kertoo jo toiminnan tehot-
tomuudesta. Hyvalla tasolla oleva likviditeetti turvaa sen, ettei yritys joudu mak-
samaan ylimaaraisia kustannuksia esimerkiksi viivastyskoroista. Liiallinen likvi-
diteetti taas enteilee siitd, etta yrityksella on vaikeuksia loytaa rahalle investoin-
tikohteita.

Maksuvalmiutta kuvaavat tunnusluvut ovat useimmiten erilaisia kiertonopeuden
mittareita. Kiertonopeuden lisaksi maksuvalmiutta voidaan selvittda taseen ly-

hytvaikutteisista eristé laskettavin maksuvalmiustunnusluvuin, joista yleisimmat
ovat quick ratio ja current ratio. (Niskanen & Niskanen 2016, 61.) Taseesta las-
kettavien tunnuslukujen heikkous on niiden staattisuus. Niiden antama kuva on
tismalleen yhtena ajankohtana, taseen laatimispaivana kaypa, jolloin tilikauden

aikana tapahtuva vaihtelu ja maksuvalmiuden volatiliteetti ei ilmene yksindén
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naista tunnusluvuista. (Niskanen & Niskanen 2016, 61—-62) Luonnollisesti tasta
on johdettavissa, etta tarkan kuvan yrityksen maksuvalmiudesta saa ainoastaan
tutkimalla staattisten tunnuslukujen lisaksi kiertoaikaa laskevia tunnuslukuja,

jotka on mielellaan laskettu koko tilikaudelta.

Nettokayttopaaoman kiertoajalla (Cash Gap) tarkastellaan varastojen, myynti-
saamisten ja ostovelkojen kokonaisuutta. Tunnettaessa yrityksen kayttopaa-
oman osien kiertoajat, voidaan niisté johtaa nettokayttopaaoman kiertoajan
kaava (Niskanen & Niskanen 2016, 400). Kaavassa 3 on esitetty nettokaytto-
paaoman kiertoajan kaava, jossa kayttbpaaoman osien, eli myyntisaatavien, va-
raston seka ostovelkojen kiertoajat muodostavat nettokayttdpadoman kierto-

ajan.

Nettokayttopaaoman kiertoaika
= Myyntisaatavien kiertoaika + varastojen kiertoaika

— ostovelkojen kiertoaika

©)

Kuten kuvion 4 yhteydessa todettiin, on yrityksen intresseissa minimoida netto-
kayttdpaaoman kiertoaika. Esimerkiksi yritykselle, jolla oletetaan myyntisaamis-
ten kiertoajaksi 60 péivaa ja jonka varaston kiertoaika ja ostovelkojen kiertoaika

on 30 paivaa, saadaan kiertoajaksi 60 paivaa.

Kiertoaika = 60 + 30 — 30 = 60 paivaa

(4)

Esimerkin yrityksella tulee nain ollen rahoittaa jatkuvasti 60 paivan liikevaihdon

kustannukset muiden muuttujien pysyessa samana.
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Nettokayttopaaomaprosentti (kaava 5) kasittelee nettokayttopadoman kiertoajan
(Kaava 3) tavoin rahoitus- ja vaihto-omaisuuden (varastot) maaraéa. Nettokaytto-
padaomaprosentti kertoo yrityksen maksuvalmiudesta suhteutettuna lilkkevaihdon
muutokseen valitulla aikavalilla. Nettokayttopddoma lasketaan nettokayttopaa-
oman kiertoajan kaavan mukaisesti, poistaen ainoastaan kiertoajan muuttujat,
eli laskemalla yhteen rahoitus- ja vaihto-omaisuus ja vahentamalla summasta

lyhytaikaisen vieraan paddoman. (Niskanen & Niskanen 2016, 62.)

Nettokayttopadaoma
*

100
Liikevaihto 0

Nettokayttopaaoma% =

(6)

Quick ratiolla eli niin sanotulla happotestilla kuvataan yrityksen lyhyen aikavalin
maksuvalmiutta tunnusluvun muodossa. Maksuvalmiussuhteesta puhuttaessa
tarkoitetaan yleisesti nimenomaan happotestia. Toisin kuin current ratio, ei hap-
potesti huomioi yrityksen vaihto-omaisuuden (varaston) arvoa, silla vaihto-omai-
suuden realisoidun arvon volatiliteetti on suuri, eiké se siksi sovellu tarkkaan

maksukyvyn arviointiin. (CapitalBox 2022.)

Rahoitusomaisuus

ck ratio =
Quick ratio (Lyhyaikaiset velat — Lyhytaikaiset saadut ennakot)

(6)

Kaavassa 6 olevaan rahoitusomaisuuteen lasketaan tavanomaisesti mukaan ra-
hat, pankkisaamiset, rahoitusarvopaperit seka lyhytaikaiset saatavat, kuten fac-

toringin piirissa toimivat myyntisaatavat.

Quick ration tunnusluku soveltuu hyvin saman toimialan yritysten valiseen ver-
tailuun, huomioiden kuitenkin toimialalle ominaiset seikat kuten tyypilliset mak-
suajat ja faktan, etta quick ratio on hyvin volatiili tunnusluku, jonka arvo vaihte-

lee paljonkin tarkasteluajankohdan mukaan. Yleisesti ottaen voidaan todeta,



19

ettd happotestin lukema 1,00 on hyva, silla yrityksen rahoitusomaisuus riittdé

kattamaan kaikki lyhytaikaiset velat (CapitalBox 2022.)

Taulukko 2. Happotestin (Quick ratio) viitteelliset ohjearvot. (CapitalBox 2022)

Erinomainen >1,50
Hyva 1,00-1,50
Tyydyttava 0,50-1,00
Valttava 0,30—0,50

Heikko <0,30

Current ratiota voi kasitella quick ration laajempana versiona, jossa likvideja va-
roja tarkastellaan laajemmin osana maksuvalmiutta. Kaytannossa se tarkoittaa
Sitd, ettd vaihto-omaisuus oletetaan olevan myos nopeasti realisoitavissa, ja
sille annetaan arvo osana yrityksen lyhytaikaisia varoja (kaava 7). (Ikdheimo
ym. 2014, 79.) Current ratio voidaan myds kasittaa nettokayttbpadaomana suh-
delukumuodossa (Niskanen & Niskanen 2016, 61).

Lyhytaikaiset varat Kayttopadoma

Current ratio = — = —
Lyhytaikainen vieras padgoma Lyhytaikaiset velat

(7)

Lyhytaikaisten varojen ollessa nain ollen rahoitusomaisuuden ja vaihto-omai-
suuden summa, muodostuu happotestista current ratioon verrattuna konserva-
tiivisempi tunnusluku. Current ration voidaan kuitenkin sanoa antavan tarkem-
man kuvan yrityksen maksukyvysta, silla se ottaa enemman muuttujia huomi-
oon. Current ratiota laskettaessa tulee kuitenkin olla hyvin tarkkana vaihto-
omaisuuden likviditeetista ja sen realisoimisarvosta, jotta tunnusluku olisi mah-

dollisimman paikkaansa pitava.
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4.3 Myyntisaatavien hallinta

Myyntisaatavat itsessaankin aiheuttavat kuluja yritykselle. Luotolla myynti
sitouttaa kayttbpaaomaa ja kassavirrat tapahtuvat myéhemmin,

joten yritystoimintaa varten tarvittavia likvideja varoja on saatava muualta tavoi-
tellessa tehokasta liiketoimintaa. Myyntisaatavien rahoitus voi tapahtua oman-
padaoman tai vieraan paaoman avulla. Jalkimmaisestéa aiheutuu luonnollisesti-
korkokuluja. (Talponen 2002, 14.)

Myyntisaamisten hallinnassa on kaytannossa kyse saamisten seurannasta ja
luottotappioriskin minimoimisesta. Maksuaikaa myodnnettdessa on siis tarkeéa
sdilyttaa jarkeva tasapaino, jossa ehtojen tulee loytaa tasapaino myynnillisten ja
riskienhallinnan seikkojen valilta. (Niskanen & Niskanen 2016, 9—-11.) Liian tiu-
kat maksuehdot heikentavat yrityksen kilpailukykya, ja liilan I6ysat ehdot altista-
vat sen korkeammille luottotappioille ja pidentyneille myyntisaatavien kierto-

ajoille.

5 Factoring eli laskurahoitus
5.1 Factoringin kasite

Myyntisaatavien pitkat maksuajat voivat synnyttaa kaytannossa kaikille yrityk-
sille lyhytaikaisen rahoituksen tarvetta. Nopeuttamalla myyntisaatavien tuloutta-
mista pystytaan turvaamaan yrityksen tulorahoituksen riittavyys, ja sita kautta
koko talousprosessin toimintavarmuus. Kéateisvarojen riittdvyyden turvaamiseksi
myyntisaatavien keskimaaraisen kiertoajan on oltava lyhyempi kuin ostovelko-

jen keskimaaraisen kiertoajan. (Kallunki & Kyténen 2007, 88—90.)

Factoringilla tarkoitetaan rahoitusjarjestelyd, jossa yritykset saavat rahoitusta
panttaamalla tai myymalla myyntisaatavansa rahoituslaitokselle. Suomessa

tdma rahoitusmuoto tunnetaan yleisemmin nimell& laskurahoitus, ja naita kahta
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termia kaytetaan opinnaytetydssa synonyymeina. Factoringissa yrityksen myyn-
tisaatava, kuten lasku, toimii vakuutena, jonka avulla rahoitusyhtié myontaa ra-
hoitusta yritykselle (Leppiniemi 2009, 142-143).

Factoringin tarkoituksena on helpottaa yritysten kayttopddoman hallintaa ja te-
hostaa kassavirtaa nopeuttamalla saatavien maksuaikoja. Tama tapahtuu siten,
ettd rahoitusyhtio maksaa yritykselle pddosan laskun arvosta etukateen, jolloin
yritys ei joudu odottamaan asiakkaan maksusuoritusta. Factoring voidaan to-
teuttaa monin eri tavoin, kuten taysimaaraisena tai osittaisena factoringina, jol-
loin rahoitusyhti® rahoittaa joko koko laskun arvon tai vain osan siita. (Leppi-
niemi 2009, 142-143).

5.2 Factoringin kehitys

Factoringin historia voidaan juontaa aina hieman riippuen kaytetyista lahteista
joko Rooman keisarikuntaan tai aina muinaiseen Mesopotamiaan, Hammurabin
kuningaskuntaan noin 1750 eaa. (Bakker & Klapper & Udell 2004, 5.)

Kasitteena factoring tulee alun perin Yhdysvalloista. Factoring kehittyi toimin-
tana tekstiiliteollisuuden tueksi Yhdysvalloissa 1890-luvulla, kun eurooppalaiset
tuottajat tarvitsivat kauppaedustajia Yhdysvalloissa kaytavan kaupan tuke-
miseksi. Ajan saatossa nimitys on muuttunut tavarantoimittajaan viittaavasta
"agent factoring” -termista rahoitusta kuvaavaan “credit-factoring” -termiin. (Te-
pora & Takki 1994, 14-15.)

Euroopassa factoringin voidaan katsoa alkaneen 1950-luvulla, Skandinaviassa
vastaavasti 1960-luvun alussa. Suomessa factoring, eli tuttavallisemmin lasku-
rahoitustoiminta aloitettiin vuonna 1965. Vuoteen 1984 mennessé kaikilla suu-
rilla pankkiryhmilla toimi factoringosasto osana rahoitusyhtiétoimintaa. Rahoi-
tusyhtididen s&antely Euroopassa aloitettiin vuonna 1991 sédédetyn rahoitustoi-
mintalain mukaan. Rahoitustoimintalaki korvattiin luottotoimintalailla vuonna
1993. (Tepora & Takki 1994, 15-17.)
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Nykyisillaan factoringin volyymi kaikissa muodoissaan kattaa 10 % Euroopan
bruttokansantuotteesta, maailmanlaajuisesti luvun ollessa noin 3,5 %. Euroopan
factoringvolyymin ollessa taten 1,5 miljardia euroa vuosittain. Vuodesta 2008
factoringin volyymi on kasvanut Euroopassa 139,5 % vuoteen 2021 mennessa,
ja esimerkiksi vuoden 2016 loppupuolella 90 % factoringsopimusten kayttgjista
Euroopassa oli pk-yrityksia. (EU Federation Factoring and commercial finance
2023.)

Total Factoring Turnover, Finland (M €)
30 000

25000
20 000
15 000
10 000

5000

2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021
Finland 126 126 107 124 130 170 176 205 23 22 24 25 28 28 28

Kuvio 5. Factoringin volyymin kehitys Suomessa (EU Federation Factoring and

commercial finance, 2022)

Kuviosta 5 on selkeéasti huomattavissa vuoden 2009 finanssikriisin vaikutukset
suomalaisten yritysten factoringin kayttéon. Muuten factoring on palveluna kas-
vattanut volyymia tarkasteluajanjaksolla keskimaéarin 5,5 % vuosittain. Euroopan
komission raportin mukaan vuonna 2019 10 % suomalaisista pk-yrityksista oli
kayttanyt factoringpalveluita huhti-syyskuun valisena aikana. Vastanneista 78
%:lla factoringpalvelut eivat olleet varteenotettavia yritykselle. (Euroopan komis-
sio b.)
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Rahoitusyhtididen luottokannan
jakauma 31.12.2009
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Kuvio 6. Finanssialan Keskusliiton jaseniné olevien rahoitusyhtididen luottokan-

nan jakauma (Finanssiala Ry 2009).

Kuviossa 6 on esitetty rahoitusyhtitiden luottokannan jakauma vuodelta 2019.
Kuviossa on mukana ainoastaan Finanssialan keskusliiton jasenrahoitusyhtitt,
joten siita ei voi tehda johtopaatoksia koko suomen factoringin tilasta, mutta

7,20 % osuus luottokannasta antaa suuntaa sille, miten laaja kokonaisuus fac-

toringrahoitus on Suomessa muihin rahoitusinstrumentteihin verrattuna.

5.3 Factoringin toimintamalli

Factoringin keskeisimméat osapuolet ovat rahoitettava yritys, rahoitusyhtio seka
myyntisaatavan kolmas osapuoli. Rahoitusyhtiot voivat kayttaa myyntisaatavien
turvana myos vakuutusyhtiéita, joiden funktiona on yleensa tarjota rahoitusyhti-
Olle luottovakuus suojaamaan asiakkaan maksukyvyttomyydeltd. Myyntisaamis-

ten luottotappioriski sailyy factoringluotossa aina myyntisaamisten myyijalla.

Tyypillisin factoringin muoto suomessa on “panttaustyylinen”, jossa rahoitusyh-
ti0 ei osta itselleen saatavia, vaan myontaa luottoa asiakkaan myyntisaatavia

vastaan. Nykyisin lukuisat rahoitusyhtiot ostavat myyjayritysten laskusaatavia
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sen sijaa, etta myyjayritysta luototettaisiin myyntisaatavia vastaan. Tama myos
yleisesti siirtdéd kolmannen osapuolen (ostajan) maksukykyyn liittyvan riskin ra-
hoittajalle. (Tepora 2022, 45—46.)

(6) - Veloittaa yritykseltd korot & kulut

(4) - Rahoittaa yritystéd saatavaa vastaan

(3) - Yritys pyytd3 rahoitusta—————— | Rahoitusyhti'c" —

(5) - Suorittaa laskun rahoitusyhtiolle

\4
—> [<¢——(1) - Ostaja tilaa tuoﬂeen/palvelun4m

(2) - Yritys toimittaa tuotteen/palvelun ja laskuttaa ostajaa—+

Kuvio 7. Factoringprosessin osapuolet ja vaiheet (Cumming 2012).

5.4 Esimerkki factoringrahoituksesta

Kuviossa 7 kuvatun prosessin mukaisesti Ostaja tilaa tuotteen tai palvelun pk-
yrittajalta, joka on tarjonnut asiakkaalleen maksuajaksi 60 paivaa. Kauppa to-
teutuu ja pk-yrittjalle muodostuu myyntisaamisia. Taman jalkeen pk-yrittaja ha-
kee factoringia tarjoavalta rahoitusyhtiolta luottoa yksittaista laskusaatavaa vas-
taan, jonka rahoitusyhti6 toteaa rahoituskelpoiseksi. Rahoitusyhtio tekee asiak-
kaallensa sopimuksen, jossa rahoitusyhti¢ tarjoutuu rahoittamaan 90 % las-
kusaatavasta 4 % provisiolla.

Rahoitusyhtio toteuttaa rahoituksen, tilittaen pk-yrittajélle 90 % laskusaatavan
summasta. Maksuajan umpeutuessa tuotteen tai palvelun ostaja maksaa avoi-
men laskunsa suoraan rahoitusyhtiélle, jolloin rahoitusyhtio vahentaa loppumak-
susta provision liséksi mahdolliset muut sopimuksessa mainitut kulut ja tilittaa

loppusumman pk-yrittajalle.
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Kayttaen Kasvurahoituksen sivuilta l6ytynytta laskurahoituksen hinnoittelua,

olisi edellisen esimerkin tapauksessa kustannukset seuraavanlaiset:

Taulukko 3. Laskurahoituksen esimerkkikustannukset (Kasvurahoitus 2023).

Laskun summa 10000 €
Rahoitusaste 9000 €
Provisio (4 %) 400 €

Kasittelymaksu 10 €

Jolloin 10 000 €:n myyntisaatavalle pk-yrittdja saa heti rahoitusta 9 000 €, lop-
putilityksen ollessa 1 000 € - 400 € - 10 € = 490 €. Esimerkissa yhden 60 paivan

maksuehdolla tehdyn laskun rahoituskulut olisivat siis 510 € eli 5,1 %.

5.5 Factoringin lainsaadanto

Suomessa ei ole kaytdssa erillista factoringia koskevaa lainsaadantoa, jolloin
factoringiin sovelletaan saannoksia velkakirjalaista, kauppalaista ja kauppakaa-
resta. Tavanomaisin factoringjarjestely on Suomessa panttaustyylinen jarjes-
tely, jossa laskusaatavat siirretdén rahoitusyhtiélle vakuudeksi luottoa vastaan.
Luotto on tavanomaisesti rahoitussopimuksen mukaisen limiitin puitteissa nos-
tettava méara, jota yritys voi nostaa lahettamidan laskusaatavia vastaan. (Te-
pora 2022, 293)

Factoring-sopimuksessa osapuolet ovat yleensa sopineet, ettéa laskusaatavat
siirtyvat rahoittajalle vakuudeksi rahoitussopimukseen perustuvien saatavien
osalta. Vakuutustarkoituksen voi paatella paitsi osapuolten kayttamasta termi-
nologiasta, myos siita, ettd myyjayritys kantaa riskin ostajavelallisen maksuky-

vyttdmyydesté rahoitussopimuksen mukaisesti. Nain ollen, jos ostaja ei suorita
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maksua erapaivana rahoittajalle siirretylle saatavalle, rahoittajalla on oikeus
poistaa kyseinen saatava hyvéaksyttyjen luototettavien saatavien maarasta ra-

hoitussopimuksessa maariteltyjen ehtojen mukaisesti. (Tepora 2022, 289.)

Tepora kirjoittaakin, ettei saatavan siirto asiakasyritykselta rahoittajalle ei ole
téassa mielessa lopullinen oikeustoimi, silla rahoittaja ei ota vastuuta siirretyn
saatavan laadusta. Ostajien (velallisten) maksukyvyttomyydesta johtuva luotto-
riski sailyy myyjayrityksella sopimuksen mukaisesti velkakirjalain 9 8:n perus-
teella. (Tepora 2022, 289.) On kuitenkin huomattava, etta osa palveluntarjo-
ajista hoitaa laskujen valvonnan asiakkaiden puolesta. Erityisesi pk-yritysten na-
kokulmasta rahoituslaitosten suorittama maksuliikenteen seuranta, maksumuis-
tutukset ja perintatoimet ovat pois yrittdjan taakasta, joka voidaan nahda yhtena

factoringin hyotyna. (Intrum 2023.)

5.6 Factoring pk-yrityksille

Kuten Berger ja Udell (1998) totesivatkin, on pk-yritysten tietojen lapinakymatto-
myys ongelmana rahoituksessa. Mitd heikommin yrityksesté on tietoa saatavilla,
sita korkeammaksi rahoituslaitokset arvioivat kokemansa riskin. Cummings
(2012) korostaa muun muassa seuraavia factoringin ominaisuuksia tavanomai-

siin yrityslainoihin verrattuna:

- Luoton saaminen factoringissa nopeimmillaan saman vuorokauden ai-
kana, jolloin se sopii eritoten &akillisten rahoitustarpeiden tayttamiseen.
Kayttbpaaoman kierto nopeutuu huomattavasti, jolla voidaan kasvattaa

yritystoimintaa.

- Yritys ei ota factoringissa velkaa, eika siten heikenna omaa pd&domara-
kennetta (ks. Quick- ja Current Ratio). Toisaalta yrityksen maksukyky
eikd velkaantuneisuus vaikuta paljoa factoringin myoéntdon, silla myynti-

saatavan voidaan katsoa takaavan koko myonnetty luotto.

- Yrityksen ei tarvitse asettaa reaali- tai henkildvakuuksia, eiké toimittaa
kattavia tilinpaatostietoja luoton mydntamiseksi.
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Etenkin pk-yritysten nakdkulmasta ndmé kolme Cummingsin (2012) mainitse-
maa factoringin etua ovat merkitsevia tavanomaisiin rahoituslahteisiin verrat-
tuna. Toisaalta Cummings argumentoi mygs factoringin haittapuolien olevan
huomionarvoisia. Factoring ei rahoitusmuotona ensinnakaan sovi kaikille yritys-
muodoille muun muassa toimialasta, asiakkaan maksuhistoriasta, erillisista so-
pimuksista tai laskutettavan tavaran tai palvelun tyypista johtuen. Factoring on
myos rahoitusmuotona kallis esimerkiksi yrityslainoihin verrattuna, silla rahoitus-
laitosten hallinnointipalkkioiden ja provisioiden todelliseksi vuosikoroksi muo-
dostuu etenkin suurien laskutuskantojen yhteydessa verrattain suuri erd. On
syyta huomata, etté factoringpalvelun tarkein taloudellinen hyéty liittyy paaasi-
assa kassavirran parantamiseen ja niiden yritysten tukemiseen, jotka kamppai-

levat lyhytaikaisten kassavajeiden kanssa. (Cummings 2012.)

6 Kysely

6.1 Kyselyn toteutus

Valitsin kyselyn menetelmaksi tydni empiirisen osion toteuttamiseen, koska us-
koin sen tarjoavan kattavimman ndkemyksen suomalaisten pk-yritysten factorin-
gin kayttoon. Kysely oli kvantitatiivinen, mutta se sisalsi myos joitakin avoimia
kysymyksid, joiden tarkoituksena oli saada yrittajiltd vahvistusta viitekehyksessa
huomioiduille seikoille tai toisaalta haastaa olemassa olevaa kirjallisuutta ja

aiempia tutkimuksia.

Kyselyn ensisijaisena tavoitteena oli saada selville, kuinka suuri osa pk-yrityk-
sista kayttaa factoringia. Toissijaisena tavoitteena oli saada lisatietoa suoma-
laisten pk-yritysten erilaisista rahoitusratkaisuista, factoringin ollessa tutkimuk-
sen keskitssa. Kyselyssa pyrittiin selvittam&an myds muiden rahoituslahteiden
kayttoa seka factoringpalvelujen tunnettuutta pk-yritysten keskuudessa. Lisaksi
selvitettiin, mitk& yrityksen taustamuuttujat vaikuttavat siihen, kayttaako yritys

factoringia osana rahoitusratkaisujaan.
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Kyselyn kysymykset suunniteltiin niin, ettd kohderyhman, eli pk-yritysten, olisi
mahdollisimman helppo ymmartaa ja vastata niihin. Tama tehtiin valttaak-
semme tilanteita, joissa kyselytutkimuksen monimutkaisuus olisi vAhentéanyt
seka vastausten maaraa ettd niiden laatua. Mielestani tama valinta oli perus-
teltu, koska pk-yrityksilla on usein rajalliset resurssit palkata taloushallintoon eri-
koistuneita asiantuntijoita, ja yrittdjien oma talousosaaminen saattaa muodostua

esteeksi merkittavélle osalle vastaajista.

Opinnaytetyon kvantitatiivinen kysely kohdistui suomalaisiin pk-yrityksiin. Kysely
toteutettiin maaliskuussa 2023, ja siihen saatiin yhteensa 26 vastausta. Kyselyn
aineisto kerattiin avoimista tietolahteista, ja kaikille tavoitelluille yrityksille |&he-
tettiin sama kyselylomake, joka on liitteend 1. Kysely l&hetettiin yhteensa 283

yrittajalle, jolloin vastausprosentiksi muodostui 9,2 %.

Kyselyn tarjoaa tietoa suomalaisten pk-yritysten factoringin kaytosta ja niiden
rahoitusratkaisuista. Vaikka vastausten lukuméaara jai alhaiseksi, saatiin kuiten-
kin kerattya aineistoa, joka antaa suuntaa siita, miten pk-yritykset hyédyntavat
factoringia rahoituksessaan. Tulokset voivat auttaa ymmartamaan paremmin
pk-yritysten rahoitustarpeita seka auttaa factoringpalveluja tarjoavia rahoituslai-
toksia kehittdmaan tarjontaansa vastaamaan paremmin naiden yritysten tarpei-

siin.

Tutkimustulosten perusteella voidaan myds tunnistaa mahdollisia kehityskoh-
teita factoringin tunnettavuuden ja kayton lisaéamiseksi suomalaisten pk-yritys-
ten keskuudessa. Tama voi sisaltaa esimerkiksi tiedotuskampanijoita, koulutusta
tai neuvontaa, joiden avulla yrittdjat voivat parantaa talousosaamistaan ja hah-
mottaa paremmin factoringin hyotyja ja mahdollisuuksia yrityksensa rahoituk-

sessa.

On kuitenkin tarkeaa huomioida, etta tulokset perustuvat rajalliseen otantaan ja
saattavat poiketa koko pk-yrityskentan todellisuudesta. Jatkotutkimuksissa olisi
hyva pyrkia laajempaan otantaan ja mahdollisesti tarkastella my6s muita rahoi-
tusmuotoja kattavammin, jotta saataisiin kattavampi kuva suomalaisten pk-yri-

tysten rahoitusratkaisuista ja factoringin roolista niiden joukossa.
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6.2 Tulokset

Kyselyssa oli yhteensa 16 kysymysta, joista kolme oli taustatietokysymyksia.
Kysely oli lisdksi jaettu siten, etta riippuen vastauksesta kohtaan "Onko yrityk-
sellanne kokemusta laskurahoituspalveluiden kaytosta” vastaaja ohjattiin joko
tarkentaviin kysymyksiin laskurahoituksen kaytosta tai vastaavasti kysymyksiin
siitd, miksi yrittaja ei ollut kayttanyt laskurahoituspalveluita. Kun vastaaja vastasi
"Kylla”, h&net ohjattiin vastaamaan kysymyksiin 3—10. Kieltavalla vastauksella
kysymykset 3—10 ohitettiin ja vastaaja vastasi ainoastaan kysymyksiin 11—13,

minka jalkeen lopuksi oli kaikille vastaajille yhteiset taustatietokysymykset.

Ensimmainen kysymys kasitteli yritysten kayttamia rahoitusmuotoja. Kysymyk-
sen asettelu oli yksinkertainen, eika vastaajilta tasmennetty tarkemmin eri rahoi-
tusléhteiden merkitysta tai laajuutta osana rahoitusta. Kysymyksen tarkoituk-
sena oli luoda kuva vastaavien yritysten rahoituslahteista ja muodostaa mahdol-

lisia johtopaatoksia yhdistelemalla vastauksia myéhempiin kysymyksiin.

Vastaukset ensimmaiseen kysymykseen olivat muuten linjassa odotusten
kanssa, mutta julkisen rahoituksen osuus vastauksista nousi esiin. Kuten kuvi-
osta 8 on havaittavissa, yhteensa 73,1 % vastaajista oli saanut julkista rahoi-
tusta (esim. ELY-keskus, Business Finland tms.). Tama selittyy pitkalti ko-
ronakriisin aikana naiden toimijoiden myontamiin suoriin, vastikkeettomiin tukiin.
Tama tulos sindnsa yllattaa, silla tyo- ja elinkeinoministerion 2021 julkaiseman
tutkimuksen mukaan yrityksen koko on suoraan korreloinut haettujen koronatu-
kien kanssa. Pienimmat yritykset ovat hakeneet tukia selvasti muita yrityksia
pienemmalla todennakoisyydella (Kutilainen & Nokso-Koivisto & Toivanen
2021).
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Millaisia rahoitusmuotoja yrityksenne kayttaa?

Muu O

Luottolimiitti [ NG 6
Leasing |GG 11
Laskurahoitus (Factoring) | NEIENEB B 38
Yksityinen rahoitus (esim. enkelisijoittajat, _ 19

paaomasijoittajat)

Julkinen rahoitus (esim. ELY-keskus, Business _ 12
Finland)
Pankkilainat [ N RN 13

o 2 4 6 8 10 12 14 16 18 20

Kuvio 8. Yritysten kayttaméat rahoitusmuodot.

Muuten kaytettyjen rahoitusmuotojen vastaukset vastaavat Finanssialan Kes-
kusliiton jasenien avoimen luottokannan lukuja (ks. kuvio 5) ainakin suuntaa an-
tavasti. Naiden kahden valille ei valitettavasti ole mielekasta tehda laajempaa
vertailua, silla kyselytutkimuksen aineisto rajoittuu vain pk-yrityksiin, ja Finans-

sialan Keskusliiton luvut ovat varsin vanhoja.

Vastaukset ovat mielenkiintoisia Pecking order -teorian kannalta. Teorian mu-
kaan yritysten tulisi suosia velkarahoitusta oman padoman ehtoisen rahoituksen
sijaan, jolloin yksityisen rahoituksen osuuden olettaisi olevan pienempi. Tassa
vastaan tulevat teorian ja pk-yrittdjien todellisuudessa kohtaamien realiteettien
ero, jossa kaytannossa kaikilla pk-yrittdjilla on yritystoimintansa rahoituksessa
ainakin jossain osin yksityisté rahoitusta liikketoiminnan rahoituksen tukena. Tyy-
pillisesti pk-yrittdjistd puhuttaessa tarkoitetaan yrittajan omia henkilokohtaisia
varoja, joita hén joko sijoittaa lisaa yritykseen tai jattaa voittoja nostamatta.

Toisaalta Euroopan komission julkaisun mukaan enkelisijoittajien rahoitus ja
epaviralliset sijoitukset ystavilta ja perheenjaseniltda muodostavat padosan oman

paaoman rahoituksesta eritoten varhaisessa vaiheessa oleville pk-yrityksille.
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Naiden rahoitusmuotojen merkitys on kasvanut entisestaan, koska lainarahoi-
tuksen saatavuus jopa henkilétakauksilla on vahentynyt radikaalisti vuoden

2008 luottokriisin alusta lahtien. (Euroopan komissio 2010, 45.)

Onko yrityksellanne kokemusta
laskurahoituspalveluiden kaytosta?

17
I 9
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Kuvio 9. Onko yrityksellanne kokemusta laskurahoituspalveluiden kaytosta?

Kuinka usein yrityksenne kayttaa
laskurahoituspalvelua rahoituksessa?
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Kuvio 10. Kuinka usein yrityksenne kayttaa laskurahoituspalvelua rahoituk-
sessa?

Kyselytutkimuksen vastauksista kavi ilmi (ks. Kuvio 10), ettd suurin osa kysy-
mykseen yksi (Kuvio 9) "kylla" vastanneista yrityksista (66,67 %, N=6) hyddynsi
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aktiivisesti factoringia, joka kattoi joko koko laskutuskannan tai vain tiettyjen asi-
akkuuksien laskutuksen. Nama yritykset olivat toimineet nelja vuotta tai kauem-
min, ja puolet niistd (N=3) kuului rakennusalalle. Kaikki nama rakennusalan yri-

tykset olivat pienia yrityksia.

Kyselyyn osallistuneista yhtidista ainoastaan yksi yritys, pitkdan toiminnassa ol-
lut yleisagentuuritoimintaa harjoittava mikroyritys, vastasi kysymykseen yksi
"ei". Lisdksi kaksi satunnaisesti myyntisaamisiaan rahoittavaa yritysté olivat mo-
lemmat vanhempia mikroyrityksia. Naista yrityksista toinen toimi rakentamis-
alalla, kun taas toinen keskittyi vesihuolto-, viemari- ja jatevesihuollon, jatehuol-

lon sek& muun ympariston puhtaanapitoon.

Taman otoksen pienuudesta huolimatta voidaan paatella, etta factoringin kaytto
on yleista erityisesti rakennusalalla, jossa yritykset kohtaavat usein kassavirtaan
liittyvia haasteita johtuen esimerkiksi projektien pitkistd maksuajoista ja epavar-
moista aikatauluista. SAFE Analytical Reportissa kaksi suurinta factoringrahoi-
tuksen kayttajaa olivat teollisuus ja rakennusala. Rakennusalalla 6 % kaikista
vastanneista pk-yrityksista oli kayttanyt factoringia viimeisen kuuden kuukauden
aikana. (Euroopan komissio b.) Pienet rakennusalan yritykset saattavat hyotya
factoringista erityisesti, silla se auttaa parantamaan kassavirtaa ja vahentdmaan
riskeja, jotka liittyvat luottotappioihin ja myyntisaatavien kiertoaikojen pidentymi-

seen.

On kuitenkin syyta huomioida, etta kyselyyn osallistuneiden yritysten méaara ol
rajallinen, eiké tuloksia voida yleistéaa koskemaan kaikkia suomalaisia pk-yrityk-
sia. Jatkotutkimuksissa olisi hyva tarkastella factoringin kaytt6a laajemmalla
otoksella ja eri toimialoilla, jotta voitaisiin saada tarkempi kuva factoringin merki-

tyksesta suomalaisten pk-yritysten rahoituksessa.
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Kuinka kauan yrityksenne on kayttanyt

laskurahoituspalveluita?

Alle vuoden; 1;
11%

1-2 vuotta; 2; 22
%

Yli 4 vuotta; 4;
45 %

2-4 vuotta; 2; 22
%

Kuvio 11. Kuinka kauan yrityksenne on kayttanyt laskurahoituspalveluita?

Kuten kuviossa 11 huomataan, suurin osa (66,67 %) laskurahoituksen kaytta-

jista oli kayttanyt palveluita yli 2 vuotta, mika viittaa siihen, ettd monet yritykset
pitavat factoringia pitkdaikaisena rahoitusratkaisuna ja ovat tyytyvaisia siihen.

Prosenttiosuus voi kertoa myds siité, etta factoringin kayttd on vakiintunut

osaksi naiden yritysten rahoitusstrategiaa.

Kaikki yritykset, jotka olivat kayttdneet factoringia, olivat olleet toiminnassa yli 4
vuotta, joten yrityksen ikak&éan ei ainakaan taman aineiston mukaan selittanyt
sitd, miksi osa yrityksista oli lopettanut factoringin kayton. Tama havainto osoit-
taa, etta factoringin kaytto ei ole sidoksissa vain tiettyyn yrityksen elinkaaren
vaiheeseen, vaan se voi olla hyddyllinen rahoitusmuoto monille yrityksille riippu-

matta niiden iasta.

Taman aineiston perusteella ei kuitenkaan voida suoraan paatellda, miksi jotkut
yritykset ovat lopettaneet factoringin kayton. Syita voi olla monia, kuten yrityk-
sen taloudellisen tilanteen paraneminen, muut rahoitusvaihtoehdot, kuten perin-

teiset yrityslainat tai julkinen rahoitus.



34

Mihin tarkoitukseen yrityksenne kayttaa
padasiassa laskurahoituspalvelua?

Eikayteta [N 1
Vapauttamaan aikaa ja resursseja I

hallinnosta (laskujen seuraaminen ja hallinta)

Saatavien perimiseen jaluottoriskien T E

hallintaan

Yllattavien kulujen kattamiseen [ NN 3
Rahoittamaan liiketoiminnankasvua ja I

investointeja

Kassavirran parantamiseen [ NN /

0 1 2 3 4 5 6

Kuvio 12. Mihin tarkoitukseen yrityksenne kayttaa paaasiassa laskurahoituspal-
velua?

Factoringia kayttavista yrityksista suurin osa kaytti palvelua paaasiassa las-
kusaatavien perimiseen ja luottoriskien hallintaan. Etenkin pk-yrityksille las-
kusaatavien seurannan ja perintatoimien ulkoistaminen on houkutteleva facto-
ringin ominaisuus kassavirran parantamisen ohessa, kuten kuviosta 12 on ha-
vaittavissa. Pienemmilla yrityksilla resurssit ovat varsin rajalliset, ja taloushallin-

non ulkoistamistoimenpiteet ovat varsin yleisia.
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Laskurahoitus on ollut tarkedsséa osassa
yrityksemme rahoitusta

Taysin samaa mielta [ R -
Jokseenkin samaa mieltd [ N MBI 2
Ei samaa eika eri mielta || NN 1

Jokseenkin eri mieltda = 0

Taysin eri mielta || NN 1

Kuvio 13. Laskurahoitus on ollut tarkeassa osassa yrityksemme rahoitusta.

Onko laskurahoituspalveluiden kaytto
aiheuttanut haasteita yrityksessanne?

Kylla
44 %
Ei
56 %

Kuvio 14. Onko laskurahoituspalveluiden kayttd aiheuttanut haasteita yritykses-

sanne?

Suurimmalla osalla (56 %) yrityksista factoringpalvelut eivat olleet aiheuttaneet
liketoiminnalle ongelmia (ks. Kuvio 14). Yritykset, jotka olivat kohdanneet haas-
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teita, ilmoittivat kirjanpidon péaéaasialliseksi ongelmaksi (100 %), kun taas las-
kusaatavien siirrossa ja toimittamisessa oli ongelmia puolella "Kylla” -vastan-

neista yrityksista.

Mita palveluntarjoajia olette kayttaneet
laskurahoituksessa?

Ei palveluntarjoajaa NN 1
Kasvurahoitus NN 2
Intrum I 2
SVEA Imm— 3

Aktia 0

Nordea NN 2

Osuuspankki = 0

Kuvio 15. Mit& palveluntarjoajia olette kayttaneet laskurahoituksessa?

Factoringia kayttavilla yrityksilla palveluntarjoajina oli useimmin pienempi rahoi-
tuslaitos. Suurempia liikepankkeja kaytti ainoastaan kaksi vastaajista, eli 25 %
niista, jotka kayttivat factoringia vastaushetkella (ks. kuvio 15). SVEA nousi ky-
selytutkimuksessa suosituimmaksi rahoituslaitokseksi, mutta otannan koon ta-

kia palveluntarjoajien jakaumasta toimialalla ei voi tehda johtopaatoksia.

Kyselyyn vastanneista 65,4 % (N=19) ei kayttanyt aktiivisesti factoringpalve-
luita. Naista vastaajista ainoastaan yksi oli harkinnut factoringin kayttoa osana
yrityksen rahoitusta (ks. Kuvio 16). Vastaajissa oli edustettuna laaja kirjo eri toi-
mialoja, joka oli odotettavissa, silla factoringin kayttajat painottuivat alihankinta-
toimialoille seka eritoten rakennusalalle. Kuviosta 17 kay ilmi, etta pk-yrityksilla

oli lukuisia eri syita, joiden takia ne eivat kayttaneet factoringia.
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Onko yrityksenne harkinnut laskurahoituksen
kayttoonottoa?

Ei, emme ole
harkinneetlaskurahoituspalveluita osana _ 13

yrityksenrahoitusta

En osaa sanoa 3

Kylla, olemme harkinneet sita . 1

Kuvio 16. Onko yrityksenne harkinnut laskurahoituksen kayttdonottoa?

Mikali ette ole harkinneet laskurahoituspalveluiden
kayttdoa, mitka seikat ovat vaikuttaneet paatbkseen?
(Valitse kaikki sopivat vaihntoehdot)

Emme laskuta yritysasiakkaita [N 2
Laskurahoitus ei mielestammesovi yrityksemme . 6
tarpeisiin
Laskurahoituspalveluidenkustannukset ovat liilan . 3
korkeat

Emme ole tietoisialaskurahoituspalveluista NN 6
Emme ole tarvinneetlisédrahoitusta NG

Kuvio 17. Mikali ette ole harkinneet laskurahoituspalveluiden kayttoa, mitka sei-
kat ovat vaikuttaneet paatbkseen?

7 Johtopéaatokset ja yhteenveto
7.1 Opinnaytetyon toteutus ja saadut tulokset

Opinnaytetyon tavoitteena oli selvittaa factoringin osuus suomalaisten pk-yritys-
ten kayttopaaomarahoituksessa. Lisatutkimuskysymyksena oli selvittaa, mitka
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factoringin ominaisuudet olivat suomalaisten pk-yrittdjien mielesta merkittavim-

pia.

Tyon teoriaosuudessa kasiteltiin factoringia seka laajemmin kayttbpaaomara-
hoitusta, kayttopadomarahoituksen instrumentteja, myyntisaatavia ja niiden hal-
lintaa, kassavirtaa ja yleisesti pk-yritysten rahoitusta. Factoringin ymmarta-
miseksi on syyta olla hyva ymmarrys yritysrahoituksen kokonaisuudesta, silla
factoring on hyvin spesifiin tarpeeseen luotu palvelu. Opinnaytety6n teoriaosuus
rakennettiin etenemaan loogisesti laajemmasta kokonaisuudesta eli yritysrahoi-
tuksesta kassankiertoon ja kayttdpadomarahoitukseen, josta tarkasteltiin erityi-
sesti myyntisaatavia ja myyntisaamisten panttaamista vasten myodnnettya rahoi-

tusta eli factoringia.

Teoriaosuuden havainnot yhdistettiin opinnéaytety6n ohella toteutettuun kyse-
lyyn, jolloin pystyttiin vahvistamaan teoriaosuudessa ilmenneita havaintoja. Mer-
kittavimpia naistéa olivat Cummingsin (2012) toteamat factoringin hyodyt ja toimi-
alajakauma, jotka ilmenivat myos kyselyn vastauksissa ja Euroopan komission
julkaisussa (Survey on the access to finance of enterprises). Vaikka otoksen
pienen koon takia ei ole tehtavissa johtopaatosta factoringin kayton tilasta ylei-
sesti, voidaan kuitenkin todeta, etté kyselyn tulokset olivat linjassa viitekehyk-

seen ja aikaisempiin tutkimuksiin.

Kyselyssa ilmeni myds, etta pk-yrittajat arvostivat laskusaatavien seurannan ja
perintatoimien ulkoistamista yhta paljon, kun kassankierron nopeuttamista, jota
pidetaan factoringrahoituksen paaasiallisena funktiona. Taméa osoittaa, etta pk-
yrittdjille factoring tarjoaa monipuolisia etuja ja ettd he nakevat sen paitsi rahoi-
tuksen lahteend, myds tehokkaana apuvalineena taloushallinnon keventami-

sessa.

7.2 Jatkotutkimus- ja kehitysideat

Opinnaytetyon aihe on erittdin mielenkiintoinen ja merkityksellinen suomalaisten
pk-yritysten tulevaisuuden kannalta. Factoringin roolista suomalaisten pk-yritys-

ten rahoituksessa on toistaiseksi saatavilla vain vahan tutkimustietoa, vaikka
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factoringpalvelut ovat kehittyneet laadullisesti ja maarallisesti viimeisten vuosi-
kymmenten aikana. TAman vuoksi aiheen jatkotutkimus tarjoaa monia mahdolli-
suuksia, joilla voidaan syventdd ymmarrysta factoringin merkityksesta ja poten-
tiaalista eri yrityksille.

Yhtena jatkotutkimusideana voisi olla factoringin hyddyllisyyden mittaaminen eri
toimialoilla. Jo opinnaytetytssa suoritetussa kyselyssa havaittiin, etté rakennus-
ala oli yliedustettuna factoringin kayttajien joukossa. TAma herattdd mielenkiin-
toisia kysymyksia siitd, miten factoringin kaytto ja sen hyddyt eroavat toimialo-
jen valilla. Toimialojen valinen vertailu olisi paitsi rahoituslaitosten myos yritys-
ten kannalta arvokasta tietoa, silla se auttaisi hahmottamaan, millaisille yrityk-
sille factoring sopii parhaiten ja millaisia vaikutuksia sen kaytolla on eri toi-

mialoilla.

Liséksi jatkotutkimuksessa voitaisiin tarkastella factoringin kayttoa ja sen vaiku-
tuksia yritysten kasvuun, kannattavuuteen ja taloudelliseen vakavaraisuuteen.
Tama antaisi paremman kuvan siitd, miten factoring vaikuttaa yritysten pitkén

aikavalin menestykseen ja rahoituksen hallintaan.

Toinen mahdollinen jatkotutkimuksen aihe voisi olla factoringpalveluiden tar-
jonta ja kilpailu suomalaisilla rahoitusmarkkinoilla. Tutkimalla eri rahoituslaitos-
ten tarjontaa ja vertailemalla niiden palveluita, hinnoittelua ja ehtoja, voitaisiin
selvittdd, miten kilpailu vaikuttaa factoringpalveluiden laatuun, saatavuuteen ja

kustannuksiin.
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Kyselylomake

Millaisia rahoitusmuotoja yrityksenne kayttaa? (Valitse kaikki sopivat vaihtoehdot)

Pankkilainat

Julkinen rahoitus (esim. ELY-keskus, Business Finland)
Yksityinen rahoitus (esim. enkelisijoittajat, pddomasijoittajat)
Laskurahoitus

Leasing

Luottolimiitti

Muu...

Onko yritykselldnne kokemusta laskurahoituspalveluiden kayttsta? *

Kylla

Ei
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Kuinka usein yrityksenne kayttaa laskurahoituspalvelua rahoituksessa? *

O Saanndllisesti (mukana esimerkiksi koko laskutuskanta, tai tietyt asiakkuudet
kokonaisuudessaan)

O Satunnaisesti (laskuja rahoitetaan tarpeen mukaan)

O Ei laisinkaan

Kuinka kauan yrityksenne on kayttanyt laskurahoituspalveluita? *

(O Allevuoden
O 1-2 vuotta
O 2-4 vuotta

O ¥li 4 vuotta

Mihin tarkoitukseen yrityksenne kayttaa padasiassa laskurahoituspalvelua? *

Kassavirran parantamiseen

Rahoittamaan liiketoiminnan kasvua ja investointeja
Yllattavien kulujen kattamiseen

Saatavien perimiseen ja luottoriskien hallintaan

Vapauttamaan aikaa ja resursseja hallinnosta (laskujen seuraaminen ja hallinta)

00o0oo0o0oo

Muu:

Laskurahoitus on ollut tarke&ssé osassa yrityksemme rahoitusta *

(O Taysin eri mielta
Jokseenkin eri mieltd

Ei samaa eik3 eri mieltd

o O

Jokseenkin samaa mieltd

O

Taysin samaa mieltd
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Onko laskurahoituspalvelun kdyttd aiheuttanut haasteita yrityksessanne? *

O Kylla
O Ei

Jos vastasitte kylld edelliseen kysymykseen, niin millaisia ongelmia tai haasteita
laskurahoituspalvelun kdytdstd on aiheutunut?

Oma vastauksesi

Mitd palveluntarjoajia olette kdyttdneet laskurahoituksessa? *

|:| Osuuspankki

[[] Nordea
[] Aktia
(] svea
(] muu:

Koetteko, ettd laskurahoituspalvelut ovat vaikuttaneet positiivisesti yrityksenne  *
liiketoimintaan?

O Kylia

O En osaa sanoa

O E
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Onko yrityksenne harkinnut laskurahoituksen kéyttédnottoa? *

(O Kylla, olemme harkinneet sita
O En osaa sanoa

O Ei, emme ole harkinneet laskurahoituspalveluita osana yrityksen rahoitusta

Mikali ette ole harkinneet laskurahoituspalveluiden k&yttda, mitkd seikat ovat *
vaikuttaneet paitokseen? (Valitse kaikki sopivat vaihtoehdot)

Emme ole tarvinneet lisérahoitusta

Emme ole tietoisia laskurahoituspalveluista
Laskurahoituspalveluiden kustannukset ovat lilan korkeat
Laskurahoitus ei mielestdmme sovi yrityksemme tarpeisiin
Emme laskuta yritysasiakkaita

Muu:

000000

Mitkd ovat olleet pd&syyt sille, ettd laskurahoitus ei ole ollut kdytéissa yrityksenne *
rahoituksessa?

Oma vastauksesi



Yrityksenne toimiala *

OO0 O 0O0O0DO0OO0O0DO0ODO0OO0OOLOLOODOOODOOOO

Maatalous, metsatalous ja kalatalous

Kaivostoiminta ja louhinta

Teollisuus

Sahkd-, kaasu- ja lampohuolto, jaahdytysliiketoiminta

Vesihuolto, viemdri- ja jatevesihuolto, jatehuolio ja muu ympariston puhtaanapito
Rakentaminen

Tukku- ja vahittdiskauppa; moottoriajoneuvojen ja moottoripydrien korjaus
Kuljetus ja varastointi

Majoitus- ja ravitsemustoiminta

Informaatio ja viestinta

Rahoitus- ja vakuutustoiminta

Kiinteistdalan toiminta

Ammatillinen, tieteellinen ja teknillinen toiminta

Hallinto- ja tukipalvelutoiminta

Julkinen hallinto ja maanpuolustus; pakellinen sosiaaliturvavakuutus
Koulutus

Terveys- ja sosiaalipalvelut

Taiteet, viihde ja virskitys

Muu palvelutoiminta

Kotitalouksien toiminta tynantajing; kotitalouksien eriyttamitsn toiminta tavaroiden
ja palvelujen tuottamiseksi omaan kéyttoan

Kansainvalisten organisaaticiden ja toimielimten toiminta
Toimiala tuntematon

Muu:

Yrityksenne koko *

O
O

Pienyritys (10-49 tydntekijaa)

Keskisuuri yritys (50-249 tydntekijas)

Kuinka menta vuotta yrityksenne on ollut toiminnassa? *

O
O
O
O

Alle vuoden

1-2 vuotta

2-4 yuotta

Yli 4 vuotta
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