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1 Johdanto 

Kotimainen leikkokukkien viljely on vähentynyt 1990-luvulta tähän päivään. Yksi suurimmista 

syistä oli kukkamarkkinoiden avautuminen Suomen liityttyä Euroopan unioniin vuonna 1995 

ja myöhemmin Reilun kaupan ruusujen tuleminen markkinoille vuonna 2006. Kotimainen 

leikkokukkien tuotanto ja viljelijöiden määrä vähentyi aiemmasta ja alalta katosi satoja 

työpaikkoja. Kotimaisten leikkokukkien tuotannosta ei ole tehty ajankohtaisia tutkimuksia. 

Kuluttajat ovat kiinnostuneita kotimaisista leikkokukista, mutta kotimaisten leikkokukkien 

markkinointia tulisi edistää valtakunnallisesti, jotta niiden tunnettuutta ja saatavuutta 

saataisiin laajemmaksi.   

Tämän työn tavoitteena oli tarkastella kotimaisen leikkokukkaviljelijöiden ja saada selville 

milloin kasvihuoneissa viljeltyjä, kotimaisia leikkokukkia on tarjolla. Lisäksi tavoitteena oli 

selvittää, miten kotimaista leikkokukkatuotantoa ja leikkokukkien saatavuutta voitaisiin 

kehittää tuotekehityksen, markkinoinnin ja logististen ratkaisujen kautta sekä mitä muita 

ongelmakohtia kotimainen leikkokukkatuotanto on kohdannut. Opinnäytetyön aikana 

haastateltiin viljelijöitä myyntiportaan edustajia sekä muita alan toimijoita leikkokukkien 

valikoimista, sesongeista, viljelyteknologiasta sekä tuotannon mahdollisista 

kehittämiskohdista. Työn päätutkimuskysymys oli: Miten kotimaista leikkokukkatuotantoa 

voitaisiin kehittää? Sivututkimuskysymyksinä oli selvittää syitä, miksi alalle ei ole tullut uusia 

viljelijöitä ja millaisia etuja kotimaisella leikkokukkatuotannolla on tuontikukkia vastaan. 

Opinnäytetyön tilaajana toimi kotimaisen kasvihuonealan yrittäjäjärjestö 

Kauppapuutarhaliitto ry, jonka tehtävänä on edistää kasvintuotantoalan toimintaa ja 

kilpailukykyä sekä huolehtia kasvihuoneyrittäjien eduista valtakunnallisessa 

päätöksenteossa. 
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2 Kotimaisten leikkokukkien tuotanto kasvihuoneissa  

Suomen puutarhatalouden historia -teoksessa (Simonen, 1961) kerrotaan, että leikkokukkia 

ja leikkovihreitä on viljelty Suomessa 1800-luvun lopulta asti, mutta leikkokukkien yleinen 

käyttö ja viljely alkoi lisääntyä vasta Suomen itsenäistymisen jälkeisinä vuosina. 

Luonnonvarakeskuksen tilastotietokannasta voidaan seurata kasvihuoneissa leikkokukkia ja 

leikkovihreitä viljelevien yritysten vuosittaista määrää. Sonja Väinölä (2004) toteutti 

selvityksen leikkokukkien ja leikkovihreiden tuotannosta, jossa tarkasteltiin kotimaisten 

leikkokukkamarkkinoiden ja -tuotannon suhdetta ulkomaisiin markkinoihin sekä selvitettiin 

kukkamarkkinoiden rakennetta. Selvityksessä havaittiin, että leikkokukkia tuottavien 

yritysten määrä vähenee, mutta leikkokukkia viljelevien yritysten koko ja tuotantomäärät 

ovat kasvaneet. (Väinölä, 2004, s. 21) Tuoreempaa tieteellistä tutkimustietoa kotimaisesta 

leikkokukkatuotannosta ei ole tehty, mutta Kauppapuutarhaliiton toimittama Puutarha & 

kauppa -lehti on julkaissut lähes vuosittain alan kehitysmuutoksia koskevia artikkeleita. 

Suomessa on ollut merkittäviä leikkokukkia viljeleviä puutarhoja ja 2000-luvun alkupuolella 

kotimainen Huiskulan puutarha oli Pohjoismaiden suurin leikkoruusun tuottaja, joka viljeli 

leikkoruusua parhaimmillaan 3,1 hehtaarin alalla 8 miljoonaa ruusua vuodessa. Huiskulan 

puutarha aloitti ruusun viljelyn 1950-luvulla ja viljelyä kesti vuoteen 2013 asti, jolloin 

puutarha lopetti leikkoruusun tuotannon ja keskittyi viljelemään ryhmä- ja ruukkukasveja 

sekä toimimaan kauppapuutarhana. (Huiskula Oy, n.d.; Tikkanen, 2014) Lepolan puutarha oli 

2000-luvulla tunnettu leikkogerberastaan, joka oli puutarhan tavaramerkki aina vuoteen 

2014 asti, jolloin puutarha lopetti gerberan viljelyn ja keskittyi sesonkikukkiin kuten 

leikkotulppaaniin (Jalkanen, 2005, s. 15; Lepolan puutarha, 2018). 
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2.1.1 Yritysten määrän muutos 1980-luvulta nykypäivään 

Leikkokukkia viljelevien puutarhojen määrää alkoi vähentyä, kun Suomi liittyi Euroopan 

unioniin 1. tammikuuta 1995 ja jäsenyyden myötä kukkien suojatullit poistuivat. 

Kukkamarkkinoiden avautuminen toi mukanaan halvat tuontikukat, joiden hintaa vastaan 

kotimaiset tuottajat eivät kyenneet kilpailemaan. Myöhemmin kilpailua vaikeutti 

entisestään, kun Kesko lanseerasi vuonna 2006 markkinoille Pirkka-brändinsä alla Reilun 

kaupan ruusut. (Yle, 2014) Jalkasen (2011, s. 17) mukaan leikkokukkien viljely putosi vuoteen 

2011 mennessä noin viidesosaan siitä mitä se oli vuonna 1991. Suomen lisäksi myös muualla 

Euroopassa leikkokukkien tuotantomäärät ovat laskeneet kansainvälisen hintakilpailun 

vuoksi (Jalkanen, 2013, s. 15). Jalkanen (2017) kuitenkin kertoo, että viitteitä leikkokukkien 

tuotannon paluusta on sillä päivittäistavaraketjut sekä kukkakauppiaat ovat havainneet 

kotimaisten leikkokukkien olevan kuluttajia kiinnostava tuoteryhmä. 

Luonnonvarakeskus pitää yllä tilastotietokantaa (Luonnonvarakeskus, n.d.) leikkokukkien ja 

leikkovihreiden viljelystä kasvihuoneissa ja tilastoissa leikkokukkia ja leikkovihreitä viljelevien 

yritysten määrä oli runsaimmillaan vuonna 1990, jolloin leikkokukkia ja -vihreitä viljeli 552 

yritystä. Tuolloin leikkokukkien ja leikkovihreiden viljelyyn käytettyä pinta-alaa oli 

enimmillään 803 000 m2, josta 794 000 m2 oli käytetty leikkokukkien viljelyyn ja 9 000 m2 

leikkovihreiden viljelyyn. 1980–1990-luvuilla pinta-alaltaan eniten viljelyalaa käytettiin 

leikkoruusujen viljelyyn, mutta leikkokrysanteemeja viljeleviä yrityksiä oli määrältään eniten.  
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Luken tilastoissa leikkokukkia viljelevien yritysten määrä on vaihdellut vuosittain vuosina 

2014–2022. Vuonna 2021 Suomessa oli 46 leikkokukkia ja leikkovihreitä viljelevää 

kasvihuoneyrittäjää ja pinta-alaa leikkokukkien viljelyyn oli käytössä 70 000 m2 kun vuonna 

2022 yrityksiä oli enää 40 ja käytettyä pinta-alaa 37 000 m2 (Kuva 1).

Kuva 1. Leikkokukat ja leikkovihreät kasvihuoneessa ilman sipulikukkia Suomessa 2014–

2022. Luotu Luonnonvarakeskuksen tilastotyökalun avulla (Luonnonvarakeskus, 2023).
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Myös sipulikukkien viljelijöiden määrä on vähentynyt Suomessa (Kuva 2), mutta viljeltyjen 

sipuleiden määrä noussut tasaisesti viimeisen vuosikymmenen aikana (Kuva 3). Tilastoissa 

ruukuissa ja leikoiksi viljeltävät sipulit ovat samassa tilastossa erittelemättöminä. Vuosien 

2014–2022 aikana sipulikukkia viljelevien yritysten määrä laski 128 viljelijästä 72 viljelijään. 

Sipulikukista ei ollut saatavilla tietoa viljelyksien pinta-alasta eikä vuotta 2014 vanhempia 

tilastointeja. (Luonnonvarakeskus, 2023)

Kuva 2. Sipulikukkia leikoiksi viljelevien yritysten määrä Suomessa 2014–2022. Luotu 

Luonnonvarakeskuksen tilastotyökalun avulla (Luke, 2023).

Kuva 3. Ruukuissa ja leikkokukiksi viljeltävien sipulikukkien määrä vuosina 2014–2022. Luotu 

Luonnonvarakeskuksen tilastotyökalun avulla (Luke, 2023).
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2.1.2 Kotimaiset leikkokukkien viljelijät nykypäivänä 

Puutarhatilastoissa leikkokukkia ja leikkovihreitä ilman sipulikukkia viljeli Suomessa yhteensä 

40 yritystä vuonna 2022 (Taulukko 1). Tilastoihin on sisällytetty vain ne puutarhayritykset, 

jotka ylittävät taloudellisen kynnysarvon eli on 2000 € vuodessa. (Luonnonvarakeskus, 2023) 

Viljely on painottunut eteläiseen Suomeen ja eniten kasvihuoneissa leikkokukkia ja 

leikkovihreitä yhteensä viljeleviä yrityksiä on Varsinais-Suomessa sekä Uudellamaalla. (Luke, 

2023) 

Taulukko 1. Leikkokukkia ja leikkovihreitä viljelevien yritysten määrä ja viljelyyn käytetty 

pinta-ala maakunnittain 2022. Taulukko luotu Luonnonvarakeskuksen tilastotietojen avulla 

(Luke, 2023). 

 Yrityksiä (kpl) Pinta-ala (m2) 

Koko maa 40 37 000 

Uusimaa 10 6 000 

Varsinais-Suomi 7 6 000 

Satakunta 2  

Häme 4 4 000 

Pirkanmaa 3 7 000 

Kaakkois-Suomi 3 1 000 

Etelä-Savo 1  

Pohjois-Savo   

Pohjois-Karjala 1  

Keski-Suomi 2  

Etelä-Pohjanmaa   

Pohjanmaa 4 5 000 

Pohjois-Pohjanmaa 3 1 000 

Kainuu   

Lappi   

Ahvenanmaa   
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Suomessa oli puutarhatilastojen perusteella vuonna 2022 yhteensä 72 sipulikukkia leikoiksi 

viljelevää yritystä (Taulukko 2). Eniten sipulikukkia viljeleviä yrityksiä oli Uudellamaalla ja 

Varsinais-Suomessa. Muissa maakunnissa sipulikukkia viljelevien yritysten keskiarvo oli 3 

yritystä. Sipulikukkatilastoissa ruukuissa viljeltyjä sipulikukkia ja leikoiksi viljeltyjä sipulikukkia 

ei ole eritelty. 

Taulukko 2. Sipulikukkia leikkokukiksi viljelevien yritysten määrä ja viljeltyjen sipulien määrä 

maakunnittain vuonna 2022. Taulukko luotu Luonnonvarakeskuksen tilastotietojen avulla 

(Luke, 2023). 

 Yrityksiä (kpl) Sipuleita (kpl) 

Koko maa 72 85 137 000 

Uusimaa 21 3 282 000 

Varsinais-Suomi 16 38 222 000 

Satakunta 3 448 000 

Häme 4 392 000 

Pirkanmaa 3 150 000 

Kaakkois-Suomi 3 21 000 

Etelä-Savo 2  

Pohjois-Savo 3 4 000 

Pohjois-Karjala 1  

Keski-Suomi 3 39 000 

Etelä-Pohjanmaa 2  

Pohjanmaa 6 387 000 

Pohjois-Pohjanmaa 5 11 000 

Kainuu   

Lappi   

Ahvenanmaa   
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Sipulikukkia viljeltiin Suomessa vuonna 2022 yhteensä noin 85 miljoonaa kappaletta (Kuva 

4). 36 Leikkotulppaaneita viljeleviä yrityksiä oli 36 ja yhteensä leikkotulppaaneita viljeltiin 74 

miljoonaa kappaletta. Tulppaaneita viljeltiin noin 74 miljoonaa kappaletta vuonna 2022. 

Kauppapuutarhaliiton arvion mukaan Suomessa viljellään 485 eri tulppaanilajiketta. Suurella 

lajikemäärällä viljelysesonkia saadaan pidennettyä joulusta pääsiäiseen saakka. (Kauniisti 

Kotimainen, 2022) Muita sipulikukkia viljellään huomattavasti pienempi määrä. 34 yritystä 

viljeli hyasintteja, 33 yritystä narsisseja, 49 yritystä ritarinkukkia ja 29 yritystä muita 

sipulikukkia. Liljat on sisällytetty tilastoissa vuodesta 2015 alkaen muihin sipulikukkiin.

Kuva 4. Ruukuissa ja leikkokukiksi viljeltyjen sipulikukkien kappalemäärät eriteltynä lajeittain 

vuonna 2022. Kaavio luotu Luonnonvarakeskuksen tilastotietojen avulla (Luke, 2023).
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2.1.3 Leikkokukkien viljelymenetelmät ja tuotantotekniikka 

Tuotantotekniikasta saatavilla oleva kirjallisuus on melko vanhaa. Kasvihuoneessa viljeltyjä 

leikkokukkia koskeva kotimainen kirjallisuus on pääosin 1970–1980-luvuilla kirjoitettua, 

kuten Pekka Ristimäen teokset Leikkoruusun viljely (1981), Leikkokrysanteemin viljely (1976) 

ja Freesian viljely (1989). Uudempia kotimaisia leikkokukkaviljelyyn keskittyviä oppaita ei ole 

tehty. Tuoreempaa pohjoismaihin soveltuvaa viljelytekniikkaa ja viljelymenetelmiä on 

esitelty norjalaisessa, leikkokukkien viljelyyn perehtyvässä teoksessa Produksjon av 

snittblomster (Berland & Gislerød, 2000) sekä ruotsalaisessa teoksessa Prydnadsväxter i 

växthus (Alnås, Bundy, Larsson, Ohlsson, Rehnström & Wandås, 1996). 

Mareen ja Wykin teoksessa Cut flowers of the World: Identification, Production and Post-

harvest Handling (2020) on kerrottu tarkemmin leikkokukkien sopivista 

kasvatusolosuhteista. Osa leikkokukiksi viljeltävistä lajeista tarvitsee tuennan. Teoksessa 

kerrotaan, kuinka kasvihuoneiden lämpötila vaikuttaa kukkien kehittymiseen ja liian korkea 

lämpötila heikentää kukkien laatua. Leikkokukkien tuotannossa päivän pituudella on 

vaikutusta kasvien kehitykseen. Esimerkiksi krysanteemilla pitkän päivän käsittely aiheuttaa 

varsien venymistä mutta vaikuttaa nuppujen kehittymiseen ja kukintaan. Päivän pituutta 

voidaan lyhentää keinotekoisesti esimerkiksi pimentävillä verhoilla. Sipulikukat kuten liljat, 

tulppaanit ja ritarinkukat hyödetään kukkaan kylmäkäsittelyllä. (Maree & Wyk, 2020, s. 22) 

Sipulikukilla, kuten tulppaaneilla kasvihuoneiden lämpötila pidetään 17–23 C asteisena 

(Alnås ym. 1996, s. 165), kun taas leikkoruusujen kasvatuksessa lämpötilasuositus on 22–26 

C astetta (Alnås ym. 1996, ss. 160–161). 
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Kukat kerätään yleensä aamulla, sillä yön jäljiltä niissä on hyvä nestejännitys. Toinen 

suositeltu keruuaika on myöhään illalla, jolloin kasvien hiilihydraattivarastot ovat 

korkeimmillaan. (Maree & Wyk, 2020, s. 24) Leikkokukkien viljelyssä vaaditaan sopivat 

kylmäsäilytystilat, joiden avulla kukkien säilyvyyttä saadaan pidennettyä. Kylmiön 

optimaalinen lämpötila on 4–6C astetta ja sopiva ilmankosteus noin 90 %. (Maree & Wyk, 

2020, ss. 24–25, 400–405). Leikkokukkien kylmäsäilytys tapahtuu yleensä vedessä. Veden 

tulee olla puhdasta ja säilytysastiat puhdistetaan säännöllisesti, jotta astioihin ei jää 

bakteereille ja muille pieneliöille otollisia kasvupaikkoja. Veteen lisätään virkisteitä, jotka 

estävät leikkokukkien johtojänteitä tukkivien bakteerien ja muiden pieneliöiden kasvua. 

(Järvinen, Karjalainen & Vuollet, s. 232) 

2.1.4 Leikkokukkien lajittelu myyntiin 

Kotimaiset Kasvikset ry on laatinut Laatutarha- ohjeiston ja Sirkkalehtimerkin (Kotimaiset 

kasvikset ry, n.d.), joilla ylläpidetään kotimaisten puutarhatuotteiden laatua ja turvallisuutta. 

Sirkkalehtimerkki-merkintä pakkauksessa takaa tuotteen kotimaisuuden. Sirkkalehtimerkki 

on ollut käytössä vuodesta 1989 asti ja sen brändi on suurimmalle osalle suomalaisista tuttu. 

Leikkokukkatuotannon ja koristekasvituotannon yhteydessä Sirkkalehtimerkistä käytetään 

myös nimitystä Kauniisti kotimainen-merkki. Laatutarha-ohjeiston vaatimukset täyttävät 

puutarhat ovat oikeutettuja käyttämään Sirkkalehtimerkkiä puutarhan markkinoinnissa ja 

tuotepakkauksissa. Sirkkalehtimerkkiä saa käyttää vain ekstra- tai ykkösluokan tuotteissa. 

(Kotimaiset kasvikset ry, n.d.) 

Kauppapuutarhaliiton leikkokukkien lajitteluohjeistossa (Kauppapuutarhaliitto, 1988) 

kerrotaan leikkokukkanippujen laatuluokitukset, joihin kuuluvat ekstra, I, II ja III.  Luokkien 

kriteereiksi on määritelty kukkien vähimmäispituus, kehitysaste, kappalemäärä per puntti 

sekä muut erityishuomautukset. Esimerkiksi inkaliljan (Alstroemeria) kriteereiksi extra-

luokassa on määritetty vähimmäispituudeksi 60 cm, kappalemääräksi 5 kappaletta per puntti 

ja kehitysasteeksi kukka vähän latvasta avautunut tai kukka juuri avautunut; ja I-luokan 

kukalle määritetty vähimmäispituudeksi 60 cm, kappalemääräksi 10 kpl ja kehitysasteeksi 

kukka vähän latvasta avautunut tai kukka juuri avautunut. Lisähuomautuksena puntissa tulee 

olla vähintään neljä kukkavanaa. 
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2.2 Leikkokukkien maailmankauppa ja kotimaiset markkinat 

Globaali leikkokukkamarkkinoiden arvo on miljardeja euroja vuosittain. The Observatory of 

Economic Complexityn mukaan vuoden 2021 leikkokukkamarkkinoiden arvo oli 10,5 

miljardia Yhdysvaltain dollaria (USD). Suomeen tuotujen leikkokukkien ja leikkovihreiden 

tuonnin arvo (Kuva 5) oli noin 69 miljoonaa Yhdysvaltain dollarilla ja vienti 1,2 miljoonaa 

Yhdysvaltain dollaria. (The Observatory of Economic Complexity, n.d.) 

Leikkokukkien tuonti Suomeen on tullitonta. Alankomaat on tärkein leikkokukkien 

toimittajamaa (Väinölä, 2004) ja sen tuonti kattaa noin puolet koko maailman 

leikkokukkatuonnista. Alankomaat lisäksi määrittää kansainvälisten kukkamarkkinoiden 

hinnat. (Floraldaily, 2015) Eniten tuontileikkokukkia ja leikkovihreitä Suomeen tuodaan 

Alankomaista, Etiopiasta, Keniasta ja Kolumbiasta. Lisäksi leikkokukkia tuodaan Suomeen 

myös Iso-Britanniasta, Yhdysvalloista, Saksasta, Espanjasta, Venäjältä ja Ruotsista. (The 

Observatory of Economic Complexity, n.d.) 

Kuva 5. Suomeen tuotavien leikkokukkien arvo vuonna 2021 (The Observatory of Economic 

Complexity, n.d.). 
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Suomessa leikkokukkia valtakunnallisesti toimittavat esimerkiksi DataFlora, eKukka, iFlower 

oy, Interflora, Helsingin Kukkatoimitus ja Huiskula oy. Leikkokukkien jakelukanavat ovat 

myös muuttuneet jonkin verran. Vielä 1960-luvulla kukkakaupat ostivat leikkokukat suoraan 

kotimaisilta ja ulkomaisilta viljelijöiltä. (Puutarha & kauppa, 2022, s. 8) Lehtimäen (1993) 

mukaan suurin osa Suomessa viljellyistä kukista kulkee tukku- ja vähittäiskaupan kautta 

kuluttajille. Loput kotimaisesta leikkokukkatuotannosta päätyvät kuluttajille suoramyynnin 

kautta. (Lehtimäki, 1993). Kotimaisia leikkokukkia toimitetaan Suomesta muun muassa 

Latviaan, Viroon, Venäjälle, Alankomaihin ja Ruotsiin. Vuonna 2021 Suomen leikkokukkien 

viennin arvo oli 1,2 miljoonaa Yhdysvaltain dollaria. (OEC, n.d.) 

2.3 Leikkokukkien ympäristövaikutukset ja eettiset ongelmat 

Leikkokukkien hiili- ja vesijalanjälkien laskentaan ei ole kehitetty vielä kansainvälisesti 

yhtenäistä laskentamallia ja siksi ulkomaisen ja kotimaisen tuotannon tarkempia eroja on 

vielä vaikea mitata. (Kangas, 2021) Suurimmat ilmastovaikutukset kukkatuotannosta 

syntyvät kukkien kuljetuksesta. Lisäksi päiväntasaajan maissa tuotettujen kukkien viljelyksillä 

käytetään torjunta- ja kasvinsuojeluaineita, jotka vaikuttavat kukkien myöhempään 

säilyvyyteen ja maljakkoikään. Reilun kaupan mukaan afrikkalaiset leikkokukat tuodaan 

Suomeen rahti- ja lentokoneilla, mutta ne ovat silti hiilijalanjäljeltään alankomaalaista 

leikkokukkaa kestävämpiä. Suurimmat vaikutukset tähän ovat keinovalotuksen ja 

kasvihuoneiden lämmittämisen tarpeettomuus lämpimässä ilmastossa. (Reilu kauppa, n.d.)  

Lämpimät olosuhteet kuitenkin lisäävät kasvintautien ja -tuhoojien riskiä ja leikkokukkien 

kasvatuksessa käytetään sekä kasvinsuojeluaineita että torjunta-aineita, joiden määriä ja 

ainesosia ei ole tutkittu. Leikkokukkien viljelyssä käytetyt kasvinsuojeluaineet ja lannoitteet 

ovat myös aiheuttaneet viljelysalueiden vesistöjen saastumista. Tästä yksi esimerkki on 

kenialainen Naivasha-järvi (Wannas, 2011, s. 20), jonka vedenlaatu on heikentynyt 

huomattavasti. Lisäksi kukkaviljelmien keinokastelu on vaikuttanut järven pintakorkeuteen, 

ja lannoitteiden päätyminen veteen on aiheuttanut järven rehevöitymistä. (UN Environment 

Programme, 2017) Kauppapuutarhaliiton mukaan ilmastonmuutos tulee lisäämään 

koristekasvituotannon siirtymistä kasvihuoneisiin (Kangas, 2021). 
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Eettisinä ongelmina Reilu kauppa näkee globaalissa kukkatuotannossa työolosuhteet ja 

palkan. Ilmastollisesti leikkokukkatuotannolle otollisissa maissa työntekijöille maksettavat 

palkat ovat matalia ja työ- sekä asuinolot kyseenalaisia. Huonoja oikeuksia ja olosuhteita 

vastaan kehitetty Fairtrade eli Reilu kauppa pyrkii parantamaan kukkaviljelmien 

työntekijöiden etuja, oikeuksia ja työolosuhteita sekä sääntelee viljelmien 

ympäristövaikutuksia tarkkojen säädösten avulla. Reilun kaupan kukkien ei ole tarkoitus olla 

vaihtoehto kotimaisille leikkokukille, vaan niiden on tarkoitus olla eettisempi ja ympäristöä 

vähemmän kuormittava vaihtoehto kyseenalaisissa oloissa tuotetuille leikkokukille. 

Kukkateollisuus työllistää kehittyvissä maissa tuhansia ihmisiä ja yksistään Reilun kaupan 

kukkatarhat työllistävät noin 70 000 työntekijää. Suurin osa maailman kukkaviljelmillä 

työskentelevistä henkilöistä on naisia, joiden oloja Reilun kaupan kukat pyrkivät 

parantamaan. Reilun kaupan ruusut tuodaan Suomeen pääosin Keniasta sekä Ecuadorista. 

(Reilu kauppa, n.d.)  

Kotimaista tutkimus- ja selvitystietoa kukkamarkkinoiden ja -tuotannon hiilijalanjäljestä ja on 

hyvin vähän. Luonnonvarakeskuksen vuonna 2022 toteuttamassa tutkimuksessa havaittiin, 

että kotimaisen kasvihuonealan ilmastovaikutukset ovat laskeneet noin 60 % suhteessa 

vuoteen 2004 ja uusiutuvien energialähteiden käyttö on kasvanut. (Silvenius, Katajajuuri & 

Jaakkonen, 2022, ss. 10–12) Maatalouden tutkimuskeskuksen (MTT) toteuttamassa 

kasvihuonetuotteiden ilmastovaikutuslaskennassa (Yrjänäinen, Sivenius, Kaukoranta, 

Näkkilä, Särkkä, Tuhkanen, 2013) tutkittiin kasvihuonetuotettujen tulppaanien 

hiilijalanjälkeä ja vertailussa oli kaksi tulppaaneja viljelevää puutarhayritystä. Raportin 

tuloksissa todettiin, että kasvihuoneiden lämmityksessä käytettävä energiamuoto ja 

energiankulutus vaikuttivat eniten kasvihuonetuotannosta aiheutuviin ilmastovaikutuksiin. 

Ympärivuotisella ja kausittaisella tuotannolla ei havaittu suuria eroja tuotannosta 

aiheutuneisiin ilmastovaikutuksiin. (Yrjänäinen ym., 2013, ss. 28–31, 40–41) 
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2.4 Kauppapuutarhaliitto ry 

Työn toimeksiantajana toimi Kauppapuutarhaliitto ry, jota lähestyttiin opinnäytetyöidealla 

syksyllä 2022. Kauppapuutarhaliitto ry on kasvihuonealan valtakunnallinen yrittäjäjärjestö, 

joka seuraa kasvihuoneyrittäjien toimintaympäristöä ja vaikuttaa alaa koskeviin päätöksiin. 

Järjestö perustettiin vuonna 1919, jolloin se toimi nimellä Suomen Kauppapuutarhureiden 

seura – Finlands Handelsträdgårdsmästarnas Förening. Vuonna 1945 nimi muuttui nykyiseen 

muotoonsa. (Kauppapuutarhaliitto ry, n.d.) 

Valtakunnallisen vaikutustyön lisäksi, järjestö tarjoaa neuvontapalveluita sekä järjestää 

koulutuksia. Järjestön oma ammattilehti Puutarha & Kauppa ilmestyy 20 kertaa vuodessa ja 

järjestö toimii Hämeen Ammattikorkeakoulun, Hämeen ammatti-instituutin ja Lepaan 

oppilaskunta ry:n kanssa järjestämässä puutarha-alan ammattilaisille tarkoitettua Lepaa-

puutarhanäyttelyä. (Kauppapuutarhaliitto, n.d.) Kauppapuutarhaliiton Kauniisti kotimainen- 

ja Puhtaasti kotimainen-brändit kampanjoivat kotimaisen vihannes- ja koristekasvituotannon 

puolesta. Brändin pyrkimyksenä on lisätä kuluttajien tietämystä kotimaisesta 

puutarhatuotannosta sekä edistää kotimaisten puutarhatuotteiden käyttöä. (Kauniisti 

Kotimainen, n.d.) 
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3 Aineisto ja menetelmät 

Opinnäytetyön aihe-ehdotus muodostui opinnäytetyön tekijän toimesta elokuussa 2022 ja 

työlle alettiin etsiä toimeksiantajaa. Syyskuussa 2022 opinnäytetyön toimeksiantajaksi tuli 

Kauppapuutarhaliitto ry, jonka avustuksella aihe rajautui kotimaisten kasvihuoneessa 

tuotettujen leikkokukkien tuotannon kehittämiseen. Työn taustamateriaalia aloitettiin 

etsimään eri lähteistä syksyllä 2022. Työn tausta-aineistoon kerättiin tietoa muun muassa 

Luonnonvarakeskuksen tilastoista, alaan liittyvistä lehti- ja nettiartikkeleista, alan 

kirjallisuudesta sekä viljelijöiden ja kauppapuutarhojen kotisivuilta. Kotimaisesta 

leikkokukkatuotannosta osoittautui olevan saatavilla hyvin vähän ajankohtaista kirjallisuutta 

tai tutkimuksia. Puutarha & kauppa -lehden artikkeleista käytettiin vain ne, jotka olivat 

saatavilla paikallisista kirjastoista sekä vapaasti saatavilla internetistä. 

Kauppapuutarhaliitto ry:n yhteyshenkilöiden kanssa sovittiin syksyllä 2022 haastateltavien 

määräksi 5–10 haastateltavaa, joihin sisältyisi viljelijöitä, floristeja sekä tukku- ja 

myyntiportaan edustajia. Työn kirjallinen osuus aloitettiin marraskuussa 2022 ja 

haastattelujen ajankohta toteutettiin keväällä 2023. Ennen ensimmäistä haastattelua 

sovittiin Kauppapuutarhaliiton kanssa kysymyksistä, joita esitettäisiin haastateltaville. 

Haastattelut toteutettiin haastateltavien kanssa etänä Teams-palavereina, puhelimitse sekä 

sähköpostitse. Opinnäytetyön tavoitteena oli saada avoimien- sekä teemahaastattelujen 

perusteella selville, miten leikkokukkia viljellään kotimaassa kasvihuoneissa, mitä lajeja 

Suomessa viljellään leikkokukiksi sekä selvittää miten kotimaista leikkokukkatuotantoa 

voitaisiin kehittää. 
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3.1 Selvityksen kysymykset 

Tämän opinnäytetyön selvityskohteeksi muodostui kotimaisten kasvihuonetuotettujen 

leikkokukkien tuotannon kehittäminen, jota lähdettiin tutkimaan ja ratkomaan neljän 

pääkategorian kautta. Nämä kategoriat olivat tuotanto ja lajivalikoima, logistinen 

näkökulma, tuotekehitys sekä markkinointi. Selvityksen osaongelmiksi määritettiin muun 

muassa asiakaskunnan kiinnostus kotimaisiin leikkokukkiin, kotimaisen kukan myyntivaltit 

sekä uudet käyttötavat (Liite 1). Lisäksi viljelijähaastatteluissa pyrittiin selvittämään mitä 

uusia lajeja voitaisiin Suomessa viljellä ja mitkä lajikokeilut ovat epäonnistuneet. 

Haastatteluihin valittiin viljelijöitä, myyntiportaan edustajia ja floristeja, jotta sekä tuotannon 

että jälleenmyyjien näkökannat voitaisiin selvittää ja vertailla niiden eroja. Viljelijöiltä (Liite 

2) pyrittiin saamaan tietoa siitä, millaisissa olosuhteissa ja millaisella tekniikalla he viljelevät, 

miten viljeltävien lajien valikoimaan on päädytty ja milloin he viljelevät mitäkin, kun taas 

floristeilta ja myyntiportaan edustajilta (Liite 3) kysyttiin kysymyksiä liittyen asiakaskunnan 

kiinnostukseen kotimaisista kukista, markkinointiin sekä leikkokukkien uusiin 

käyttötarkoituksiin.  
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3.2 Asiantuntijahaastattelujen suunnittelu ja toteutus 

Haastattelumenetelmänä käytettiin teemahaastattelua, koska sen avulla oli mahdollista 

saada mahdollisimman yksityiskohtaiset vastaukset kysymyksiin sekä saada esille 

näkökulmaeroja eri viroissa puutarha-alalla toimivien tahojen välillä. Teemahaastattelu antoi 

myös tilaa vapaalle kommunikaatiolle sekä keskustelujen mukana syntyneille 

lisäkysymyksille ja pohdinnoille. Haastattelut toteutettiin kevään 2023 aikana (Taulukko 3). 

Haastatteluja varten laadittiin haastattelukysymykset, jotka lähetettiin haastateltaville 

etukäteen tarkasteltavaksi sähköpostitse ja samalla esiteltiin opinnäytetyön aihe ja 

haastattelujen tarkoitus. Haastattelukysymykset oli jaettu kolmeen luokkaan: kaikille tulevat 

kysymykset, kysymykset viljelijöille sekä kysymykset kukkakaupan ja myyntiportaan 

ammattilaisille. Haastattelukysymykset ovat luettavissa liitteistä 1.–3. Haastateltavien kanssa 

sovittiin milloin ja miten haastattelutilanne toteutettiin. Mikäli haastateltava koki 

luonnollisemmaksi suullisen haastattelun, oli haastattelu mahdollista toteuttaa Teams-

videoyhteyden kautta tai puhelinhaastatteluna, jolloin heiltä kysyttiin lupa haastattelun 

nauhoittamiseen. Haastatteluihin varattu aika oli noin puolesta tunnista tuntiin. Teams- ja 

puhelinhaastatteluissa käytettiin äänentallenninta ja puistiinpanovälineitä. Haastatteluja ei 

litteroitu. Haastateltavat on anonymisoitu ja erotetaan tulosten tarkastelussa toimenkuvan 

mukaan. Kauppapuutarhaliitto toivoi, että haastatteluissa haastateltaisiin keskusliikkeiden 

myyntipäälliköitä. Muut haastateltavat valikoituivat opinnäytetyön tekijän toimesta. 

Haastattelupyyntöjä lähetettiin 14 alan asiantuntijalle, joista 7 vastasi. haastatteluista 

peruuntui aikataulujen muutoksen vuoksi. 

Taulukko 3. Asiantuntijaroolit ja haastattelujen aikataulut. 

Haastateltavan toimenkuva Haastattelumuoto Ajankohta 

viljelijä sähköpostihaastattelu 24.3.2023 

viestintäpäällikkö Teams-videohaastattelu 4.4.2023 

floristi / kukkakauppayrittäjä puhelinhaastattelu 14.4.2023 

osto- ja myyntipäällikkö - ei toteutunut 

osto- ja myyntipäällikkö - ei toteutunut 

viljelijä sähköpostihaastattelu 23.4.2023 

toimitusjohtaja ja viljelijä sähköpostihaastattelu 24.4.2023 
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4 Tulokset 

Tässä kappaleessa esitetään kirjallisesta aineistosta ja asiantuntijahaastatteluista saatuja 

tuloksia. Puutarha-alan lehdistä kuten Kauppapuutarhaliiton toimittamasta Puutarha & 

kauppa -lehdestä ja alaa koskevista verkkouutisista ja -artikkeleista etsittiin tietoa 

leikkokukkia kasvihuoneissa viljelevistä puutarhoista sekä mahdolliset tiedot, miten ja milloin 

he viljelevät leikkokukkia. Lisäksi aineistoa varten luettiin Puutarha & kauppa -lehden 

artikkeleja, jotka koskivat yleisesti kotimaisen leikkokukkatuotannon tilaa Suomessa sekä sen 

tulevaisuudennäkymiä. 

4.1 Aineiston avulla saadut tulokset 

Selvityksen aineiston avulla löydettiin kotimaisia puutarhoja, jotka viljelevät leikkokukkia 

kasvihuoneissa sekä ympärivuotisesti että tiettyihin myyntisesonkeihin. Osa vanhemmista 

aineistoista löytyneistä puutarhoista oli lopettanut leikkokukkien viljelyn ja ovat sen vuoksi 

jätetty kokonaan pois löydetyistä tuloksista. 

Suurimmiksi syiksi leikkokukkatuotannon vähenemiselle on esitetty kansainvälisten 

kukkamarkkinoiden avautumista ja Reilun kaupan ruusuja (Vihmanen, 2014). Jalkanen (2013) 

mainitsee vaikean hintakilpailun yhdeksi suurimmista syistä vähentyneeseen 

leikkokukkatuotantoon kotimaassa ja muualla Euroopassa. Tuotanto kotimaassa on myös 

tullut kalliimmaksi ja sen kannattavuus on huonontunut. Puutarha & Kauppalehden 

numerossa 8/23 kerrottiin leikkokukkien viljelyn kiinnostavan opiskelijoita ja kiinnostuksen 

vuoksi oppilaitokset ovat ryhtyneet sisällyttämään avomaanleikkokukkien viljelyä 

opetussuunnitelmiinsa. Muun muassa Keudan, Livian ja Axxellin oppilaitokset viljelevät 

leikkokukkia opetuskäyttöön avomaalla. (Pirhonen, 2023, s. 17) 
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4.1.1 Leikkokukkien viljelijät sekä viljeltävät lajit 

Leikkokukkia viljeleviä puutarhoja ja heidän käyttämiään viljelymenetelmiä etsittiin eri 

lähteistä. Viljelymenetelmistä listattiin tiedot siitä, oliko viljely pää- vai sivutoimista, mitä 

lajeja yritykset viljelivät, minä kuukausina yritykset viljelivät leikkokukkia, mitä lämmitys- ja 

valotusmuotoa yritykset käyttivät sekä käyttivätkö he kasvinsuojeluaineita. Löydetyistä 

tuloksista laadittiin taulukko (Taulukko 4). 

Taulukko 4. Leikkokukkien viljelijät, viljelyajat ja heidän käyttämänsä kasvatustekniikka 

löydettyjen tietojen perusteella. Tiedot, joihin ei saatu vastausta on merkitty viivalla. 

Yritys Ali-Marttilan 
puutarha 

Veljekset 
Larsson 
kauppapuu-
tarha 

Sundellin 
puutarha 

Urosen 
puutarha 

Viherlandia 

leikkokukkien 
viljely 

päätoimista - sivutoimista, 
päätoimisesti 
ryhmäkasvit 
ja amppelit 

sivutoimista, 
päätoimisesti 
ryhmäkasveja 

sivutoimista, 
päätoimisesti 
puutarhakas-
vit, ryhmä- ja 
sesonkikasvit 

viljeltävät lajit leikkoruusu harsokukka krysanteemi freesia, 
leikkoruusu, 
krysanteemi, 
gerbera ja 
germini, 
kurjenmiekka 

leikkoruusu, 
leikkojoulu-
tähti 

viljely-
kuukaudet 

ympäri vuoden - - ympäri vuoden ympäri 
vuoden 

lämmitys-
muoto 

puuhake - - - kaukolämpö 

valotus LED - - LED HPS 

kasvinsuojelu biologinen 
torjunta 

- - - biologinen 
torjunta 
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Ympärivuotisia ruusuntuottajia (Rosa) ovat Ali-Marttilan puutarha, joka on Suomen suurin 

leikkoruusun tuottaja ja viljelee vuodessa hieman alle kaksi miljoonaa ruusua (Ali-Marttilan 

puutarha, 2022); Urosen puutarha, joka tuottaa leikkoruusua ympärivuotisesti noin 1–2 

miljoonaa kappaletta (Urosen puutarha, n.d.); sekä Viherlandia (Viherlandia, n.d.). Lisäksi 

Viherlandia viljelee leikkojoulutähtiä. Leikkokrysanteemeja viljelevät Sundellin puutarha ja 

Urosen puutarha. Lisäksi Urosen puutarha viljelee gerberoita ja germinejä (Gerbera), 

kurjenmiekkoja (Iris), leijonankitoja (Antirrhinum), sininuppeja (Trachelium), freesiaa 

(Freesia) ja inkaliljoja (Alstoemeria) ja värikalloja (Zantedeschia calla). (Jalkanen, 2017) 

Veljekset Larsson Kauppapuutarha on erikoistunut viljelemään kotimaista harsokukkaa 

(Gypsophila) eli morsiusharsoa (eKukka, 2021; Tikkanen, 2016) ja sitä viljelee myös Urosen 

puutarha (Pirhonen, 2019; Urosen puutarha, n.d.). 

Päätoimisesti pelkkiä leikkokukkia viljelee Ali-Marttilan puutarha, jonka tuotteisiin kuuluvat 

yksinomaan leikkoruusut (Ali-Marttilan puutarha, n.d.). Muut puutarhat viljelivät 

leikkokukkia sivutoimisesti ja päätuotannossa olivat ryhmäkasvit, perennat tai syötävät 

kasvit. Ali-Marttilan puutarha ja Viherlandia kertovat omilla verkkosivuillaan käyttävänsä 

tuotannossaan biologista torjuntaa. (Ali-Marttilan puutarha, n.d.; Viherlandia, n.d.) Ali-

Marttilan puutarha lämmittää kasvihuoneet lämpölaitoksella, joka käyttää puuhaketta (Ali-

Marttilan puutarha, n.d.) ja Viherlandian yrittäjä Jyrki Tahvonen kertoo, että ruusuhuoneen 

lämmitykseen käytetään kaukolämpöä (Elomaa, 2023). Kotimaisesta leikkovihreän 

tuotannosta ei löytynyt tietoa tässä selvityksessä. 
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4.1.2 Sipulikukkia leikkokukiksi viljelevät puutarhat 

Yritysten verkkosivujen ja alan lehtiartikkeleiden tietojen perusteella Suomessa viljellään 

leikkokukiksi tulppaaneita, väri- ja valkoliljoja, narsisseja, hyasintteja sekä ritarinkukkia. 

Viljelymenetelmistä listattiin tiedot siitä, oliko viljely pää- vai sivutoimista, mitä lajeja 

yritykset viljelivät, minä kuukausina yritykset viljelivät leikkokukkia, mitä lämmitys- ja 

valotusmuotoa yritykset käyttivät sekä käyttivätkö he kasvinsuojeluaineita. 

Tulppaaninviljelijöistä (Taulukko 5) ja muitten sipulikukkien viljelijöistä (Taulukko 6) laadittiin 

omat taulukot. 

Leikkotulppaaneja (Tulipa) viljeleviä yrityksiä (Taulukko 5) ovat ainakin Huiskula Oy (Huiskula 

Oy, n.d.), Kauppapuutarha Sohlman (Kauppapuutarha Sohlman, n.d.), Lepolan puutarha 

(Lepolan puutarha, n.d.) ja Pieksämäkeläinen Partaharjun puutarha, joka viljelee noin 35 

miljoonaa leikkotulppaania eli noin puolet kaikista Suomessa viljeltävistä 

leikkotulppaaneista. (Krogerus, 2021) Myös Sundellin puutarha ja Urosen puutarha viljelevät 

leikkotulppaaneita, mutta ne on sisällytetty muita sipulikukkia viljeleviä puutarhoja 

tarkastelevaan taulukkoon (Taulukko 6). 

Taulukko 5. Leikkotulppaanien viljelijät, viljelyajat ja kasvatustekniikka löydettyjen tietojen 

perusteella. Tiedot, joihin ei saatu vastausta on merkitty viivalla. 

 

  

Yritys Huiskulan 
puutarha 

Kauppa-
puutarha 
Sohlman 

Lakstedtin 
puutarha 

Lepolan 
puutarha 

Partaharjun 
puutarha 

leikko-
kukkien 
viljely 

sivutoimista, 
päätoimisesti 
kauppapuu-
tarha 

sivutoimista, 
päätoimisesti 
ryhmä- ja 
sesonkikasvit, 
kukkasidonta 

sivutoimista, 
päätoimisesti 
ruukku- ja 
ryhmäkasvit 

sivutoimista, 
päätoimisesti 
ryhmäkasvit 

sivutoimista, 
päätoimisesti 
ruukuissa 
viljeltävät 
sipulikukat 

viljely-
kaudet 

marras-huhti - - tammi-huhti marras-huhti 

kasvin-
suojelu 

biologinen 
torjunta 

- - - - 
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Muita sipulikukkia leikkokukiksi (Taulukko 6) viljeleviä yrityksiä ovat muun muassa 

leikkoliljoja viljelevät Kanervon puutarha, Mahkosen puutarha, Piltin puutarha, Sundellin 

puutarha, ja Urosen puutarha. Leikkoliljoista Suomessa viljellään valko- ja värililjoja (Lilium), 

joista erityisesti viljellään tuoksuttomia LA-hybridilajikkeita. (Pirhonen, 2018; Pirhonen, 

2019) Piltin puutarha viljelee leikkoliljoja 3 500 m2 alalla noin 80 000 kappaletta vuosittain 

(Soini, 2022, s. 18). Sundellin puutarha (Sundellin puutarha, n.d.) ja Urosen puutarha 

viljelevät lisäksi leikkonarsisseja (Narcissus).  

Taulukko 6. Muita sipulikukkia leikkokukiksi viljelevät yritykset löydettyjen tietojen 

perusteella. Tiedot, joihin ei saatu vastausta on merkitty viivalla. 

Yritys Kanervon 
puutarha 

Mahkosen 
puutarha 

Piltin 
puutarha 

Sundellin 
puutarha 

Urosen 
puutarha 

leikkokukkien 
viljely 

sivutoimista sivutoimista sivutoimista, 
päätoimisesti 
syötäviä 
kasveja 

sivutoimista, 
päätoimisesti 
ryhmäkasveja 
ja amppeleita 

sivutoimista, 
päätoimisesti 
puutarhakasv
eja ja 
ryhmäkasveja 

viljeltävät lajit värililja värililja värililja, 
valkolilja 

tulppaani, 
narsissi, 
värililja, 
valkolilja 

tulppaani, 
narsissi, 
värililja, 
valkolilja 

viljelykuukau-
det 

- - - syksy, ei 
eritelty 

ympäri 
vuoden 

kasvinsuojelu - - biologinen 
torjunta 

- biologinen 
torjunta 
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4.1.3 Uudet lajit viljeltäväksi Suomeen  

Pohjoismaissa sekä Saksassa on monipuolisesti alan kirjallisuutta, jonka pohjalta arvioitiin 

sopivia lajeja kotimaiseen leikkokukkatuotantoon kasvihuoneissa. Produksjon av 

snittblomster (Berland & Gislerød, 2000) on norjalainen leikkokukkien viljelyyn keskittyvä 

tietokirja, mutta siinä esiintyviä lajeja voitaisiin todennäköisesti viljellä myös Suomessa. 

Kirjassa esitellyistä lajeista esimerkiksi preeriaeustoma (Eustoma grandiflorum), 

tarhaleukoija (Matthiola incana), marjakuisma (Hypericum × inodorum) ja tarhamarketta 

(Argyranthemum frutescens) voisivat olla lajeja, joita voitaisiin kasvattaa leikkokukiksi myös 

Suomessa. (Berland & Gislerød, 2000, ss. 39, 50, 89, 137) Lisäksi teoksessa esitellään muun 

muassa kultapiisku (Solidago virgaure) ja kukonharjat (Celosia), joita Suomessa kasvatetaan 

leikkokukiksi avomaalla ja joita voidaan kasvattaa kasvihuoneissa (Berland & Gislerød, 2000, 

ss. 45, 182). 
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4.1.4 Viljelysesongit 

Leikkokukkien ja leikkokukiksi viljeltävien sipulikukkien viljelyajoista etsittiin tieto yritysten 

verkkosivuilta ja alan artikkeleista. Tietojen perusteella laadittiin kuvaaja (Kuva 6). 

Taulukkoon ei ole eritelty tiettyä lajia viljelevien puutarhojen määrää tai sesonkeja, vaan ne 

on yhdistetty kuvaamaan, milloin jotakin tiettyä lajia on viljelyssä Suomessa. 

Kuva 6. Leikkokukkien ja leikkokukiksi viljeltävien sipulikukkien viljelyajat verkkosivuilta ja 

puutarha-alan artikkeleista löydettyjen tietojen perusteella. Sininen väri tarkoittaa 

ympärivuotista viljelyä ja oranssi väri kausittaista viljelyä. 

Kuukausi 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 

Laji  

freesia             

gerbera             

harsokukka             

inkalilja             

joulutähti                     

krysanteemi             

narsissit                     

neilikka             

ruusu             

tulppaani                   

valkolilja             

värikalla             

värililja             

Ympärivuotisesti viljeltäviä lajeja olivat leikkoruusu (Rosa), leikkokrysanteemi 

(Chrysanthemum), freesia (Freesia), inkalilja (Alstoemeria), värikalla (Zantedeschia calla) sekä 

väri- ja valkoliljat (Lilium). Leikkojoulutähteä on viljelyssä syyskuusta joulukuuhun. 

Tulppaaneja viljellään Suomessa marraskuusta huhtikuuhun ja leikkonarsisseja tammikuusta 

huhtikuuhun. Muiden Suomessa viljeltävien leikkokukkien, leikkovihreiden ja leikkokukiksi 

viljeltävien sipulikukkien viljelysesongeista ei ollut saatavilla tietoa yritysten sivuilla tai alan 

artikkeleissa. 
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4.1.5 Tuotannon ja markkinoinnin kehittäminen 

Yhteiskunta digitalisoituu ja sen mukana myös puutarha-alan yritysten tulee mukautua 

muuttuvaan maailmaan. Nykyaikaisten yritysten tulee löytyä internetistä joko omilla 

nettisivuillaan tai sosiaalisen median alustoilla. Sosiaalisen median alustat ovat 

markkinointikanava. Yritysten tulisi erottautua toisistaan selvemmin ja luoda itselleen selkeä 

brändi, jolla erottautua kuluttajille. (Pirhonen & Soini, 2018, s. 4–5) Kuluttajien kiinnostus 

tuotteiden alkuperää kohtaan on lisääntynyt ja myös leikkokukkien markkinoinnissa 

tuotteiden alkuperä nähdään myyntivalttina. Laatutarha-auditoidut puutarhat saavat käyttää 

markkinoinnissaan Sirkkalehtimerkkiä, joka kertoo tuotteiden vastuullisuudesta ja 

kotimaisuudesta. Sirkkalehtimerkki on kuluttajien arvostama ja hyvin tuntema merkintä. 

(Rantala, 2022b, s. 16) Laatutarha-auditoituja leikkokukkien tuottajia ovat muun muassa Ali-

Marttilan puutarha ja Urosen puutarha (Kotimaiset kasvikset ry, n.d.) ja ensimmäisen 

Laatutarha-auditoitu avomaanleikkokukkien (Pirhonen, 2022, ss. 12–13) tuottaja on Garden 

& Knots. 

Sosiaalisen median alustoilla on mahdollista tuoda kotimaista leikkokukkatuotantoa 

laajempaan tietoisuuteen. Leikkokukkaviljelijöistä avomaanleikkokukkien viljelijät ovat 

huomanneet sosiaalisen median kanavien hyödyllisyyteen ja markkinoivat tuotteitaan 

ahkerasti. Avomaanleikkokukkien viljelijät ovat myös perustaneet Slowflowers Finland- 

viljelijäyhteisön, joka kerää yhteen leikkokukkien pientuottajat. Yhteisöllä on oma 

verkkosivusto, josta asiakaskunta löytää lähialueidensa pientuottajat. (Slowflowers Finland, 

n.d.; Pirhonen, 2021b, s. 17) Sosiaalisen median alustoilla tuottajat pystyvät myös 

esittelemään hintojaan sekä liittämään verkkokaupan yritysprofiilien yhteyteen (Pirhonen, 

2021a, ss. 4–5). Kotimaisia leikkokukkia on saatavilla Keskon, SOK:n ja Lidlin valikoimissa. 

Keskusliikkeet ja kukkatukut ovat kiinnostuneita kotimaisista leikkokukista ja toivovat 

viljelijöiden tarjoavan tuotteitaan rohkeammin jälleenmyyjille. (Pirhonen, 2018; Pirhonen, 

2021c, s. 36; Pirhonen, 2022b, s. 17) Työtä varten etsittiin leikkokukkia kasvihuoneissa 

viljeleviä puutarhoja alan kirjallisuuden lisäksi internetistä, mutta hyvin harva yrityksistä 

markkinoi tuottamiaan leikkokukkia verkkosivuillaan tai sosiaalisen median alustoilla. 
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4.1.6 Uudet tuoteideat ja logistiset ideat alan kehittämiseen 

Leikkokukkien käyttökohteet ovat Suomessa melko perinteisiä ja kukkia ostetaan eniten 

juhlatilaisuuksiin, kuten häihin, valmistujaisiin sekä hautajaisiin. Uudet tuotteet ja ideat 

rantautuvat Suomeen pitkälti ulkomailta sosiaalisen median ja puutarhamessujen kautta. 

Kukkakaupan ala ja kukkien myynti tulee muuttumaan ja leikkokukkien myyntiin käytetään 

koko ajan enemmän uudenlaisia markkinointi- ja jakelukanavia, kuten sosiaalisen median 

alustoja sekä kotiinkuljetuspalveluita kuten Foodoraa ja Woltia (Pirhonen, 2021a, s. 4–5). 

Suomessa on kehitelty uusia tapoja myydä ja brändätä leikkokukkia erilaisiin tarkoituksiin. 

Marianne Nordström ja Hanna Kurtti ideoivat uuden tavan myydä kukkia, josta syntyi Knippu 

Oy nimeä kantava kukkabaari. Kukkabaarin ideana on tarjota sitomattomia kukkia, joista 

asiakas saa itse suunnitella mieleisensä kimpun tai ostaa irtokukkia. Kukkabaarin kukkia ei 

voi varata etukäteen ja myyjät eivät sido niistä kimppuja (Wahlström, 2018). 

Muita uusia käyttötapoja leikkokukille on kehitellyt FloweRescue ry, joka kerää hävikkikukkia 

ja lahjoittaa ne vanhainkoteihin sekä sairaaloihin. Lahjoituskukkien lisäksi FloweRescue tekee 

yhteistyötä hoivakotien ja nuorisotyön kanssa ja kouluttaa henkilöstöä pitämään 

hävikkikukkatyöpajoja, joiden tehtävänä on puuttua yksinäisyyteen tavoittamalla 

syrjäytyneitä, eristäytyneitä ja terveydentilaltaan heikkoja ihmisiä ja tuoda heitä yhteen. 

(FloweRescue, n.d.) Myös leikkotulppaaneja viljelevä Puutarha Sundström järjestää 

kukkatyöpajoja yhteistyössä paikallisten yritysten kanssa. (Pirhonen, 2021d) 

Kukkapalvelu Sandra on korpilahtelainen matkailuautoon rakennettu kukkakauppa, joka 

kiertää eripuolilla Keski-Suomea. Liikkuva kukkakauppa kuljettaa kukkia alueille, joista 

matkaa palvelukeskuksiin on pitkästi (Toikkanen, 2022). Myös lahtelainen Kukkakauppa 

Neilikka myy ja toimittaa etukäteen ostettuja kimppuja kiertävällä kukka-autolla. Wolt on 

toimittanut kotiinkuljetuksena kukkakimppuja noin vuodesta 2017 asti. (Pirhonen, 2021a, s. 

5) Kauppapuutarhaliitolta tiedetään kertoa, että vastaavaa ideaa on hyödynnetty myös 

ulkomailla. Yhdysvaltalainen alun perin Chicagossa aloittanut Flower for Dreams myy 

paikallisista kukista tehtyjä kimppuja pienellä kauppa-autollaan Minnesotassa, 

Wisconsinissa, Michiganissa ja Illinoisissa. (Flowers For Dreams, n.d.) 
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4.2 Asiantuntijahaastatteluista saadut tulokset 

Tässä luvussa esitetään saadut tulokset taulukkoina ja tarkastellaan tulosten pääkohdat. 

Kysymykset oli jaettu kolmeen kysymysryhmään, jotka olivat kaikille tulevat kysymykset, 

viljelijöille tulevat kysymykset sekä myyntiportaalle tulevat kysymykset. Leikkokukkien 

viljelijät sisältyvät tulosten tarkastelussa viljelijöihin, kukkakauppias myyntiportaaseen ja 

kasvihuonejärjestön edustaja muihin haastateltaviin. Vastauksista laadittiin taulukot, joita 

käsitellään seuraavissa alaluvuissa kysymyskohtaisesti. Kysymykset ovat ryhmitelty 

alalukuihin ja samaa aihetta sivuavat kysymykset on yhdistetty saman alalukuun yhteiseen 

taulukkoon. 

Ammattilaishaastatteluista saatiin kattavat vastaukset työssä esitettyihin kysymyksiin. 

Leikkokukkien viljelijöiden sekä muiden haastateltavien vastauksissa oli jonkin verran 

hajontaa ja mielipide-eroja, mutta myös samankaltaisuuksia. Myös viljelijäryhmän sisällä oli 

jonkin verran hajontaa vastauksissa. 
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4.2.1 Leikkokukkatuotannon kehittäminen 

Haastatteluilla kartoitettiin, miten leikkokukkatuotantoa voitaisiin kehittää. Vastauksista 

laadittiin taulukko (Taulukko 7). Lisäksi tässä kappaleeseen on sisällytetty myyntiportaan 

edustajille esitetyt kysymykset ”Mitä uusia käyttökohteita leikkokukille voitaisiin kehittää? 

(Esim. tervehdyskukka, itsesidottavat kimput ym.)” ja ”Oletko nähnyt leikkokukkiin liittyviä 

ideoita tai tuotteita ulkomailla, joita voitaisiin tuoda myös Suomeen?”. 

Taulukko 7. Leikkokukkatuotannon kehittämiseen liittyvät vastaukset. Tiedot, joihin ei saatu 

vastausta on merkitty taulukkoon viivalla. 

Haastatteluryhmä Viljelijät Myyntiporras Muut 

valikoima ja tarjonta kysyntää tarvitaan 
enemmän, jotta 
leikkokukkien viljelyyn 
uskallettaisiin panostaa ja 
siten voitaisiin laajentaa 
valikoimaa sekä tuotantoa 

tarjontaa ei ole 
tarpeeksi tai sitä ei 
tarjota 

kysyntä 

tuotekehitys - - yhteistyö 
käsityöyrittäjien 
kanssa: 
kukkahävikin käyttö 
tuoksuihin, 
hajusteisiin tai 
kukkakonfetiksi 

markkinointi leikkokukkien pakkauksiin 
merkinnät 
alkuperämaasta, kuten 
vihanneksissa ja 
hedelmissä on 

yrittäjien 
markkinoitava 
tuotteitaan enemmän 
sosiaalisessa mediassa 
ja tarjottava niitä 
rohkeammin 
keskusliikkeille ja 
kauppapuutarhoille 

kotimaisuus ja 
lähituotanto 
suuremmin esiin 
pakkauksiin ja 
mainoksiin. 

jakelu ja myyntitavat - - liikkuva kukkajakelu 

Viljelijöiden vastauksissa toivottiin, että kauppapuutarhat ja keskusliikkeet ottaisivat 

avoimemmin kotimaisia leikkokukkia valikoimiinsa. Myyntiportaan mukaan taas tuotantoa ei 

joko ole tarpeeksi tai sitä ei osata tarjota. Tuotekehitystä koskeviin kysymyksiin ehdotettiin 

kukkien ja erityisesti hävikkikukkien jatkokäyttöä esimerkiksi kukkakonfetteihin tai muihin 

käsitöihin. Markkinoinnin kehityksestä viljelijät ehdottivat, että jälleenmyyjät ilmoittaisivat 

myymiensä leikkokukkien yhteydessä kukkien alkuperäisen tuotantomaan ja kotimaisten 

leikkokukkien yhteyteen miltä paikkakunnalta ja puutarhalta kukat ovat peräisin. 
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4.2.2 Viljelykokeilut 

Viljelijöitä haastateltiin lajeista, joita he ovat kokeilleet kasvattaa leikkokukiksi ja olivatko 

kokeilut onnistuneet tai epäonnistuneet. Lisäksi haastateltavilta kysyttiin mitä lajeja he 

arvelisivat, että voitaisiin tai olisi järkevää kasvattaa Suomessa leikkokukiksi. Vastauksista 

koostettiin taulukko (Taulukko 8). 

Haastateltavista viljelijöistä puutarhat A ja B olivat kokeilleet uusia lajeja viljelyyn. Puutarha 

A oli kokeillut viljellä neilikkaa (Dianthus), mutta neilikan pitkän kasvatusajan ja viljelytilan 

pienuuden vuoksi viljelykierto oli osoittautunut liian vaikeaksi. Puutarha B oli onnistunut 

lähes kaikissa viljelykokeissaan ja uudet lajit olivat jääneet pysyvään viljelyyn. Ainut laji, jossa 

epäonnistunut lajikokeilu oli preeriaeustoma (Eustoma). Haastateltavat arvelivat, että 

kaikkia lajeja, joita viljellään Alankomaissa, olisi mahdollista viljellä myös Suomessa. 

Haastatteluissa ei ilmennyt mitään lajeja, joita ei voitaisi kokeilla kasvattaa Suomessa. 

Taulukko 8. Leikkokukkaviljelyn lajikokeet ja lajit, joita voitaisiin viljellä Suomessa 

haastateltavien mukaan. Tiedot, joihin ei saatu vastausta on merkitty taulukkoon viivalla. 

Haastatteluryhmä Viljelijät Myyntiporras Muut 

lajikokeilut puutarha 
A 

neilikka – epäonnistui, 
koska vaatii pitkän 
kasvuajan ja viljelykierto 
tilan puutteen vuoksi liian 
vaikea 
 
kultahehku – kokeilussa 
jättiverbena - kokeilussa 

- - 

puutarha 
B 

preeriaeustoma – 
epäonnistui, mutta 
aikomus kokeilla uudelleen 

puutarha 
C 

ei kokeiluja 

mitä voitaisiin 
kasvattaa 
suomessa? 

kaikki, kunhan kiinnostus kokeiluihin on 
ja lajille on kysyntää 
 
liljojen valikoimaa kannattaisi lisätä ja 
tuotantoa laajentaa, sillä niille on 
kysyntää enemmän kuin tarjontaa 

lisää valikoimaa ja 
tarjontaa liljoista 

kaikki lajit, joita 
voidaan 
kasvattaa 
alankomaissa 
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4.2.3 Kotimaisen leikkokukkatuotannon kilpailuedut 

Tässä kappaleessa käsitellään kotimaisen leikkokukkatuotannon kilpailuasetelmaa 

ulkomaista tuontikukkaa vastaan. Haastattelujen vastauksista on koottu taulukko (Taulukko 

9), jossa esitellään haastatteluryhmien vastaukset kysymykseen ”Onko kotimaisella 

leikkokukalla kilpailuvaltteja verrattuna tuontikukkaan?”. Lisäksi kappaleeseen on yhdistetty 

myyntiportaalle esitetty kysymys ”Mitkä seikat vaikuttavat siihen otatteko valikoimiinne 

kotimaisia leikkokukkia? Vaikuttaako eniten hinta, tuotantomäärä, kysyntä vai jokin muu?”. 

Taulukko 9. Kotimaisen leikkokukkatuotannon kilpailuasetelma tuontikukkia vastaan 

haastattelusta saatujen vastausten perusteella. 

Haastatteluryhmä Viljelijät Myyntiporras Muut 

kilpailuvaltit laatu, lyhyet 
kuljetusmatkat, 
lähituotanto, hyvät 
työolot, ympäristön 
vähäinen kuormitus 

laatu, kestävyys laatu, kestävyys, 
vastuullinen 
vedenkäyttö, hyvät 
työolot, kotimaisuus 

kilpailuhaasteet hintakilpailu, kysyntä 
liian pientä, jotta 
uskallettaisiin panostaa 
leikkokukkien 
tuotantoon 

hinta, tuotantomäärät 
eivät vastaa kysyntää 

hinta 

mikä ohjaa 
kotimaisten kukkien 
valitsemista 
valikoimiin 

hinta ja tuotanto hinta ja saatavuus, 
asiakkaat pyytäisivät 
kotimaisia kukkia 
valikoimiin 

hinta ja saatavuus 

 

Viljelijöiden vastauksissa kotimaisten leikkokukkien kilpailuvalteiksi kerrottiin niiden laatu ja 

kestävyys. Kukat viljellään lähituotantona ja kuljetusmatkat tuottajalta kuluttajille ovat 

lyhyet, jolloin kukkien laatu ja kesto ovat paremmat kuin tuontikukalla. Lisäksi he kertoivat, 

että leikkokukkien viljelyssä käytetään kotimaassa huomattavasti vähemmän 

kasvinsuojeluaineita. Myyntiporras perusteli kotimaisten leikkokukkien kilpailueduiksi niiden 

tuontikukkia paremman laadun sekä kestävyyden. Kauppapuutarhaliiton kontaktihenkilö 

lisäsi yhdeksi merkittäväksi eduksi myös kotimaisten leikkokukkien vastuullisuuden muun 

muassa vedenkäytön ja työolojen suhteen. 
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Tuontikukka päihitti haastatteluvastausten perusteella kotimaiset kukat hinnassa ja 

tuotantomäärissä. Myyntiportaan edustaja kertoi, etteivät kotimaisten leikkokukkatuottajien 

tuotantomäärät riitä vastaamaan kysyntää. Viljelijöitten mukaan taas kotimainen kysyntä on 

liian pientä, että tuotantoa saataisiin laajennettua kilpailemaan ulkomaista tuotantoa 

vastaan. Kotimaisten leikkokukkien hinta ja saatavuus vaikuttivat myyntiportaan vastauksissa 

siihen millä perustein kotimaisia kukkia otetaan valikoimiin. Tuotantoa ei ole heidän 

mielestään tarpeeksi kysyntään nähden. Haastateltu floristi mainitsi lisäksi, että kotimaisia 

kukkia otettaisiin lisää valikoimiin, jos asiakkaat osaisivat niitä pyytää ja viljelijät 

markkinoisivat tuotteitaan kukkakauppiaille. 
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4.2.4 Miten saataisiin lisää leikkokukkien viljelijöitä Suomeen? 

Tässä alaluvussa käsitellään haastatteluvastauksia kysymykseen ”Miten voitaisiin saada lisää 

uusia kasvihuoneleikkojen viljelijöitä Suomeen?”. Taustoittavana tietona on haastattelujen 

vastausten perusteella ”Miksi viljelijöiden määrä on vähäistä?”. Haastatteluvastauksista 

laadittiin taulukko (Taulukko 10), jossa esitellään tulokset. 

Taulukko 10. Haastatteluvastauksista saadut syyt ja ratkaisut leikkokukkien viljelijöiden 

määrän muutoksiin. 

Kysymys esitetty ongelma ratkaisuehdotus 

miten saataisiin uusia 
viljelijöitä suomeen? 

hintakilpailu tuontikukkaa vastaan 
vaikeaa ja leikkokukkaviljelyn 
kustannukset 
 
 

kustannuslaskelma, jotta hinta 
saadaan lähemmäs tuontikukkaa ja 
markkina-analyysit kuluttajien 
ostokyvystä 

suomesta puuttuu leikkokukkien 
viljelykulttuuri ja viljelytaito on 
häviämässä, kun vanhemmat 
viljelijät jäämässä eläkkeelle 
 

leikkokukkaviljelyn opetusta lisää 
puutarha-alan koulutuksiin 

Viljelijät ja muut haastateltavat ilmaisivat, että suuri vaikutus leikkokukkaviljelijöiden 

nykyiseen määrään johtui Euroopan unioniin liittymisestä ja vaikeasta hintakilpailusta 

tuontikukkaa vastaan. Leikkokukkien viljelystä aiheutuvien kustannusten vuoksi 

leikkokukkien myyntihintaa ei voida laskea. Ratkaisuksi ehdotettiin kustannuslaskelmaa, jolla 

selvittää kuinka tuotantoa ja hintaa saataisiin lähemmäs tuontikukkaa. Lisäksi kuluttajien 

ostokyvystä ja keskusliikkeiden sekä kauppapuutarhojen ostokiinnostuksesta tulisi tehdä 

markkina-analyysit. Viljelijät esittivät ongelmaksi myös nykyisten viljelijöiden eläköitymisen 

ja leikkokukkien viljelykulttuurin puuttumisen Suomesta. Leikkokukkien viljelyä ei 

viljelijöiden mukaan opeteta enää kouluissa. 
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4.2.5 Viljelytekniikka 

Tässä kappaleessa käsitellään viljelijöille esitettyjen kysymysten vastauksia. Puutarhat ovat 

anonymisoitu ja tekstissä sekä taulukoissa ne erotetaan nimikkeillä puutarha A, puutarha B 

ja puutarha C. Viljelijöitä haastateltiin heidän käyttämästään viljelytekniikasta. Saaduista 

tuloksista laadittiin taulukko (Taulukko 11). Taulukossa puutarhoja ei ole eritelty viljeltävien 

lajien mukaan ja viljeltävistä lajeista kootut listat ovat katsottavissa liitteistä (Liitteet 4 ja 5). 

Taulukko 11. Haastateltujen leikkokukkia ja sipulikukkia tuottavien kauppapuutarhojen 

tuotantotekniikan vertailu. Tiedot, joihin ei saatu vastausta on merkitty taulukkoon viivalla. 

Viljelijä Puutarha A Puutarha B Puutarha C 

leikkokukkien 
viljely 

kasvihuone ja avomaa, 
sivutoimista, 
päätoimisesti 
ryhmäkasveja 

kasvihuone ja avomaa, 
päätoimista, myös 
ryhmäkasveja 

kasvihuone, 
sivutoimista, 
päätoimisesti 
syötäviä kasveja ja 
ryhmäkasveja 

viljelykuukaudet touko-kesäkuu, syys-
marraskuu 

ympäri vuoden kesä-joulukuu 

lämmitysmuoto ei lämmitystä puupelletti puuhake 

valotus ei valotusta LED, HPS HPS 

kasvunsääteet bonzi (paclobutrazol) - - 

kastelu suljettu kastelujärjes-
telmä 

automatisoitu tippu- ja 
tihkukastelu 

tihkukastelu 

kasvatustapa sipulilaatikot kastelupöytä ja 
sipulilaatikot 

sipulilaatikot 

kasvualusta turve turve ja kivivilla, 
vesiviljely 

vesiviljely 

lämpöverhot ei kyllä kyllä 

kasvinsuojelu - ei torjunta-aineita biologinen torjunta 

Kaikki haastateltavista puutarhoista käyttivät uusiutuvia energiamuotoja kasvihuoneiden 

lämmittämiseen. Puutarha A ei käytä kasvatuksessa lisävalotusta tai lämmitä kasvihuoneita. 

Puutarha B käytti valaistukseen suurpainenatriumlamppuja (HPS) ja ledejä (LED). Puutarha C 

käytti valaistukseen suurpainenatriumlamppuja. Puutarhat käyttivät kasteluun 

automatisoitua tippu- tai tihkukastelua. Sipulikukat kasvatettiin sipulilaatikoissa, joko 

vesiviljelynä tai turpeessa. Leikkokukilla ja -vihreät viljeltiin kastelupöydillä kivivillassa tai 

turpeeessa. Kasvinsuojeluna käytettiin biologista torjuntaa ja kasvinsuojeluaineita ei 

käytetty. Ainoastaan puutarha A kertoi käyttävänsä kasvatuksessa kasvunsääteitä. 
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4.2.6 Myynnin jakautuminen 

Tässä alakappaleessa käsitellään vastauksia kysymyksiin ”Arvioi 10 % tarkkuudella kuinka 

suuri osa tuotteistasi myydään: a) tukkuun, b) suoramyyntinä kukkakauppoihin, d) 

suoramyyntinä kuluttajille?” sekä ”Millaisia ovat valmiit myyntituotteet? Myydäänkö kukat 

laji- tai värikohtaisina nippuina, yksittäin vai valmiina sekakimppuina?”. Puutarha A arvioi 

myyvänsä 90 % tuottamistaan leikkokukista kauppapuutarhoille ja noin 10 % suoraan 

kuluttajille. Puutarha B arvioi myyvänsä 90 % tuottamistaan kukista suoramyyntinä 

kuluttajille ja noin 10 % kauppapuutarhoille. Puutarha C myy tuottamansa leikkokukat 

kokonaan kauppapuutarhoille ja tuotantoa ei riitä suoramyyntiin. Vastaukset on koottu 

seuraavaan taulukkoon (Taulukko 12).  

Taulukko 12. Kotimaisten kasvihuoneleikkokukkien tuottajien jakelukanavat ja tuotteiden 

lajittelutavat haastatteluista saatujen vastausten perusteella. 

Viljelijä Puutarha A Puutarha B Puutarha C 

myynti 90 % kauppapuutarhoille, 
10 % suoramyyntinä 
kuluttajille 

90 % suoramyyntinä 
kuluttajille, 
10 % kauppapuutarhoille 

100 % kauppapuutarhoille, 
ei suoramyyntiä 

lajittelu valmiit niput valmiiksi lajitellut 
sekakimput, valmiit niput ja 
irtomyynti 

valmiit niput 
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4.2.7 Viljelysesongit ja viljeltävät lajit 

Haastattelujen ja nettiartikkeleiden perusteella koottiin lista kasvihuoneissa viljeltävistä 

lajeista. Leikkokukat ja leikkovihreät (Liite 4) ja leikoiksi viljeltävät sipulikukat (liite 5). 

Sesonkeja kuvaavaan taulukkoon on otettu vertailuun viiden puutarhan viljelykaudet 

(Taulukko 13). Puutarha A ja C viljelivät leikkokukkia sivutoimisesti ja puutarha B 

ympärivuotisesti. 

Taulukko 13. Leikkokukkien viljelysesongit haastatelluilla kauppapuutarhoilla. Puutarhat 

eritelty lyhenteillä A, B ja C. 

Kuukausi 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 

Laji  

freesia B B B B B B B B B B B B 

gerbera B B B B B B B B B B B B 

hajuherne B B B B B B B B B B B B 

harsokukka B B B B B B B B B B B B 

inkalilja B B B B B B B B B B B B 

joulutähti                 A A A A 

krysanteemi B B B B B B A, B A, B A, B A, B A, B B 

leijonankita     B B B B B           

narsissit A A, B A, B A, B                 

neilikka B B B B B B B B B B B B 

ruusu B B B B B B B B B B B B 

tulppaani A, B A, B A, B A, B             B B 

valkolilja B B B B B B, A 
A, B, 

C 
A, B, 

C 
A, B, 

C 
A, B, 

C 
A, B, 

C 
B, C 

värikalla B B B B B B B B B B B B 

värililja B B B B B B B B B B B B 

hienohelma B B B B B B B B B B B B 

muratti B B B B B B B B B B B B 

tuonenkielo B B B B B B B B B B B B 

unelma B B B B B B B B B B B B 
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Haastatteluvastauksissa puutarha B viljeli ympäri vuoden leikkoruusua, freesiaa, 

harsokukkaa, inkaliljoja, hajuherneitä, krysanteemeja, värikallaa, väri- ja valkoliljoja sekä 

varjomurattia, tuonenkieloa, unelmia ja hienohelmaa. Osan vuodesta puutarha B viljeli 

leikkotulppaaneita ja -narsisseja sekä kesäkaudella avomaanleikkokukkia. Puutarha A viljeli 

leikkokukkia tiettyihin sesonkeihin. Puutarha A viljeli leikkotulppaania marraskuusta 

huhtikuun loppuun, leikkonarsisseja pääsiäiseksi ja valkoliljoja kesäkuusta marraskuuhun. 

Lisäksi puutarha A viljeli toukokuusta lokakuulle avomaan leikkokukkia. Puutarha C viljeli 

väri- ja valkoliljoja heinäkuusta alkaen ja niiden korjuusesonkina oli itsenäisyyspäivä ja 

joulukuu. 
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4.2.8 Lajien suurimmat sesongit ja sesonkien viljellyimmät värit 

Leikkokukkien myynti ja tuotanto ovat suurimmillaan keväällä, jolloin ovat leikkokukkien 

suurimmat sesongit. Suurimmat myyntisesongit leikkokukille ovat valmistujaiset ja 

pääsiäinen. Myös äitienpäivä, joulu, itsenäisyyspäivä ja ystävänpäivä kuuluvat leikkokukkien 

suuriin myyntisesonkeihin (Taulukko 14). 

Taulukko 14. Leikkokukkalajien pääsesongit suurimmasta pienimpään ja niiden yleisimmät 

värit haastatteluissa saatujen vastausten perusteella. 

Sesonki  Lajit 

valmistujaiset lajit ruusu krysanteemi muut 

väri punainen, 
valkoinen, 
vaaleanpunainen, 
värjätyt ja hile 

valkoinen, 
värjätyt ja hile 

valkoinen, punainen, vaaleanpunainen, 
värjätyt ja hile 

pääsiäinen lajit tulppaani narsissi 

väri keltainen, oranssi, 
violetti, 
vaaleanpunainen 

keltainen 

äitienpäivä lajit ruusu muut 

väri vaaleanpunainen, 
punainen 

vaaleanpunainen, valkoinen, punainen 

joulu lajit tulppaani ritarinkukka ruusu hyasintti 

väri valkoinen, 
punainen 

punainen, 
valkoinen, kirjavat 

punainen, 
valkoinen 

sininen, valkoinen, 
vaaleanpunainen 

itsenäisyys- 
päivä 

lajit valkolilja värililja ruusu muut 

väri valkoinen valkoinen valkoinen, 
värjätyt ja hile 

valkoinen, sininen, 
värjätyt ja hile 

ystävänpäivä lajit ruusu muut 

väri vaaleanpunainen, 
punainen, 
valkoinen 

vaaleanpunainen, punainen 

Ruusun suurin sesonki on toukokuusta kesäkuun alkuun ja eniten ruusua viljellään 

valmistujaisviikoille. Tulppaanin suurin sesonki on pääsiäinen, jolloin leikkotulppaanien 

suosituimmat värit ovat keltainen, oranssi, violetti ja vaaleanpunainen. Tulppaanien sesonki 

alkaa joulusta, jolloin viljeltävinä väreinä ovat punainen ja valkoinen. Valko- ja värililjojen 

suurimmat sesongit ovat itsenäisyyspäivän ja joulun aika. Valkoinen on eniten viljelyssä 

oleva väri ja se kattaa kaikista viljellyistä ruusuista ja liljoista noin puolet. Toiseksi viljellyin 

väri on punainen. Erikoisvärjättyjä ja hilekoristeltuja leikkokukkia on valikoimissa muun 

muassa valmistujaisiin, itsenäisyyspäivään ja äitienpäivään. 
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4.2.9 Kotimaisten kukkien tunnettuus kuluttajille 

Tässä alakappaleessa käsitellään haastatteluryhmien vastauksia kysymyksiin ”Kuinka hyvin 

kuluttajat ovat tietoisia kotimaisten kasvihuoneleikkokukkien saatavuudesta?”, ”Millaiset 

asiakkaat ovat kiinnostuneita kotimaisista leikkokukista?”, ”Kuvaile asiakasta, jolle 

kotimaisuudella on merkitystä.” ja ”Kiinnostaako asiakkaita leikkokukkien ilmastovaikutukset 

tai eettisyys?”. Vastauksista koostettiin taulukko (Taulukko 15). 

Taulukko 15. Kuluttajien tietoisuus kotimaisten kukkien saatavuudesta sekä heidän 

ostokiinnostuksensa haastatteluista saatujen vastausten mukaan. Tiedot, joihin ei saatu 

vastausta on merkitty taulukkoon viivalla. 

Haastatteluryhmä Viljelijät Myyntiporras Muut 

kuinka tietoisia 
kuluttajat ovat 
kotimaisten 
leikkokukkien 
saatavuudesta? 

melko huonosti ja 
lähinnä lähialueilla 
asuvat asiakkaat 
tietoisia 

melko huonosti kotimaisista leikkokukista 
tunnetaan valtakunnallisesti 
lähinnä leikkotulppaani 

millaiset asiakkaat 
ovat kiinnostuneita 
kotimaisuudesta? 

potentiaalisesti kaikki potentiaalisesti kaikki potentiaalisesti kaikki, mutta 
erityisesti lähituotantoa 
suosivat ja kulutuskriittiset 

miten asiakkaat 
saataisiin 
kiinnostumaan 
kotimaisista 
leikkokukista? 

kotimaisuus näkyville 
jälleenmyyjien 
tuoteasettelussa, 
alkuperämaamerkinnät 
pakkauksiin 

kotimaisten kukkien 
tarjontaa tarvitaan 
enemmän 

ulkomaisten leikkokukkien 
ilmastovaikutukset 
näkyvämmäksi 
 
kotimaisia kukkia enemmän 
tarjolle jälleenmyyjille ja 
selkeät merkit tuotteet 
alkuperästä 

kiinnostaako 
asiakkaita 
leikkokukkien 
ilmastovaikutukset? 

- - tavallisia asiakkaita ei 
juurikaan. ilmastotietoiset 
asiakkaat ovat kiinnostuneet 
lähituotannon kukista 
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Haastatteluryhmät olivat yksimielisiä siitä, etteivät kuluttajat ole kovin tietoisia kotimaisten 

leikkokukkien saatavuudesta. Viljelijät kertoivat, että lähialueilla asuvat asiakkaat tietävät 

puutarhojen viljelevän ja myyvän kotimaisia leikkokukkia. Kauppapuutarhaliiton 

haastateltava arveli, että valtakunnallisesti harva kuluttaja tietää, että Suomessa viljellään 

leikkotulppaanin lisäksi muita leikkokukkia. Haastatteluvastauksissa kaikki haastatteluryhmät 

olivat sitä mieltä, että kaikki asiakkaat ovat kiinnostuneita kotimaisista leikkokukista, jos niitä 

on saatavilla. Leikkokukkien ilmastovaikutukset ja eettisyys ei kiinnosta haastateltavien 

kokemusten perusteella tavallista kuluttajaa ja vasta pieni ryhmä ilmastotietoisia ja 

kulutuskriittisiä asiakkaita valitsee kotimaiset kukat eettisistä tai ympäristöllisistä syistä. 

  



40 

 

5 Tulosten analysointi  

Tilastollisesti Suomessa on 40 leikkokukkia viljelevää puutarhaa ja 72 sipulikukkia viljelevää 

puutarhaa, mutta selvitystuloksiin niistä löydettiin alle 20. Yritykset eivät itse juurikaan 

mainosta omaa leikkokukkatuotantoansa ja syy tähän on todennäköisesti tuotannon pieni 

määrä. Pienemmillä puutarhoilla tuotanto menee suoraan kauppapuutarhoille ja 

keskusliikkeille eikä tuotantoa riitä suoramyyntiin kuluttajille. Puutarha & kauppa -lehden 

artikkeleista oli löydettävissä leikkokukkia kasvihuoneessa viljeleviä puutarhoja.   

Haastateltavia lopulliseen työhön tuli 5, joista kolme oli viljelijöitä, yksi kukkakauppa-alan 

ammattilainen ja yksi puutarha-alan järjestön edustaja. Haastatteluissa saatiin kattavat 

vastaukset pohja-aineistoon sekä mielipiteitä ja pohdintoja, miten kotimaista 

leikkokukkatuotantoa voitaisiin kehittää tulevaisuudessa. 

5.1 Kasvihuoneleikkokukkien tuotannon kehittäminen 

Koska kotimaisilla kasvihuoneissa viljellyillä leikkokukilla ei voida kilpailla hinnassa 

tuontikukkia vastaan, on kotimaisille leikkokukille keksittävä muita ratkaisuja, joilla saada 

tuotantoa laajemmaksi ja tuoda kotimainen tuotanto enemmän asiakkaiden tietoisuuteen. 

Haastateltavien vastauksista oli havaittavissa, että Euroopan unioniin liittymisen yhteydessä 

tapahtunut kotimaisten viljelijöiden määrän romahtaminen harmittaa alan ammattilaisia, 

mutta toivoa alan elpymisestä on sosiaalisessa median siivittämien trendien myötä. Moni 

uusi viljelijä lähtee kokeilujen kautta viljelemään leikkokukkia ja onnistuneiden kokeilujen 

myötä jää pysyvästi alalle tai jopa laajentaa tuotantoaan sesonkikukista ympärivuotiseksi. 

Eräs haastatelluista viljelijöistä kertoi ryhtyneensä viljelemään leikkokukkia itse, koska koki 

tuontikukkien laadun heikentyneen. 
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5.1.1 Lajivalikoiman laajentaminen ja tuotekehitys 

Haastattelujen perusteella on nähtävissä, että niin viljelijät kuin jälleenmyyjät toivovat, että 

kotimaista leikkokukkaa saataisiin lisää valikoimiin, mutta kysyntä ja tarjonta eivät vielä 

vastaa toisiaan. Haastatteluissa tuli myös ilmi tarve markkina-analyysille ja 

kustannusselvitykselle, jotta voitaisiin paremmin arvioida kotimaisen leikkokukkatuotannon 

kannattavuutta ja kuinka saada tarjonta vastaamaan kysyntää. Markkina-analyysin kautta 

voitaisiin selvittää, kuinka paljon kotimaiselle leikkokukalle on kysyntää sekä hahmottaa 

kuinka paljon kuluttajat olisivat valmiita maksamaan kotimaisista leikkokukista, missä 

potentiaalista asiakaskuntaa on eniten sekä mitä kautta asiakaskunta olisi halukas kukkia 

ostamaan. Haastatellut viljelijät arvioivat, että kaikkia Alankomaissa viljeltäviä lajeja 

voitaisiin viljellä myös Suomessa leikkokukiksi, kunhan kokeiluihin on kiinnostusta ja valituilla 

lajeilla kysyntää. 

Haastatteluissa tuli esille myös, kuinka kuivakukat ovat alkaneet viime vuosina olla taas 

trendikkäitä. Leikkokukkatuotannosta syntyvien hävikkikukkien käyttöikää on mahdollista 

lisätä kuivattamalla käyttökohteita kotimaisille hävikki- ja kuivakukille olisi mm. 

kukkakonfetit, terälehtisuola tai erilaiset saippuat. Voisivatko kotimaiset leikkokukkien 

tuottajat esimerkiksi kiinnostua yhteistyöstä kosmetiikkavalmistajien ja muiden 

käsityöyrittäjien kanssa? 

  



42 

 

5.1.2 Markkinoinnin kehittäminen 

Suuri osa kukkakauppojen ja päivittäistavarakauppojen kukkavalikoimista tuodaan 

ulkomailta, mutta hyvin harvoin pakkauksissa tai hintamerkinnöissä on kerrottu missä kukat 

on kasvatettu. Sekä haastatellut viljelijät että kauppapuutarhaliiton yhteyshenkilö olivat sitä 

mieltä, että kuluttajien kiinnostusta kotimaisista kukista lisäisi, jos kauppojen kukissa olisi 

merkinnät niiden alkuperämaasta. Esimerkiksi he mainitsivat vihannes- ja hedelmäosaston, 

jossa tuotteiden hintojen yhteydessä ja pakkauksissa on mainittu tuotteiden alkuperämaa. 

Kauppapuutarhaliiton haastateltava arveli myös, että kuluttajat valitsisivat kotimaisen kukan 

todennäköisemmin, jos keskusliikkeet ja kukkakaupat markkinoisivat valikoimissaan olevia 

kotimaisia leikkokukkia niin, että kuluttajalle selviäisi mistä puutarhalta ja mistä päin Suomea 

kukat tulevat. 

Haastatellut floristit arvelevat, että kuluttajien kiinnostusta kotimaisiin leikkokukkiin 

saataisiin kasvamaan, jos viljelijöiden määrä kasvaisi sekä viljelijät markkinoisivat itse 

selkeämmin kotimaisia leikkokukkia sekä omaa tuotantoaan. Nyt vielä kovin moni kuluttaja 

ei osaa edes kysellä kotimaisten leikkokukkien saatavuutta kauppiailta ja floristeilta. 
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5.1.3 Leikkokukkien viljelykokeilut 

Haastatelluista puutarhoista kaksi oli kokeillut viljellä itselleen uusia lajeja leikkokukiksi. 

Puutarha A oli havainnut tuontineilikan laadun heikentyneen ja kokeillut sen vuoksi viljellä 

leikkoneilikoita (Dianthus) itse. Kokeilu ei ollut onnistunut, sillä neilikka vaatii pitkän 

kasvatusajan ja viljelykielto kasvihuoneessa oli ollut sen vuoksi liian vaikeaa. Viljelykokeilu ei 

siis epäonnistunut sen vuoksi, etteikö lajia olisi mahdollista kasvattaa Suomessa vaan koska 

viljelytila oli ollut rajallinen. Puutarha B oli onnistunut suurimmassa osassa viljelykokeita ja 

ainoa epäonnistunut laji oli ollut preeriaeustoma (Eustoma). Puutarha aikoi kuitenkin yrittää 

preeriaeustoman viljelyä uudelleen. 

Tulppaanin lisäksi Suomessa kasvatetaan monia muita sipulikukkia leikkokukiksi. Moni 

kuluttaja mieltää narsissit pääsiäisen kukiksi, mutta narsisseista on jalostettu runsaasti 

lajikkeita, jotka sopisivat hyvin myös loppukevään tai jopa joulun kimppuihin. Yleisimpien 

keltaisten torvinarsissien lisäksi narsisseista on jalostettu kerrottukukkaisia lajikkeita, 

kokonaan valkoisia ja jopa lohenpunaisia lajikkeita. Muita sipulista kasvatettavia leikkokukkia 

voisivat olla erilaiset pikarililjat (Fritillaria) ja keijunlilja (Gloriosa superba). 
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5.2 Kotimaisen leikkokukkatuotannon kilpailuedut 

Haastatellut viljelijät kertoivat, ettei kotimaisella leikkokukkatuotannolla pystytä 

kilpailemaan tuontikukkaa vastaan hinnassa. He kertoivat kuitenkin kotimaisella 

leikkokukalla olevan monia etuja kestävyyden ja eettisten näkökulmien kautta tuontikukkaan 

nähden. Haastateltavien mielestä kotimaisten leikkokukkien markkinoinnissa kannattaisi 

tuoda esille leikkokukkatuotannon eettisiä ja ympäristöllisiä etuja. Heidän mukaansa 

kotimaisten leikkokukkien etu on se, että niiden todellisen alkuperän kehtaa kertoa 

kuluttajalle. Näihin etuihin he luettelivat muun muassa torjunta-aineiden vähäisen käytön, 

hyvät työolot, ympäristön vähäisen kuormittavuuden ja kukkien taatun tuoreuden, joka 

syntyy lyhyistä kuljetusmatkoista. 

Viljelijä kertoivat, että kotimaisuus ja lähituotanto kiinnostavat kuluttajia, mutta kuluttajat 

eivät ole tietoisia mistä kotimaisia leikkokukkia voisi ostaa. Viljelijät perustelivat kotimaisen 

leikkokukan laatua sen lyhyillä kuljetusmatkoilla. Eräs viljelijöistä kertoi, että mitä kauempaa 

kukat tulevat Suomeen, sitä varhaisemmassa kasvu- ja nuppuvaiheessa ne täytyy kerätä. 

Tämä vaikuttaa suoraan kukkien laatuun ja kestävyyteen. Kotimaiset leikkokukat myydään 

yleensä lähialueille, jolloin kuljetusmatkat ovat lyhyitä. Ruusutarhoilla leikkoruusuja kerätään 

päivittäin, jolloin kukat ovat asiakkaille päätyessään korkeintaan muutaman päivän vanhoja. 

Muilla leikkokukilla keräystiheys vaihtelee lajin mukaan, mutta kukat ovat kuluttajille 

päätyessään vain muutaman päivän ikäisiä. Lisäksi haastateltu viljelijä mainitsi, että 

kotimaisten leikkokukkien yhteydessä voidaan olla varmoja siitä, että työolot ovat 

kunnolliset ja tuotanto tukee kotimaista tuotantoa sekä työllistymistä. Kasvinsuojeluaineiden 

vähäinen käyttö on yksi kotimaisten leikkokukkien eduista ja puutarha-alan artikkeleista sekä 

yritysten verkkosivuilta ja haastatteluista selvisi, että moni kotimainen leikkokukkia tuottava 

puutarha käyttää viljelyssään biologista torjuntaa, kuten petohyönteisiä. 

Kauppapuutarhaliiton yhteyshenkilö mainitsi yhdeksi kotimaisen tuotannon eduista 

vastuullisen vedenkäytön ja runsaat kotimaiset vesivarat. Hän kertoi, että monessa 

päiväntasaajan tuottajamaassa kärsitään kuivuudesta ja juomaveden puutteesta, jolloin 

veden käyttö leikkokukkien viljelyyn näissä maissa ei ole vastuullista. 
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5.3 Miten saataisiin lisää leikkokukkien viljelijöitä Suomeen? 

Eräs viljelijä arveli, että leikkokukkien kasvihuonetuotannon vähäistä määrää saattaa selittää 

kotimaisen viljelykulttuurin puute. Leikkokukkien viljelyosaaminen on katoamassa ja 

puutarha-alan oppilaitoksissa ei opeteta enää juurikaan leikkokukkien viljelyä. Tukku- ja 

myyntiportaan haastatteluissa kävi ilmi, että osa tukuista ottaisi mieluusti lisää kotimaisia 

leikkokukkia valikoimiinsa, mutta tarjontaa ei ole toistaiseksi tarpeeksi tai viljelijät eivät osaa 

tarjota ja markkinoida tuotteitaan. 

Kotimaisten leikkokukkien markkinat koostuvat pääosin leikkotulppaanista. 

Kauppapuutarhaliitosta kerrotaan, että valtakunnallisessa markkinoinnissa kotimaisista 

leikkokukista on vain tulppaani, jota Kauppapuutarhaliitto markkinoi Kauniisti kotimainen-

brändin alla. Muiden lajien viljelymäärät ovat huomattavasti pienemmät kuin 

leikkotulppaanilla, jolloin niiden markkinat keskittyvät pääosin tuottajien omiin kivijalkoihin 

sekä lähialueiden marketteihin ja kukkakauppoihin. 

5.4 Viljelysesongit ja viljeltävät lajit 

Haastatteluissa puutarha B viljeli leikkokukkia ympärivuotisesti ja lisäksi kesäkaudella 

avomaalla. Lisäksi he kertoivat käyttävänsä perennoja leikkokukiksi sekä leikkovihreiksi. 

Suurimpina sesonkeina puutarhat mainitsivat pääsiäisen ja valmistujaiset. Puutarha A ja C 

viljelivät leikkokukkia pääosin loppuvuodelle painottuviin sesonkeihin ja viljelivät 

päätoimisesti ryhmäkasveja sekä syötäviä kasveja. Kaikki kolme haastateltua puutarhaa 

viljelivät leikkoliljoja. Yksi haastatelluista viljelijöistä kertoi, että nykyisin pääpaino 

viljeltävissä liljoissa on LA-hybridi värililjoissa. Vanhemmissa värililjalajikkeissa on ollut 

erittäin voimakas tuoksu ja siksi liljojen viljelyssä on siirrytty suosimaan tuoksuttomia LA-

hybridejä. 

Puutarhat arvelivat, että kasvihuoneiden käyttö leikkokukkien viljelyyn ryhmäkasvikauden 

päätteeksi ei tule lisäämään leikkokukkien viljelyn määrää eikä ole ratkaisu 

leikkokukkatuotannon lisäämiseen. Syiksi he mainitsivat muun muassa sen kuinka paljon 

työtä ja vaivaa leikkokukkien kasvatus vaatii sekä viljelykierrot. 
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5.5 Kotimaisten kukkien tunnettuus kuluttajille 

Haastattelujen perusteella kuluttajat eivät ole kovin tietoisia kotimaisten leikkokukkien 

saatavuudesta, mutta ovat kiinnostuneita valitsemaan kotimaisen kukan silloin, kun niitä on 

tarjolla. Haastateltu floristi toteaa, että kotimaisuus ja lähituotanto ovat alkaneet kiinnostaa 

kuluttajia niin kukissa, ruuantuotannossa kuin muissakin yhteyksissä. Hän arvelee, että jos 

kotimaista leikkokukkaa olisi tarjolla enemmän, myös kuluttajat valitsisivat sen luultavasti 

tuontikukkaa todennäköisemmin. Sen sijaan hän toteaa, että kuluttajia ei tällä hetkellä 

juurikaan kiinnosta leikkokukkien vastuullisuus tai hiilijalanjälki ja ne vaikuttavat vielä melko 

pienen kuluttajapiirin ostopäätöksiin. Lähituotantoa ja kotimaisuutta tuetaan toistaiseksi 

enemmän halusta tukea pienyrittäjiä kuin puhtaasti ympäristösyistä. 

5.6 Vapaassa pohdinnassa esille tulleita teemoja 

Haastateltavien kanssa nousi esille muita leikkokukkien viljelyyn ja alaan liittyviä teemoja, 

jotka eivät liittyneet suoraan esitettyihin haastattelukysymyksiin. Näiden vapaiden 

pohdintojen perusteella nousi esille yleisiä kehityskohteita kotimaista leikkokukka-alaa 

koskien. Kotimaisten leikkokukkien markkinat koostuvat pääosin leikkotulppaanista, jota 

viljellään kotimaassa paljon. 

Viljelijähaastattelujen perusteella tärkein edellytys leikkokukkien viljelyn jatkumiselle 

Suomessa olisi se, että kaupat ja tukkuliikkeet suhtautuisivat myönteisemmin ja 

kokeilunhaluisemmin kotimaisten leikkokukkien ottamiseen valikoimiinsa. 

Kauppapuutarhaliiton haastateltava myös arveli, että kotimaisen leikkokukkatuotannon 

määrän pitäisi kasvaa, jotta kotimaisten leikkokukkien hintaa saataisiin lähemmäksi 

tuontikukkaa ja jotta jälleenmyyjät ottaisivat helpommin valikoimiinsa kotimaisia 

leikkokukkia. Hänen mukaansa myös Suomessa tarvittaisiin markkina-analyysi sekä 

kustannusselvitykset kotimaisista leikkokukista, jotta olisi mahdollista selvittää kuinka paljon 

kotimaisille leikkokukille on kysyntää. Haastatteluissa tuli esille leikkokukkaviljelijöiden 

yhteistyömahdollisuudet muiden yritysten kanssa. Paikallisten leikkokukkaviljelijöiden 

lisääntyessä myös Suomessa olisi mahdollista kerätä leikkokukkaviljelijöiden tuotteita yhteen 

ja myydä niitä kiertävällä myyntiautolla maakunnittain tai ympäri Suomea. 
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5.7 Haastatteluotos ja aineiston laatu 

Haastattelupyyntöjä lähetettiin 14 henkilölle, joista 7 vastasi mutta yksi ei kyennyt 

osallistumaan aikarajan puitteissa ja yksi peruuntui muista syistä. Suomessa on melko vähän 

leikkokukka-alaa laajemmin tuntevia tahoja. Lisäksi kevät on kiireinen sesonki ja vaikutti 

varmasti siihen, moniko kykeni vastaamaan haastattelupyyntöihin tai olisi ehtinyt 

osallistumaan haastatteluihin. Haastattelujen otanta oli melko pieni, joten tuloksissa on 

otettava huomioon, että ne eivät voi kattaa kaikkien puutarha-alalla leikkokukkien ja 

leikkovihreiden parissa toimivien henkilöiden mielipiteitä, eikä niistä siten myöskään voida 

muodostaa tilastollisesti merkittäviä tuloksia tai päätelmiä. Haastatteluissa saatiin 

monipuolisia ja kattavia vastauksia työssä esitettyihin kysymyksiin. Yhteistä kaikille 

haastatteluille oli optimistinen suhtautuminen leikkokukkatuotannon muutoksiin sekä 

kiinnostus saada kotimaisia leikkokukkia lisää markkinoille. Alan kehittämispohdinnoissa 

muun muassa uusia viljelylajeja koskevissa keskusteluissa nähtiin, että Suomessa on puitteet 

ja mahdollisuus ryhtyä viljelemään kaikkia lajeja, joita esimerkiksi Alankomaissa viljellään. 

Nykyinen kasvihuoneteknologia mahdollistaa vaativampienkin lajien viljelyn kasvihuoneissa 

ja mikään tietty laji ei noussut haastatteluissa sellaiseksi, etteikö sitä voitaisi ryhtyä 

viljelemään Suomessa. 

Leikkokukkia viljelevät puutarhat mainostavat tuotantoaan melko huonosti omilla 

verkkosivuillaan ja tietoa leikkokukkia viljelevistä puutarhoista löytyi enemmän Puutarha & 

kauppa -lehden artikkeleista. Puutarha & kauppa -lehden aineisto kerättiin niistä julkaistuista 

numeroista, jotka olivat helposti saatavilla sekä vapaasti internetistä löytyvistä artikkeleista, 

ja sen vuoksi käytetty ajankohtainen aineisto voi olla suppea ja vaillinainen. Aineiston 

hankintaa vaikeutti etäopiskelu ja paikallisten kirjastojen suppea valikoima puutarha-alan 

ammattikirjallisuudesta. Ammattikirjallisuutta haettiin Lepaan kampuksen kirjastosta. 
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6 Johtopäätökset ja pohdinta 

Leikkokukkatuotanto on Suomessa vähentynyt huomattavasti siitä mitä se oli 1990-luvulla ja 

siihen vaikuttivat merkittävästi kukkamarkkinoiden avautumisesta syntynyt hintakilpailu 

sekä kotimaassa nousseet tuotantokustannukset. Alustavasti voidaan ehkä arvioida vuoden 

2021 ja 2022 viljelyalan koon ja viljelijöiden määrän eroja sähkön ja lämmityskulujen 

hintojen nousulla, johon on vaikuttanut merkittävästi Venäjän aloittama hyökkäyssota 

Ukrainaan. Selvemmin erot tullaan luultavasti näkemään vasta vuoden vuonna 2024, kun 

vuoden 2023 puutarhatilastot tulevat saataville. 

Vielä toistaiseksi kuluttajat ovat melko huonosti tietoisia kotimaisten leikkokukkien 

saatavuudesta, mutta havaittavissa on kasvavaa kiinnostusta kotimaisiin leikkokukkiin. 

Avomaan leikkokukkien tultua trendikkäiksi koronapandemian aikana, kuluttajien kiinnostus 

lisääntyi kotimaisiin leikkokukkiin ja tämä kiinnostus tulee mahdollisesti kohdistumaan myös 

kotimaisiin kasvihuoneissa tuotettuihin leikkokukkiin. Kotimaisten leikkokukkien 

markkinointietuna tuontikukkaan verrattuna ovat niiden tuoreus ja laatu. Vaikka viljelyyn 

tarvitaan kotimaisissa oloissa kasvihuoneiden lämmitystä, on kuljetusmatkojen lyhyys sekä 

torjunta-aineiden vähäinen käyttö iso etu sekä ympäristön että tuotteiden turvallisuuden ja 

maljakkokestävyyden kannalta. Kotimaisessa tuotannossa voidaan lisäksi luottaa siihen, että 

työolosuhteet ovat inhimilliset ja turvalliset. Nämä ovat seikkoja, jotka tulevat yhä enemmän 

vaikuttamaan kuluttajien ostopäätökseen tulevaisuudessa.  

Haastatteluissa kävi selvästi ilmi, että suurimmat esteet alan tulevaisuudelle ovat 

asenneilmapiiri, tuotannon laajuus sekä viljelyosaamisen vähentyminen. Tuotanto ja kysyntä 

tulisi saada kohtaamaan ja kotimaisten leikkokukkien markkinointia edistää, jotta kuluttajat 

alkaisivat pyytää kotimaisia kukkia enemmän kukkakauppojen ja päivittäistavarakauppojen 

valikoimiin. Leikkokukkien viljelytieto on vähentynyt ja viljelijöiden ikääntyminen vaikuttaa 

viljelysten määrään, jos tietoa ei saada siirrettyä eteenpäin uudelle viljelypolvelle. Uusia 

viljelijöitä voisi tulla Suomeen lisää, jos leikkokukkien ja -vihreiden viljelyä alettaisiin opettaa 

enemmän alan oppilaitoksissa ja kiinnostus leikkokukkaviljelyyn herätettäisiin tätä kautta 

uusille potentiaalisille viljelijöille. Hortonomiopintoihin leikkokukkien tuotetietous ja 

viljelytieto kannattaisi sijoittaa ensimmäisen tai toisen opintovuoden kurssimateriaaleihin. 
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Kommunikaatiota ja asenneilmapiiriä jakeluportaan ja viljelijöiden välillä tulisi muuttaa 

suotuisammaksi ja avoimemmaksi, jotta tuotanto ja kysyntä saataisiin paremmin 

vastaamaan toisiaan. Yhdeksi merkittäväksi tekijäksi nousi sopimuskauppa ja viljelijöiden 

toive siitä, että tukut ja keskusliikkeet sopisivat viljelijöiden kanssa pidemmät 

ostosopimukset, esimerkiksi viideksi vuodeksi kerrallaan. Näin viljelijöillä olisi tae siitä, että 

lähes koko tuotanto saadaan myytyä. Keskusliikkeiden ja tukkujen puolelta taas ongelmaksi 

muodostui halu pysyä avoimena eikä profiloitua tukemaan vain jotain tiettyä viljelijää. Tämä 

oli osatekijänä siinä, miksi pitempiaikaisia ostosopimuksia ei ole juurikaan sovittu. 

Lopuksi suuri kiitos opinnäytetyön toimeksiantajana toimineelle Kauppapuutarhaliitolle 

avusta aiheen rajauksessa ja haastattelukysymysten laadinnassa opinnäytetyön 

suunnitteluvaiheen aikana sekä tuesta ja kannustuksesta opinnäytetyön kirjoitus- ja 

viimeistelyvaiheiden aikana.  
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Liite 1. Ammattilaishaastattelujen kysymykset kaikille 

1. Miten kotimaista leikkokukkavalikoimaa voitaisiin kehittää? 

2. Miten kotimaista leikkokukkien jakelua tai myyntitapoja voitaisiin kehittää? 

3. Miten kotimaisten leikkokukkien markkinointia voitaisiin kehittää? Voitaisiinko sillä 

saada kuluttajat kiinnostumaan kotimaisista leikkokukista? 

4. Onko kotimaisella leikkokukalla kilpailuvaltteja verrattuna tuontikukkaan? 

5. Kuinka hyvin kuluttajat ovat tietoisia kotimaisten kasvihuoneleikkokukkien 

saatavuudesta? 

6. Vapaata pohdintaa edellä esitetyistä teemoista 

7. Toimenkuvani on: 

a. Viljelijä 

b. Työskentelen viljelyksellä 

c. Floristi / floristimestari 

d. Työskentelen kukkakaupassa 

e. Myynti- / tukkuportaan edustaja 

f. Muu (mikä?) 
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Liite 2. Ammattilaishaastatteluiden kysymykset viljelijöille 

1. Millaista viljelytekniikkaa käytät? (kasvualusta, kasvatustekniikka, valotus, lämmitys 

ym.) 

2. Valitse sopiva/t. Mitä lajeja tai lajikkeita? 

a. Viljelen leikkokukkia kasvihuoneessa 

b. Viljelen leikkokukkia avomaalla 

c. Viljelen leikkovihreitä 

3. Viljeletkö: 

a. Päätoimisesti leikkokukkia 

b. Sivutoimisesti, päätoimisesti muu työ 

c. Päätoimisesti, sivutoimisesti leikkokukkia 

4. Milloin viljelet leikkokukkia? Mitä muuta viljelet? 

5. Onko eri lajeilla tai lajikkeilla tietyt viljelysesongit? Miten lajikkeiden värit vaihtelevat 

sesongeittain? 

6. Mitä lajeja tai lajikkeita voitaisiin alkaa viljellä tai olisi järkevä viljellä Suomessa 

kasvihuoneissa leikkokukiksi? 

7. Oletko kokeillut viljellä jotain uutta lajia tai lajiketta leikoksi, jonka viljely 

kasvihuoneessa ei onnistunut? Jos kyllä, mikä kokeilussa epäonnistui? 

8. Arvioi 10 % tarkkuudella kuinka suuri osa tuotteistasi myydään: 

a. tukkuun 

b. suoramyyntinä kukkakauppoihin 

c. suoramyyntinä omalta viljelmältä 

9. Millaisia ovat valmiit myyntituotteet? Myydäänkö kukat laji- tai värikohtaisina 

nippuina, yksittäin vai valmiina sekakimppuina? 

10. Miten kotimaista leikkokukkatuotantoa voitaisiin kehittää? (Esim. valikoima, tarjonta, 

saatavuus) 

11. Miten voitaisiin saada lisää uusia kasvihuoneleikkojen viljelijöitä Suomeen? Voisiko 

avainratkaisuna tähän olla leikkokukkien kausiviljely kasvihuoneissa 

ryhmäkasvikauden päätteeksi? Muita ratkaisuita? 
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Liite 3. Ammattilaishaastattelun kysymykset tukku- ja myyntiportaan edustajille sekä 

kukkakauppa-alan toimijoille 

1. Mitkä seikat vaikuttavat siihen otatteko valikoimiinne kotimaisia leikkokukkia? 

Vaikuttaako eniten hinta, tuotantomäärä, kysyntä vai jokin muu? 

2. Miten kotimaista leikkokukkavalikoimaa voitaisiin kehittää tai lisätä kukkia 

myyvissä kaupoissa? Mitä se vaatisi? 

3. Millaiset asiakkaat ovat kiinnostuneita kotimaisista leikkokukista? Kuvaile 

asiakasta, jolle kotimaisuudella on merkitystä. 

4. Miten asiakkaat saataisiin kiinnostumaan kotimaisista leikkokukista? 

5. Kiinnostaako asiakkaita leikkokukkien ilmastovaikutukset tai eettisyys? 

6. Mitä uusia käyttökohteita leikkokukille voitaisiin kehittää? (Esim. tervehdyskukka, 

itsesidottavat kimput ym.) 

7. Oletko nähnyt leikkokukkiin liittyviä ideoita tai tuotteita ulkomailla, joita voitaisiin 

tuoda myös Suomeen? 
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Liite 4. Kasvihuoneissa viljeltävät lajit, leikkokukat ja leikkovihreät 

Suomenkielinen nimi Tieteellinen suku laji 

Krysanteemi Chrysanthemum spp. 

Joulutähti Euphorbia pulcherrima 

Gerbera ja germini Gerbera spp. 

Harsokukka / morsiusharso Gypsophila paniculata 

Sini-ikiviuhko Limonium sinuatum 

Inkalilja Alstroemeria ’Inticancha’ 

Jaloleinikki Ranunculus asiaticus 

Kielo Convallaria majalis 

Kultahehku Craspedia globosa 

Kurjenmiekat Iris spp. 

Neilikat Dianthus spp. 

Freesia Freesia spp. 

Ruusut Rosa spp. 

Sininupit Trachelium spp. 

Värikalla Zantedeschia calla 

Unelma 

Hienohelma 

                                                  
Asparagus  plumosus 

densiflorus ’Sprengeri’ 

Tuonenkielo Aspidistra elatior 

Varjomuratti Hedera helix 

Eukalyptukset 
Eucalyptus 

spp. 
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Liite 5. Kasvihuoneissa viljeltävät lajit, sipulikukat 

Suomenkielinen nimi Tieteellinen suku laji 

Hyasintti Hyacinthus orientalis 

Narsissit Narcissus  

Ritarinkukka Hippeastrum spp. 

Tulppaani Tulipa x hybrida 

Valkolilja 

Värililja 

Lilium longiflorum 

spp. 
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