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1 Johdanto

Taman insindorityon tavoitteena on vertailla talvirenkaiden ja kausisailytyksen
hintaeroja eri myyntikanavien valilla Uudenmaan alueella. Tutkimuksen koh-

teeksi rajattaan premium-talvirenkaat.

TyOssa selvitetaan talla hetkelld suuressa murroksessa olevaa rengasalaa ja
sen tulevaisuuden nakymia seka maailmantilanteen vaikutusta renkaiden hintoi-
hin ja niiden saatavuuteen. Murroksen ovat aiheuttaneet maailmanlaajuinen tar-
tuntatautiepidemia ja Ukrainan sota, jotka molemmat vaikuttavat paljon renkai-
den tuotantoon ja niiden toimituksiin. Myos autokannan sahkdistyminen asettaa

renkaille ja lisatoille aivan uusia vaatimuksia.

Tutkimus toteutettiin niin sanotulla mystery shopper -tutkimusmenetelmalla.
Mystery shopping -menetelma on havainnointiin perustuva tutkimusmenetelma.
Tutkimus toteutettiin tiedustelemalla ja keraamalla eri liikkeiden renkaiden ja
palveluiden hintatietoja esittaytymalla potentiaalisena asiakkaana. Kerattyjen

tietojen avulla muodostettiin keskimaaraiset hinnat.



2 Rengaskauppa ja siihen liittyvat lisapalvelut

2.1 Myyntikanavat

Tuotteen valmistajan valitsema markkinointikanava ja logistinen jarjestelma vai-
kuttavat toisiinsa. Tuotteelle valitaan ensimmaiseksi myyntikanavat, joiden
avulla tuotteet kulkevat ostajille. Saatavuus on yksi kilpailukeinoista; jakelukana-
vat valitaan sen mukaan, ettd ostaminen tehdaan asiakkaalle mahdollisimman
helpoksi. Tama ei kuitenkaan tarkoita, etta tuotteita pitaa olla tarjolla kaikkialla.
Jakelukanavat valitaan niin, etta tuotteet ja palvelut tavoittavat toivotun kohde-
ryhman parhaiten. Tuotteita ja palveluita on tarjolla asiakkaiden toivomissa pai-
koissa, asiakkaan toivomina ajankohtina. Myyntikanavaa valitessa pitda myos

miettia, millaista imagoa yritys itselleen haluaa. [1, s. 151, 152, 262.]

Myyntikanava voi olla suora tai epasuora. Suorasta myyntikanavasta puhutaan
silloin, kun yritys myy itse tuotteensa suoraan ostajalle. Epasuorassa myyntika-
navassa taas tuotteet toimitetaan asiakkaalle toisten valittajaliikkeiden kautta.
[2,s.68.]

2.1.1 Auton renkaiden myyntikanavat ja -maarat

Asiakkaan ostopaatokseen vaikuttavat renkaiden ominaisuudet, hinta ja saata-
vuus. Renkaiden myynti toteutetaan erilaisten myyntikanavien avulla. Myyntika-
navalla tarkoitetaan tapaa, jonka avulla renkaat kulkevat valmistajalta asiak-
kaalle. Valmistajan valitsema myyntikanava taas vaikuttaa renkaiden saatavuu-
teen. Suorasta myyntikanavasta puhutaan, kun esimerkiksi rengasliike myy itse
renkaansa suoraan ostajalle. Epasuorassa myyntikanavassa renkaat voidaan
toimittaa asiakkaalle valittajaliikkeiden kautta esimerkiksi verkkokaupassa. Kayt-
tamalla valittajaliikkeita voidaan saastaa resursseja, tuoda myyntiin lisda uskot-

tavuutta ja renkaat voidaan saada myydyksi suuremmalle ostajakunnalle.

Renkaiden valmistajalla voi myos olla kaytdssa myos rinnakkaisia myyntika-

navia. Rinnakkaisena myyntikanavana voi toimia esimerkiksi autoliike. Renkai-



den saatavuuden kannalta tarkeita ovat markkinointikanavat, rengasliikkeen si-
jainti, rengasliikkeen tarjonta ja sen asiakaspalvelu. Renkaiden myyntikanavia
ovat esimerkiksi rengasliikkeet, -verkkokaupat ja merkkilikkeet. Rengasliikkeilla
renkaiden myynti on niiden paatoimiala. Rengasliikkeiltd onnistuvat vaativam-
matkin rengastyot. Rengasliikkeitta on erilaisia isoja ketjuja ja pienempia yksit-
taisia toimijoita. Verkkokaupat kilpailevat etenkin edullisemmilla rengasmer-
keilla. Merkkiliikkeille renkaat tuovat toivottua lisamyyntia. Verkkokaupat ja netti-
mainonta ovat tuoneet rengasmarkkinat lapinakyvimmiksi kuluttajille, joten ku-
luttajat ovat nain hintatietoisempia. Toisaalta ne ovat tuoneet myds nakyvyytta

varsinkin vahemman tunnetuille myyntikanaville.

Autorengasasioiden hoito on tehty nykyisin asiakkaille helpoksi. Asiakas voi itse
oman aikataulunsa mukaan kayda liikkeen nettisivuilla ostamassa haluamansa

renkaat ja varata niille itselleen sopivan asennusajan haluamastaan liikkeesta.

Autorengasliitto ry on rengasliikkeiden ja -pinnoitusyritysten etujarjesto. Auto-
rengasliiton muodostavat sen 58 jasenyritysta, joilla on noin 214 toimipistetta
Suomessa. Liiton arvion mukaan sen jasenyritykset kattavat myynnillaan reilun
70 % Suomen rengasmarkkinoista. Autorengasliiton arvion mukaan vuonna
2021 Suomessa myytiin 3,7 miljoona autonrengasta. Henkildautojen talvirenkai-
den osuus edella mainitusta myynnista oli 1 910 000 kappaletta ja kesarenkai-
den 1 420 000 kappaletta. Yhteensa henkildauton renkaita myytiin noin

3 250 000 kappaletta. Jakeluautojen kesa- ja talvirenkaiden markkinaosuus oli
370 000 kappaletta. Vuositasolla uusia linja- ja kuorma-autonrenkaita myytiin
arviolta 180 000 kpl. [3; 4]



2.2. Lisapalvelut

Renkaiden myynnin lisaksi asiakkaille tarjotaan erilaisia lisapalveluja. Renkai-
den myyntiin liittyy usein myos renkaiden vaihtopalvelu ja pulttien ja mutterien

jalkikiristys.

Sahkbautokannan yleistyminen on tuonut myds omat haasteensa autonrenkai-
den vaihtamiseen. Renkaiden vaihtaminen vaatii nykyisin enemman ammattitai-
toa ja alan asiantuntemusta. Rengasalan ammattilainen osaa tunnistaa auto-
mallien tekniset eroavaisuudet seka tuntee valmistajien antamat tyyppikohtaiset
ohjeistukset ja maaraykset renkaidenvaihdossa. Esimerkiksi sahkdautojen vir-
heelliset nostot ja vaarien tyokalujen kaytto voivat vaurioittaa autojen akkupa-

ketteja ja aiheuttaa kalliita korjauskustannuksia.

Suosittu lisapalvelu on auton kesa- ja talvirenkaiden kausisailytys, ns. rengas-
hotelli, jossa lilke tarjoaa helpon ja asianmukaisen tavan sailyttda auton rengas-
sarja rengasliikkeen tiloissa kauden yli. Monella rengashotellipalveluun sisaltyy
renkaiden vaihto ajokauden vaihtuessa kevaalla tai syksylla. Rengashotelleiden
suosio ja niiden tarve on kasvanut autojen rengaskoon kasvaessa ja taloyhtioi-
den sailytystilojen pienentyessa. Monen asunto-osakeyhtion turvallisuussaan-
nokset ovat tiukentuneet mm. autojen renkaiden sailytyksen osalta. Kausisaily-
tys on myas liikkeelle hyva keino sitouttaa asiakas, jolloin syntyy pitkaaikainen

asiakassuhde.

Kausisailytyspalvelujen sisalto vaihtelee suuresti. Osalla sailytyksen ja renkai-
den vaihdon lisaksi renkaat pestaan veloituksetta, kun taas osalla se on erillinen
maksullinen lisapalvelu ja osa ei tarjoa pesupalvelua lainkaan. Osa rengashotel-
lipalveluiden tuottajista mainitsee, etta heilla palveluun kuuluu renkaiden kunto-
tarkastus, ja tarvittaessa asiakasta ohjeistetaan renkaiden uusimiseen seuraa-
vaksi kaudeksi. Muutamat toimijat tarjoavat rengashotellin asiakkaille alennusta
muista palveluistaan tai uusien renkaiden hankinnasta; esimerkiksi Vianor tar-
joaa kevaalla 2024 autohuollosta -10 %:n alennuksen ja renkaista 5 %:n alen-

nuksen. Rengashotelleissa on myds eroja vakuutusten osalta: osa vakuuttaa



renkaat kausisailytyksen ajaksi mahdollisten vahinkojen varalta, esimerkiksi tuli-
palo. Osa rengashotelleista ilmoittaa todella tarkasti, mita palveluita rengasho-
telli sisaltaa ja millaisia lisapalveluita heilld on tarjolla, kun osa taas ilmoittaa
palvelunsa hyvin suurpiirteisesti. Edella mainitut asiat tuovat omat haasteensa

asiakkaalle rengashotellien hintavertailussa.

Muita rengasmyynnin lisapalveluita ovat mm. jalkikiristys, rengaspaineanturien
koodaus, rengaspainevalvonnan nollaus, ohjauskulmien tarkastus ja saato seka
rahoitus uusiin renkaisiin. Asiakkaiden on mahdollista hyddyntaa myyjien tarjo-
amia rahoituspalveluita esimerkiksi maksamalla renkaat useassa erassa tai
maksamalla koko lasku kokonaisuudessa myohemmin. Lisapalveluita tarjotaan

my0s asiakkaille lisaturvana liikenteeseen. [5; 6]

2.2 Rengasmerkinnat

Tassa luvussa kaydaan lapi yleisimpia rengasmerkintoja ja maarayksia, mika
selventaa tyossa kaytettavia termeja. Kuvassa 1 havainnekuva yleisimmista
rengasmerkinnoita. Tarkein renkaan merkinnodista on kokomerkinta, jossa esi-
merkiksi 205 tarkoittaa poikkileikkausleveytta millimetreina. 55 on profiilisuhde
eli kyljen korkeus suhteessa leveyteen prosentteina, R = radial kertoo, etta ky-

seessa on vyorengas, ja 16 on vannehalkaisija tuumina.
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Kuva 1. Rengasmerkinnat [7].

Kokomerkinnan jalkeen tulee kantavuusindeksi (Load Index), renkaan kanta-
vuus ilmaistaan numeroilla, joista nahdaan taulukosta kilomaara, jonka rengas
maksimissaan kantaa normipaineella. Taman perassa on nopeusluokka kirjai-
mella ilmaistuna. Esimerkiksi 94T tarkoittaa, etta rengas kestaa 670 kg:n kuor-
man ja maksiminopeus on 190 km/h. Ajoneuvon renkaiden kantavuuden taytyy

ylittaa ajoneuvon rekisteriin merkitty kokonaismassa.

Jos renkaassa on XL (Extra Load) -merkinta, se tarkoittaa korotettua kuormitus-
luokkaa. XL-renkaan rakenne on jaykempi, jolloin se kestaa korkeampia kuor-
mia ja rengaspaineita eika tuota niin paljoa rengasta kuluttavaa lampo6a ajon ai-

kana.



Talvirenkaissa on oltava 3PMSF (3 Peak Mountain Snow Flake) -merkinta. Jois-
sakin renkaissa voi olla M+S (Mud+Snow) -merkinta, mutta 1.12.2024 alkaen
sellaiset renkaat eivat enaa kelpaa Suomessa talvirenkaiksi. M+S-merkinta pe-
rustuu taysin valmistajan omaan arvioon renkaan talviajo-ominaisuuksista.
3PMSF on virallinen talvirengasmerkinta, ja sen saavuttamiseksi rengas on |a-
paissyt E-saannon mukaisen lumipitotestin. Merkinnat auttavat kuluttajia hah-
mottamaan paremmin renkaiden kayttotarkoituksen. Keski-Euroopassa tarvi-
taan talvellakin huomattavasti markapitoa, kun taas Pohjoismaissa tarvitaan pi-

toa jaisella tienpinnalla.

EU-rengasmerkinta on pakollinen kaikissa Euroopan unionin alueella myyta-

vissa renkaissa. Tama asetus ei koske nastarenkaita. [8; 9] Kuvassa 2 on seli-

tys EU-rengasmerkinndista.
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Kuva 2. Selitys EU-rengasmerkkinéista [10].



3 Rengasalan tulevaisuus

3.1 Rengasliikkeen nakymia

Paremman kasityksen saamiseksi rengasalan tilanteesta haastateltiin rengas-
alan ammattilaista, Hyvinkaan Vianorin toimipistepaallikkda. Vapaamuotoisessa
haastattelussa keskustelimme rengasalan nykytilasta ja tulevaisuuden naky-
mista. Haastattelussa kavi ilmi, ettd Ukrainan sodan alkamisella on ollut todella
paljon vaikutusta renkaiden saatavuuteen Suomessa. Vengja on ollut aiemmin
suurin talvirenkaiden valmistusmaa, mutta erityisesti EU:n Venajan vastaisten
pakotteiden tullessa voimaan saatavuushaasteita on ollut etenkin talvirenkaissa.
Erityisesti harvinaisemmat rengaskoot ovat olleet vaikeasti saatavissa, mika
taas on johtanut renkaiden hintojen nousuun. Suomi, Ruotsi ja Norja muodosta-
vat oman talvirengasmarkkina-alueensa. Alueella kaytetaan Pohjoismaisiin tal-

violosuhteisiin tarkoitettuja talvirenkaita.

Rengasmarkkinoille on tullut paljon uudenlaisia renkaita. Nyt renkaissa keskity-
taan erityisesti pienentamaan vierintavastusta, jotta saadaan pienennettya polt-
toaineen kulutusta ja sahkoautoihin suurempi toimintasade. Myos renkaiden
kantavuutta on jouduttu lisaamaan autojen kasvaneiden painojen takia. Lisapal-
veluissa erityisesti renkaiden vaihdot ovat lisdantyneet. Esimerkiksi sahkdauton
ylés nostamisesta moni autonvalmistaja on ohjeistanut, ettd nostoon on kaytet-
tava nelipilarinostinta, jotta valtetaan akkupaketin vaurioituminen. Liikenteen
sahkoistyessa yha useampi asiakas tulee tarvitsemaan tata palvelua. Moni sah-
kéauton omistaja antaakin jo talla hetkelld renkaanvaihdon suosiolla alan am-

mattilaisen tehtavaksi.

Autojen massat ja tehot ovat kasvaneet, joten myos rengaskoot ovat suurentu-
neet. Esimerkiksi 10 vuotta sitten 15-tuumainen rengas oli todella yleinen, ja nyt
niita on kaytossa lahinna vain pienemmissa automalleissa. Tama trendi nayt-

taisi jatkuvan myos tulevaisuudessa. Vianorilla tdma on nakynyt erityisesti ren-



gashotellissa suurempana tilan tarpeena, ja renkaiden liikuttelusta on tullut en-
tista haastavampaa. Autojen painon nousu on lisannyt myos renkaiden kulu-

mista ja nain ollen lisdnnyt renkaiden uusimistarvetta. [11]

3.2 Kansainvaliset rengasmarkkinat

Smithers on vuonna 1925 Yhdysvalloissa perustettu kansainvalinen yritys,
jonka toimenkuvaan kuuluvat testaus, konsultointi, informaatio ja vaatimusten-
mukaisuuspalvelut. Smithers julkaisi vuoden 2023 lopussa rengasalan markki-
naraportin "Future of Global Tires To 2028”. Raportista on luettavissa rengas-
alan tilannekatsaus, analyysi ja ennuste tulevasta markkinatilanteesta raaka-ai-
neiden ja rengastyyppien kayttétarkoituksen mukaisesti. Smithersin markkinara-
portissa vuoden 2023 rengasmarkkinoiden arvioitiin olevan 262 miljardia dolla-
ria. Rengasmarkkinoiden arvioidaan maailmanlaajuisesti kasvavan vuosittain
keskimaarin 3,5 % aina vuoteen 2028 asti. Markkina-alueiden painopistealueet
muuttuvat edelleen ja Aasian-Tyynenmeren alueella markkinoiden kasvun arvi-

oidaan olevan jopa 6,4 % Intian johdolla.

Raportin mukaan rengasala tulee edelleen kasvamaan tasaisesti. Kasvavia tuo-
tantokustannuksia pyritaan hillitsemaan paremman tuotantotehokkuuden avulla
(tekoaly, zero waste -toimintatapa). Iso kysymys on, pystyvatkd valmistajat hyo-
dyntamaan uutta teknologiaa ja kaantamaan nama haasteet edukseen nopeasti

muuttuvilla markkinoilla.

Iso kysymys vuosien 2023-2028 valilla on se, miten rengasvalmistajat pystyvat
vastaamaan kasvaviin haasteisiin, kuten lainsaadanto seka ymparistohaasteet

ja -vaatimukset (vihreat arvot) [12]

Hyvana esimerkkina on Nokian Renkaat, joka lopetti renkaiden tuotannon Ve-
najalla sodan takia. Nyt yritys rakentaa uutta tuotantolaitosta Romaniaan. Ro-
maniaan perustettavan tehtaan arvioitu kokonaisinvestointi on 650 miljoonaa

euroa. Tehtaan suunnitellaan valmistuvan vuoden 2024 lopulla, ja tuotanto on
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tarkoitus kaynnistaa vuoden 2025 alussa. Tehtaan kapasiteettitavoite vuosita-
solla on noin 6 miljoonaa rengasta. Tehtaan yhteyteen on suunniteltu rakennet-

tavan myos oma jakelukeskus renkaiden varastointia varten.

Nyt rakennettava Nokian Renkaiden tehdas on koko maailman rengasalan en-
simmainen hiilidioksidipaastoton tuotantolaitos, joka hyddyntaa lahelta tulevaa
vihreaa energiaa. Lisaksi tehtaan tuotantoprosesseja kehitetaan kohti entista

kestavampia ja vastuullisempia renkaiden valmistustapoja. [13]

Myos autokannan sahkodistyminen asettaa yha uusia vaatimuksia renkaille. Sah-
kdautojen suurempi paino vaatii korkeampaa kantavuutta renkaalta ja vierinta-

vastusta pienentamalla saadaan suurempi toimintasade.

3.3 Teknologinen kehitys

Rengasalalla on jo nyt tutkittu vaihtoehtoisia valmistusmateriaaleja ja tulevai-

suudessa tama on todennakoisesti kasvava trendi, suurimmat syyt ovat raaka-
aineiden saatavuus ja ymparistopolitiikka. Esimerkiksi Nokian Renkailla on ta-
voitteena, etta vuoteen 2030 mennessa renkaissa kaytetyista valmistusmateri-

aaleista 50 % on uusiutuvaa tai kierratettya materiaalia. [14]

Alyrenkaat (digital tires) ovat yleistyneet tydkoneiden ja raskaan kaluston puo-
lella, ja nyt useampi rengasvalmistaja on tuonut markkinoille myds henkildauto-
jen renkaisiin vastaavanlaisia ominaisuuksia. Alyrenkaissa on renkaaseen in-
tegroitu anturi, joka nakyy kuvassa 3. Anturi mahdollistaa rengaspaineiden, -
lampatilojen ja urasyvyyden tarkkailun esimerkiksi alypuhelinsovelluksella. Li-
saksi on myods kehitetty mahdollisuus, etta alyrengas antaisi informaatiota auton
omille jarjestelmille. Alyrenkaat voivat esimerkiksi iimoittaa autoilijalle, etta ren-
kaat ovat kuluneet ja on aika hankkia uudet, tai renkaan lampdtilan nousu voi

kertoa alkavasta rengasvauriosta. [15]
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Kuva 3. Pirelli Cyber Tyre -alyrenkaaseen integroitu anturi [16].

liImattomien renkaiden kehittaminen aloitettiin 2000-luvun vaihteessa ja niita on
kaytetty tyokoneissa ja sotilasajoneuvoissa. Nyt niiden kehittamista on jatkettu
my0s tieliikennekayttoon. Naista pisimmalle on edennyt Michelinin UPTIS-ren-
gas (Unique Puncture-Proof Tire System). Renkaassa ilma on korvattu ken-
norakenteella, joka nakyy kuvassa 4. Tama rakenne pystyy kantamaan auton
painon. Materiaaleina renkaassa on kaytetty komposiittikumia ja lasikuitua.
Isona turvallisuutta lisaavana etuna on, etta renkaan puhkeaminen ei aiheuta
renkaan tyhjentymista. limattomalla renkaalla ei ole rengaspaineongelmia. Ren-
gas kestaa myos paremmin osumia esimerkiksi ajettaessa tien paallystevauri-
oon. Naiden renkaiden etuna on niin ikdan havikin pieneminen. Nykyisin ren-

kaista menee ennen aikaisesti havitykseen puhkeamisen takia 12 % ja 8 % vaa-
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ran rengaspaineen aiheuttaman kulumisen takia. lImattomien renkaiden proto-
tyyppeja ovat kehittaneet ainakin Michelin ja Goodyear. Michelinin renkaita on

jo koekaytossa DHL:n pakettiautoissa Singaporessa. [17]

Aluminium wheel assembly

Composite rubber and proprietary Designed with renowned
innovative high-strength resin car manufacturers for
embedded fiberglass passenger car performance

Kuva 4. limattoman Michelin Uptis -renkaan rakenne [18].
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4 Hintavertailu

4.1 Tutkimuksen toteutus

Tassa tutkimuksessa vertailtiin eri myyntikanavien talvirenkaiden ja kausisaily-
tysten palvelujen hintaeroja Uudenmaan alueella. Tutkimuksen otantaan valittiin
viisi edustajaa, jokaisesta tutkimukseen valitusta kolmesta myyntikanavasta.
Tutkimuksen otannan myyntikanavat olivat seuraavat: 5 rengasliiketta (Vianor,
Euromaster, Lapin Kumi, Rengascenter, RS-Superhuolto), 5 verkkokauppaa
(Laatuvanne, Rengasonline, Renkaat 24, Rengas 365, 1001 Renkaat) ja 5
merkkiliiketta (Hedin Automotive, K-Auto, LansiAuto, Toyota Airport, Veho).
Verkkokaupat eivat tarjoa kausisailytysta. Otannan vertailuliikkeet valittiin ren-
gasvalikoiman mukaan, mutta kaikilta liikkeiltd ei ole saatavissa aivan kaikkia
rengasmerkkeja. Renkaisiksi valikoituivat ns. premium-talvirenkaat, koska nii-
den valikoima on kattavin eri myyntikanavilla. Rengaskooksi tutkimukseen valit-
tiin 205/55R16, joka on yksi yleisimmista talvirenkaista Suomessa ja jonka saa-
tavuus on hyva. Hintavertailu tehtiin seka kitka- etta nastarenkailla. Tutkimus to-
teutettiin ns. mystery shopper -tutkimusmenetelman avulla; materiaalia tutki-
mukseen kerattiin liikkeista asiakaskaynneilla, puhelimitse seka verkkosivuilta
helmikuussa 2023. Tutkimuksessa esitetyt renkaiden hinnat ovat kappalehintoja
euroina yhdelle renkaalle ilman asennusta. Kausisailytyshinnat ovat kausisaily-

tys ja renkaiden vaihto yhteensa.

Tutkimuksen tekeminen ei ollut taysin ongelmatonta. Haastavinta oli 16ytaa liik-
keet, joilla oli tarjolla riittavan laaja rengasvalikoima. Usealla liikkeella tiedot ren-
gasvalikoimasta olivat helposti saatavilla niiden verkkosivuilta, kun taas osalla
likkeista tietojen saanti oli tydladmpaa ja vaati laajempaa ja enemman aikaa
vievaa tietojen etsintaa. Kaikki liikkeet antoivat hyvin tietoja rengasvalikoimas-
taan ja lisapalveluistaan asiakaskaynneilla tai puhelimitse.
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4.2 Tulokset

Vertailun tulokset on koottu taulukkoon 1. Siina eri ryhmat esitetaan vareilla:
rengasliikkeet ovat keltaisia, merkkiliikkeet sinisia ja verkkokaupat oransseja.

Hinnat esitetdan myos eri vareilla niin, etta halvimmat hinnat ovat vihreita ja kal-

leimmat punaisia.

Taulukosta 1 voidaan nahda, etta nastarenkaiden halvimmat ja kalleimmat hin-
nat Ioytyvat monen rengasmerkin kohdalla samasta ryhmasta. Puolessa ta-

pauksista 5/10 halvimmat hinnat on saatu rengasliikkeista ja puolessa tapauk-
sessa 5/10 verkkokaupasta. Nastarenkaiden halvimman ja kallimman renkaan

hinnan valilla suurin ero on 57,8 % ja pienin ero on 9,9 %.

Taulukko 1. Nastarenkaiden hinnat (€).

) -
m g 5 | 2 18 |2 k|3
S = @ . c @ - =] [ 3
Nastarenkaat 3 R B - D 3 = S
2|2 |87 |3 S|2 |8 (5|8
2 g2 |8 3|8 % |3 |¢@
o
Nokia Hakkapeliitta 10 XL 168, 176 163,3 151,8
Nokia Hakkapeliitta 10 168,5| 172,8|145| 174,8 172
Nokia Hakkapeliitta 9 XL 136,3
Nokia Hakkapeliitta 9 155,3 149,8
Michelin X-lce North 4 XL 125 154,8 145) 164] 134,3
Michelin X-lce North 4 156| 160,3 172,3
Goodyear Ultra Grip Arctic 2 XL 140, 1 | 1171
Goodyear Ultra Grip Arctic 2 153,5| 152,8|125 126| 154
Continental Ice Contact 3 XL 172,5| 177,3 170| 148,8
Continental Ice Contact 3 168,5 140 146,4

Taulukosta 2 nahdaan, etta rengasliikkeiden ja verkkokauppojen keskihinnat

ovat hyvin lahella toisiaan, vaikka merkkiliikkeen keskihinta on hieman korke-

ampi.
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Taulukko 2. Nastarenkaiden hintakeskiarvo (€) eri myyntikanavissa.

Nastarenkaat

aysebusy
eddneyoyyiap

Hintakeskiarvo | 156,40| 174,05 158,50

Taulukosta 3 voidaan nahda3, etta 6/8 tapauksessa halvimmat kitkarenkaat on
saatu verkkokaupasta ja 2/8 tapauksessa rengasliikkeesta. Kalleimmat kitkaren-
kaat ovat 5/8 tapauksessa verkkokaupassa ja 2/8 tapauksessa rengasliik-
keessa. Kitkarenkaiden halvimman ja kallimman renkaan hinnan valilla suurin

ero on 42,5 % ja pienin ero 19,1 %.

Taulukko 3. Kitkarenkaiden hinnat (€).

A -
L g 5|8 g8 72 |5|2
b= < @ =3 = @ - E B =4
Kitkarenkaat 3 |2 | 8% | 5|35 2 |25 |gE |8
2|13 |8 |23 S 2|8 |3]%
g 5 |2 |8 3|8 | 2|3 |&
o
Nokia Hakkapeliitta R5 XL 161,5 156,1] 170[152,9
Nokia Hakkapeliitta R5 168,5| 167,8| 150
Michelin X-Ice Snow XL 141,8 150] 150,2
Michelin X-Ice Snow 153,5| 155,3 136,3
Goodyear Ultra Grip Ice 2 XL 137,3| 146] 118,1
Goodyear Ultra Grip Ice 2 154,7| 152,8] 125 144.,8 1455 146
Continental Viking Contact 7 XL 166,3| 171,3 170,3 167,5 H 1389
Continental Viking Contact 7 1714 140 167,3 159,8 152,4] 134,7

Taulukossa 4 esitetaan kitkarenkaiden hintakeskiarvot. Myos kitkarenkaissa

keskihinnat menevat samoin kuin nastarenkaissa.
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Taulukko 4. Kitarenkaiden hintakeskiarvo (€) eri myyntikanavissa.

Kitkarenkaat

aylsebuay
eddneyoyyian

Hintakeskiarvo | 156,69|166,86| 153,26

Taulukosta 5 voi nahda, etta rengashotelleiden palveluista kalleimmat hinnat
ovat rengasliikkeessa. Rengashotelleiden halvimman ja kallimman renkaan hin-

nan valilla suurin ero on 71,4 %.

Taulukko 5. Rengashotellien hinnat.

Py
m @ |~ |©
c 3 1] (7))
o |=|@ |T |
H o ] 3 | O
Rengashotelli| 3 | 5 7 @
a8 |8 |2 |2
@ g |2 |S
- o
Sailytys 84 85 120| 99 | 50| 96

Renkaanvaihto 49 39 40 | 40 |44 43
Yhteensa 90 [B8l 120]124]98] 160/ 139] 99]139]135

Taulukossa 6 esitetdan rengashotellien hintakeskiarvot. Rengashotelleissa kes-

kihinnat ovat lahes samat.

Taulukko 6. Rengashotellien hintakeskiarvo (€) eri myyntikanavissa.

Rengashotelli

aylsebuay

Hintakeskiarvo |96,22 (92,62
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4.3 Yhteenveto tuloksista

Tutkimukseni tulosten mukaan monen renkaan kohdalla kallein ja halvin hinta-
vaihtoehto l0ytyi samasta jakelukanavaryhmasta. Ryhmien valilla keskihin-
noissa taas ei ollut suuria eroja, mika osittain johtuu edelld mainitusta. Tulok-
sista ei voida suoraan sanoa, etta joku ryhma olisi halvin vaihtoehto, mutta tutki-
mustulosten halvin rengas oli aina saatavissa joko rengasliikkeesta tai verkko-
kaupasta. Kitkarenkaiden halvin hinta 10ytyi usein verkkokaupasta, mika saattaa
selittya silla, ettd Euroopassa myydaan enemman kitkarenkaita ja verkkokaupat

toimivat kansainvalisesti.

Tutkimustulokset osoittivat, etta ostajan kannattaa kayttaa renkaita valitessa ai-
kaa hintavertailuun. Halvimman ja kalleimman renkaan valilla voi olla suuria
eroja: nastarenkaissa suurin hintaero halvimman ja kalleimman valilla oli 57,8 %
ja kitkarenkaissa 42,5 %.

Rengashotellien hinnoissa erot olivat suurempia, enimmillaan jopa 71,4 %,
mutta tdma voi osittain selittya hintaan sisaltyvilla palveluilla. Osalla rengasho-
telleista hintaan sisaltyi enemman lisapalveluita, joista muut toimijat taas veloit-
tavat lisdhintaa. Rengashotellien myyntikanavien keskihinnat olivat kuitenkin to-

della l1ahella toisiaan.

5 Yhteenveto

TyOssa vertailtiin talvirenkaiden ja kausisailytyksen hintojen eroavaisuuksia kol-
men eri myyntikanavan valilla Uudenmaan alueella. Kavi ilmi, etta liikkeiden va-
liset hintaerot voivat olla suuria, mutta ei voida suoraan paatella, etta joku
myyntikanava olisi aina edullisin vaihtoehto. Saadut tulokset koskevat hintaeroja
premium-talvirenkaiden ja kausisailytyksen valilla tutkimushetkella. Luultavasti
kuluttajille hinta ei ole ainoa valintakriteeri, vaan he arvostavat myos vaivatto-
muutta renkaiden hankinnassa ja hankinta voi tapahtua esimerkiksi autonhuol-

lon yhteydessa.
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Tutkimuksessa oli haastavinta loytaa riittavan monta eri toimijaa, jolta oli tarjolla
otokseen riittava valikoima premium-talvirenkaista. Myos hintojen keraamisessa
oli haasteita, silla joiltain yrityksiltd oli hankala l16ytaa hintoja, kun taas osalla ne

ovat hyvin esilla nettisivuilla.

Tyota tehdessa sain hyvan kasityksen rengasalan nykytilasta ja tulevaisuu-
desta. Autorengasiliitto ry arvioi, etta sen jasenina olevat rengasliikkeet muodos-
tavat reilun 70 %:n osuuden Suomen rengasmarkkinoista, [19] mutta jaljelle jaa-
van 30 %:n markkinaosuuden jakautumisesta muiden myyntikanavien kesken ei
l0ydy luotettavaa tietoa. Tutkimusta tehdessani huomasin monessa yhteydessa
ymparisto- ja turvallisuuskysymysten nousevan esille eri toimijoiden tuotekehi-
tyksen ja markkinoinnin yhteydessa. Renkaiden tuotantoprosesseja kehitetaan
kohti entista kestdvampia ja vastuullisempia valmistustapoja. Kuluttajat maarit-
tavat, mita he haluavat ja arvostavat ostamiltaan tuotteilta. Liikenteen sahkoisty-

minen tulee myos vaikuttamaan renkaiden vaatimuksiin.

Tyoskentelen palautuvien leasingautojen tarkastajana Macadam Europella ja
olen myos itse huomannut rengaskokojen kasvaneen tarkastukseen tulevissa
autoissa, kuten Vianorin toimipistepaallikko haastattelussa totesi. [20] Tyossani
tulee vastaan myos melko kuluneita renkaita, vaikka autolla ei olisi viela ajettu
paljon, mihin tietysti vaikuttaa merkittavasti myos kayttajan ajotapa ja autossa
kaytetyt rengaspaineet. Tulevaisuudessa on mielenkiintoista nahda, mita uusia
teknologisia keksintoja lopulta tuodaan markkinoille. Renkaat liittyvat olennai-
sesti turvallisuuteen, joten kehitys ideasta prototyypiksi ja lopulta valmiiksi tuot-

teeksi vaatii paljon aikaa.
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