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1

JOHDANTO

Yhteistyokumppanillani on sisustusalan yritys ja avasimme yhdessd vuonna
2006 sisustusliitkkeen Turun keskustaan. Toimin tdssd liikkeessd kaksi
vuotta pddosin myynti ja saneerausalan tehtivissd yhteistydkumppanin hoi-
taessa sisddnosto- ja suunnittelupuolta. Vuonna 2008 perustin Puuparaati-
nimisen toiminimiyrityksen ja aloitin yrittdjdurani. Rakensin tydtilat omis-
tamaani varastoon ja ostin monipuoliset puunkdsittelytyokalut. Valmis-
timme uusissa tiloissa sisustussuunnittelijan suunnitteleman sohvamalliston
runkoja ja muita verhoiltuja mittatilaushuonekaluja. Puuparaatin toiminta
laajeni kattamaan myos talotekniikan tuotteita kylmé- ja sdhkoalan koulu-
tukseni kautta.

Vuonna 2011 sisustusliikkeemme toiminta keskittyi voimakkaammin suun-
nittelu- ja maahantuontipuolelle ja lisdsi minun vastuualueena olevien sa-
neerauskohteiden madrdd. Samaan aikaan edustuksessani olevien kylma-
laitteiden suosio oli huipussaan. Yritykseni painopiste siirtyi tydsalityOs-
kentelystd rakennus- ja kylmédalan urakointiin. Myyntipuolen yhteistyo-
kumppanini myi minulle alihankintakohteita julkisivu- ja ikkunapuolelta ja
vuonna 2013 julkisivu-urakointi oli noussut paddtoimekseni. Saneeraus- ja
talotekniikkapuolen toille riitti myds kysyntdé, joten vuonna 2014 palkkasin
ensimmadisen tyontekijini ja muutin yritykseni nimen ASRA 1i.:ksi. Nimi tu-
lee sanoista asennus, saneeraus ja rakentaminen. Loppupééte i. kuvaa ra-
kennusalan insindorinopintojani. Uusi nimi kuvaa paremmin toimialaani ra-
kennus- ja suunnittelupuolella, seké toimii tehokkaammin markkinointitar-
koituksissa.

Vuonna 2017 yritykseni toiminta oli laajentunut kattamaan useiden eri ra-
kennustuotteiden myyntid ja asennusta. Yrityksesséni oli toissd minun li-
saksi kaksi omaa tyontekijdd, sekd vuokratydvoimaa. Urakkakohteita alkoi
tulla yhd enemman rivi- ja kerrostalopuolelta, joten pditin muuttaa ASRA
i:n yritysmuodon osakeyhtioksi. Pddtokseen vaikutti yrityksen kasvava lii-
kevaihto, tyonantajavastuun ja taloudenhallinnan selkeyttiminen ja tavoit-
teet kerryttdd yrityksen pddomaa, sekd helpottaa uusien yhtickumppaneiden
mukaantuloa tulevaisuudessa. Rakennusalalla toimiessa osakeyhtié on
myOs mielestdni toiminimed uskottavampi yritysmuoto niin alihankin-
taurakoinnissa, kuin yksityisasiakkaidenkin parissa.

Yritystoiminnan kasvun ja monipuolistumisen my6ta on tullut valttdmatto-
maéksi laatia jdsennelty suunnitelma yrityksen toiminnan pohjaksi tulevai-
suudessa. On myos tarpeellista selkeyttdd yrityksen tuotevalikoimaa ja pal-
veluja. Yritykseni heikkouksia ja vahvuuksia miettiessidni kdyn ldpi ny-
kyistd markkinatilannetta kilpailukyvyn parantamiseksi. Tédssd tyOssé esit-
telen myds padtokseni ASRA i. Oy:n markkinoinnin ja mainonnan suhteen,
seka esittelen tyokaluja, jotka nopeuttavat ja helpottavat tarjouslaskentaa.

Tétd tyotd tullaan kayttdméédn jatkossa rahoituslaskelmien pohjana, seké
helpottamaan mahdollisten sijoittajien mukaantuloa. Tdma suunnitelma on
aloitettu 12.01.2017, jolloin ASRA i. Oy:n uusi y-tunnus on tullut voimaan
ja sitd on tarkoitus paivittdd vuosittain vastaamaan kulloisenkin tilanteen
tarpeita. Tavoitteena olisi luoda hyvé pohja kannattavalle liiketoiminnalle,



jolla olisi myos realistisia kasvumahdollisuuksia tulevaisuudessa, seké hel-
pottaa yritystoiminnan suunnittelu kulloisenkin markkinatilanteen mukai-
sesti.

2 LIKETOIMINTASUUNNITELMA

2.1

ASRA i. Oy:n vastuuhenkil6t ja toiminnan esittely

Yrityksen omistajana ja hallituksen puheenjohtajana toimii Hannu Risti-
maki, tuleva rakennustekniikan insind6ri (AMK). Olen toiminut rakennus-
alan yrittdjdnd vuodesta 2008 asti. Rakennustekniikan opintojen lisdksi mi-
nulla on suoritettu talotekniikan opintoja kylmé- ja sdhkdalan puolella. Mi-
nulla on monipuolinen tydkokemus rakennusalalla urakoinnin, tuotevalmis-
tuksen ja myynnin parissa.

Yrityksen varapuheenjohtajana toimii avovaimoni Sanna Lindholm, tuleva
sisustusarkkitehti (AMK). Sanna on toiminut sisustusalan yrittdjdnd vuo-
desta 2000 asti. Hén toimii sisustusalalla opettajan, myyjén ja sisustussuun-
nittelijan roolissa. Tyokokemusta 10ytyy myds tuotesuunnittelusta ja maa-
hantuonnista.

ASRA 1. Oy toimii rakennusalalla tarjoten laajan valikoiman rakennusalan
palveluja ja tuotteita. Edustukseemme kuuluu mm. GENTEK vinyyliver-
hous ja US WOOD- julkisivutuotteet, Virte- metallin kattotuotteet,
ISOVER- ja ekovillaeristeet, LAMMIN ikkunat ja ovet, sekd VISION lasi-
terassit. Tarjoamme asiantuntevan asennuksen kaikille tuotteillemme, seka
védhintddn 5 vuoden asennustakuun. Myymme myds talotekniikka- alan
tuotteita asennettuna, esim. Suomessa valmistettavia aurinkopaneeleja ja
FG- Finlandin ja Onnisen maahantuomia ldmmityslaitteita. Sisustuspuolella
teemme yhteistyota Turussa toimivan, Sanna Lindholmin omistaman sisus-
tusliike Teatterin kanssa.

Suunnittelupuolella tarjoamme kaikenkattavaa rakennussuunnittelua ja si-
sustussuunnittelua, sekd tarvittavaa urakointia néilld aloilla. Asiakas saa
hoidettua tilaamansa projektin avaimet kéteen- periaatteella saman yhteys-
henkilon kautta. Pyrimme kéyttdmééan kohteissamme laadukkaita materiaa-
leja kattavalla ja pitkdlld takuuajalla, sekd osaavia paikallisia asentajia, joi-
den kanssa olemme tehneet yhteistyotd jo useita vuosia. Kaikki yhteistyo-
kumppanimme on luotettavia suomalaisia toimijoita ja tuotevalikoi-
maamme pyrimme valitsemaan paljon Suomessa valmistettuja tuotteita.
Yrityksen tyotilat ja kotipaikka on Mynédmaéelld ja yritykselld on toimisto-
ja varastotilat myos Turussa. Pddasiallisena toiminta- alueena on Varsinais-
Suomi.



2.2  Liikeidea

Pyrimme ylldpitimdin laajaa valikoimaa rakennusalantuotteita. Tarkoitus
on tarjota asiakkaalle mahdollisimman laajaa palvelua saman myyntihenki-
16n kautta. Esimerkiksi julkisivusaneerauksissa tarjoamme pelkén ulkover-
houksen lisdksi my0s lisderistysta ja uusia ovia ja ikkunoita, jos néille ilme-
nee vihénkin tarvetta. Asiakas saa myoOs tarjouksen esim. ilmasta veteen-
lammitysjarjestelmistd julkisivuremontin yhteydessd. Terassi- ja vapaa-
ajanasuntoprojekteissa voimme tarjota mittatilaustyond esim. terassilasi-
tusta. Suunnitteluapua tarvitseva asiakas saa samalla tarjouksen itse ura-
koinnista.

Asiakas asioi saman henkilon kanssa koko projektin keston ajan. Tdma sel-
keyttdd projektin ldpivientid asiakkaan nidkokulmasta ja sitouttaa asiakasta
tehokkaammin myyntihenkil66n. Urakat on tarkoitus tehdd valmiiksi kes-
keytyksetti, jolloin asiakkaalle jai luotettava ja tehokas kuva tyon suoritta-
misesta ja samalla yritys sddstdd rahaa, kun tyokohteita ei tarvitse vaihtaa
kesken kaiken.

Uusia tuotteita hankkiessa panostamme ensisijaisesti laatuun ja sitten vasta
hintaan. Yritys pystyy keskittyméén paremmin uusien asiakkaiden palvele-
miseen, kun reklamaatioiden méaird on pieni. Laadukkailla tuotteilla on
my0s yleensd pidemmét takuuajat ja paikkansa pitdvét toimitusajat. Nama
seikat toimivat myos tehokkaana myynnin edistdjdnd. Onnistuneesti lipi-
mennyt urakka tuottaa myos ilmaisia asiakkaita yritykselle suositusten
kautta. Tyytyvéinen asiakas my0s palaa asiakkaaksi jatkossakin.

2.2.1 Asiakkaat ja markkinatilanne

Tyypillinen asiakkaamme on keski-ikdinen tai vanhempi henkild, joka
omistaa yli kymmenen vuotta vanhan asunnon. Kuitenkin eri tuoteryhmista
on kiinnostunut hieman erityyppiset asiakkaat.

Julkisivusaneerauksia teetetddn padosin 80- luvulla rakennettuihin tai van-
hempiin omakotitaloihin. Yleisin kohde on rintamamiestalo, jossa asiakas
miettii joko vanhan verhouksen kunnostamisen tai kokonaan uuden ver-
houksen asentamisen vililld. Verhouksen uusiminen on helppo perustella
asiakkaalle, koska voimme samalla lisderistdi talon ja sen jélkeen my0s péi-
vittdd lammitysjérjestelman vastaamaan nykypdivén vaatimuksia. Halutes-
saan asiakas voi my0s vaihtaa vanhat ikkunat uusiin ldmpdlasillisiin, alu-
miinipintaisiin ja huoltovapaisiin ikkunoihin. Ty6- ja materiaalikustannuk-
set ovat usein mittavia noinkin kokonaisvaltaisessa remontissa, jolloin asia-
kas osaa arvostaa myontdmidmme pitkid takuuaikoja niin tyolle, kuin tuot-
teillekin. Suomessa on télld hetkelld paljon korjausrakentamisen tarvetta,
jolloin julkisivutuotteiden menekki on kasvusuhdanteista.

Ikkuna- ja ovipuolella myymme sopimussyistd pddsddntdisesti saneeraus-
puolen kohteita, jolloin tyypillinen kohde on yli 30 vuotta vanha omakoti-
talo, jossa on joko rapistuneet puuikkunat tai yksilasiset, huonosti eristivit



ikkunat. Ikkuna- ja ovipuolella tarjoamme nykyéén tuotteita my0s taloyh-
tiokohteisiin (esim. rivitaloihin). Kovasta kilpailusta ja siitd johtuvasta ali-
hinnoittelusta johtuen emme urakoi isompia kerrostalokohteita.

Terassilasitukset ovat yleistyneet voimakkaasti viime vuosina ja niiden
asiakaskunta muodostuu kaiken ikdisisté aikuisista ihmisistd. Omistusasun-
nossa asuvat laajentavat ja lasittavat terasseja padsaantdisesti omistusasun-
toonsa. Vuokralla asuvilla voi olla vapaa-ajan asunto, johon halutaan raken-
taa lasitus. Muutamia vuosia takaperin lasituspuolella myimme pédéosin yk-
sittdisid aukkolasituksia, mutta nykyaan ihmiset rakennuttavat isompia lasi-
huoneita. Moni asiakas valitsee nykyddn omaan puutarhaan toteutetun ison
lasihuoneen vapaa-ajanasunnon oston sijaan.

Pyrimme kasvattamaan myos oheistuotteiden myyntii ja tarjontaa. Olemme
ottaneet valikoimiimme mm. erilaisia jilkiasennettavia iv- venttiilejd, julki-
sivutuotteita vesikouruista talotikkaisiin ja terassilimmittimia.

2.3 Tuotteet ja palvelut

Alla olevista taulukoista 10ytyy oleellisimmat myyntiartikkelimme eritel-
tynd omiin urakointialoihin. Ostamme kaikki tuotteet suoraan tukusta tai
valmistajalta, jolloin pystymme tarjoamaan kyseisti tuotetta mahdollisim-
man edulliseen hintaan. Tarjoamme kaikille myymillemme tuotteille asen-
nuksen. Tarkeimmisti tuotteista 10ytyy lisdtietoa tdmén raportin myohem-
mistd luvuista.

Julkisivu- ja Kkattotuot-

teet
(€ D B0 R BT TG e verhouspaneelit, listat ja aidat
teet

US Wood puutuotteet verhouspaneelit, listat ja lautatuotteet
Virte- Metalli O peltiset kattolevyt, listat ja kotelot

Ikkuna- ja ovituotteet

DO LN O PO B mittatilaus ulko-ovet ja ikkunat

ovet

JELD- WEN ovet sisdovet ja kylmien tilojen puuovet

Lasitusliike Roininen lampdolasielementit ja irtolasit

Vision lasiterassit yksilasiset liukuovet, turvalasielementit ja irtolasit
PROFIN lampdlasiset liukulasielementit

Terassi- ja lasitustuotteet

US Wood komposiitti- ja puukansilaudat, runkomateriaalit, rimat ja
listat

JUMA deck komposiitti terassilaudat
Paalukeskus ruuvipaalut
Vision lasiterassit mittatilauslasitukset ja alumiinirungot




Talotekniikka

FG Finland kylméaineella toimivat ldmmitysjarjestelmat ja vesiva-

raajat

m LVIS- tuotteet ja kalusteet
Vision lasiterassit aurinkopaneelit

2.4 Riskien tunnistaminen ja liiketoiminnan arviointi

Yrityksen toiminnan ja uhkien arviointi on oleellista tulevan kehityksen
kannalta. Riskienhallintaprosessi helpottaa riskien tunnistamista ja arvioin-
tia ja korjaavista toimenpiteistd paattdmistd. Tétd kautta yritys pystyy oh-
jaamaan toimintaansa tuottavampaan suuntaa. Olen valinnut riskien arvi-
oinnin tyokaluiksi SWOT- analyysin, jossa keskitytddn talouden, asiakas-
kunnan, myynnin ja henkildston tutkimiseen.

Liiketoiminnan suunnittelun tyokaluna kdytin Alex Osterwalderin ja Yves
Pigneurin tunnetuksi tekeméé Business Model Canvas, eli BMC- taulukkoa.
Téssd yhteydessid kdyttdméni suomenkielisen version on julkaissut SC5 ni-
misen yrityksen palvelumuotoilijat Creative Commons Nimed-Jaa samoin
3.0 lisenssilla.

2.4.1 ASRA . Oy:n SWOT- nelikenttdanalyysi

TALOUS: Yritykselld on oma kalusto ja
tyotilat, sekd hyva luottoluokitus.

ASIAKAS: Monipuolinen asiakaskunta
kuluttajapuolella ja muutama pienempi
alihankintasopimus.

MYYNTI: Laadukkaat tuotteet luotetta-
vilta toimittajilta. Valmistajat ja maahan-
tuojat osallistuvat voimakkaasti markki-
nointiin.

HENKILOSTO JA OSAAMINEN: Am-
mattitaitoiset asentajat, tehokas myyntior-
ganisaatio ja monipuolinen suunnittelu-
osaaminen urakointipuolella.

TALOUS: Yritykselld on hyvét mahdolli-
suudet laajentaa toimintaa taloyhtididen
puolelle monipuolisen tuotevalikoiman ja
hyvdn myyntiosaamisen ansiosta.
ASIAKAS: Yritys on luotettava yhteis-
tyokumppani alihankintapuolella ja jous-
tava toimija kuluttajille suunnatussa ura-
koinnissa. Padomarahoituksen avulla olisi
mahdollisuus ottaa vastaan isompia ura-
koita.

MYYNTI: Edustamiemme tuotteiden
maahantuojat ovat motivoituneita kehitta-
madn tuotteitaan ja osallistumaan markki-
nointikuluihin, jonka vuoksi pystymme
osallistumaan isommille messuille yh-
dessa.

HENKILOSTO JA OSAAMINEN: Palk-
kaamalla lisdd osaavia asentajia ja kirves-
miehid, yrityksen omistaja voi siirtyé teke-
madn myynti- ja suunnitteluty6td koko-
paivéisesti.

HEIKKOUDET (weaknesses) UHAT (threats)




(yrityksen sisiinen tila/ nykyhetki)
TALOUS: Urakkalaskennassa jda huomi-
oimatta paljon pientarvikekuluja. Tilaajan
laskutus tapahtuu liian hitaasti aiheuttaen
viivistyskuluja tukkukauppiaiden laskui-
hin. Yllattaviin kuluihin varaudutaan huo-
nosti (esim. kaluston rikkoutuminen,
yms.).

ASIAKAS: Asiakassuhteita hoitaa ainoas-
taan yrityksen johtaja, miki aiheuttaa kii-
rettd ja pidentdd tyopaivid kohtuuttomasti.

MYYNTI: Rakennustuotteiden liian pie-
net myyntikatteet ja monesti kiireellisesti
lasketut tarjoukset (myydédén liian hal-
valla).

HENKILOSTO JA OSAAMINEN: Asen-
tajien perehdyttamistd monipuolisiin tyo-
tehtaviin pitdd parantaa. Yrityksen omista-
jan vastuulla lilan monta osa-aluetta
(myynti, rakennustyot ja suunnittelu, sekd
yrityksen kdytdnnon asioiden hoitami-
nen).

(toimintaympaéristo/ tulevaisuus)

TALOUS: Rakennusala todella suhdanne-
herkkdd ja kilpailtua. Isot luottotappiot
maksukyvyttomien asiakkaiden vuoksi.
Pitkét takuuajat (pieni rakennusvirhe vii-
rdssd paikassa voi aiheuttaa vuosienkin
pédsti isot tappiot korjauskulujen vuoksi)

ASTAKAS: Yhteistyokumppaneiden kon-
kurssit aiheuttavat rahallisia tappioita
myos alihankkijoille. Maksukyvyttomat
kuluttajapuolen asiakkaat

MYYNTI: Kilpailijoiden alihinnoitellut
urakat ja puutteelliset urakkasisdllot tar-
jousvaiheessa.

HENKILOSTO JA OSAAMINEN: Am-
mattitaitoisen tydvoiman saatavuus ja kor-
keat palkkakulut. Fyysisesti raskas tyo ul-
kotiloissa sddn armoilla aiheuttaa tyovoi-
man vaihtuvuutta.

2.4.2 Johtopaidtokset SWOT- analyysi pohjalta

Taloudellinen:

Yritykselld on laaja ja suhteellisen hyvdssd kunnossa oleva kalusto, seké
riittdvét varasto- ja toimitilat. Rahoitusta tarvitaan jatkossa mm. isompien
taloprojektien aloittamiseen ja laajempaan markkinointiin. Rahoitusta mie-
titddn ulkopuolisten sijoittajien tai pankkilainan muodossa. Yritystukien ti-
lannetta tdytyy myos selvittdd laajemmin.

Asiakas:

Kuluttajapuolen asiakkaita palvellaan jo hyvin. Isompien asiakkaiden
(esim. taloyhtiot ja isdnndintitoimistot) palvelua pitdd kehittdd. Luottotap-
pioiden minimoimiseksi kdyttoon otetaan jatkossa luottotietojen tarkistus-
palvelu.

Myynti:

Myyntity0 ja asiakaskontaktit hoituvat hyvin ja tuloksellisesti, mutta kes-
kittyvit liikaa yrityksen omistajan harteille. Suuri tuotevalikoima aiheuttaa
my®os liikaa kiirettd omistajalle. Ratkaisu voisi olla heikosti myyvien tuot-
teiden poistaminen valikoimista ja myyntihenkilon palkkaaminen provisio-
palkalla.

Henkildsto ja osaaminen:



Tadmaén hetkisen asennusryhmén ammattitaito ei ole riittdvin monipuolista
isompiin rakennusprojekteihin. Ratkaisu olisi palkata ammattitaitoinen kir-
vesmies vetdmadn talonrakennuspuolta ja nykyiset asentajat voisivat kes-
kittyd tdysin julkisivu- ja ikkuna-asennuksiin. Samalla yrityksen omistaja
voisi vetdytyd tyOmaatehtdvistd ja tehostaa suunnittelu- ja myyntipuolta.
Isompia projekteja voisi jatkossa my0s tarjota alihankkijoille.

2.4.3 ASRAi. Oy:n Business Model Canvas

Business model canvas on sovellettu liitteend olevan suomenkielisen ver-
sion pohjalta. Tilan puutteen vuoksi esittelen tissa luvussa tekstikentit eril-
lisind yhdekséna taulukkona, joihin olen kirjannut ranskalaisin viivoin pda-
kohdat.

Tuotteet ja palvelut, seki niiden hyviit ja huonot puolet

Vinyylistd valmistetut julkisivutuotteet

- kallis materiaali puuhun verrattuna

- tuntematon tuote kuluttajille

+ asennus helppoa ja edullista

+ 40 vuoden takuuaika materiaaleille

Lammin ikkunat ja ovet

-hinnaltaan tuonti-ikkunoita kalliimpi

+ kotimainen tuote

+ valmistetaan asiakkaan mittojen mukaan

Vision lasiterassit

+ valmistetaan mittojen mukaan

+ kotimainen tuote

+ hinnaltaan useimpia kilpailijoita edullisempi

+ kilpailijoita kattavampi tuotetakuu
Talotekniikkatuotteet

-asennus ulkoistettu LVIS- tuotteissa

+laaja tuotevalikoima hyvélla hinta- laatusuhteella
+kylmétuotteissa laaja takuu ja oma-asennus
Rakentaminen ja suunnittelu

-ty6lés ja aikaa vieva tarjouslaskenta
-maanrakennustyot ulkoistettu usealle eri toimijalle
-pulaa ammattitaitoisista kirvesmiehistéd

+ suunnittelutilauksissa hyva kate

+ suunnittelupuolen tyot selkeitd ja helppoja organisoida
+ suunnittelupuolella kysyntdd isommistakin kohteista, eli hyva tydtilanne

\ Asiakassuhteet




Asiakkaat 16ytyvit yleensd rakennusalan messuilta tai vanhojen asiakkaiden suositus-
ten perusteella. Messukéynteja kertyy védhintddn 4 kpl. vuodessa. Messut ovat tehok-
kaita, mutta aikaa vievid, kalliita ja tuottavat paljon turhia tarjouskéynteji. Markkinoin-
tia on kokeiltu mm. paikallislehtien ja suorajakelun kautta, mutta ndméa keinot ovat
osoittautuneet kannattamattomiksi. Jatkossa keskitytddn messujen ohella mainontaan
sosiaalisen median ja internetin vilitykselld, seké yrityksen kotisivuja parantamalla ja
nettikaupan perustamisella. Tyytyvidinen asiakas on parasta mainosta ja ndiden koh-
dalla jalkimarkkinointiin tiytyy panostaa enemmaén.

Asiakassegmentti

-Tyypillinen asiakas on keski-ikdinen tai vanhempi oman tai vapaa-ajan asunnon omis-
taja

-Isot rakennusalan yritykset, jotka tarjoavat alihankintaa tai ostavat edustamiamme
tuotteita

-Taloyhtiot

-Isdnnointiliikkeet

-Asiakas 10ytyy yrityksemme messuilta ja lehtimainonnan ja vanhojen asiakkaiden
suosittelun kautta

-Asiakas ostaa tuotteet suoraan meidan myyjalté tai yhteistyokumppaneidemme kautta
-Yrityksen omat asentajat asentavat myydyn tuotteen

-Pyrimme myymaéén tuotteen suoraan loppukuluttajalle ilman vilikésid. Talloin tuot-
teen hinta pysyy kohtuullisena ja myyntikate jaa kokonaisuudessaan itsellemme

Kumppanit

-Teemme tiivistd yhteistyotd tuotteiden valmistajien ja maahantuojien kanssa. Heidin
kauttaan tulee asiakaskontakteja ja he osallistuvat markkinointikuluihin. Vision lasite-
rassi, Lammin ikkunat ja vinyyliverhous.fi ovat tdrkeimmat ja aktiivisimmat yhteistyo-
kumppanit. Néistd tiivilmmin ja tuottavimmin yhteistyotd tehddin Vision lasiterassien
kanssa

-Yhteistyokumppaneita on tarkoitus hakea lisdd rakennusalanyrittdjien puolelta. 1K-
Tuote on tilld hetkelld tirkein kumppanimme rakennusalan yrittdjien parissa. Heiddn
kauttaan tulee paljon alihankintatoita

Ydintoiminnot




-Rakennusalan messut

-Mainontaan sosiaalisessa mediassa tiytyy panostaa
-Yrityksen myymalitiloja voisi laajentaa

-Pientalopuolen urakkalaskentaa tiytyy kehittda ja tehostaa
-Jalkimarkkinoinnin tehostaminen

-Ammattitaitoinen henkilokunta

Tarvittavat resurssit

-Lisdd osa-aikaista tydvoimaa pientalopuolen urakointiin
-Rahoitusta tulevan omakotitaloprojektin materiaalihankintoihin
-Oma suunnitteluohjelmisto ja Archicad

-Provisiopalkkainen myyja

-Isdnnointiliikkeet

-Palkkakulut n. 5000 €/kk

-Kaluston huolto- ja hankintakulut n. 200€/kk
-Myyntitilan vuokrakulut n. 120€/kk
-Kirjanpitokulut n. 150€/kk

-Toimistokulut n. 50€/kk

-Markkinointikulut n. 200€/kk

-Autojen kayttokulut n. 600€/kk

Tulovirrat

Yrityksen tulot jakautuvat télld hetkelld pidosin neljén eri tuoteryhmén kesken, joista:
-julkisivutuotteet kattavat n. 40%

-rakennus- ja saneerausurakointi kattaa n. 25%

-ikkuna- ja ovipuoli kattaa n. 10%

-lasitus- ja terassipuoli kattaa n. 25%

2.4.4 Pohdintoja Business Model Canvasin pohjalta

Tuotteiden ja palvelujen ldpikdyminen tilld menetelmalld oli mielenkiintoi-
nen tyovaihe. Vuonna 2017 toiminimiyrittdjané toimiessani terassi- ja lasi-
tuspuoli oli koko kesdn tuottoisin myyntiartikkeli. Lasitustuotteista ei rek-
lamoitu kertaakaan koko vuoden aikana ja niiden myymistd helpottaa kil-
pailijoitamme parempi hinta- ja laatusuhde. Lasitustuotteet ovat myds alu-
miinin raaka-aineita lukuun ottamatta tdysin kotimaisia, joka nostaa tuot-
teen arvoa kuluttajien parissa. Lasituspuolen tarjouslaskenta on helppoa ja
nopeaa. Ainoana haittapuolena oli suuri méara turhia tarjouskéyntejé asiak-
kaiden kohteissa: tuote on hyvin tunnettu ja haluttu, mutta tuotteiden korkea
hinta esti useammat kaupat. Terassilasien menekkié olisi helppo kasvattaa
nykyisestd, jos ehtisin tekemdin enemmén myyntityota.




Ikkunapuolella myyntitavoitteet olivat korkeammalla, mutta kaupantekoa
haittasi kova kilpailu kuluttajapuolella. Isommat toimijat hinnoittelivat
tuotteensa vuonna 2017 todella edullisiksi. Kauppoja syntyi vain paina-
malla tuotehinnat todella alhaisiksi ja usein tarjosimme ikkunoita muuta-
man prosentin myyntikatteella. Asennusurakoiden hinnoista ei tarvinnut
kuitenkaan tinkid.

Vinyylituotteiden kauppaa on haitannut viime vuosina kuluttajien kiinnos-
tuksen siirtyminen takaisin puuverhouksiin. Vinyylituotteet ovat myds puu-
paneeleja kalliimpia. Toisaalta kestdvé ja huoltovapaa vinyyliverhous on
alkanut kiinnostaa yhd enemmain taloyhtioitd. Olenkin miettinyt maahan-
tuojan kanssa markkinoinnin painopisteen siirtdmistd isdnnointiliikkeiden
suuntaan. Taloyhtidille urakointi on paljon kankeampaa, kuin yksityisasi-
akkaiden kanssa toimiminen, mutta urakat ovat yleensd suurempia ja mak-
sukykya 16ytyy enemmin. Taloyhtidiltd on myds helpompaa laskuttaa ma-
teriaaleja etukdteen, kun taas yksityispuolella asiakkaat haluavat maksaa
tuotteet vasta asennuksen jédlkeen.

2.5 Kasvu- ja investointisuunnitelmakoordinaatisto

Arvioin yritykseni tarjontaa vield alla olevan, vuosien varrella hyvéksi tyo-
kaluksi havaitsemani yksinkertaisen diagrammin kautta. Koordinaatiston
tarkoitus on selkeyttdd eri tuotteiden kannattavuutta. Y- akseli kuvaa toi-
menpiteen arvioituja kustannuksia ja investointien maardd. Mitd ylempana
asia on koordinaatistossa, sitd kalliimpaa sen ylldpitiminen on vuositasolla.
X- akseli kuvaa toimenpiteen toteuttamiseen tarvittavia resursseja, kuten ai-
kaa ja osaamista. Oikeassa reunassa olevat asiat vaativat paljon aikaa ja tie-
totaidon kehittdmistd. Vasemmassa reunassa olevat asiat ovat taas helppoja
toteuttaa nykyisillékin resursseilla. Koordinaatistossa olevien pallojen koko
kuvaa toimenpiteen arvioitua tuottoa. Mitd isompi pallo on, sen suurempi
tuotto toimenpiteelld on.

Y-ja X- akselit ovat jaettu neljddn osaan. Origo kuvaa yrityksen tdmén het-
kisié resursseja ja varoja.

Yrityksen kannattaa panostaa vasempaan alakulmaan sijoittuviin tuoteryh-
miin, joita kuvaavat isot pallot, koska niihin tarvittavat resurssit ja inves-
toinnit ovat pienid ja tuotto suurta. Oikeassa yldkulmassa olevat tuotteet ja
palvelut ovat vastaavasti hankalia toteuttaa ja kalliita yll&pité4.
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2.5.1 Johtopédtoksid tuotearvotaulukon pohjalta

Ikkunat ja ovi- tuotteet, sekd muut lasitustuotteet ovat pienelld katteella
myytdvid tuoteryhmid. Molemmat tuotteet asettuvat myos kustannusten
puolesta korkealle taulukossa. Kustannuksiin tissd tapauksessa vaikuttavat
mm. kalliit markkinointikulut, sekd tyontekijakulut vdhintddn kahdesta
asentajasta. Kyseiset tuotteet eivit vie liikaa yrityksen resursseja, koska ne
kuuluvat jo nyt yrityksen perusvalikoimaan. Ndiden tuotteiden selkein heik-
kous on pieni tuotto korkeisiin kuluihin ndhden.

Taulukossa parhaiten sijoittuvat tuotteet ovat terassilasitukset, rakenne-
suunnittelu ja talotekniikan puolelta ilmaldimpdpumput. Ndiden tuotteiden
kateprosentti on suuri, ne vaativat vihédn investointeja ja ovat helposti to-
teutettavissa nykyisilld resursseilla. Ndma kyseiset tuotteet on tarkoitus jat-
kossakin pitdd yrityksen valikoimassa. Suunnittelupuolen myyntid on myos
tarkoitus kasvattaa tuntuvasti jatkossa.

Yrityksen pitkdaikaisista perustuotteista uudisrakentaminen ja sisdremontit
asettuvat korkealle niin kustannusten, kuin niiden viemien resurssienkin
suhteen. Kyseiset toimialat ovat tuoton puolesta hyvid, mutta kayttivit
koko yrityksen kapasiteetin urakoiden keston ajan. Tdméa paitelmé vahvis-
taa aikaisempia suunnitelmia ammattitaitoisten kirvesmiesten palkkaa-
miseksi.

Julkisivusaneeraukset ovat kuuluneet Asra i. :n tuotteisiin jo vuosia. Yrityk-
selld on kattava telinekalusto ja hyvit varastotilat, sekd osaava henkilokunta
julkisivutoihin. Saneerauskohteet ovat kalliita toteuttaa niiden vaatiman
tydvoiman puolesta, mutta onnistuessaan tuovat hyvédn katteen tyolle.
Viime vuosina kiristynyt kilpailu vinyylituotteissa on kuitenkin tiputtanut
myynnistd saatavaa katetta ja nostanut kustannuksia lisdéntyneiden markki-
nointikustannusten vuoksi. Vinyylipohjaiset tuotteet on kuitenkin tarkoitus
sdilyttdd valikoimissa jatkossakin, mutta tdlla saralla yrityksen kannattaa
miettid my0Os korvaavien tuotteiden lisddmistd tarjonnassa. Néistd tarjo-
amiemme valmiiksi pintamaalattujen puupaneelien kysyntd on kasvanut
tdnd vuonna jonkin verran.

2.6  Kirjanpito ja talouden hallinta

Toimistohenkilo laskee palkat, hoitaa laskutuksen, maksaa laskut ja tekee
kuukausittaiset koonnit tuloista ja menoista ja toimittaa ndmé kirjanpita-
jélle. Kirjanpitopalvelut on ulkoistettu rakennusalan tuntevaan tilitoimis-
toon. Vuonna 2017 otimme kayttdon Procountor- nimisen sovelluksen, joka
on viahentdnyt huomattavasti paperiliikennetta ja kuittien lapikdymista. Pu-
helimeen asennettavalla sovelluksella kuvataan kuitti ostohetken jdlkeen ja
tallennetaan pilvipalveluun, tdimén jilkeen paperikuitin voi heittdd roskiin.
Kirjanpitéjé tarkastaa joka kuukauden kuitit omalla koneellaan. Kyseinen
ohjelma on vihentédnyt myos kirjanpitokuluja ja pitdéd kuittikopiot hyvéssa
tallessa. Palkanlaskenta on tarkoitus siirtdd viimeistdan ensi vuonna tilitoi-
miston vastuulle.
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2.7  Yrityksen kalusto, toimitilat ja tulevat hankinnat

Yritys omistaa n. 90m?2 ldamminti tydtilaa ja 50 m2 kylmia varastotilaa. Li-
séksi Turun Raunistulan kaupunginosasta on vuokrattuna 20 m2 toimistoti-
lat ja 15 m2 ldmminvarasto. Alla on luettelo yrityksen omistamasta kalus-
tosta.

Tyokalut:

— 4 asentajan tdydelliset akku-, sdhko- ja késityokalusetit
— vaaitus- ja lasermittalaitteet

— betonimylly ja betonointityokalut 2 asentajalle
— 3 kpl. impulssi runkonaulainta

— 3 kpl. paineilmakompressoria

— paineilmatyokalut ja naulaimet 3 asentajalle

— tarkkuuspOytédsaha ja purunpoistoimuri

— oiko- ja tasohdyla

— vannesaha

— puusepdn sdhko- ja kasityokalut

— 2 kpl. rakennuspOytdsahaa

— 3 kpl. liukujiirisirkkelid sahapdytineen

— 1 asentajan tiydellinen kylméalan tydkalusetti

Naéiden liséksi useita erilaisia kisi- ja sdhkdtyokaluja, puikkohitsaus-
laitteisto, rakennusimureita, kiintoavainsarjoja, liimapuristimia ja pu-
ristinpOytid, imukuppeja ja tuotekohtaisia erikoistydkaluja.

Telinekalusto:

— alumiinitelinesarja kahden rintamamiestalon yhtdaikaiseen urakointiin
— 3 kpl. pienempéa, kiinteilld pyorilla varustettua alumiinitelinetta

— alumiinitikkaat ja tydskentelytasot 3 asentajalle

Kuljetuskalusto:

kevytkuorma-auto

pakettiauto

perdkérry suurella kantavuudella
— jarruton perdkérry

Suunniteltuihin hankintoihin kuuluu pieni saksilavanosturi, autolla vedet-
tavd tydomaakoppi, kaasu- hitsauslaitteisto ja maapora.

2.8 ASRA i. Oy:n 3- vuotissuunnitelma

ASRA 1 Oy:n toimintaa varten laadittiin 3- vuotissuunnitelma vuoden 2017
alussa. Ensimméinen vuosi meni suurin piirtein suunnitelman mukaan ja
vuodelle 2019 asetettuihin tavoitteisiin kuuluu mm. rakennusinsindorin
opintojeni loppuunsaattaminen, lasituspuolen laajentaminen julkiselle puo-
lelle ja nykyisten kotisivujen parantaminen ja mainosmateriaalien péivitys.
2018 vuoden toteutuneita tavoitteita ovat Lammin ikkunoiden ja ovien
edustus, sekd vinyyliverhous.fi- tuotteiden edustus. Markkinointipuolen ta-
voitteena on kiyda vahintddn neljdt rakennusalan messut vuosittain ja timéa
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tavoite toteutui viime vuonna. Tédnd vuonna kdytyjd messuja on takana 2
kpl., seké loppuvuodelle alustavasti varattuna 2 kpl.

Vuoden 2019 tavoitteisiin kuuluu edellisessd luvussa mainitut laitehankin-
nat, oman omakotimallin markkinointimateriaalin valmistuminen ja toimin-
nan laajentaminen julkiselle puolella.

3 ASRA T OY:N TULOS-, TASE- JA RAHOITUSLASKELMA
VUOSILLE 2019-2022

Asra i1 Oy: n toiminta koostuu télld hetkelld julkisivu- ja sisdiremonteista,
ikkuna-, ovi-, talotekniikka- ja lasitustuotteiden myynnistd ja niiden asen-
nuksesta, uudisrakentamisesta ja rakennesuunnittelusta.

Tulevaisuudessa tuotevalikoima kasvaa Asra i Oy:n omalla valmistalomal-
lilla. Torp- talomallisto esitellddn ensi vuoden aikana kuluttajille ja ensim-
mdisen talon rakentaminen on suunniteltu vuodelle 2021.

Seuraavalla sivulla oleva tulos-, tase- ja rahoituslaskelman yhteenvedossa
on huomioitu litkevaihdon ja tuloksen muutokset mm. talomalliston lansee-
rauksen ensimmaisind vuosina. Siitd ilmenee myds henkildsto- ja materiaa-
likulujen kasvusta johtuvat muutokset.

Muihin kiinteisiin kuluihin on huomioitu tyokalu- ja konehankinnat. Toi-
mistotilojen vuokrakulut pysyvét samoina joka vuosi. Varastotilat ja tyo-
huone on jo yrityksen omistuksessa olevia tiloja, eiké néitd ole laskettu ta-
hén yhteenvetoon mukaan.
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ASRA i. Oy

TULOS-, TASE- ja RAHOITUSLASKELMAYHTEENVETO

4.5.2019 s1
[TULOSLASKELMA 2019 | 2020 2021 2022
Liikevaihto 132 000 180 000 320 000 520 000
+ Liiketoiminnan muut tuotot 0 0 0 0
aine- ja tarvikekaylté % 30,0 % 30,0 % 50,0 % 60,0 %
- Aine- ja tarvikekaytto 39 600 54 000 160 000 312 000
- Ulkopuoliset palvelut 34 000 40 000 40 000 50 000
- Muuttuvat henkilostokulut 0 0 26 000 52 000
- Muut muuttuvat kulut 11 000 13 000 11 000 11 000
Myyntikate 47 400 73 000 83 000 95 000
Myyntikate-% 359% 40,6 % 259 % 18,3 %
- Kiintedt henkildstokulut 30 000 30 000 30 000 30 000
- Vuokrat 3 500 3 500 3500 3 500
- Muut kiinteat kulut 1 700 3 400 5 100 5 100
Kéyttokate 12 200 36 100 44 400 56 400
Kayttokate-% 92% 20,1 % 139 % 10,8 %
keskimaar. poisto-% 50% 250% 250 % 250 %
- Poistot 140 1165 1374 1030]
Liiketulos 12 060 34 935 43 026 55 370
Lilketulos-% 9.1% 19.4 % 13.4 % 10,6 %
Korko-% 30% 30% 3,0% 4,0%
- Korot ja muut rahoituskulut 1 400 0 0
+ Satunnaiset tuotot ja kulut 0 0 0 0
vero-% 250% 250% 250% 20,0 %
- Valittomat verot 2 665 8734 10 757 11074,
Tilikauden voitto 7 995 26 201 32270 44 296
TASE Alkutase 2019 2020 2021 2022
Pysyvat vastaavat yhteensa o] 2 660 3495 4121 3091
Vaihto-omaisuus 0 4800 5000 5000 0
Myyntisaamiset 0 0 0 0 0
Muut saamiset 0 0 0 0 0
Rahat ja pankkisaamiset 2 500 3035 28 201 59 845 110 171
Vastaavaa yhteensi 2500 10 495 36 696 68 966 113 262
Oma padoma 2 500 10 495 36 696 68 966 113 262
Pitkaaikainen vieras paaoma 0 0] 0] 0 0
Lyhytaikaiset pankkilainat o] 0 0 0 0
Ostovelat 0 0 0 0 0
Muu lyhytaik. vieras pddoma y] 0 0 0 0
Vastattavaa yhteensi 2 500 10 495 36 696 68 966 113 262
[RAHOITUSLASKELMA 2019 2020 2021 2022
Tulos+poistot 8135 27 366 33643 45 326
lainojen nostot 0 0 0 0
|Rahan lahteet yhteensa 8135 27 366 33643 45 326
Investoinnit 2800 2000 2000 0
Lyhennykset 0] 0] 0 0
Yksityisnostot, osingot 0 0 0 0
Kayttopaaoma 0 4 800 5000 5000 0
Kayttopddoman lisays 4 800 200 0 -5 000
Muun lyhytaik. vpo:n lisdys o] a 0 0
IRahan kéytts yhtt d 7 600 2 200 2000 =5 000
|Rahoitusylijaamé 535| 25 166] 31643 50 326
[Kumulatiivinen ylijaima 2 500 3 035] 28 201| 59 845 110 171
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Yl1la olevassa yhteenvedossa on hahmoteltu yritykseni liikevaihdon ja tu-
loksen kehittymistd seuraavien neljan vuoden aikana. Kiinteind henkildsto-
kuluina on oma palkkani, jota nostan 30 000 € jokaisena vuotena.

Vuoden 2019 ja 2020 ulkopuoliset palvelut sisdltdvit alihankintana vuok-
rattua tydvoimaa ja ostettuja kirjanpitopalveluja. Liikevaihto koostuu nidini
vuosina mm. julkisivu-urakoista, ikkuna- ja oviasennuksista, seké lasitusten
myynnistd.

Vuoden 2021 ja 2022 litkevaihdon nousu perustuu kahden talon myyntiin.
Naiden liséksi liikevaihtoa nostaa ikkuna- ja ovituotteiden, seké lasitusten



myynti. Ndind vuosina palkkaan lisdd tyGvoimaa ja lisddn alihankintaa, jotta
taloprojektit pystytdédn toteuttamaan tehokkaassa aikataulussa. Lisddntynyt
tydvoima nostaa muuttuvia henkildstokuluja.

2021 ja 2022 vuosina kohonneet materiaalikustannukset johtuvat talonra-
kennusmateriaaleista ja lisddntyneen lasitusmyynnin myo6té tulevista mate-
riaalikustannuksista. Talomallit on tarkoitus myyda pakettiratkaisuina, jol-
loin maanrakennusurakoitsijat ja LVI- alan urakoitsijat laskuttavat asiakasta
itse.

Alla oleva grafiikka kuvaa yritykseni liikevaihdon ja kannattavuuden kehi-
tystd tulevina neljani vuotena.
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4 MARKKINOINTIJA MAINONTA

Yritykselld on tarve kehittdd markkinointitapoja koko ajan ja panostaa mai-
nontaan enemmain tulevaisuudessa. Talld hetkelld iso osa asiakkaista koos-
tuu palaavista vanhoista asiakkaista tai heiddn suositusten perusteella tul-
leista uusista asiakkaista. Yrityksen tarjoama laaja tuotevalikoima edesaut-
taa myyntid ja monelle julkisivuasiakkaalle on jatkossa myos helppo myyda
esim. ikkunoita ja ovia. ”Puskaradio” on edullista markkinointia, mutta ko-
vasti kilpaillulla rakennusalalla tarvitaan myds muita tapoja.

Rakennusalan messut ja muut yleismessut ovat vuosien varrella osoittautu-
neet tehokkaimmiksi markkinointi tapahtumiksi. Messuilla tavoitetaan paa-
osin yksityispuolen asiakkaita ja tavataan yhteistydkumppaneita. Paatapah-
tuma on vuosittain jirjestettivd Rakenna- ja sisustamessut, joka kokoaa
Turkuun laajan valikoiman Varsinais-Suomessa urakoivia yrityksid. Myos
kevailla jarjestettidvit piha- ja puutarhamessut ovat tirkeitd tapahtumia la-
situs- ja terassipuolella.

Sosiaalisessa mediassa mainostaminen keskittyy instagramiin ja faceboo-
kiin. Instagramin suurin hydty on toimia julkisena kuvapankkina yrityksen
tehdyisti toistd ja tuotteista. Instagram tavoittaa paljon potentiaalisia nuoria
asiakkaita, jotka eivit tilaa paikallislehtid tai kdy alan messuilla. Instagra-
mista asiakkaat 10ytdvit reaaliaikaisia péivityksid yrityksen tyonalla ole-
vista kohteista. Facebook mahdollistaa monipuolisempaa markkinointia
mm. tekstintuottamisen muodossa. Kohdennettu, maksullinen mainostami-
nen toimii my0s hyvin Facebookissa. Facebook onkin varteenotettava ja
edullinen kanava tehokkaasti kohdennetulle paikalliselle mainonnalle. So-
siaalisessa mediassa yrityksen kotisivut ovat tirkedssd asemassa. Niiden ra-
kentamiseen tdytyy panostaa paljon ldhitulevaisuudessa. Télla hetkelld yri-
tyksen kotisivut ovat liian suppeat ja pdivittaméttd ajan tasalle.

Yritykselld on hallussaan vuosien varrella hankittu suuri asiakaskontaktien
madrd, joita tdytyy jatkossa hyodyntdd esim. sdhkopostitse tapahtuvassa
suoramarkkinoinnissa.

Sanomalehtimainonnan sijaan yritys tulee jatkossa keskittyméén googlen ja
muiden hakupalvelimien kautta tapahtuvaan markkinointiin. Kotisivujen
hakukoneoptimointi on pitkdlld aikavililld toimivaa. Kyseinen palvelu on
kallista teettdd ja tuottaa tuloksia hitaasti, mutta on todella tehokas tapa li-
satd yrityksen nikyvyyttd googlessa. Yritys tulee myos kokeilemaan koh-
dennettua mainontaa suoraan erindisten uutissivustojen kautta. Eniten kiin-
nostusta on iltapéivilehtien kotisivujen kautta tapahtuvaan kohdennettuun
mainostamiseen.

Néiden lisdksi yritys pyrkii ndkymdidn katukuvassa mm. autoteippausten,
julisteiden, banderollien ja rakennustelineisiin kiinnitettdvien mainoslaka-
noiden avulla. Mainosmateriaalin suorajakelua tihedsti asutuille omakotita-
loalueilla tullaan myos tehostamaan. Harkinnassa on myds verkkokaupan
perustaminen yrityksen kotisivujen yhteyteen. Sielld yritys voisi myyda
pientarvikkeita ja esim. talotekniikkatuotteita. Asiakas voisi tilata verkko-
kaupan kautta my6s huoltotoimenpiteitd talotekniikan tuotteille.

17



5 JULKISIVUTUOTTEET

Valikoimiin kuuluu Rakennushelaston edustama kanadalainen Gentek- vi-
nyyliverhous ja alumiinikomposiittilevyt, sekd Us Wood Oy:n puupaneeli-
tuotteet. Katto- ja peltituotteet ovat Turkulaisen Virte-Metalli Oy:n valmis-
tamia tai edustamia.

5.1 Laskentaohjelma katto- ja julkisivutuotteille

Urakkalaskennassa kéytetddn excel- pohjaista laskentaohjelmaa, jonka pe-
rusteella asiakas saa yksityiskohtaisen erittelyn julkisivu- ja kattotuotteista,
niiden asennuksesta ja toimituskuluista. Myyjan tekema tarjouspohja toimii
asiakkaalle tilausvahvistuksena ja asentajille urakkasisdltond. Ohjelmaa
pdivitetddn rakennustuotteiden ja asennuksen osa-alueiden hintojen muut-
tuessa.

6 IKKUNA-JA OVITUOTTEET

Myymme ja asennamme kotimaisia Lammin ikkuna- ja ovituotteita. Suurin
osa tuotteista tilataan mittatilaustyond ja olemme péaityneet Lammin tuot-
teisiin niiden laadun, toimitusvarmuuden ja innovatiivisen tuotekehittelyn
vuoksi. ASRA i. Oy on asentanut Lammin tuotteita jo kahdeksan vuoden
ajan. Myyntiedustus alkoi vuonna 2016.

6.1 Laskentaohjelma ikkunoille ja oville

Lammin tuotteet lasketaan ja tilataan internetselaimen kautta toimivalla las-
kentaohjelmalla. Kyseiseen ohjelmaan maédritellddn tuotteet kaikkine yksi-
tyiskohtineen ja mittoineen. Myyjén syotettyd asiakkaan ja tuotteiden tiedot
ne tallentuvat jdrjestelmién, josta ne voidaan hyvin nopeasti muuttaa tar-
jouksesta tilausvahvistukseksi ja siirtdd viimeiseen vaiheeseen, eli tuotan-
toon. Liitteissd esimerkki Torp -talomallin tulostetusta tilausvahvistuksesta,
josta on hinnat peitetty.

7 LASITUSTUOTTEET

Lasituspuolella olemme tehneet jo pitkdédn yhteistyotd Paraisilla sijaitsevan
Vision- lasiterassien kanssa. Myymme ja asennamme heidén tilaustyond
valmistamia alumiinirunkoisia lasitustuotteita. Tarkein myyntiartikkeli on
terassilasitukset. Suunnittelemme ja rakennamme asiakkaalle yksilollisid
lasitusratkaisuja niin sisd- kuin ulkotiloihinkin. Valikoimiimme kuuluu Vi-
sion- lasiterassin valmistamat kylméntilan liukulasitukset ja alumiinirun-
koiset tuotteet, Schuco:n valmistamat lampimén tilan lasitukset, sekd Profin
Oy:n passiivitilan liukulasitukset.
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7.1

Laskentaohjelma Vision- terassilasituksille

Vision terassilasituksen tuotteet lasketaan excel-pohjaisella laskentaohjel-
malla, jonka perusteella asiakas saa tarjouksen tuotteista ja asennuksen
osuudesta. Samalla tarjouspohjalla asiakas voi myos hakea rahoitusta osta-
mille palveluilleen. Alla esimerkki Torp -talomalliin tulevasta lasituksesta
peitetyin hinnoin.

8 ASRATOY:N TUOTETARJONTA 2019-2020

Taloteknisten tuotteiden tarjonta pysyy pienenéd ennen 2020 myyntiin tule-
vaa Torp -talomallia. Kylmailaitteita, 1&hinnd ilmaldmpdpumppuja,
myymme ainoastaan kyselyjen perusteella kevdin ja syksyn sesonkiaikoina.
Jatkossa taloteknisissé tuotteissa tulee korostumaan entistd enemmin aurin-
koenergiaa hyddyntivien ratkaisujen myyminen.

Lammin ikkuna- ja ovituotteet pysyvit valikoimissa tulevaisuudessakin ja
nididen tuotteiden markkinointia tehdddn mm. alan messuilla entiseen ta-
paan.

Julkisivutuotteisiin lisdtdédn erilaisia vesikatemateriaaleja ja vinyylituotteet
on tarkoitus pitdd valikoimissa myos jatkossa.

Lasitustuotteiden myyntiin panostetaan enemmaén kevit- ja kesdsesonkina.
Talla hetkelld lasitustuotteet laskutetaan tehtaan kautta, joka maksaa provi-
sion myynnistd ja asennuksen yritykselleni. Jatkossa ostan tuotteet tehtaalta
ja laskutan ne kokonaisuudessaan asiakkaalta. Néin toimiessani pystyn tar-
joamaan parempaa rahoitusta asiakkaille ja voin sopia asennuksista ja tuot-
teiden toimituksesta joustavammin.

9 ASRAIL OY:N SUUNNITTELEMA PIENTALOMALLI

Osana tdtd lopputyotd olen suunnitellut edullisen ja ekologisen talomallin,
jota tarjotaan kahden henkilon yksikerroksisena versiona ja 2-5 asukkaan
kaksikerroksisena versiona. ASRA i. Oy:n tulevaisuuden liiketoimintaan
kuuluu olennaisena osana rakennussuunnittelu ja kokonaisvaltainen ura-
kointi omakotitalopuolella. Tdman malliston tarkoituksena olisi selkeyttdd
janivoa yhteen yrityksen osaaminen ja tydkokemus rakennusurakoinnin sa-
ralta, edustamani tuoteryhmaét ja hankkimani rakennusinsindorin koulutus.
Omakotitaloprojektin kokonaisvaltainen toteutus on pitkdkestoinen urakka,
jolloin pystyn tyollistiméén itseni, sekd tyontekijani samaan kohteeseen pi-
demmaksi aikaa. Tdméa talomalli on ensimméinen suunnittelemani tuote,
joka etenee markkinointiin asti.

Talomallit ovat pohjapinta-alaltaan ja muodoltaan, seka julkisivuarkkiteh-

tuuriltaan samanlaisia. Téstd mallista voidaan helposti soveltaa myds pari-
talo tai rivitalo. Pddpiirteiset rakennuskuvat selitteineen 16ytyy liitteista.
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9.1

Arkkitehtuuri

Talomalli ammentaa innoituksen arkkitehtuuriinsa pohjoisen tiiviiseen ra-
kennetuista kylistd, joissa vaihtelevat julkisivuverhoilut ovat sallittuja ja
voimakkaat véritykset tyypillisid. Kylien rakennukset sijaitsevat sirotel-
tuina maastoon ja rakennusten vélisid korkeusvaihteluja esiintyy. Talomal-
lin viistot katot antavat visuaalisen viitteen vuorista tai tuntureista ja talo-
tyypin pohjoinen ilme korostuu. Talomallin kaksiosainen katto vaihtuvalla
kattokulmalla tukee visiota moni-ilmeisestd, mutta tiiviin yhtendisestd ky-
lastd. Talon massoittelu luo vaikutelman eri kokoisista rakennuksista 1dhek-
kéin. Pihalle lisdtty saunarakennus tuo kolmannen elementin samaan piha-
piiriin ja visio voimistuu. Arkkitehtuuri rohkaisee tilaajaa kiyttdméén talos-
saan pohjoisen voimakkaita virikontrasteja ja haastaa naapuriin rakentavan
valitsemaan omaan taloonsa rohkeasti erilaisen verhoilun ja véirin. Talot yh-
dessa tekevit kylan.

Arkkitehtuurin visiota avaamaan on tehty havainnekuvista ”moodboard”,
joka loytyy liitteistd. Moodboardin mallia voidaan hyodyntdd tulevassa
markkinoinnissa, painotuotteissa, verkkosivuilla ja talomalliston bridndin
rakentamisessa. Talomallistolle on suunniteltu oma logo ja nimi. Nimi Torp
tarkoittaa Lounais-Suomen murteella taloa, torppaa, kotia. Norjan kielelld
torp takoittaa kylaa.

9.2 Rakennusmateriaalit

Talomallisto on suunniteltu ekologisista ja kestidvistd materiaaleista. Rossi-
pohjainen alapohja on hyvin tuulettuva ja selkedsti irti maanpinnasta. Lat-
tiarakenteet on helppo tarkistaa ja huoltaa. Lattiarakenteissa kuljetettavat
LVI- tuotteet ovat vaivattomat asentaa ja muuttaa eri kiyttotarkoituksia vas-
taaviksi, sekd tarvittaessa uusia mm. vesivahinkojen yhteydessa.

Puurunkoisena rakennettu ja kierrétetysti paperista valmistetulla ekovillalla
eristetty rakennus on sisdilmaltaan puhdas ja mahdollistaa luonnollisen kos-
teuseldmisen eri vuodenaikojen mukana. Puinen julkisivu viimeistelee yh-
tendisen rakennekerroksen.

Ikkunat ovat puurunkoiset ja alumiinisilla ulkopinnoilla varustetut [&mpo-
lasit.

[Imanvaihto voidaan toteuttaa mahdollisuuksien mukaan painovoimaisena,
sekd koko vesikatto voidaan pinnoittaa Virte- metallin myymalld aurinko-
kennosaumakatolla.

9.3 Sisitilat

Kahden hengen talon tilajako on tehty pariskunnan tarpeita silmalla pitden.
Huonejako on luonnollinen, valo péésee avaraan tilaan kahdelta suunnalta.
Ison yhtendisen oleskelutilan takana sijaitseva makuuhuone jattda keittion
hiukan piiloon. Ruokailu tapahtuu olohuoneeseen avautuvassa keittiossa,
jota ei ole erotettu seinélld olohuoneesta. Mérkitilat on luontevasti sijoitettu
erilliseen siipeen ja télld tavalla pienen talon toiminnot on selkedsti eroteltu
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mutta kuitenkin helposti saavutettavissa. Sisddnkdynti on pienessd siivessa
ja sinne sijoittuu WC:n ja suihkun lisdksi eteinen sdilytysratkaisuineen.

Perhetalo on tilaratkaisultaan pienemmén talon kanssa saman tyyppinen.
Alakertaan, keittion viereen jaé tdssd pieni makuuhuone esimerkiksi van-
hemman lapsen kéyttoon. Iso makuuhuone yldkerrassa toimii vanhempien
makuuhuoneena ja pienemmét lastenhuoneet sijaitsevat turvallisesti vie-
ressd. Yldkerran aulassa on tilaa lasten yhteiselle olohuoneelle peleihin ja
leikkeihin. Pienen siiven yldkerrassa on toinen suihku ja WC. Eteisen péélla
voi olla séilytystilaa, vaatehuone tai yldkerran mirkétilat voi rakentaa halu-
tessa suuremmiksi.

Pintamateriaalivaihtoehtoja tarjotaan tilaajalle timin mieltymysten ja bud-
jetin mukaan. Puuarkkitehtuuri kannustaa suosimaan seinissi puisia panee-
lipintoja, mutta muitakin vaihtoehtoja on tarjolla. Asiakas voi my0s valita
normaalia korkeammat véliovet, jolloin rakennuksen arkkitehtuuri nousee
visuaalisesti pykildn verran arvokkaampaan ja mielenkiintoisempaan suun-
taan. My0s ikkunavalinnat ovat tirkeitd paatoksid, joilla on suuri merkitys
budjettiin ja rakennuksen visuaaliseen ilmeeseen niin sisélld kuin ulkona-
kin. Jotta valintojen teko olisi sujuvaa, tilaajan kdytdssd on aina sisustus-
arkkitehdin palvelut. Yhteistydbkumppanimme tuntee malliston ennestéén ja
osaa ottaa helposti ja nopeasti huomioon rakennuksen mahdollisuudet.

Sisustusarkkitehdin palvelut talokaupan mukana tuo tilaajalle lisdarvoa,
mutta ei kuitenkaan nosta rakennuskuluja kohtuuttomasti. Suunnittelija on
luonnollinen kumppani tilaajalle, kun on valittava pintamateriaalit, valais-
tus, sekd muu varustelu, joka muuten veisi aikaa yrityksen omalta insind6-
riltd. Tilaajalle ndiden asioiden ldpikdynti sisustusarkkitehdin kanssa antaa
arvokkaan palvelukokemuksen, joka myyjdn tai insin6drin kanssa neuvot-
telusta jdisi puuttumaan.

9.4 Kaiyttotarkoitus ja muuntojoustavuus

Torp-talomalli on suunniteltu ensisijaisesti yksikerroksisena 2 henkilon
kayttotarpeisiin ja kaksikerroksisena perheasunnoksi. Molemmista mal-
leista pystytddn rakentamaan my®0s paritalo ja rivitalo. Torp-mallistossa on
myos huomioitu elinkaariajattelu. Tilantarpeen véhentyessi kaksikerroksi-
sesta mallista on helppo lohkoa ylédkerta toiseksi asunnoksi. Selkedn arkki-
tehtuurin ja yksinkertaisten rakenneratkaisujen johdosta rakennuksen ym-
paristoon on helppo luontevasti sijoittaa lisdrakennuksia tai laajentaa jo ole-
massa olevaa rakennusta. Talomallilla pyritddn luomaan kyldmaistd koko-
naisuutta kaava-alueelle, jolloin erikokoiset asunnot toimivat hyvin yh-
dessa.

9.5 Markkinointi ja mainonta

Talomallin markkinointi alkaa helmikuussa 2020 jarjestettivilld Turun ra-
kennusmessuilla. Mallistolle tehdddn omat kotisivut ja painetaan asiakkaille
jaettava esitekirja. Messuille rakennetaan myos pienoismalli kaksikerroksi-
sesta talosta ja kollaasi kéytetyistd rakennus- ja sisustusmateriaaleista.
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Tuotteesta tehdddn archicadilla 3d- mallinnus, jonka avulla asiakkaat paa-
sevit tutustumaan rakennuksen sisdtiloihin ja tarkastelemaan rakennusta
erilaisissa valaistuksissa.

Markkinoinnissa korostetaan nykyaikaa hallitsevia ekologisia arvoja, seka
luonnollisten ja hengittdvien materiaalien tuomaa sisdilman puhtautta ja
luonnollista kosteustasapainoa. Yksinkertaiset ja yhtenevéiset rakennusma-
teriaalit ja ekomallin energiataloudellisuus kiinnostavat vihreiti arvoja kan-
nattavaa kuluttajaa ja my0s perinteistd rakennustapaa kunnioittavia asiak-
kaita.

Rakennuksesta on tarkoitus tehdé kaksi erilaista malliversiota markkinoin-
tia varten. Ensimmaéisessd versiossa kaksikerroksisen mallin julkisivu on
verhoiltu késittelemattomalld Siperian lehtikuusesta valmistetulla pontti-
pystypaneelilla. Ikkunoiden karmit ja puitteet ovat maalattua puuta. Katto-
materiaaliksi on valittu konesaumattu musta peltikate. Sisétilat on sisustettu
nelihenkisen perheen tarpeita vastaaviksi.

Toinen malli on passiivirakenteinen yksikerroksinen rakennus. Ulkover-
hous on maalattu pystyponttipaneeli, ikkunat ovat puurunkoiset ja alumii-
nipintaiset 4k- lasit. Kattomateriaaliksi on valittu Virte-Metalli Oy:n pont-
tisaumainen aurinkopaneelikatto, jonka tuotto riittdd kattamaan koko raken-
nuksen ympdrivuotisen kulutuksen. Tdma malli on sisustettu vastaaman
kahden henkilon tarpeita.

Markkinointia varten tuote pyritdén hinnoittelemaan selkeésti. Asiakkaalle
tarjotaan kolme eri runkoversiota rakennuksesta:

-edullinen perusmalli, joka tayttd4 rakentamisen minimivaatimukset
-passiivirakenteinen malli

-ekomalli, joka on passiivirakenteinen ja varustettu aurinkopaneelikatolla.

Asiakas voi valita verhoilu- ja sisustusmateriaalit suunnittelijan kanssa. Jo-
kainen tuoteryhmi on hinnoiteltu erikseen.

Vuoden 2020 aikana mallistoon lisdtddn erillinen saunarakennus, josta tar-
jotaan kaksi vaihtoehtoa: puuldmmitteiselld kiukaalla varustettu sauna tai
hoyrysauna. Hoyrysaunaan voidaan hdyrylaitteiden sijaan liittdd sahko-
kiuas. Puuldmmitteisesséd saunassa pesuvesi lampiédé kiukaaseen sijoitetussa
vesiastiassa. Hoyrysaunassa on kaksi suihkua. Molemmissa saunoissa on
erillinen 16ylyhuone ja pesutila, sekd ulkoterassi.

10 TALOTEKNIIKKATUOTTEET

Yrityksen edustukseen kuuluu ilmaldmpdpumput, joista 16ytyy malleja kol-
messa eri hintaluokassa. I[lmaldmpdpumpuille ja alle kolmen kilon kylmai-
ainetdytolla varustetuille koneille tarjoamme my06s asennuksen ja huollon.
Myymme my0s teollisuuskédyttoon soveltuvia kylmailaitteita, maalimpo-
tuotteita ja ilmasta veteen -pumppuja. Ndiden tuotteiden asennus ja huolto
on ulkoistettu yhteistyokumppanillemme. Pientalo puolella valikoimiin
kuuluu my6s ilmastointilaitteet ja LVI- tuotteet, joiden asennuksesta vastaa
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yhteistyokumppanimme. Kaikki tuotteet ostetaan suomessa toimivista tu-
kuista ja niiden kohdalla on varmistettu, ettd takuuasiat pelaavat ja hinnat
ovat kilpailukykyisié. Jatkossa valikoimiin tulee my0s aurinkopaneeleja ja
kvartsilimmittimia.

11 SUUNNITTELU

Tarjoamme jatkossa kokonaisvaltaisia rakennesuunnittelu- ja valvontapal-
veluja rakentajille ja urakoitsijoille. Palveluihimme kuuluu my6s kohteiden
kustannuslaskelmat ja urakoitsijoiden kilpailuttaminen. Lisdksi tarjoamme
kaiken kattavaa konsultointipalvelua pientalopuolen uudisrakentajille ja re-
montoijille. Yhteistydkumppaniemme kautta asiakas voi tilata LVIS- suun-
nittelun ja valvonnan, seka sisustusarkkitehdin palvelut. ASRA i. Oy:n oma
talomallisto valmistuu myos timén vuoden aikana.
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lanti, Wiley 2010

Alkavan yrityksen tuloslaskelma, tase ja rahoituslaskelma, Lasse Karjalai-
nen



https://www.oph.fi/saadokset_ja_ohjeet/laadunhallinnan_tuki/wbl-toi/menetelmia_ja_tyovalineita/swot-analyysi
https://www.oph.fi/saadokset_ja_ohjeet/laadunhallinnan_tuki/wbl-toi/menetelmia_ja_tyovalineita/swot-analyysi
https://www.onnistuyrittajana.fi/nosta-yrityksesi-seuraavalle-tasolle-swot-analyysilla
https://www.onnistuyrittajana.fi/nosta-yrityksesi-seuraavalle-tasolle-swot-analyysilla
http://sc5.wpengine.com/wp-content/uploads/2016/02/Suomenkielinen_BMC_SC5v3.pdf
http://sc5.wpengine.com/wp-content/uploads/2016/02/Suomenkielinen_BMC_SC5v3.pdf

Business Model Canvas

SCS BUSINESS MODEL CANVAS
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Torp- talomallin tarjoustulosteet ikkuna- ja ovituotteille
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23307 /0

Lammin Ikkuna Oy TARIOUS 23307/0
KASITTELIJA Hannu Ristimaki 25.11.2018 SIVU1l/6
LASKUTUSASIAKAS:

ASRA i. Oy.n TORP- malli

Turku
TOIMITUSOSOITE
Asra i. Oy
ASRA i. Oy.n TORP- malli
PUHELIN Turku
FAXI
MERKKI
PUHELIN
FAXI
VIITTEENNE
TOIMITUSAIKA
MAKSUEHTO

TOIMITUSEHTO DDU Toimitettuna

Kiitamme tarjouspyynndsténne ja tarjoamme Teille LAMMIN -tuotteita
oheisten erittelyjen ja Rakennustuotteiden yleisten hankinta- ja
toimitusehtojen (RYHT 2000)mukaisesti.

IKKUNAT 11 kpl

YHTEENSA 11 kpl

Rahti

Kuljetusvakuutus 0.80 %
Kokonaishinta

Arvonlisévero 24 %
YHTEENSA

MUUT EHDOT:

Pyydémme Teita tarkistamaan tarjouksemme: Mikali erittelyjen mukaiset
tiedot muuttuvat piddtémme oikeuden hinnanmuutoksiin. Tarjouksemme
on voimassa 14 pv valimyyntivarauksin ja vain kokonaisuutena.

Tuotteiden mitat, maarat, varit ja katisyydet tarkistettava Tilaajan toimesta.
Valmistaja ei vastaa tydmaalla kiinnitettyjen suojateippausten

mahdollisesti aiheuttamista maalivaurioista.

Kunnioittavasti

Lammin Ikkuna Oy

psta, Hannu Ristiméki

Elementtien mitat, kappalemaarat ja katisyydet tarkistettava Tilaajan toimesta.

Lammin Ikkuna Oy Alv rek,
Vallaistentie 3388 Y-tunnus 1454666-1
23100 MYNAMAKI GSM, 040 768 0617 Kotipaikka Lammi
SUOMI / FINLAND hannu@asra.fi .




LAMMIN

Lammin Ikkuna Oy TARIOUS 23307/0

KASITTELIJA Hannu Ristimaki 25.11.2018 SIVU2/6

MS2E WATTI EKO WNSA Elegantti/Pikantti
Piddtdmme oikeuden rakennemuutoksiin.

Karmit sormijatkettua méntya, liimaus kahdesta tai kolmesta kappaleesta.
Puitteet méntya. Sisdpuitemuoto elegantissa viisto, pikantissa pydristetty.

Pulttisaranat M8x30 mm Fe/Zn ja 35/PS Fe/Zn.

Lukot sisépuitteissa Abloy 71 Fe/Zn, ulkopuitteissa Abloy 72 Fe/Zn.
Tuuletusikkunoiden pitkédsalvat Abloy 68 Fe/Zn, aukipitclaite vakicna
Abloy WF 250 Muo/Al. Lukkojen ja pitkdsalvan Vastahelat Fe/Zn.
Tuuletusikkunoissa kiintopainikkeet.

Molemmissa puitteissa 2K-eristyslasielementti.
Lasivahvuudet RT-kortiston mukaisesti. Valkoisessa ikkunassa
eristyslasielementin vélilistan véri RAL 9016, muissa RAL 7035.

Kaksinkertainen tiivistys, sisdpuitteessa 9x5,5 mm monimateriaalitiiviste,
karmissa 9x5,5 mm monimateriaalitiiviste, varit valkoinen tai musta.

Pintakdsittelynd peittomaalaus: pohjustustyt kittaus ja hionta. Pohja- ja
pintamaalaus D-Dur polyuretaanimaaleilla. Maalausmenetelma
automaattinen séhkdstaattinen turbiinimaalaus. Maalaus osina

ennen kokoonpanoa. Menetelman ansiosta my&s urat sekd karmien

ja puitteiden paat maalautuvat. Vakiovérisévyna valkeoinen,

vastaava rautakauppasdvy NCS S 0502-Y,

Myrskylista alumiinia, pulverimaalaus RR- tai RAL -sdvyjen mukaan.

Tehtaan vakiopintahelat sisdltyvdt asennettuna toimitukseen.
Vakiosta poikkeavat lisdhintaan.
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KASITTELIJA Hannu Ristiméki 25.11.2018 SIVU3/6
Katsomissuunnat: Ikkunat ja (R)Iosa ja B(R)iosa sekd SEPO-A ja REPO-A -ovet

sisditdpéin katsoen, muut ovet ulkoa.

Elementtien mitat, kappalemé&érét ja kdtisyydet tarkistettava Tilaajan toimesta.

RIVI LITTERA TUOTE KPL

MITAT
2 800*2300 WATTI_EKO_P 200 mm 3
800 x 2300 c €
_ Pintakédsittelyt: Maalattu

1. Karmin sisé- ja sisépuitteen véri: Valkoinen
2. Ulkopuitteen sisdpuclen véri: Valkoinen
3. Karmin ulkopuolen véri: RR33 Musta
Sisdpintahelat: 1022 Mira Jva Irtokilpi+lappa
Ulkopintahelat: 1022 Mira Jva Irtokilpi+lappa

Sisdlasi: 2K:4mm 0S1/TGI16/4mm float+Argon
—800 Ulkolasi: 2K:4mm 0S1/TGI16/4mm float+Argon
Sisé@sarana: Sarana M8 Fe/lva
Ulkosarana: Sarana M8 Fe/Jva

3 2300%2400 WATTI_EKO_P 200 mm 1
2300 x 2400 c €
Pintakasittelyt: Maalattu
'SFE 1. Karmin sisa- ja sisdpuitteen véri: Valkoinen
2. Ulkopuitteen sisdpuclen vari: Valkoinen
g 3. Karmin ulkopuolen vari: RR33 Musta
& Sisédpintahelat: Vakiopainake Jva
Ulkopintahelat: CR

Séalekaihtimet: Sadlekaihdin integroitu MSE-ikk
2300 Kaihtimien pintahelat: Valkoinen

Sisélasi: 2K:4mm 0S1/TGI16/4mm float+Argon
Ulkolasi: 2K:4mm 0S1/TGI16/4mm float+Argon
Sisdsarana: Sarana M8 Fe/lva

Ulkosarana: Sarana M8 Fe/lva
TH=Hatapoistumistie

Hétédpoistumistieikkunaa ei saa kdyttéa tuuletukseen,
koska siitd puuttuu avautumista sdatdva rajoitin.
Pitkdsalpa Abloy 74/2000 Fe/Zn 1 KPL
Aukipitolaite Abloy WF 252 Muo/AL 2 KPL
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TARIOUS 23307/0

KASITTELIJA Hannu Ristimaki 25.11.2018
Katsomissuunnat: Ikkunat ja (R)Iosa ja B(R)iosa sekd SEPO-A ja REPO-A -ovet
sisdltapain katsoen, muut ovet ulkoa.

SIVU4/6

Elementtien mitat, kappalemaérdt ja kitisyydet larkistettava Tilaajan toimesta.

RIVI LITTERA TUCTE KPL
MITAT
4 2600*%2400 WATTI_EKO_P 200 mm 1
2600 x 2400 C E
Pintakasittelyt: Maalattu
‘ EE 1. Karmin sis&- ja sisépuitteen vari: Valkoinen
T 2. Ulkopuitteen sisapuolen véri: Valkoinen
g 3. Karmin ulkopuolen véri: RR33 Musta
: 3 Sisépintahelat: Vakiopainake Jva
g Ulkopintahelat: CR
- Sélekaihtimet: Salekaihdin integroitu MSE-ikk
2600 Kaihtimien pintahelat: Valkoinen

5 2600*2000

T, TH

2600

Sisdlasi: 2K:4mm 0S1/TGI156/4mm float+Argon
Ulkolasi: 2K:4mm OS1/TGI16/4mm float+Argon
Sisdsarana: Sarana M8 Fe/lva

Ulkosarana: Sarana M8 Fe/lva

TH=Hatdpoistumistie

Hatapoistumistieikkunaa ei saa kéyttda tuuletukseen,
koska siitéd puuttuu avautumista sdatava rajoitin.
Pitkasalpa Abloy 74/2000 Fe/Zn 1 KPL

Aukipitolaite Abloy WF 252 Muo/AL 2 KPL

WATTI_EKO_P 200 mm 1
2600 x 2000

Pintakasittelyt: Maalattu

1. Karmin sisa- ja sisdpuitteen vari: Valkoinen
2. Ulkopuitteen sisapuolen véri: Valkoinen
3. Karmin ulkopuolen véri: RR33 Musta

Sisapintahelat: Vakiopainake Jva
Ulkopintahelat: CR

Salekaihtimet: Salekaihdin integroitu MSE-ikk
Kaihtimien pintahelat: Valkoinen

Sisélasi: 2K:4mm 0S1/TGI16/4mm float+Argon
Ulkolasi: 2K:4mm 0S1/TGI16/4mm float+Argon
Sisdsarana: Sarana M8 Fe/lva

Ulkosarana: Sarana M8 Fe/lva
TH=Hat&poistumistie

Hatapoistumistieikkunaa ei saa kdyttda tuuletukseen,
koska siitéd puuttuu avautumista saatava rajoitin.
Pitkasalpa Abloy 74/1400 Fe/Zn 1 KPL
Aukipitolaite Abloy WF 252 Muo/AL 2 KPL
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KASITTELIJA Hannu Ristiméki 25.11.2018 SIVU5/6
Katsomissuunnat: Ikkunat ja (R)Iosa ja B(R)iosa sekd SEPO-A ja REPO-A -aovet

sisdlitdpéin katsoen, muut ovet ulkoa.

Elementtien mitat, kappalemaérat ja kitisyydet tarkistettava Tilaajan toimesta.

RIVI LITTERA TUOTE KPL
MITAT
6 800*%2000 WATTI_EKO_P 200 mm 4
800 x 2000 C €
. Pintakasittelyt: Maalattu
E 1. Karmin sisa- ja sisépuitteen vari: Valkoinen
2. Ulkopuitteen sisdpuolen véri: Valkoinen
g 3. Karmin ulkopuolen véari: RR33 Musta
b5 Sisapintahelat: 1022 Mira Jva Irtokilpi+lappa
Ulkopintahelat: 1022 Mira Jva Irtokilpi+lappa

Sisélasi: 2K:4mm 0S1/TGI16/4mm float+Argon
800 Ulkolasi: 2K:4mm OS1/TGI16/4mm float+Argon
Sisésarana: Sarana M8 Fe/lva
Ulkosarana: Sarana M8 Fe/lva

7 2300*450 WATTI_EKO_P 200 mm 1
2300 x 450 C €
Pintakasittelyt: Maalattu
1. Karmin sisa- ja sisapuitteen vari: Valkoinen
2. Ulkopuitteen sisapuolen vari: Valkoinen
3. Karmin ulkopuolen vari: RR33 Musta

| Sisapintahelat: 1022 Mira Jva Irtokilpi+lappa

Ulkopintahelat: 1022 Mira Jva Irtokilpi+lappa

Sisédlasi: 2K:4mm 0S1/TGI16/4mm float+Argon
Ulkolasi: 2K:4mm 0S1/TGI16/4mm float+Argon
Sisdsarana: Sarana M8 Fe/lva
Ulkosarana: Sarana M8 Fe/Jva
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KASITTELIJA Hannu Ristimaki 25.11.2018 SIVUE/6

LAMMIN IRKKUMA 0Y / TARJOUS- VAHVISTUS- JA TOIMITUSEHDOT 24.11.2010/MHA

Lammin

TARJOUKSEN SISALTO JA VOIMASSAOLOATKA:
Tarjous sisdltdd vain erittelyn mumkaisen midridn vakiorakenteisia tuotteita.
Tarjous tehtaan vakiorakenteilla ja saattaa siltd osin poiketa tarjouspyynnéstd.
Tarjoukssn veimassaoloaika on 4 viikkoa valimyymtivarauksin.

IKKUNAT JA OVET
TOIMITUSATKA :
Toimitus ldhtee tehtaalta tilausvahvistukseen merkityn toimitusviikon aikana. Tcimitusviiklko madrdytyy =il
maivastd Jolloin kaikki tilauksen valmistamiseen tarvitteavat leopullizet tiedot o kirjallisina tehtaalla.
HUOM! 24-tunnin varastoikkunatoimituksilla (tilaus lihtes tehtaslts Z4 tunnin kuluessa vehvistamisesta +
rahtaamiseen kuluva aiza) el ole muutos- eikd peruutusocikeutta.

TOIMITUKSEN VIIVASTYS:

tysten valisessa kaupassa tolmi jenka uus on
0,5 % taydelta viikolta v 2 Jocs toirm
viivastyy ostalasta Jjohtur. kulnihin, joidern

olta taimittamattemar toimituserin arvesta tavaran luoviatukseen saakka. Myyd
vitun aikataulun mukaisesti.

suuraus on G,5 % taydelta vi

on oikeus laskuttaa toimitus

avpassa toimituksen viivistyessd ostajalla on olkeus viiva ssakkoon, jonka suuruus 1,0 2 kultakin
tyneen toimitus n arvosta, kult n erintidn 10 vwiikolta. Jos toimitus
st3, myyialla on olkeus varastointi- fea muihin huolenpitokuluihin, joiden
ta viikolta toimi-tamattoman teoimituseran arvests tavaran luovitukseen

Kaluttajsl
alkaneelta viivistysviikelta viiv
viivastyy ostalasta johtuvasta sy
sauraus on 1,0 % kultakin alkans
saakka.

NOUDATETTAVAT KAUPPAEHDOT :

Yritysten valiscssd kaupassa doudatarme muilta kuin ndider vabhvistuschtojen osslts Rakennustuctteider vleisid
hankinta- je toinitusehtoja ( RYHT 2000 3

Kl ullajakatpassa noudslatme nuilla kuin naiden vabwlslusshiojen osalia Raksnnuspuisepinluolie
kaZutta) upan vleisi& sopimuschtol)a 2002,

OMT STUSOIKEUDEN PIDATYSEHTO:
Omistusoll tavaraan sii
Sa.

ostajalle vasta ostajan tiytet: keskinaisesz

t &4 liikssuhtessta jontuvat maksu-
Jattamaan ke

TUOTTEIDEN TAKUUAIKA:

Takunaika on RYHT
RT 41-10%26 muksis

TARJOUKSEN- J& TILAUSVAHVISTUKSEN SISALTO:

Tilausvahviste sisiltdd vain erittelyn mukaisen dn tuotteita, jolxa avab Leht
tuctekohtaisen esitteen vakiotoimitussis&llén mukaiseszi.

oihin Iiittyva wvakic vijen riveiltd ikkunakohtaisesti tail

islsta ikkunakehts Lasituksessa ei ole huomioitu turvalasiluckituksia
F1-F3, mikdli tarvetta ei ole tarjouspyynnéssid tai tilattaessa yksiloity.

an vaklorakennettsz

TILAUSVAHVISTUKSEN TARKASTUS JA VAIMISTUSLUVAN AMTAMINEM:

Tilausvahvistuksen kansisivulla on allekirjeoit zima. Tilausvahvistus tulee tarkastaa huolellisesti ja
palauttaa kansisiva tehtaalle (telefax, pos skannattu 2s3tin liite), allekirjoitettu kansisivua on
valmistuslupa.

Tilausvahvistus py divdan kuluessa zen pdiviyksesta. Taman Jalkeen tulleet
valmnistusluvat siirtévit toli 111 ostsja muuttaa tilsusta valmistusluven jélkeen, muutoskuluista
staa estaja valm: sastesn mukaan. Mautos tai peruutus tulee aina tshda kirjallisesti.

VATHTCEHTONA YRITYSTEN VALISESSA KAUPASSA VAIMISTUSLUPA ONM:
jallinsn tilaus, tal erillin sopimus allekirjoltectuna.

VARIMAARITTELYN TULKINTA TARJOUKSEN- JA VAHVISTEENKUVAS IVUILLA:

nL TKKUNA IKKUNAT

Tlkopuits Karmi
ulospéin

[over

VART 1 VARL 3 VEARD 4

Karmi sisé Gvilehti Karmi
sizfénpdin ulospain ulospain

@ Mallisarjojen eroavuus: Elegantti = viistetty muoto, Pikantti = koristeellinen muoto
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TARJOUS  25.1.2018

VISION-Lasiterassit

ASRA i, Oy Toimitusosoitc: {f§
e [ ]

[ ] [ ] ] [ ]

[ ]

[ ]

.

TERASSINNE KATTAMINEN

Tarjouspyyntoénne viitaten. tarjoamme Teille Suomessa valmistettua lasiterassia scuraavasti:

VISION-Lasiterassit  VISION-Lasi i tuotteet valmi vli 22 vuoden kokemuksella Paraisten Kirjalassa.
‘$‘ - = 2277 Tuotteet valmistetaan laadusta ja kestivyydesti tinkimitti vankalla kokemuksella. 6 vuoden tuotetakuulla.
i l

ja ruskea RR 32. my6s muut siavyt ovat mahdollisia tilauksesta, RAL viirikartan mukaan.
i
8 Toivomme ctta valitsettc VISION-tuoticet Jjotta voitte nauttia pitkiikiisisti lasitustuottcista pitkiin.
Meille jokainen asiakas yhia tirked ja pyrimme antamaan asiakkaallemme miellyttavin yhieistyd kokemuksen!

}

5‘ ﬁ Alumiiniprofiilicmme ovat poltiojauhemaalattuja joiden vakiosivyt ovat valkoinen RAL 9010, harmaa RAL 7024

-

RUNKO Siroa ja huoltovapaata, tukevaa 3-6mm seinimipaksuudella olevaa vakio ruskeaksi, valkoiseksi tai
harmaaksi polttojauh 1 Tumiiniprofiilia. Runko kasataan ruostumattomin piilokiinnikkein.
LASI KATE Kattolasi on 8mm karkaistua turvalasia. Lasikiinnitys ruostumattomin kiinnikein ja silikonitiivistein,

Lasikatto on eriltiin tyylikiis ja arvokkaan nikoinen ja siitdi nikee (ahtitaivaan selkedni,
Lasikaton sdavy: vakio kirkas, lisihintaan harmaa tai pronssi.

LASITUKSET Tlmetta antava VISION- (erassi lasitus on puitteellinen, nippuun liukuva (ai kiinted lasitus. Lasit 4-6mm
kirkas karkaistu float tai selektiivi. Liuku-lasituksessa mukana vedin joka sisilti lukittavissa.
Myds avaimella toimivat lukitukset mahdollisia.
Suosittelemme selektiivilasitusta sillii se viihentiii lasien huurtumista huomattavasti! %‘;@
7 ek

Liukuasitus on erittdin tukevarakenteinen mutta siro, 20 vuoden kokemuksella se kestcid tuirlet

ja myeskyt! Linkulasituksemme maksimikorkeus jopa yli 3 metrid!

Hinnat Alv. 24 % Hinta
- e Riiyst.ylit.
@& Alumiini runkon. 5000 x 3000 x 3200 /2400 200mm [
Rungon RST asennustarvikkeet
Rungon asennustyd [ 13
Lasikatto <
Lasikaton asennustarvikkeet ja pellit [ U
Lasikaton asennustyd [
Solar-kattoverhot S kpl <
Kattoverhojen asennus S kpl [ U

VisioN e ) i VISION
B, e 0140 8252 533 arte@visionlasiterassit f R | e




TARJOUS  Z5.11.2018

VISION-Lasiterassit

VISION-liukulasitus 3-0s. n. 2910 x 2270 - 1 kpl  vas
STSe— VISION-liukulasitus 3-0s. n. 2910 x 2270 - 1 kpl  oik
VISION-liukulasitus 4 -0s. n. 4900 x 2270 - 1 kpl vas/oik
VISION-kolmiolasitus 1 - 0s. n. 2800 x 760 - 2 kpl
<
Lasitusten/ovien asennukset [
Lasitusten RST asennustarvikkeet [ 13
Virinvaihtolisi [ 1
Hinta yhteensii €

Tarjous hin T G

KINTEAN SERA
rAIDE

: Josta asennustyin osuus [ 13
L Rane -

SUOSITTELEMME LISAHINTAAN

Tavallnen lasi Selektinvilas! ~ noow * L T

e Selektiivilasit lisdhintaan &
X Hyttyspuitteet lisihintaan 1 kpl [
—l =P i - enn

Kvartsi Limmitin Algarve 1,5 kW 10-13m? lisihintaan HETI LAMMIN! [ 13
Kvartsi immitin Sorrento 2,0 kW 13-17m? lisiihintaan HETI LAMMIN! [ 1S
Toimitusaika Sopimuksen mukaan. 2 - 6 vko:a tilauksesta.
Takuut Terassilasitus ja runko 6 vuotta ja TC-kate 10 vuotta, tchtaan takuuchtojen mukaisesti

Asennus- ja rakennetyit 2 vuotta.

Muut e¢hdot Sopimuksen mukaan
Tiiytimme taliuukaavakkeen asiallaalle aina tyon valmistuttua!
Tarjous voimassa 1 kuukausi tarjouksen pédiviykscsti.

Maksuchto Laskulla netto 14 vrk, erissi kun tuotteet tilattu / toimitettu / asennettu.

1 ksu sopimulksell
1!

Meilti saat lasituksen nyt myos 10kk korott

Kunnioittavasti:

VISION-lasiterassi myynti / asennus

ASRA i. Oy/ Vision Lasiterassit

10N o VIsIoN
LAE‘TE,&E“ 0408252 533 www.yisionlasiterassit.fi arteBvisionlasiterassit fi 2




LASITERASSIT

VISION-Lasiterassit

TARJOUS  Z511.2018

0407680617

hannui@asra.fi
www asra.fi/ www.visionlasiterassit.fi

Hannu Ristimaki

VISION-lasiterassi valmistus

ARTE-Team Oy
Karkullantie 2

21610 Kirjala
040 8252 533

myyntiivisionlasiterassit fi

www visionlasitcrassit. fi

040 8257 533 www.visionlasiterassit fi

arte@visionlasiterassit fi

VISION |,



Etureunan korkeus

LASITERASSIT

Vesikourut 4
Takapalkin lisdkulmapelti

TARJOUS Z5.1.2018

040 8252 533

Alatippapelti I |

www.visionlasiterassit fi

Harjakatto

Intohuone

artelvisionlasiterassit fi

Katto kaltevuus
14,9 astetta

Takareunan korkeus

Syvyys

3 000mm

I:IAIatippapelti




VISION

LAEITI—i‘ﬁAEEIT

Takatolppa Takatolpp:
! !
Lev Kork Lev Kork
[ 2010 x [ 2070| [ 2010 x | 2270

Vasen @ Vasen
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Liite 4

Torp- talomallin julkisivu- ja leikkauskuvat ja rakennustapaseloste isover- eristystuot-
teilla.
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Tdssd julkisivukuvassa
on talon takapihan
puoleiselle pitkdlle
sivulle lisdtty
ulkoportaat, yld— ja
alakerroksen terassit
ja 1000 mm korkeat
lasikaiteet.
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Palkkirakenteinen yldpohja, U—arve 0,09

Ructeet jo vesikate aluskatteineen

50 mm tuuletusrako

50 mm ISOVER RKL—31, kattokannattajien vdlissd

350 mm ISCVER KL-33

passiiviratkaisu helposti: ISOVER KL-33 475 mm, U-arvo 0,07
Kattokannattajaot rakennesuunnitelmien mukaan, tdssd k300
H&yrynsulku ISOVER VARIO

50 mm ISOVER KL-33 + koolaus 50 x 50 k400

Kipsilevy Gyproc GN 13

Puurunkoinen seinarakenne, U—arvo 0,17

Ulkoverhous

Tuuletusrako jo koolous 22 x 100 k600

30 mm ISOVER RKL-31 Facade, saumat teipataan

mataolaenergioratkaisu helposti: ISOVER RKL-31 Facede 75 mm. U-arvo 0,14
125 mm ISOVER KL—33 ja kantava runke 50 x 125 k600

HSyrynsulku ISOVER VARIO

50 mm ISOVER KL-33 ja vaakckoolaus 50 x 50 k600

Kipsilevy GYPROC GN 13 tai GEK 13

Paloluokka REIBO

Puurunkeinen passiiviseindrakenne, U—arve 0,08

Ulkoverhous

Tuuletusrako jo koolaus 22x100 k600

75 mm ISOVER RKL-31 Facade, saumat teipataan
Kipsilevy GYPROC GTS 9

300 mm ISOVER KL-33 jo kontovo runke 50 x 300 k600
HB8yrynsulku ISOVER VARIO

50 mm ISOVER KL-33 ja vaakckoolaus 50 x 50 k80O
Kipsilevy GYPROC GN 13 tai GEK 13

Vdlipoh ja:

Pintokdsittely ja/tai —materioali huoneselityksen mukaan
lattiakipsilevyt {2 x Gyproc GL 15)

lattiokannattajat rakennesuunnitelman mukaan
ddneneriste esim. ISOVER KL AKU toi KT AKU

Paremmualla ddnieristykselld:

Pintokdsittely ja/tal —materiaall huoneselityksen mukaan

lottiokipsilevyt {2 x Gyproc GL 15)

kova mineraalivila ISOVER FLO 30 mm

lottio—aluslevy

kertopuupalkit rakennepiirustuksen mukaan ja mineraalivilla KL=37 tai KL—AKU
puukoolaus 45 x 435 kB6QO

akustiset Jousirangat k400

2 x kipsilevy, Gyproc GN 13 tai GEK 13

pintakdsittely jo/tai —materiaali huoneselityksen mukaan

Alapoh ja:

Pintamateriaali ja/tai —kdsittely huoneselityksen mukaan

2 kpl Gyproc GL 15 Lapikas lattialevy, levysaumat limitetddn
Harvalaudeoitus vdhintdan 22 x 100 k300

Hoyrynsulku ISOVER Vario

200 mm ISOVER KL—-33 + kantava rakenne

25 rmm ISOVER RKL-31

Tuulettuva rySminttitilo

Kaopllloarisen vedennousun kotkaiseva kerros/ldmméneriste, esim. kevytsora
Kuitukangas (tarvittaessa)

Perusmaa, kaivurajojen kallistus salaojiin 1:10C

Perustus, tuulettuva clapohja:

Betoniantura 600 mm x 250mm
Harkko RUH-420

Nauloa vesikaton palkkien yléreunoon laudat tai rimaot, jotta
vesikaton ja I1dmmbdneristeen viliin jdd riittdvd tuuletusvdli.
Kiinnitd rimojen toi loutojen alle yhdistetty tuulensucjo— jo
ldmmdneriste ISOVER RKL-31. Asenna palkkien vdliin ISOVER
KL—33 —lammdineriste siten, ettd eriste ulottuu palkkien pintaan
asti. Asenna fiman—/hdyrynsulku. Asenna vaakakoolaus ja asenna
ISOVER KL—33 voakakoalauksen wviliin, Kiinnitd verhouksen
aluslaudat jo asenna kipsilevy Gyproc GN 13,

Pystytd ja jdykistd runko. Asenna yhdistetty tuulensuojo— ja
ldmmbdneristelevy ISOVER RKL—-31 Facade. Asenna ldmmdneriste
ISOVER KL—33 runkotolppien vdliin. Asenna h@yrynsulku ISOVER
Vaorio KM Duplex UV. Asenna voakakoolous jo ldmmdéneriste
ISOVER KL—33 vaokakoolausten vidliin. Asenna sisdverhouslevyksi
kipsilevy Gyproc GN 13 tai GEK 13. Asenna alusloudoitus ja
ulkaverhous.

Kiinnitd harvolaudoitus kantavoon paolkistoon jo kiinnitd okustiset
jousirangat palkkeihin. Asenna kipsilevyt. Asenna ISOVER KL-37
tai KL—AKU —ddneneriste. Asenna lattio—oluslevyt. Asenna
askelddneneriste ISOVER FLO. Asenna lattiokipsilevyt ja
lattiomateriaali.

Aseta yhdistetty tuulensuoja— jo Idmmoneriste ISOVER RKL—31
kannatusrimojen/—lautojen voraon kannatinpalkkien viliin, Levyt
tulee asentaa tiiviisti jo saumat teipata huclellisesti ISOVER KB3
—saoumausteipilld. Asenna ISOVER KL-33 —Idmmé&neriste
kannatinpalkkien vdliin. Ldmmaneristeen tulee olla kannatinpalkkien
paksuinen, Asenng palkkien pddlle tuleva koolous. Eristd
koolauksien vdlit ISOVER KL—33 —ldmmdneristeelld. Asenna
koolousten jo eristeen pddlle ISOVER Vario —hdyrynsulku.
Hoyrynsulku on limitettdvd seindn hdyrynsulun kanssa 150 mm.
Asenna aluslaudeoitus sekd pintalattia.




Liite 5
Torp- talomalliston moodboard

Kuvien 1 ja 3 kiyttoluvat saatu kuvaajilta. Kuva 2 on Pixabayn sopimusehtojen mukai-
sesti vapaasti kaytettidvissa.

Kuvaajat: kuva 1 (ylhailld vas.), Nick Russil, kuva 2 (keskelld oikealla), Bernd Hilde-
brandt, kuva 3 (alhaalla keskelld), Gerard Zinnecker.
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