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Abstract

The purpose of the thesis was to prepare a financial statement analysis for Salon Vo-
lume Ltd. The company was established in Lahti in 2019, and its industry is importation
and online retail of beauty care supplies and trainings. The aim of the thesis was to de-
termine the company’s financial situation and its development from 2020 to 2023. Its fi-
nancial position was also compared to the industry in generally. The thesis was con-
ducted, because there is no previous financial statement analysis has been done for the
company.

The thesis was distributed into theory and empirical study. The theoretical framework
was restricted to the phases of preparing the financial statement analysis. In the empiri-
cal study, the company’s financial statement analysis was prepared according to this
theory. The financial situation of the company was defined with economic indicators,
which are part of the quantitative research method.

The study examined the financial situation of the company and its development during
the research period. It showed that the company’s profitability improved every year,
also strengthening the company’s solvency and liquidity. Altogether, the company’s fi-
nancial position was stable, and provided good conditions for continuing successful bu-
siness.
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1 Johdanto
1.1 Tausta

Opinnaytetytn aiheena on laatia tilinpaatdsanalyysi yritykselle Salon Volume Oy. Salon Vo-
lume on Lahdessa, vuonna 2019 perustettu osakeyhtid, jonka liiketoimintana on kauneu-
denhoitokoulutukset ja asiaan liittyvien tarvikkeiden maahantuonti ja verkkokauppamyynti.
Tilastokeskus on maaritellyt yrityksen toimialaksi muualla luokittelemattoman erikoistuneen

agentuuritoiminnan.

Opinnaytetydn aihe valikoitui tekijan mielenkiinnon ja ammatillisen suuntautumisen mukai-
sesti. Henkilbkohtaisena tavoitteena on oppia tulkitsemaan tilinpaatoksia, seka analysoi-

maan yritysten taloudellisia rakenteita.

Salon Volumesta ei ole laadittu tilinpaatésanalyysia aikaisemmin. Yrittajalla ei mydskaan
ole aiempaa kokemusta tilinpdatosanalyysin tekemisesta. Taméan opinnaytetyon tarkoituk-
sena on vastata naihin epékohtiin. Opinnéytetydssa tullaan kartoittamaan yrityksen alku-
vuosien tilanne. Tarkoituksena on, etta yrittaja voi kayttaa raportoituja tietoja hyvaksi sitten
my6hempien tilinpaatdsten analysoinnissa ja yrityksen taloudellisen aseman ja kehityksen

saannodllisessa seurannassa.
1.2 Tavoite ja rajaus

Opinnaytety®dn tavoitteena on tuottaa tietoa yrityksen ensimmaisten vuosien taloudellisesta
tilanteesta ja kehityssuunnasta. Tarkemmin sanottuna opinnaytetyssa selvitetaan kannat-

tavuuden, vakavaraisuuden ja maksuvalmiuden tilat yrityksen taloudessa.

Tarkastelun kohteena on Salon Volumen viralliset tilinpaatokset vuosilta 2020-2023. Yri-
tyksen perustamisvuosi ei sisally tarkasteltavaan ajanjaksoon, koska se ei ole kokonainen

tilikausi. Tilinpaatdsanalyysissa tutkitaan vain kokonaisia ja toteutuneita tilikausia.

Yrityksen tilinpaatokset ovat siis tilinpaatdsanalyysin tietoperustana. Salon Volume on pien-
yritys, joten sen tilinp&aétos sisaltaa tuloslaskelman, taseen ja liitetiedot. Mikro- ja pienyrityk-

silti ei vaadita rahoituslaskelmaa, joten se ei myoskaan sisally analyysiin.

Tilinp&aatosanalyysiin sisaltyy oleellisesti tilinpaatdsten oikaisut. Sen tarkoituksena on tehda
tiedoista vertailukelpoisia ja enemman totuuden mukaisia. Oikaisuihin tarvitaan tarkempaa
tietoa tilinpaatdslukujen muodostumisesta. Salon Volumen liitetiedot eivéat kuitenkaan sisal-
taneet tarkempia lisatietoja, ja se on ihan yleista pienyritysten kohdalla, etta liitetietovaati-

mukset ovat varsin suppeita. Siksi tilinpaatoserat jarjestellddn tilinpaatésanalyysin



rakenteeseen, mutta varsinaisia oikaisuja ei tehda tuloslaskelman ja taseen eriin. Tilinpaa-

tosten oikaisut kuitenkin esitella&an teoriassa.

Tilinpdatosanalyysi toteutetaan neljan menetelméan ja kymmenen mittauskohteen avulla.
Mittauskohteista on valittu yleisimmat ja k&ytetyimmaét tunnusluvut talouden seurantaan.

Niilla mitataan yrityksen kasvua, kannattavuutta, vakavaraisuutta ja maksuvalmiutta.
1.3 Toteutus

Opinnaytetyd on empiirinen tutkimus, joka toteutetaan kvantitatiivisella tutkimusmenetel-
malla. Tutkimusmenetelmind ovat prosenttimuotoinen tilinpaatés, trendianalyysi, tunnuslu-
kuanalyysi, seka toimialavertailu. Opinnaytetyd sisaltaa johdannon, teorian, yrityksen tilin-

paatdsanalyysin ja johtopaatokset. Opinnaytety6 koostuu kaikkiaan kuudesta luvusta.

Opinnaytetydn teoreettinen viitekehys rajataan tilinpaatdsanalyysiin. Siina kerrotaan tilin-
paatdsanalyysista yleisesti, kuten maaritelma, kayttokohteet ja tytvaiheet. Liséksi teoriassa
esitellaan tilinpaatdsten oikaisut, seka valittujen tunnuslukujen kayttétarkoitukset, laskenta-

tavat ja ohjeelliset arvot.

Teorian ensisijaisena tietolahteena kaytetddn Yritystutkimus ry:n Tilinpaatdésanalyy-
siopasta. Sen mukaan tehdéaan tilinpaatdsten oikaisut ja tunnuslukujen laskentatavat. Li-
saksi tietolahteina kaytetdaan aiheeseen liittyvaa kirjallisuutta, joka on julkaistu noin viimei-

sen 20 vuoden aikana.

Opinnaytetydn empiirinen osuus on Salon Volumen tilinpaatésanalyysin laatiminen. Tilin-
paatdsten oikaisuun ja tunnuslukujen laskentaan kaytetddn Excel-taulukkolaskentaohjel-
maa. Silla tehddaan myds havaintokaaviot tunnuslukujen osalta. Lopuksi tulokset esitelldan

ja analysoidaan.

Tilinpaatdsanalyysin lahdeaineistona kaytetdan Salon Volumen tilinpdatoksia vuosilta

2020-2023. Koko toimialan kattavat tunnusluvut haetaan Finnveran tilinpaatostilastosta.
1.4 Kohdeyritys: Salon Volume Oy

Salon Volume on vuonna 2019, Lahdessa perustettu osakeyhtid. Yhtion on perustanut

Krista Sard. Krista Saré on myds yhtion toimitusjohtaja seka hallituksen jasen.

Salon Volumen liiketoimi on muualla luokittelematon erikoistunut agentuuritoiminta, eli se
maahantuo tiettyj& kauneudenhoidon tarvikkeita ja koulutuksia. Yrityksella on oma verkko-
kauppa tuotteiden myyntia varten. Sen asiakaskuntaan kuuluvat alan kauneudenhoitoa har-

joittavat yritykset ja toimihenkil6t.



Paattyneella tilikaudella yhtio tydllisti kuusi henkil6d. Tyodntekijéiden maara on pysynyt sa-
mana kahteen edelliseen tilikauteen verrattuna. Tilikaudella 2023 yhtién liikevaihto (Kuvio
1) oli 1,2 miljoonaa euroa, joista kasvua oli 1,2 % edellisvuoteen verrattuna. Liiketoiminnan

voittoa (Kuvio 2) se sai noin 500.000 euroa.

Liikevaihto 1 200 000 ¢

+1 %
1 500k
1 000k
500k
0k
2019 2020 2021 2022 2023

Kuvio 1. Salon Volumen liikevaihto vuosilta 2019-2023 (Asiakastieto)

Liikevoitto (-tappio) 500 000 €

+51 %
750k
500k
250k
0k
2019 2020 2021 2022 2023

Kuvio 2. Salon Volumen liiketulos vuosilta 2019-2023 (Asiakastieto)



2 Tilinpaatdsanalyysi
2.1 Méaaritelma

Tilinpdatdsanalyysi on termi, jota kaytetdan yleisesti kuvaamaan tilinpaatoksen pohjalta
tehtavaa analyysia (Niskanen & Niskanen 2003, 10). Tarkemmin maéariteltyn&d se on siis
analyysin muoto. Muita analyysimuotoja ovat muun muassa tunnuslukuanalyysi ja yritystut-

kimus. Tilinpaatésanalyysi sijoittuu naiden kahden valimaastoon.

Tunnuslukuanalyysi on analyyseista suppein ja yksinkertaisin. Siind tuloslaskelman ja ta-
seen erista lasketaan suhdemuotoisia tunnuslukuja. Analyysin tarkoituksena on tiivista tilin-

paatésaineisto muutamiin vakioituihin tunnuslukuihin. (Niskanen & Niskanen 2003, 9.)

Yritystutkimus on taas analyyseista syvallisin. Siina pyritdan selvittdmaan yrityksen talou-
delliseen menestykseen vaikuttaneet syyt yrityksen lilkketoiminnan tasolla. Yleensa yritys-
tutkimuksen tekeminen on mahdollista vain luottolaitoksille ja luottoluokitusyrityksille. (Nis-
kanen & Niskanen 2003, 11.)

Tilinpaatdsanalyysissa lasketaan tunnuslukuja yrityksen tilinpaatoksista. Kuviossa 3 tilin-
paatdsanalyysi on havainnollistettu kuvioksi. Tunnuslukuanalyysista eroten tilinpaatésana-
lyysissa tarkastellaan yleensa pidempaa ajanjaksoa ja kaytetaan myos laajemmin tunnus-
lukuja. Lopuksi tunnuslukujen tasoa ja muutosta arvioidaan. Tarkoituksena on selvittaa yri-
tyksen taloudelliset toimintaedellytykset tarkasteltavalta ajanjaksolta. Niita ovat esimerkiksi

kannattavuus, vakavaraisuus ja maksuvalmius. (Kallunki 2022, 14.)

— TILINPAATOS Quick ratio
Current ratio
Omavaraisuusaste

'ln-._‘___—_____'__.-"
Vakavaraisuus
. . Velkaantuneisuus
Kayttokate Liiketulos
Nettotulos Rma”
pé&aoman
S twotto @
Kannattavuus Sijoitetun
pé&aoman
tuotto

Kuvio 3. Tilinpaatdksen rakenne ja tunnuslukuanalyysin tunnusluvut



2.2 Vaiheet

Tilinpaatosanalyysi sisaltaa tyypillisesti kolme eri vaihetta. Analyysin ensimmainen vaihe on
lahtbaineiston, eli tuloslaskelman, taseen seka liitetietojen oikaisut. Tassa opinnaytetydssa
keskitytdan pelkastaan tuloslaskelman ja taseen oikaisuihin. Oikaisujen tarkoituksena on
standardisoida lahtbaineisto, jotta voidaan tehda vertailua eri tilikausien ja eri yritysten va-
lilla. Tilinp&&tosten oikaisutarve on kuitenkin olennaisesti vahentynyt, koska nykyisen lain-
sdadannon mukaan tilinpaatokset noudattavat aiempaa tiukempaa tilinpdatdosnormistoa.
Oikaiseminen on siis enimmakseen erien uudelleen jarjestamista. (Niskanen & Niskanen
2003, 19-20.)

Toinen vaihe on mittauskohteiden ja niiden mukaisten analyysimenetelmien valinta. Ana-
lyysin tekija valitsee mittauskohteet ja menetelmat omien kayttdtarkoitustensa mukaan.
(Niskanen & Niskanen 2003, 19-20.)

Tilinpaatosanalyysin menetelmid ovat prosenttilukumuotoinen tilinpaatésanalyysi, trendi-
analyysi seka tunnuslukuanalyysi. Prosenttilukumuotoisessa tilinpaatdsanalyysissa tulos-
laskelma ja tase muokataan prosentuaaliseen muotoon. Tuloslaskelmassa erat suhteute-

taan liikkevaihtoon ja taseessa taseen loppusummaan. (Niskanen & Niskanen 2003, 19-20.)

Trendianalyysilla tarkoitetaan tilinpaatdserien tarkastelua vuosittaisten muutosten osalta.
Siina perakkaiset vuodet suhteutetaan tarkastelujakson ensimmaiseen vuoteen (Niskanen

& Niskanen 2003, 19-20). Myos trendianalyysi on prosenttimuotoinen.

Tilinpdatdsanalyysin tekeminen yhden vuoden osalta ei viel& kerro paljoakaan yrityksen ta-
loudellisesta tilanteesta. Yleensa tarkastelujaksona on pidempi aika, esimerkiksi 3-5
vuotta. Useamman vuoden tarkastelujakso on analyysin kannalta paljon informatiivisempi.
Esimerkiksi viitteet yrityksen kehityssuunnasta voidaan saada vain useamman vuoden tar-

kastelujaksolla.

Kolmas vaihe on tulosten tulkinta ja vertailu. Tuloksia voidaan vertailla tunnusluvuille ase-
tettuihin tavoitteisiin, aikaisempien kausien tuloksiin, seka toimialan ja kilpailijoiden tasoon
(Niskanen & Niskanen 2003, 19-20). Tulosten pohjalta voidaan tehda johtopaatoksia yri-
tyksen taloudellisesta tilanteesta, seurata ja ennustaa niiden kehityskulkua, seka sijoittu-

mista markkinassa.
2.3 Kayttokohteet

Yrityksen sidosryhmat kayttavat tilinpaatdsanalyysia, kun tarvitsevat tietoa yrityksen talou-

dellisesta tilasta. KayttOtarpeet vaihtelevat sidosryhmittdin (Kuvio 4). Osalle



tilinpaatdsanalyysi on tarked osa paatoksentekoa, kun taas toisille riittdvat verkkopalve-

luista saatavat tiedot kohdeyrityksen taloudellisesta tilanteesta (Kallunki 2022, 17).

Yritysjohto tarvitsee tilinpaatostietoja jatkuvasti paatoksentekoa varten. Tietoja tarvitaan
operatiivisen toiminnan ohjaamisessa seka investointi- ja rahoituspaatosten tekemisessa.

Omistajat ja sijoittajat tarvitsevat tilinpaattstietoja arvioidessaan yritysta sijoituskohteena.

Rahoittajat ja tavarantoimittajat ovat kiinnostuneita yrityksen tilinpaatoksista voidakseen
tehda luotto- ja lainapaéatoksia. Paatoksenteon tueksi voidaan kayttaa luottoluokitusta, joka
on tyodkalu luottoriskien arvioimiseen. Rahoittajat ovat usein kiinnostuneita yrityksen tilin-
paatdksista myos lainan myontamisen jalkeen. Lainoilla voi olla sopimusvakuuksia, joista
osa perustuu juuri tilinpaatdkseen. Niiden avulla voidaan méaaritella ehdot uusiksi tilanteiden
muuttuessa. Kun rahoittajia kiinnostaa yrityksen lainan takaisinmaksu laina-aikana, tava-
rantoimittajia kiinnostaa yrityksen lyhyen aikavalin maksukyky. (Niskanen & Niskanen 2003,
16-17.)

Verottaja on viranomaistahoista yleisin tilipaatosten kayttajaryhma. Verottajaa kiinnostaa
esimerkiksi se, onko yritykset maksaneet riittavasti veroa. Vaikka tilinpdatoksen yksi tarkoi-
tuksista onkin verotettavan tuloksen laskeminen, ne toimivat myos valvonnan keskeisena
instrumenttina. (Niskanen & Niskanen 2003, 17.)

Strategiset tavoitteet
Toiminnan seuranta

Yritysjohto

Osinkojen arviointi
Osakkeen osto ja myynti

Omistajat, sijoittajat

Lainapaatokset
Vakuuksien arviointi

Rahoittajat

Tavarantoimittajat +  Luottopéaiatikset
. Toimitusvarmuus
Asiakkaat
Tuotetakuut
Veronkanto

Viranomaistahot . )
Tiedonantovelvollisuus

Kuvio 4. Yrityksen sidosryhmaét ja analyysin kayttokohteet (mukaillen Kallunki 2022,
21)



3 Tilinpaatésten oikaisut
3.1 Tuloslaskelman oikaisut

Tuloslaskelma on tilinpaatdksen raportti, joka kuvaa liiketoiminnan tuloksen muodostumista
tilikauden aikana. Se sisaltaa tilikauden tuotot ja kulut, ja niiden erotuksesta muodostuneen
tilikauden tuloksen. Tuloslaskelma sisaltéa usein edeltavan tilikauden tuloslaskelman ver-

tailukohteena.

Tuloslaskelman rakenne muodostuu tuloslaskelmakaavasta, joka pohjautuu kirjanpitoase-
tukseen (KPA 1:48). Se voidaan esittda joko kululajikohtaisena tai toimintakohtaisena. Ku-
lulajikohtainen tuloslaskelma kaava on esitetty Kuviossa 5. Laskelmakaava maarittaa sen,

missa jarjestyksessa tuotot ja kulut listataan tuloslaskelmassa.

Kululajikohtainen tuloslaskelma

LIIKEVAIHTO
Liiketoiminnan muut tuotot
Materiaalit ja palvelut
Henkilostokulut
Poistot ja arvonalentumiset
Liiketoiminnan muut kulut
LIIKEVOITTO (-TAPPIO)
Rahoitustuotot- ja kulut
VOITTO (TAPPIO) ENNEN TILINPAATOSSIIRTOJA JA VEROJA
Tilinpaatossiirrot
Tuloverot
Muut valittomat verot
TILIKAUDEN VOITTO (TAPPIO)

Kuvio 5. Kululajikohtaisen tuloslaskelman kaava (Yritystutkimus 2017, 13-14)

Tuloslaskelman oikaisuilla halutaan saada selville mahdollisimman todellinen, operatiivisen
liketoiminnan tulos. Virallinen tuloslaskelma ei valttamattéa kerro sita. Liiketoiminnan tulok-
seen voivat vaikuttaa satunnaiset erat tai tilinpaatosjarjestelyt. Viimeisimmassa on kyse kei-
noista, joilla yritykset yrittavat hallita tai optimoida verotettavaa tulosta. Tilinp&datosjarjeste-
lyt, eli poistoero ja veroperusteiset varaukset, kuuluvat verosuunnitteluun. Poistoero tarkoit-
taa poistojen erotusta, joka muodostuu, kun tehdyt poistot ovat suuremmat kuin suunnitel-
man mukaiset poistot. Veroperusteinen varaus tarkoittaa puolestaan verotettavan tulon siir-
tamistd mydhemmille vuosille verotettavaksi. Tilinpaatosjarjestelyja kaytetaan tapauksissa,
joissa verotuksellisista syista tuloksesta halutaan pienempi, tai osingon jakoon liittyvista

syisté tuloksesta halutaan suurempi. (Salmi 2020, 145-150.)



Satunnaiset erdt ja tilinpaatosjarjestelyt eivat kuitenkaan liity varsinaiseen liiketoimintaan,
joten tilinpaatdsanalyysissa ne eliminoidaan (Salmi 2020, 145-150). Kun muut varsinaiseen
liketoimintaan kuulumattomat erat on oikaistu tuloslaskelmasta, saadaan laskettua netto-

tulos, joka kuvaa sita todellista liiketoiminnan tulosta (Kuvio 6).
Oikaistu tuloslaskelma

LIIKEVAIHTO
+ Liiketoiminnan muut tuotot
LIIKETOIMINNAN TUOTOT YHTEENSA
- Aine-jatarvikekayttd
- Ulkopuoliset palvelut
- Henkilostokulut
- Laskennallinen palkkakorjaus
- Liiketoiminnan muut kulut
+/- Valmistevaraston lisays/vahennys
KAYTTOKATE
- Suunnitelman mukaiset poistot
- Pysyvien vastaavien arvonalentumiset
- Vaihtuvien vastaavien arvonalentumiset
LIIKETULOS
+ Tuotot osuuksista ja muista sijoituksista
+ Muut korko- ja rahoitustuotot
- Korkokulut ja muut rahoituskulut
+/- Kurssierot
- Sijoitusten ja rahoitusarvopapereiden arvonalentumiset
- Valittomat verot
NETTOTULOS
+ Satunnaiset tuotot
- Satunnaiset kulut
+/- Konserniavustus
KOKONAISTULOS
+/- Poistoerojen lisays/vahennys
+/- Veroperusteisten varausten lisays/vahennys
+ Laskennallinen palkkakorjaus
+/- Kayvan arvon muutokset
+/- Muut tuloksen oikaisut
TILIKAUDEN TULOS

Kuvio 6. Oikaistun tuloslaskelman kaava (Yritystutkimus 2017, 15)
Liiketoiminnan muut tuotot

Virallisessa tuloslaskelmassa liiketoiminnan muihin tuottoihin kuuluvat ne tuotot, jotka sisal-
tyvét yrityksen lilkketoimintaan, mutta eivat varsinaiseen liikevaihtoon. Se saattaa sisaltaa
myds satunnaisia tuottoja, koska niita ei eritelld virallisessa tuloslaskelmassa. Tuloslaskel-
man oikaisussa liiketoiminnan muihin tuottoihin sisaltyneet satunnaiset tuotot siirretaan

kohtaan satunnaiset tuotot. (Yritystutkimus 2017, 19.)



Henkilostokulut

Henkildstokuluihin tehdaan laskennallinen palkkakorjaus, jos yrittajan palkkakulut eivat si-
sally tuloslaskelman kuluihin. Palkkakorjauksessa arvioidaan yrittdjan palkaton tyopanos,
joka porrastetaan liikevaihdon mukaan. (Yritystutkimus 2017, 20-21.)

Liikevaihto / tilikausi ~ Palkkakorjaus /hlo
< 500000 30000
> 500000 50000

Liiketoiminnan muut kulut

Virallisessa tuloslaskelmassa liiketoiminnan muita kuluja ovat kaikki liiketoiminnan kuluerét,
joita ei ole erikseen tuloslaskelmassa eritelty. Se saattaa sisaltaa olennaisten kulujen lisaksi
satunnaisia kuluja. Tuloslaskelman oikaisussa satunnaiset kulut siirretaan satunnaisten ku-
lujen alle. (Yritystutkimus 2017, 22.)

Suunnitelman mukaiset poistot

Virallinen tuloslaskelma siséltdaa kohdan suunnitelman mukaisille poistoille. Ne perustuvat
pysyvien vastaavien hankintamenoon ja niiden taloudelliseen kayttdikaan. Tuloslaskelmaa
oikaistaan, jos tehdyt poistot eivat ole oikeassa suhteessa kayttdomaisuuden maaraan ja
laatuun, tai poistoajat ovat selvasti pidempia kuin KILAn suosituksen mukaiset kayttoiat.
(Yritystutkimus 2017, 22-23.)

Kurssierot

Virallinen tuloslaskelma ei sisélla omaa erda kurssieroille. Tasta syysta kurssivoittoja on
voitu kirjata kohtiin tuotot osuuksista ja muista sijoituksista, tai muut korko- ja rahoitustuotot.
Kurssitappioita on puolestaan voitu kirjata kohtaan korkokulut ja muut rahoituskulut. Kaik-
kien edellisten kurssierojen erat siirretaan oikaistussa tuloslaskelmassa kohtaan kurssierot.
(Yritystutkimus 2017, 25-26.)

Valittomat verot

Kaikki tilikauden aikaiset varsinaiseen liiketoimintaan sisaltyvat erat muodostavat oikaistun
tuloslaskelman nettotuloksen. Sama koskee myo6s veroja, jotka sisaltyvét nettotulokseen.
Niitd ovat ainoastaan kyseisen tilikauden tuloksesta aiheutuneet verot, kuten tuloverot ja

muut valittdmaéat verot.

Jos valittdbmat verot sisaltavat aikaisemmilta tilikausilta saatuja veronpalautuksia tai mak-
settuja lisdveroja, ne siirretdan oikaistun tuloslaskelman satunnaisiin tuottoihin tai kuluihin.
Oikaisu tehdaan myds, jos valittdmat verot sisaltavat laskennallisia verosaamisia tai -vel-

koja, ne siirretdan kohtaan muut tuloksen oikaisut. (Yritystutkimus 2017, 26.)
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3.2 Taseen oikaisut

Tase on tilinpaatdksen raportti, joka kuvaa yrityksen varallisuuden muodostumista tilinpaa-

toshetken ajalta. Myos taseella on vertailukohteena edeltdneen vuoden tase.

Tase kertoo yrityksen omaisuudesta ja pAdoman rakenteista. Tasta syysta se jaetaan kah-
teen osaan, vastaavaan ja vastattavaan. Vastaava puoli esittaa yrityksen omaisuuden, eli
sen miten yrityksen paaomat ovat sitoutettu. Se jaetaan viela pysyviin ja vaihtuviin vastaa-
viin. Pysyvat vastaavat ovat omaisuutta, jotka tuottavat tuloa pitkalla aikavalilla, kun taas

vaihtuvat vastaavat ovat omaisuutta, jotka tuottavat tuloa lyhyella aikavalilla.

Vastattava puoli kertoo yrityksen paaoman rakenteesta, eli sen miten yrityksen omaisuus
on rahoitettu. Vastattava puoli jaetaan myds kahteen osaan, eli omaan paaomaan ja vie-

raaseen paaomaan. Ne tarkoittavat yrityksen varoja ja velkoja.

Taseen rakenne (Kuvio 7) muodostuu tasekaavasta, joka pohjautuu kirjanpitoasetukseen
(KPA1:68). Toisin kuin tuloslaskelmalla, taseella on vain yksi laskentakaava.

Tase

VASTAAVAA

PYSYVAT VASTAAVAT
Aineettomat hyddykkeet
Aineelliset hyodykkeet
Sijoitukset

VAIHTUVAT VASTAAVAT
Vaihto-omaisuus
Saamiset
Rahoitusarvopaperit
Rahat- ja pankkisaamiset

VASTATTAVAA

OMA PAAOMA
Osakepadoma
Edellisten tilikausien voitto (tappio)
Tilikauden voitto (tappio)

VIERAS PAAOMA
Pitkaaikaiset velat
Lyhytaikaiset velat

Kuvio 7. Taseen kaava (Yritystutkimus 2017, 28-29)

Taseen oikaiseminen on yleisesti ottaen hankalampaa kuin tuloslaskelman. Se johtuu ta-
seen luonteesta. Tuloslaskelman sisalt6 keskittyy yleensa lyhyen aikavélin tuottoihin ja ku-

luihin, mutta tase sisaltda usein molempia, eli lyhytaikaisia ja pitkaaikaisia erid, joita sitten
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oikaisuilla eritellaan toisistaan. Taseen oikaisuissa myos kirjanpidolliset kaytannét ovat mo-
nimutkaisempia. (Salmi 2020, 154-158.)

Taseen oikaisut koskevat yrityksen omaisuutta ja varoja. Omaisuudella on oltava tulontuot-
tamiskykya yritykselle, jotta silla katsotaan olevan arvoa. Omaisuuden kirjanpidollinen arvo
vastaa sita, mitd sen odotetaan tuottavan. Erét, jotka eivat enaa tuota tuloa, eliminoidaan
taseesta. Vastaavasti, jos yrityksell& on olennaisia varoja, joita ei ole merkitty taseeseen,
ne merkitdan nakyviin. Vierasta pddomaa koskevat oikaisut liittyvat yleensa pitkaaikaisten
ja lyhytaikaisten, seka korollisen ja korottoman jaotteluun. Oikaisujen tavoitteena on taata

mahdollisimman oikea kuva yrityksen varallisuudesta. (Salmi 2020, 154-158.)
Vastaavat

Taseen pysyvissa vastaavissa ovat aineettomat hyddykkeet, aineelliset hyodykkeet, seka
sijoitukset. Aineettomat hyddykkeet vaativat oikaisun, jos se siséltaa omaisuutta, jolla ei ole
enaa tulontuottamiskykyé. Tallaiset erat eliminoidaan. Aineellisten hyddykkeiden oikaise-
minen koskee yleenséd omaisuutta, jonka arvoa on oleellisesti yliarvostettu sen kaypéan
arvoon nahden. Silloin tasearvoa korjataan ja vastaavasti omaa pddomaa vahennetaan.
(Yritystutkimus 2017, 31-37.)

Taseen vaihtuvat vastaavat sisaltavat vaihto-omaisuuden, saamiset ja rahat ja pankkisaa-
miset. Vaihto-omaisuus vaatii oikaisua, jos sen arvo ei noudata kdypaa arvoa. Myyntisaa-
misista tarkastetaan sellaiset saamiset, joista ei todennékdisesti saavu suoritusta. Tallaiset
saamiset luokitellaan luottotappioksi ja vahennys tehdddn sek& myyntisaamisiin, etta
omaan paaomaan. Rahoitusomaisuuden arvo on yleensa harvinaisen selva, silla raha toimii
itsessdan jo arvon maarittdjand. Rahoitusomaisuuden arvoa ei yleensa tarvitse korjata oi-
kaisemalla. (Yritystutkimus 2017, 38-39.)

Vastattavat

Omaan padomaan liittyvat oikaisut tarkoittavat yleensa niitd muokkauksia, joita omaan paa-
omaan tehdaan, kun taseen omaisuuseria tai varoja ja velkoja on jouduttu korjaamaan.

Naita esimerkkeja mainittiin taseen vastaavien oikaisuissa. (Yritystutkimus 2017, 45.)

Oma péaéoma siséltaa kohdan tilinpaatdsjarjestelyjen kertymalle. Tilinpaatdsjarjestelyt, eli
poistoero ja veroperusteiset varaukset liittyivat verotettavan tuloksen optimointiin, kuten tu-
loslaskelman oikaisuissa kerrottiin. Taseen oikaisussa poistoerosta ja veroperusteisista va-
rauksista lasketaan yhteisdverokannan (20 %) mukainen osuus, joka siirretdan laskennalli-
seen verovelkaan. Niiden osalta ei kuitenkaan tehdé oikaisua tuloslaskelmaan, tarkoittaen

laskennallisen verovelan muutosta. (Yritystutkimus 2017, 44.)
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Taseen vieras pddoma jaetaan pitkdaikaiseen ja lyhytaikaiseen vieraspddomaan. Yrityksen
velat ovat vierasta padaomaa. Velan tai sen osan maksuerapaiva kertoo sen, onko velka
pitkaaikainen vai lyhytaikainen. Lyhytaikainen velka eraantyy maksettavaksi korkeintaan

vuoden sisalla, kun taas pitkaaikainen velka yli vuoden kuluttua. (Yritystutkimus 2017, 45.)

Laskennallinen verovelka syntyy tilinpaatosjarjestelyisté, kuten ylempana jo mainittiin. Pa-
kolliset varaukset taas siséltavat menoja, joista ei odoteta vastaavaa tuloa. Molemmat kuu-
luvat vieraaseen pddomaan, koska ne luokitellaan korottomiksi pitk&aikaisiksi veloiksi. (Yri-
tystutkimus 2017, 49.)

Oikaistu tase

VASTAAVAA

PYSYVAT VASTAAVAT
Aineettomat hyodykkeet
Aineelliset hyodykkeet
Sijoitukset ja pitkdaikaiset saamiset
Leasingomaisuus

VAIHTUVAT VASTAAVAT
Vaihto-omaisuus
Lyhytaikaiset saamiset
Rahat ja rahoitusarvopaperit

VASTAAVAA YHTEENSA

VASTATTAVAA
OMA PAAOMA
Taseen oma padoma yhteensa
Poistoero ja varaukset yhteensa
Oman padoman oikaisut
VIERAS PAAOMA
Pitkaaikainen vieras paaoma yhteensa
Laskennallinen verovelka
Pakolliset varaukset
Leasingvastuut
Lyhytaikainen vieras pddaoma yhteensa
VASTATTAVAA YHTEENSA

Kuvio 8. Oikaistun taseen kaava (Yritystutkimus 2017, 30)
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4 Tilinpaatdésanalyysin tunnusluvut
4.1 Kannattavuus

Voittoa tuottava liiketoiminta on kannattavaa liiketoimintaa. Liiketoiminnan tulos onkin yk-
sinkertaisin kannattavuuden mittari, mutta se ei yksistaan riita kuvailemaan yrityksen kan-
nattavuutta suhteellisesti. Huomioon on otettava myags liikketoiminnan laajuus seka toimin-

taan sitoutettu pddoma, jotta kannattavuutta voidaan arvioida suhteellisesti.

Kannattavuuden tunnusluvuilla voidaan mitata absoluuttista tai suhteellista kannattavuutta
(Yritystutkimus 2017, 63). Absoluuttisen kannattavuuden mittaamiseen kaytetaan tulospro-
sentteja, joita ovat kayttokate-, liiketulos- ja nettotulosprosentit. Ne perustuvat pelkastaan
tuloslaskelman tietoihin. Oikaistun tuloslaskelman vélituloksina muodostuneet erat muun-
netaan tulosprosenteiksi suhteuttamalla ne liikevaihtoon tai liiketoiminnan tuottoihin (Salmi
2022, 166).

Tulosprosentit eivat ole parhaita kannattavuuden mittareita juuri sen takia, etté ne perustu-
vat pelkastaan tuloslaskelmaan, eika taseen vaikutusta ole huomioitu (Yritystutkimus 2017,
63). Ne soveltuvat kuitenkin hyvin kannattavuustavoitteiden seurantaan, kuten eri tilikau-
sien véliseen vertailuun tai toimialan sisdiseen vertailuun. (Niskanen & Niskanen 2003,
112)

Suhteellisessa kannattavuudessa huomioidaan myos taseen vaikutus (Niskanen & Niska-
nen 2003, 112). Sita tarkastellaan padoman tuottoprosenteilla, joita ovat oman pddoman-,
sijoitetun pdadoman- ja kokonaispaaoman tuottoprosentit (Yritystutkimus 2017, 63). Niilla

mitataan padoman tulon tuottamiskykya.

Tuloslaskelman ja taseen yhteisvaikutus tekeekin paaoman tuottoasteista erinomaisia kan-
nattavuuden mittareita. Ne soveltuvat myds hyvin yritysten véliseen vertailuun, koska ne

ovat toimialasta riippumattomia (Vilkkkumaa 2010, 45-46).
Kayttdkate

Kéayttokate saadaan, kun liiketoiminnan tuotoista vahennetd&n muuttuvat ja kiinteat kustan-
nukset. Se kertoo, kuinka paljon liikketoiminnan tuotoista jaa kayttokatetta. (Yritystutkimus
2017, 63-64.)

Kavttokat

Kiyttokate-o = ——~aytokate — ¥ 100%
lilketoiminnan tuotot yhteensa

Teollisuus 5 - 20%

Kauppa 2 - 10%

Palvelu 5 - 15%
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Kayttokatteen tavoitearvot on luokiteltu toimialakohtaisesti, koska eri yritysten valilla on val-
taviakin eroja. Tavoitearvojen véljyys johtuu puolestaan siita, ettd myds saman toimialan
yritykset voivat poiketa suurestikin toisistaan. Tavoitearvot riippuvat pitkalti liketoiminnan

rakenteesta ja luonteesta. (Salmi 2020, 169.)
Liiketulos

Liiketulos saadaan, kun kayttokatteesta vahennetéén poistot ja arvonalentumiset. Se kuvaa
tulosta ennen rahoituskuluja ja veroja. Liiketulosprosentti osoittaa, kuinka paljon yrityksen

liketoiminta tuottaa suhteessa liikevaihtoon. (Yritystutkimus 2017, 64—65.)

liiketulos

Liiketulos-% = — — — X 100 %
lilketoiminnan tuotot yhteensa
Hyva yli 10%
Tyydyttava 5 - 10%
Heikko alle 5%
Nettotulos

Nettotulos saadaan, kun liiketuloksesta vahennetaan rahoituskulut ja verot. Se kertoo, mika
yrityksen todellinen liiketoiminnan tulos on. Nettotulosprosentti taas osoittaa, kuinka monta

prosenttia yrityksen liikevaihdosta jaa voittoriville asti. (Yritystutkimus 2017, 65.)

nettotulos
Nettotulos-% = — — — X 100 %
lilketoiminnan tuotot yhteensa

Nettotulosprosentille ei ole asetettu tavoitearvoja. Tavoitearvojen asettaminen olisi melko
hankalaa, koska tunnusluku on niin yrityskohtainen. Siihen vaikuttavat monet tekijat, kuten
toimiala ja liiketoiminnan luonne, seka yrityksen omaisuuden ja pddoman rakenteet (Salmi
2020, 169).

Nettotulosprosentilla selvitetddn voiton prosentuaalinen osuus liiketoiminnan tuotoista. Po-
sitiivinen tunnusluku kertoo liikketoiminnan kannattavuudesta, silla likevaihdosta on silloin
syntynyt myds voittoa. Mitd korkeampi voiton prosentuaalinen osuus on, sitd paremmin yri-
tys voi jakaa osinkoa. (Vilkkumaa 2010, 47-48.)

Koko p&&doman tuotto

Koko pdédoman tuottoprosentti lasketaan jakamalla operatiivisen liiketoiminnan tulos yrityk-
sen koko padomalla. Koko paaoma tarkoittaa taseen molempia pddomalajeja, eli toisin sa-

noen taseen loppusummaa. Operatiivisen liiketoiminnan tulos sisltaa nettotuloksen liséksi



15

rahoituskulut ja verot. Ne kuvaavat vieraan paaoman voitto-osuutta, kun taas nettotulos ku-

vaa oman padoman voitto-osuutta (Niskanen & Niskanen 2003, 114).

Yleensé paaoman tuottoprosenteissa lasketaan keskimaéarainen paaoma, joka tarkoittaa
vuoden alun ja lopun keskiarvoa. Se kuvastaa padoman tasaista sitouttamista tilikauden
ajalle. (Yritystutkimus 2017, 98.)

Koko padaoman nettotulos + rahoituskulut + verot < 100%
= 0

tuotto-% koko pdaoma keskimaarin

Hyva yli 10 %

Tyydyttava 5 - 10%

Heikko alle 5%

Koko pdédoman tuottoaste valittiin tunnuslukuanalyysiin sijoitetun pddoman tuottoasteen si-
jasta. Salon Volumella ei ollut korollista vieraspddomaa, joten tunnusluku rajattiin analyy-
sista. Siind missa koko paaoman tuotto mittaa yrityksen kykya tehda tuottoa kaikelle toimin-
taan sitoutetulle pddomalle, sijoitetun paddoman tuotto mittaa yrityksen kykya tehda tuottoa

siihen sijoitetulle ja tuottoa vaativalle pddomalle.

Sijoitetun pddoman tuottoprosentti on silti yleisin kannattavuuden mittari, koska se soveltuu
mainiosti yritysten valiseen vertailuun. Koko paaoman tuottoprosentti kay tapauksissa,

joissa sijoitetun paaoman kohdalla ei ole saatu tehtyé jakoa korottoman ja korollisen vélilla.
Oman padédoman tuotto

Oman paaoman tuottoprosentti lasketaan jakamalla nettotulos omalla padomalla.

Oman pddoman
Y _ i 'r'1ettotulos' _ < 100%
tuotto-% oma padoma keskimaarin
Hyva yli 15%
Tyydyttava 5 - 15%
Heikko alle 5%

Oman paaoman tuottoprosentti mittaa, kuinka paljon yritys on tehnyt tuottoa omalle paa-
omalle, eli omistajien yritykseen sijoittamalle pddomalle. Oman pddoman tuottoprosentti ei
ole niin vertailukelpoinen tunnusluku kuin sijoitetun pd&oman tuottoprosentti, mutta se sopii
kuitenkin toimialan sisaiseen vertailuun. Koska tunnusluku mittaa padaoman tuottoa omista-
jien nakoékulmasta, sitd kannattaa vertailla myds omistajien tuottovaatimukseen. (Niskanen
& Niskanen 2003, 116.)



16

4.2 Vakavaraisuus

Vakavaraisuudessa on kyse yrityksen paaoman rakenteesta. Vakavarainen yritys suoriutuu
pitkaaikavalin velvoitteistaan, vaarantamatta perusliiketoimintaa silla. Se tarkoittaa sita, etta
yrityksell& on omaa paaomaa, jonka turvin se selviytyisi myés huonompina aikoina niin, ettei

varsinaisen liiketoiminnan jatkuvuus vaarantuisi siitd. (Niskanen & Niskanen 2003, 130.)
Omavaraisuusaste

Omavaraisuusaste lasketaan jakamalla oma paaoma taseen loppusummalla, josta on va-
hennetty saadut ennakkomaksut. Saadut ennakkomaksut tarkoittavat seuraavalle tilikau-
delle kuuluvia tuloja, joista on saatu maksu ennakkoon. Ne vahennetaan taseen arvosta,

jotta ne eivat vaikuttaisi tarkasteltavaan tilikauteen. (Niskanen & Niskanen 2003, 131.)

Omavaraisuus- oma paaoma
= x 100%
aste-% taseen loppusumma - saadut ennakot
Hyva yli 40 %
Tyydyttava 20 - 40%
Heikko alle 20 %

Omavaraisuusaste mittaa, kuinka paljon yritykselld on omaa padomaa suhteessa kokonais-
padomaan. Tunnusluku on toimialasta riippumaton, joten se soveltuu hyvin mygs yritysten

valiseen vertailuun.
Suhteellinen velkaantuneisuus

Suhteellinen velkaantuneisuus lasketaan jakamalla taseen velat liikevaihdolla. Taseen ve-
loilla tarkoitetaan vierasta pddomaa, josta on vahennetty saadut ennakkomaksut. (Yritys-
tutkimus 2017, 70.)

Suhteellinen taseen velat
] = — - X 100%
velkaantuneisuus liikevaihto
Hyva alle 40 %
Tyydyttava 40 - 80 %
Heikko yli 80 %

Suhteellinen velkaantuneisuus mittaa yrityksen liikevaihdon, eli tulon riittavyyttad velkojen
maksussa. Se valittiin tunnuslukuanalyysiin nettovelkaantumisasteen sijasta. Nettovelkaan-
tumisaste, eli gearing, mittaa my6s yrityksen velka-astetta, mutta eri tavalla. Siina tarkas-
teltavana on yrityksen rahavarojen ja oman paaoman riittdvyys korollisen vieraspddoman
poismaksamiseen. Suhteellista velkaantuneisuutta voidaan vertailla yritysten valilla, mutta
tulokset ovat vain suuntaa antavia. Parhaiten tunnusluku sopii yrityksen kehityksen seuran-

taan.



17

4.3 Maksuvalmius

Maksuvalmiudella tarkoitetaan yrityksen kykya suoriutua lyhyen aikavélin velvoitteista.
Maksuvalmiutta mitataan taseen lyhytvaikutteisista erista, joita kutsutaan kayttopadomaksi.
Kayttopadoma voidaan jakaa brutto- ja nettokayttopagomiin. Bruttokayttopaaomalla tarkoi-
tetaan yrityksen vaihto- ja rahoitusomaisuutta, kun taas nettokayttopddomalla tarkoitetaan
bruttokayttopadomaa, josta on vahennetty yrityksen lyhytaikaiset velat. (Niskanen & Niska-
nen 2003, 117-118.)

Quick ratio

Quick ratio lasketaan jakamalla rahoitusomaisuus lyhytaikaisilla veloilla, joista on vahen-
netty saadut ennakkomaksut. Rahoitusomaisuudella tarkoitetaan yrityksen rahoja ja pank-

kisaamisia seka lyhytaikaisia saamisia. (Yritystutkimus 2017, 74.)

rahoitusomaisuus - osatuloutuksen saamiset

Quickratio = — - o —
lyhytaikainen vieras paaoma - lyhytaikaiset saadut ennakot
Hyva yli 1
Tyydyttava 0,5 - 1
Heikko alle 0,5

Quick ratio on valittdman maksuvalmiuden mittari. Se kuvaa, miten yrityksen rahoitusomai-

suus ja helposti rahaksi muutettavat saamiset riittavat lyhytaikaisten velkojen maksuun.
Current ratio

Current ratio lasketaan jakamalla bruttokayttbpaaoma lyhytaikaisilla veloilla. Se on siis net-
tokayttbpadoma suhdelukumuodossa. Tunnusluvussa mitataan bruttokayttdpadoman, eli
vaihto- ja rahoitusomaisuuden riittvyytta lyhytaikaisten velkojen maksuun. Ajatuksena on
se, etta vaihto-omaisuus voidaan tarvittaessa muuttaa rahaksi ja kayttaa lyhytaikaisten vel-

kojen maksuun. (Yritystutkimus 2017, 75.)

rahoitusomaisuus + vaihto-omaisuus
lyhytaikainen vieras paaoma

Current ratio =

Hyva yli 2
Tyydyttava 1 - 2
Heikko alle 1

Maksuvalmiuden tunnusluvut mittaavat vain tilinpaatéshetken maksukykya, joten ne ovat

my0s helposti manipuloitavia tunnuslukuja.
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5 Salon Volume Oy
5.1 Tilinpaatésanalyysi

Tilinpaatosanalyysi aloitettiin tilinpaatdsten oikaisulla. Lahdeaineistona olivat Salon Volu-
men viralliset tilinpaatokset vuosilta 2020-2023. Yrityksen perustamisvuosi rajattiin tutkitta-
vasta ajanjaksosta, koska sen tilikausi oli normaalia lyhyempi (noin 7 kuukautta). Jos tilin-
paatdsanalyysi siséltaa poikkeuksellisen pituisen tilikauden, se muokataan vastaamaan 12
kuukauden mittaista tilikautta. Perustamisvuosi kuitenkin rajattiin silla perusteella, etta tilin-

paatdserat olisivat ennustettuja, eiké todellisesta liiketoiminnasta johtuneita.

Salon Volume on pienyritys, ja sen tilinpaattkset on laadittu Valtioneuvoston asetusten mu-
kaisesti. Ne noudattavat pienyrityssaanndston lukua 2—3. Mikro- ja pienyritysten liitetietojen
vaatimustaso on melko suppea, eika yrityksen liitetiedoista ilmennyt tarvetta tilinpaatosten
oikaisuihin. Yrittajalta kysyessa kuitenkin selvisi, etta yritykselld oli satunnaisia kayttbomai-
suuteen liittyvid myyntivoittoja, seké satunnaisia vahingonkorvauksiin liittyvia kuluja. Lisaksi
yrityksella oli ostojen palautuksista syntyneitd kurssieroja. Kayttbomaisuuden myyntivoitot
oikaistiin liiketoiminnan muista tuotoista, mutta muita tuloslaskelmaan (Taulukko 1) kohdis-
tuvia oikaisuja ei tehty, koska erien tarkkoja méaaria ei saatu selville. Taseen oikaisuissa
lyhytaikaiset ja pitkdaikaiset, seka korottomat ja korolliset erat erotellaan toisistaan. Yrityk-
sen tase (Taulukko 2) ei kuitenkaan vaatinut oikaisuja, koska silla oli vain lyhytaikaista ja
korotonta vieraspaaomaa. Muilta osin tilinpaatdsten oikaisut toteutettiin tilinpaatdserien uu-

delleen jarjestelylla. Ne tehtiin Yritystutkimus ry:n kaavojen mukaisesti.

2020 2021 2022 2023
LIKEVAIHTO 546 680 961562 1186223 1200044
Liiketoiminnan muut tuotot 0 0 0 0
LIKETOIMINNAN TUOTOT YHTEENSA 546 680 961562 1186223 1200 044
Aine- ja tarvikekaytto -322327 -571016 -709501 -624 505
Ulkopuoliset palvelut -16 465 -7553 -7084 -3225
Henkilostokulut -13274 -93 265 -88 044 -105650
Liiketoiminnan muut kulut -95 896 -132532 -161 442 -175 066
Valmistevaraston lisays/vahennys 2751 119896 114726 211696
KAYTTOKATE 101 469 277091 334879 503293
Suunnitelman mukaiset poistot 0 -4 347 -3129 -7 487
LIIKETULOS 101 469 272745 331750 495 806
Muut korko- ja rahoitustuotot 0 33 43 14
Korkokulut ja muut rahoituskulut -10 254 -4 539 116 -195
Valittémat verot -28 650 -67 010 -58 554 -101 669
NETTOTULOS 62 565 201229 273 356 393955
Satunnaiset tuotot 2002 0 0 4079
KOKONAISTULOS 64 567 201229 273 356 398034
TILIKAUDEN TULOS 64 567 201229 273 356 398034

Taulukko 1. Salon Volumen oikaistu tuloslaskelma
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2020 2021 2022 2023
VASTAAVAA
PYSYVAT VASTAAVAT
Aineelliset hyodykkeet 0 11992 8863 218675
Sijoitukset ja pitkaaikaiset saamiset 0 3018 80034 145 696
VAIHTUVAT VASTAAVAT
Vaihto-omaisuus 51751 171646 286373 523116
Lyhytaikaiset saamiset 41078 67 141 51652 97044
Rahat ja rahoitusarvopaperit 25721 136598 262094 254543
VASTAAVAA YHTEENSA 118 550 390 396 689017 1042073
VASTATTAVAA
OMA PAAOMA
Taseen oma paaoma yhteensa 98 302 291 866 541873 897 159
VIERAS PAAOMA
Lyhytaikainen vieras paaoma yhteensa 20248 98 530 147 144 144914
VASTATTAVAA YHTEENSA 118 550 390 396 689017 1042073

Taulukko 2. Salon Volumen oikaistu tase
5.2 Prosenttimuotoinen tilinpaatds ja trendianalyysi

Prosenttimuotoinen tilinpaatds ja trendianalyysi tehtiin vuosien 2020-2023 osalta. Niissa
tilinpaatokset muokattiin prosenttimuotoisiksi. Prosenttimuotoisen tuloslaskelman erét suh-
teutettiin liikevaihtoon, ja taseen erat taseen loppusummaan. Prosenttimuodon tarkoituk-

sena oli havainnollistaa tilinpaatdserien keskindisia suhteita.

Trendianalyysissa vertailukohteena oli tarkastelujakson ensimmainen vuosi, joka téssa ta-
pauksessa oli vuosi 2020. Jakson perakkaisia vuosia vertailtiin jakson ensimmaiseen vuo-

teen. Silla saatiin havainnollistettua tilinpaatdserien kehitysta tietyn ajanjakson aikana.

2020 2021 2022 2023 2020 2021 2022 2023

LIIKEVAIHTO 100,0 % 100,0 % 100,0 % 100,0 % 100,0 % 175,9% 217,0% 219,5%
Liiketoiminnan muut tuotot 0,0 % 0,0 % 0,0 % 0,0%

LIIKETOIMINNAN TUOTOT YHTEENSA 100,0 % 100,0 % 100,0 % 100,0 % 100,0 % 175,9% 217,0% 219,5%
Aine- ja tarvikekaytto -59,0 % -59,4 % -59,8 % -52,0 % 100,0 % 177,2% 220,1% 193,7 %
Ulkopuoliset palvelut -3,0% -0,8% -0,6 % -0,3% 100,0 % 459% 43,0% 19,6 %
Henkilostokulut -2,4% -9,7% -7,4% -8,8% 100,0 % 702,6% 663,3 % 795,9 %
Liiketoiminnan muut kulut -17,5 % -13,8% -13,6 % -14,6 % 100,0 % 138,2% 168,4 % 182,6 %
Valmistevaraston lisdys/vahennys 0,5% 12,5 % 9,7 % 17,6 % 100,0%  43584%  41705%  7695,6%

KAYTTOKATE 18,6 % 28,8% 28,2% 41,9% 100,0 % 2731% 330,0% 496,0 %
Suunnitelman mukaiset poistot 0.0 % -0.5% -0,3 % -0.6 % 0,0% 100.0 % 72,0% 172,2 %

LIIKETULOS 18,6 % 28,4% 28,0% 41,3% 100,0 % 268,8% 326,9% 488,6 %
Muut korko- ja rahoitustuotot 0,0 % 0,0 % 0,0 % 0,0%

Korkokulut ja muut rahoituskulut -1,9% -0,5% 0,0 % 0,0% 100,0 % 44,3 % -1,1% 1,9%
Valittomat verot -5,2 % -7,0% -4,9 % -8,5% 100,0 % 233,9% 204,4 % 354,9 %

NETTOTULOS 11,4 % 20,9% 23,0% 32,8% 100,0 % 3216% 436,9% 629,7 %
Satunnaiset tuotot 0,4 % 0,0 % 0,0 % 0,3% 100,0 % 0,0% 0,0 % 203,8%

KOKONAISTULOS 11,8 % 20,9% 23,0% 33,2% 100,0 % 311,7% 423,4% 616,5%

TILIKAUDEN TULOS 11,8 % 20,9% 23,0% 33,2% 100,0 % 311,7% 423,4% 616,5%

Taulukko 3. Salon Volumen prosenttimuotoinen tuloslaskelma ja trendianalyysi
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Salon Volumen prosenttimuotoinen tuloslaskelma ja trendianalyysi on esitetty Taulukossa
3. Yrityksen liikevaihdossa tapahtui vuosittaista kasvua. Alun kasvu oli suurta, mutta se
hidastui loppua kohden. Kokonaiskasvua oli 120 % tarkastelujakson aikana. Viimeisen vuo-
den aikana liikevaihto kasvoi enda 1,2 %. Kasvun hidastumiseen on voinut vaikuttaa se,
ettd yrityksen liiketoiminta jouduttiin lakkauttamaan kuukaudeksi yrityksen varastotilassa
sattuneen vahingon seurauksena. Kasvun tasaisen laskun voidaan katsoa my6s johtuvan

liiketoiminnan vakiintumisesta.

Prosenttimuotoisesta tuloslaskelmasta nahdaéan yrityksen kulurakenteen kehittyminen suh-
teessa liikevaihtoon. Yrityksen suurin kuluerd on ollut aine- ja tarvikekaytto, jonka osuus on
ollut keskiméaarin 60 % liikevaihdosta. Ostojen kasvu oli pienté ja tasaista, ja se pysyi sa-
massa suhteessa liikevaihdon kasvun kanssa. Poikkeuksena oli vuosi 2023, jolloin liike-
vaihdon kasvusta huolimatta ostot olivat lahes 12 % pienemmat edelliseen vuoteen verrat-

tuna.

Yrityksen henkilostokulut olivat toiseksi pienin kulueréd. Ensimmaisena vuonna yrityksessa
tyoskenteli ainoastaan yrittdja. Seuraavana vuonna yritykseen palkattiin viisi henkil6&, jonka
seurauksena henkildstokulut kasvoivat noin 7-kertaisesti ensimmaéaiseen vuoteen verrat-
tuna. Siita lahtien henkildstomaara on pysynyt samana. Ulkopuolisten palvelujen kaytto taas
pienentyi tarkastelujakson aikana. Se oli alkujaankin pienin kuluera yritykselle. Yrityksen on
tarvinnut hyédyntaa ulkopuolisia palveluja entistékin vahemman henkildstén palkkaamisen

jalkeen.

Kulurakennetta tarkastelemalla havaitaan, etta yritys on pystynyt laskemaan niiden suhteel-
lista osuutta liikkevaihdosta ja edistanyt siten kannattavuuden parantumista. Kehitys néh-
daan tulosprosenttien kasvusta. Vuonna 2020 kulujen osuus oli 81 % liikevaihdosta, eli lii-
kevoittoa syntyi 19 %. Kaikkiaan kulurakennetta saatiin laskettua 23 %, jolloin liiketulos kas-

voi 23 %. Yritys on pystynyt hienosti optimoimaan resurssien kayttéaan.

2020 2021 2022 2023 2020 2021 2022 2023
VASTAAVAA
PYSYVAT VASTAAVAT
Aineelliset hyddykkeet 0,0% 3,1% 1,3% 21% 0,0 % 100,0 % 739% 180,7 %
Sijoitukset ja pitkaaikaiset saamiset 0,0% 0,8% 11,6 % 14,0 % 0,0 % 100,0%  2651,7%  4827,3%
VAIHTUVAT VASTAAVAT
Vaihto-omaisuus 43,7 % 44,0 % 41,6 % 50,2 % 100,0 % 3317 % 553,4%  1010,8%
Lyhytaikaiset saamiset 34.7% 17,2% 7,5% 9,3% 100,0 % 163,4 % 125,7% 236,2 %
Rahat ja rahoitusarvopaperit 21,7% 35,0 % 38,0 % 24,4% 100,0 % 531,1% 1019,0 % 989,6 %
VASTAAVAA YHTEENSA 100,0 % 100,0 % 100,0 % 100,0 % 100,0 % 329,3% 581,2% 879,0 %
VASTATTAVAA
OMA PAAOMA
Taseen oma padoma yhteensa 82,9% 74,8% 78,6 % 86,1% 100,0 % 296,9 % 551,2 % 912,7 %
VIERAS PAAOMA
Lyhytaikainen vieras paaoma yhteensa 17,1% 25,2 % 21,4% 13,9% 100,0 % 486,6 % 726,7 % 715,7 %
VASTATTAVAA YHTEENSA 100,0 % 100,0 % 100,0 % 100,0 % 100,0 % 329,3% 581,2% 879,0 %

Taulukko 4. Salon Volumen prosenttimuotoinen tase ja trendianalyysi
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Salon Volumen prosenttimuotoinen tase ja trendianalyysi on esitetty Taulukossa 4. Taseen
pysyvistad vastaavista ndhdaan, ettd yritys on tehnyt kalustohankintoja vuosina 2021 ja
2023. Myds sijoitukset olivat kasvaneet vuodesta 2021 lahtien. Niihin kuuluvat yrityksen
vuonna 2022 ostamat asuinhuoneiston osakkeet. Pysyvien vastaavien kasvu kertoo inves-

tointien tekemisest&, kun taas lasku viittaa suunnitelman mukaisiin poistoihin.

Yrityksen vaihto-omaisuus kasvoi tasaisesti vuosittain. Yrityksella oli sitoutettu vaihto-omai-
suuteen keskiméaarin 45 % taseen arvosta. Vaihto-omaisuuden kasvuun liittyi liiketoiminnan
volyymin kasvu, josta liikevaihdon ja kulujen kasvu kertoi, mutta myos varaston kiertono-
peuden hidastuminen, joka havaittiin kyseisella tunnusluvulla. Vuonna 2021 kiertonopeus
oli 35 paivaa, kun taas vuonna 2023 se oli noussut 159 paivaan. Varaston kiertonopeuden
hidastumiseen on voinut vaikuttaa esimerkiksi sellaiset tuotteet, joiden kysynté on selkedasti
vahentynyt. Se voitaisiin ratkaista varaston muutoksen ja kiertonopeuden tiheammalla seu-
rannalla, jolla pystyttaisiin ennakoimaan nopeammin kysynnan muutoksiin ja havikin vahen-
tamiseen. Tehostettu varastonhallinta auttaa yritysta valttamaan padoman liiallisen sitout-

tamisen vaihto-omaisuuteen.

Vuonna 2020 yrityksen varoista lahes 35 % oli lyhytaikaisia saamisia, ja niistd runsaat 75
% myyntisaamisia. Lyhytaikaisia saamisia oli enemman kuin rahavaroja. Niiden maéaraan
oli vaikuttanut maailmanlaajuinen koronapandemia, joka ajoi yritykset ahtaalle ja heikensi
niiden maksukykya. Seuraavana vuonna tilanne l&hti jo korjaantumaan. Saamisten laskuun
vaikutti myds myyntisaamisten kiertonopeuden kiihtyminen, joka laski 21 paivasta 14 pai-
vaan. Yrityksen rahavarat taas kasvoivat ensimmaiseen vuoteen verrattuna ja olivat par-
haimmillaan 38 % yrityksen omaisuudesta. Viimeisen vuoden kohdalla rahavarojen osuu-

den pienentyminen johtui kuitenkin taseen arvon noususta.

Yrityksen toiminta oli katettu noin 80 % omalla padomalla. Vieras padoma koostui pelkas-
taan lyhytaikaisista ja korottomista veloista, kuten ostoveloista, siirtyvisté erista ja veloista
osakkaille. Ostovelat olivat suurin vieraan pddoman era kaikkina muina vuosina, paitsi
2021, jolloin se sattui olemaan pienin erd. Samana vuonna ostovelkojen kiertonopeus oli
myds tehokkaimmillaan. Siitd se lahti kuitenkin hidastumaan ja viimeisena vuonna se oli
noussut jo 38 paivaan. Kiertonopeuden hidastuminen voi viitata siihen, etta yritys on saanut

pidemp&d maksuaikaa tavarantoimittajiltaan.
5.3 Tunnuslukuanalyysi

Tunnuslukuanalyysissa yrityksen oikaistuista tilinpaatoksista laskettiin talouden tunnuslu-
kuja. Analyysiin sisaltyi yndeksan tunnuslukua, eli muutama tunnusluku jokaista osa-aluetta
kohden.
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Tunnusluvuilla saatiin tilinpdatdsten sisaltamat tiedot helpommin vertailtavaan muotoon.

Niita vertailtiin tilikausien valisiin muutoksiin seka Yritystutkimus ry:n ohjeellisiin arvoihin.
Kannattavuus

Salon Volumen kannattavuutta arvioitiin tulosprosenteilla ja padoman tuottoasteilla. Tulos-
prosentit mittasivat tuloksen rakennetta, kun taas paaoman tuottoprosentit mittasivat paa-

oman tuottokykya.
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Kuvio 9. Salon Volumen kayttokateprosentti vuosilta 2020-2023

Kayttokate on siis osa tuloksen rakennetta. Se muodostuu liikevaihdosta, josta on vahen-
netty muuttuvat ja kiinteat kustannukset. Kayttokate eroaa liiketuloksesta siten, ettd suun-
nitelman mukaisia poistoja ei ole vahennetty siitd, toisin kuin liiketuloksesta. Kayttokatepro-
sentti puolestaan kuvaa sita prosentuaalista osaa, joka liikevaihdosta jad ndiden kulujen

vahennyksen jalkeen.

Kayttokateprosentille asetetut ohjeelliset arvot on asetettu toimialoittain. Toimialat ovat luo-
kiteltu teollisuuden, kaupan ja palvelun aloihin. Salon Volumen liiketoimintana oli kauneu-
denhoitotarvikkeiden ja -koulutusten maahantuonti ja jalleenmyynti, joten se kuului kaupan

alalle. Toimialan viitevali kayttokateprosentille on 2—10 %.

Vuonna 2020 Salon Volumen kayttokate (Kuvio 9) oli lahes 19 %. Yrityksen tulos on ollut
hyva jopa kaikkien toimialojen mittapuilla. Yrityksen liikevaihto kasvoi merkittavasti alkuvuo-

sien aikana. Se kertoo siita, etta sen liikketoiminnalle on selvasti ollut kysyntda markkinoilla.

Yritys sai parannettua myds kustannustehokkuuttaan kasvavaan liikkevaihtoon nahden, silla
kayttokate parantui entisestddn vuosina 2021 ja 2023. Vuonna 2022 liikevaihdon kasvusta
huolimatta kayttokate laski 0,6 %. Sind vuonna kulujen osuus liikevaihdosta oli suhteellisesti

suurempi, myds muihin tilikausiin verrattuna.
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Kaiken kaikkiaan yrityksen kayttékateprosentti kasvoi noin 23 % tarkastelujakson aikana.
Vuoden 2023 kayttokate ylettyi jopa 42 %. Tulos oli erinomainen. Yrityksen hankinnat olivat
silloin pienemmat muihin vuosiin verrattuna. Siihen on osaksi vaikuttanut kuukauden mittai-

nen katkos yrityksen liiketoiminnassa kyseisen tilikauden aikana.

Kayttbkateprosentin kasvu todistaa, etta yritys on pystynyt maaratietoisesti parantamaan
kannattavuuttaan vuosittain. Erityisesti viimeisen vuoden osalta se sai optimoitua resurs-
sien kayttvaan niin, etté niiden suhdanne pysyi mahdollisimman matalana kasvaviin tulovir-

toihin katsottuna.
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Kuvio 10. Salon Volumen liiketulosprosentti vuosilta 2020-2023

Liiketulosprosentti kuvaa tuloksen osuutta likevaihdosta ennen rahoituskulujen ja verojen
vahentamista. Yritystutkimus ry on asettanut liiketulosprosentille suuntaa antavat viitearvot.

Hyvaksi liilketulokseksi katsotaan yli 10 % tulos.

Salon Volumen liiketulosprosentti (Kuvio 10) liikkui hyvin lahelté k&yttokateprosenttia. En-
simmaisen vuoden aikana yrityksella ei ollut kalustoa, josta poistoja olisi tehty. Kalustohan-
kintoja tehtiin vasta vuosina 2021 ja 2023. Pysyvat vastaavat olivat arvostettu niiden han-
kintamenoon ja niista tehdyt poistot tehtiin suunnitelman mukaisina poistoina. Kaluston arvo
oli suhteellisen pieni verrattuna taseen arvoon tai vuosittaiseen liikevaihtoon. Tehtyjen pois-

tojen osuus oli keskimaarin 0,5 % yrityksen vuotuisesta liikevaihdosta.

Vuonna 2020 yrityksen liiketulos oli lahes 19 %, eli samansuuruinen kuin kyseisen vuoden
kayttokateprosenttikin. Myds liiketulosprosentti kasvoi vuosina 2021 ja 2023, ensin 10 % ja
sitten 13 %. Vuonna 2022 liiketulos laski kayttokatteen tavoin. Poistoilla ei ollut vaikutusta
siihen, silla ne olivat pienemmaé&t muihin vuosiin verrattuna. Sen sijaan suhteellisen suuri

kulurakenne laski sen vuoden liiketulosta, niin kuin kayttokatettakin.
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Kaiken kaikkiaan yrityksen liiketulos nousi lahes 23 % tarkastelujakson aikana. Voidaan
sanoa, etta se nousi hyvalta tasolta erinomaiselle tasolle. Yrityksen liiketoiminta on ollut siis

oikein kannattavaa, koska se kyennyt tuottamaan voittoa suurella asteella.
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Kuvio 11. Salon Volumen nettotulosprosentti vuosilta 2020-2023

Nettotulosprosentti osoittaa, kuinka paljon yrityksen liikevaihdosta jaa voittoriville asti. Po-
sitiivinen tulos tarkoittaa, etta yrityksen liiketoiminta on tuottanut voittoa, kun taas negatiivi-
nen tulos kertoo tehdysta tappiosta. Nettotuloprosentille ei ole asetettu ohjeellisia arvoja,

koska sen tulokseen vaikuttaa moni tekija ja vaihtelu on suurta eri toimialojen valilla.

Liiketuloksen ja nettotuloksen erottavat toisistaan rahoituskulut ja verot. Nettotuloksesta ne
ovat vahennetty. Salon Volumen rahoituskulut ja verot olivat keskimaarin 7 % liikevaihdosta.
Yrityksella ei ollut korollista vieraspadomaa, joten korkokulut olivat hyvin pienid. Rahoitus-
kuluihin siséltyi kurssieroja, joita olisi kuulunut oikaista tuloslaskelmasta, mutta ilman tar-

kempia tietoja niita ei voitu tehda.

Salon Volumen nettotulosprosentti (Kuvio 11) kasvoi vuosittain tarkastelujakson aikana.
Vuonna 2020 voittoa jai noin 11 % liikevaihdosta. Nettotulosprosentti kasvoi parhaimmillaan
vuosina 2021 ja 2023, jolloin se kasvoi 10 % vuodessa. Vuoden 2022 kasvu oli paljon mal-
tillisempi, vain 2 %. Kokonaiskasvua kertyi kuitenkin huimat 21 %. Viimeiselta vuodelta voit-
toa syntyi /s likevaihdosta. Se kertoo siita, etta yritys on saanut tuotettua upeasti voittoa
haasteellisista ajoista huolimatta ja lisdksi pystynyt vielap& kasvattamaan sitd vuosi vuo-
delta.
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Salon Volumen paaoman tuotto-%
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Kuvio 12. Salon Volumen kokonaispddoman ja oman pddoman tuottoprosentit vuo-
silta 2020-2023

Paaoman tuottoasteet kuvaavat sita, kuinka paljon yritykseen sitoutettu padoma on tuotta-
nut voittoa. Kokonaispaaoman tuotto mittaa kokonaispadaoman tuottokykya, kun taas oman
paaoman tuotto mittaa vastaavasti oman padoman tuottokykya. Padoman tuottoasteissa
paaomia vertaillaan nettotulokseen, jonka katsotaan olevan oman paaoman voitto-osuutta.
Kokonaispddoman tuottoasteessa nettotulokseen lisataan viela rahoituskulut ja verot. Nii-

den katsotaan olevan vieraan pddoman voitto-osuutta.

Tulosprosenttien kaavioista nahtiin, etta tulos oli kasvusuuntainen tarkastelujakson aikana.
Paaoman tuottoasteissa tilanne oli taas péainvastainen. Se ei kuitenkaan kertonut kannatta-

vuuden heikkenemisestd, koska tunnusluvut mittaavat suhteellista kannattavuutta.

Ensimmaisen vuoden ajalta Salon Volumen kokonaispadoma (Kuvio 12) tuotti lahes 123 %
voittoa. Korkea tuottoaste kertoi pienella pddomalla tuotetusta suuresta voitosta. Tarkaste-
lujakson edetessé kokonaispadoman tuottokyky laski. Merkittavin muutos tapahtui vuonna
2022, jolloin laskua tapahtui perati 46 % aikaisempaan verrattuna. Tarkastelujakson koko-
naislasku oli noin 66 %, joka johtui oman padoman vuosittaisesta kasvusta, joka puolestaan

kasvatti kokonaispadomaa.

Salon Volumen oma paaoma (Kuvio 12) tuotti 95 % voittoa ensimmaiselta vuodelta. Myos
oman paaoman tuotto laski viimeisten vuosien kohdalla, mutta ennen sit se ehti nousta
103 % asti. Tuottoasteen nousu johtui oman padoman keskimaarisesta arvosta, jossa las-
kettiin vuoden alun ja lopun keskiarvo. Siind ensimmaéisen vuoden pieni oma paaoma alensi

keskiarvoa, joka puolestaan nosti oman padoman tuottokykya.

Vuosien 2021-2023 vélilla oman pddoman tuotto laski 48 %. Siihen vaikutti yrityksen vuo-

sittain kasvava oma paaoma, joka vahvistui tilikausien voitoista. Yrityksen tekemét



26

osingonjaot olivat melko maltillisia ja valtaosa tilikausien voitoista jai yritykseen vahvista-

maan taseen varallisuutta.

Ensimmaisien vuosien korkeat tuottoasteet johtuivat siis yrityksen kyvysta tehdéa voittoa
suhteellisen pienella padomalla. Liikevaihdon ja padoman kasvaessa paaomien tuottokyvyt
laskivat. Siitd huolimatta yrityksen suhteellinen kannattavuus pysyi hyvana, silla vimeisen

vuoden aikana sen oma padoma tuotti 55 % voittoa ja kokonaispadoma 57 % voittoa.
Vakavaraisuus

Salon Volumen taloudellista vakavaraisuutta tarkasteltiin omavaraisuus- ja velkaantunei-
suusasteilla. Yrityksen velkaantuneisuutta mitattiin suhteellisella velkaantuneisuusasteella,

jossa yrityksen kaikkia taseen velkoja verrattiin likevaihtoon.
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Kuvio 13. Salon Volumen omavaraisuusaste vuosilta 2020-2023

Omavaraisuusaste kertoo yrityksen oman pddoman prosentuaalisen osuuden kokonais-
paaomasta. Yritystutkimus ry:n mukaan hyvaksi omavaraisuusasteeksi katsotaan yli 40 %

osuus.

Salon Volumen omavaraisuus (Kuvio 13) oli alhaisimmillaan vuonna 2021, jolloin se oli 75
%. Silloin se oli laskenut 8 % edelliseen vuoteen verrattuna. Lyhytaikaisten velkojen osuus
oli sind vuonna 25 % kokonaispadomasta. Niiden maara ei sindnsé ollut kovin poikkeava
muihin vuosiin verrattuna, mutta taseen arvoon verrattuna ne laskivat omavaraisuusastetta

hieman.

Vuosien 2021-2023 aikana yrityksen omavaraisuusaste kasvoi yhteensa 13 %. Aikaisem-
pien vuosien voitot olivat kerryttdneet yrityksen omaa pddomaa, joka nakyi tunnusluvun
kasvuna. Vuonna 2023 yrityksen kokonaispddomasta 88 % oli omaa pddomaa. Erinomai-
nen omavaraisuusaste takaa yritykselle taloudellista itsendisyytta ja turvaa tulevaisuuteen,

koska se pystyy rahoittamaan toimintaansa omilla varoilla ilman velkarahoitusta.
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Kuvio 14. Salon Volumen suhteellinen velkaantuneisuusaste vuosilta 2020-2023

Suhteellisessa velkaantuneisuusasteessa taseen vierasta padomaa verrattiin kauden liike-
vaihtoon. Matala velkaantuneisuusaste kertoo yrityksen taloudellisesta vakaudesta ja ky-

vysta huolehtia veloistaan tuottamillaan tulovirroilla.

Vuonna 2020 Salon Volumen suhteellinen velkaantuneisuusaste (Kuvio 14) oli noin 4 %
likevaihdosta. Siita se lahti kasvamaan ja nousi toisen vuoden aikana perati 6 %. Sen vuo-
den siirtovelat olivat merkittavin era taseen veloissa. Kyseessa oli siis liketoiminnan volyy-
min kasvun seurausta. Tunnusluku jatkoi kasvuaan aina vuoteen 2023 asti, mutta kasvu-

tahti oli tasaisempaa kahden viimevuoden aikana, noin 2 % vuodessa.

Yrityksen liiketoiminnan kasvu heijastui myds velkaantuneisuusasteen kasvuun. Yrityksen
paaasiallisia velkoja olivat osto- ja siirtovelat ja niiden kasvu johtui nimenomaan liiketoimin-
nan volyymin kasvusta. Yrityksella ei ollut pitkdaikaista vieraspddomaa, joten sen velkaan-

tuneisuusaste pysyi myods melko matalalla.
Maksuvalmius

Salon Volumen maksukykya tarkasteltiin quick ratiolla ja current ratiolla, jotka mittaavat ly-
hyen aikavalin maksuvalmiutta. Quick ratiolla selvitettiin yrityksen rahoitusomaisuuden riit-
tavyytta lyhytaikaisten velkojen maksuun. Sita voidaan kutsua valitttman maksuvalmiuden
mittariksi. Current ratiossa puolestaan tutkitaan bruttokdyttépdadaoman riittavyytta lyhytai-
kaisten velkojen maksuun, eli se kertoo yrityksen nettokayttopddoman suhdelukumuo-

dossa.
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Kuvio 15. Salon Volumen quick ratio vuosilta 2020-2023

Quick ratio mittaa siis rahoitusomaisuuden riittavyytta lyhytaikaisten velkojen maksuun. Jos
tunnusluku on yli 1, se tarkoittaa, etta yrityksen rahoitusomaisuus on ollut riittdva lyhytai-

kaisten velvoitteiden hoitamiseen.

Salon Volumen quick ratiossa (Kuvio 15) oli pientd vuosittaista vaihtelua. Yrityksen valiton
maksukyky nousi vuosien 2020-2022 aikana, joka oli seurausta yrityksen voitokkaista vuo-
sista, jotka kerryttivat yrityksen varallisuutta. Korkeimmillaan tunnusluku oli 1,8. Siita alkoi
kuitenkin pieni lasku, joka johtui yrityksen omilla varoillaan tekemistéd investoinneista.
Vaikka yrityksen valiton maksuvalmius laskikin siitd hieman, se pysyi edelleen hyvélla ta-

solla.

Koko tarkastelujakson aikana quick ratio pysyi luvun 1 ylapuolella, joka tarkoitti sita, etta
yrityksen rahavarat pysyivat riittavina lyhytaikaisten velkojen poismaksamiseen. Yli 1 tulok-
sella yritys olisi pystynyt maksamaan kaikki velkansa niin, etta rahavaroja olisi jaanyt viela

sen jalkeenkin.
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Kuvio 16. Salon Volumen current ratio vuosilta 2020-2023
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Current ratiossa mitattiin bruttokayttdpaaoman riittavyytta lyhytaikaisten velkojen maksuun.
Hyvana current rationa pidetdan yli 2 tulosta. Se on korkeampi kuin quick ratiossa, koska
vaihto-omaisuuden vaikutus otetaan siind huomioon. Sen katsotaan olevan yritykselle ly-
hytaikaista varallisuutta, jolla voidaan maksaa tarvittaessa lyhytaikaisia velkoja pois (Leppi-
niemi & Kykkanen 2019, 165).

Vuonna 2020 Salon Volumen current ratio (Kuvio 16) oli 3,8. Tunnusluku laski hieman toi-
sen vuoden aikana ja oli silloin myds alhaisimmillaan. Yrityksen bruttok&yttopddoma oli
melko suuri, silld rahoitusomaisuuteen oli sitoutettu keskimaarin 30 % ja vaihto-omaisuu-
teen keskimaarin 45 % taseen arvosta. Tunnusluvun muutokset johtuivat padasiassa vel-

kojen maaran vaihtelusta.

Yrityksen current ratio pysyi koko ajan 3 ylapuolella. Vuonna 2023 se oli puolestaan kor-
keimmillaan yli 5 tuloksella. Yrityksen nettokayttopddoma oli siis huikealla tasolla. Se kertoi
siitd, etta yrityksen lyhytaikaisella varallisuudella olisi voitu kuitata yli viisinkertaisesti lyhyt-

aikaiset velat.

5.4 Toimialavertailu

Salon Volumen toimialana on kauneudenhoidon tarvikkeiden ja koulutusten maahantuonti
ja jalleenmyynti verkkokaupan kautta. Se on luokiteltu muualla luokittelemattomaksi erikois-

tuneeksi agentuuritoiminnaksi. Tata toimialaa kaytettiin toimialavertailussa.

Toimiala kertoo siis millaista liiketoimintaa yritys harjoittaa. Tilastokeskus luokittelee agen-
tuuritoiminnan asiakkaan ja myyjan valilla toimivaksi valikédeksi, joka toisen osapuolen
edustajana (esimerkiksi myyjan) myy valmiita tuotteita tai palveluita. Agentin vastuu rajoit-

tuu vain valitystoimeen. (Tilastokeskus a.)

Muualla luokittelematon erikoistunut agentuuritoiminta sai toimialaluokituksen vuonna 2008
(Tilastokeskus a). Se tarkoittaa nimensd mukaisesti erikoistumista tiettyjen tuotteiden tai
palveluiden tarjontaan. Salon Volumen tapauksessa kyseessa on kosmeettisten tuotteiden

ja palveluiden maahantuonti ja valityskauppa.

Toimialavertailussa yrityksen tunnuslukuja vertailtiin toimialaan yleisesti. Kannattavuuden,
vakavaraisuuden ja maksuvalmiuden tunnusluvut olivat tunnuslukuanalyysista. Toimiala-
vertailuun otettiin viela liséksi uusi ndkodkulma, toiminnan laajuus, jota tarkasteltiin liikevaih-
don kautta. Toiminnan laajuuden tunnusluvut havainnollistavat liikevaihdon muutosta ja

suuntaa.

Toimialavertailussa tarvittavat toimialatilastot saatiin Tilastokeskuksen yllapitAmasta Toimi-

alaOnline-palvelusta. Palvelun tiedot on tuotettu ja julkaistu Finnveran, Suomen Yrittdjien,
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Tilastokeskuksen ja Valtiovarainministerion toimesta (Tilastokeskus 2024b). Toimialan tun-

nusluvut ovat osa Finnveran tilinpaatostilastoa.

Toimialavertailua tehtiin vuosien 2020-2023 osalta. Vuosi 2023 oli vahalla rajautua tutki-
muksesta, koska viela tunnuslukuanalyysia tehtdessa ToimialaOnlineen ei ollut paivitetty
kyseisen vuoden tunnuslukuja. Ne ehdittiin kuitenkin lisata palveluun juuri ennen toimiala-

vertailun aloitusta.

Yritys kuului toimialaan numero 46189, joka sisalsi keskimaarin 30 yritystd, eli havaintoa
(Asiakastieto a). Yrityksen tunnuslukuja vertailtiin toimialan ylakvartiiliin, mediaaniin ja ala-
kvartiiliin. Ylakvartiili kattaa ¥ tulosjarjestyksen ylarajasta, kun taas alakvartiili ¥4 tulosjar-
jestyksen alarajasta. Mediaanilla tarkoitetaan puolestaan tulosjarjestyksen kahden keskim-

maisen arvon keskiarvoa.

Toimialavertailun tarkoituksena oli tukia yrityksen taloudellista menestymista omaan toi-
mialansa sisélla. Sen avulla voitiin tarkastella kohdeyrityksen kilpailukyvykkyytta seké toi-

mialan yleista kehitysta.

Toiminnan laajuus
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Kuvio 17. Vuosien 2020-2023 liikevaihto toimialaan verrattuna (Tilastokeskus 2024b)

Kuviossa 17 on kuvattu Salon Volumen liikevaihdon kasvu euromaaraisesti ja suhteutettuna
toimialaan. Verovelvollisen yrityksen tuloslaskelmassa liikkevaihto on aina arvonlisaveroton,

eika se sisalla muitakaan myyntiin perustuvia veroja (Alma Insights 2024a).

Yrityksen myyntituotot kasvoivat jokaisena vuonna tarkastelujakson aikana. Vuonna 2020
se oli toimialan mediaanissa. Seuraavana vuonna yritys oli Iahes kaksinkertaistanut myyn-

tinsd, mutta ei viela ylettanyt toimialan ylakvartiiliin, joka sijoittui koko tilaston karkeen.
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Vuosina 2020-2022 yrityksen liikevaihdon kasvu oli tasaista. Tarkastelujakson loppua koh-
den kasvu alkoi hiijpumaan, mutta siitd huolimatta se nousi toimialan yléakvartiilin vuonna
2022. Viimeisena vuonna se teki jo suurimpia liikevaihtoja toimialassa. Toimialan ylakvartiili

oli laskenut tasaiseen tahtiin vuodesta 2021 alkaen, ja oli heikoimmillaan vuonna 2023.
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Kuvio 18. Vuosien 2020-2023 liikevaihdon muutosprosentti toimialaan verrattuna (Ti-
lastokeskus 2024b)

Liikevaihdon muutosprosentti mittaa liikevaihdon vuosittaista kasvua edelliseen vuoteen
verrattuna. Salon Volumen liikkevaihdon muutosprosentti (Kuvio 18) oli korkeimmillaan
vuonna 2020, jolloin se ylettyi 132 %. Se oli siis yli kaksinkertaistanut myyntinsa ensimmai-
sen vuoden aikana (verrattuna perustamisvuoteen 2019). Aloitusvuoden liikkevaihto muo-
kattiin vastaamaan tayden tilikauden mittaista liikevaihtoa, muutoin kasvutahti olisi ollut jopa

lahes nelinkertainen.

Ensimmaisen vuoden huikea kasvukerroin kertoo siitd, etta yritys on l6ytanyt oman markki-
napaikkansa ja sen liiketoiminnalle on todella ollut kysyntéa. Kauneudenhoitoon liittyvat alat
ovat muutenkin kasvaneet huimasti kuluttajien kiinnostuksesta panostaa omaan hyvinvoin-

tiinsa.

Kolmen ensimmaéisen vuoden aikana yrityksen liikevaihdon kasvutahti oli toimialan par-
haimmasta paasta. Vaikka liikevaihto kasvoi jokaisena vuonna, viimeisen vuoden kasvu jai
enaa 1,2 %. Silloin se laski myds toimialan mediaaniin. Toimialan alakvartiili pysyi nollan
alapuolella tarkastelujakson aikana, eli negatiivisena. Se kertoo siitd, ettd haasteelliset ajat

taloudessa ovat vaikuttaneet myds toimialaan.
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Kuvio 19. Vuosien 2020-2023 liikevaihdon muutosprosentti kuluttajahintaindeksiin
verrattuna (Tilastokeskus 2024b)

Kuviossa 19 Salon Volumen liikevaihdon muutosprosenttia on verrattu vuotuiseen inflaati-
oon. Liikevaihdon muutosprosentille ei ole erikseen asetettu ohjeellisia arvoja. Tunnusluvun
vaihtelu voi olla voimakasta jopa saman toimialan sisalla olevien yritysten kesken. Sen arvo
riippuu pitkalti toimialan kehityksesta. Vuotuinen inflaatio, joka tarkoittaa yleisen hintatason
muutosta, asettaa yleensa alarajan liikevaihdon muutosprosentille. Inflaation mittarina kay-

tetdan kuluttajahintaindeksia. (Alma Insights, 2024b.)

Yrityksen liikevaihdon kasvun vertaaminen kuluttajahintaindeksiin antaa realistisemman ku-
van lilkevaihdon kasvusta. Salon Volumen liikevaihdon kasvu laski vuosittain tarkastelujak-
son aikana, mutta se pysyi inflaatiokayran ylapuolella vuosina 2020-2022. Naina vuosina

yritys saavutti todellista kasvua, joka ei ollut inflaatiosta riippuvainen.

Vuonna 2020 vuotuinen inflaatio oli historiallisen matalalla jaatyaan alle 0,3 %. Inflaatioas-
teeseen vaikutti taloudellinen taantuma. Sen jalkeen inflaatio 1&hti taas kiihtymé&an, ja
vuonna 2022 se oli noussut 7,1 %. Seuraavana vuonna inflaatio oli hieman hidastunut,
mutta Salon Volumen jai sen alle. Se kertoi siitd, etta yrityksen liikevaihdon vuotuinen kasvu

ei ollut todellista liiketoiminnan kasvua, vaan inflaation vaikutuksesta johtuvaa.
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Kannattavuus
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Kuvio 20. Vuosien 2020-2023 kayttbkateprosentti toimialaan verrattuna (Tilastokes-
kus 2024b)

Salon Volumen kayttdkateprosentti (Kuvio 20) nousi tarkastelujakson aikana. Se ei seuran-

nut toimialansa yleista kehitystd, joka oli puolestaan laskusuuntainen.

Yrityksen kayttokateprosentti sijoittui jokaisena vuonna toimialan ylakvartiiliin, joka asettui
aina yli 10 %. Toimialan ylakvartiili oli parhaimmillaan vuonna 2021 ollessaan 18 %. Sen
tulos oli hyva ohjeellisiin viitearvoihin verrattuna. Toimialan mediaani lukeutui viela alan vii-
tevaleihin vuosina 2020-2022, mutta viimeisen vuoden kohdalla se laski nollaan. My®6s toi-
mialan alakvartiili pysyi viitearvoissa kahden ensimmaisen vuoden osalta, mutta sen jalkeen
sekin heikkeni. Viimeisen vuoden negatiivinen tulos oli seurausta toimialan tappiollisista tu-
loksista. Se kertoi siita, etta yritysten perustoiminta on kuluttanut enemman kuin se on tuot-

tanut.

Yrityksen kayttbkateprosentin nousu tarkastelujaksolla on ollut vaikuttavaa, erityisesti toi-
mialan yleiseen kehitykseen verrattuna. Taloudellisesti haasteellisista ajoista huolimatta yri-

tys on kyennyt nostamaan liiketoimintansa kannattavuutta vuosittain.
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Kuvio 21. Vuosien 2020-2023 liiketulosprosentti toimialaan verrattuna (Tilastokeskus
2024b)

Salon Volumen liiketulosprosentti (Kuvio 21) eteni saman suuntaisesti kayttOkateprosentin
kanssa. Liiketulosprosentti nousi tasaisesti kaikkina muina vuosina paitsi 2022, jolloin se

laski 0,4 %. Se sijoittui kuitenkin koko ajan toimialansa ylékarkeen.

Toimialan ylakvartiili oli parhaimmillaan vuonna 2021, jolloin se nousi 16 %. Se pysyi hy-
vana vield vuoteen 2022 asti, mutta sen jalkeen laski tyydyttavaksi. Toimialan mediaani oli
taas tyydyttavalla tasolla kolmen ensimmaisen vuoden aikana, mutta laski heikoksi viimei-
sen vuoden osalta. Toimialan alakvartiili oli koko tarkkailujakson ajan heikko ja laski viela

lopuksi miinukselle.

Kaytttkateprosentissa toimialan tilasto oli laskusuuntainen, joten se nakyi liketulosprosent-
tienkin kohdalla. Toimialan tilasto nayttaa selkeasti silta, ettd Salon Volume on |dytanyt lii-

ketoimintamallin, jossa se pystyy tuottamaan kilpailijoitaan enemman voittoa.
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Kuvio 22. Vuosien 2020-2023 nettotulosprosentti toimialaan verrattuna (Tilastokes-
kus 2024b)

Salon Volumen nettotulosprosentti (kuvio 22) kasvoi jokaisena vuonna, myds vuonna 2022,
jolloin kayttbkate- ja liiketulosprosentti laskivat. Sen vuoden nettotulos ei kuitenkaan laske-

nut, koska sen vuoden rahoituskulut ja verot olivat muita vuosia pienemmat.

Toimialalla tilanne oli vastaavanlainen kuin aikaisemmissa tulosprosenteissa jo havaittiin.
Paras vuosi toimialalla oli 2021, jolloin yl&kvartiili nousi hieman yli 10 %. Muutoin se pysytteli
5-9 % valissd. Toimialan mediaani oli voitollisella puolella viela kolmen ensimmaisen vuo-
den aikana, mutta laski lopuksi negatiiviseksi. Toimialan alakvartiili pysyi koko ajan alle 0,4
%. Heikoimmat tulokset toimialalla olivat vuonna 2023, jolloin alakvartiili teki tappiota jopa
13 %. Salon Volumen asema oli kuitenkin poikkeuksellisen hyvé toimialalla, jossa se nousi

yhdeksi parhaiten voittoa tekevaksi yritykseksi.
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Kuvio 23. Vuosien 2020-2023 kokonaispaaoman tuottoprosentti toimialaan verrat-
tuna (Tilastokeskus 2024b)

Salon Volumen kokonaispddoman tuottoaste (Kuvio 23) oli tarkastelujakson ensimmaisena
vuonna todella korkea, jopa 123 %. Niin kuin todettiin, se syntyi pienelld paaomalla tuote-
tusta suuresta voitosta. Vaikka kokonaispaaoman tuotto laskikin tarkastelujakson aikana,

yrityksen suhteellinen kannattavuus pysyi siitéd huolimatta erinomaisena.

Toimialan ylakvartiili sijoittui hyvélle tasolle tarkastelujakson aikana. Se vaihteli 18-28 %
valilla. Toimialan mediaanin kohdalla oli enemman vaihtelua, silla se liikkui alun hyvista
tuloksista loppua kohden heikoksi. Viimeisena vuonna se oli laskenut jopa negatiiviseksi.

Toimialan alakvartiili ei noussut missaan vaiheessa yli 5 %, eli heikoissa tuloksissa sekin.

Vakavaraisuus
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Kuvio 24. Vuosien 2020-2023 omavaraisuusaste toimialaan verrattuna (Tilastokes-
kus 2024b)

Salon Volumen omavaraisuusaste (kuvio 24) oli toimialansa parhaimpia. Sen pddoma koos-

tui keskimé&arin 80 % omasta pddomasta. Yrityksen korkea omavaraisuusaste tarkoitti sita,
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ettd se voi nauttia taloudellisesta vakaudesta ilman velkarasitetta. Se kestaa myos parem-

min tappioita tai markkinatilanteen muutoksia.

Toimialan ylakvartiilissa tilanne oli myds hyva, silla omavaraisuusaste vaihteli siella 44-50
% valilla. Yli 40 % tulos katsotaan ohjeellisten arvojen mukaan hyvéksi omavaraisuusas-
teeksi. Tulos on hyva myds yrityksille, jotka tarvitsevat pitkaaikaista vieraspddomaa liiketoi-

minnan rahoittamiseen.

Toimialan mediaani vaihteli 21-29 % valilla, ja lukeutui viitearvoissa tyydyttavaksi. Toi-
mialan alakvartiili ei sen sijaan noussut yli 12 %, mika katsotaan jo heikoksi tulokseksi.

Kvartiilien vuosittaiset muutokset olivat melko lievia tarkastelujakson aikana.
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Kuvio 25. Vuosien 2020-2023 suhteellinen velkaantuneisuus toimialaan verrattuna
(Tilastokeskus 2024b)

Salon Volumen suhteellinen velkaantuneisuusaste (Kuvio 25) oli todella alhainen toimialaan
verrattuna. Tahan tietysti vaikutti se, etta yrityksella ei ollut pitkaikaista vieraspdaomaa,

joka helposti nostaisi velkaantuneisuusastetta korkeammalle.

Toimialan ylakvartiili edusti tyydyttavaa tasoa vaihdellessa 61-75 % valilla. Toimialan me-
diaani oli muutoin hyvalla tasolla, lukuun ottamatta viimeisen vuoden nousua, jolloin se laski
tyydyttavéalle tasolle. Toimialan alakvartiilissa olivat talla kertaa toimialan parhaimmat tulok-
set, koska sinne sijoittuivat alhaisimmat velkaantuneisuusasteet. Siella tulokset jaivéat alle
28 %. Suhteellisen velkaantuneisuusasteen nousussa nahdaan tulosrakenteen heikkene-

misen vaikutukset, joita havaittiin jo kannattavuuden tunnusluvuissa.
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Maksuvalmius

Vuosien 2020-2023 quick ratio
Salon Volume + toimiala
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Kuvio 26. Vuosien 2020-2023 quick ratio toimialaan verrattuna (Tilastokeskus 2024b)

Salon Volumen quick ratio (Kuvio 26) oli jokaisena vuonna yli 1. Hyva maksuvalmius tarkoitti
sitd, ettd se kykeni huolehtimaan lyhytaikaisista velvoitteistaan rahavarojensa turvin.

Vuosina 2021-2023 yrityksen maksuvalmius oli toimialansa parhaimpia. Se sijoittui toi-

mialan ylakvartiilin myds ensimmaisena vuonna, jolloin sen quick ratio oli heikoimmillaan.

Toimialan maksukykyisimmat yritykset pysyivat yli 1 tuloksessa vuosittain. Heikoimmat
maksukyvyt olivat puolestaan toimialan alakvartiilissa. Siella tulokset eivat nousseet mis-
saén vaiheessa 0,5 yli. Toimialan mediaanissa oli sen sijaan enemmaéan vuosittaista vaihte-

lua, kun tulokset vaihtelivat hyvan ja tyydyttavan valilla.

Vuosien 2020-2023 current ratio
Salon Volume + toimiala
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Kuvio 27. Vuosien 2020-2023 current ratio toimialaan verrattuna (Tilastokeskus
2024b)

Salon Volumen current ratio (Kuvio 27) oli melko vahvana tarkastelujakson aikana. Se ei

laskenut missdan vaiheessa alle 3. Yrityksen lyhytaikainen maksuvalmius pysyi hyvalla
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tasolla, koska silla oli sitoutettu runsaasti varoja lyhytaikaiseen varallisuuteen. Yritys asettui

myds toimialassaan ylakéarkeen.

Toimialan current ratio oli heikoimmillaan vuonna 2020, johtuen taloudellisesta taantu-
masta. Silloin kaikki kvartiilit toimialassa sijoittuivat tyydyttavalle tasolle. Quick ratiossa tuon
taantuman vaikutus nékyi vasta seuraavana vuonna. Muutoin toimialan ylakvartiili sijoittui
yli 2. Tarkastelujakson aikana yksikaan toimialan kvartiileista ei laskenut heikoksi vaan ne
pysyivat kaikki tyydyttavissa lukemissa.

5.5 Yhteenveto

Salon Volumen liiketoiminta kasvoi realistisesti tarkastelujakson aikana. Tarkastelujaksolla
nakyi taloudellista suhdannevaihtelua taantumasta inflaation kiihtymiseen. Yritys pystyi kui-
tenkin parantamaan liiketoimintaansa kaikesta huolimatta. Liikevaihdon muutosprosentti oli
kuitenkin laskusuuntainen, mika tarkoitti sitd, ettd kasvu heikkeni vuosi vuodelta. Viimeisen
vuoden kasvu liikkevaihdossa alitti vuotuisen inflaation, joka tarkoitti kasvun johtuneen juuri

inflaatiosta. Hidastunut kasvu oli todennakoisesti seurausta liikketoiminnan vakiintumisesta.

Tarkastelujakson aikana myds yrityksen kannattavuus parantui. Voittoa se sai tuotettua jo
ensimmaisesta vuodesta alkaen, mutta vasta liiketoiminnan volyymin kasvettua kuluraken-
netta saatiin optimoimaan niin, ettd kannattavuus nousi toden teolla. Tulovirtojen kasvu ja
resurssien tehostettu kayttd nostivat yrityksen kannattavuutta ja mahdollistivat suuremmat

voitot, joita se sai tuotettua myos kilpailijoitaan paremmin.

Kannattavuuden kasvu ja voitolliset vuodet kasvattivat yrityksen omaa paaomaa, joka kas-
voi merkittavasti tuona aikana. Alussa yrityksen oma paaoma oli pieni, ja siksi se pystyi
tuottamaan merkittdvaa voittoa, mutta kasvun my6ta paaoman tuottoprosentit laskivat. Se
ei kuitenkaan tarkoittanut kannattavuuden heikkenemista, silla padoman tuottoasteet mit-
taavat suhteellista kannattavuutta. Liiketoiminnan ja varallisuuden kasvun myoéta yritys sai
tuotettua viela reippaasti voittoa padomalle. Yrityksen suhteellinen kannattavuus pysyi oh-

jeelliseen arvoon ja toimialan tilastoon nahden erinomaisella tasolla.

Yrityksen oma paaoma, joka kasvoi aiempien vuosien voitto-osuuksilla, jai paaosin yrityk-
sen varoihin, sill& osinkoja jaettiin hyvin maltillisesti. Valtaosa yrityksen pddomasta oli omaa
paaomaa, joten omavaraisuusaste oli myos hyvin korkealla. Se kertoi siité, etta yrityksen
taloudellinen asema oli vahva ja antoi hyvat edellytykset yritykselle jatkaa menestyksellista

liketoimintaa jatkossakin.
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Suhteellinen velkaantuneisuusaste sen sijaan pysyi melko matalalla tarkastelujakson ai-
kana, vaikka tasaista pienté kasvua olikin matkan varrella havaittavissa. Velkaantuneisuus-
asteen kasvu oli suurimmaksi osaksi liiketoiminnan volyymin kasvusta johtuvaa. Yrityksella
ei myodskaan ollut pitkdaikaista vierasta padomaa, joka olisi helposti nostanut velkaantunei-
suusastetta. Yritys kykeni siis rahoittamaan liiketoimintaansa lahes taysin omin paaomin.
Korkea omavaraisuusaste ja matala velkaantuneisuusaste antoivatkin yritykselle vankan

taloudellisen perustan, jossa se kestaa taloudellisia muutoksia paremmin.

Niin kuin todettiin, yrityksen pddoma koostui pitkalti omasta paaomasta. Sen oma paaoma
puolestaan koostui suurimmaksi osaksi lyhytaikaisesta varallisuudesta, eli rahoitus- ja
vaihto-omaisuudesta. Valittoman maksuvalmiuden kohdalla mitattiin rahoitusomaisuuden
riittavyytta lyhytaikaisten velkojen maksuun ja yrityksen kohdalla tulos oli hyva koko tarkas-
telujakson ajan. Se kykeni tekemdan muun muassa investointeja kateisvaroin, vaaranta-

matta maksuvalmiutta.

Yrityksen lyhytaikaisen maksuvalmiuden taso oli puolestaan erinomainen. Kolmena ensim-
maisena vuonna maksuvalmius pysyi melko tasaisena, mutta viimeisen vuoden aikana se
nousi melkoisesti entisestddn. Sin& vuonna yrityksen vaihto-omaisuus sitoi varoja muita
vuosia enemman. Samalla se nosti yrityksen lyhytaikaista varallisuutta niin, etta silla olisi

voinut maksattaa lyhytaikaiset velat moninkertaisesti.
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6 Johtopaatokset
6.1 Tyon arviointi

Opinnaytetytssa laadittiin tilinpaatdsanalyysi yritykselle Salon Volume Oy. Siiné tutkittiin
yrityksen alkuvuosien (2020-2023) taloudellista tilannetta ja kehityssuuntaa. Tarkoituksena
oli selvittda yrityksen kannattavuus, vakavaraisuus ja maksuvalmius tutkittavalta ajanjak-

solta.

Tyon teoria rakentui tilinpaatdsanalyysin laatimiseen. Sen tarkoituksena oli ikédan kuin opas-
taa lukijaa tilinpaatdsanalyysin tekemisessa. Aihealueeseen oli valittu kaikki oleelliset ja tér-
keat tekijat tutkimuksen suorittamiseksi. Teoria toteutettiin myos yrittajaa ajatellen. Sen ha-

luttiin lisddvan tietoa ja tapoja yrityksen taloudellisen tilanteen maarittAmisessa.

Empiirisen& tutkimuksena oli yrityksen tilinpaatésanalyysin laatiminen, ja sen pohjalta yri-
tyksen taloudellisen tilan arvioiminen. Mahdollisimman kattavan lopputuloksen saavutta-
miseksi tutkimukseen valittin mahdollisimman monta analyysin menetelmaa ja mittauskoh-
detta. Sen tarkoituksena oli myds, etta niiden kayttétarkoitukset ja hytdyt saatiin esiteltya

yrittajalle.

Tutkimuksella selvitettiin yrityksen taloudellinen asema ja sen kehittyminen tutkittavan ajan-
jakson aikana. Se osoitti, etta yrityksen kannattavuus parantui vuosittain, vahvistaen myos
yrityksen vakavaraisuutta ja maksuvalmiutta. Sen taloudellinen asema oli siis varsin hyvalla
pohjalla. Tutkimus tuotti myds yrittijélle arvokasta tietoa yrityksen taloudellisesta tilasta,
muun muassa osoittamalla toimivat osa-alueet, seka epékohdat, jotka vaativat lisatarkas-

telua tai toimenpiteitd. Tutkimuksen voidaan todeta onnistuneet tarkoituksenmukaisesti.

My@6s tekijan henkilékohtaiset tavoitteet saavutettiin opinnaytetydssa. Tekija oppi tulkitse-
maan luontevasti tilinpaatostietoja, seka ndkemaan tilinpaatdserien yksittaiset ja keskinai-
set vaikutukset yrityksen taloudessa. Kaiken liséksi se vahvisti tekijan ammatillista osaa-
mista ja asiantuntevuutta alaan. Tekijan nakdkulmasta tutkimus oli mielenkiintoinen ja opet-

tavainen.
6.2 Tulosten arviointi

Salon Volumen tilinpaatdsanalyysi laadittiin yrityksen virallisista tilinpaatoksista. Tutkimus
perustui siis luotettaviin l&hteisiin. Tilinpaatdsanalyysiin valittiin mahdollisimman monta me-
netelmaa ja mittauskohdetta, jotta se antaisi mahdollisimman kattavan ja kokonaisvaltaisen

kuvan yrityksen taloudellisen aseman muodostumisesta.
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Valitut menetelmat ja mittauskohteet olivat yritykselle sopivat sen taloudellisen tilanteen ar-
vioimiseen. Syvallisempaa tilinpdatdsanalyysia varten tekijan olisi pitéanyt perehtya yrityk-
sen sisdiseen strategiaan paremmin. Siind tapauksessa opinnaytety6hon olisi voinut lisata
laadullisen tutkimuksen haastattelu, jossa olisi syvennytty yrityksen taloudellisiin tekijoihin

liiketoiminnan tasolla.

Prosenttimuotoisten tilinpaatodsten, trendianalyysin ja tunnuslukuanalyysin tuloksia voidaan
pitaa luotettavina. Ne perustuvat luotettavaan lahdeaineistoon ja niiden rakenteet ja lasken-
tatavat ovat Yritystutkimus ry:n ohjeiden mukaiset. Toimialan vertailutiedot perustuvat myos
luotettavaan lahdeaineistoon, silla ne olivat Finnveran tilinpaatostilastosta. Siitd huolimatta
toimialavertailua ei voida pitaa taysin validina. Siihen vaikutti yrityksen toimialaluokitus, joka
sisélsi kaikki erikoistuneet maahantuonti- ja tukkukaupat. Kaikki toimialan yritykset eivat siis
edustaneet taysin samaa erikoistumisalaa kuin Salon Volume. Vaikka tulokset eivét olleet-

kaan taysin valideja, ne kuitenkin kuvasivat tilannetta yleisella tasolla toimialassa.

Tutkimus oli ensimmainen tilinpaatésanalyysi yrityksesta, joten vertailutietoa ei ollut kaytet-
tavissa tassa opinnaytetydssé, mutta jatkotutkimuksissa sita voidaan hyddyntaa vertailutie-
tona. Ehdotuksena jatkotutkimukselle onkin, ettd yrityksen tilannetta markkinassa vertailtai-
siin suoraan sen keskeisimpiin kilpailijoihin. Tassa tutkimuksessa yritysta vertailtiin vain toi-

mialaan yleisesti.

Tutkimus toteutettiin taysin kvantitatiivisesti, eli lukujen mittaamisella ja tulosten analysoi-
misella. Tulosten pohjalta tehdyt johtopaattkset ja arviot perustuivat tekijan omiin nakokul-
miin ja tulkintoihin. Tekijan vahaiset tiedot yrityksen sisdisesta strategiasta vaikutti tutkimuk-
seen ja yrityksen taloudellisen tilan arvioimiseen. Niin kuin jo todettiin, paremmilla tausta-
tiedoilla tilinpaatdsanalyysista olisi saatu syvallisempi. Silloin tulosten syy- ja seuraussuh-
teita olisi voitu analysoida tarkemmin, seka tehda ennusteita yrityksen tulevaisuuden naky-
mista. Opinnaytety6 kuitenkin vastasi asetettuihin tavoitteisiin ja yrityksen tilinpaatésanalyy-

sista saatiin asianmukainen lopputulema.
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Liite 1. Salon Volumen tuloslaskelmat vuosilta 2020-2023

2020 2021 2022 2023
LIIKEVAIHTO 546 680,12 961 561,60 1186 223,48 1200043,80
Liiketoiminnan muut tuotot 2002,00 4079,45
Liiketoiminnan tuotot yhteensa 548682,12 961 561,60 1186 223,48 1204 123,25
Materiaalit ja palvelut
Ostot tilikauden aikana -322 327,27 -571 015,59 -709 501,16 -624 505,02
Varastojen lisays / vahennys 2750,88 119895,51 114726,42 211 696,18
Ulkopuoliset palvelut -16 465,14 -7 553,13 -7083,76 -3225,40
Materiaalit ja palvelut yhteensa -336 041,53 -458 673,21 -601 858,50 -416 034,24
Henkilostokulut
Palkat ja palkkiot -10 000,00 -84 495,64 -78 070,54 -90 692,82
Elakekulut -3139,58 -7 129,89 -8229,08 -11639,32
Muut henkildsivukulut -134,00 -1639,55 -1744,62 -3318,13
Henkilostokulut yhteensa -13273,58 -93 265,08 -88044,24 -105 650,27
Poistot ja arvonalentumiset
Suunnitelmanmukaiset poistot -4 346,54 -3128,95 -7 486,80
Poistot ja arvonalentumiset yhteensa -4 346,54 -3128,95 -7 486,80
Liiketoiminnan muut kulut -95 895,66 -132 532,22 -161 441,50 -175 066,33
LIIKEVOITTO (-TAPPIO) 103471,35 272744,55 331750,29 499 885,51
Rahoitustuotot ja -kulut
Muut korko- ja rahoitustuotot 32,53 43,34 13,55
Muut korko- ja rahoituskulut -10 254,24 -4 538,77 116,42 -195,30
Rahoitustuotot ja -kulut yhteensa -10 254,24 -4 506,24 159,76 -181,75
Tulos ennen tilinpaatossiirtoja ja veroja 93217,11 268 238,31 331910,05 499703,76
Tuloverot -28649,71 -67 009,73 -58554,42 -101 669,41
TILIKAUDEN VOITTO (TAPPIO) 64 567,40 201228,58 273 355,63 398 034,35




Liite 2. Salon Volumen taseet vuosilta 2020-2023

2020 2021 2022 2023
VASTAAVAA
Pysyvat vastaavat
Aineelliset hyodykkeet
Koneet ja kalusto 0,00 11992,04 8 863,09 21675,00
Aineelliset hyodykkeet yhteensa 0,00 11992,04 8 863,09 21675,00
Sijoitukset
Muut osakkeet ja osuudet 0,00 0,00 72516,00 130 958,32
Sijoitukset yhteensa 0,00 0,00 72516,00 130 958,32
Pysyvat vastaavat yhteensa 11992,04 81379,09 152 633,32
Vaihtuvat vastaavat
Vaihto-omaisuus
Valmiit tuotteet/tavarat 51 750,88 171 646,39 286 372,81 498 068,99
Ennakkomaksut 25046,61
Vaihto-omaisuus yhteensa 51 750,88 171 646,39 286 372,81 523 115,60
Saamiset
Pitkaaikaiset saamiset
Muut saamiset 3018,18 7 518,18 14 737,44
Pitkaaikaiset saamiset yhteensa 3018,18 7518,18 14 737,44
Lyhytaikaiset saamiset
Myyntisaamiset 31072,59 49 239,07 21629,50 47 169,15
Muut saamiset 10 005,45 17902,02 10 397,45 48 461,25
Siirtosaamiset 19625,24 1413,19
Lyhytaikaiset saamiset yhteensa 41 078,04 67 141,09 51652,19 97 043,59
Saamiset yhteensa 41 078,04 70 159,27 59170,37 111781,03
Rahat ja pankkisaamiset 25720,89 136 598,26 262 094,42 254 542,62
Vaihtuvat vastaavat yhteensa 118 549,81 378 403,92 607 637,60 889 439,25
VASTAAVAA YHTEENSA 118 549,81 390 395,96 689 016,69 1042 072,57
VASTATTAVAA
Oma paaoma
Osakepaaoma 2500,00 2 500,00 2 500,00 2 500,00
Edellisten tilikausien voitto (tappio) 31234,40 88 137,80 266 017,07 496 624,70
Tilikauden tulos 64 567,40 201 228,58 273 355,63 398 034,35
Oma paaoma yhteensa 98 301,80 291 866,38 541 872,70 897 159,05
Vieras paaoma
Lyhytaikainen vieras padgoma
Ostovelat 11 306,51 8 744,58 56 602,16 66 094,63
Muut velat 4157,34 36 034,87 41741,88 29829,94
Siirtovelat 4784,16 53750,13 48 799,95 48 988,95
Lyhytaikainen vieras paaoma yhteensa 20 248,01 98 529,58 147 143,99 144 913,52
Vieras padoma yhteensa 20248,01 98 529,58 147 143,99 144 913,52
VASTATTAVAA YHTEENSA 118 549,81 390 395,96 689 016,69 1042 072,57




Liite 3. Salon Volumen tunnusluvut vuosilta 2020-2023

2020 2021 2022 2023

Volyymi

Liikevaihto tEUR 547 962 1186 1200

Liikevaihto tEUR / hlo 547 160 198 200

Liikevaindon muutos-% 132,0% 75,9 % 23,4% 1,2%
Kannattavuus

Kayttokate-% 18,6 % 28,8% 28,2% 41,9 %

Liiketulos-% 18,6 % 28,4% 28,0% 41,3 %

Nettotulos-% 11,4 % 20,9% 23,0% 32,8%

Koko paaoman tuotto-% 123,0% 107,2% 61,5% 57,3%

Oman paaoman tuotto-% 94,8 % 103,1% 65,6 % 54,8%
Vakavaraisuus

Omavaraisuusaste-% 829% 74,8% 78,6 % 88,2 %

Suhteellinen velkaantuneisuus-% 3.7% 10,2 % 12,4 % 14,2 %
Maksuvalmius

Quickratio 1,27 1,39 1,78 1,50

Currentratio 3,83 3,13 3,73 5,37
Kayttopaaoma

Kayttopaaoma-% 13,1% 22,1% 21,2% 39,9%

Vaihto-omaisuus-% 9,5 % 17,9% 241% 41,5 %

Vaihto-omaisuuden kierto (pv) 35 65 88 159

Myyntisaamisten kierto (pv) 21 19 7 14

Ostovelkojen kierto (pv) 12 6 29 38




Liite 4. Toimialakohtaiset tunnusluvut vuosilta 2020-2023

Liikevaihto 1000 EUR 2020 2021 2022 2023
Havainnot 36 31 30 25
Yldkvartiili 1213 1576 1272 935
Mediaani 298 421 370 468
Alakvartiili 126 139 157 213
Liikevaihdon muutos-% 2020 2021 2022 2023
Havainnot 35 31 30 25
Ylakvartiili 50,8 48,2 24,4 32,7
Mediaani 18,7 1,8 52 -1,8
Alakvartiili 0,0 -10,6 -7,0 -25,2
Kayttokate-% 2020 2021 2022 2023
Havainnot 35 31 30 25
Ylakvartiili 13,9 18,4 13,4 10,8
Mediaani 7.4 81 6,2 0,5
Alakvartiili 2,7 2,4 1,0 -8,3
Liiketulos-% 2020 2021 2022 2023
Havainnot 36 31 30 25
Ylakvartiili 11,9 16,2 11,4 8,6
Mediaani 53 6,6 56 -11
Alakvartiili 1,6 1,6 -1,7 -8,5
Nettotulos-% 2020 2021 2022 2023
Havainnot 36 31 30 25
Ylakvartiili 8,5 10,5 81 5,2
Mediaani 3,6 3.8 31 -2,5
Alakvartiili 0,3 0,4 -3,8 -13,1
Koko pddoman tuotto-% 2020 2021 2022 2023
Havainnot 36 31 30 25
Ylakvartiili 18,9 27,6 18,6 20,7
Mediaani 11,4 11,8 6,5 -0,7
Alakvartiili 3,0 4,0 -3,9 -10,4
Omavaraisuusaste-% 2020 2021 2022 2023
Havainnot 36 31 30 25
Ylakvartiili 45,1 47,9 50,2 43,5
Mediaani 28,7 26,7 24,8 20,7
Alakvartiili 2,9 11,6 5,6 4,5
Velkaantuneisuusaste-% 2020 2021 2022 2023
Havainnot 36 31 30 25
Ylakvartiili 70,0 64,0 61,4 74,9
Mediaani 39,1 35,1 37,3 436
Alakvartiili 28,2 219 24,6 20,8
Quick ratio 2020 2021 2022 2023
Havainnot 36 31 30 25
Ylakvartiili 1,4 1,2 1,5 1,4
Mediaani 0,7 1,0 0,7 0,6
Alakvartiili 0,4 0,5 0,3 0,3
Current ratio 2020 2021 2022 2023
Havainnot 36 31 30 25
Ylakvartiili 1,8 2,4 2,2 2,4
Mediaani 1,4 1,5 1,6 1,4
Alakvartiili 1,0 1,1 1,1 1,0




